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Introduccion

El presente trabajo tiene su origen en la tesis doctoral que preparé
bajo la direccién del catedréatico D, Aurelio Menéndez y que defendi en
la Universidad Auténoma de Madrid en enero de 1984. El Tribunal esta-
ba presidido por el Maestro D. Rodrigo Uria, y lo componian los catedra-
ticos de Derecho Mercantil D. Evelio Verdera, D. Carlos Fernédndez-No-
voa y D. José Maria Gondra, ademas del director de la tesis. Gracias a su
benevolencia el trabajo obtuvo la més alta calificacién.

El trabajo original fue redactado bajo la vigencia de la revisién de
1974 de las Reglas y Usos Uniformes; al publicarse a comienzos del pre-
sente afo la nueva versién de dichas Reglas, he creido conveniente pro-
ceder a una puesta al dia del estudio, para dar entfrada a cuantas nove-
dades se han producido a causa de la revisién. Sin embargo, no he elimi-
nado las referencias a la revision de 1974, por un lado porque durante un
buen niimero de aiios, y por desconocimiento de la nueva revision, se se-
guirédn emitiendo créditos sujefos a agquélla, y, por ofro, porque aiin se
han de plantear muchas situaciones litigiosas y se han de iniciar un buen
niumero de pleitos en relacién a créditos regulados por la revisién de
1974 de las Reglas y Usos Uniformes.

Todo trabajo cientifico —y muy especialmente un primer trabajo co-
mo el presente— es el fruto no sélo del esfuerzo del autor, sino también
de la generosa ayuda de terceros. En este aspecto tengo que expresar
publicamente mi gratitud a D. Aurelio Menéndez, sin cuyo aliento la
presente empresa nunca hubiera llegado a buen fin. También a Juan
Luis Iglesias, por la infinita paciencia con que dié respuesta a mis dudas
y consultas. ¥ a Lucy Ortiz, infatigable en el tesén con el que ha meca-
nografiado, y vuelto a mecanografiar, las infinitas versiones de esfe tra-
bajo.

Finalmente, seria injusto si terminara sin mencionar a las personas
que mds han sufrido como consecuencia de mi dedicacion a los créditos
documentarios: mi mujer y dos de mis hijos (a la tercera sélo le ha cogido
de refilén). Mis disculpas a ellos por las horas que debi dedicarles, pero
que les he escamoteado para realizar este trabajo.



Prologo

1. El tema objeto de estudio en esta obra, el crédito documentario irre-
vocable, es un tema en el que se enfrecruzan dos sectores significativos
del moderno Derecho Mercantil: el Derecho bancario y el Derecho del
comercio internacional. Asi sucede, en efecto, porque en el crédito do-
cumentario el emisor del crédito es invariablemente un banco, y de otro
lado, porque tanto en sus origenes a mediados del siglo pasado, como en
su desarrollo posterior, el crédito documentario se presenta sustancial-
mente como medio de pago o garantia en las transacciones infernacio-
nales.

Dentro de ese campo del Derecho bancario internacional, pocas
instituciones ofrecen tanto interés doctrinal y préctico como el crédito do-
cumentario en sus distintas formas. Se trata, en efecto, de una institucién
extraordinariamente difundida en el tréfico internacional, con una com-
plejidad juridica especifica, derivada de la intervencién, al menos, de
tres parfes (ordenante, banco-emisor y beneficiario del crédito), una re-
gulacion internacional recogida en las «Reglas y Usos Uniformes relati-
vos a los créditos documentarios» que se ha venido generalizando desde
hace cincuenta afios, y una estructura que hace surgir obligaciones abs-
tractas de pago, entroncando con el siempre controvertido tema de la
causa y la abstraccién de las obligaciones.

En contraste con ese singular interés del crédito documentario, la
institucién adolece de una falta de estudio suficiente por parte de la doc-
trina espafola. La escasa atencién que en general han merecido entre
nosofros, tanto el Derecho bancario, como el Derecho del comercio in-
ternacional, se acusa sobre todo en aquellas materias que, como sucede
con el crédifo documentario, alcanzan un especial relieve. El estudio ba-
sico sigue siendo el capitulo dedicado al tema por el Prof. Garrigues
en sus «Contratos bancarios», y se complementa con algunos trabajos
monograficos de valor desigual, entre los que no faltan cierfamente al-
gunos bien logrados articulos y comentarios de jurisprudencia. Todo ello
resulta, no obstante, insuficiente, y esa insuficiencia se hace aiin més no-



foria si se comparan las aportaciones de la doctrina espafiola con el gran
niimero de trabajos dedicados al estudio del tema en la doctrina de los
paises europeos mds representativos y préximos al nuestro. No ha de ex-
frafiar, pues, que veqmos con especial simpatia cualquier aportacion
que venga a enriquecer la bibliografia espafiola sobre la institucién y a

cubrir una necesidad que se viene sintiendo vivamente en la practica.

2. No es éste lugar oportuno para hacer un examen de las abundantes
conclusiones del estudio del Dr. Fernandez-Armesto que presentamos al
lector. Tal vez lo sea referirnos a algunas de sus orientaciones, aquellas
que puedan mostrar de alguna manera el sentido o el hilo conductor del
trabajo en ciertos puntos basicos. Son éstas las que pueden servir de «in-
troduccién» a la lectura de la obra, y tener aqui alguna justificacion.

a) En cuanto al objeto de estudio, la obra llama la atencién sobre uno
de los fenémenos mas interesantes en la evolucion de los créditos docu-
mentarios durante los tltimos afios: su utilizacién no s6lo como medio de
pago, sino como instrumento de garantia en las transacciones internacio-
nales. La aparicién de los créditos documentarios de garantia ha condu-
cido a la necesaria revisién de las Reglas y Usos Uniformes y a un re-
planteamiento del concepto y la naturaleza juridica del crédito docu-
mentario. La generalizacién de los créditos documentarios que no tienen
funcién solutoria parece haber demostrado de forma definitiva la inade-
cuacién de la teoria de la delegacién como explicacién juridica del ente-
ro fenémeno de los créditos documentarios.

La progresiva expansién de los créditos documentarios de garantia
ha tenido ademas otra virtualidad, la de resaltar la similitud existente en-
tre el crédito documentario y las garantias abstractas «a primer requeri-
mientor. Por este lado el autor llega a la conclusion de que, a pesar de
sus diferentes denominaciones, el crédito documentario y la garantia
abstracta tienen una naturaleza semejante: en ambos contratos el banco
se compromete de forma abstracta frente al beneficiario a realizar un pa-
go en favor suyo, actuando en nombre propio pero por cuenta de un ter-
cero. Se diferencian tinicamente en el contenido de la condicién a que
se somete la obligacién de pago del banco: la entrega de los documentos
en el crédito documentario, y el mero requerimiento de pago por el be-
neficiario en la garantia abstracta.

b) Especial atencién merece la «vieja cuestién» relativa a la naturaleza
juridica del crédito documentario. Como es sabido, la postura amplia-
mente dominante en la jurisprudencia y la doctrina hasta tiempos re-
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cientes ha sido la del encuadramiento del crédito documentario en la fi-
gura de la delegacién. Buscando apoyo en diferentes argumentos, y de
modo especial en la ya mencionada aparicién de los créditos documen-
tarios de garantia, el autor muestra su preferencia por la superacién de
aguella tesis y Ia calificacién del crédito documentario como una institu-
cién de naturaleza compleja, integrada por dos confratos diferentes: el
que une al banco con el ordenante, y el que vincula al banco con el be-
neficiario. En su opinién, la relacién entre banco y ordenante se resuelve
de modo inequivoco por la via de un contrato de comisién, en la que el
banco, como comisionista que actia por cuenta del ordenante y en nom-
bre propio, se compromete a perfeccionar un nuevo contrato con un ter-
cero. Mas dudas le suscita la relacién enire banco y beneficiario, que se
resuelven finalmente en la calificacién de dicha relacién como un con-
frato atipico, surgido de los usos del comercio internacional y formaliza-
do en un documento propio, la denominada «carta de crédito».

¢) Oftra de las coordenadas de la monografia —tema central en esta
materia— es la relativa a la abstraccién del crédito documentario. La ca-
racteristica mas destacada de la obligacién que asume el banco frente al
beneficiario es, sin duda, su significacién como una obligacién abstrac-
ta, una obligacién que no puede ser desvirtuada o debiliteda mediante
el uso de excepciones nacidas de la relacién subyacente. Ese es el factor
que dota de garantia a la posicién del beneficiario, la nota que, en defi-
nitiva, ha propiciado el triunfo y la difusién del crédito documentario co-
mo Instrumento preferido del comercio internacional.

El tema de la abstraccién en el crédito documentario ha merecido
especial atencién en la doctrina de ofros paises. Sirva de ejemplo la ale-
mana, en la que encontramos dos tesis doctorales monogréficas, la de
Wessely y la de Borggrefe, y un trabajo de habilitacién, el de Kiibler. En
contraste con esta realidad no se encuentra en nuestra doctrina ningin
fratamiento especifico del tema. En uno de los capitulos més trabajados y
polémicos de la obra el autor ha tratado de paliar o cubrir esta laguna.
Tras recoger la distincién enfre abstraccién formal, abstraccién material
y abstraccién funcional, se expone la argumentacién oportuna para con-
figurar el crédifo documentario como un negocio funcionalmente abs-
tracto (asi viene exigido por su funcién, el contenido de las Reglas y Usos
Uniformes y la préctica constante del frafico mercantil) y, a la vez, cau-
sal (como lo requiere de forma imperativa el articulo 1.261 del Cédigo
Civil), para terminar entendiendo que la existencia de una contrapresta-
cién a la promesa del banco —consistente en la entrega de los documen-
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los documentos sefialados en la propia carta de crédito— constifuye en si
misma, al menos en la fase de cumplimiento del negocio, una causa sufi-
ciente para la validez de la obligacién del banco.

d) En el estudio de la disciplina aplicable destaca la importancia de las
Reglas y Usos Uniformes en materia de créditos documentarios, de dificil
encaje en el sistema de las fuentes del Derecho. En su esencia, las Reglas
y Usos Uniformes son contempladas por el aufor como un conjunto de
normas dictadas unilateralmente por una asociacién internacional de
bancos, a fin de que, con arreglo a ellas, se regulen todos los créditos do-
cumentarios que ese grupo de empresas celebre; en consonancia con
esa concepcibn, y en contra de la opinién dominante en nuestra doctri-
na, se definen las Reglas, sin ninguna reserva, como unas aufénticas
condiciones generales de la contratacion.

Como es sabido, el hecho de que las Reglas y Usos Uniformes hayan
surgido como condiciones generales de la contratacion, no excluye, se-
giin el parecer de una buena parte de la doctrina, la posibilidad de que
con el transcurso del tiempo la totalidad de sus normas o algunas de ellas
aisladamente se hayan convertido en verdaderos usos de comercio. Se
trata, en definitiva, de una manifestacién de un Derecho auténomo de
significacién transnacional (lex mercatoria), expresion de un ordena-
miento de produccién auténoma generado por los mismos medios profe-
sionales del tréfico internacional. Mas el aufor entiende que, en relacién
con estas Reglas y Usos Uniformes, no cabe afirmar la existencia de un
proceso de conversién en usos de comercio de las Reglas en su conjunto,
pero si de alguno de sus principios generales.

3. Enla elaboracién de la obra se ha dejado sentir beneficiosamente la
doble condicién de Licenciado en Derecho y en Ciencias Empresariales
que concurre en el autor. Si a eso se afiade su experiencia practica, deri-
vada del ejercicio profesional en materias de Derecho bancario interna-
cional, se comprenderd bien el sentido y alcance de un estudio de la ins-
titucién en la que se entrecruzan dosificadamente los aspecios econémi-
cos y juridicos de la operacion.

Al lado de este conocimiento préctico de la institucién es de desta-
car también la amplia utilizacién de la doctrina y jurisprudencia de ofros
paises. En cuanto a la doctrina, se percibe la singular influencia de las
obras de los autores alemanes mds representativos (Canaris, Schlegel-
berger/Hefermehl, Zahn, Schinnerer, etc.); no en vano el autor preparé
una buena parte de su trabajo en el Departamento de Derecho privado
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de la Universidad de Munich, contando con la orientacién del Prof. Ca-
naris, y una preferente atencién hacia su obra Bankvertragsrecht. Como
es légico, la consulta se ha extendido a la bibliografia basica de otros
paises, de la que podemos recordar, como ejemplo, las conocidas obras
de Molle, Balossini, Stoufflet y Gutteridge/Megrah.

Si en el campo de la doctrina la monografia revela una cierta pre-
ponderancia de las aportaciones alemanas, en el sector de la jurispru-
dencia es claro el predominio de las fuentes anglosajonas. Se trata de un
dato que no ha de sorprender si se recuerda que la configuracion origi-
naria del crédito documentario corresponde a la jurisprudencia inglesa,
y que en la actualidad continiia ejerciendo una influencia decisiva en el
desarrollo de la institucién. Por todo ello no es de extrafar la principal
utilizacién que hace el autor de las sentencias de la jurisprudencia brité-
nica, y el esfuerzo realizado para interpretar nuestro ordenamiento de
acuerdo con las soluciones equitativas ensayadas por esa jurisprudencia.

Algo hemos de decir también sobre el sistema seguido en la elabo-
racién de la obra. En este punto destacaria, al menos, una preferente
aceptacién de los esquemas tradicionales. Se quiere significar con ello
que el autfor no ha seguido un sistema cronolégico, que permitiria anali-
zar los diferentes problemas suscitados en el desarrollo temporal de un
crédito documentario, sistema utilizado no sélo por la mayoria de los au-
tores anglosajones, sino también por prestigiosos aufores continentales
(como Schinnerer, Eisemann, Zahn, Molle). Ha preferido el esquema
tradicional sequido en el estudio de las instituciones en que infervienen
tres o mds sujetos: el examen por separado, y sin secuencia cronolégica,
de cada una de las relaciones juridicas que se establecen entre ellos.
Con el propésito, sin duda, de clarificar la exposicion, y facilitar su com-
prensién, la obra ha sido dividida en fres partes: una introductoria de ca-
racter general, otra dedicada a los créditos documentarios con interven-
cién de un solo banco, y ofra, en fin, destinada al estudio de los créditos
en los que fomen parte dos o mas entidades financieras, y dentro de cada
una de estas dos ultimas partes, se diferencian y estudian por separado
las diversas relaciones juridicas.

4. En su redaccién originaria esta obra constituyé la tesis doctoral del
autor, leida el 18 de enero de 1984 en la Facultad de Derecho de la Uni-
versidad Auténoma de Madrid, ante un Tribunal del que formé parte al
lado de los Catedraticos de Derecho Mercantil profesores Uria, Verdera,
Fernandez-Novoa y Gondra. La tesis merecié la calificacién de sobresa-
liente «cum laude». La reelaboracién posterior del trabajo introdujo una
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importante novedad: la adaptacién del estudio a la reciente revisién de
las «Reglas y Usos Uniformes en materia de créditos documentarioss,
que cuenta ya con la aprobacién de la Camara de Comercio Internacio-
nal y que enfrard en vigor en octubre del corriente afo.

Como director de la tesis he seguido de cerca su realizacion, las difi-
cultades enconiradas, el esfuerzo puesto a confribucién dia a dia hasta
concluir la obra que ahora se publica. Todo ello me ha permitido cono-
cer y apreciar la calidad humana, la vocacién y las singulares cualida-
des de estudioso del Derecho que concurren en el autor. Por fodo ello
también me ha sido muy grato acceder a su peticién de que prologara la
monografia, aunque el acelerado tiempo en que vivimos haya hecho que
ese prélogo se quedara en estas breves notas de introduccién. En todo
caso me satisface pensar que el esfuerzo realizado por el Dr. Fernandez-
Armesto ha cuajado en una obra que viene a llenar una laguna impor-
tante en nuestros estudios de Derecho bancario, que sera de gran utili-
dad a la hora de resolver los multiples problemas que el crédito docu-
mentario irrevocable presenta en la practica diaria, y que servira de
punto de referencia obligado en nuestra docirina para cualquier estudio
posterior de esta compleja institucion.

Aurelio Menéndez
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PRIMERA PARTE:
Los créditos documentarios en general



I. Introduccion

A) El crédito documentario (1) es desde hace decenios uno de los instru-
mentos mas tradicionales y generalizados para la realizacién de pagos en el
4mbito internacional (2). Sin embargo, en los Gltimos afios, aunque en cifras
absolutas el nimero de créditos documentarios siga aumentando (3), en
términos relativos el porcentaje del comercio internacional financiado por
créditos documentarios desciende. El descenso es mas acusado en el comer-

1) El término (traduccién literal del edocumentary credit» inglés) ha sido objeto de dis-
cusiones en la doctrina espafiola. Una parte de los autores (URIA: «Derecho Mercantil» |2
(1982), p. 654; MENENDEZ: «La venta CIFs (1954); VIDAL: «Crédito documentado irrevo-
cable» (1958); ORIONE: «Crédito documentados RJC, 1950, p. 229, prefieren el término
«crédito documentados, evitando asi el neologismo «documentarios, no aceptado por la Real
Academia de la Lengua. Pero el término «crédito documeniado» ha sido utilizado ya para re-
producir en espafiol el concepto aleméan de everbriefte Forderung» (ver LARENZ: «Lehrbuch
des Schuldrects» 1211, (1981), p. 493 y la traduccién «Derecho de obligacioness, 11, (1959), p.
472; también PUENTE: «Los créditos documentarios» en RGLIJ, 1972, p. 567). Por eso es acon-
sejable seguir utilizando la denominacién «crédito documentarios, que por otro lado es précti-
camente universal (cfr. «documentary credits; «Dokumenten - Akkreditivs; «crédit docu-
mentaires; «credito documentarios; «documentaire krediets).

(2) Sobre los aspectos generales de la financiacién del comercio internacional, es funda-
mental SCHMITTHOF; «Export Trades” (1980). También ZAHN: «Zahlung und Zahlungssi-
cherung im Aussenhandels’, (1976); KEMMER/RADLINGER: «Technik der Aussenhan-
delsfinanzierung»> (1972); WESTPHALEN, Graf von: «Rechisprobleme der Exportfinanzie-
rung»? (1978). Para un anélisis fundamentalmente econémico y préctico puede cfr. en nuestra
doctrina GRANELL: «La exporfacién y los mercados internacionales» 3 (1979).

(3) WESSELY: «Die Unabhdngigkeit der Akkreditivverpflichtung von Deckungsbe-
ziehung und Kaufvertrags (1975); p. |, calcula que en 1975 se abrieron en todo el mundo entre
ocho y nueve millones de créditos documentarios.
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cio entre paises desarrollados, en el cual los comerciantes no sienten tan acu-
ciantemente la necesidad de que un banco intervenga para garantizar la rea-
lizacion del pago y la entrega de las mercancias. En estos casos se tiende a
evitar el crédito documentario como forma de pago, obteniéndose asi un
ahorro en los gastos de intermediacion cobrados por la banca (4).

En el comercio con los paises menos desarrollados y subdesarrollados,
los créditos documentarios siguen manteniendo su popularidad, hasta el
punto de que este tipo de comercio viene siendo financiado mayoritariamen-
te a través de créditos documentarios (5).

B) Aparte de su funcion tradicional como medio de pago, en los Gltimos
decenios el crédito documentario ha asumido una nueva mision: la de servir
a los bancos de instrumento para la emision de garantias en favor de terceros
(6). Esta clase de créditos documentarios —conocidos internacionalmente
como «stand-by letters of credith— son una nueva plasmacion de ese fen-
meno tan frecuente en la realidad juridica, por el cual instituciones surgidas
originalmente con una determinada finalidad, son adaptadas por la practica
para cumplir otra totalmente diferente. El crédito documentario naci6é como
un instrumento mediante el cual un banco asumia una obligacion abstracta
de efectuar un pago, contra entrega de ciertos documentos por el receptor de
los fondos. Con el paso del tiempo, la practica bancaria se percatd de que es-
te mismo esquema se podia utilizar no solo para efectuar, sino también para
garantizar pagos, y fue asi como surgieron los créditos documentarios
«stand-by», utilizados hoy, en nimero creciente, para las finalidades mas di-
versas.

C) La utilizacién generalizada de las Reglas y Usos Uniformes relativas a
créditos documentarios publicadas por la Camara de Comercio Internacio-
nal y la creciente unificacién de los criterios mantenidos por la jurispruden-
_cia y la doctrina de los diferentes paises, coadyuvan a que el crédito docu-
mentario se haya convertido en una institucién que sélo en raras ocasiones

(4) Enla practica, no se efectian pagos internacionales sin intervencidn bancaria; ademés
en nuestro ordenamiento 1a intervencion de una entidad delegada viene exigida por la legislacion
de control de cambios (arts. 6.2 y 6.3 del R. D. 2402 / 80 de 10 de octubre, sobre Régimen Juri-
dico del Control de Cambios).

(5) WESSELY,p.L

(6) Cfr. BONTOUX; sLes garanties bancaires dans le commerce international» en
Banque, 2/82, p. 171,
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hace surgir situaciones litigiosas (7) (8). Quiz4 por eso el crédito documenta-
rio no ha recibido en la jurisprudencia espaiiola (9) ni en la doctrina (10) una
atencion tan extensa como la que ha merecido en otros ordenamientos.

(7) La 8. de la Sala Civil de la Audiencia Territorial de Albacete de 9.3.68 hace referen-
cia al «frecuente uso (del crédito documentario) en la practica comercial, por la importante fun-
cién econdmica que desempeiia, como esporadica y circunstancial en la praxis judicial, lo que,
ya de por si, dice mucho de su eficacia y escasos incumplimientosy; citada en LATOUR: «E7
Crédito Documentario» en RDP, 1969, p. 640,

(8) La postura de PUENTE en RGLJ, 1972, p. 560, de que el crédito documentario es una
institucion «falta de flexibilidad» que peca de wexcesivo formalismon y la de BRABANT: «Le
contrat international de constructions (1981), p. 257, que lo define como «una de las operacio-
nes mds complicadas y arriesgadas», son excepcionales.

(9) No son muchas las S del TS que se refieren a los créditos documentarios o a situacio-
nes andlogas; entre ellas cabe destacar las siguientes: 10.3.25 (CL 144); 4.7.25 (CL 84); 84,32
(CL 73; RA 1000); 5.1.42 (RA 2); 22.3.50 (CL 46; RA 710); 20.10.54 (CL 21; RA 2361); 8.6.57
(CL 108: RA 2196); 21.11.58 (CL 54; RA 3458); 2.6.60 (CL 400; RA 2069); 14.4.75 (RA 1517);
30.3.76 (CL B2; RA 1475).

(10) La obra basica sigue siendo el capitulo dedicado al tema en GARRIGUES: «Contra-
fos bancarios»?, (1975). Véase también la tesis doctoral de VIDAL ya citada, publicada en 1958:
el libro de LANGA 1ZAGUIRRE: «El Crédito Documentario {sobre su naturaleza juridica)s
(1960). Desde esta fecha no se ha publicado ningtin libro sobre la regulacién juridica de los cré-
ditos documentarios (el «Estudio de Jos créditos documentarioss de BO1X SERRANO (1983)
tiene carficter predominantemente econdmico), y tnicamente dos articulos (los ya citados de
LATOUR y PUENTE) de carécter general. También es de sehalar que solo se han publicado dos
articulos importantes sobre aspectos concretos del crédito documentario: POLO «Comentario a
la Sde 5 de enero de 1942s en RDP, 1942, p. 590, que analiza la naturaleza juridica de la insti-
tucién, y FERNANDEZ-NOVOA: «Crédifos documentarios transferibles y subsidiarios» en
RDM, 1960, 75, p. 67 ¥ 77, p. 7. Esta penuria doctrinal choca con el gran nimero de trabajos
dedicados al tema por Ia doctrina extranjera. Ver por todos la amplisima bibliografia en BA-

LOSSINI: eNorme ed usi uniformi relativi ai crediti documentaris? (1978), I1, p. 497 y 111, p,
475,
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I1. Descripcion

1. Créditos documentarios de pago

A) Los créditos documentarios han venido siendo tradicionalmente uno de
los medios de pago més frecuentes en las transacciones internacionales (11);
su gran ventaja con respecto a los restantes medios de pago radica en que,
mediante la intervencién de un banco y la asuncion de una obligacién de
pago abstracta y condicional por éste, se asegura el pago por el deudor y el
cumplimiento de la obligacién reciproca por la contraparte.

B) La situacién econémica que da lugar a una apertura de un crédito docu-
mentario puede reconducirse al siguiente esquema (12): dos comerciantes,
que en el ambito del crédito documentario constituiran el «ordenante» y el
«beneficiario», perfeccionan un contrato, en virtud del cual el beneficiario se
compromete a entregar alguna cosa o a prestar algln servicio en favor del
ordenante, contra el pago de un precio por éste. A dicho contrato —que nor-
malmente es un contrato de compraventa, pero que puede ser de otra natura-
leza (13)— se le denomina contrato subyacente y en él se inserta una estipu-

(11) En realidad, no es imprescindible que la transaccién sea internacional (como mues-
tran los supuestos de hecho de buena parte de las S del TS que se refieren al crédito documenta-
rio). Sin embargo, en la practica, una proporcién abrumadora de los créditos documentarios se
conciertan entre partes pertenecientes a naciones diferentes, ya que es en este tipo de relaciones
en las que los comerciantes sienten especialmente la necesidad de asegurar el cumplimiento de
sus obligaciones reciprocas.

(12) Esquemas similares pueden verse en GUTTERIDGE/MEGRAH, «The Law of Ban-
kers’ Commercial Credits»® (1976), p. 1; MEGRAH/RYDER: «Paget's Law of Banking»®,
(1972), p. 631; LATOUR en RDP, 1969, p. 641; LUCKE: «Das Dokumentenakkreditiv in
Deutschland, Frankreich und der Schweiz» (1976), p. 1.

(13) Arrendamiento de servicios o de obra; asistencia técnica; comision; agencia; etc.; so-
bre las diferentes funciones de los créditos documentarios en los contratos de construcci6n, cfr.
BRABANT, p. 256.
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lacién, en virtud de la cual ordenante y beneficiario se comprometen a reali-
zar el pago y el cobro del precio a través de un crédito documentario. La esti-
pulacion normalmente define las principales caracteristicas que debe cum-
plir el crédito documentario y el nombre del banco o bancos que han de in-
tervenir.

C) En cumplimiento del compromiso asumido en el contrato subyacente, el
ordenante a continuacién se dirige al banco, solicitando de éste la apertura
de un crédito documentario en favor del beneficiario.

En la solicitud de apertura el ordenante instruye al banco para que éste
realice el pago en favor del beneficiario, contra la entrega por este Gltimo de
determinados documentos.

D) Asumiendo que el banco acepte la solicitud de apertura del crédito do-
cumentario (para lo que en su caso podré exigir una previa provision de fon-
dos), el siguiente paso consiste en que el banco envia al beneficiario (directa-
mente o a través de un banco corresponsal) la denominada «carta de crédito»
(14). En ella el banco se compromete frente al beneficiario, normalmente de
forma irrevocable, a pagarle el precio que le debe el ordenante, bien directa-
mente, bien mediante la aceptacion o el descuento de letras; esta obligacion
de pago del banco presenta dos caracteristicas fundamentales, alrededor de
las cuales gira toda la eficacia del crédito documentario: su carécter abstrac-
to y su caracter condicional.

El caracter abstracto implica que la obligacion asumida por el banco es
independiente tanto del contrato subyacente entre ordenante y beneficiario
como de la relacion juridica entre banco y ordenante. En consecuencia el be-
neficiario tiene la seguridad de que el banco sélo podra negarse a pagarle ale-
gando excepciones que se deriven de la propia relacidn juridica establecida
entre ambos. El caricter abstracto es el fundamento y la base de la seguridad
y garantia que el crédito documentario (15) (16) inspira al beneficiario.

(14) El término es una traduccidén del concepto inglés «letter of credit»; este concepto se
utiliza con frecuencia en la prictica anglosajona (aplicando «pars pro toto») para referirse al
crédito documentario en su totalidad; las cartas de crédito no guardan ninguna relacion con las
cartas-ordenes de crédito a las que se refiere el art. 567 C.Com.

(15) La importancia del carécter abstracto del crédito documentario ha hecho que en los
iltimos afios se hayan publicado dos importantes monografias sobre el tema: la ya citada de
WESSELY y la BORGGREFE: A kkreditiv und Grundverhdltnis» (1971).

(16) Se presupone siempre que el crédito documentario es irrevocable, es decir, que una
vez asumida la obligacidn, el banco no puede revocarla.
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El cardcter condicional de la obligacién implica que el banco sélo se
compromete a pagar el precio al beneficiario, si simultineamente éste entre-
ga al banco los documentos exigidos por el ordenante.

Al instruir al banco sobre la clase y las caracteristicas de estos documen-
tos, el ordenante tiene en sus manos la posibilidad de condicionar el pago a la
entrega de documentos que demuestren y garanticen el fiel cumplimiento por
el beneficiario de la obligacién que ha asumido frente al ordenante (17). En
los contratos traslativos del dominio, los documentos exigidos seran simulta-
neamente titulos de tradicién que representen la posesién de los bienes du-
rante su transporte, y servirdn de garantia al banco.

E) El banco, una vez pagado al beneficiario contra entrega de los docu-
mentos, se dirigird al ordenante y pondra a su disposicion los documentos; y
en este momento el ordenante reembolsari al banco (en la medida en que no
haya hecho previamente provision de fondos) el importe del pago anticipado
por el banco. También es frecuente que en este momento el banco, en vez de
exigir el pago inmediato al ordenante, le otorgue un crédito (generalmente a
corto plazo) por cuantia igual a la suma pagada al beneficiario.

2. Créditos documentarios de garantia

A) Frente al crédito documentario tradicional, cuya funcién radica en ser
un medio de pago del contrato subyacente, han surgido en los filtimos afos
créditos documentarios (denominados en la doctrina anglosajona «standby

(17) Los documentos exigidos habitualmente —conocimiento de embarque, péliza de se-
guro y factura, que el crédito documentario comparte con la venta CIF—, sin embargo no ga-
rantizan al ordenante el satisfactorio cumplimiento por el beneficiario, sobre todo en lo referen-
te a la calidad de las mercancfas enviadas, Para una garantia adicional, se debe pactar en el con-
trato subyacente que a los documentos tradicionales se les afiada otros (como por ejemplo anali-
sis de pruebas o certificados de calidad emitidos por peritos o por instituciones independientes)
que demuestren con mayor certeza el cumplimiento por parte del beneficiario,
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letters of credit»), que no tienen funcién de pago y cuya finalidad consiste
linicamente en garantizar el pago de una suma dineraria, debida por ¢l orde-
nante en favor del beneficiario (18).

Normalmente, la suma que se garantiza es la penalidad que el ordenan-
te se ha comprometido a satisfacer al beneficiario si incumple las obligacio-
nes que frente a éste ha asumido. Tales penalidades de ordinario se asumen
en el marco de contratos de arrendamiento de obras o de servicios, en los que
el ordenante es el arrendatario, y en los que el dominus-beneficiario exige la
apertura del crédito documentario para cubrir los perjuicios que se le puedan
irrogar, si el arrendatario no cumple adecuadamente las obligaciones que ha
asumido. Los documentos a los que se condiciona el pago por el banco pue-
den variar desde una simple declaracién del beneficiario, constatando el in-
cumplimiento del ordenante, pasando por un avaltio de un perito indepen-
diente, hasta una sentencia arbitral, que condene al ordenante al pago de una
indemnizacién (19).

Pero los créditos documentarios de garantia no sélo se estan utilizando
para garantizar el pago de indemnizaciones, sino también en un sinfin de si-
tuaciones diferentes en las que se precisa de una garantia bancaria. Entre es-
tas situaciones se debe destacar la emisién en serie de titulos valores, y en es-
pecial de pagarés, por empresas de limitada solvencia. En estos supuestos es
muy frecuente que los titulos se ofrezcan al piablico con la garantia de un cré-
dito documentario abierto por un banco, en virtud del cual la institucién fi-
nanciera se compromete frente a los tenedores de los titulos a pagar su im-
porte nominal en una determinada fecha, y contra entrega de los propios ti-
tulos. El titulo valor por lo tanto cumple aquf la funcién de servir de docu-
mento a cuya entrega se halla condicionado el pago por el banco (19 bis).

(18) NELSON, en Euromoney, Nov. 78, p. 113, calculé que el importe total de ustand-by
letters of credit» emitidos en aquel entonces ascendia a treinta o cuarenta mil millones de déla-
res; su uso se halla especialmente generalizado en los contratos de obras con los paises del Me-
dio Oriente; sobre este tema en concreto véase METZGER /WOHL: «Bankers in the desert-syn-
dicated guarantee facilities in Saudi Arabia» en 1FLR § /82, p. 24,

Una razén que ha impulsado la generalizacién de los créditos documentarios de garantia
radica en que los bancos americanos no est4n autorizados a otorgar garantias («bonds»); estas
estan reservadas a «surety companies» y compaiifas de seguros; los bancos, para evitar la prohi-
bicién legal, dieron en otorgar garantfas en forma de créditos documentarios (Cfr. von CAEM-
MERER: «Bankgarantien im Aussenhandels en «Fesischrift Rieser (1964) p. 303).

Sobre los stand-by letters of credit en general puede confrontarse BALOSSINI: «Norme ed
usi, 111, p. 291; GUTTERIDGE/MEGRAH, p. 9; KOZOLCHYK: «E! crédifo documentario en
el Derecho americanos (1973), p. 161.

(19) BRABANT, p. 259,
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B) La diferencia fundamental entre los créditos documentarios tradiciona-
les y los «stand-by letters of credit» radica en la desaparicién de la funcién de
mediaci6n en el pago. Ordenante y beneficiario no prevén que las obligacio-
nes que entre ellos han de surgir se satisfagan por el banco a través del crédi-
to documentario, sino que, al revés, solo tienen la intencién de que se haga
uso del crédito documentario si el ordenante incumple.

C) Los créditos documentarios de garantia son un fendmeno relativamente
reciente, que ha sufrido un inmenso desarrollo en los Gltimos afios en el ex-
tranjero, y que recientemente ha empezado a tener cabida dentro de la prac-
tica bancaria en Espaiia. Su popularidad se debe a que otorgan al beneficia-
rio un méaximo de garantia, pues éste tiene la certeza absoluta de que contra
entrega de los documentos exigidos, el banco efectuara el pago de la canti-
dad convenida. Desde el punto de vista doctrinal, el desarrollo del crédito do-
cumentario de garantia tiene consecuencias muy importantes, ya que exigira
que se modifiquen las posturas tradicionales sobre el concepto y la naturale-
za juridica de la institucion.

D) A la vista de la creciente importancia de los créditos documentarios de
garantia, la revisién de 1983 de las Reglas y Usos Uniformes ha introducido
por primera vez una doble referencia a esta clase de créditos: por un lado, el
art. 2 incluye expresamente a los «stand-by letters of credit» en la definicion
de créditos documentarios, y por otro, el art. 1 sefiala que las Reglas les se-
ran aplicadas, en la medida que esto sea posible, de acuerdo con su propia
naturaleza. Las Reglas en este Gltimo punto no hacen sino recoger una na-
ciente préctica comercial, en virtud de la cual la mayoria de los créditos do-
cumentarios de garantfa se venian sometiendo a las mismas, a pesar de que
un buen niimero de articulos —como los referentes a los documentos de
transporte o de seguro— no les podian ni pueden ser aplicados (20).

(19 bis) El crédito documentario en garantfa de valores es especialmente apropiado en el
caso de emisiones de pagarés a muy corto plazo. En estos casos es mucho més sencillo que el
Banco emita un crédito documentario con varios afios de vigencia, comprometiéndose a pagar
todos los pagarés que le sean presentados a su vencimiento, y no que avale individualmente cada
uno de los miles de titulos emitidos.
| Sobre el tema general puede cfr. KURZ: «Letfers of credit backing bond issues» en IFLR

1/82, p. 12.

(20) Cfr. EBERTH/ELLINGER: «The Revision of the Uniform Customs» en Internatio-
nal Banking Law, enero 1984, p. 90. Notese, sin embargo, que SCHMITTHOFF («The New
Uniform Customs for letters of Credit, en Journal of Business Law, 1983, p. 195) critica la ex-
tensién del ambito de aplicacion de las Reglas a los créditos documentarios de garantia.
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I1L. Definicion

1. Origenes y concepto

A) El crédito documentario es una institucidn relativamente nueva. Autén-
ticos créditos documentarios sélo empezaron a generalizarse en Estados
Unidos y en Gran Bretaiia en la segunda mitad del siglo pasado (20 bis) y fue
después de la Primera Guerra Mundial, en tiempos de especial turbulencia
econdmica, cuando esta forma de intermediacion bancaria se generalizé (21)
alcanzando en breves afios la universalidad que hoy conoce como instrumen-
to de pago. Los créditos documentarios de garantia son una institucién afin
mas reciente, surgida en el Gltimo decenio, y hoy afin en pleno proceso de ex-
pansion (21 bis),

B) Se ha querido ver un antecedente del crédito documentario en las «car-
tas-Ordenes de crédito» (reguladas en nuestro Derecho en los articulos 567 a

(20 bis) KOZOLCHYK p. 41; SCHINNERER/AVANCINI: «Bankvertriiges, 1112 (1976),
p. 29; ambos con bibliografia adicional; LUCKE p. 7, sin embargo, sefiala que, segtin los archi-
vos del Crédit Lyonnais, este banco ya abria créditos documentarios a principios del siglo pasa-
do.

(21) GUTTERIDGE/MEGRAH p. 3.
(21 bis) KUNZen IFLR, p. 14.
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572 C.Com.) (22) (23); aunque no existe claridad sobre este punto, sobre lo
que no cabe duda es que hoy créditos documentarios y cartas - rdenes son
instituciones totalmente separadas, que ni en su funcidon econémica ni en su
configuracién juridica guardan relacion alguna. Los articulos 567 a 572
C.Com. no son aplicables a los créditos documentarios (24).

C) Tradicionalmente la doctrina ha venido definiendo los créditos docu-
mentarios en base al concepto contenido en las Reglas y Usos Uniformes re-
lativas a los Créditos Documentarios, publicadas por la Camara de Comer-
cio Internacional (25) (26).

De acuerdo con la disposicion general b) y el art. 3 de las Reglas y Usos
Uniformes (1974) y de los arts. 2 y 10 de la Revision de 1983, crédito docu-
mentario es todo convenio, cualquiera que sea su denominacion o descrip-
cion, en virtud del cual el banco - emisor, obrando a peticién y de conformi-
dad con las instrucciones de un ordenante, se obliga a realizar un pago frente
al beneficiario, con sujecién a una doble condicion: que el beneficiario entre-
gue los documentos exigidos y que se cumplan los términos y condiciones
fijados en la carta de crédito.

(22) La vinculacién entre cartas - rdenes de crédito y créditos documentarios es defendi-
da por SCHINNERER/AVANCINI p. 29; MEGRAH/RYDER p. 633; ZAHN p. 22.

(23) Las «cartas - ordenes de créditor, hoy poco frecuentes y sustituidas por las tarjetas
de crédito (SCHINNERER/AVANCINI p. 29), eran titulos - valores impropios emitidos por un
banco y entregados a un cliente, en virtud de los cuales el cliente podia solicitar de los corres-

_ponsales del banco - emisor la entrega de fondos hasta el importe maximo indicado, comprome-
tiéndose el banco - emisor a reembolsar a sus corresponsales las cantidades dispuestas (art. 569,
parr. 1. C, Com.), Las cartas - 6rdenes no implicaban una obligacién del corresponsal de pagar
y no podian ser protestadas (art 569, parr. 2.°). El banco - emisor podia revocar la carta - orden
en cualquier momento (art. 570). (Cfr. GARRIGUES: «Tratado de Derecho Mercantils, 11,
(1955), p. 73: «Curso de Derecho Mercantils” (1976), p. 741; URIA: «Derecho Mercantils, p.
664; LANGLE: eManual de Derecho Mercantil espasiols, 11, (1954), p. 110; VICENTE Y GE-
LLA: «Curso de Derecho Mercantil comparado» 27, (1948), p. 370; BROSETA: «Manual de
Derecho Mercantils® (1981), p. 548.

(24) GARRIGUES: «Contratos bancarioss, p. 592; VIDAL, p. 31; STOUFFLET «Le cré-
dit documentaire» (1957), p. 23.

(25) Véase el texto de las revisiones de 1974 y 1983 reproducido en los Anexos I y I1.

(26) Véase por ejemplo BALOSSINI: «ll credifo documentario nelle teorie prevalenti e
nell'ultima revisione delle norme ed usi uniformi» en «Le operazioni bancarie» (1978), p.
981; EISEMANN/BONTOUX; «E! crédifo documentario en el comercio exteriors (1979), p.
27; EISEMAN/EEBERTH, «Das Dokumenten-Akkreditiv im internationalen Handelsver-
kehrs, (1979), p. 56.

28



Hasta aqui el concepto del crédito documentario es sencillo: se trata de
la asuncidn por un banco, que actia siguiendo las instrucciones de su cliente,
de una obligacion de pago condicional y a término frente al beneficiario, pu-
diendo tal asuncion tener tanto una finalidad solutoria como de garantia.
Las Reglas y Usos Uniformes, sin embargo, se ven a continuacion en la ne-
cesidad de concretar la definicién para recoger las diferentes formas en las
que en los créditos documentarios de pago el banco se puede obligar frente al
beneficiario.

Asi, la obligacion de pago del banco - emisor puede, segiin los casos,
consistir (27):

a) En efectuar un solo pago al contado, o varios pagos en diferentes pla-
zos, en favor del beneficiario, bien directamente o bien a través de un banco
corresponsal, bien a la vista o bien a plazo (art. 3 a) i) RUU (1974) y art. 10
a) i) y ii) RUU (1983)).

b) En aceptar efectos que el beneficiario libre contra el banco (art. 3 a)
i) RUU (1974) y art. 10 a) iii) RUU (1983)).

c) En garantizar la aceptacion y el pago de efectos librados por el bene-
ficiario a cargo del ordenante o de un tercero (art. 3 a) ii) RUU (1974) y art.
10 a) iii) RUU (1983)).

d) En descontar (bien directamente o bien a través de un banco corres-
ponsal) los efectos librados por el beneficiario a cargo del ordenante o de un
tercero sin recurso contra el librador y los tenedores de buena fe (art. 3 a) iii)
RUU (1974) y art. 10 a) iv) RUU (1983)).

e) En redescontar o pagar los efectos librados por el beneficiario a cargo
del ordenante o de un tercero, y descontados por éste en el banco de su elec-

(27) En el art. 3 las Reglas y Usos Uniformes (Rev. 1974) se divide inicamente en tres
apartados y en el art. 10 a) de la Rev. 1983 en cuatro; sin embargo, para mayor claridad de la
exposicidn, aqui se han preferido distinguir cinco formas de pago. También es de resaltar que en
el presente trabajo no se sigue la terminologia utilizada en la versién espafiola de las Reglas y
Usos Uniformes, por limitarse ésta a ser una traduccién literal —y por lo tanto poco precisa—
de los términos ingleses. La traduccién en todo caso carece de valor oficial y se ha realizado a
efectos meramente informativos (cfr. SCHINNERER/AVANCINI: p. 2). Valor oficial solo tiene
la versién inglesa.
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cion (disposicion general e) ii) y art. 3 a) iii) RUU (1974) y art. 10 a) iv)
RUU (1983)) (28).

D) La definicion del crédito documentario segfin las Reglas y Usos Unifor-
mes es extraordinariamente amplia (29), ya que abarca las més diferentes
formas en las que el banco puede realizar el pago en favor del beneficiario:
permite el descuento de efectos en el propio banco - emisor, en su correspon-
sal, o en el banco que el beneficiario libremente elija; engloba tanto los crédi-
tos documentarios tradicionales, que cumplen una funcién de pago, como los
recientes «stand-by letters of credit», con finalidad exclusivamente de garan-
tia; posibilita que el banco - emisor utilice otros bancos como corresponsales
suyos, para avisar el crédito documentario al beneficiario o, incluso, para
efectuar la recogida de los documentos y el pago.

E) Finalmente conviene resaltar que el crédito documentario, tal como se
ha definido aqui, siguiendo a las Reglas y Usos Uniformes, constituye una
institucion compleja, constituida por al menos dos relaciones juridicas: la so-
licitud de apertura de crédito al banco por parte del ordenante, y el compro-
miso asumido por el banco frente al beneficiario en cumplimiento del encar-
go recibido, formalizado en la carta de crédito que hace llegar a este Gltimo.
En el caso de que en la ejecucién del crédito documentario intervenga un se-
gundo banco, a las dos relaciones bésicas se les afiadiran sucesivas relacio-
nes, que vincularan a los bancos entre si y a éstos con el beneficiario (30).

2. Delimitacién con figuras afines: remesa documentaria, descuento
documentario, «garantia abstracta»

A) Para una vision mas exacta del crédito documentario es importante de-
limitar sus diferencias con otras instituciones afines. A este fin se ofrecen la
remesa documentaria, el descuento documentario y la «garantia abstractan.

(28)  Este Gltimo supuesto hace referencia a la practica anglosajona segiin la cual las le-
tras de cambio emitidas por el beneficiario pueden ser descontadas por éste en el banco de su
eleccidn.

(29) LATOUR, en RDP, 1969, p. 649 define de forma mas breve el crédito documentario
como «aquél (contrato) en virtud del cual el deudor de una cantidad de dinero ordena a un ban-
€0 que por cuenta propia y a la orden de aquél efectiie el pago al acreedor». En esta definicién se
echa en falta el que el pago del banco necesariamente debe estar condicionado a la entrega de
documentos por el beneficiario.

(30) Sobre los créditos documentarios con intervencién de varios bancos, ver «in extenso»
p. 329 «infran,
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B) La remesa (o comision de cobro) documentaria (31) (32), igual que el
crédito documentario, constituye una de las formas que puede adoptar la in-
tervencion de un banco en el pago de deudas dinerarias; en la remesa el
acreedor, una vez cumplida su obligacién y obtenidos los documentos acredi-
tativos del cumplimiento (que normalmente incluiran los titulos de tradicién
que representen la titularidad de las mercancias durante el transporte), en-
trega tales documentos a su banco, para que éste (directamente o a través de
un corresponsal) los presente al deudor y se los entregue, previo el pago del
precio convenido. El deudor l6gicamente s6lo hara efectivo el pago si los do-
cumentos que el banco le presenta son los que se habia convenido en el con-
trato subyacente que le une con el acreedor (33).

C) En aquellos supuestos en los que el deudor no esta obligado a pagar al
contado, sino a plazo, es usual que el acreedor libre una letra de cambio con

(31) Laremesa documentaria, como negocio distinto del descuento documentario, précti-
camente no ha merecido la atencién de nuestra doctrina mercantilista; desde el punto de vista de
técnica bancaria cfr. PERROMAT: «Operaciones de exiranjero en la Banca» (1977), p. 99;
cfr. sin embargo las amplias exposiciones sobre la remesa documentaria en el derecho compara-
do: CANARIS, «Bankvertragsrecht»? (1982), p. 560; SCHINNERER / AVANCINI, p. 144;
ZAHN, p. 201; SCHLEGELBERGER/HEFERMEHL: «Handeisgesetxbucb»f‘, IV-, (1976), An-
hang zu Paragraph 365, n.m. 264; MOLLE: «I contratti bancari» 3 (1978) p. 697, todos ellos con
bibliografia adicional.

Por lo que respecta a la jurisprudencia véase la S del TS de 3.12.26 (CL 141) en la que el
Tribunal destaco la naturaleza de comisién del contrato. El supuesto de hecho era el siguiente:
la Sociedad Matd entregd al Banco Hispano Americano la documentacién de embarque de’
mercancias que aquélla habia vendido a J. Gutiérrez y Cia en Caracas, con las instrucciones de
no entregar los conocimientos a la compradora, sino contra pago del precio. El banco no en-
tregd los conocimientos, pero ain sin ellos J. Gutiérrez y Cia. logrd retirar las mercancias, El
TS entendid que la naturaleza de la remesa documentaria entre Mat6 y Banco Hispano Ameri-
cano era una comisién y que el banco no habia incurrido en responsabilidad, por no haber in-
cumplido las instrucciones del ordenante.

También en la S de 23.12.54 (RA 3168) el TS no dudé en configurar una remesa documen-
taria como mandato mercantil.

(32) Elart. 7 c)dela O.M. de 25 de septiembre de 1968 prevé expresamente la remesa do-
cumentaria como una de las formas admitidas para el pago de importaciones.

(33) Igual que en el seno del contrato subyacente el pago mediante crédito documentario
se pacta mediante la inclusién de la cliusula «pago contra crédito documentario» (sobre la cual
véase lo que se dice en la p. 89 «infran), la convencién de cobrar mediante remesa documentaria
se plasma en la cldusula conocida normalmente como «pago contra documentos». Sobre ésta
puede verse en nuestra doctrina JIMENEZ de PARGA: «La cléusula pago contra documentos»
en eHomenaje Garriguess, 1, (1971), p. 167; VICENT CHULIA: «Compendio critico de Dere-
cho Mercantils, 11, (1983), p. 289.
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vencimiento aplazado, que la adjunte a los documentos que son entregados el
banco, y que el acreedor la acepte, como contraprestacién por la entrega de
los restantes documentos (33 bis).

En estas situaciones es muy frecuente que el acreedor desee no sélo que
el banco se encargue de recoger la aceptacion, sino también que le anticipe
los fondos pendientes de pago, en cuyo caso la remesa documentaria toma la
forma de un descuento documentario (34): a la remesa se le afiade un contra-
to de descuento, en virtud del cual el banco anticipa al vendedor el valor ac-
tual de la letra de cambio. La anticipacién de fondos —como en todo des-
cuento— se realiza «salvo buen fin», lo que implica que si el deudor no atien-
de la letra de cambio a su vencimiento, el acreedor descontante est4 obligado
a satisfacer su importe al banco (35).

D) La remesa documentaria (lleve o no aparejade un descuento de los efec-
tos entregados al banco) se halla regulada por las «Reglas y Usos Uniformes
para el cobro de documentos comerciales», de caricter y naturaleza simila-
res a las Reglas y Usos Uniformes para créditos documentarios (36).

(33) bis) En este supuesto, el contrato subyacente debe incluir la clausula denominada
«aceptacion contra documentos».

(34) Sobre el descuento documentario cfr.: GARRIGUES: «Confratos bancarioss, p. 335;
URIA: eDerecho Mercantils, p. 654; GARCIA-PITA: «Descuento bancario y descuento docu-
mentario (S del TS, Sala 1.% de 14 de abri] de 1980)» en RDBB, 1981, p. 171. GARRIGUES y
GARCIA - PITA tienden a ver en el descuento documentario una «mixtura de descuento y pren-
dan (GARCIA - PITA en RDBB, 1981, p. 187; GARRIGUES «Confratos bancarios» p-337). La
STS de 14.4,80 (RA 1415) por el contrario mantiene que el descuento documentario es un corn-
trato de descuento con un mandato para que el banco presente la letra al pago o a la aceptacién
del comprador y le haga entrega de los documentos una vez ralizado tal pago o aceptacién, Esta
ditima postura es més correcta, pues recoge con mayor fidelidad las intenciones de las partes, y
sobre todo, hace innecesario que se cumplan los requisitos formales del art. 1865 C.c.

En la doctrina alemana, por el contrario, se niega que el descuento documentario constitu-
ya un auténtico descuento; se ve més bien una comisién de cobro documentaria con anticipacién
de fondos por el banco - comisionista; cfr. CANARIS, p. 560; SCHLEGELBERGER/HEFER-
MEHL n.m. 269,

(35) A falta de regulaci6n legal el TS viene manteniendo que, afin sin pacto expreso, todo
descuento necesariamente se realiza «salvo buen fin», (Cfr. por otras muchas S 21.6.63 (RA
3465) y S 14.4.80 (RA 1415)).

(36) Cfr. BALOSSINI: «L ‘incasso documentario nelle norme uniformi della Camara di
Commercio Internazionale» (1970); BOUDINOT: «Anélisis especial de las Reglas Uniformes
relativas al cobro» en «Régimen juridico de las técnicas bancarias en el comercio inferna-
cionalw (1980), p. 241; VICENT CHULIA, I1, p. 502; WESTPHALEN, GRAF VON: «Die Einhei-
tlichen Richtlinien und Gebrauche fiir Dokumenten - Akkreditive (1974) und die Einheitli-
chen Richtlinien fiir Inkassi im Licht des AGB - Gesetzes» en W M, 1980, p. 178.

32



Las Reglas y Usos Uniformes para el cobro de documentos comerciales
han sido aceptadas por las asociaciones bancarias de la mayorfa de los paises
(37): sin embargo, su utilizacion se halla menos generalizada que la de las
Reglas y Usos Uniformes para créditos documentarios.

E) La remesa o comision de cobro documentaria indudablemente presenta
similitudes con el crédito documentario (38). Se trata de instituciones en las
que la intervencién de un banco, que se compromete a efectuar o recibir el
pago contra la entrega de los documentos acreditativos del envio de la mer-
cancia, afiade seguridad al trafico internacional. Pero tanto econémica como
juridicamente, ambas instituciones presentan diferencias notables.

a) Econémicamente, crédito documentario y comisién de cobro docu-
mentaria son el producto de situaciones de mercado opuestas: los créditos
documentarios se utilizan cuando la demanda es més fuerte que la oferta, y
la comision de cobro en la situacion inversa. Esto se debe a que el crédito do-
cumentario ofrece la maxima seguridad al vendedor, ya que no se desprende
de sus documentos hasta no tener la seguridad de que contra su entrega un
banco se ha comprometido de forma abstracta e irrevocable a pagarle. Ade-
mas, en el crédito documentario el coste econémico de la operacién lo so-
porta el comprador, que es el obligado a pagar la comision bancaria.

Por el contrario, en la remesa documentaria, el vendedor tiene que en-
viar sus mercancias sin disponer de un compromiso bancario de pago. La
Gnica garantia de la que dispone consiste en que el banco, actuando por
cuenta suya, no se desprendera de los documentos, si no es contra obtencién
del pago (o de la aceptacion) por el comprador. Ademas, en la comisién de
cobro, los costes son soportados por el vendedor, ya que el banco actiia por
cuenta suya.

b) Desde un punto de vista juridico, las diferencias entre créditos docu-
mentarios y comisién de cobro documentaria también son evidentes (39):

I. La persona del comitente, es decir, del que otorga el encargo al ban-
co, difiere: se trata del comprador en el crédito documentario y del vendedor
en la comision de cobro.

(37) SCHINNERER/AVANCINI p. 146 da la cifra de 77 naciones.

(38) Lo que lleva a SCHINNERER/AVANCINI a dedicar a ambas instituciones un am-
plio capitulo introductorio conjunto.

(39) SCHLEGELBERGER/HEFERMEHL, n.m. 264; CANARIS, p. 560.
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2. El contenido del contrato es totalmente diferente: en el crédito docu-
mentario el encargo consiste en la asuncién por el banco de una obligacion
de pago propia, de carécter abstracto y condicionada a la entrega de los do-
cumentos: en el cobro documentario el banco simplemente se compromete a
entregar los documentos contra el pago del precio por el comprador, sin que
surja en ninglin caso una obligacién de pago independiente.

3. En el crédito documentario el banco asume frente al comprador la
obligacién esencial de examinar los documentos, para comprobar si corres-
ponden con las instrucciones recibidas; en el cobro documentario no existe
una obligacién correlativa.

F) Por «garantia abstracta» se entiende aqui lo que en el Derecho aleman
se conoce como «Garantievertrag» (40) y en el italiano como «contrato auto-
nomo di garanzia» (41) y en nuestra doctrina Echenique ha denominado «ga-
rantia bancaria internacional» (41 bis). La garantia abstracta es un contrato
nacido en la practica bancaria internacional, no regulado en préicticamente
ningin ordenamiento positivo (42) y que, a pesar de sus similitudes, se dife-
rencia en dos aspectos fundamentales del contrato de fianza:

a) Mientras la fianza es accesoria, la garantia es un contrato principal,
que surge con total independencia de la obligacion a la que sirve de respaldo.
La garantia abstracta constituye ura obligacién auténoma y principal, cuya
validez y eficacia se rigen por sus propios postulados, y que no se ve afecta-

(40) Cfr. WESTPHALEN, GRAF VON: eDije Bankgarantie internationalen Handelsver-
kehr» (1982); SCHINNERER/AVANCINI, p. 28|; SCHLEGELBERGER/HEFERMEHL, n.m.
274: CANARIS, p. 820, ZAHN, p. 247. Ver también la monografia de KLEINER: «Bankgaran-
ties? (1979), con referencia al Derecho suizo.

(41) PORTALE: «Fideiussione e «Garantievertrag» nella prassi bancaria» en «Le ope-
razione bancaries (1978) con amplia bibliografia; MOLLE: «In fema di coniratfo autonomo di
garanzias en BANCARIA, 1980, p. 1255.

En el Derecho francés no se ha sentido la necesidad de la existencia de un contrato de ga-
rantfa abstracto, por la presencia del art. 1120 del Code Civile (referente al porte - fort o prome-
sa de un hecho de un tercero); cfr. PORTALE en «Le Operazione Bancaries, p. 1957, Véase
también SIMLER: «Le Cautionnement» (1982) p. 27.

(41 bis) ECHENIQUE: «Las garantias bancarias internacionales: algunas considera-
ciones» en RDBB, 5, (1981), p. 147.

(42) Unicamente se encuentra alguna alusién a la institucién en las leyes de comercio ex-
terior de algunos paises comunistas (cfr. ECHENIQUE en RDBB, 5, p. 159). La Camara de Co-
mercio Internacional ha publicado unas «Reglas Uniformes para las garantias contractuales»
(1978) (Folleto nim. 325).
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da, aun en caso de nulidad o anulabilidad de la obligacion garantizada (43)
(43 bis).

b) Mientras que el fiador puede oponer al acreedor todas las excepcio-
nes que competan al deudor principal y sean inherentes a la deuda, pero no
Jas personales del deudor (44), en el contrato de garantia abstracta el garante
no puede oponer al acreedor excepciones dimanantes de la relacién juridica
entre deudor y acreedor, salvo que exista dolo por parte de este Giltimo.

En la garantia abstracta, el banco garante se compromete, por lo tanto,
frente al acreedor a realizar un determinado pago, abstraccion hecha de la
relacion subyacente que pueda existir (o no existir) entre el deudor y el acree-
dor beneficiario de la garantfa. El compromiso de pago se asume «a primer
requerimiento» (45), lo que implica que el banco ha de pagar a la sola decla-
racion del acreedor beneficiario, informandole que se ha producido el su-
puesto de hecho que da lugar al pago. El banco ni puede ni debe comprobar
la procedencia de la declaracion, sino proceder al pago de la suma garantiza-

(43) Lo que no ocurre en la fianza; cfr. art. 1847 C.c.
(43 bis) ECHENIQUE en RDBB, 5, p. 156.

(44) Art. 1853 C.c.; sin embargo, si la fianza es solidaria, como es practica universal en el
mundo de la banca, el fiador podré oponer al acreedor no sélo las obligaciones que se deriven de
la naturaleza de la obligacién, sino también las personales del deudor (ver art. 1148 C.c. aplica-
ble en base al art. 1822 C.c.). Notese que las fianzas mercantiles (art. 439 C.Com.), segfin re-
ciente jurisprudencia del TS (S 10.11.72 (RA 4326) y 7.4.75 (RA 1412), que modificaron una Ii-
nea de jurisprudencia anterior), solo son solidarias si asf se ha pactado.

(45) «Auf erstes Anfordern»; «on first demands; cfr. también ZAHN, p. 249; von
CAEMMERER: «Bankgarantien im Aussenhandel» en «Fesischrift Riese» (1964), p. 296.
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da, sin estar obligado a ponerlo en conocimiento del deudor ni, por supuesto,
solicitar su consentimiento (46).

Las ventajas que para el acreedor beneficiario supone una garantia abs-
tracta son evidentes: tiene la seguridad de que en cualquier momento, me-
diante un simple requerimiento, obtendr4 el pago, incluso en el caso de que el
contrato subyacente sea nulo o anulable (p. e. como consecuencia de la nor-
mativa de control de cambios en el pais del deudor). Esta facultad discrecio-
nal indudablemente puede dar lugar a un uso indebido por parte del benefi-
ciario: en este caso, el deudor estar4 obligado a demandar al beneficiario,
iniciando una accién judicial, normalmente en el pais de residencia de este
Gltimo, para reclamar la devolucién de lo indebidamente cobrado por el
acreedor. Se evidencia asi que, en esencia, la garantia abstracta lo que pre-
tende es una subversion de la posicién de demandante y demandado para el
supuesto de un incumplimiento contractual.

(46) La garantia abstracta muestra indudables similitudes con el denominado seguro de
caucion, por el que «el asegurador se obliga, en caso de incumplimiento por el tomador del segu-
ro de sus obligaciones legales o contractuales, a indemnizar al asegurado a titulo de resarci-
miento o penalidad los dafios patrimoniales sufridos, dentro de los limites establecidos en la ley
o en el contrato. Todo pago hecho por el asesurador debera serle reembolsado por el tomador
del seguro» (art. 68 Ley de Contrato de Seguro). La verdadera naturaleza del seguro de caucién
ha sido y es muy discutida: antes de la promulgacién de la ley, GARRIGUES: «Conirato de Se-
guro ferrestres, p. 388 y —con especifica referencia al ordenamiento italiano— FONT GALAN:
«Natura e disciplina giuridica delle polizze fideiussorie rilasciate dalle compagnie di assi-
curasioni» en Assicurazioni, 5-8/1976, p. 216 defendieron su carécter de fianza; sin embargo
TIRADO (en el apéndice a «El seguro de crédito en el mundo contemporaneo» de JEAN BAS-
TIN (1980)) mantuvo la naturaleza auténticamente asegurativa del contrato de seguro de cau-
cién; después de la promulgacion de la nueva ley OLIVENCIA: «Seguros de caucién, crédito,
responsabilidad civil y reaseguro (arts. 68 a 79 de la ley)» en «Comentarios a la ley de con-
trato de seguro» (1982), p. 874 entiende que, reconocido el carécter asegurativo por la ley, éste
no puede ser negado; BROSETA: «Manual de Derecho Mercantil¥® (1981), p. 525, sin embar-
go, sigue poniendo en duda el caricter asegurativo.

En todo caso, el seguro de caucion presenta una notable diferencia con la garantia abstrac-
ta: la obligacién que el asegurador asume frente al asegurado no tiene carécter abstracto. En
efecto: el apartado 12 de las condiciones generales para los seguros de caucion (aprobadas con
carécter no vinculante por Resolucién de 17 de marzo de 1981 de la Direccién General de Segu-
ros), prevé que el asegurador se obliga a hacer al asegurado las reservas y objeciones que el to-
mador estime pertinentes, tan pronto como éste se las comunique». De acuerdo con esta regla,
el Banco est4 obligado a oponer al asegurado todas las excepciones que el tomador oportuna-
mente le comunique (igual que ocurre en la fianza en base al art. 1840 C.c.); la obligacion del
asegurador por lo tanto no es abstracta y la posicién juridica del asegurado en el seguro de cau-
cién es mucho més débil que la del beneficiario en la garantfa abstracta.
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G) La delimitacién entre crédito documentario y garantia abstracta es un
tema dificil.

Tradicionalmente se ha venido manteniendo (47) que la diferenciacién
entre ambas instituciones debia basarse en el siguiente principio: en el crédi-
to documentario el ordenante quiere delegar una deuda propia en el banco,
de tal forma que el cumplimiento de esa deuda se produzca a través del ban-
co; el crédito documentario es una forma de pago, una forma de cumpli-
miento de las obligaciones del ordenante. En la garantia abstracta por el
contrario el supuesto de hecho es opuesto: el deudor incumple su obligacién
(de dar, hacer o no hacer) frente al acreedor beneficiario: como consecuencia
de ese incumplimiento se produce un dafio patrimonial para el acreedor y es-
te dafio se resarce a través de la garantia; la garantia por lo tanto constituye
un resarcimiento (o un cumplimiento substitutivo) para el caso de que el dgu-
dor incumpla.

Sin embargo, esta diferenciacion tradicional se ha visto desbordada por
la evoluci6n de los créditos documentarios, y la aparicién de los «stand-by
letters of credit», o créditos documentarios de garantia, que en la practica se
utilizan con cada vez mayor frecuencia, con la finalidad de garantizar al be-
neficiario el resarcimiento del dafio sufrido como consecuencia de un incum-
plimiento del ordenante. La generalizacién de los créditos documentarios de
garantia es debida a que presentan, frente a las garantias abstractas, una no-
table ventaja: en el crédito documentario el pago al beneficiario se puede
condicionar a la entrega de documentos que demuestren por lo menos «pri-
ma facie», la existencia del supuesto de hecho que faculta a exigir el pago. Se
dificultan asi los posibles abusos por el beneficiario a los que puede dar lugar
una garantia abstracta con pago a primer requerimiento (48).

H) Al desaparecer el factor tradicional en el que se habia querido ver la di-
ferenciacion entre garantia abstracta y créditos documentarios, se tiene que
replantear nuevamente el problema de la relacion entre ambas instituciones.

El problema se debe resolver, en mi opinién, destacando que la relacion
juridica entre el banco y el acreedor-beneficiario en la garantia abstracta, y
la relacion juridica entre el banco y el beneficiario en el crédito documenta-
rio, comparten una misma naturaleza juridica: son promesas abstractas, cu-

———

(47) KLEINER, p. 103 con bibliografia adicional; CANARIS, p. 821; WESSELY p. 4.
(48) Cfr. von CAEMMERER en «Festschriff Rieses, p. 303.
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mulativas y condicionales de pago de una deuda (49). Ambas relaciones se
diferencian finicamente en un aspecto secundario: en el crédito documenta-
rio, la obligcién del banco se halla condicionada a la entrega de ciertos docu-
mentos, mientras que en la garantia abstracta tal obligacion se halla sujeta a
la presentacién de un simple requerimiento por el beneficiario.

Pero no acaba aqui la similitud: también la relacién entre banco y orde-
nante es similar en la garantia y en el crédito documentario; en ambos casos
estamos ante un encargo del ordenante, mediante el que solicita al banco que,
éste asuma, por cuenta ajena y en nombre propio, una determinada obliga-
cién de pago en favor de un tercero.

) En resumen: La funcién que cumplen el crédito documentario y la ga-
rantfa abstracta no puede ser utilizada como factor diferenciador entre am-
bas instituciones, ya que en la préctica actual el crédito documentario se uti-
liza tanto con finalidad solutoria, como con finalidad exclusivamente de ga-
rantia. En realidad, ambos negocios, a pesar de sus diferentes denominacio-
nes, comparten una misma e igual naturaleza; les une el que en ambos con-
tratos el banco se compromete de forma abstracta y condicional a realizar
un pago en favor de un beneficiario, actuando en nombre propio pero por
cuenta de un tercero: se diferencian tinicamente en el contenido de la condi-
cién a la que se somete la obligacion del banco de pagar (50).

Finalmente, quizd sea también importante sefialar que, al ser tanto la
garantia abstracta como el crédito documentario contratos atipicos, no cabe
aplicar a una institucién la regulacion juridica de la otra, con lo cual la im-
portancia practica de su similar naturaleza disminuye sensiblemente.

(49) De igual opinion BALOSSINI en «Le operazione Bancarie», p. 993, La similitud en-
tre garantias abstractas y créditos documentarios ha sido reconocida por LORD DENNING en
su sentencia en el caso «Edward Owing Engineering Ltd. v. Barclays Bank International»
(1977) 3 W.L.R. 764, en la que textualmente dice: «Todo esto lleva a la conclusién de que una
garantia de cumplimiento («performance guarantee») es una institucién similar («stands on a si-
milar footing») a un crédito documentario».

ECHENIQUE, en RDBB, 5, p. 154, por su parte, ha sefialado que el crédito documentario
es una institucién de «gran proximidad» con respecto a la garantia abstracta.

(50) De igual opinién BONTOUX en Banque, 2/82, p. 171, en el que el autor defiende la
conveniencia de que las garantias abstractas sean en todo caso emitidas en forma de créditos do-
cumentarios.
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3. Créditos documentarios revocables e irrevocables

A) Los créditos documentarios pueden ser divididos en dos grandes catego-
rias: los revocables y los irrevocables (51). En la practica del comercio inter-
nacional, el crédito documentario irrevocable constituye el supuesto normal
(52). Juridicamente, sin embargo, la presuncion es la contraria: a falta de
una indicacién expresa, todo crédito documentario se considera revocable
(art. 1 ¢) RUU (1974) y art. 7 ¢) RUU (1983)). Las Reglas y Usos Uniformes
pretenden con esta regla que, en aras de una mayor claridad, tanto el orde-
nante al dar sus instrucciones como el banco al redactar la carta de crédito se
vean obligados a expresar de forma univoca la irrevocabilidad del compro-
miso.

B) El hecho de que un crédito documentario sea revocable, implica que el
banco-emisor se reserva el derecho a cancelar o modificar en cualquier mo-
mento su compromiso frente al beneficiario (art. 2 RUU (1974) y art. 9 a)
RUU (1983)). La revocacidn puede ser realizada tanto a instancia del orde-
nante o por propia iniciativa del banco; en el primer caso, el banco, en tanto
que comisionista del ordenante, esta en todo caso obligado a seguir las ins-
trucciones de su comitente, y no se puede negar a revocar el crédito; en el se-
gundo, el banco queda totalmente desligado frente al beneficiario, pero pue-
de incurrir en responsabilidad frente a su mandante, si la revocacién no obe-
dece a una justa causa, pues la institucién financiera se est4 apartando de la
orden recibida de abrir y mantener un crédito documentario en favor del be-
neficiario (53).

Segiin establecen expresamente los arts. 2 RUU (1974) y 9 a) RUU
(1983), no es preciso que el banco comunique la revocacién del crédito al be-
neficiario, aunque en la practica los bancos suelen tener la cortesia de hacer-

(51) Sobre la distincién en general: GARRIGUES: «Contratos bancarios», p. 595; VI-
DAL, p. 11; CANARIS, p. 503; ZAHN, p. 47; EISEMANN/EBERTH, p. 72; GUTTERIDGE /ME-
GRAH, p. 15; STOUFFLET, p. 33; BALOSSINI: «Norme ed usi», I, p. 50, y 11, p. 71

Sobre los créditos documentarios revocables en concreto véase FERNANDEZ-NOVOA:
«Crédito documentario revocable y compraventa subyacenter en ADC, 1960, p. 295; véase
también la S del TS de 21.11.58 (CL 54, RA 3458).

(52) Cfr. CANARIS, p. 518; solo en casos excepcionales se emiten créditos documentarios
revocables; un supuesto en el que la apertura de un crédito documentario es conveniente y usual
puede encontrarse en ZAHN, p. 48.

(53) ZAHN,p.77.
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lo (54). El banco en cambio si se halla obligado a comunicar la revocacion a
su ordenante (ante el silencio de las Reglas y Usos, la obligacién surge ex art.
260 C.Com. (55)) y el ordenante a su vez estar obligado (de acuerdo con el
principio de la buena fe, de especial relevancia en la contratacién mercantil
(art. 57 C.Com.)) a comunicar al beneficiario, dentro del marco del contrato
subyacente, que la revocacién se ha producido.

C) Se discuti6 antes de la revisién de 1974 de las Reglas y Usos Uniformes
si los créditos documentarios revocables tenian una naturaleza juridica dife-
rente que los créditos documentarios irrevocables (56). La doctrina que asi lo
entendfa (57), ya minoritaria antes de la revision de 1974, ha perdido toda
fuerza tras la reforma, que suprimio la frase cuya desafortunada redaccién
podia dar lugar a dudas. Hoy es opinién cominmente aceptada que el crédi-
to revocable e irrevocable comparten la misma naturaleza (58) y que, en con-
secuencia, una vez extinguido por cualquier causa el derecho del banco a re-
vocar su compromiso, el crédito documentario revocable se convierte «ipso
iure» en un crédito documentario irrevocable.

D) De capital importancia en los créditos documentarios revocables es de-
terminar el momento en el cual se extingue el derecho del banco a revocar su
compromiso frente al beneficiario.

Se ha discutido si la extincion se produce en el momento inicial de la en-
trega de los documentos por el beneficiario, o en el momento posterior del
pago. La dltima postura encuenta cierto fundamento en la segunda frase del
art. 2 RUU (1974) y del art. 9 b) RUU (1983). Estos articulos, que regulan la

(54) La regla del art. 2 RUU (1974) no hace sino recoger una linea jurisprudencial ingle-
sa, iniciada por la S del caso «Cape Asbestos Co. Ltd. v. Lloyds Bank Ltd.» (1921) WN 274.
Véase también: CHORLEY/SMART: «Leading Cases in the Law of Banking», (1977), p. 216;
GUTTERIDGE/MEGRAH, p. 16; KOZOLCHYK, p. 463; VIDAL, p. 12.

(55) Art. 260 C.Com: «El comisionista comunicaré frecuentemente al comitente las
noficias que inferesen al buen éxito de la negociacién, participandole, por el correo del
mismo dia, o del siguiente, en que hubieren tenido lugar, los contratos que hubiere cele-
brados.

(56) La discusion fue originada por una desafortunada frase del art. 2.1. de las Reglas y
Usos Uniformes (Revision 1962): «Un crédito documentario revocable no da lugar a una
obligacién juridicamente vinculante del bancos.

(57) El autor més destacado es STOUFFLET, p. 34; otros autores pueden verse citados en
WESSELY, p. 15y ZAHN, p. 76.

(58) Portodos CANARIS, p. 519.
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relacion entre un banco-emisor y su banco corresponsal encargado del pago,
ordenan que el banco-emisor anicamente debe resarcir al banco-pagador, si
éste ha pagado al beneficiario antes de la recepcién de un posible aviso de re-
vocacion. Esta regla implica que si el banco-pagador recibe el aviso de revo-
cacion en el lapso de tiempo que media entre la recepcién de los documentos
y el pago en favor del beneficiario, debe abstenerse de pagar, puesto que de
acuerdo con los citados articulos de las Reglas y Usos Uniformes, el emisor
no estara obligado a resarcirlo.

Las Reglas y Usos Uniformes enuncian, pues, el principio de que el mo-
mento critico para la revocacion es el del pago, y lo hacen refiriéndose al su-
puesto —mads frecuente en la practica— de que intervenga un banco-paga-
dor; no hay, sin embargo, inconveniente en generalizar el principio a los ca-
sos en que éste no intervenga. En consecuencia, hay que entender que el dere-
cho de revocacién no se extingue en el momento de entrega de los documen-
tos por el beneficiario, sino en el momento en que el banco efectivamente ha-
ya realizado el pago (o, en el caso de varios pagos parciales, efectiie el prime-
ro). A partir de dicha fecha, toda revocacién por parte del banco es ineficaz
(59).

E) Como ha sefialado acertadamente Canaris (60), el derecho de revoca-
cién del banco debe encontrar sus limites en la prohibicién del abuso del de-
recho y en el principio de la buena fe (principios que en nuestro ordenamien-
to se recogen en los arts. 7 C.c. y 57 C.Com.) En consecuencia, el banco in-
currird en responsabilidad frente al beneficiario si revoca sin motivacién al-
guna o por motivos desleales o dolosos el crédito documentario o si hace sur-
gir un convencimiento en el beneficiario de que el crédito no seré revocado, y
una vez que el beneficiario realiza el envio de las mercancias y presenta los
documentos que lo prueban, lo revoca.

También le esta vedado al ordenante, en virtud de lo pactado en el con-
trato subyacente con el beneficiario, ordenar al banco que revoque el crédito
documentario sin una causa justificada; en caso de que asi lo hiciera, incurri-
ria en responsabilidad frente al beneficiario, ya que el pacto contenido en el
contrato subyacente de que el pago se realice mediante crédito documentario

(59) Deigual opinién: WESSELY, p. 17; ZAHN, p. 79.

(60) P.519; su postura ha sido recogida por SCHINNERER/AVANCINI, p. 54 y SCHLE-
GELBERGER/HEFERMEHL n.m. 206; ver también MOLLE: ¢l contratti bancari», p. 491.
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revocable no puede interpretarse como el otorgamiento al ordenante de un
derecho a separarse a su libre albedrio del contrato subyacente (61).

4. Funcion

A) La funci6n esencial, y la Ginica comiin a toda clase de créditos documen-
tarios, es la de otorgar seguridad al tréfico juridico. Aparte de esta funcion
primordial, el crédito documentario en ocasiones puede cumplir funciones
solutorias y crediticias.

B) La funcién de seguridad es la primordial del crédito documentario (62).
La necesidad de seguridad se siente con especial intensidad en el comercio in-
ternacional: las partes estdn separadas geograficamente, no se conocen per-
sonalmente, pertenecen a ordenamientos juridicos diferentes, factores todos
ellos que dificultan el logro de una solucion judicial equitativa a los proble-
mas que entre ambos puedan surgir (63). De ahi que el crédito documentario
sea basicamente una institucion del comercio internacional.

La seguridad proporcionada por el crédito documentario es reciproca
(64): para el acreedor-beneficiario la garantia se deriva de que sabe que, cu-
mulativamente a la obligacién de pago del deudor-ordenante, se afiade una
obligacién abstracta de pago a cargo del banco. Para el ordenante, la seguri-
dad radica en que el banco se compromete a no realizar el pago, excepto si el
acreedor le hace entrega de determinados documentos. Estos documentos
—cuya descripcién exacta ha sido objeto de convenio previo entre ordenante
y beneficiario— son una prueba aparente del cumplimiento de los requisitos
a los que estaba sujeto el derecho del beneficiario a recibir el pago, en el mar-
co del contrato subyacente,

C) Tradicionalmente, el crédito documentario se ha venido encuadrando
dentro de los medios de pago (65). Ya se ha sefialado que este encuadra-

(61) Asilo interpretd sin embargo el TS en su S de 21.11.58 (CL 54; RA 3458) en el caso
de un crédito documentario revocable sin plazo de vigencia especifico (lo que hoy es imposible,
dado el tenor del art. 37 RUU (1974) y del art, 46 a) RUU (1983)); véase también la critica a di-
cha S de FERNANDEZ-NOVOA en ADC, 1960, p. 307.

(62) LATOUR en RDP 1969 p, 643; cfr. también BALOSSINI: «Norme ed usi», I, p. 49,
(63) Cfr. WESSELY, p. 9.

(64) CANARIS, p. 482.

(65) Portodos: LANGA, p. 6; CANARIS, p. 482.
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miento no encuentra fundamento ni en la realidad del tréfico, ni en la defini-
cion dada por las Reglas y Usos Uniformes.

Esto no impide, por supuesto, el que mayoritariamente los créditos do-
cumentarios cumplan una funcién solutoria: cuando una parte promete la
entrega de una cosa o la prestacion de un servicio contra el pago de un pre-
cio, puede convenirse que ese precio sea pagado a través de un crédito docu-
mentario. Este supuesto tradicional sigue siendo el més frecuente en la prac-
tica, el desarrollado con mayor detalle en las Reglas y Usos Uniformes y al
que estd dedicada la mayor parte de este estudio.

D) Finalmente, los créditos documentarios de pago también pueden cum-
plir una funcién crediticia, tanto para el ordenante (funcién crediticia prima-
ria) como para el beneficiario (funcion crediticia secundaria) (66). Los crédi-
tos documentarios de garantia, por el contrario, por su propia naturaleza
nunca proporcionan crédito a ninguna de las partes contratantes.

Los créditos documentarios de pago, por regla general, cumplen una
funcién crediticia primaria; tal funcién Gnicamente estid ausente si el orde-
nante realiza una provisién de fondos total o si se compromete a reembolsar el
importe pagado por el banco en el mismo momento en que éste le entregue
los documentos. Lo méas usual es, sin embargo, que banco y ordenante pac-
ten la posposicion de este pago, para de esta forma dar tiempo al ordenante a
revender los bienes comprados y reembolsar al banco con el producto de la
reventa (67).

Pero el crédito documentario no sélo otorga al ordenante la posibilidad
de obtener financiacion, sino también al beneficiario. Esta posibilidad gana
especial importancia en los casos en los que el beneficiario no es el productor
de los bienes, sino un simple intermediario, que tiene que adquirirlos de un
tercero. En estos supuestos el beneficiario normalmente precisara de finan-
ciacion y el crédito documentario le ofrece tres posibilidades de obtenerla:

a) El beneficiario puede transferir el crédito total o parcialmente a un
segundo beneficiario, siempre que el crédito sea emitido con caracter trans-
ferible; o bien

(66) ZAHN, p. I; GARRIGUES: «Contratos bancarioss, p. 582. En contra de lo que la de-
nominacién parece indicar, ni los créditos documentarios en general, ni incluso los créditos do-
cumentarios de pago en particular, tienen necesariamente que cumplir una funcién de crédito.

(67) Ver «in extenso», ZAHN, p. 175.
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b) Puede ceder a un tercero los derechos que surgen del crédito docu-
mentario, en el caso de que el crédito documentario no sea transferible; y fi-
nalmente

c) También puede obtener, con la garantia del crédito documentario,
del que ya es beneficiario, la apertura de un crédito documentario subsidia-
rio en favor de su proveedor (68).

(68) Sobre la transferencia del crédito documentario, cfr. p. 305 « infran; sobre la cesion
de los derechos, p. 302 y sobre los créditos documentarios subsidiarios, p. 320.
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IV. Naturaleza juridica

A) La naturaleza juridica del crédito documentario es una cuestién que ha
sido el objeto de un intenso interés doctrinal, que, en ocasiones, no cabe me-
nos que considerar excesivo, al restar dedicacion al anlisis de otros aspectos
de la institucion de mayor relevancia préctica e incluso dogmaética. Como ha
sefialado con toda certeza Uria (68 bis) «lo interesante no es precisar la natu-
raleza juridica de esa relacion, sino determinar sus efectos».

La auténtica importancia de la naturaleza juridica de un contrato atipi-
co radica en que si ese contrato comparte la misma naturaleza juridica que
un contrato tipico, le serd aplicable la regulacidn legal de éste. Es desde este
prisma de la aplicacién de las normas legales, y en especial de la aplicacion
de las normas de las que nuestro ordenamiento dispone, desde el que en este
trabajo se ha de intentar analizar la «quaestio vexata» de la naturaleza juri-
dica del crédito documentario.

B) Conviene comenzar esta exposicion con una somera referencia a las
posturas historicas. La doctrina de los afios veinte intent6 subsumir el crédi-
to documentario como un negocio unitario en alguno de los tipos negociales
existentes en el derecho civil tradicional. Asi se intentd considerar el crédito
documentario como mandato de crédito, estipulacion en favor de tercero,
fianza, cesion de crédito... (69).

Estas posturas surgieron en momentos en los que el crédito documenta-
rio era una institucién relativamente nueva. Sobre su alcance y su contenido
obligacional aiin existian numerosas dudas. Al irse decantando la concep-

(68 bis) «Derecho Mercantil», p. 658.

(69) Exposicion y critica de tales posturas pueden encontrarse en GARRIGUES; «Contra-
fos bancarioss, p. 606; POLO: «Comentario a la S. de 5 de enero de 1942» en RDP 1942, p.
594; ROBLES: voz «Crédifo» en NEJ, V, (1953), p. 920; LANGA, p. 27; PEREZ-FONTANA:
«El crédifo documentario irrevocable» (1966), p. 25; LUCKE, p. 23; STOUFFLET, p. 367; Mo-
LLE: «f contratti bancari», p. 546; BALOSSINI: «Norme ed usi», 1, p. 328,
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cidén actual de la institucion, sobre todo a partir de 1933 con la primera ver-
sion de las Reglas y Usos Uniformes, se vio con claridad que tales configura-
ciones no reflejaban fielmente las caracteristicas del negocio, tal como lo
concebian las Reglas y Usos Uniformes y la practica comercial. En especial,
tales teorias fracasaron por crear una conexion entre la obligacion del banco
frente al beneficiario, y el contrato subyacente (70), es decir, por no reflejar
adecuadamente el carécter abstracto de la obligacion del banco frente al be-
neficiario.

La doctrina actual ha abandonado completamente las teorfas juridicas
sefialadas y aqui no se va a hacer mayor referencia a ellas (71).

C) Ladoctrina ha intentado encuadrar el crédito documentario en la figura
de la delegacion (71 bis) —sobre todo en aquellos ordenamientos, en los que,
a diferencia del nuestro, tal institucion se halla tipificada—. Esta posicién
arranca de las fundamentales obras de Asquini (72) y Ulmer (73) y se convir-
ti6 en la postura tradicional de la doctrina alemana (74), italiana (75), aus-

(70) BORGGREFE, p. 22/23.

(71) Conviene inicamente sefialar que en la doctrina y jurisprudencia belga se sigue man-
teniendo que el crédito documentario constituye una estipulacién en favor de tercero (BORG-
GREFE, p. 23; WESSELY, p. 23 con bibliografia; LIESECKE: «Die neuere Rechtsprechung,
insbesondere des Bundesgerichishofes, zum Dokumentenakkreditivs en WM, 1966, p. 439).

(71 bis) Sobre la institucién de la delegacion en general es fundamental BIGIAVI; «eLa de-
legazione», (1940); en nuestra doctrina puede cfr.: ROCA SASTRE /PUIG BRUTAU; «La trans-
misién pasiva de las obligaciones a ftitulo singulars en «Estudios de Derecho privados |
(1948) p. 295; de COSSIO: «La fransmisién pasiva de las obligaciones a titulo singulars en
AAMN, I (1954); p. 183; SANCHO REBULLIDA: «La novacién de las obligaciones», (1964),
p. 418; DIEZ-PICAZO: «Fundamentoss, 1, p. 822.

(72) ASQUINI: «Pagamento mediante «rimborso di bancas, en Riv. Dir. Comm., 1922,
1, p. 200.

(73) ULMER: «Akkreditiv undﬂnwu‘sung» en AcP, 126, (1926), p. 129 y 257.

(74) CANARIS, p. 483, SCHLEGELBERGER n.m. 215; ZAHN, p. 26; WIELE, p. 52; LIE-
SECKE: «Das Dokumentenakkreditiv in der neuen Rechisprechung des Bundesgerichisho-
fes» en WM, 1960, p. 211. Cfr. también KUBLER: «Feststellung und Garantie» (1976), p. 183.

(75) MOLLE: «f contratti bancari», p. 498; FIORENTINO: «Le operazione bancaries,
(1964), p. 241; cfr. también la blbiografia en ASQUINI: «Ancora sui pagamenti mediante
apertura di creditor en «Scritti Giuridici» (1936), I, p. 245,
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triaca y suiza (76) (77). En Espafia ha sido defendida por Garrigues (78) y
Fernandez - Novoa (79).

Esta teoria entiende que el ordenante, deudor del beneficiario, delega su
deuda sobre el banco; el banco, aceptando la delegacion, se obliga frente al
beneficiario en nombre propio y de forma cumulativa con el deudor. De esta
forma el beneficiario se encuentra ante dos deudores del precio: el ordenante
y el banco,

D) La teoria de la delegacion, que en un momento llegd a ser ampliamente
mayoritaria, se halla hoy en retroceso, aiin en los paises en los que la institu-
cion de la delegacion se halla tipificada. Balossini la denomina «dottrina do-
minante in passato» (80). En efecto, varios argumentos se pueden esgrimir
en contra suya:

a) Por un lado, la teoria de la delegacidn, por si sola, es insuficiente para
regular el crédito documentario; las escasas normas con las que cada ordena-
miento regula la delegacién, no son suficientes y en muchas ocasiones no son
tampoco apropiadas (81) para explicar y regular las complejas relaciones en-
tre ordenante y banco y entre éste y el beneficiario. Para ordenar estas rela-
ciones bilaterales se hace imprescindible acudir a las normas de otras institu-
ciones juridicas; normalmente en el derecho comparado se utiliza la norma-
tiva del contrato de arrendamiento de obra o la del mandato para la relacién
banco - ordenante y de la promesa dc deuda para la relacién banco - benefi-
ciario; asi lo hacen incluso aquellos autores que para el crédito documentario
en su totalidad siguen defendiendo la teoria de la delegacién.

(76) Ver amplia bibliografia austriaca y suiza en WESSELY, p. 24.

(77) La teoria de la delegacidn, a pesar de haber sido introducida en la doctrina francesa
por HAMEL, nunca llegé a tener allf demasiada fuerza; cfr. LUCKE, p. 30 y KUBLER, p. 184.

(78) «Contratos bancarioss, p. 610, obra en la que modifico su postura inicial, segtn la
cual la naturaleza juridica del crédito documentario es la de un negocio juridico complejo (de-
fendida en «Derecho mercantil bancario, resumen de conferencias de Garrigues», realizado
por NAVASy SAINZ en la RDP 1941, p. 348).

(79) En ADC, 1960, p. 299.

(80) En «Le operazione bancaries, p. 992; véase también su extensa critica en «Norme
ed usi» [, p. 328,

(81) WIELE, p. 34, por ejemplo, entiende que la totalidad de la normativa del BGB sobre
la delegacion no es aplicable al crédito documentario.
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b) Por otro lado, la teoria de la delegacién, en casos extremos, nos refleja
fielmente el caracter abstracto del compromiso del banco con respecto al
contrato subyacente (82). Se trata del supuesto de nulidad tanto del contrato
subyacente como de la relacién juridica entre banco y ordenante; en este su-
puesto extremo, en base a la teoria de la delegacion, el banco deberia poderse
negar a realizar el pago, posibilidad que, en el marco del crédito documenta-
rio, debe, sin embargo, negarsele (83).

c) Finalmente, la teorfa de la delegacion resulta especialmente insatis-
factoria si se considera que el crédito documentario no tiene que cumplir ne-
cesariamente una funcién de pago. En los créditos documentarios de garan-
tia («stand-by letters of credit»), en los que la finalidad de la operacién radi-
ca en que el banco garantice un pago, no queda margen para interpretar que
el ordenante est4 delegando una deuda en el banco. En estos casos se ve con
especial claridad que el crédito documentario no encaja dentro de la delega-
clon.

E) En todo caso, en nuestro ordenamiento, que no regula la institucién de
la delegacion de deuda (84), la calificacion del crédito documentario como
una delegacion no ayuda a determinar cuél es el régimen juridico aplicable.
A este fin, teniendo en cuenta las instituciones de las que el ordenamiento
dispone, parece en mi opinién més conveniente dividir el crédito documenta-
rio, institucién compleja, en las dos relaciones juridicas que lo forman (85):
una que une a banco y ordenante, y otra que une a banco con el beneficiario.

F) La determinacion de la naturaleza juridica de la relacién que une a ban-
co y ordenante no parece que ofrezca dudas: tal relacién encaja perfectamen-
te dentro del amplisimo marco que para el contrato de comisién ofrece nues-

(82) Cfr. BORGGREFE, p. 24; WESSELY, p. 29; LUCKE, p. 31; SCHARRER: «Die
Rechisstellung des Begiinstigten im Documenten-Akkreditivs, (1980), p. 52; BALOSSINI en
«Le operazione bancaries, p. 989 y «Norme ed usi», p. 353.

(83) Sobre este tema ver in extenso p. 285 «infran,

(84) Sin embargo, el art. 1134 del proyecto de C.c. de 1851 decia que ecuando Ja susfifu-
cién del nuevo deudor se hace por el primitivo, se llama delegaciéns; el Gltimo inciso del
art. 1206 C.c. actual («al delegar su deudaw) alin contiene una referencia a la figura. Cfr, tam-

biép la postura de DIEZ-PICAZO: «Fundamentoss I, p. 812, que pretende encajar la delegacion
activa en el art. 1203, 3. Cc.

(85) Cfr. LUCKE, p. 31.
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tro ordenamiento (véase el art. 1709 C.c. (86) (87)). Como es bien sabido, el
encargo que el comisionista debe cumplir, puede estar constituido no sélo
por un contrato de compra o venta (88) sino por cualquier otro contrato, ne-
gocio o incluso acto juridico.

En el crédito documentario, el banco (comisionista) se obliga frente al
ordenante (comitente) a prestar un servicio por cuenta de éste, pero actuan-
do en nombre propio; tal servicio consiste en la perfeccién de un segundo
contrato con un tercero (beneficiario) en virtud del cual el banco - comisio-
nista se compromete a realizar un pago contra entrega de ciertos documen-
tos. El crédito documentario es, pues, un fiel exponente del esquema triangu-
lar de toda comision: el comisionista perfecciona por cuenta del comitente
un contrato con un tercero. Este segundo contrato no esta constituido, como
es tradicional en la comisién, por una compraventa, pero, dada la concep-

L]

(86) Art. 1709 C.c.: «Por el conirato de mandaio se obliga una persona a prestar al-
gun servicio o hacer alguna cosa, por cuenta o encargo de oiras, Este articulo es aplicable a
la comision (es decir al mandato mercantil) al carecer el C.Com. de una definicién propia del
mandato (Cfr. art. 244 C.Com). En la apertura de un crédito documentario se reunirén siempre
los requisitos que el art. 244 C.Com, exige para que el mandato sea considerado mercantil: (i)
que tenga por objeto un acto de comercio y (if) que sea comerciante el comitente o ¢l comisionista,

La bibliografia sobre el contrato de comisién en nuestro ordenamiento es ms bien escasa:
puede verse GARRIGUES: «Tratado de Derecho Mercantils, 111, 1., p. 451 y también «Man-
dato y comisién mercantil en el Cédigo de Comercio ¥ en el proyecto de reforma» en RCDI
(1928), p. 801; URIA: «Derecho Mercantils, p. 543; LANGLE, 111, p. 282; BROSETA, p. p. 419;
SANCHEZ CALERO:; «elnstitucioness, p. 388; ROVIRA, voz «Comisién mercantils en NEJ, IV,
p. 444,

(87) La consideracion de la relacién juridica banco - ordenante COITO una comisién es
unanime en la doctrina espafiola, con independencia de la naturaleza juridica que se dé a la tota-
lidad del crédito documentario (GARRIGUES: «Contratos bancarioss, p. 615; URIA: «Dere-
cho Mercantils, p. 658; MENENDEZ, P- 244; VIDAL, p. 68). La misma postura es defendida
por la STS de 5.1.42 (RA 2); en la STS de 8.6.57 (CL 108; RA 2196), en contra de lo que a pri-
mera vista pudiera parecer, el TS no niega el caricter de comisién de la relacién ordenante -
banco (como entiende LANGA, p. 180); el TS en el segundo considerando de la Sentencia expre-
samente dice: «... (el banco) no puede entrar a examinar si fuera de estas ordenes que a él le
han sido dadas se ha cumplido el contrato de origen en virtud del cual el deudor ha con-
traide la obligacién de pago, fodo lo cual diferencia (el crédito documentaric) del contrato
de mandato o comisién mercanti, por la especialidad de éste y la generalidad de aquél..»;
en esta frase el TS expresamente reconoce que el crédito documentario forma una especie den-
tro del amplio género de los mandatos,

(88) Como ocurre en el Derecho alemén: cfr, pardgrafo 383 HGB; también en nuestro C.
Com. trasluce en muchos articulos el hecho que tradicional y mayoritariamente el objeto de la
comision sea la compraventa; cfr. art. 267, 270, 271, 272 C. Com,
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cién extraordinariamente amplia con la que nuestro derecho configura la co-
mision, esto no presenta ningn inconveniente. El contenido del segundo
contrato consiste en que el banco asume cumulativamente con el ordenante
el compromiso abstracto de pagar una determinada suma al beneficiario, pe-
ro condicionando tal obligacion a la entrega de ciertos documentos.

Sentada la conclusién de que la esencia del crédito documentario es una
comisién, ain se debe dilucidar si nos encontramos ante una comision direc-
ta o indirecta. Es sabido que el art. 245 C.Com. (que tiene su paralelo en el
1717 del C.c) permite al comisionista «desempefiar la comision contratando
en nombre propio o en el de su comitente», y que en el primer caso se habla
de una comisién indirecta y en el segundo de una comision directa (89). Los
efectos juridicos de ambas clases de comision son radicalmente diferentes: en
la indirecta, el comisionista quedar4 obligado de un modo directo, como siel
negocio fuese suyo, con las personas con las que contratare, las cuales no
tendran accién contra el comitente, ni éste contra aquéllas (art. 246 C.Com.)
(90). En la comisién directa, en la que el comisionista actia en nombre del
comitente y lo expresa asi frente al tercero, el contrato se concluye y las ac-
ciones derivadas del mismo produciran su efecto directamente entre el comi-
tente y la persona que contratare con el comisionista (art. 247 C.Com.) En
este Gltimo caso, existe por lo tanto un negocio juridico de apoderamiento
entre comitente y comisionista, que se superpone al contrato de comisién, y
que permite al comisionista vincular directamente a su comitente.

Volviendo al supuesto del crédito documentario, no puede caber, en mi
opinién, duda alguna de que nos encontramos ante una comision indirecta.
La esencia del crédito documentario consiste precisamente en que se esta-
blezca una vinculacién inmediata entre banco y beneficiario y no entre éstey
el ordenante; lo que el beneficiario pretende es que sea el banco el que, ac-
tuando en nombre propio, se comprometa de forma abstracta frente a él a
pagarle una cierta suma. Esta finalidad solo se puede alcanzar, si se entiende
que entre comitente y banco no existe un mandato directo con apoderamien-
to, sino una comision indirecta, en virtud de la cual el ordenante instruye ‘al
banco para que éste, actuando en interés de aquél pero vinculandose en nom-

(89) Cfr. el extenso andlisis que hace GARRIGUES en el «Tratado de Derecho Mercan-
tils, 111, 1.2, p. 144 y p. 460; desde el punto de vista civilista, puede cfr. NUNEZ LAGOS: «Man-
dafo sin poder» en RDP, 1946, p. 609.

(90) La comisién indIrecta plantea ademés el problema, de si el comisionista puede ser
considerado como un representante del comitente; sobre esta problematica cfr. nota 69 de la se-
gunda parte.
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bre propio, asuma frente al beneficiario el compromiso abstracto de pagar
una determinada suma contra entrega de ciertos documentos.

G) Pasando a la relacién entre banco y beneficiario, ésta, en mi opinion, se
plasma en un verdadero contrato atipico, innominado y «sui generis», surgi-
do de los usos del comercio internacional (90 bis), y formalizado en un docu-
mento propio: la denominada «carta de crédito», que el banco envia al bene-
ficiario. Este segundo contrato guarda una cierta relacién con la fianza, pero
se diferencia radicalmente de ella al ser un contrato principal no accesorio
(91), abstracto e independiente (92).

En mi opinidn, la relacion que se establece entre banco y beneficiario
constituye un auténtico contrato, independiente del de comisiéon que une a
banco y ordenante. Asi pues, el crédito documentario como institucién se
desdobla en dos contratos diferentes (93), que plasman las relaciones juridi-
cas que surgen entre las tres partes implicadas. Diversos argumentos pueden
aducirse en favor de esta solucion: en primer lugar, la relacion entre banco y
beneficiario redne —como se desarrollara en la seccion tercera de la segunda
parte de este trabajo— el triple requisito que el art. 1261 C.c. exige para la
existencia de un contrato (consentimiento de ambas partes, objeto cierto y
causa de la obligacién que se establezca), y por lo tanto nada se opone a su
configuracién legal como contrato. En segundo lugar, la construccién que
aqui se defiende permite una mayor flexibilidad en el caso de colisiones entre
ordenamientos juridicos, al facilitar que a las diferentes relaciones se apli-
quen ordenamientos diversos, posibilidad unanimemente admitida por la
doctrina (93 bis). En un negocio juridico unitario, por el contrario, parece di-
ficil admitir que las varias relaciones que lo integran queden sujetas a orde-
namientos diferentes. En tercer lugar, la existencia de dos contratos implica,
en el caso de que el ordenante caiga en concurso, que los efectos de una posi-
ble retroaccidn sélo afectarian al contrato de comisién, y no a la relacién en-
tre banco y beneficiario. De considerarse, por el contrario, el crédito docu-
mentario como un negocio unitario, la retroaccién concursal del ordenante

(90bis) BORGGREFE, p. 21; LUCKE, p. 37; BALOSSINI: «Norme ed usi, I, p. 366.

(91) Conlo cual la nulidad de contrato de comisién no implica la nulidad del contrato de
la carta de crédito.

(92) Con lo cual las excepciones del contrato de comisién o del contrato subyacente no
pueden ser opuestas por el banco al beneficiario.

(93) Deigual opinién: GARRIGUES: «Contratos bancarioss, p. 605.
(93 bis) Cfr. nota (183) winfra»,
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parece que afectarfa a todo el negocio y con ello al compromiso del banco
frente al beneficiario, resultado que seria totalmente contrario a la finalidad
perseguida con el otorgamiento de un crédito documentario. Finalmente,
creo que la solucion que aqui se propugna destaca con mayor nitidez la ca-
racterfstica mas esencial del crédito documentario: la absoluta independen-
cia de la obligacion asumida por el banco en la carta de crédito, independen-
cia que se plasma en el denominado «principio de literalidad de la carta de
crédito» (cfr. p. 160 «infra»), en virtud del cual el banco queda vinculado en
los estrictos términos en los que dicho documento esté redactado, siendo
irrelevante si tales términos se ajustan o no a las instrucciones dadas por el
ordenante al banco. En este sentido, el otorgar a la relacion entre banco y be-
neficiario la naturaleza de auténtico contrato, no serfa mas que el reflejo de
su carécter independiente.

H) Es preciso resaltar en este momento que el contrato que une a banco y
beneficiario no es un fendmeno exclusivo del crédito documentario; el mismo
contrato constituye igualmente la esencia del vinculo que el banco asume
frente a la persona garantizada en las garantias abstractas; en ambos supues-
tos nos encontramos ante contratos unilaterales en los que un banco asume
una deuda ajena de forma abstracta y condicional, y cumulativamente con el
deudor. La tnica diferencia entre ambos negocios radica en el caracter de la
condicién a la que se halla sometido el compromiso del banco: mientras que
en los créditos documentarios aquélla consiste en documentos, en la garantia
abstracta se trata de una simple declaracidn del acreedor - beneficiario.

I) En resumen: El crédito documentario encaja perfectamente en el esque-
ma tradicional de la comisién; la relacién ordenante - banco configura el
contrato de comisién propiamente dicho y a ella se han de aplicar —en lo no
previsto en las Reglas y Usos Uniformes— las normas que para la comisién
y el mandato prevén los Cédigos Civil y de Comercio. El encargo que el ban-
co comisionista recibe y acepta consiste —como en la mayoria de las comi-
siones— en perfeccionar un contrato con un tercero. Se trata éste de un au-
téntico contrato, atipico, innominado, unilateral y «sui generis», y al que se
podria definir descriptivamente como promesa cumulativa, abstracta y con-
dicional de deuda. Aunque recuerde a la fianza, presenta tales diferencias
con ella que su normativa no es aplicable, ni incluso por analogia (94).

(94) Un andlisis mas detallado de la naturaleza juridica de cada relacién juridica puede
verse al comienzo del estudio de cada una de ellas.
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J) Elesquema propuesto no sufre alteracion significativa en el caso de par-
ticipacion de un segundo banco, que intervenga como intermediario entre el
banco - emisor y el beneficiario.

En estos supuestos, el encargo que el banco - emisor recibe del ordenan-
te consiste en la perfeccion de dos contratos: por un lado la promesa abstrac-
ta y condicional de deuda frente al beneficiario, y, por otro, un segundo con-
trato de comision con el banco - secundario. El contenido de este segundo
mandato consistir4 en que el banco - secundario, actuando por cuenta del or-
denante, avise, pague o confirme el crédito documentario.
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V. Fuentes

1. La Ley

A) Son escasisimos los paises que han tipificado y regulado en sus ordena-
mientos juridicos los créditos documentarios. Entre los de relevancia juridica
y econbmica, el Ginico que ha promulgado una regulacién general del crédito
documentario son los EE. UU., hallandose ésta contenida en el art. 5 del
Uniform Commercial Code, aceptado en todos los Estados de 1a Uni6n (95).
En Italia, un Gnico articulo del Codice Civile, dentro de la compraventa con
pago contra documentos por medio de banco, hace referencia al crédito do-
cumentario. En Espafia no existe ninguna norma que lo regule (96).

La causa debido a la cual el crédito documentario sigue siendo mayori-
tariamente una institucion atipica, debe buscarse por un lado en el hecho de
que alcanzé importancia cuando ya se habian promulgado las grandes com-
pilaciones legales. Por otro lado, la generalizacién de las Reglas y Usos Uni-
formes ha evitado que se sintiera una necesidad generalizada de promulga-
cién de normas estatales. La ausencia de tales normas probablemente ha re-
dundado en beneficio de la institucién, ya que se ha evitado que el crédito do-
cumentario fuera encorsetado en esquemas juridicos poco flexibles, perdien-
do su capacidad de adaptarse a las cambiantes necesidades del comercio in-
ternacional (97).

(95) Ver KOZOLCHYK, p. 103 con amplia bibliograffa, BALOSSINI: «Norme ed usi>, 1,
p. 161; también WESSELY, p. 38 y LUCKE, p. 10.

(96) Sobre legislacion existente en otros paises, sobre todo de Hispanoamérica, KO-
ZOLCHYK, p. 98; BALOSSINI: «Norme ed usi», I, p. 146; también ZAHN, p. 3, con bibliogra-
fia; WESSELY p. 41.

(97) De igual opinién: ZAHN, p. 4; LUCKE, p. 11.
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B) El que el crédito documentario sea una institucién atipica, no implica
que no existan normas legales que le sean aplicables.

Al constituir la relacion juridica entre banco - emisor y ordenante y en-
tre banco-emisor y banco-secundario una comision, a tales contratos les son
aplicables las normas que nuestro ordenamiento dedica a la comisién (98).

No existe, por el contrario, la posibilidad de aplicar normas legales es-
pecificas a la relacion juridica entre banco - emisor (o banco - confirmante) y
beneficiario. Ni las normas que el Coédigo de Comercio dedica a las cartas -
ordenes de crédito (99), ni a la fianza (100) son aplicables a lo que hemos de-
nominado contrato de promesa abstracta, condicional y cumulativa de deu-
da, por las grandes diferencias que median entre cada una de dichas institu-
ciones. Al faltar normas especificas y constituir el contrato un acto de co-
mercio (101), se regird en primer lugar por las disposiciones del Cédigo de
Comercio (arts. 51 a 63), en segundo lugar por los usos del comercio, y, a fal-
ta de ambas reglas, por el derecho comin (arts. 1088 a 1314 C.c.), con la sal-
vedad de que en las materias enunciadas en el art. 50 C.Com. las reglas del
derecho comun primaréan sobre los usos del comercio.

2. Las Reglas y Usos Uniformes
2.1. Origenes

A) A principios del presente siglo, cuando comenz6 a incrementarse el ni-
mero de créditos documentarios emitidos, se sintio la necesidad de algtin tipo
de regulacién internacional que cubriera el vacio legal existente (102). La
Ginica solucidn para cubrir esta necesidad se vio en la unificacién de las prac-
ticas bancarias habitualmente seguidas, unificacion que se realizd inicial-
mente a nivel nacional; el movimiento comenzd con la «Regulation affecting

(98) Art. 244-280 C.Com., y, subsidiariamente de acuerdo con los arts. 50 y 2 C.Com.,
los arts. 1709-1739 C.c. y las normas generales sobre contratos y obligaciones.

(99) Arts, 567-572 C.Com,
(100)  Arts. 439-442 C.Com. y arts. 1822-1853 C.c.

(101) Cfr. art. 2 en relacién con 175, 8.2 C.Com.; el tema es tratado con més detalle en la
p. 111 winfran.

(102) Sobre los origenes de las Reglas y Usos Uniformes, cfr.: GARRIGUES: «Confrafos
bancarioss, p. 648; EISEMANN/EBERTH, p. 41; LUCKE, p. 11; ZAHN, p. 5; KOZOLCHYK, p.
126; STOUFFLET, p. 99; BONELL; «Le regole oggetive del commercio internazionale, clau-
sole tipiche e condizioni generali» (1976), p. 43; BALOSSINI: «Norme ed usi», 1, p. 85; MO-
LLE: «] contratti bancari», p. 473.
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Export Commercial Credits» adoptada por los bancos de Nueva York en
1920 y siguié en Alemania, donde los bancos redactaron el «Regulativ des
Akkreditivgeschifts der Berliner Stempelvereinigung» en el afio 1923, que
fue aceptado por la gran mayoria de bancos alemanes.

El ejemplo fue seguido en Francia («Clauses et modalités applicables
aux ouvertures de crédit documentaire») en 1924, y por diferentes naciones
en los afos subsiguientes, entre las que no se encontraba Espafia (103).

B) Las recopilaciones nacionales, dado su limitado campo de aplicacién,
s6lo lograron paliar parcialmente los problemas planteados por la falta de
normativa legal aplicable a los créditos documentarios. Por ello, la CAmara
de Comercio Internacional comenzd ya en 1926 a preparar unas reglas inter-
nacionales que regularan los créditos documentarios. Estos trabajos prepa-
ratorios llevaron a la aprobaci6n en Viena en el afio 1933 de la primera ver-
sion de las «Reglas y Usos Uniformes relativas a los créditos documenta-
rios» (104), que fueron inicialmente adoptadas por las asociaciones banca-
rias de Bélgica, Alemania, Francia, Holanda, Italia, Rumania, Suiza y de
los Estados Unidos (105). Las Reglas y Usos Uniformes fueron modificadas
en 1951 en Lisboa, para adaptarlas a los cambios sufridos por el comercio
internacional con el transcurso de los afios y para armonizarlas mejor con la
practica americana (106). La nueva versién de las Reglas y Usos Uniformes
—Ilas llamadas Reglas de Lisboa— fueron adoptadas por la practica totali-
dad de las asociaciones bancarias del mundo —incluyendo la espafiola, se-
gin un acuerdo del Consejo Superior Bancario, de 26 de julio de 1956—, con
excepcién de las de Gran Bretafia y algunos paises del Commonwealth. Estas
se basaban en que —en su opinion— la discrecién otorgada por las Reglas a
los bancos para actuar en defensa de los intereses de sus clientes era insufi-
ciente. Fue necesaria una nueva revisién de las Reglas y Usos Uniformes en

(103) LUCKE, p. 14 expresamente sefiala que los bancos espafioles no adoptaron reglas
uniformes; BALOSSINI; «Norme ed usis, I, p. 95 en su extensa enumeraci6n de paises tampoco
incluye a Espafia; sin embargo VERDERA: «Sobre la naturaleza juridica de las Reglas de Lis-
boa —una conferencia de Molles en RDM, 83, (1962), p. 133 se refiere —sin dar méas datos—
a unas reglas adoptadas por la banca espaiiola en 1925.

(104) El término original inglés es «Uniform Customs and Practices for Documentary
Credits» (es decir: «Usos y précticas uniformes para créditos documentarioss); la traduccién
espafiola, aparte de imprecisa, es innecesariamente complicada.

(105) Cir. BALOSSINI: «Norme ed usi», I, p. 111.
(106) EISEMANN/EBERTH, p. 43; BALOSSINI: «Norme ed usi», 1, p. 119.
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1962, para que los bancos britanicos las aceptaran (107). De esta forma, las
Reglas y Usos Uniformes han ganado aceptacién practicamente universal.

Transcurrido un decenio desde la Revision de 1962, las Reglas y Usos
Uniformes sufrieron una nueva modificacion en 1974 (que no entré en vigor
hasta el 1.10.75) (108), en cuya preparacion intervinieron no sélo la Camara
de Comercio Internacional, sino también la UNCITRAL (la Comision de
las Naciones Unidas para Derecho Comercial Internacional) y los bancos de
comercio exterior de los paises del Este (109). La finalidad esencial de esta
modificacién consistié en limitar fuertemente el poder discrecional de los
bancos, imponiéndoles normas de actuacion concretas para los casos en que
el ordenante no les hubiera dado instrucciones precisas. Se pretendid asi for-
zar a todas las partes a que desde el momento inicial fijaran con rigor la tota-
lidad de las caracteristicas de la operacién (110).

En 1983 las Reglas han vuelto a ser sometidas a una revision, que, sin
afectar a su esencia, ha supuesto una serie de modificaciones de importancia.
Esta revision ha venido exigida por las dificultades creadas por la recesién en
el comercio internacional, por la rapida evolucion en las técnicas y en los do-
cumentos del transporte y por el incremento del fraude maritimo. Entre las
innovaciones mas destacadas se encuentra la introduccidn de una referencia
expresa a los créditos documentarios de garantia («stand-by letters of cre-
dit»), el incremento de las clases de documentos de transporte que han de ser

(107) Sobre la reforma de 1962 véase: EISEMANN: «Die neuen Einheitlichen Richtli-
nien und Gebrauche fiir Dokumenten-Akkreditive der Internationalen Handelskammer»
en AWD, 1963, p. 139; BALOSSINI; «Norme ed usis, I, p. 126 con bibliografia.

(108) Sobre esta Giltima modificacién puede verse: BALOSSINI; «Norme ed usi», 111, p,
4; BALOSSINI en «Le operazione bancaries, 11, p. 981 y 955; EBERTH: «Die Revision von
1974 der Einheitlichen Richtlinien und Gebrduche fiir Dokumenten-Akkreditiver en
RIW/AWD, 1975, p. 365; BONTOUX; «Considerations sur les nouvelles regles et usance
uniformes relatives aqux crédits docummentaires (revision 1975)», en Rev. de la Banque,
1975, p. 83; EISEMANN; «Considerations sur les regles et usances uniformes relatives aux
crédits documentaires (édition révisée 1974)» en «Festschrift Barmanns (1975).

(109) ZAHN,p.6.

(110) El idioma oficial en el que las Reglas y Usos Uniformes est4n redactadas es el in-
glés. La traduccién al francés ha sido autorizada por la Camara de Comercio Internacional, pe-
ro todas las demés traducciones, incluyendo la espafiola, son traducciones privadas, de las que
la C.C.1. simplemente ha tomado conocimiento. En caso de dudas —lo que, dada la imprecisién
de la traduccién castellana serd frecuente— es necesario revertir a la version inglesa; cfr.
SCHINNERER/AVANCINI, p. 7.
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aceptados por los bancos, y la autorizacién para que los bancos acepten do-
cumentos enviados por sistemas automatizados o computarizados. La nueva
revision entra en vigor el 1 de octubre de 1984 (110 bis).

2.2. Consideracion juridica

A) Las Reglas y Usos Uniformes son un fenémeno juridico de dificil en-
cuadramiento dentro de las fuentes tradicionales del derecho; por ello las
opiniones al respecto de la doctrina y de la jurisprudencia en los diferentes
ordenamientos presentan amplias divergencias.

Existe unanimidad sobre el hecho de que las Reglas y Usos Uniformes
no tienen fuerza de ley, porque el 6rgano que las ha promulgado, la Camara
de Comercio Internacional, es una organizacién privada internacional sin
poder legislativo. Los acuerdos de la C.C.1. no son tratados internacionales,
que puedan ser incorporados al ordenamiento interno (de acuerdo con el art.
1.6. C.c.) (111) (111 bis).

B) En los inicios, al redactarse la primera version de las Reglas y Usos
Uniformes en 1933, no parece existir duda de que los propios redactores las
consideraron como una «convencion entre bancos» (112). Las diferentes aso-
ciaciones bancarias que las aceptaban se obligaban a hacer que sus miem-
bros las aplicaran como contenido contractual a los créditos documentarios
que fueran a emitir. Pero ya en la primera revisién en 1951 las propias Re-
glas pasaron a declarar que su finalidad no era la de actuar como «conven-

(110 bis) ROWE: «Letters of credit: the ICC revises the ruless en IFLR, 1/1983, p. 17;
BOUDINOT: «La révision des régles ef usances relatives aux crédits documentaires» en Ban-
que, 1983, p. 609 y 997; TAPIA: «Reglas y Usos relativos a los Créditos Documentarios (Rev.
1983)» en RDBB, 9, enero - marzo 1983, p. 43; EBERTH/ELLINGER; «The Revision of the
Uniform Cusfomss, en International Banking Law, enero 1984, p. 90; SCHMITTHOFF; «The
New Uniform Customs for letters of Credit», en Journal of Business Law, 1983, p. 193. La CCl
ha preparado una publicacién (niimero 411), a cargo de B. S. WHEBLE, que analiza comparati-
vamente las revisiones de 1974 y 1983.

(111) SCHONLE: «Dje Rechisnatur der Einheitlichen Richtlinien und Gebréuche fiir
Dokumentenakkreditives en NJW, 1968, p. 722. Sobre la naturaleza de la C.C.I, véase BA-
LOSSINI: «Norme ed usi», I, p. 100.

(111 bis) La seccién 5 del Uniform Commercial Code, en la versidn que se halla en vigor
en Nueva York desde 1964, prevé que la normativa del propio Cédigo se ve sustituida por las
Reglas y Usos Uniformes cuando las partes hayan convenido aplicarlas o cuando su aplicacion
sea usual,

(112) MOLLE: «I contratti bancaris, p. 478; STOUFFLET, p. 105.
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cién entre bancos», sino la de «codificar las reglas y usos que existen actual-
mente» con respecto a los créditos documentarios; la modificacion del crite-
rio que sobre su propio cardcter mantienen las Reglas y Usos Uniformes se
acentu6 con la revision de 1962, al establecerse que tales Reglas «se aplican a
todos los créditos documentarios y obligan a todas las partes interesadas, a
menos que expresamente se pacte lo contrario» (113), afirmacion después re-
cogida con el mismo tenor en la Disposicion General a) de la Revisién de
1974. La Revision de 1983 ha introducido una nueva modificacion en la au-
todefinicion de las Reglas. Pues aunque se sigue recogiendo en el art. 1 la
frase introducida en la revision de 1962, en el mismo articulo se prevé que las
Reglas deberan ser incorporadas a cada crédito mediante una explicita men-
cion de que dicho crédito «se halla sujeto a las Reglas y Usos Uniformes re-
lativos a los créditos documentarios, revision 1983, ICC, publicacion n.°
4000,

Por otro lado, no debe perderse de vista que las Reglas y Usos Unifor-
mes han sido redactadas y formuladas por los representantes de las organi-
zaciones bancarias nacionales, en el seno de la comisién bancaria de la
C.C.I. (114). Aunque es cierto que en la redaccion del texto se oyeron las
opiniones de los demés sectores econdémicos interesados —lo que es especial-
mente cierto con respecto a la revision de 1974, en la que se tuvieron en cuen-
ta incluso las observaciones formuladas por gobiernos e instituciones banca-
rias y comerciales de paises no representados en la C.C.I., que fueron trans-
mitidas a través de la UNCITRAL—, a pesar de todo ello las Reglas y Usos
Uniformes siguen siendo en su esencia préacticas formuladas por una de las
partes interesadas —los bancos—, que no siempre responden a una estima-
cién equitativa de los intereses en juego (véase, como ejemplo, la extrema
exoneracion de responsabilidad de los bancos que pretenden los arts. 9, 10,
11, y 12 RUU (1974) y 17, 18, 19 y 20 RUU (1983)).

C) Los factores hasta ahora expuestos deben ser conjugados con el evidente
éxito practico alcanzado por las Reglas y Usos Uniformes, que son aplicadas
por la casi totalidad de los bancos de los més diferentes paises, tanto del Este
como del Qeste, de las naciones industrializadas y del tercer mundo, y que
han contribuido a configurar el crédito documentario como una de las insti-
tuciones més seguras y menos conflictivas en el campo del comercio interna-
cional.

(113) Cir. MOLLE; «[ contratti bancari», p. 478; BALOSSINI; «Norme ed usi, 11, p. 37.
(114) STOUFFLET, p. 103; KUBLER, p. 198.
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D) Los diferentes aspectos resefiados resaltan la variedad de matices que
confluyen en las Reglas y Usos Uniformes, y su cardcter auténticamente ex-
cepcional, dificilmente encajable en las fuentes tradicionales del derecho.
Por ello no es de sorprender que en el derecho comparado existan posturas
radicalmente contrapuestas en cuanto a su consideracién juridica (115). Es-
tas posturas, que en cada ordenamiento presentan matices diferentes, pueden
sistematizarse en dos grandes bloques:

a) la de aquellos autores que consideran las Reglas y Usos Uniformes
como un fendmeno de un nuevo derecho internacional, y

b) la postura que se esfuerza en encuadrar las Reglas en las fuentes tra-
dicionales del derecho interno.

E) Encuadramiento en el derecho internacional: Entre los autores que con-
sideran las Reglas y Usos Uniformes una manifestacion del derecho interna-
cional, cabe a su vez realizar una nueva distincién.

Por un lado estian aquellos que encuadran las Reglas y Usos Uniformes
como un exponente —quiz4 el méis claro— de la «nueva lex mercatoria»
(116). Como es bien sabido, en -!qé'ﬁltimos decenios se ha querido ver un re-
nacimiento de la antigua «lex mercatorian, es decir, de un derecho universal
comin a los comerciantes de todos los paises, que regula uniformemente los
aspectos juridicos esenciales del comercio internacional (117). La base teéri-
ca de esta doctrina se encuentra en la «autonomia de la comunidad extraes-

(115) Exposiciones generales de las diferentes posiciones se encuentran en SCHONLE en
NJW, 1968, p. 726; LUCKE, p. 16; KUBLER, p. 196; ZAHN, p. 7, WESSELY, p. 42; BORGGRE-
FE, p. 27. CANARIS,p.485; SCHLEGELBERGUER/HEFERMEHL, n. m. [48; EISEMANN/
EBERTH, p. 44; STOUFFLET, p. 105; MOLLE: « contratti bancari», p. 480. Véase también
VERDERA en RDM 83, 1962, p. 133,

(116) Esta postura viene siendo defendida enfiticamente por EISEMANN; cfr.. AWD,
1963, p. 139; EISEMANN / EBERTH, p. 49; EISEMANN / BONTOUX, p. 20; véase también la
eritica de su postura en CANARIS, p. 485.

(117) Sobre el resurgimiento de la «nueva lex mercatoria», es fundamental KAHN: «La
vente commerciale internationale» (1961); SCHMITTHOFF: «Das neue Hecht des Welthan-
dels» en RABELSZ, 1964, p. 47; cfr. también SCHONLE en NJW, 1968, p. 727 con bibliografia
adicional; en nuestra doctrina véase GONDRA: «La moderna «lex mercatorias y la unifica-
cién del derecho internacional» en RDM, 127, 1973, p. 7; VICENT CHULIA: «Compendio
critico de Derecho mercantils (1981), p. 52 MIAJA de la MUELA: «Ensayo de delimitacion
del Derecho internacional econémico» (1971) p. 44; CARRILLO SALCEDO: «Derecho inter-
nacional privados? (1976), p. 135; CORTES: «Reflexiones sobre las fuentes del Derecho
Mercantils en RDM 157 - 158 (1980) p. 503; muy critico de CASTRO: «E! arbitraje y la nueva
lex mercatoria» en ADC, 1979, p. 619.
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tatal e internacional de los comerciantes» que a través de sus asociaciones y
tribunales arbitrales ha creado un derecho nuevo, independiente de las fuen-
tes del derecho estatales internas (118).

Por otro lado se encuentran aquellos autores que incluyen las Reglas y
Usos Uniformes dentro de un «diritto internazionale del privatti» (119),
constituido por un ordenamiento juridico especial internacional o transna-
cional integrado, como el «ius commune» de la antigiiedad, por principios
generales y normas positivas, que disfrutan de una aplicacién universal o
que, al menos, trascienden del &mbito restringido de los ordenamientos juri-
dicos nacionales (120).

El encuadramiento de las Reglas y Usos Uniformes bien en la nueva
«lex mercatoria» o en el «diritto internazionale del privatti», ofrece, ademas
de la ventaja de su sencillez (121), la de su aplicacién e interpretacién unifor-
me en los diferentes ordenamientos (122).

Sin embargo, la doctrina en general sigue siendo reacia al reconoci-
miento de un nuevo género de derecho internacional, liberado de la tutela e
intervencion de los Estados, por la dificultad de encajar tal fendmeno en la
- enumeracion de fuentes del derecho que, con carédcter de «numerus clausus»,
proporciona el respectivo ordenamiento positivo (123).

G) Encuadramiento en el derecho interno: Los autores que rechazan el en-
cuadramiento internacional y «sui generis» de las Reglas y Usos Uniformes,
se ven en la necesidad de considerarlas bien como reglas de carécter contrac-
tual o bien como una norma de caricter consuetudinario.

La consideracion de las Reglas y Usos Uniformes como institucion de
caricter contractual conlleva que deben ser encuadrados en el amplio marco

——————in

(118) KAHN, p. 35;: KUBLER, p. 197.

(119) BALOSSINI: «Norme ed usi», 1, p. 177 y I11, p. 267 y sobre todo BONELL: «Le re-
gole oggetive del commercio infernazionale, clausole ipiche e condizioni generali» (1976).
véase también BARMANN en RABELSZ, 1977, p. 616.

(120) BONELL: «Le regole oggetives, p. 215.
(121) KUBLER, p. 197.
(122) EISEMANN/EBERTH, p. 49.

(123) La critica puede encontrarse en KUBLER, p. 197; CANARIS, p. 485; SCHONLE en
NJW, 1968, p. 727; WESSELY, p. 43; CORTES en RDM, 157 - 158 (1980), p. 505.
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de las condiciones generales de la contratacion (124). Esto implica que, de
acuerdo con esta postura, las Reglas y Usos Uniformes no son conceptuadas
como una fuente del derecho, sino como estipulaciones contractuales que s0-
lo son vinculantes en la medida en que las partes se sometan expresamente a
ellas, y que sin consentimiento de las partes las Reglas y Usos Uniformes ca-
recen de vigencia. La consideracién de las Reglas y Usos Uniformes como
«lex contractus» tiene también profundas consecuencias en cuanto a su inter-
pretacion, ya que —de aceptarse esta opinién— las Reglas no deben ser in-
terpretadas segfin los criterios aplicables a las normas juridicas, sino segin
las reglas aplicables a los contratos.

Las Reglas y Usos Uniformes también han sido consideradas por otros
autores como normas de caricter consuetudinario (125), lo que exige probar
que las Reglas y Usos Uniformes en su totalidad reiinen los requisitos de
«consuetudo» y de «opinio necessitatis» (126). Los defensores de esta postu-
ra en general no niegan que en sus inicios las Reglas y Usos Uniformes tuvie-
ron un caracter de «lex contractus», pero entienden que su aplicacion genera-
lizada y universal ha propiciado un proceso de objetivizacion, de forma que
hoy en dia las Reglas y Usos Uniformes se han convertido en normas con-
suetudinarias del comercio-internacional (127).

Hay que destacar que la separacion entre los autores que defienden la
postura de que las Reglas y Usos Uniformes son condiciones generales de los
contratos y aquellos otros que las consideran como normas consuetudina-
rias, no es tan profunda como a primera vista pudiera parecer, ya que los de-
fensores de la «lex contractus» en general estan dispuestos a aceptar que,
mediante la prueba de la «consuetudo» y sobre todo de la «opinio necessita-
tis», preceptos aislados de las Reglas y Usos Uniformes puedan ser conside-
radas como costumbre (128). Las Reglas y Usos Uniformes en este caso son

(124) Esta es la postura defendida por CANARIS, p. 485; KUBLER, p. 196 y p. 199; LIE-
SECKE en WM, 1960, p. 21 en WM, 1966, p. 458; SCHLEGELBERGER /HEFERMEHL, n.m,
148: von WESTPHALEN, en WM, 1980, p. 178; BORGGREFE, p. 28; SCHARRER, p. 33;
STOUFELET, p. 105,

(125) MOLLE: « contratti bancari», p. 483; «Sulla transferibilita dei crediti documen-
tari» en BBTYV, 1954, [, p. 610; ZAHN, p. 7; WIELE, p. 26; WESSELY, p. 47; cfr. también la bi-
bliografia adicional de SCHONLE en NJW, 1968, p. 727.

(126) SCHARRER,p.32; LUCKE,p.17. -
(127) ZAHN,p.9.

(128) Véase por todos CANARIS, p. 485; STOUFFLET, p. 109,
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consideradas como condiciones generales con respecto a las cuales se ha
cumplido en parte el proceso de objetivizacién y conversién en derecho obje-
tivo consuetudinario.

H) La solucién en el ordenamiento juridico espaiiol: En la doctrina espafio-
la, Garrigues (129), Urfa (130), Sanchez Calero (131), Langle (132), Latour
(133), Puente (134) y Vicent Chuli4 (134 bis) aceptan, con pequefias matiza-
ciones, el caricter de usos mercantiles internacionales de las Reglas y Usos
Uniformes. Los autores citados refuerzan su opinién con el hecho de que en
la «Recopilacion de usos, costumbres y practicas mercantiles seguidas en Es-
pafia», publicada por el Consejo Superior de Camaras Oficiales de Comer-
cio en 1964, se recoge el texto de las Reglas y Usos Uniformes en su versién
de 1962, entonces en vigor (135). Por el contrario, Vidal (136) defiende la na-
turaleza contractual de las Reglas y Usos Uniformes, que en consecuencia
—entiende— sélo tienen valor en el caso de que sean adoptadas voluntaria-
mente por las partes (137). En caso de que las partes no las invoquen, Vidal,

(129) «Contratos bancarioss, p. 650; GARRIGUES distingue tres supuestos: (i) que las
Reglas y Usos Uniformes se reproduzcan literalmente en el contrato, en cuyo caso las considera
normas puramente contractuales; (ii) que las Reglas y Usos Uniformes simplemente se invo-
quen, en cuyo caso las Reglas y Usos Uniformes se elevan a norma consuetudinaria objetiva,
que tiene el mismo rango que la ley; (iii) que las Reglas y Usos Uniformes no se invoquen, sien-
do en este caso usos supletorios de la voluntad, con cardcter tanto normativo como interpretati-
vo (y no solo con cardcter interpretativo como cree entender erréneamente MOLLE: «f contrafti
bancaris, p. 483 al explicar la postura de GARRIGUES; véase también BALOSSINI: «Norme ed
usis, I, p. 256).

(130) «Derecho Mercantil», p. 656: «son expresiones de usos bancarios internacionales»,
(131) P.453: «Usos normativoss.
(132) P. 442 en donde acepta implicitamente la postura de GARRIGUES.

(133) EN RDP, 1969, p. 643: «La préctica infernacional ha impuesto unas reglas que
por su reiteracién han adgquirido la categoria de usos mercantiless.

(134) En RGLJ, 1972, p. 594 en donde se acepta expresamente la postura de GARRI-
GUES.

(134 bis) [, p. 504: «aspiran a sinfetizar los usos vigentess.
(135) Eltexto se encuentra en la p. 935 de la Recopilacién.
(136) P. 49,

(137)  De igual opinién parecen ser GOMEZ SEGADE: «Algunos problemas actuales del
Derecho Mercantil» en «Homenaje Urias (1978), p. 225, al referirse a las Reglas y Usos Uni-
formes como «clqusulas contractuales uniformess y GARCIA AMIGO: «Condiciones generq-
les de los contratoss (1969), p. 20,
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sin embargo, acepta que las Reglas y Usos Uniformes constituyen una prue-
ba indiciaria de Ia existencia del uso contenido en las reglas, y que se les atri-
buya un «cierto valor interpretativo» en la voluntad de las partes.

[) Paradar una respuesta adecuada al dificil problema de la naturaleza ju-
ridica de las Reglas y Usos Uniformes, es, en mi opinién, imprescindible vol-
ver sobre su proceso de elaboracién. Las Reglas y Usos Uniformes han sido
redactadas en el seno del comité bancario de la Camara de Comercio Inter-
nacional, es decir, en el seno de la asociacion internacional de la banca. La
finalidad de la primera version de las Reglas y Usos Uniformes fue la de lo-
grar una unificacién internacional de las recopilaciones nacionales prepara-
das por las asociaciones de bancos de los diferentes pafses. En su origen por
lo tanto las Reglas y Usos Uniformes fueron unas reglas recopiladas por una
asociacion profesional internacional, y aunque en las posteriores revisiones
la C&mara de Comercio Internacional se esforzé en oir también las opinio-
nes de los grupos no banqueros a los que les afectan las Reglas, no puede ca-
ber duda de que las Reglas y Usos Uniformes han sido y siguen siendo un
conjunto de reglas pensado y redactado por banqueros, cuya finalidad pri-
mordial es la de solucionar los puntos més conflictivos para los intereses de
los bancos. Si las Reglas y Usos Uniformes han tenido un éxito extraordina-
rio, que se ha traducido en su aplicacién a una ingente mayoria de los crédi-
tos documentarios que se emiten en todo el mundo, esta generalizacion se de-
be precisamente a que los bancos exigen su aplicacién para aceptar una soli-
citud de apertura o para emitir un crédito, y si los bancos insisten en el some-
timiento a las Reglas y Usos Uniformes, esto se debe en esencia a que las
Reglas y Usos Uniformes defienden adecuadamente sus intereses (por ejem-
plo a través de la extremada exoneraci6n de responsabilidad contenida en los
arts. 9a 12 RUU (1974) y 17 a 20 RUU (1983)). En resumen la generaliza-
cion de las Reglas y Usos Uniformes se debe, sin lugar a dudas, a que los
bancos al imponer a sus clientes el contenido contractual, les exigen el some-
timiento del crédito a las Reglas; las Reglas y Usos Uniformes se han gene-
ralizado, no por un convencimiento de la equidad de su contenido, ni por ad-
hesién espontdnea de las partes, sino por imposicién de una de ellas.

J)  Por otro lado existen amplias dudas con respecto al cumplimiento por
parte de las Reglas y Usos Uniformes en su conjunto de los dos requisitos
tradicionales para la existencia de los usos mercantiles: a) la «consuetudo» y
b) la «opinio iuris vel necessitatis».

a) Los usos mercantiles exigen una repeticién constante y prolongada de
las practicas en que consisten; las Reglas y Usos Uniformes, por el contra-
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rio, han sido objeto de constantes reformas, de modo que el contenido de su
tiltima versién presenta amplias diferencias con respecto a la version original
(138). Por otro lado las Reglas y Usos Uniformes no son inicamente una re-
copilacién empirica de usos ya practicados en el comercio, sino que en la ma-
yoria de los casos son reglas promulgadas con 4nimo de regular, en base a
criterios de racionalidad, determinadas situaciones juridicas (139). Esta re-
gulacion ha sido, por lo demds, influenciada por los intereses, deseos y nece-
sidades de las asociaciones de los diferentes Estados representados en la
C.C.1. (140). Todo esto conlleva a que no se pueda sostener, de forma indis-
criminada y genérica, que las Reglas y Usos Uniformes en su conjunto red-
nan el requisito de la «consuetudon» (141).

b) Por otro lado, parece que los usos necesitan también de un segundo
requisito, de caricter espiritual: la «opinio iuris» o convencimiento de estar
cumpliendo una regla juridicamente obligatoria (142). Y este requisito tam-
poco parece que se cumpla, ya que las Reglas y Usos Uniformes no son
aceptados de forma generalizada, ni por la doctrina ni por los comerciantes,
como normas pertenecientes al derecho objetivo de cada pais, lo que se de-
muestra por la diligencia con la que los bancos invocan y se someten expre-
samente a las Reglas y Usos Uniformes cuando desean que devengan aplica-
bles (143).

(138) Las sucesivas versiones de las Reglas y Usos Uniformes pueden encontrarse en BA-
LOSSINI: «Norme ed usis, I, p. 489.

(139) CANARIS, p. 486.
(140) SCHINNERER/AVANCINI,p. 2.

(141) Esta aseveracién no se ve modificada por el hecho de que la version de 1962 de las
Reglas y Usos Uniformes haya sido publicada en la «Recopilacién de usos, costumbres y
précticas mercantiles seguidas en Espafias, ya que la Recopilacion en realidad contiene fun-
damentalmente palizas tipo o uniformes, condiciones generales y escasos usos de comercio pro-
piamente dichos (cfr. VICENT CHULIA,I, p. 41; SANCHEZ CALERO: «Institucioness, p. 34).

(142) El requisito de la eopinio furis» de los usos mercantiles ha sido objeto de amplia
discusion. Mientras GARRIGUES: «Tratados, I, p. 149, duda de que sea necesaria, LANGLE, 1,
p. 244, RUBIO: «Introduccién al Derecho Mercantils (1969), p. 384 y BROSETA, p. 64 exigen
expresamente el cumplimiento del requisito espiritual. Nétese también que de CASTRO ha ne-
gado la necesidad de la wopinio juriss («Derecho Civil de Espaiias, (1949), p. 389) y que, en
opinién de buena parte de la doctrina civilista, desde la reforma del titulo preliminar del Codigo
Civil, en la que a los usos juridicos se les ha atribuido la consideracién de costumbre (art. 1, 3)
huelga discutir sobre la necesidad de la «opinio juriss (cfr. ALBADALEJO: «Derecho Civils, 1,
1.» (1978) p. 99).

(143) CANARIS, p. 486.
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K) Tanto el proceso de elaboracién de las Reglas y Usos Uniformes, el
contenido de su art. 1 (Rev. 1983), que exige una sumision expresa a las Re-
glas estipulada en el propio crédito, como la ausencia de los requisitos indis-
pensables para la existencia de un uso mercantil, conllevan a que en el orde-
namiento juridico espafiol deban ser —en mi opinibn— consideradas como
auténticas condiciones generales de la contratacién (144), es decir, como un
conjunto de normas o reglas, unilateralmente dictadas por una asociacion de
empresarios (o por una empresa), a fin de que, con arreglo a ellas, se regla-
menten todos los contratos que ese grupo de empresas vayan celebrando en-
sus actividades comerciales (145). En el caso de las Reglas y Usos Unifor-
mes, la asociacién de empresarios viene constituida a nivel internacional por
la Camara de Comercio Internacional y a nivel nacional por el Consejo Su-
perior Bancario espafiol, que en su reunidn de 26 de junio de 1956 tomd el
acuerdo de adherir a la banca espafiola a las Reglas y Usos Uniformes (146).

L) La jurisprudencia del TS, en las dos tinicas ocasiones que se le han ofre-
cido, no se ha decantado con claridad en favor de ninguna de las diferentes
posiciones doctrinales existentes en relacion a la naturaleza juridica de las
Reglas y Usos Uniformes. Asi, en la STS de 14.4.75 (RA 1517) el TS califi-
ca a las Reglas y Usos Uniformes como «meras practicas bancarias y que,

(144) Los contratos de adhesion, las condiciones generales de los contratos y las condicio-
nes generales de la contratacién son un tema de gran iradicién cientifica, y de extensisima bi-
bliografia; centrandonos exclusivamente en la doctrina espafiola puede cfr.. GARRIGUES:
«Tratados, 1, p. 168 y «Contrafos bancarioss, p. 18; ROYO: «Coniratos de adhesién» en
ADC, 1949, p. 54; de CASTRO: «Las condiciones generales de los contratos y la eficacia de
las leyess (1975) y también en ADC, 1961, p. 295; RUBIO, p. 406; URIA: «Reflexiones sobre la
confratacién mercantil en serie» en RDM, 62 (1956), p. 221; GARCIA AMIGO: «Condiciones
generales de los coniratoss (1969) «Cléusulas limjtativas de la responsabilidad conirac-
tuals, (1965); DIEZ - PICAZO: «Fundamentos del Derecho civil pairimonials, 1, (1970), p.
236; SANTOS BRIZ: «La contratacién privadas, (1966); SANCHEZ CALERO, p. 34. OTERO:
«La proteccién de los consumidores y las condiciones generales de la contratacién» en
RIC, 1977, p. 759; GONDRA: «Condiciones generales de la contratacién y proteccién de la
parte mas débil en el marco de la compraventa internacionals en «Homenaje Uria», p. 231;
POLO: «La proteccién del consumidor en el Derecho privados, 1980, p. 91. Véase también el
articulo de BORN: eAllgemeine Geschéffsbedingungen und haftungsbeschrankende Klau-
seln im spanischen Recht» en RIW/AWD, 1976, p. 74,

(145) Esta definicién concuerda con la de DIEZ - PICAZO, «Fundamentoss, 1, p. 236.

(146) GARRIGUES: «Contratos bancarioss, p. 649; el 3 de diciembre de 1974 el pleno del
Consejo Superior Bancario acordé la adhesidn colectiva de la banca privada espaiiola a la diti-
ma revision de las Reglas y Usos Uniformes (cfr. RDM 145, 1977, p. 361; sobre las adhesiones
a nivel internacional cfr., también ROWE en IFLR, 1/83, p. 17).
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por tanto, no constituyen la ley, ni tampoco la doctrina legal cuando no se ha
citado ninguna sentencia en que apoyarla... y si se pretendiera invocar las re-
glas como costumbre, al amparo del art. 6 del titulo preliminar del Cédigo
Civil y el art. 1 del vigente reformado, ambos preceptos exigen que sea invo-
cada como tal y resulte probada, lo que no ha ocurrido en el caso presente».
En el supuesto al que se refiere la sentencia, el recurrente habia alegado la in-
terpretacion errdonea del art. 3 RUU, y el TS rechazé el motivo del recurso,
por no constituir las Reglas y Usos Uniformes ni ley, ni doctrina legal, ni ha-
ber sido probada su vigencia como costumbre.

Mis explicita es la STS de 30.3.76 (RA 1475), en la cual el TS declara
que del «contenido (del crédito documentario) forma parte integrante los
usos y costumbres uniformes para créditos documentarios aprobados por la
Céamara Internacional de Comercio (Revisién 1962), por asi haberlo conve-
nido las partes en el propio documento en que se refleja el crédito documen-
tario en cuestién». Esta STS reconoce de forma explicita y clara la sumisién
contractual a las Reglas y Usos Uniformes, lo que demuestra que el TS con-
templa el fendmeno de las Reglas y Usos Uniformes desde el punto de vista
de las condiciones generales y no desde el de las normas consuetudinarias.

La consideracion de las Reglas y Usos Uniformes como condiciones ge-
nerales de la contratacién tiene importantes consecuencias a efectos de su in-
terpretacion (como se explicard més adelante) y sobre todo a efectos de
su vigencia.

M) En nuestro ordenamiento, las condiciones generales de la contratacion
dictadas por asociaciones privadas de empresarios, sélo tienen fuerza obliga-
toria como estricto contenido contractual. Como dice Diez-Picazo «o son
contenidos contractuales o juridicamente no son nada» (147). En consecuen-
cia, la configuracién de las Reglas y Usos Uniformes como condiciones ge-
nerales implica que su fuerza vinculante depende de que las partes contratan-
tes hayan voluntariamente aceptado la sumision a ellas. Para que la relacién

(147) P.239; DIEZ - PICAZO recoge aqui la postura de CASTRO y de GARCIA AMIGO;
en igual sentido se manifiesta SANCHEZ CALERO, p. 38, recogiendo la amplia jurisprudencia
del TS, que de forma constante ha considerado las condiciones generales como clausulas con-
tractuales; véase sin embargo la postura de GARRIGUES: «Tratados, I, p. 170 que atribuye a
las condiciones generales cardcter muy semejante al de la ley, quedando sometido a ellas los
clientes de las empresas aunque no los conozcan, y la més matizada de URIA en RDM, 62,
1956, p. 231 que distingue entre condiciones generales dictadas por autoridades piblicas con po-
der normativo, por empresas con poder normativo delegado y las condiciones generales ordina-
rias, y que califica a las dos primeras categorias como derecho objetivo.
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juridica entre ordenante y banco se someta a la normativa de las Reglas y
Usos Uniformes, es imprescindible que en el contrato correspondiente asi lo
acuerden las partes, y para que la relacién juridica entre banco y beneficiario
se halle sujeta a las Reglas y Usos Uniformes, es necesario que la carta de
crédito asi lo exprese (147 bis).

A este respecto conviene sefialar que para que una relacién juridica que-
de sometida a las Reglas y Usos Uniformes, no es necesario que el contrato
reproduzca literalmente su contenido, siendo suficiente con que se incluya
una referencia o remision a ellas (148) (149); esta postura encuentra apoyo
en el conocimiento generalizado que de las Reglas y Usos Uniformes existe
en el comercio, lo que facilita el que con un minimo de diligencia cualquiera
de las partes pueda alcanzar a conocer su articulado (150). Seria contrario a
la buena fe y a la seguridad en el trafico, si una de las partes pretendiera ba-
sar la no aplicacién de las Reglas en el desconocimiento de ellas. Cuando
una parte, pudiendo informarse, no lo hace, se ha de entender que asume el
riesgo de crear una relacién juridica cuyo contenido desconoce (151).

N) Llegados a este punto conviene hacer referencia a un altimo problema:
;aun aceptando que las Reglas y Usos Uniformes en sus origenes hayan sur-
gido como condiciones generales de la contratacién, es posible que con el
transcurso del tiempo, bien la totalidad de sus normas o bien algunas reglas
aisladamente, hayan adquirido la naturaleza de usos del comercio?

Como en tantos otros aspectos relativos a las condiciones generales de
la contratacién, no existe tampoco unanimidad en lo que se refiere a la posi-
bilidad de que las condiciones generales puedan convertirse en norma con-
suetudinaria.

(147 bis)  Otra consecuencia de la naturaleza de condiciones generales de las Reglas y Usos
Uniformes es que se ha de aplicar la revision a las que las partes se hayan sometido, y no aquella
que se halle en vigor en el momento del perfeccionamiento del contrato.

(148)  Asi lo ha aceptado la STS de 30.3.76 (RA 1475).

(149)  Es de estilo que la remision se haga con las siguientes palabras: «El presente crédi-
fo se halla sujeto a las Reglas y Usos Uniformes relativos a créditos documentarios, revisién
de 1983, publicacién 400 de la Cémara de Comercio Internacional, Paris, Francias.

(150)  De igual opinion URIA en RDM, 62, 1956, p. 237. El art. 1341 del Codice Civile or-
dena: «Le condizioni generali di contratto predisposte da uno dei contraenti sono efficaci
nei confronti dell’aliro, se al momento della conclusione del contratio questi le ha conosciu-
te o avrebbe dovuto conoscerle usando l'ordinaria diligenzas.

(151) SANTOS BRIZ: «La contratacién privadas, p. 149,
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Para Garrigues (152), seguido por Sénchez Calero (153), Broseta (154)
y Santos Briz (155), no s6lo es posible que las condiciones generales de los
contratos a través de su generalizacion objetivadora se conviertan en usos, si-
no que esta es incluso la forma normal en la que surgen y se crean los usos
del comercio. Rubio (156), De Castro (157) y Diez-Picazo (158), por el con-
trario, han negado la posibilidad de que las condiciones generales puedan
convertirse en usos, ya que los usos se imponen a través de la repeticion bila-
teral, por principio espontanea, de un determinado acuerdo, mientras que las
condiciones generales se imponen unilateralmente a través del mayor peso
econdmico del empresario que las ha redactado o adoptado. Por otro lado
las condiciones generales pueden ser modificadas y «de facto» son continua-
mente modificadas, cuantas veces convenga a la empresa, y en ellas tampoco
estd presente la «opinio iuris», la conviccién de su obligatoriedad. Las condi-
ciones generales carecen, en suma, como dice Rubio (159), de los dos requisi-
tos del uso normativo: la préctica continuada y la opinién de su necesidad ju-
ridica.

Esta dltima postura parece —en mi opinién— la més correcta porque la
posicién contraria dejarfa abierta la puerta para que las condiciones genera-
les, a través de su conversion en usos, pudieran evadir el cada vez més estric-
to control administrativo, judicial y legal al que se hallan sometidos (160).
Sin embargo, en casos muy aislados, quiz4 se puedan admitir excepciones
para el caso de condiciones generales redactadas por asociaciones de empre-
sarios: serfan aquellos supuestos en los cuales, ante una hipotética decisién
de la asociacion de empresarios de modificar su contenido, las partes intere-
sadas seguirian aplicando las condiciones originales. En estos casos excep-
cionales, las condiciones si se habrian convertido en auténticos usos, por ha-

(152) «Tratados, 1, p. 148 y sobre todo «Coniratos bancarioss, p. 21.
(153) P.37.

(154) P. 66.

(155) «La contratacién privadas, p. 292.

(156) P. 411.

(157) P. 32,

(158) «Fundamentoss, I, p. 239.

(159) P. 411,

(160) CANARIS, p. 486; cfr. también la posicién similar de DIEZ - PICAZO: «Funda-
mentos», I, p. 239,
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ber sido asumidas como normas objetivas por sus destinatarios (161); sin
embargo, no parecen existir dudas sobre el hecho de que este proceso excep-
cional no haya tenido lugar con respecto a las Reglas y Usos Uniformes en
su conjunto; la conversidn en todo caso quizé si se pueda predicar con res-
pecto a algunos principios muy fundamentales, que han sido aceptados de
forma generalizada por el comercio, como son los contenidos en la disposi-
cién general ¢) (1974) y art. 3 (1983) (principio de independencia entre crédi-
to documentario y contrato subyacente) y en el art. 8 a) (1974) y art. 4 (1983)
(principio de que todas las partes deben tener en cuenta (inicamente los docu-
mentos y no los bienes).

2.3. Control e interpretacién

A) Las Reglas y Usos Uniformes, en tanto que condiciones generales de la
contratacion, se hallan sometidas a los diversos controles que el ordenamien-
to ha previsto para evitar los abusos e injusticias a los que puede su utiliza-
cion dar lugar (161 bis). Como es bien sabido, nuestro derecho carece de dis-

(161) CANARIS, p. 486.

(161 bis) Controles que OTERO no duda en calificar de eminimos» (en RIC, 1977, p.
769).

El control de las condiciones generales de la contratacion es uno de los temas en el cual el
derecho ha sufrido en los Gltimos decenios una evolucién més fuerte.

El primer paso —ciertamente timido y aln enraizado en el dogma de la autonomia de la
voluntad— lo di6 el Derecho italiano, que en el art. 1341 del C.c. sometié la eficacia de las con-
diciones generales a unos requisitos especiales de conocimiento y aprobacién: por una parte solo
son eficaces aquellas condiciones generales que, impuestas por una de las partes, son conocidas
o susceptibles de serlo por la otra usando la diligencia ordinaria, y por otro se declaran inefica-
ces determinadas clausulas «vejaforiass, siempre que no sean aprobadas por escrito. Las legis-
laciones més modernas, sin embargo, favorecen un control mucho més estricto de las condicio-
nes generales, sancionando con nulidad e ineficacia las condiciones que deban ser consideradas
como abusivas, incluso si han sido validamente aceptadas por el consumidor, y facilitando y
dando alcance general a la declaracién judicial de tal sancion (véase el «Gesetz zur Regelung
der Allgemeinen Geschéftsbedingungen» de 9 de diciembre de 1976, el «Unfair Contract
Terms Act» de 26 de octubre de 1977 y la Resolucién del Comité de Ministros del Consejo de
Europa de 16 de noviembre de 1976). La bibliografia extranjera en esta materia es amplisima, y
una sinopsis, aunque fuera breve, excederfa con mucho a la finalidad de este trabajo; refiriéndo-
nos estrictamente a la doctrina espafiola, deben citarse las siguientes obras, todas ellas con am-
plias citas de derecho comparado: GARCIA AMIGO: «Condiciones generaless, p. 174 y «Ley
alemana occidental sobre condiciones generaless en RDP, 1978, p. 386; POLO, p. 91; OTE-
RO en RJIC, 1977, p. 767; SANCHEZ - ANDRES: «El control de las condiciones generales en
derecho comparado: panorama legislativo» en RDM, 157/158, p. 385; BERCOVITZ: «La
proteccién de los consumidores, la constitucién espaiiola y el Derecho Mercantil» en «Lec-
turas sobre la Constitucién espariola», (1978).
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posiciones generales que se refieran especificamente al régimen de las condi-
ciones generales, por lo que el control se tiene que ejercer a través de los prin-
cipios generales de la contratacion privada (162).

B) Como primera medida de control es de destacar que las Reglas y Usos
Uniformes tienen que ceder, como es l6gico, ante las normas legales impera-
tivas (162 bis); son sin embargo muy escasas las disposiciones imperativas
que pueden incidir en la esfera de los créditos documentarios. También supo-
nen, en segundo lugar, limites infranqueables para las condiciones generales,
la moral y el orden piblico (art. 1255 C.c.) y las buenas costumbres (art.
1271 C.c.) (163), frenos todos ellos de limitada relevancia practica con res-
pecto a las Reglas y Usos Uniformes.

C) Mucha mayor importancia tiene, sin lugar a dudas, y por dos razones
diferentes, la interpretacion judicial de las Reglas y Usos Uniformes. Por un
lado, porque en la contratacion mediante condiciones generales, ante la ine-
ficacia y las limitaciones de los restantes procedimientos de control, la inter-
pretacion judicial es «de facto» en nuestro ordenamiento el procedimiento
mas eficaz para garantizar que en cada caso su aplicacién lleve a resultados
justos y equitativos (164).

(162) Constituye una excepcidn a esta afirmacion la reciente Ley de Contrato de Seguro
de 8 de octubre de 1980, que en su art. 3 establece todo un abanico de controles para las condi-
ciones generales en los contratos de seguro. Estos controles parten de una prohibicién general
—la de cardcter lesivo para los asegurados—, pasan por una serie de medidas tendentes a garan-
tizar su conocimiento real por el asegurado —necesidad de que sean claras y precisas, de que el
asegurado las suscriba y que se destaquen las cliusulas limitativas de derechos—, para llegar a
la obligacién de la administracion de vigilar las condiciones generales y de compeler a los asegu-
radores a modificarlas, cuando una cldusula sea declarada nula por el Tribunal Supremo.

Sobre este articulo y su azarosa elaboracion y discusién parlamentaria, puede cfr. ME-
NENDEZ: «Preliminar. Articulos 1 a 4» en «Comentarios a la Ley de Contrato de Seguro»
(1982), p. 125 y POLO: «La exfensién de la eficacia del control judicial sobre las condiciones
generales del Conifraio de Seguro» en la misma obra colectiva, p. 221, También SANCHEZ
ANDRES en RDM, 157-158 (1980), p. 416.

(162 bis) GARCIA AMIGO: «Condiciones generaless, p. 253; cfr. también CANARIS, p.
489; SCHONLE en NJW, 1968, p. 730. Nétese, sin embargo, que el derecho dispositivo en oca-
siones también puede servir de limite a la eficacia de las condiciones generales de la contrata-
cidn; en este sentido véase lo que se dice en la p. 207 «infra»,

(163) GARCIA AMIGO: «Condiciones generaless, p. 257.
(164) SANTOS BRIZ: «Derecho Civils, 111, p. 423,
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Por otro lado, esta importancia se ve acrecentada atin més en el supues-
to concreto de las Reglas y Usos Uniformes, por su carécter fragmentario.
Las Reglas y Usos Uniformes no pretenden ser una regulacién sistematica y
exhaustiva del crédito documentario (165) y por lo tanto en miltiples ocasio-
nes el intérprete deber4 decidir sobre su extension analégica a supuestos no
especificamente previstos en ellas.

D) Elestudio de la interpretacion de las Reglas y Usos Uniformes exige la
resolucion previa de otro problema: el de la existencia de un pretendido crite-
rio de interpretacion uniforme internacional de las Reglas.

Aquellos autores que ven en las Reglas y Usos Uniformes un fendémeno
del derecho internacional del comercio, defienden en general la necesidad de
que las Reglas y Usos Uniformes sean interpretadas en los diferentes orde-
namientos segiin criterios uniformes y consistentes (166); en caso contrario
—entienden— la labor unificadora de las Reglas se podria ver limitada e in-
cluso desbaratada a través de interpretaciones dispares dadas a los mismos
preceptos en diferentes ordenamientos. Para lograr la uniformidad interna-
cional en la interpretacién de las Reglas y Usos Uniformes, se propone que
todos los intérpretes nacionales se sometan a las decisiones de la Comisién
de Técnica y Préctica Bancaria de la Camara de Comercio Internacional, a
la que las entidades bancarias y otras partes interesadas vienen sometiendo
las dudas interpretativas que las Reglas pueden presentar (167).

Por mucho que la anterior postura parezca razonable y deseable, al ob-
jeto de alcanzar una mayor seguridad en el tréfico internacional, su acepta-
cién en nuestro ordenamiento plantea graves problemas. De la misma forma
en que la Camara de Comercio Internacional, organismo de caracter priva-
do, carece de potestad legislativa, de igual forma carece de cualquier prerro-
gativa con respecto a la interpretacién de las Reglas y Usos Uniformes. En
consecuencia, no parece admisible que los jueces y tribunales espafioles se
hallen vinculados por los criterios interpretativos de la citada Comisién de la
Cémara de Comercio Internacional.

(165) CANARIS, p. 489; SCHINNERER/AVANCINI, p. 2; EISEMANN /EBERTH, p. 49.

(166) SCHINNERER/AVANCINI, p. 8; EISEMANN/EBERTH, p. 49; FISEMANN: «Die
neuen Einheitlichen Richtlinien und Gebrauche fiir Dokumentenakkreditive der Interna-
tionalen Handelskammer» en AWD, 1963, p. 142.

(167) SCHINNERER/AVANCINI, p. 8. Las decisiones de la Comisién han sido publica-
das por la CCI (Folletos 371 y 399).
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Esto no implica, sin embargo, que tales criterios, o en general los crite-
rios de interpretacion seguidos por los tribunales de otros ordenamientos, ca-
rezcan de todo valor para el intérprete espaiiol.

En efecto: por un lado tales criterios, a través de su repeticion continua-
da, pueden consolidarse y llegar a constituir un uso interpretativo, y en este
caso, deben ser tenidos en cuenta segiin lo preceptuado en el art. 57 C.Com.
y art. 1287 C.c. (167 bis). De producirse esta consolidacion, la Camara de
Comercio Internacional estara facultada, como perito, para informar sobre
la existencia de tales usos (168). Por otro lado, la interpretacion seguida por
los ordenamientos extranjeros y por la Cdmara de Comercio Internacional
debe ser tenida en cuenta por el intérprete espafiol como un antecedente féc-
tico que puede coadyuvar a la resolucion de la duda —préctica que, como es
notorio, vienen siguiendo nuestros tribunales con relativa frecuencia—. En el
caso de las Reglas y Usos Uniformes, dados sus origenes netamente interna-
cionales, creo que se puede y se debe dar un paso mas; en caso de duda entre
dos interpretaciones, el intérprete espafiol se debe decantar por aquella solu-
cién que sea mas acorde con la interpretacién internacional, o que tenga ma-
yores visos de ser aceptada internacionalmente, ya que esto, a fin de cuentas,
redundaré en beneficio de la seguridad en el tréfico juridico. Pero esta postu-
ra no puede implicar que el juez espaiiol se vea liberado de su derecho y de su
obligacién de tomar una decisién autéctona en base a los criterios de nuestro
propio ordenamiento (169).

E) Sentado el principio de que las Reglas y Usos Uniformes deben ser in-
terpretadas siguiendo los criterios propios del derecho interno espaiiol, debe-
mos determinar cuéles son tales criterios, a la vista de la naturaleza de las
Reglas como condiciones generales.

Es sabido que en nuestro derecho la interpretacion de los contratos tiene
como tarea primordial la indagacién de la concreta intencién de los contra-
tantes (170). Sin embargo, una parte de la doctrina ha sefialado que en el su-

(167 bis) Sobre la funcién del uso interpretativo, véase el interesante resumen de COR-
TES, en RDM, 157-158, (1980), p. 499; desde el punto de vista del art. 1287 C.c. cfr. CANO:
«La interprefaciéon de los contratos civiles» en ADC, 1971, p. 199 y DIEZ - PICAZO:
«Fundamentos», 1, p. 257.

(168) CANARIS, p. 488.

(169) De similar opinién: CANARIS, p. 488; cfr. también SCHONLE en NJW, 1968, p.
730.

(170) Véase por todos DIEZ - PICAZO: «Fundamentfoss, 1, p. 247; cfr. también el art.
1281 C.c.: CANO: «La inferpretacion de los coniratos civiles» en ADC, 1971, p. 193.
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puesto de interpretacion de condiciones generales, la meta del intérprete no
debe radicar en la determinacién de la especifica voluntad de las partes, sino
del sentido de la estipulacion en su general vigencia (171). Aunque esta pos-
tura encuentra una clara base legislativa en el art. 57 C.Com. (172), no es sin
embargo compartida por otros autores (173), que pretenden apoyarse en dos
sentencias del TS (174), en las que el Alto Tribunal subray6 el caracter con-
tractual de los contratos de adhesion, y en consecuencia declar6 aplicables
los principios generales de interpretacién contenidos en los articulos 1281 a
1289 C.c. La doctrina sentada en estas sentencias, dictadas en supuestos de
condiciones generales redactadas por entidades de seguros, en mi opinién no
es, sin embargo, extrapolable sin mas a condiciones generales fijadas de for-
ma global para determinados sectores por asociaciones profesionales, e in-
cluidas mediante una simple remisién por los miembros de tales asociaciones
en la totalidad de sus contratos, como es el caso de las Reglas y Usos Unifor-
mes. En tales supuestos se produce una objetivacion y generalizacion de las
condiciones generales, que inevitablemente implica un cierto alejamiento de
los esquemas contractuales. Si bien este alejamiento no puede manifestarse
en la vigencia de las condiciones generales, puesto que en este 4mbito se pre-
cisa ineludiblemente —como en todo el &mbito contractual— del consenti-
miento de las partes, el distanciamiento si se evidencia a la hora de la inter-
pretacion. En estos casos entiendo que la funci6n esencial del intérprete debe
consistir, no en buscar la intencién de las partes en el caso concreto, sino en
indagar el significado general en el comercio de la estipulacién en cuestion.
Para ello, en el caso de las Reglas y Usos Uniformes, debe tener en cuenta y
dar preferencia, en caso de duda, a los criterios fijados por la Camara de Co-
mercio Internacional y por el derecho comparado.

F) Llegados a este punto se plantea la duda de si en caso de que el precepto
contenido en las Reglas y Usos Uniformes fuera oscuro, el intérprete debe

(171) GARRIGUES: «Contrafo de seguro terresires, (1973), p. 12; SANTOS BRIZ: «De-
recho econémico y Derecho civils (1963), p. 203; SANCHEZ CALERO: alnstitucioness, p. 39.

(172) Art. 57 C. Com.: «Los contratos de comercio se ejecutarén y cumplirén de bue-
na fe, segiin los términos en que fueren hechos y redactados, sin tergiversar con inferpreta-
ciones arbitrarias el sentido recto, propio y usual de las palabras dichas o escritas, ni res-
tringir los efectos que naturalmente se deriven del modo con que los coniratantes hubieren
explicado su voluntad y contraido sus obligaciones».

(173)  GARCIA AMIGO: «Condiciones generaless, p. 198; SANTOS BRIZ: «La contrata-
cién privadas, p. 223.

(174) 17.3.49 (RA 423) y 12.3.57 (RA 753).

75



decidirse en favor de la interpretacion que perjudique a la parte que hubiese
ocasionado la oscuridad, tal como ordena de forma general el art. 1288 C.c.
(175). Se ha mantenido que este principio no debe ser vélido en aquellos su-
puestos en los que el empresario no es el autor material de las condiciones
generales, sino en los que provienen de acuerdos entre empresarios, como es
el supuesto de las Reglas y Usos Uniformes (176). Sin embargo, atin en estos
casos es evidente que el empresario impone a la contraparte las condiciones
generales, en tanto que favorecen y protegen sus intereses; el empresario a
través de esta imposicion «ocasiona la oscuridad» (como exige el art.
1288C.c.) y por lo tanto parece justo y equitativo que cargue con el riesgo de
que las clausulas oscuras deban ser interpretadas en su contra. Asi lo ha en-
tendido el TS en su sentencia de 4.5.61 (RA 1858) al aplicar el principio in-
terpretativo contenido en el art. 1288 C.c. a unas condiciones generales de
seguro maritimo redactadas por el Instituto de Aseguradores de Londres.

G) Conviene finalmente hacer una breve referencia a un problema que sur-
ge como consecuencia del caricter fragmentario de las Reglas y Usos Uni-
formes: la necesidad de llenar las lagunas que su regulacidn ofrece. Se viene
defendiendo que el principio general a seguir por el intérprete que se encuen-
tre ante una laguna, es el de intentar llenarla en base a una interpretacion in-
tegradora de las restantes Reglas, y Gnicamente en el caso de que este em-
peno fuera imposible, acudir subsidiariamente a las normas legales generales
(177). Este principio encuentra apoyo en la regla general de interpretacién,
en virtud de la cual, en todo contrato atipico la interpretacion integradora
debe primar sobre la aplicacion subsidiaria del derecho dispositivo (178).

3. Problemas de colision entre ordenamientos juridicos

A) La generalizacioén de las Reglas y Usos Uniformes ha hecho disminuir
los problemas de colision entre ordenamientos juridicos en la apertura, emi-

(175) Es unanime la jurisprudencia del TS, dictada en supuestos de condiciones generales
de contratos de seguros, que estima que este principio es aplicable a las condiciones generales
impuestas por el empresario (cfr. STS 13.12.34 (RA 2180); 12.3.57 (RA 753); 12.11.57 (RA
3043); 2.11.76 (RA 4578).

(176) SANCHEZ CALERO: «/nstitucioness, p. 39.

(177) De igual opinién: EISEMANN / EBERTH, p. 50; CANARIS, p. 488 con bibliografia
adicional.

(178) Véase el principio recogido p.e. en LARENZ: «Allgemeiner Teil des deutschen
biirgerlichen Rechis»® (1980), p- 501, con bibliografia adicional; cfr. en igual sentido la STS
7.1.81 (RA 33).
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sion y cumplimiento de los créditos documentarios; sin embargo, estos pro-
blemas siguen existiendo, por un lado dado el caracter fragmentario de la re-
gulacion contenida en las Reglas y Usos Uniformes y por otro lado dada la
necesidad (a la que ya se ha hecho referencia) de interpretar las Reglas si-
guiendo los criterios de un determinado ordenamiento. Los problemas de co-
lisidén surgen especialmente en el &mbito del contrato de comisién entre orde-
nante y banco (practicamente no regulado por las Reglas y Usos Unifor-
mes), pero también con relacidn a aspectos como la capacidad, perfeccion,
formalizacién, incumplimiento e indemnizacioén de dafios y perjuicios en el
contrato de promesa abstracta de deuda por el banco (179).

Se plantea, pues, el problema —tipico del derecho internacional-priva-
do— de determinar el ordenamiento juridico aplicable a las relaciones que
surgen como consecuencia de la apertura y emisién de un crédito documen-
tario, teniendo en cuenta que banco-emisor y ordenante suelen residir en un
mismo Estado, mientras que el banco-avisador o pagador y el beneficiario a
su vez también suelen tener su residencia en una misma nacion, pero diferen-
te de la primera. En el caso de que intervenga un banco - confirmante, éste
por lo general tiene su residencia en el pais del beneficiario, aunque también
ocurre con alguna frecuencia que tenga su sede en un tercer Estado (180).

B) Logicamente, cabe que los problemas de colisién entre ordenamientos
hayan sido previstos por las partes en el contrato y resueltos mediante la su-
misién a un determinado ordenamiento; pero también puede ocurrir, y esto
es lo mas frecuente en la practica bancaria, que el contrato guarde silencio al
respecto.

C) Silas partes de un contrato de mutuo acuerdo y de forma expresa (181)
pactan someterse a un determinado ordenamiento juridico, tal estipulacién

(179) Cfr. GARRIGUES: «Coniratos bancarios», p. 653; JAYME: «Kollisionsrecht und
Bankgeschiifte mit Auslandsberiihrung» (1971), p. 32, STOUFFLET, p. 115. Sobre la proble-
miética de los contratos bancarios en el derecho internacional privado, cfr. KEGEL: «Die Bank-
geschiffe im deutschen internationalen Privatrechts, en «Gedéchinisschrift Rudolf
Schmidts (1966); VITTA: «Diritlo internazionale privatios, 111, 1975, P. 394, ambos con biblio-
grafia adicional.

(180) SCHINERER/AVANCINI, p. 1.

(181) De acuerdo con el art. 10.5 C.c. no cabe en nuestro ordenamiento una sumision ta-
cita. La solucién opuesta es seguida en el Derecho alemén, que acepta la eficacia de una sumi-
sion técita; cfr. KEGEL en «Geddchinisschrift Rudolf Schmidts, p. 215y 217.
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es respetada por nuestras normas de derecho internacional privado, siempre
que la ley escogida guarde alguna conexién con el negocio de que se trate
(art. 10.5. C.c.) (182).

Las partes pueden pactar la inclusién de una clausula de sumisién en
cualquiera de los diferentes negocios a los que el crédito documentario da lu-
gar: en los contratos de comisién entre ordenante y banco-emisor y entre
banco - emisor y bancos - secundarios por un lado, y por otro en el contrato
entre beneficiario y banco - emisor o confirmante. Cabe por lo tanto que ca-
da uno de estos contratos esté sometido a un ordenamiento diferente, segiin
cudl haya sido la voluntad de las partes (183).

Sin embargo, para que, de acuerdo con nuestro Derecho internacional
privado, la sumisién pactada sea vélida, es preciso que exista una conexién
entre la ley elegida y el negocio al que se ha de aplicar. Tal conexién existe
sin lugar a dudas si las partes se deciden por la ley nacional o de residencia de
una de las partes o por la ley del lugar en el que se celebre el contrato.

Con cierta frecuencia se plantea, sin embargo, el problema de que las
partes se someten a un ordenamiento, generalmente el de Estados con tradi-
cién financiera, como Inglaterra o Nueva York, que ni es la ley nacional de
ninguna de las partes contratantes, ni el de celebracién del contrato. En este
caso es imprescindible para que la sumisién sea eficaz que exista algiin otro
punto de conexion entre el contrato y el ordenamiento al que las partes de-
sean someterse. A este respecto debe resaltarse que al no exigir el Cédigo Ci-
vil un tipo de conexion especifico, cabe una interpretacion amplia de la ex-

(182) Art. 10.5. C.c.: «Se aplicard a las obligaciones contractuales la ley a que las
partes se hayan sometido expresamente, siempre que fenga alguna conexién con el nege-
cio de que se frafe; en su defecto, la ley nacional comtin a las partes; a falta de ella, la de
residencia habitual comiin, y, en dltimo término, la ley del lugar de celebracién del contratos.

Sobre la interpretacion del art. 10.5 C.c. véase: REMIRO en los «Comentarios al Cédigo
Civil y Compilaciones Foraless dirigidos por ALBALADEJO, I, (1978); ANGULO en «Comen-
tarios a la reforma del Cédigo Civils (1977); PEREZ VERA: «Derecho internacional priva-
dox (1980}, p. 331; HERRERO de MINON: «Marginales al nuevo titulo preliminar del Cédigo
Civil» en Rev. Espafiola de Derecho Administrativo, 3 (1974), p. 384,

(183) La posibilidad de que las diferentes relaciones juridicas de un crédito documentario
estén sujetas a ordenamientos juridicos diferentes, es unanimemente aceptada, e incluso exigida,
por la doctrina: GARRIGUES: «Contrafos bancarioss, p. 654; JAYME, p. 10; SCHINNERER/
AVANCINIL, p. 10; ZAHN, p. 51 y 54; SCHNITTHOFF, p. 113; STOUFFLET, p. 115,
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presion utilizada en el art. 10.5 C.c., pudiendo la conexion realizarse a través
de uno cualquiera de los elementos personales, reales u objetivos, formales o
circunstanciales del contrato (184).

En consecuencia, parece que puede considerarse suficiente si el crédito
documentario se cifra en la divisa del Estado a cuyo ordenamiento se desean
someter las partes, o si el interés pactado debe ser determinado de acuerdo
con los tipos de interés vigentes en el Estado en cuestion (185). No parece en
cambio que constituya un punto de conexién suficiente el que las partes de-
seen someterse a un ordenamiento especialmente evolucionado en materia
de Derecho bancario, sin que los elementos del contrato guarden ninguna re-
lacién con el Estado al que pretende hacerse la sumision (186).

D) En la préctica de los créditos documentarios, sin embargo, la sumisién
expresa a un determinado ordenamiento juridico es muy poco frecuente
(187). Para estudiar los supuestos en los que tal sumisi6n falta, es convenien-
te realizar un analisis por separado de las diferentes clases de créditos docu-
mentarios, segin intervenga o no un segundo banco, y cuél sea el carécter de
tal intervencidn.

E) Créditos documentarios sin intervencién de un segundo banco: Dentro
de esta categoria, es necesario diferenciar a su vez el contrato de comision
entre banco y ordenante y el contrato de carta de crédito que une al banco
con el beneficiario.

En lo que se refiere al contrato de comisién entre banco - emisor y orde-
nante, la doctrina internacional mantiene en forma unénime el criterio de
que a esta relacion se le debe aplicar en todo caso el ordenamiento juridico
propio del banco - emisor (188).

Las normas de conflicto espafiolas, sin embargo, sé6lo llevan a la misma
solucién, siempre que el banco y el ordenante tengan la nacionalidad o al

(184) REMIRO en «Comentarios al Cédigo Civil y Compilaciones Foraless, I, p. 296;
PEREZ VERA, p. 333.

(185) Serfa por ejemplo suficiente para la validez de la sumision al ordenamiento inglés
que en un contrato entre ordenante y banco-emisor, el que el tipo de interés a pagar por el orde-
nante se fijara de acuerdo con el tipo interbancario del mercado de Londres.

(186) PEREZ VERA, p. 333,
(187) SCHINNERER/AVANCINI, p. 10.
(188) Por todos: KEGEL, p. 240; GARRIGUES: «Contrafos bancarios», p. 654.
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menos residencia comiin (art. 10.5. C.c.) (189). En el caso extraordinario,
pero no imposible, de que el banco - emisor tenga nacionalidad y residencia
diversa de la del ordenante, el art. 10.5 C.c. ordena que se aplique la ley del
lugar de celebracion del contrato. Si —como en este caso seria probable— el
contrato se hubiera celebrado por correspondencia, el negocio se entenderia
celebrado en el lugar de la oferta (art. 1262 C.c.) y se aplicaria el ordena-
miento juridico del oferente, que, por regla general, serfa el del ordenante.
Nuestro derecho internacional privado lleva en este caso a una solucién que
es opuesta a la aceptada de forma general en el derecho y en la doctrina com-
parados, y contraria al principio —no recogido expresamente en nuestra le-
gislacion— de que todo contrato bancario debe quedar sometido a la ley pro-
pia del banquero que lo concierta (190).

En cuanto a la relacién entre el banco y el beneficiario, la doctrina inter-
nacional también es unénime en sefialar que el ordenamiento aplicable debe
ser el del banco (191). Esta solucién es la que, gracias al juego de los arts.
10.5 y 1262 C.c., alcanzan necesariamente las normas de conflicto espaiiolas,
por actuar el banco invariablemente como oferente en esta relacién.

F) Créditos documentarios con banco - avisador: El hecho de que entre
banco-emisor y beneficiario se interponga un banco - avisador, no modifica
para nada las conclusiones alcanzadas en el apartado anterior para el contra-
to de comision y el de carta de crédito, ya que el banco - avisador es —como
se vera (cfr. p. 329 «infran)— un simple representante del banco - emisor.

Por lo que respecta al contrato de comisién entre banco - emisor y
banco-avisador se regiré éste por la ley del pafs donde el banco - secundario
cumpla su encargo, de acuerdo con el art. 10.11 C.c. (192), que recoge el
principio general del derecho internacional de que en el mandato representa-
tivo la ley aplicable es la ley del lugar en que el encargo se ha de ejecutar.

(189) El criterio de la residencia es aplicable al supuesto de una sucursal en Espaiia de un
banco extranjero: sus contratos con ordenantes espafioles quedan sometidos al Derecho es-
pafiol. Ver también KEGEL, p. 234,

(190)  Véase el principio recogido en GARRIGUES: «Contrafos bancarios», p. 654,
(191)  Por todos: KEGEL, p. 240.

(192) Art. 10.11. C.c.: «A la representacién legal se aplicaré Ia ley reguladora de Jo
relacién juridica de la que nacen las facultades del represeniante y a la voluntaria, de no
mediar sometimiento expreso, la ley del pais en donde se ejerciten las facultades conferi-
das». De igual opinién; GARRIGUES: «Confrafos bancarioss, p. 655.

80



G) Créditos documentarios con banco - pagador: La determinacion de cuél
es el derecho aplicable al contrato de carta de crédito que une al banco - emi-
sor'y al banco - pagador por un lado y al beneficiario por el otro, es un pro-
blema que recibe soluciones contradictorias en la doctrina y en la jurispru-
dencia internacionales.

En primer lugar, es conveniente sefialar que el banco - pagador no es
otra cosa que un representante del banco - emisor, unido a éste por un con-
trato de comision (cfr. p. 331 «infra»). El contrato de carta de crédito se per-
fecciona por lo tanto directamente entre el banco - emisor (que actfia a tra-
vés de un representante) y el beneficiario.

¢Qué ordenamiento juridico se ha de aplicar a este contrato? En la doc-
trina comparada se ha defendido tanto que la ley del banco - emisor como la
del banco - pagador (193), aunque los tribunales se han pronunciado mayori-
tariamente en favor de la solucién de aplicar el derecho del banco - pagador
(194). Especialmente importantes (y objetivas, porque la aplicacién de la
«lex fori» era imposible) son las recientes sentencias inglesas en los casos
«Offshore International, S. A. v. Banco Central and Hijos de J. Barreras»
(195) y «Power Curber International Ltd. v. National Bank of Kuwait
S.A.K.» (195 bis). En ambos casos el tribunal inglés decidié que se debia
aplicar el derecho del banco - pagador, basando su argumento en que «gran-
des inconvenientes surgirian si la ley del banco-emisor fuera considerada co-

(193) A favor del ordenamiento del banco - pagador se pronuncian: STOUFFLET: p. 118;
KEGEL, p. 240; ZAHN, p. 54; JAYME, p. 35; GARRIGUES: «Contratos bancarioss, p. 654, A
favor del ordenamiento del banco - emisor: SCHINNERER / AVANCINI, p. 32.

(194)  Puede verse jurisprudencia alemana en JAYME, p. 10.

(195) (1976) LLOYDS LAW REPORT 402 (Q.B. Com. Ct.); también en JAYME, p. 36. El su-
puesto de hecho era el siguiente: El beneficiario y demandante era una empresa de prospeccio-
nes petroliferas, operante desde Tejas, pero constituida en Panama4. El ordenante del crédito yel
banco - emisor, ambos demandados, eran espaoles. Banco pagador del crédito documentario
abierto en Délares era el Chase Manhattan Bank en Nueva York. El contrato prevefa que el pe-
riodo de vigencia del crédito documentario quedarfa autométicamente prorrogado, si las partes
se sometian a arbitraje. La discusién giraba sobre si una sumisién valida a arbitraje habia tenido
lugar; el Derecho espaiiol y el del Estado de Nueva York diferfan en cuanto a la validez o nuli-
dad de la sumisi6n a arbitraje.

(195 bis) (1981) 3 ALL ENGLAND LAW REPORT, p. 607; en este supuesto se trataba de
un crédito documentario abierto por un banco kuwaiti y pagadero por un banco de Carolina del
Norte. LORD DENNING mantuvo que el derecho de Carolina del Norte era el «proper law of
contract»; véase el comentario a esta S de SCHURANK en IFLR, 1982, p. 8.
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mo la ley aplicable. El banco - pagador tendria constantemente que intentar
aplicar toda una diversidad de diferentes ordenamientos juridicos extranje-
ros»,

Esta solucién es sin duda la apropiada; sobre todo si se tiene en cuenta
que el pago por el banco - pagador puede realizarse en forma de un descuen-
to de efectos. No se puede exigir, y en muchos casos incluso seré juridica-
mente imposible por razén de la normativa de derecho piiblico bancario, que
el banco - pagador descuente efectos, aunque lo haga actuando como repre-
sentante del banco - emisor, con sumision a una ley extranjera. Lo mismo ca-
be decir en cuanto a la obligacién de examen de los documentos, que tam-
bién incumbe al banco - pagador, pues dificilmente puede exigirse a un banco
que examine unos documentos baséndose en un derecho que le es ajeno.

A la solucién apuntada también se debe llegar aplicando nuestras nor-
mas de derecho internacional privado. Al tenerse que aplicar la ley del lugar
de celebracién (art. 10.5 C.c.), o lo que es lo mismo, la ley del lugar de la
oferta (art. 1262 C.c.), y al haber sido hecha la oferta al beneficiario por el
banco - pagador (196) (actuando en representacion del banco - emisor), el or-
denamiento juridico aplicable es el del banco - pagador. La relacion entre
ambos bancos se regird —como ya vimos para el caso de que intervenga un
banco - avisador— por la ley del lugar donde el banco - pagador ejercite el
mandato recibido (art. 10.11 C.c.).

H) Créditos documentarios con banco confirmante: En los supuestos en que
interviene un segundo banco, con la misién de confirmar el crédito emitido
por el banco - emisor, la doctrina mantiene posturas dispares, en cuanto a si
a la emision y a la confirmacién se les debe aplicar un Gnico ordenamiento u
ordenamientos juridicos diferentes. Téngase en cuenta a este respecto que
banco - emisor y banco - confirmante invariablemente residen en paises dis-
tintos, y que la relacién entre cada banco y el beneficiario constituye un con-
trato independiente de promesa abstracta y condicional de deuda.

Jayme (197) se ha pronunciado por la conveniencia de someter los dos
contratos a una misma ley. En este caso —entiende— se impone la eleccion

(196) Dada la importancia del banco - pagador, no hay inconveniente para entender que
es el banco - pagador el que, como representante del banco - emisor, realiza la oferta al benefi-
ciario. Nétese que este supuesto es diferente de aquel en que interviene un banco - avisador: en
este caso es el banco - emisor el que realiza la oferta, haciéndola llegar al beneficiario a través de
un nuncio,

(197) P. 34; también ZAHN, p. 5.
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de la ley del banco - confirmante ya que es éste quien, en circunstancias nor-
males, también actuard como banco - pagador. La postura contraria es man-
tenida por Garrigues (198) y Schinnerer/Avancini {199), que estiman que el
contrato entre banco - emisor y beneficiario debe quedar sujeto a la ley del
banco - emisor, mientras que a la relacion entre banco - confirmante y bene-
ficiario se debe aplicar el ordenamiento juridico del banco - confirmante.

Esta segunda postura, en mi opinién, se ajusta mejor a las exigencias del
crédito documentario confirmado. Piénsese que si, por cualquier circunstan-
cia, el banco - emisor se ve forzado a cumplir la obligacién asumida frente al
beneficiario, consistente por ejemplo en descontar las letras giradas por
aquél, no se puede exigir que el banco aplique la ley del banco - confirmante.

La solucion aqui defendida es también la que se alcanza aplicando las
normas de conflicto espafiolas. En efecto: al contrato entre banco - confir-
mante y beneficiario se le aplicara en todo caso el derecho del banco - confir-
mante, bien porque banco - confirmante y beneficiario compartan la misma
nacionalidad o la residencia, o, caso contrario, porque la oferta habra parti-
do en todo caso del banco - confirmante (arts. 10.5 y 1262 C.c.)

Con respecto al contrato entre banco - emisor y beneficiario, hay que
resaltar que ambas partes (salvo supuestos excepcionales) no tendran nacio-
nalidad o residencia comiin. En este caso, prevalecera por lo tanto nueva-
mente la ley del lugar de la oferta, es decir, la ley nacional del banco - emi-
sor, aunque tal oferta haya sido posteriormente comunicada al beneficiario a
través del banco - confirmante (200).

—_—

(198) «Contratos bancarioss, p. 654.
(199) P. 12.
(200) Con respecto a la oferta del banco - emisor el banco - confirmante actfia como ban-

co - avisador, es decir, como un simple nuncio.
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SEGUNDA PARTE:

Los créditos documentarios irrevocables con
intervencion de un solo banco



PRIMERA SECCION:
LA RELACION JURIDICA ENTRE ORDENANTE
Y BENEFICIARIO

L. Introduccion

A) En las instituciones en las que intervienen tres partes es tradicional estu-
diar por separado las relaciones juridicas entre cada una de las partes. Este
es el sistema que se va a seguir en este trabajo (1).

B) La relacidn juridica entre ordenante y beneficiario (2) realmente no for-
ma parte del crédito documentario, sino que constituye su presupuesto. De
ella surge en los créditos documentarios de pago la obligacién que debe ser
satisfecha, y en los créditos documentarios de garantia la obligacién que de-
be ser garantizada.

C) La relacion entre ordenante y beneficiario tiene que ser necesariamente
un vinculo obligacional, en virtud del cual el ordenante esté obligado a entre-

(1) Los autores del 4rea angloamericana (ver GUTTERIDGE/MEGRAH; WARD /HAR-
FIELD: «Bank credits acceptancess (1974); KOZOLCHYK) e incluso algunos autores conti-
nentales (SCHINNERER /AVANCINI; EISEMANN/EBERTH; ZAHN; MOLLE) siguen sin em-
bargo una sistemética cronolégica, analizando los diferentes aspectos a medida que ocurren en
el desarrollo normal de un crédito documentario.

(2) Sobre esta relacién juridica en general cfr; CANARIS, p. 543; SCHLEGELBERGER /
HEFERMEHL, n.m. 253; ZAHN, p. 27; BORGGREFE, p. 16; LUCKE, p. 46; FIORENTINO, p. 244;
MOLLE: «I contratti bancari», p. 553; GUTTERIDGE /MEGRAH, p. 34; STOUFFLET, p. 125;
GARRIGUES: «Tratfados, 111, 1.°, p. 408,
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gar una determinada suma al beneficiario. El origen de la obligacién es indi-
ferente: puede ser cualquier clase de contrato (o de negocio juridico) que re-
lacione a beneficiario y ordenante. También es indiferente el que la entrega
del dinero suponga el pago o cumplimiento del contrato subyacente, o que
sea la indemnizacién debida por el ordenante al beneficiario, precisamente
como consecuencia del incumplimiento de ese contrato; en el primer caso es-
taremos ante un crédito documentario de pago, y en el segundo ante un cré-
dito documentario de garantia o «stand-by letter of credit» (3).

En la mayoria de los casos, sin embargo, el crédito documentario cons-
tituira la forma de pago de un contrato de compraventa internacional; este es
el supuesto tradicional y mas generalizado, y un buen nimero de los articu-
los de las Reglas y Usos Uniformes estdn especialmente concebidos para so-
lucionar los problemas que surgen en esta clase de transacciones. Por eso, a
lo largo de este trabajo con frecuencia se asumira que el contrato subyacente
es una compraventa, que los documentos cuya entrega se exige son los titulos
representativos de las mercancias vendidas y que la apertura del crédito do-
cumentario se hace con la finalidad de pagar el precio. Pero esto no debe lle-
var al olvido que.el crédito documentario es una institucién con un horizonte
mucho mas amplio que, aparte de cumplir su funcién caracterfstica, es capaz
de servir para canalizar el pago en toda clase de deudas y para garantizar to-
da clase de obligaciones, incluyendo aquellas que surgen del incumplimiento
de sus compromisos por parte del ordenante.

(3) Sobre la distincion entre ambas figuras cfr. p. 21 «supran,
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II. La clausula «pago contra crédito documentario»

A) La voluntad de las partes de que el pago de una obligacién se satisfaga a
través de un crédito documentario, se documenta en el contrato subyacente a
través de la inclusién de la denominada clausula de «pago contra crédito do-
cumentario» (4).

Esta clausula, que no puede existir por sf sola, apareciendo siempre in-
corporada a un contrato subyacente (5), implica una modificacién de las res-
tantes obligaciones del ordenante y del beneficiario en el marco del contrato
subyacente, ya que el ordenante asume la obligacién adicional de obtener de
un banco la apertura del crédito documentario y el beneficiario la de intentar
cobrar a través de este procedimiento, haciendo entrega de los documentos
al banco.

B) El contenido de la clausula «pago contra crédito documentario» tiene
una gran importancia, al ser la Gnica via de la que dispone el beneficiario pa-
ra influir sobre las caracteristicas del crédito documentario a través del cual
ha de recibir el pago (6); la posterior apertura del crédito se realizara directa-
mente entre banco y ordenante. Constituido el crédito documentario en fa-
vor del beneficiario, éste s6lo tendr4 la alternativa de aceptarlo en la forma
en que se ha emitido, o de rechazarlo por entender que no se ajusta a lo pac-
tado con el ordenante. En este tiltimo caso, cabr4 la solucién de modificar el

(4) «Zahlung gegen Akkreditivs; «Kassa gegen Akkreditivs, «Payment against docu-
mentary credits; «Paiement par ouverture de crédit irrevocables; «Pagamento conira do-
cumenti». Sin embargo, también se puede pactar la apertura de un crédito documentario, sin
hacer uso del término «crédito documentario» (de acuerdo: LUCKE, p. 46); asf en el supuesto
de hecho a que dio lugar la STS 22.3.50 (CL 46; RA 710), se habia pactado la constitucién de un
depdsito bancario por el comprador en el que habian de hacerse efectivas las facturas del vende-
dor.

(5) SCHLEGELBERGER/HEFERMEHL, n, m. 239,
(6) ZAHN p. 28; MOLLE: «/ contratti bancaris, p. 556.
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crédito documentario: pero toda modificacion precisard del consentimiento
del banco-emisor del banco-confirmante, del ordenante y del beneficiario

(1.

En consecuencia, es de gran importancia para el beneficiario fijar en la
propia clausula de pago mediante crédito documentario, y con la mayor
exactitud posible, las caracteristicas del crédito que desea vaya a ser consti-
tuido en su favor. A pesar de ello, en el comercio internacional es muy fre-
cuente que el contenido de la clausula se convenga de forma muy genérica
(8). En estos casos es preciso integrar el pacto estipulado entre las partes de
acuerdo con el principio de la buena fe, y teniendo muy en cuenta los usos del
sector comercial en el que operen ordenante y beneficiario (cfr. arts. 57 C.-
Com. y 1258 C.c.) (9). '

C) El pacto de que el pago se ha de realizar a través de un crédito documen-
tario implica ticitamente una renuncia por parte del ordenante a la posibili-
dad de enervar su obligacién de pago mediante el uso de cualquier excepcion
(10) de la que pueda disponer frente al beneficiario. Esta conclusion se fun-
damenta en la propia naturaleza del crédito documentario, que otorga al be-
neficiario un derecho de crédito abstracto frente al banco, insensible a posi-
bles excepciones derivadas de la relacién subyacente.

Si por cualquier causa el crédito documentario no llega a emitirse, y el
beneficiario, renunciando ticitamente a su derecho a cobrar a través del cré-
dito, hace llegar los documentos directamente al ordenante, no existe obje-
cion para que éste utilice las excepciones de que dispone. Unicamente si la
razén por la que no se emitié el crédito documentario es imputable exclusi-
vamente al ordenante, parece que el principio de la buena fe contractual (art.

(7) Art. 3¢) RUU (1974); el art, 10 d) RUU (1983) recoge el mismo principio, pero sin
expresa mencién al ordenante; ver también p. 121 «infran.

(8) Por ejemplo: «Pago contra crédifo documentario transferible confirmado por ban-
co ingléss.

(9) ZAHN, p. 29 y MOLLE:; «I contratti bancari», p. 554 entienden que pueden darse in-
cluso contratos en los que, aunque nada se haya pactado, haya de entenderse que el pago se ha
de realizar por crédito documentario, siempre que eso sea el uso del sector en cuestién, o si en
las relaciones comerciales entre ordenante y beneficiario los pagos de forma normal se vienen
realizando mediante créditos documentarios. También en nuestro derecho cabe esta solucién,
en base al art. 1287 C.c.

(10) Como por ejemplo compensacion, pago, quita y espera.
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57 C.Com.) precluye la posibilidad de que utilice las excepciones de las que
* dispone (11).

D) La clausula «pago contra crédito documentario» tiene importantes re-
percusiones con respecto al lugar del cumplimiento de las obligaciones que se
deriven del contrato subyacente. Al ser el banco un mandatario del ordenan-
te, la entrega por el beneficiario de los documentos a aquél, equivale a su en-
trega al ordenante; el lugar de entrega de los documentos ser4, pues, la ofici-
na del banco y en este mismo lugar el banco, como mandatario del ordenan-
te, procedera a realizar el pago. En consecuencia hay que entender que el lu-
gar donde se encuentre la agencia o sucursal del banco que esté facultada pa-
ra recibir los documentos y pagar el precio (12), sera el lugar de cumplimien-
to de las obligaciones entre ordenante y beneficiario (también a los efectos

del art. 62, 1.» LEC) (13).

(11) El principio es enunciado por CANARIS, p. 547 y SCHLEGELBERGER/H ERFER-
MEHL, n.m. 248 para el supuesto concreto de la compensacién, pero se puede extender a cual-
quier otra excepcion.

(12) En caso de intervencion de un segundo banco como banco - avisador, el lugar de re-
cepeidn y pago seguirdn siendo las oficinas del banco - emisor; solo en caso de que el segundo
banco actiie como banco - pagador o confirmante, el lugar de recepcién y pago seran las ofici-
nas de este dltimo,

(13) De igual opinién: MOLLE: «f contratti bancari», p. 559; FOLCO: «ll luogo di con-
segna nella vendita conira apertura di credito confermato; nota a Trib. Palermo, 14 otfobre
1949» en BBTC, 1950, 11, p. 176; en contra: LUCKE, p. 76 (con bibliografia adicional) que, ba-
sindose en el principio de la independencia entre contrato subyacente y apertura de crédito
(disp. gral. ¢) RUU (1974) y art. 3 RUU (1983), entiende que el crédito documentario no puede
tener ninguna repercusion sobre el contrato subyacente. Pero la realidad es que ordenante y be-
neficiario han convenido la clausula apago mediante crédifo documentarios y que esta cléusu-

la tiene que influir necesariamente sobre el lugar del cumplimiento de las obligaciones recipro-
cas,
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III. Obligacion del ordenante de obtener la apertura
del crédito documentario y las autorizaciones
administrativas necesarias

A) Como consecuencia de la inclusion de la cldusula de «pago contra crédi-
to documentario» en el contrato subyacente, el ordenante asume una obliga-
cién de hacer (14), y mas concretamente una promesa de hecho ajena (15),
cuyo contenido consiste no sdlo en encargar al banco-emisor la apertura del
crédito documentario, sino también en lograr que el banco realmente lo emi-
ta y comunique al beneficiario (16). Estamos, pues, ante una obligacion de
resultado, y no de simple actividad. Es de resaltar que este resultado consiste
en la emisién del crédito documentario por el banco, pero no en el pago efec-
tivo en favor del beneficiario contra entrega de los documentos. Si el banco,
por la razén que sea, no cumple con las obligaciones de pago asumidas en la
carta de crédito, el ordenante no incurre en responsabilidad frente al benefi-
ciario (17).

La obligacién del ordenante constituye, dentro del marco del contrato
subyacente, una obligacion esencial, segiin ha reconocido repetida jurispru-
dencia del TS (18), e implica un compromiso de previa prestacion («Vorleis-

(14) VIDAL,p.57.

(15) Sobre la promesa de hecho ajeno en general, pero sin referencia especifica al crédito
documentario, puede confrontarse; GULLON; «La promesa de hecho ajenos en ADC, 1964, p.
3.

(16) SCHLEGELBERGER/HEFERMEHL, n. m. 241.

(17) Deacuerdo MOLLE: «f contratti bancaris, p. 558; de la opinion contraria sin embar-
go: LUCKE, p. 69.

(18) Véanse las STS de 22.3.50 (CL 46; RA 710) y sobre todo de 20.10.54 (CL 21; RA
2361) y 2.6.60 (CL 400; RA 2069), cfr. también: FERNANDEZ-NOVOA en RDM, 30, (1960) p.
19; CANARIS, p. 544; SCHLEGELBERGER/HEFERMEHL, n. m, 242, BORGGREFE, p. 16;
WIELE, p. 38; LIESECKE en WM, 1966, p. 460; L{CKE, p. 47; STOUFFLET, p. 137.
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tungspflicht») por parte del ordenante, ya que el beneficiario no est4 obliga-
do a cumplir con sus obligaciones hasta que el ordenante no haya obtenido la
apertura del crédito documentario. El TS habla en este caso de que el cum-
plimiento por el ordenante de su obligacién de lograr que el crédito docu-
mentario se abra, constituye una «condicién esencial» suspensiva a las obli-
gaciones del beneficiario (19).

B) Las caracteristicas concretas del crédito documentario cuya apertura
debe lograr el ordenante seran, en principio, aquellas que expresamente se
hayan pactado en el contrato subyacente.

En la practica es frecuente que la clausula «pago contra crédito docu-
mentario» se redacte de forma muy esquemaética, con lo que seré necesario
integrarla con las restantes estipulaciones del contrato y con los usos del co-
mercio (art. 1287 C.c.) Las caracteristicas que no puedan ser determinadas
en la forma descrita quedaréan a la discrecién del ordenante, estando su po-
testad discrecional moderada por el principio de la buena fe (art. 57 C.Com.)

En el caso —harto improbable en la practica— de que la clausula de
«pago contra crédito documentario» no fijara si éste ha de ser revocable o
irrevocable, serd suficiente con que el ordenante obtenga un crédito docu-
mentario revocable, puesto que, salvo indicacién expresa en contrario, todos
los créditos documentarios se entienden revocables (art. 1 ¢) RUU (1974) y
art. 7 ¢) RUU (1983)) (20).

La propia cldusula puede fijar el nombre del banco-acreditante y, en su
caso, del banco-secundario. En los supuestos, relativamente frecuentes, dada
la solvencia generalizada de la banca, de que el beneficiario no hubiera designa-
do un banco en concreto, el ordenante podra encargar el negocio a cualquier
banco de su eleccién bien en su propio pais, bien en la nacién del beneficia-
rio, o incluso en una plaza financiera internacional (21).

El beneficiario podré rechazar el crédito abierto a instancias del orde-
nante, si sus caracteristicas no se ajustan a las pactadas implicita o explicita-
mente en el contrato subyacente, y podra negarse a cumplir sus obligaciones
contractuales sin incurrir en mora, hasta que no se emita un crédito docu-

(19) Asfen la STS 22.3.50 y 20.10.54 ya citadas.

(20) En contra por entender que el art. | ¢) RUU no es aplicable a la relacién entre bene-
ficiario y ordenante: MOLLE: «f contratti bancaris, p. 557, STOUFFLET, p. 133 y LUCKE, p.
56; este dltimo con méas bibliografia a favor y en contra.

(21) LUCKE, p. 56; MOLLE: « contraiti bancaris, p. 558; STOUFFLET, p, 135.
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mentario en las condiciones convenidas (cfr. art. 1101 C.c.) En el caso de que
en la clausula «pago contra crédito documentario» se hubiera fijado que el
crédito debe ser emitido por un banco en concreto, €s indispensable que sea
éste el que lo emita; el ordenante no estd facultado para substituir el banco
indicado por otro de igual o superior solvencia, ya que el beneficiario puede
tener interés especial en que la apertura la efectfie un determinado banco, del
que pretenda obtener financiacion (22).

C) En lo referente al plazo del que dispone el ordenante para abrir el crédi-
to documentario, hay que hacer referencia en primer lugar a aquellos casos
en los que se haya convenido explicitamente un término. En estos supuestos
es necesario que el crédito haya sido efectivamente emitido por el banco, si-
guiendo las instrucciones del ordenante, antes de que el término venza (cfr.
art. 61 C.Com.) (23).

En los casos en que no se hubiera estipulado plazo, el ordenante debera
cumplir con su obligacién en un méximo de diez dias (art. 62 C.Com.) (24)
desde la perfeccion del contrato subyacente (25). Unicamente en el caso ex-
cepcional de que el periodo de entrega de las mercancias convenido comen-
sara antes del final del plazo de los diez dias, habré que entender —interpre-
tando el contrato en su conjunto— que el ordenante esté obligado a abrir el
crédito documentario antes de que comience dicho periodo de entrega (26).

D) Al proceder a la apertura de un crédito documentario se deber4 prestar
cumplimiento a la normativa de control de cambio (27) aplicable, siempre

(22) MOLLE: «f contratti bancaris, p. 558; STOUFFLET, p. 136.
(23) Véase también STOUFFLET, p. 129,

(24) El art. 62 es aplicable, puesto que el tema no es tratado en las RUU. Art. 62 C.Com.:
«Las obligaciones que no tuvieren término prefijado por las partes o por las disposiciones
de este Cédigo, serén exigibles a los diez dias después de contraidas, si sélo produjeren ac-
cién ordinaria, y al dia inmediato si llevaren aparejada ejecucions.

(25) El principio inglés de que el ordenante debe cumplir en un plazo razonable (GUTTE-
RIDGE/MEGRAH, p. 45) no encuentra aplicacién en nuestro derecho, al que este principio le
es totalmente ajeno.

(26) MEGRAH/RYDER, p. 638.

(27) La normativa de control de cambios en Espafia estd constituida por la Ley 40/1979
de 10 de diciembre, sobre Régimen Juridico de Control de Cambios y por el R. D. 2402/ 1980 de
10 de octubre, que desarrolla la ley; sobre el control de cambios en general, cfr. ALVAREZ PAS-
TOR y EGUIDAZU: «Control de cambios»* (1981); LUCAS FERNANDEZ: «Temas sobre in-
versiones extranjeras y control de cambio» (1981).
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que el crédito haga surgir una obligacién de pago real o potencial a cargo de
un residente en Espaiia y en favor de un no residente (28). De acuerdo con tal
normativa, en estos casos la apertura del crédito precisara de una autoriza-
cién administrativa. La clase de autorizacion que se requiera y el 6rgano ad-
ministrativo competente para concederla, dependera de la naturaleza de la
operacion subyacente al crédito (29).

(28) Sobre el concepto de residente y no residente cfr. arts. 8, 9 y 10 del R. D. 2402/1980
de 10 de octubre, que desarrolla el art. 4 de la ley 40/1979; véase también ALVAREZ PASTOR y
EGUIDAZU, I, p. 32; LUCAS FERNANDEZ, L. p. 31.

(29) La normativa espanola de control de cambios no tiene una regulacion especifica del
crédito documentario. La autorizacion necesaria dependera de la clase de operacion que sub-
yazca: en los créditos documentarios de pago tal operaci6n serd o bien una importacion o bien
una transacci6n invisible, y en los de garantia —normalmente— un contrato de obra internacio-
nal.

Es de resaltar ante todo que un residente en Espaiia solo puede solicitar la apertura de cré-
ditos documentarios en favor de beneficiarios no residentes a través de la banca con funciones
delegadas, ya que todos los pagos al exterior deben realizarse obligatoriamente a través de esta
clase de entidades (art. 6.3. R. D. 2402/1980 de 10 de octubre).

Por lo que respecta a las importaciones, su realizacién exige una declaracién o licencia de
importacién, en las que se debe especificar la forma de pago del precio, entre las que se halla in-
cluido expresamente el crédito documentario (art. 7 f) de la O. M. de 25 de septiembre de 1968).
Sin embargo de acuerdo con dicha O. M., todas las formas de pago previstas son intercambia-
bles entre si, de forma que se puede pagar mediante un crédito documentario aunque en la auto-
rizacion conste otra forma de pago y vice-versa, salvo cuando se haga constar en la autorizacion
que la forma de pago serd la especificamente indicada «con exclusién de cualquier otra», Ade-
mis los créditos documentarios no se podréan abrir como «transferibles», si la autorizacion no lo
permite expresamente; y aun en este caso, la transferibilidad del crédito sera siempre dentro del
mismo pais donde resida el proveedor, salvo que de forma también expresa se autorice lo con-
trario (art. 17 de la Resolucidn de la Direccién General de Comercio Exterior de 30 de noviem-
bre de 1968); véase también la norma 10.* de la Circular nimero 251 del Instituto Espaiiol de
Moneda Extranjera en lo referente a créditos documentarios para el pago de importaciones es-
peciales,

Cuando los créditos documentarios sirven de pago para transacciones invisibles internacio-
nales (es decir, para la contratacién de servicios y para las transferencias unilaterales, sin con-
trapartida), la apertura del crédito documentario sélo requerira autorizacién administrativa en
los casos en que la requiera el pago. Sobre la necesidad de autorizaciones en estos casos cfr. AL-
VAREZ PASTOR y EGUIDAZU, I, p. 657.

Por lo que respecta a los créditos documentarios de garantia que se abran como consecuen-
cia de contratos de obra en el extranjero realizados por residentes en Espaiia, el mecanismo de
autorizacion se halla regulado en una Resolucion de la Direccién General de Transacciones Ex-
teriores de 31 de octubre de 1974 y en la O. M. de 31 de enero de 1981, por la que se liberaliza el
otorgamiento de determinadas garantfas (cfr. ALVAREZ PASTOR y EGUIDAZU, I, p. 774).
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E) Si el ordenante se retrasa culposamente en su obligacion de lograr la
apertura y emisién del crédito documentario, incurrird en mora. La mora se
producird, aunque el retraso sea imputable al banco, porque la obligacién
del ordenante no consiste simplemente en una actividad, sino en un resulta-
do. El ordenante no sélo se obliga a perfeccionar un contrato con el banco-
emisor, sino que se compromete frente al beneficiario a lograr un resultado:
que el crédito documentario sea efectivamente emitido por el banco dentro
del plazo pactado. Si el resultado no se alcanza, el ordenante incurrira en
mora, excepto si el retraso fue causado por caso fortuito o fuerza mayor (art.
1105 C.c.) No es, pues, que la culpa del banco sea imputable al ordenante,
haciéndole incurrir en mora, sino que, al haberse éste comprometido a lograr
un resultado, la falta de diligencia del banco en este cometido, no puede ser-
vir de causa de exculpacion para el ordenante (30).

Si se hubiere pactado un plazo para la apertura y éste fuera incumplido,
no haré falta interpelacion para la constitucién en mora (art. 63 C.Com.) En
ausencia de tal plazo serd indispensable la interpelacién judicial o notarial
para que comience a correr la mora. La interpelacién podré realizarse una
vez transcurrido el plazo de diez dias a contar desde la fecha en que se otorgd
el contrato subyacente (art. 62 C.Com.)

Las consecuencias de la mora consistiran en que el ordenante est4 obli-
gado a resarcir al beneficiario los dafios y perjuicios causados por su retraso
(art. 1101 C.c.) (31).

(30) LIESECKE en WM, 1966, p. 460; MOLLE: «I contratti bancari», p. 555; este altimo
autor enuncia acertadamente una excepci6n a la regla general descrita: se trata del supuesto que
haya sido el propio beneficiario el que haya designado al banco - emisor; si en este caso el banco
se niega o se retrasa en la apertura del crédito documentario o es incapaz de abrirlo, el ordenan-
te no parece que deba incurrir en responsabilidad. En igual sentido la S, del Tribunal de Génova
de 25.5.51, en Riv. dir. comm., 1951, II, p. 350.

(31) Como es sabido, la indemnizacién debida a la parte «in bonis» alcanzan no solo el
valor de las pérdidas efectivamente sufridas, sino también las ganancias que se hayan dejado de
obtener (art. 1106 C.c.). Este principio general, de extraordinaria amplitud, se haya sin embar-
go limitado en el caso de que la parte incumplidora no haya actuado dolosamente; en tal supues-
to la obligacién de indemnizar abarca inicamente las pérdidas sufridas y los beneficios dejados
de obtener previstos o previsiles al tiempo de constituirse 1a obligacién (art. 1107 C.c.).

Al no existir normas legales —aparte de las indicadas— que desarrollen el alcance de la
obligacitn de resarcir los dafios y perjuicios causados, ha sido la jurisprudencia Ia que ha venido
matizando los requisitos que el ejercicio de tal accion debe reunir; y entre estos requisitos desta-
can por un lado la necesidad de que el acreedor pruebe, incluso rigurosamente, la existencia del
dafio emergente o del lucro cesante, y por otro la exigencia de que tal dafio o lucro sea conse-
cuencia directa del incumplimiento contractual (amplias citas jurisprudenciales pueden encon-
trarse en CASTAN: «Derecho Civil espasiol, comiin y forals, 111'!, (1974), p. 211 y en ALBA-
DALEJQ: «eDerecho Civils, 11, 1. (1977), p. 195).
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F) Si el ordenante no incurre en un mero retraso, sino que expresa su vo-
luntad manifiestamente rebelde de no cumplir con la obligacion de obtener
la emisi6n del crédito documentario, al constituir este compromiso una obli-
gacion esencial, es de aplicaci6n el art. 1124 C.c. (32), y en consecuencia el
beneficiario podra elegir entre el cumplimiento del contrato (33) o su resolu-
cion (34), en ambos casos con indemnizacién de dafios y perjuicios. Por los
mismos argumentos expuestos en el apartado anterior, el ordenante no se li-
beraré de su responsabilidad frente al beneficiario, aunque el incumplimien-
to sea imputable al banco.

Para que el beneficiario pueda hacer uso de la opcidn a la que le da dere-
cho el art. 1124, no es preciso —como ha sefialado el TS— que previamente
haya ofrecido cumplir con sus obligaciones en el seno del contrato subyacen-
te, ni, por supuesto, que haya depositado judicialmente las mercancias, ya
que la apertura del crédito documentario es una obligacién de previo cumpli-
miento a cuya realizacion se halla condicionado suspensivamente el cumpli-
miento de sus propias obligaciones por el beneficiario (35).

G) Un supuesto especial de incumplimiento de la obligacion del ordenante
que venimos analizando, lo constituye aquél en el que entre el momento de
perfeccion del contrato subyacente y antes de que el ordenante incurra en
mora, el cumplimiento de la obligacién de abrir el crédito documentario re-
sulte legalmente imposible, por ejemplo como consecuencia de una modifi-
cacidn de la normativa de control de cambios aplicable (36). En este caso la
obligacién quedara extinguida, segtin el expreso mandato del art. 1184 C.c.,
en virtud del cual queda liberado el deudor en las obligaciones de hacer cuan-
do la prestacion resultare legal o fisicamente imposibles (37).

(32) Asi lo han reconocido expresamente las STS 20.10.54 (CL 21; RA 2361) y 2.6.60
(CL 400; RA 2069); cfr. también VIDAL, p. 57; MOLLE: «/ contratii bancari», p. 554; STOUF-
FLET, p. 138.

(33) Condenandose al ordenante a la apertura del crédito documentario, como ocurrid en
la STS 2.6.60; téngase en cuenta que, mediante la realizacién de la oportuna provisién de fon-
dos al banco, el ordenante siempre serd capaz de obtener la emisién de un crédito documentario.

(34) Esta fue la opci6n elegida en la STS 20.10.54.
(35) Cifr. las ya citadas STS 2.6.60 y 20.10.54.

(36) Supuesto totalmente diferente es aquel en el cual el ordenante no es capaz de encon-
trar un banco dispuesto a abrir el crédito documentario; en este caso habré responsabilidad del
ordenante y serd aplicable el art. 1124 C.c.

(37) Cfr. también MOLLE: «/ contratti bancari», p. 555.
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¢Qué repercusiones tendré para el contrato subyacente que el ordenante
sufra una imposibilidad sobrevenida para cumplir con su deber de abrir el
crédito documentario? Nos encontramos aquf ante el conocido problema de
si la nulidad de una obligacién arrastra la del contrato en su totalidad. En
ausencia de ninguna norma especifica, se viene entendiendo que en esta ma-
teria es decisiva la voluntad de las partes (38): si las partes hubieran celebra-
do el contrato subyacente aun sin la obligacién nula, el resto del contrato de-
be valer pese a la nulidad, y viceversa. En el supuesto de un contrato subya-
cente en el que se haya pactado el pago mediante crédito documentario, en el
que el deber de apertura del crédito constituye una obligacién principal, en-
tiendo que «in dubio» se debe tender a interpretar la voluntad de las partes
como favorable a la nulidad total (39).

H) Al ser la obligacién de obtener la emisién del crédito documentario un
compromiso de previa prestacion, es conveniente analizar las consecuencias
que para esa obligacion tendré una disminucién de la solvencia del beneficia-
rio, antes de que el crédito documentario haya sido emitido.

Nuestro ordenamiento carece de una norma general, similar al parégra-
fo 321 BGB, que permita a una parte contractual, que ha asumido un com-
promiso de previa prestacion, negarse al cumplimiento, si la solvencia de la
otra parte en el interin disminuye considerablemente. Unicamente el art.
1467 C.c. —al regular la compraventa— autoriza al vendedor a negarse a
entregar la cosa en una compraventa a plazos, si después de la venta se des-
cubre que el comprador es insolvente, de suerte que el vendedor corre inmi-
nente riesgo de perder el precio. Sin embargo, no debe haber problemas en
generalizar el criterio del art. 1467 C.c. y aplicarlo a toda clase de compro-
misos de previa prestacién (40) (41), y por lo tanto también a la obligacién
del ordenante de obtener la emisién de un crédito documentario en el marco
del contrato subyacente. En consecuencia, si el beneficiario cae en insolven-
cia o en cualquier otra situacion concursal, el ordenante puede negarse a soli-
citar la emision del crédito documentario, sin incurrir por ello en responsabi-
lidad, ya que, dada la situacion del beneficiario, es previsible que no vaya a
cumplir fielmente las obligaciones que le incumben frente al ordenante en el
marco del contrato subyacente (42).

(38) Cir. de CASTRO: «E! negocio juridico» (1967), p. 491 y DIEZ-PICAZO:; «Funda-
mentos», 1, p. 293,

(39) Enigual sentido, pero con distinto razonamiento, CANARIS, p. 5435,

(40) En este sentido DIEZ-PICAZO: «Fundamenfos», I, p. 551.

(41) Asi ocurre también en el Derecho francés, en el que se toma como base el art. 1613
del Cédigo Civil, idéntico a nuestro art. 1467 C.c. (cfr. LUCKE, p. 53).

(42) Deigual opinién: LUCKE, p. 53.
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IV. Obligacién del beneficiario de realizar el cobro a través
del crédito documentario

A) La contrapartida de la obligacién del ordenante de obtener la apertura
del crédito documentario, es la obligacién del beneficiario de utilizarlo. Uti-
lizar el crédito documentario implica que el beneficiario est4 obligado frente
al ordenante a exigir el cobro de la obligacién subyacente a través del crédito
documentario, entregando como contrapartida los documentos a los que el
pago esta condicionado (43). Las partes han pactado una forma de pago de
la obligacién, y esa forma debe ser respetada por ambas.

Sin embargo esta regla no es absoluta, ya que la apertura de crédito por
parte del ordenante se realiza Ginicamente con efectos «pro solvendo» (ver
«in extenso» p. 106 «infra»); en consecuencia el beneficiario sélo tiene una
obligacion de intentar obtener el cobro a través del crédito documentario,
presentando en tiempo y forma los documentos exigidos (44). Si, cumplido
este requisito, por cualquier causa el banco no paga al beneficiario, éste tiene
expedito su derecho contra el ordenante, sin que haga falta la previa excu-
sion en los bienes del banco (45).

B) La mora del beneficiario en el cumplimiento de su obligacién de cobrar
el precio y hacer entrega de los documentos a través del crédito documenta-
rio, le hara responder de los dafios y perjuicios que irrogue al ordenante (art.
1101 C.c.) Al tener todo crédito documentario necesariamente que incluir
una fecha de vencimiento para la entrega de los documentos por el beneficia-
rio (art. 37 RUU (1974) y art. 46 RUU (1983)), en ningfin caso ser4 necesaria
una interpelacioén por parte del ordenante (art. 63 C.Com.) En este contexto

(43) CANARIS, p. 543 y 546; SCHLEGELBERGER,’HEFERMEHL, n. m. 249; ZAHN, p.
28; LUCKE, p. 48 y 69; STOUFFLET, p- 160; MOLLE: «I contratti bancaris, p. 558.

(44)  En el caso de que el banco haya caido en insolvencia, el beneficiario queda incluso li-
berado de su obligacion de entregar los documentos al banco (argumento ex art. 1467 C.c.).

(45)  Enigual sentido, ZAHN, p. 28.
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debe resaltarse que si el contrato subyacente es un contrato de compraventa
mercantil, de acuerdo con el art. 329 C.Com., el retraso en la entrega de los
efectos vendidos (o de los documentos que los representan) tiene los mismos
efectos que el incumplimiento: el ordenante - comprador puede optar entre
resolucién o incumplimiento, con indemnizacion de dafios y perjuicios (46).
Por lo tanto, en un crédito documentario que se sobreponga a una compra-
venta mercantil, el retraso del beneficiario en la entrega de los documentos
se equiparard al incumplimiento total de su obligacion.

C) Elincumplimiento por el beneficiario de su obligacién principal (47) de
cobrar a través del crédito documentario, contra entrega de documentos co-
rrectos, da lugar a la aplicacion del art, 1124 C.c.

D) Finalmente es conveniente destacar que el beneficiario inicamente tiene
una obligacién de entregar los documentos frente al ordenante, pero no fren-
te al banco - emisor. El banco, sin embargo, puede tener interés en que el be-
neficiario realmente llegue a entregar los documentos (p.e. en el caso de que
haya financiado la operacién, otorgando crédito al ordenante). Por ello
Zahn (48) propone que el banco exija al ordenante, en el momento de la
apertura del crédito documentario, que éste le ceda el derecho a exigir al be-
neficiario la entrega de los documentos. En este caso nos encontraremos ante
una cesion de créditos (49) que para su eficacia frente al beneficiario, tendra
que serle comunicada (art. 347 C.Com. y art. 1527 C.c.), preferentemente a
través de la propia carta de crédito.

(46) Elart. 329 C.Com. ha dado lugar a una extensa discusién sobre si la tardanza o re-
traso a la que se refiere incluye o no la tardanza no imputable al vendedor.

La postura tradicional en esta materia es la defendida por GARRIGUES; «Tratados, 111,
1.°, p. 313 y URIA: «eDerecho Mercantils, p. 489, al mantener que en el art. 329 C.Com. «far-
danza» no significa mora del deudor en sentido técnico, es decir, retraso culposo, sino sencilla-
mente el hecho objetive de no haberse realizado la prestacién dentro del plazo.

Frente a esta postura, ROJO: «La responsabilidad civil del fabricantes (1974), p. 272, por
el contrario entiende que el término tardanza incluye entre sus elementos la culpa del vendedor,
ya que —de aceptarse la interpretacién contraria se producirfa una contradiccion entre el art.
329 y el 331 C. Com., pues en caso de entrega tardia responderfa el vendedor aunque no hubiera
culpa por su parte, en tanto que en caso de no entrega solo responderia si hubiere habido culpa.

(47) SCHLEGELBERGER/HEFERMEHL n. m. 249; MOLLE: «[ confraiti bancari», p.
560, Piénsese que para el comprador la recepcidn de los documentos puede ser tan importante
como la entrega de los bienes representados por dichos documentos, ya que el comprador puede
tener la intencién de revender los documentos antes de la recepcion de la mercancia,

(48) P.33.
(49) Cfr. Arts. 347 y 348 C. Com. y art. 1526-1536 C.c.
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V. Relacion entre contrato subyacente y crédito documentario

1. El caracter abstracto del crédito documentario

A) El carécter abstracto es la esencia del crédito documentario. El hecho
de que el banco asuma frente al beneficiario una obligacién independiente
tanto del contrato de comision que une a ordenante y banco como del con-
trato subyacente entre ordenante y beneficiario, es el factor que inspira con-
fianza al beneficiario y le otorga la seguridad de que en todo caso recibiri el
pago contra la entrega de los documentos estipulados. Gracias a su caracter
abstracto la seguridad que otorga el crédito documentario es muy superior a
la que pueden ofrecer instituciones similares, como la fianza solidaria o in-
cluso el seguro de caucidn; y esta seguridad es la que ha convertido el crédito
documentario en una institucién de amplia aceptacion y utilizacién para los
fines mas diversos.

B) Cuando a finales del siglo pasado se comenzaron a generalizar los crédi-
tos documentarios, los bancos no tardaron en darse cuenta de que para el
éxito de estos negocios debian circunscribir su intervencién a los aspectos
meramente documentarios. Como consecuencia muy pronto surgié el princi-
pio: «Los bancos negocian documentos, no mercaderias» (50), o como dicen
lapidariamente Gutteridge/Megrah: «Los bancos no se preocupan por los
contratos de compraventa de los productos; en caso contrario, el negocio de
crédito seria imposible» (51).

La plasmacidn juridica de este principio practico se articula consideran-
do el contrato de carta de crédito entre banco y beneficiario como un contra-
to abstracto e independiente, tanto con respecto al contrato subyacente co-
mo con respecto al contrato de comision.

(50) KOZOLCHYK, p. 563.
(51) P.59,
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C) Por ser el caracter abstracto un elemento esencial del crédito documen-
tario, las Reglas y Usos Uniformes lo recogen, aunque, siguiendo su habitual
caricter pragmatico, sin mencionar expresamente el término. Asf el art. 3
RUU (1983) (siguiendo el texto de la disposicion general ¢c) RUU (1974)) es-
tablece que «los créditos son, por su naturaleza, operaciones distintas de los
contratos de venta o de cualquier otra indole en que puedan estar basados y
en ningidn caso tales contratos afectardn ni obligaran a los bancos incluso si
alguna referencia, cualquiera que sea, a tales contratos est4 incluida en el
crédito», Y el articulo siguiente (art. 8 a) RUU (1974)) insiste que en las ope-
raciones de crédito todas las partes deben considerar los documentos y no las
mercancias, servicios y otras prestaciones relacionados con tales documen-
tos (52). Finalmente, el art. 6 RUU (1983) (que corresponde a la disp. gral. )
RUU (1974)) remacha la cuestion, al prohibir que el beneficiario pueda en
ningiin caso aprovecharse de las relaciones existentes entre los bancos o en-
tre el ordenante del crédito y el banco - emisor.

D) El caracter abstracto de la obligacion del banco frente al beneficiario se-
ra estudiado «in extenso» al analizar la relacion juridica entre banco y bene-
ficiario. En este lugar solo debemos hacer referencia a uno de los efectos de
la abstraccion: la relacion entre la promesa de pago que asume el banco y el
contrato subyacente.

Contrato subyacente y crédito documentario son —como se ha dicho—
dos relaciones independientes entre si, aunque encuentren un punto de cone-
xion en la entrega de los documentos por el beneficiario; en efecto, tal entre-
ga constituye por un lado una de las obligaciones asumidas en el marco del
contrato subyacente, y por otro una condicién para la obtencién del pago
prometido por el banco. La independencia se plasma en que, una vez que or-
denante y beneficiario han convenido la lista de documentos a entregar, y
que ¢l banco ha confirmado esta lista al beneficiario a través de la carta de
crédito, el banco estd obligado a realizar el pago contra entrega del juego de
documentos, con independencia de que realmente se haya producido el pre-

(52) El tinico articulo que el Codice Civile dedica al crédito documentario (art. 1530), se
limita a resaltar la principal consecuencia de su caricter abstracto: el hecho que el banco solo
puede oponer al beneficiario las excepciones que se derivan de la falta o irregularidad de los do-
cumentos o de la relacion juridica entre banco y beneficiario.

Ver también la seccién 5-114, subseccién 2, a) y b) del Uniform Commercial Code y el co-
mentario de KOZOLCHYK, p. 371; es de destacar que en la regulacion del UCC se admite la po-
sibilidad de que en la carta de crédito se pacte la dependencia entre el contrato subyacente y la
obligacién documentaria del banco. Ejemplos y jurisprudencia muy antiguos de supuestos de es-
te tipo pueden verse en MEGRAH/RYDER, p. 638.
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supuesto pactado entre ordenante y beneficiario para la realizacién del pago.
Ni el incumplimiento, ni la nulidad o inexistencia del contrato subyacente, ni
la pérdida de su objeto, ni la imposibilidad sobrevenida de su cumplimiento,
afectan al derecho del beneficiario a recibir el pago contra la entrega de do-
cumentos correctos (53).

E) El principio general de la independencia entre el contrato subyacente y
el contrato de promesa de deuda implica, pues, que por regla general el in-
cumplimiento del contrato subyacente no afecta al derecho del beneficiario a
cobrar del banco. El que el banco no pueda excepcionar tal incumplimiento,
no implica por supuesto que una vez realizado el pago, el ordenante no pueda
reclamar contra el beneficiario. Pero en este caso el crédito documentario
habra producido una inversiéon de las posiciones procesales: de no haberse
emitido el crédito documentario, habria sido el beneficiario el que hubiera
tenido que iniciar una acci6n judicial, probablemente en el pais del ordenan-
te, para obtener el pago de la obligacién. Al haberse abierto el crédito docu-
mentario y haber recibido el beneficiario el precio anticipadamente, ser4 el
ordenante el que tendra que litigar (probablemente en el pais del beneficia-
rio) para lograr que éste le resarza los dafios causados por su incumplimiento
(54).

F) Sin embargo, el principio de independencia entre el contrato subyacente
y la relacién entre beneficiario y banco tampoco es absoluto, ya que es opi-
ni6én aceptada de forma generalizada que este principio debe ceder en aque-
llos casos en los que la causa del contrato subyacente sea ilicita, por oponer-
se a las leyes o a la moral (art. 1274 C.c.), o en los que intervenga cualquier
género de maquinacién fraudulenta. Estos supuestos seran tratados con méas
extension al hablar de las excepciones que el banco puede oponer al benefi-
ciario (ver p. 277 «infra»).

(53) SCHONLE, p. 123, WESSELY, p. 13; GUTTERIDGE/MEGRAH, p. 61; Ko-
ZOLCHYK, p. 374, STOUFFLET, p. 326. Las dudas que en su momento existieron en la doctrina
en los supuestos de nulidad o inexistencia del contrato subyacente —ver p. e. GARRIGUES:
«Contratos bancarioss, p. 637 y FIORENTINO, p. 252— se han disipado totalmente.

(54) De ahi que no se pueda subrayar suficientemente la importancia practica de que en el
contrato subyacente se pacte la entrega de documentos (p. e. certificados de peritos) que, al me-
nos eprima facies, garanticen el cumplimiento de las obligaciones asumidas por el beneficiario.

105



2. Suspension y pervivencia de la obligacion de pago
del ordenante

A) La apertura del crédito documentario se hace Ginicamente a efectos «pro
solvendon, no con efectos «pro soluto» (55). Esta es la regla general que esta-
blece el art. 1170 C.c., (56), que menciona no sélo pagarés a la orden y letras
de cambio, sino también en general otros documentos mercantiles, entre los
que no hay inconveniente en incluir la carta de crédito que formaliza el con-
trato de asuncién de deuda. Consecuencia de la naturaleza «pro solvendo» de
la apertura de crédito es que s6lo se producen los efectos liberatorios en el
momento en el que el banco efectivamente realice el pago en favor del benefi-
ciario.

Se ha resaltado la similitud a estos efectos entre la apertura de un crédi-
to documentario y la aceptacién de una letra de cambio. Lord Denning, con
su indiscutible autoridad, ha dicho (57): «...Soy de la opinién que normal-
mente, cuando el contrato de compraventa prevé que el pago se debe realizar
mediante crédito documentario irrevocable, cuando la carta de crédito es
emitida y aceptada por el vendedor, opera como un pago condicional del pre-
cio. No opera como pago absoluto. Es un caso anélogo a aquel en el que den-
tro de un contrato de compraventa el comprador entrega una letra de cam-
bio o un cheque en vez del precio».

B) Sin embargo, como ya hemos visto, en el contrato subyacente el benefi-
ciario se ha obligado frente al ordenante —pero no frente al banco— a co-
brar precisamente a través del crédito documentario, haciendo entrega de los
documentos al banco, en tanto que mandatario del ordenante. Si el benefi-
ciario cumple con su obligacion de entregar los documentos correctos dentro
del plazo fijado, puede ocurrir que el banco pague (en cuyo caso se producen
los efectos solutorios) o que el banco impague. En este Gltimo caso, el benefi-

(55) Ver ZAHN, p. 27; LIESECKE en WM, 1966, p. 462; SCHONLE, p. 119; CANARIS, p.
546; GUTTERIDGE/MEGRAH, p. 34; STOUFFLET, p. 158.

(56) Art. 1170 C.c.: «El pago de las deudas de dinero deberd hacerse en la especie
pactada, y, no siendo posible entregar la especie, en la moneda de plata u oro que fenga
curso legal en Espaiia.

La enirega de pagarés a la orden, o letras de cambio u otros documentfos mercantiles,
sélo produciré los efectos de pago cuando hubiesen sido realizados, o cuando por culpa del
acreedor se hubiesen perjudicado.

Entretanto, la uccién derivada de la obligacién primitiva quedaré en suspensow.

(57) (1972), 2 Q.B. 189; CHORLEY/SMART: «Leading Cases in the Law o!Bankingr»“.
p. 206. Cfr. también STOUFFLET, p. 157.
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ciario dispone de una doble accién: o bien puede dirigirse contra el banco, en
base al contrato de promesa de pago; o, alternativamente, puede dirigirse
contra el ordenante, exigiendo el pago de la obligacién dimanante del con-
trato subyacente; para ello no es preciso que el beneficiario previamente ha-
ya hecho excusién de los bienes del banco, ni que inicie ning@n tipo de accién
legal contra la institucién financiera; el mero incumplimiento por €l banco
de su obligacién de pago, abre la posibilidad al beneficiario de dirigirse di-
rectamente al ordenante, exigiéndole el pago del precio contra la entrega de
los documentos (58).

3. Trasdencencia de los actos del banco
con respecto al ordenante

A) Se ha mantenido (59) que si el banco acepta —con incumplimiento de
sus obligaciones frente al ordenante— documentos irregulares entregados
por el beneficiario, el ordenante no puede posteriormente oponer su irregula-
ridad al beneficiario en el marco del contrato subyacente. La base para esta
opinién se ha querido ver en el art. 253 C.Com.: «Celebrado un contrato por
el comisionista con las formalidades de derecho, el comitente deberé aceptar
todas las consecuencias de la comision, salvo el derecho de repetir contra el
comisionista por faltas u omisiones cometidas al cumplirla».

B) La opinion descrita no puede ser aceptada, precisamente en base al
principio de la independencia entre crédito documentario y contrato subya-
cente, que implica necesariamente que un incumplimiento por parte del ban-
co de sus obligaciones en el &mbito del crédito documentario, no puede re-
percutir en forma alguna sobre la relacion ordenante - beneficiario. Piénsese,
ademas, que el banco no es un comisionista directo, sino indirecto, que care-
ce de poder para representar o para vincular con sus actos al ordenante.

Por otro lado, el art. 253 C.Com. no parece que sea aplicable en este su-
puesto, puesto que tal articulo se refiere exclusivamente a la relacién entre
comitente y comisionista (es decir, en nuestro caso entre ordenante y banco),
sin que pueda afectar a la relacién entre comitente y tercero, regulada, para
la comisién indirecta, en el art. 246 C.Com.: «Cuando el comisionista con-
trate en nombre propio, no tendra necesidad de declarar quién sea el comi-
tente, y quedara obligado de un modo directo, como si el negocio fuese suyo,
con las personas con quienes contrate, las cuales no tendran accién contra el
comitente, ni éste contra aquéllas, quedando a salvo siempre las que respecti-
vamente corresponden al comitente y al comisionista entre si».

(58) MENENDEZ: «La Venta CIFs, p. 224; ZAHN, p. 28; GUTTERIDGE/MEGRAH, p.

34,
(59) VIDAL,p.6l.
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SEGUNDA SECCION:

LA RELACION JURIDICA ENTRE ORDENANTE
Y BANCO-EMISOR

L. Introduccion

A) Una vez perfecto el contrato subyacente entre ordenante y beneficiario,
en el que se habra estipulado el pago o la garantia mediante la emision del
crédito documentario, aquél estara obligado a cumplir el compromiso que
ha asumido. Para ello debe solicitar la apertura del crédito documentario
por el banco especificamente designado en el contrato subyacente, o, en au-
sencia de tal especificacion, por el banco que libremente elija. La solicitud
constituye una oferta de contrato, que el banco puede aceptar o rechazar. En
caso de aceptacion se establece una relacién contractual entre ordenante y
banco - emisor, cuyo estudio es el objeto de esta seccion (60).

B) Las instrucciones que el ordenante haga llegar al banco determinan el
contenido de la carta de crédito que éste emite en favor del beneficiario, y
son vinculantes para el banco, con independencia de que reproduzcan fiel-
mente o no los términos y condiciones del contrato subyacente. Pesa por lo
tanto sobre el ordenante la obligacién de asegurarse de que sus instrucciones
sean congruentes con lo convenido entre €l y el beneficiario en el contrato
subyacente. El banco por su lado debe atenerse estrictamente a las instruc-
ciones que haya recibido del ordenante; en caso contrario precluird —como
veremos— su derecho a obtener el reembolso de las cantidades satisfechas al
beneficiario (61).

(60) Sobre esta relacién en general cfr. GARRIGUES: «Confratos bancarioss, p. 615; VI-
DAL, p. 65; CANARIS, p. 515; SCHLEGELBERGER/HEFERMEHL, n. m. 155; ZAHN, p. 34; H-
SEMANN/EBERTH, p. 63; SCHONLE, p. 120; SCHINNERER/AVANCINI, p. 30; LUCKE, p. 79;
GUTTERIDGE/MEGRAH, p. 52; STOUFFLET, p. 164; MOLLE: «l contratti bancaris, p. 560;
véase también la monografia de HARTMAN: «Der Akkreditiv - Eréffnungsaufirag nach den
Einheitlichen Richtlinien und Grebrauchen fiir Dokumenten - Akkreditive (Revision 1962)
und dem schweizerischen Recht» (1974).

(61) EISEMANN/EBERTH,p. 63.
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IL. Naturaleza juridica y regulacion

A) La calificacion de la naturaleza juridica de la relacion que se entabla en-
tre banco y ordenante, debe efectuarse de acuerdo con las normas propias
del ordenamiento juridico que resulte aplicable segiin las reglas del Derecho
internacional privado (sobre las cuales puede cfr. p. 76 «supra»),

En nuestra doctrina (62) es uninime la subsuncion de la relacion juridi-
ca entre banco - emisor y ordenante en la figura del mandato (63). Afin los
autores que ven en la naturaleza del crédito documentario una delegacion,
no dudan en aplicar a la relacién juridica entre banco y ordenante la norma-

(62) GARRIGUES; «Contratos bancarios», p. 615; VIDAL, p. 68; URIA; «Derecho Mer-
cantils, p. 648; MENENDEZ: «La Venta CIFs, p. 224; PUENTE en RGLIJ, 1972, p. 579; LA.
TOURen RDP, 1969, p. 646.

(63) En el Derecho alemén el contrato entre banco y ordenante es considerado uninime-
mente como contrato de arrendamiento de obra, cuyo objeto es una prestacién negocial
(« Werkverirag der eine Geschafishesorgung sum Gegenstand hats, parigrafo 675 BGB; ver
por todos ZAHN, p. 34); en el Derecho francés se discute entre la aplicacién del mandato (postu-
ra hoy dominante, véase LUCKE, p. 35 con bibliografia) o del contrato de arrendamiento de ser-
vicios (como defiende STOUFFLET, p. 370); en el Derecho suizo el contrato se configura como
un mandato («Auftrags; art. 394 Derecho de Obligaciones suizo; cfr. SCHARRER, p. 45); en el
Derecho italiano predomina la postura de que nos encontramos ante un mandato (MOLLE: «f
contratti bancaris, p. 560 con amplia jurisprudencia); en el Derecho austriaco el contrato se
considera igualmente como mandato («Auffrags, pardgrafos 1002 y siguientes ABGB); cfr.
SCHINNERER/AVANCINI, p. 136.
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tiva juridica del mandato (64). Esta es también la postura del TS (65). El
contenido del mandato radica en que el banco, actuando por cuenta del orde-
nante pero en nombre propio, se compromete a perfeccionar un negocio juri-
dico: la emisién del crédito en favor del beneficiario.

B) Dentro del mandato, el contrato debe ser encuadrado més especifica-
mente dentro del mandato mercantil, es decir de la comisién, puesto que
siempre se cumpliran los dos requisitos que el art. 244 C.Com. exige para la
mercantilidad del mandato:

a) Por un lado el citado articulo exige que el objeto del mandato sea un
acto de comercio. En el supuesto que se viene analizando, el objeto del man-
dato consiste evidentemente en la emision del crédito por el banco. Esta acti-
vidad constituye en todo caso un acto de comercio, en primer lugar porque
encaja dentro de las operaciones que el art. 175 8. C.Com. atribuye a las
«Compafifas de crédito»: «efectuar por cuenta de otras sociedades o perso-
nas toda clase de cobros o de pagos, y ejecutar cualquier otra operacion por
cuenta ajena». Y en segundo lugar, porque se trata de una operacion banca-
ria habitual, que en todo caso, y aun sin un encuadre especifico en los arts.

(64) GARRIGUES: «Contratos bancarios», p. 615: «La relacién entre el comprador y
el banco esté dominada por la idea del mandato sin poder de representacién». Véase a este
respecto la critica que LANGA, p. 56 efectfia a la postura de GARRIGUES.

(65) Cfr.: STS 5.1.42 (RA 2) (...«podrdn también incumbir al banco mediador las
obligaciones que segiin lo que se convenga en cada caso y como comisionista...»); STS
8.6.57 (CL 108; RA 2196) (...«todo lo cual diferencia (al crédito documentario) del contrato
de mandato o comisién mercantil, por la generalidad de éste y la especialidad de aguél...);
en esta S el TS a continuacién sin embargo dice: «...y al estimarse asi caen por su base los mo-
tivos primero, segundo y cuarto del recurso, que nacen de la confusién de los créditos do-
cumentarios irrevocables con la comisién mercantil»; esta frase ha llevado a LANGA, p. 104 a
decir que «Ja senfencia, inexplicablemente, ...niega el carécter de comisién mercantil a las
relaciones comprador - bancos. Esta aseveracién sin duda es exagerada, pues el TS lo Gnico
que pretende es sefialar que el crédito documentario es una especie de la comision mercantil, que
presenta tan significantes diferencias con la comisién de venta, que determinados articulos del
Cédigo de Comercio, aducidos por el recurrente, no son aplicables al crédito documentario, por
estar pensados exclusivamente para la comisién de venta.

Véase también el supuesto de la STS 8.10.27 (CL 39) en el que dos comerciantes solicitan
al banco el otorgamiento de una fianza en favor de un tercero; el TS no duda en calificar la rela-
cién entre los solicitantes y el banco como un mandato.
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175-183 y 199-217 C.Com., debe ser reputada como acto de comercio, en ba-
se al principio de analogia sentado en el art. 2 C.Com: (66).

b) Por otro lado el articulo 244 C.Com. exige para considerar mercantil
al mandato que bien el comisionista o bien el comitente sea un comerciante;
requisito éste que siempre se cumplir, pues todo banco, al reunir invariable-
mente los requisitos del art. 1 C.Com. debe ser considerado comerciante
(67).

C) Dentro de la comisién, atn cabe la distincién entre comisién directa, en
la cual al contrato de mandato se superpone un negocio juridico unilateral de
apoderamiento por el que el comitente otorga su representacion al comisio-
nista, y la comisién indirecta, en la cual el comisionista no actfia en nombre
del comitente (arts. 245, 246, 247 C.Com). El crédito documentario debe en-
cuadrarse dentro de la comision indirecta, puesto que el banco - comisionista
se vincula frente al beneficiario en su propio nombre (68). Esta conclusién se
deduce necesariamente del principio —tantas veces citado— de independen-
cia entre crédito documentario y contrato subyacente. De poco le serviria al
beneficiario que el banco asumiera una obligacién de pago en nombre del
ordenante; lo que le conviene es que el banco la asuma en nombre propio y
que responda de ella como si fuera propia. Es cierto que al asumir esta obli-
gacidn, el banco no actuaré en su propio interés, sino por cuenta del orde-
nante, ya que sera en el patrimonio de éste en el cual, a fin de cuentas, reper-
cutira el pago realizado por el banco. Pero esta actuacién por cuenta de un
tercero carece de toda relevancia para el beneficiario, ya que segfin el art.
246 C.Com. cuando el comisionista contrate en nombre propio quedar4 obli-

(66) En este sentido cfr.. SANTOS: «E! contrato bancarios (1972), p. 52; GARRIGUES:
«Tratados, 1 (1947), p. 203; VICENTE y GELLA; «Curso de Derecho Mercantil Comparados,
12, (1948), p. 103.

(67) Incluso en el caso de que el banco asuma la forma de caja de ahorros o de cooperati-
va de crédito, no puede caber duda en cuanto a su caréicter de comerciante; cfr. SANTOS, p. 112;
SANCHEZ CALERO; «Instituciones de Derecho Mercantils® (1981), p. 49.

(68) GARRIGUES: «Contrafos bancarioss, p. 615; VIDAL, p. 69; sobre el mandato indi-
recto en general cfr. NUNEZ LAGO: «Mandatario sin poders en RDP, 1946, p. 609,
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gado de un modo directo, como si el negocio fuese suyo, con las personas con
quien contrate (69).

D) En cuanto a las fuentes del contrato de comision entre banco y ordenan-
te, éste se regird en primer lugar por las condiciones particulares pactadas
entre las partes; en lo no pactado, seran de aplicacién las Reglas y Usos Uni-
formes, siempre que en el contrato —como es habitual— se incluya una ex-
presa remision a ellas; las Reglas, sin embargo, carecen de una regulacién
sistemdtica de la relacién entre banco y ordenante.

En lo no previsto en las Reglas y Usos Uniformes se han de aplicar los
articulos del Codigo de Comercio referentes a la comision (arts. 244-280) y
subsidiariamente (por el juego de los arts. 50 y 2 C.Com.) la normativa sobre
el contrato de mandato contenida en el C.c. (arts. 1709-1739) —siempre por
supuesto que todas estas normas sean compatibles con la naturaleza propia del
crédito documentario (70).

(69) Al ser el banco un comisionista indirecto del ordenante, se plantea la duda de si pue-
de ser considerado o no como un representante del banco. El problema de la representacién in-
directa ha sido objeto de amplia discusién en la doctrina civilista. Creo que no es aventurado
mantener que hoy en dfa la opinién dominante es que la representaci6n indirecta constituye au-
téntica representacion (en este sentido de CASTRO: «Temas de Derecho Civil» (1976), p. 118;
DIEZ-PICAZO: «La representacion en el Derecho privador (1979), p. 45; ALBALADEJO;
«Derecho Civil», 1, 2.5 (1977), p. 426 (revisando la postura mantenida en ediciones anteriores);
GULLON: «Mandatario que adquiere en nombre propios, en «Homenaje de Casiros», 1,
(1976), p. 761. Esta postura tiene especial importancia en el supuesto de un mandato de compra,
ya que se entiende que el mandatario que compra lo hace como representante del mandante, y
por lo tanto, la propiedad de lo adquirido es transferida inmediatamente al mandante (en este
sentido se ha pronunciado también la jurisprudencia cfr. entre otras las STS de 22.11.65, (RA
5387) y 26.11.70, (RA 4905)).

Con respecto al crédito documentario, debe sin embargo resaltarse que su naturaleza no es
la de un mandato o comisién de compra, ni aun en el supuesto de que el contrato subyacente sea
una compraventa. En efecto: el ordenante no instruye al banco para que adquiera del beneficia-
rio determinados bienes en nombre propio pero por cuenta del mandante, sino que le ordena que
pague el precio contra entrega de los titulos de tradicién que representan la posesion de las mer-
cancias. En consecuencia, ¢l banco nunca llegaré a celebrar un contrato de compraventa con el
beneficiario, y al no realizar un contrato traslativo del dominio, nunca llegara a adquirir la pro-
piedad de los bienes (cfr. art. 609 C.c.).

(70) Véase a este respecto el acertado considerando 2.° de la STS 30.3.76 (CL 82; RA
1475).
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I11. Perfeccion

A) La perfeccion del contrato de comision entre banco y ordenante —para
la que es necesario que ambas partes tengan plena capacidad de obrar, ya
que se trata de la asuncién de una obligacién de pago (71)— se produce por
el concurso de la oferta y de la aceptacion (cfr. art. 1262 C.c.). El primer pro-
blema que se puede plantear en este 4mbito es el de la valoracién del posible
silencio del banco. Se trata del supuesto en el que el banco, tras recibir la so-
licitud del ordenante pidiendo la apertura del crédito documentario, no con-
testa, ni aceptando ni rechazando la oferta.

De acuerdo con el principio general de nuestro derecho (72), en el con-
trato de comisi6n el silencio del comisionista por si solo no puede considerar-
se como aceptacion tacita del contrato; ahora bien, si el banco ejecuta alguna
gestion en el desempeiio del encargo recibido, la comision se entiende acep-
tada, aunque el banco haya guardado silencio y no haya realizado una expre-
sa declaracion de voluntad aceptando la oferta (art, 249 C.Com.) Por lo tan-
to, aunque el banco guarde silencio, si (por ejemplo) emite la carta de crédito
en favor del beneficiario, el contrato de comisién se entendera aceptado y
perfecto (73). '

B) Sobre el banco pesa, empero, una obligacién pre - contractual de comu-
nicar al comitente el rehuse de su solicitud, segfin preceptia el art. 248 C.
Com. al ordenar que en el caso de rehusar un comisionista el encargo que se
le hiciere, estar4 obligado a comunicarlo al comitente por el medio més rapi-
do posible, y a resarcir los dafios causados en caso de incumplimiento (74).

(71) ROBLESen NEJ, p. 923.

(72) Sobre el silencio en la perfeccién de los contratos mercantiles cfr. GARRIGUES:
«Tratados, 111, 1. (1963), p. 61; también BROSETA, p. 369; en la doctrina civilista; de CAS-
TRO: «El negocio juridicos (1967) p. 68 y SOTO: «Derecho vivos, I, (1970), p. 253.

(73) Sobre la problemética en el derecho comparado cfr.: EISEMANN/EBERTH, p. 68;
EISEMANN / BONTOUX, p. 36; ZAHN, p. 68; LUCKE, p. 79.
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Aungue la ley no lo expresa, habra que entender que el banco dispone de un
plazo prudencial pero breve para analizar la solicitud del ordenante y contes-
tar aceptando o rechazandola (75). La contestacion rehusando deberé hacer-
se —segn exige el C.Com.— «por el medio més répido posible», lo que nor-
malmente implicar4 que se deba hacer telegraficamente o por télex: ademas,
el rehuse debera ser confirmado por correo, seglin exige el propio art. 248
C.Com.

El incumplimiento por el banco de esta obligacién no puede entenderse
nunca como una aceptacién técita de la comision; la (inica consecuencia que
para el banco traera consigo la falta de comunicacién de su rehuse es la obli-
gacion pre - contractual de indemnizar al ordenante - comisionista los dafios
y perjuicios causados (76).

C) Se plantea finalmente el problema de determinar el momento preciso en
que el contrato de comisién queda perfecto, dado que habitualmente el con-
sentimiento de ambas partes no se expresa simultdneamente, sino que el or-
denante presente una solicitud, y el banco, después de estudiarla, la acepta o
rechaza. El art. 54 C.Com. establece a este respecto que los contratos que se
celebren por correspondencia quedarén perfeccionados desde que se conteste
aceptando la propuesta. El Cédigo de Comercio sigue, pues, el sistema de
declaracién de la aceptacién, mientras que el Codigo Civil, como es sabido,
retrasa el momento de la perfeccién hasta el instante en que el que hizo la
oferta tiene conocimiento de su aceptacion (art. 1262, 2.° C.c.) (77). En con-
secuencia, la comisién mercantil entre banco y ordenante se entenderé per-
feccionada, desde el mismo momento en que el banco exprese su aceptacion
a la proposicién sometida por el ordenante.

(74) Sobre el rehuse del comisionista cfr. GARRIGUES: « Tratados, III, 1.7, p. 103; LAN-
GLE,III, p. 288.

El rehuse del comisionista no es més que una concrecién del principio general de la «culpa
in confrahendon» (sobre el cual puede verse DIEZ - PICAZO: «Fundamentos», (1970), p. 189 y el
estudio monogréfico de ALONSO PEREZ: «La responsabilidad precontractual» en RCDI,
1971, p. B59; este estudio, a pesar de su detallado anélisis, no se refiere especificamente al rehuse
del comisionista).

(75) Ver ROBLES en NEIJ, p. 923. En el mismo sentido, ZAHN, p. 68 y LOUCKE, p. 79, to-
mando como base parigrafo 362 HGB, muy similar al art. 248 C.Com.

(76) Cfr.: GARRIGUES: «Tratados, III, 1.0, p. 104.

(77) Cfr. por todos: GARRIGUES: «Tratados, I11, 1.°, p. 56; URIA: «Derecho Mercan-
til», p. 476; GALLART CASES: «El momento de la perfeccién del conirato entre ausentess, en
RJC, 59 (1960), p. 290.
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IV. Forma

A) Al no referirse las Reglas y Usos Uniformes a los requisitos formales
que deba reunir el contrato de comision, rige en este punto el principio de li-
bertad de forma que proclama el art. 51 C.Com., en virtud del cual ser4n va-
lidos y produciran obligacién y accién en juicio los contratos mercantiles,
cualquiera que sean la forma y el idioma en que se celebren, con la limitacién
de que la prueba testifical por si sola no ser4 suficiente para probar la exis-
tencia del contrato —de ahi la conveniencia de que se utilice una forma escri-
ta para documentarlo (78). Lo que «de iure» es conveniente, «de facto» de-
viene imprescindible, dado el principio de literalidad que preside todas las
actuaciones de las partes en los créditos documentarios. Ningiin banco acep-
ta la apertura de un crédito documentario sin que haya recibido por escrito
una solicitud del ordenante, que incluya instrucciones precisas con respecto a
las caracteristicas del crédito que el banco ha de emitir (79).

—

(78) Debe resaltarse que —a tenor del art, 52.2. C.Com.— si el contrato se celebrara en
pais extranjero en el que la Ley exija escrituras, formas o solemnidades determinadas para su
validez, aunque no las exija la Ley espafiola, tales requisitos se deberan cumplir, so pena de no
producir obligacién ni acci6n en juicio.

Sobre la interpretacién del art, 52 C.Com. véanse las posturas opuestas de URIA: «Dere-
cho Mercantils, p. 475 y GARRIGUES: «Tratados, 111, 1.%, p. 72; mientras que el primero en-
tiende que en ausencia de los requisitos formales las partes pueden compelerse a otorgarlos a te-
nor del art. 1279 C.c., el segundo entiende que los contratos que no retinen los requisitos de for-
ma no producen obligacién ni accién en juicio y, por tanto, tampoco la accién dirigida al cum-
plimiento de la formalidad. Con respecto a los requisitos formales en el derecho comparado
cfr.: SCHINNERER / AVANCINI, p. 33; ZAHN, p. 36; MOLLE «f contratti bancaris, p. 561;
STOUFFLET, p. 193.

(79) La litis a la que puso fin la STS 5.1.42 (RA 2) tuvo su origen en que el banco habia
actuado segin instrucciones verbales de su cliente, no siendo capaz de probar en juicio la exis-
tencia de tales instrucciones, que el ordenante negaba (cfr. también LANGA, p. 96).
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B) En la practica cada banco tiene impresos formularios que entrega a sus
clientes para que éstos formalicen en ellos las solicitudes para la apertura de
créditos documentarios; aunque no existen formularios normalizados apro-
bados por la Camara de Comercio Internacional (como ocurre en la emision
del crédito, cfr. p. 237 «infra»), es usual que los formularios de apertura de
cada banco adopten el mismo esquema que los normalizados para la emision
del crédito. Al tener que rellenar el formulario, el ordenante se ve obligado a
dar al banco instrucciones con respecto a todos los aspectos importantes de
la operacion.

Cubierto el formulario y entregado al banco, éste procederé al estudio
de la oferta, proponiendo con frecuencia modificaciones, que sirvan para
proteger mas adecuadamente los derechos del ordenante y del propio banco.
No parece que exista, empero, obligacion juridica del banco de aconsejar a
su cliente sobre la forma mds beneficiosa de realizar la operacién (80).

La aceptacién o el rechazo por el banco de la solicitud del ordenante
también suele hacerse por escrito. Normalmente el banco devuelve al orde-
nante una copia de la solicitud, en la que mediante un sello se ha hecho cons-
tar su aceptacién o rechazo.

C) En la practica ocurre con cierta frecuencia que la solicitud del crédito
documentario y la aceptacion por el banco se realicen por télex, telegrama o
sistemas similares. Las Reglas y Usos Uniformes no contienen una norma
especifica autorizando esta posibilidad, pero de diferentes articulos (arts. 4
¢), 5y 10 RUU (1974) y art. 12 RUU (1983)) se deduce implicitamente que
la admiten. Esta solucién es congruente con un uso muy generalizado del co-
mercio internacional, que admite la vinculacién mediante estos procedimien-

(80) EISEMANN / EBERTH, p. 16; ZAHN, p. 62; SCHINNERER / AVANCINI, p. 48; CA-
NARIS, p. 510,
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tos, sin necesidad de que reiinan clave o contrasefia alguna, salvo que las par-
tes previamente hubieran convenido lo contrario (81).

D) La formalizacién del contrato de comision se realizara de una manera
diferente a la descrita en los apartados precedentes, cuando el banco simulté-
neamente efectlie una concesion de crédito, posponiéndose la obligacién del
ordenante de reembolsarle el importe satisfecho al beneficiario.

Al producirse una concesién de crédito, puede ser conveniente para el
banco exigir la intervencién del contrato de comisién por un Agente de Cam-
bio y Bolsa o por un Corredor Colegiado de Comercio, obteniendo asi las
ventajas que la formalizacién en documento piblico otorga a todo acreedor
en nuestro ordenamiento (82). Otra posibilidad, més frecuente en la practi-
ca, consiste en que el crédito se documente en una letra de cambio, librada
por el banco y aceptada por el ordenante. El importe de esta letra coincidira
con el del crédito documentario y el vencimiento con la fecha hasta la cual el
banco esté dispuesto a posponer el reembolse del ordenante.

(81) En nuestro ordenamiento surge una problemética adicional, debido al anacrénico
precepto contenido en el parrafo 2.° del art. 51 C.Com. en virtud del cual la correspondencia te-
legréfica solo producir4 obligacién entre las partes que hayan admitido este medio (i) previa-
mente, (ii) por contrato y (iii) por escrito. Con respecto a este articulo —de dificil interpreta-
cién— creo que es necesario estudiar por separado dos aspectos:

En primer lugar hay que plantearse si ¢l articulo es aplicable por analogia a la correspon-
dencia por télex y otros medios de teletransmisién similares. En mi opinién la contestacién a es-
ta duda debe ser negativa. La correspondencia telegrafica como es sabido hace surgir dos pro-
blemas: el de la autenticidad del telegrama y el de la conformidad entre el despacho y el telegra-
ma (cfr. GARRIGUES: «Tratados, 111, 1.°, p. 73). Estos dos problemas, sin embargo, no se plan-
tean en la correspondencia por télex: el primero porque el propio mensaje automéaticamente in-
cluye el niimero y la clave del emisor y por lo tanto no puede ser enviado subrepticiamente por
un tercero, y el segundo, porque el texto es escrito directamente por las partes y no por un em-
pleado de la compaiifa telegrafica. Al ser la problematica planteada por télex y telegrama total-
mente diferente, creo que la normativa legal referente a este Gltimo no puede ser aplicada por
extension al primero.

En segundo lugar, y centrdndonos ya en un anélisis concreto del art. 51, 2.°, C.Com,, en-
tiendo siguiendo a URIA, («Derecho Mercantils, p. 476) que nos encontramos en puridad ante
un problema de prueba del contrato, y no ante un problema de forma (como entiende BROSE-
TA, p. 367). El citado articulo en mi opinién debe ser interpretado en el sentido de que la corres-
pondencia telegrafica sélo ser4 admisible como medio probatorio cuando previamente haya si-
do admitida en contrato escrito y siempre que los telegramas refinan las claves convenidas. To-
da otra interpretacion del precepto llevaria a resultados injustos, pues un contratante de mala fe
que concluyera un contrato por telegrama (lo que la parte contraria consentiria de buen grado,
dada la existencia de un uso de comercio que acepta esta posibilidad), pudiera después eludir su
cumplimiento, funddndose en la ausencia de un pacto regulador previo y por escrito que preve-
yera esta forma de correspondencia,

(82) Dichas ventajas son: (i) la presuncién de validez de todo documento pfiblico (art.
1218 C.c.); (ii) la posibilidad de exigir el cumplimiento de las obligaciones de pago a través del
juicio ejecutivo (art. 1429 LEC) y (iii) la prelacién en la quiebra del deudor (art. 913.4 C.Com).
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V. Modificacion, extincion y revocacion

A) Como todo contrato, el de comision que une a banco y ordenante puede
ser modificado de mutuo acuerdo entre las partes. Si tal acuerdo se produce
antes de que el banco haya emitido el crédito documentario en favor del be-
neficiario, la modificacién del contrato de comisién se traducira en una mo-
dificacion de la carta de crédito que el banco envie posteriormente al benefi-
ciario. Si por el contrario banco y ordenante acuerdan la modificacién una
vez emitido el crédito documentario, tal modificacién no afectara al benefi-
ciario, a no ser que éste la consienta, ya que el banco se halla irrevocable-
mente vinculado frente a él en los términos de la carta de crédito original, y
este vinculo no puede ser modificado por un acuerdo entre el banco y un ter-
cero; asi lo reconoce expresamente el art. 3 ¢) RUU (1974) y el art. 10 d)
RUU (1983).

B) Entre las causas de extincion del contrato de comisién que une a banco
y ordenante, la més usual es sin duda el cumplimiento del contrato, al reali-
zar cada parte las obligaciones que les incumben (83). La disolucién, quiebra
o inhabilitacion del banco - comisionista también es una causa de extincién
del contrato de comisién. Sin embargo la muerte, disolucién, quiebra o inha-
bilitacion del ordenante no extingue el contrato; (asi lo establece el art..280
C.Com.) (84).

C) Las anteriores formas de extincién no presentan mayores dificultades;
distinta es sin embargo la situacion con respecto a una causa de extincion ti-
pica del contrato de comisioén: la revocacién.

La comisién en nuestro ordenamiento es el prototipo de los contratos
basados en la relacion de confianza entre ambas partes. Para garantizar la

(83) SANCHEZ CALERO; «Institucioness, p. 454; PUENTE en RGLJ, 1972, p. 624.

(84) Cfr. GARRIGUES: «Trafados, 111, 1.° p. 117; CANARIS, p. 553; SCHINNERER/
AVANCINI, p. 38,
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continuidad de esta relacién de confianza, el art. 279 C.Com. permite al co-
mitente la revocacién unilateral de la comisién conferida, en cualquier esta-
do del negocio, mediante una simple comunicacion al comisionista, sin nece-
sidad de invocar causa legal alguna (85) (86), y dejando de ser vinculantes
para el comitente los negocios realizados por el comisionista después de te-
ner conocimiento de la revocacion.

La regla general del art. 279 C.Com. parece en principio aplicable al
contrato de comisién que une a ordenante y banco, ya que las Reglas y Usos
Uniformes no regulan la materia. El ordenante estd, pues, facultado para
cancelar el crédito documentario en cualquier momento; ahora bien este de-
recho del comitente debe ser conjugado con la regla recogida en el art. 253
C.Com., en virtud de la cual celebrado un contrato por el comisionista con
las formalidades de derecho, el comitente debera aceptar todas las conse-
cuencias de la comision, salvo el derecho de repetir contra el comisionista
por faltas u omisiones cometidas al cumplirla. En consecuencia, si la revoca-
cion llega a conocimiento del banco después de haber emitido la carta de cré-
dito y haberse vinculado irrevocablemente frente al beneficiario, en este caso
el ordenante quedara obligado frente al banco a las resultas del crédito ya
emitido. La revocacién, pues, sdlo alcanza su objetivo si se efectfia antes del
momento en que el banco haya emitido la carta de crédito (87).

La revocacion del contrato hecha por el ordenante da derecho al banco
a exigir el reembolso de todos los gastos en que haya incurrido hasta la fecha
(ex arts. 278 y 279 C.Com.); pero si la revocacion se produce antes de la emi-
sion de la carta de crédito, el banco no tendréa derecho a exigir el premio de la
comisién (salvo que se haya pactado lo contrario). Esto se debe al principio
general de que el premio del comisionista remunera un resultado, y no una
simple actividad del comisionista (88).

(85) GARRIGUES: «Trafado», I11, 1.5, p. 117.

(86) Sin embargo, en mi opinién, la facultad revocatoria del comitente no es absoluta: se
halla limitada por el principio de que todos los derechos deben ser ejercitados de buena fe (art.
57 C.Com), sin degenerar en abuso de derecho (art. 7.2. C.c.).

(87) VIDAL, p. 71 (aunque algo oscuro); LANGA, p. 60; ROBLES en NEJ, p. 925; CANA-
RIS, p. 553; SCHINNERER/AVANCINI, p. 38. Sobre esta materia véase la interesante S de la
Corte di Apello de Milén de 31 de marzo de 1981 (en Bancaria 1982, p. 703 con comentario de
CAPALDO), en la cual la Corte rechaza la posibilidad de revocar un crédito documentario con
pago diferido, a partir del momento en que el banco haya asumido una obligacién auténoma de
pago frente al beneficiario.

(88) Cfr.. GARRIGUES: «Tratados, 111, 1.°, p. 108; ROBLES en NEJ, p. 925, sin embar-
go, mantiene la postura opuesta, sin dar ninglin razonamiento.
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D) La norma del art. 279 C.Com., que permite la libre revocacioén por el
comisionista, es una norma de derecho dispositivo, que puede ser modificada
por un pacto entre las partes. En consecuencia no hay inconveniente en ad-
mitir que el ordenante renuncie contractualmente a su derecho de revocacién
89).

(89) Aunque GARRIGUES: «Tratados, 111, 1.°, 118 niega la validez de esta renuncia, la
doctrina mayoritaria (LANGLE, 111, p. 309; URIA: eDerecho Mercantils, p. 551; SANCHEZ
CALERO: «Instituciones», p. 393); y la jurisprudencia (STS 1.12.44 (RA 1272), 21.12.63 (RA
5363) y 4.5.73 (RA 2291) rectificando una postura anterior) han admitido esta posibilidad. Con
respecto al problema paralelo de la renuncia del mandante a revocar el contrato de mandato,
puede cfr, de la CAMARA: «La revocacién del mandato y del poders, en AAMM, IV, p. 555y
en especial p. 625; ROCA SASTRE/PUIG BRUTAU: «Revocacidn del poder y del mandatos en
«Estudio de Derecho Privados, 1 (1948) p. 406; MONTSERRAT: «El mandafo y el apodera-
mienfo irrevocables» (1982).
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VL. Obligaciones del ordenante
1. Introduccion; solidaridad de varios ordenantes

A) Las obligaciones del ordenante frente al banco se circunscriben antes de
la emisién del crédito documentario a dar instrucciones precisas y completas
y a proveerle de fondos, y después de la emisién a reembolsarle las sumas pa-
gadas y a satisfacerle las comisiones, gastos e intereses debidos.

B) Si varios ordenantes solicitan conjuntamente la apertura de un fnico
crédito documentario a un banco, responden solidariamente frente a éste, de
acuerdo con el principio general de la responsabilidad solidaria de los man-
datarios, que establece el art. 1731 C.c. (90).

2. Dar instrucciones precisas y completas
2.1. Aspectos generales

A) Las instrucciones del ordenante al banco deben ser «precisas y comple-
tas» (disp. gral. d) RUU (1974) y art. 5 RUU (1983)), e incluir todas las con-
diciones y caracteristicas del crédito documentario necesarias para su emi-
sién o modificacién (91). En especial el ordenante debe indicar con precision
si son disponibles mediante pago a la vista, pago aplazado, aceptacion a ne-
gociacion (art. 11 a) RUU (1983)), cudl ha de ser la funcién del banco - se-
cundario (art. 11 b) RUU (1983)) y cuéles han de ser los documentos contra
cuya entrega el banco efectiie el pago, la aceptacién o la negociacién (art. 14
RUU (1974) y art. 22 RUU (1983)). La importancia de que las instrucciones
sean precisas y completas se debe a que los bancos no conocen, ni pueden ni

(90) Asi lo reconocié el TS, para un supuesto de un mandato cuyo objeto era el otorga-
miento por el banco - comisionista de una fianza (véase STS 8.10.27; CL 139).

(91) Cfr.: SCHINNERER/AVANCINI, p. 31; EISEMANN/EBERTH, p. 86; ZAHN, p. 37,
SCHLEGELBERGER/HEFERMEHL, n. m. 163; EISEMANN/BONTOUX, p. 46; MOLLE: «I con-
trafti bancari», p. 562.
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desean conocer, los aspectos concretos del contrato subyacente, debiendo
atenerse en su actuacion exclusivamente a las 6rdenes que hayan recibido del
mandante.

Pero por otro lado la dis. gral. d) RUU (1974) y el art. 5 RUU (1983)
advierten también que las instrucciones no deben incluir «detalles excesi-
vos», y aconsejan a los bancos que desalienten todo intento por parte de los
ordenantes para introducirlos (92). En especial, se deben evitar aquellas ins-
trucciones que vinculen crédito documentario y contrato subyacente en tal
forma que disminuya o desaparezca la independencia entre ambos negocios.

Tampoco son convenientes instrucciones para cuyo cumplimiento el be-
neficiario precise del consentimiento de un tercero (o incluso del propio or-
denante), ya que se introduce un factor de inseguridad en el crédito docu-
mentario (93).

B) La importancia del requisito de que las instrucciones sean completas y
precisas aumentd considerablemente tras la revision de 1974 de las Reglas y
Usos Uniformes (94). Mientras que antes de la revisién en el caso de instruc-
ciones incompletas o imprecisas los bancos disponian en general de la posibi-
lidad de actuar discrecionalmente, esta facultad se ha visto reducida hasta
practicamente desaparecer en dicha version (95).

C) Gracias a la generalizacion del uso de formularios que los bancos entre-
gan a sus clientes para que éstos formalicen las solicitudes de apertura de
créditos documentarios, es poco frecuente que las instrucciones dadas por los
ordenantes sean imprecisas o incompletas (96). Esta anomalia queda restrin-
gida «de facto» a aquellos créditos solicitados por télex o telégrafo.

(92) ZAHN, p. 37 pone el ejemplo que para un envio a América del Sur normalmente seréd
indiferente que la mercancia se embarque en Hamburgo, Bremen o Rotterdam. Por ello la ins-
truccién referente al puerto de embarque no debe ser «Hamburgo» sino «puerto del Mar del
Norten,

(93) SCHINNERER/AVANCINL p. 32; debe resaltarse que, a pesar de no ser convenien-
tes, no existe una prohibicién para que tales instrucciones se pacten.

(94) EISEMANN/EBERTH, p. 86 y sobre todo EISEMANN: «Considerations sur les Ré-
gles et Usances Uniformes relatives aux crédifs documentaires (édition révisée 1974)» en
«Festschriff Birmannw», (1975), p. 265.

(95) SCHINNERER/AVANCINIL p. 1.
(96) ZAHN,p. 63.
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Un banco que no haya recibido instrucciones completas no debe en
principio emitir la carta de crédito, sino que debe consultar al ordenante an-
tes de comprometerse irrevocablemente con el beneficiario (véase art. 255,
parr. 1. C.Com.). A pesar de ello, las Reglas y Usos Uniformes permiten al
banco que discrecionalmente haga llegar al beneficiario un aviso preliminar
a titulo simplemente informativo, sin asuncién de responsabilidad alguna
(art. 6 RUU (1974) y art. 14 RUU (1983)) (97); la definitiva carta de crédito
serd en este caso emitida en cuanto las instrucciones hayan sido aclaradas o
completadas.

Las Reglas y Usos Uniformes contienen una regla muy especifica para
solucionar un supuesto concreto de instrucciones incompletas: cuando un
banco recibe instrucciones de emitir un crédito documentario en términos si-
milares a los de otro crédito abierto anteriormente, que haya sido entre tanto
objeto de modificacién, y sin que el ordenante en sus instrucciones haga refe-
rencia a la inclusién o no de esas modificaciones en el nuevo crédito, el banco
los emitira sin incluir tales modificaciones (art. 5 RUU (1974) y art. 13
RUU (1983)).

D) La fijacion y determinacion de las instrucciones es una carga que in-
cumbe al ordenante. El banco no tiene obligacién de aconsejarle para que las
modifique en orden a proteger més adecuadamente sus intereses (98). Unica-
mente si el banco advierte que el ordenante ha cometido un error en la redac-
cién de las instrucciones, el principio general de la buena fe en la contrata-
cién exige que informe al cliente sobre este extremo, y le dé la posibilidad de
rehacer sus instrucciones (99).

2.2. Descripcién de las principales instrucciones

A) En este apartado se pretenden analizar més detenidamente las principa-
les instrucciones que el ordenante debe hacer llegar al banco.

B) Designacién del beneficiario: (100) La primera instruccién que el orde-
nante debe dar al banco - emisor es la designacion exacta del nombre y de la

(97) Cfr.. SCHINNERER/AVANCINI, p. 50.

(98) Cifr. bibliografia en la nota 80 «supran».

(99) SCHINNERER/AVANCINI, p. 49; CANARIS, p. 510.

(100) CANARIS, p. 504; ZAHN, p. 38; SCHINNERER/AVANCINI, p. 42; EISEMANN/
EBERTH, p. 88.
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razén social del beneficiario, y de su domicilio (101). El ordenante debe asu-
mir la méxima diligencia en estos extremos, ya que en caso de designacién
errénea del beneficiario es él el que asume el riesgo de que el crédito docu-
mentario sea abierto en favor de quien no corresponda.

La solvencia y el buen nombre del beneficiario son factores de suma im-
portancia, no solo para el ordenante, sino también para el banco, sobre todo
en el caso de que el beneficiario deba entregar titulos de tradici6n representa-
tivos de mercancias, y el banco considere dichos titulos como una garantia
de las obligaciones de pago asumidas por el ordenante (102).

C) Determinacién de la revocabilidad o irrevocabilidad: (103). El ordenante
debe dar instrucciones precisas al banco sobre el carécter revocable o irrevo-
cable del crédito documentario, tal como exige el art. | b) RUU (1974) y el

art. 7 b) RUU (1983). En caso de que las instrucciones no mencionen este
punto, parece aconsejable que el banco no proceda a la emisién del crédito,
sino que solicite una aclaracion al ordenante (104).

D) Determinacién de Ia transferibilidad: (105). El ordenante puede instruir
al banco - emisor para que el crédito documentario se emita con caracter
transferible. En caso de que el ordenante no dé ninguna instruccién a este
respecto el banco deberé entender que el crédito no es transferible (art. 46 d)

RUU (1974) y art. 54 b) RUU (1983)). La transferencia de un crédito implica
el derecho del beneficiario para subsistir, con consentimiento del banco - pa-

(101) La domiciliacién del crédito documentario en un determinado banco (p. e.: Benefi-
ciario, 8. A., c/o Banco de la Nacién...) no es suficiente; es preciso fijar el domicilio verdadero
del beneficiario; ver SCHINNERER /AVANCINI, p. 42.

(102) Sin embargo, el banco no est4 obligado a obtener un informe bancario ni ninguna
otra informacién con respecto al beneficiario, cfr.: SCHINNERER/AVANCINI, p. 42; EISE-
MANN/EBERTH, p. 88. Sin embargo, FERNANDEZ-NOVOA en RDM, 30, (1960) p. 20 opina
que, de acuerdo con una interpretacién, ciertamente extensiva, del parrafo 2.° del art. 255 C.
Com., el banco estd obligado a comunicar al ordenante la informacién de la que ya disponga so-
bre la falta de solvencia o seriedad comercial del beneficiario.

(103) HARTMANN, p. 39; SCHINNERER/AVANCINI, p. 40; ZAHN, p. 47.

(104) De acuerdo: SCHINNERER/AVANCINI, p. 40, que sefiala acertadamente que el
art. 1 ¢) RUU (1974) se refiere a la relacién entre banco y beneficiario; en contra: ZAHN, p. 47
que entiende que en caso de falta de instrucciones el crédito documentario se debe abrir con ca-
récter revocable, aunque aconseja al banco que pida confirmacién de las instrucciones al orde-
nante.

(105) ZAHN, p. 56; SCHINNERER/AVANCINI, p. 45; MEGRAH/RYDER, p. 634.
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gador, pero sin necesidad de consentimiento del ordenante, a un tercero en
los derechos provenientes del crédito documentario. (Ver también «in exten-
so», p. 305 «infran).

Si el ordenante se limita a instituir al banco que el crédito documentario
es transferible, esto significa implicitamente que el crédito también se debe
considerar como transferible fraccionadamente (es decir, el beneficiario que-
da autorizado para transferir partes del crédito a diferentes personas). Para
impedir la transferencia fraccionada es necesario que el ordenante dé ins-
trucciones concretas al banco en este sentido, o simplemente que prohiba la
realizacién de expediciones parciales de mercancias por el beneficiario, pues-
to que las Reglas y Usos Uniformes ordenan que la prohibicién de expedi-
ciones parciales implica autométicamente —como por otro lado es l6gico—
la prohibicion de realizar transferencias parciales del crédito (cfr. art. 46 e)
RUU (1974) y art. 54 ¢) RUU (1983)).

E) Determinacion del importe y de la divisa: (106) Aunque las Reglas y
Usos Uniformes carecen de norma que expresamente lo exija, es evidente
que el ordenante debe designar el importe y la divisa del crédito documenta-
rio. Si el ordenante es incapaz de saber con exactitud el importe del crédito,
en el momento de la solicitud puede indicar al banco que el importe sea «al-
rededor de»o o «aproximadamenté» una cierta suma. En este caso se enten-
dera que el importe pagado al beneficiario puede ser superior o inferior en un
10% a la cifra indicada (art. 34 a) RUU (1974) y art. 43 a) RUU (1983)).

La divisa en la que se cifre el crédito documentario puede ser la del or-
denante, la del beneficiario o la de una tercera nacién, lo que tiene importan-
tes consecuencias con respecto al riesgo de cambio, ya que en el primer caso
lo asume el beneficiario, en el segundo el ordenante y en el tercero es com-
partido entre ambos. El riesgo de cambio puede ser en todo caso cubierto a
través de un seguro de cambio y en el comercio se hace frecuente uso de esta
posibilidad (107).

F) Forma de pago al beneficiario: (108) El ordenante puede instruir al ban-
co para que el pago se realice al contado o en forma aplazada. Al contado

(106) EISEMANN/EBERTH, p. 93; ZAHN, p. 39; SCHINNERER/AVANCINI, p, 43 y 72;
CANARIS, p. 504; KOZOLCHYK, p. 291.

(107) Sobre el seguro de cambio en general cfr. SUSO VIDAL: «Péliza de seguro de ries-
go de cambio» en RESeg., 19, (1979), p. 277; ALVAREZ PASTOR y EGUIDAZU, 1, p. 351y
LLORDACH: «Seguro de cambio» en «Régimen juridico de las técnicas bancarias en el co-
mercio infernacionals (1980); ver también ZAHN, p. 40, que describe otras formas de evitar el
riesgo de cambio.

(108) ZAHN, p. 60.
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implica que el banco ha de pagar en el mismo momento en que el beneficia-
rio le haga entrega de los documentos. Si el pago se ha de aplazar, el orde-
nante puede elegir entre las siguientes posibilidades (con respecto a las cuales
puede cfr. también p. 254 «infra»):

a) el banco se compromete frente al beneficiario a pagar, una vez trans-
currido un determinado plazo desde la entrega de los documentos (109); esta
obligacién de pago se puede documentar en letras que el banco acepta y en-
trega al beneficiario;

b) el beneficiario libra efectos a cargo del ordenante, que son presenta-
dos por el banco para su aceptacion, otorgando ademés el banco una garan-
tia extracambiaria con respecto a la aceptacion y al pago de los efectos;

c) el banco se obliga a descontar —sin recursos contra el beneficiario—
letras con vencimientos adecuados, giradas por el beneficiario contra el or-
denante o contra el propio banco - emisor.

G) Descripcién del género y de la cantidad de las mercancias: (110) Si el
contrato subyacente es un contrato traslativo del dominio de mercancfas, el
ordenante debe dar una descripcién exacta del género de las mercancias y de
su cantidad. Esta descripcién es importante, porque el banco ha de rechazar
la factura presentada por el beneficiario, si la descripcién de las mercaderias
no corresponde con la que figure en sus instrucciones y en la carta de crédito
(art. 32 ¢) RUU (1974) y art. 41 c) RUU (1983)).

Cabe destacar que cuando la cantidad de las mercancias se determina
por unidades de medida, salvo instrucciones en contrario, el banco aceptara
una tolerancia del 5% en méis o menos con respecto a la cantidad indicada
por el ordenante (cfr. art. 43 b) RUU (1983)), que incrementd el porcentaje
del 3% establecido por el art. 34 b) RUU (1974). Sin embargo esta tolerancia
no se aplicar4 cuando la cantidad se determine por unidades de embalaje o
de articulos individuales. La tolerancia en ningiin caso podré dar lugar a un
incremento o decremento del importe del crédito documentario.

Finalmente, la regla segin la cual la expresién «alrededor de» «aproxi-
madamente» implica una diferencia en mas o en menos del 10%, también es

(109) Esta clase de créditos se conoce como edeferred payment credifs» en la doctrina
anglosajona; la Rev. de 1983 de las RUU ha introducido una referencia expresa a esta posibili-
dad en el art. 10 a) ii).

(110) ZAHN, p. 38; SCHINNERER/AVANCINI, p. 44 y p. 76.

130



aplicable a la cantidad de mercancias (art. 34 a) RUU (1974) y art. 43 a)
RUU (1983)).

H) Plazo de vigencia: (111). El ordenante en todo caso debe dar instruccio-
nes al banco sobre el plazo de vigencia del crédito documentario, es decir, de-
be fijar la Gltima fecha en la que el beneficiario pueda presentar los docu-
mentos y obtener el pago, estdndole vedado al banco aceptar documentos en-
tregados con posterioridad (cfr. art. 46 b) RUU (1983)). El ordenante debe fi-
jar un plazo de vigencia especifico incluso en el caso de que haya ordenado
un plazo de expedicion para el envio de las mercaderias (sobre este filtimo
ver ¢l apartado J) «infra»). Si el ordenante no determinara en sus instruccio-
nes el plazo de vigencia, el banco deberé negarse a emitir el crédito. Debe su-
brayarse, sin embargo, que salvo que el crédito diga lo contrario, no hay in-
conveniente en que los documentos se hayan emitido antes del comienzo del
periodo de vigencia, siempre que sean entregados durante dicho periodo (art.
24 RUU (1983)).

En cuanto a la forma en la que el ordenante puede expresar el plazo de
vigencia, la més sencilla es indudablemente sefialando una fecha limite. En
este caso, la fecha limite se entendera incluida dentro del plazo (art. 38 RUU
(1974) y art. 51 RUU (1983)).

También se puede convenir que el plazo de vigencia sea «por un mes,
«por seis meses», etc., en estos casos, si no se especifica la fecha a partir de la
cual debe contarse el plazo, el art. 45 RUU (1974) prevé que el término em-
piece a correr desde la fecha de la emision o, en el caso de créditos avisados o
confirmados por un segundo banco, desde la fecha de aviso o confirmacién
del crédito (112). Se plantea la duda de cuél ha de ser la solucién si aviso y
confirmacién no se efectian simultaneamente (113). En este caso parece que
debe entenderse que el plazo empieza a correr a partir del evento que ocurra
en primer lugar (114). Para evitar estas dudas, la revisién de 1983 de las Re-
glas ha previsto una solucion diferente, al prever en su art. 46 c) que si el ban-
co - emisor emite el crédito por un determinado periodo de vigencia, el banco
- secundario debera entender que el plazo empieza a correr a partir de la fe-
cha de emisién, y deber4 avisar o confirmar el crédito en tal sentido.

(111) SCHINNERER/AVANCINI, p. 74; EISEMANN/EBERTH, p. 88.

(112) La fecha ser4 en todo caso aquella en la que el banco emita, avise o confirme el cré-
dito, no aquella en que el beneficiario efectivamente reciba la carta de crédito correspondiente.

(113) Por existir un banco - avisador y un banco - confirmante diferente,

(114) SCHINNERER/AVANCINI, p. 76.
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En el caso de que el ordenante sefialara las expresiones «primera mi-
tad», «segunda mitad», «principio», «mediado», «fin» de un mes, se estard a
la interpretacién que los arts. 43 y 44 RUU (1974) y 52 y 53 RUU (1983)
dan de dichos términos.

I) A no ser que medien instrucciones especificas en contrario, el plazo fija-
do por el ordenante no puede ser prorrogado por el banco, ni atin si mediare
caso fortuito, fuerza mayor, huelga o cierre patronal, o cualquier otra causa
legal, ¢ incluso en el caso de que tales causas implicaran una interrupcién en
la actividad del banco (art. 11 RUU (1974) y art. 19 RUU (1983)). Solo en
un finico supuesto se puede y se debe prorrogar el plazo de vigencia del crédi-
to documentario: si la fecha de vencimiento cayera en un dia inhébil, en el
que el banco estuviera cerrado, pero siempre que no sea por alguno de los
motivos mencionados anteriormente; en este caso el plazo de vigencia se pro-
rroga hasta el siguiente dia hébil (115) en el que el banco esté abierto al pd-
blico (art. 39 a) RUU (1974) y art. 48 a) RUU (1983)). Los bancos que acep-
ten documentos durante esta proérroga estén obligados a estampar en ellos el
texto previsto en los mencionados articulos.

J) Plazo de expedicién o embarque de las mercancias: (116) En los créditos
documentarios en los que subyazca un contrato traslativo del dominio, el or-
denante debera indicar al banco el plazo méaximo dentro del cual el benefi-
ciario debera haber expedido o embarcado las mercancias. Como fecha de
expedicién o embarque sera considerada aquella en que se haya emitido el
documento de transporte de las mercancias (art. 15 RUU (1974) y art. 50 b)
RUU (1983)).

Normalmente, plazo de expedicién y plazo de vigencia deben guardar
una cierta relacién, siendo el plazo de expedicién algo més breve, para que el
beneficiario, tras expedir las mercancias, tenga un corto plazo para presen-
tar los documentos al banco.

La regla de los arts. 38, 43 y 44 RUU (1974) (es decir, los arts. 51,52 y
53 RUU (1983)), a las que ya se ha hecho referencia, también se aplican al
plazo de expedicion. En la Gltima revision de las Reglas se han introducido
dos apartados (art. 50 c) y d)), con la finalidad de uniformar la interpreta-

(115) A efectos de la banca espaiiola, los sibados deben considerarse como dias hébiles,
puesto que los bancos estan obligados a recibir los documentos durante sus horas de oficina (art.
42 RUU (1974) y art. 49 RUU (1983) y los sébados las oficinas bancarias permanecen abiertas,

(116) EISEMANN/EBERTH, p. 88; SCHINNERER/AVANCINI, p. 74; ZAHN, p. 46.
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cién de los términos «pronto», «inmediatamente», «aproximadamente» y si-
milares, al fijar la extension de los plazos de expedicién o embarque.

Las Reglas y Usos Uniformes prevén, expresamente, que si el plazo de
vigencia del crédito documentario se prorroga por vencer en un dia no hébil
para el banco, esta prorroga no implica una prolongacién del plazo de expe-
dicién de las mercancias (art. 39b) RUU (1974) y art. 48 b) RUU (1983)).
Por lo tanto, salvo instrucciones expresas del ordenante, el término para la
expedicion de las mercancias es absolutamente improrrogable; la razén de
esta norma estriba en que el ordenante puede tener un gran interés en que las
mercancias se expidan necesariamente antes de una determinada fecha (por
ejemplo porque en esa fecha cambia la normativa arancelaria).

En el caso de que el ordenante no diera al banco instrucciones con res-
pecto a la duracién del plazo de expedicion, el banco podré proceder a emitir
el crédito documentario, ya que de acuerdo con el art. 39 b) RUU (1974)
(que se corresponde con el art. 48 b) RUU (1983)) se entendera que el plazo
de expedicion tiene la misma duracién que el plazo de vigencia del crédito.
La posible prérroga de este tltimo plazo, sin embargo, no implicara tampo-
co en este caso una prorroga de expedicion de las mercancias.

K) Plazo de presentacion de los documentos de transporte: Finalmente el
ordenante también debera dar instrucciones al banco con respecto al plazo
méaximo de tiempo que ha de transcurrir entre la fecha en que son expedidos
y la fecha en la que son presentados al banco los documentos de transporte
(117) (art. 41 RUU (1974) y art. 47 a) RUU (1983)).

Sin embargo, si el ordenante no fija el plazo de presentacion de los do-
cumentos, el banco debe emitir el crédito documentario, entendiéndose en
este caso que el plazo es de 21 dias (art. 41 RUU (1974) y art. 47 a) RUU
(1983), «in fine»).

(117) Aparte de lo cual la presentacién deberé en todo caso hacerse antes de que finalice
el plazo de vigencia del crédito documentario. Sirva un ejemplo para explicar el juego de los tres
plazos; en un crédito documentario de compraventa, el ordenante instruye al banco:

— que el plazo de vigencia sea hasta el domingo 25 de octubre: los documentos solo po-
drén ser presentados por el beneficiario hasta (inclusive) el 26 de octubre (primer dia habil des-
pués del domingo 25 de octubre);

— que el plazo de expedicion sea hasta el domingo 18 de octubre: las mercancias tienen
que ser enviadas (segfin la fecha que conste en el documento de transporte) antes del 18 de octu-
bre; documentos de transporte fechados el 19 de octubre seran rechazados;

— que el plazo de presentacién de documentos es de siete dias: documentos de transpor-
tes emitidos el 10 de octubre serdn rechazados a partir del 18 de octubre.
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Una innovacién introducida por la tltima revision de las Reglas radica
en que el plazo de presentacion de los documentos de transporte es prorroga-
ble en las mismas circunstancias excepcionales en las que lo es el plazo de vi-
gencia (cfr. apartado H) «supra» y art. 48 a) RUU (1983)).

L) Designacién de los documentos: (118) Las instrucciones del ordenante
deben indicar con precision no solo los documentos contra los cuales el crédi-
to documentario puede ser utilizado por el beneficiario (art. 14 a) RUU
(1974) y art. 22 RUU (1983)), sino también las caracteristicas que tales do-
cumentos deben reunir. Para facilitar al ordenante el otorgamiento de las
instrucciones, las Reglas y Usos Uniformes han previsto una serie de requisi-
tos y normas con respecto a los documentos de transporte, de seguro y para
la factura comercial. El ordenante solo tiene que dar instrucciones especifi-
cas si desea que el banco se aparte de lo previsto en las Reglas.

Si se exige la entrega de cualquier otra clase de documentos, el ordenan-
te estd obligado a instruir especificamente al banco con respecto a cada uno
de los requisitos que éstos deben cumplir. En todo lo no especificamente pre-
visto por el ordenante, los bancos aceptaran los documentos tal como les
sean presentados (art. 33 RUU (1974)). Sin embargo, en esta materia la re-
visién de 1983 ha introducido una importante precision, al exigir que los
bancos en todo caso comprueben que el contenido de tales documentos es
congruente con los datos que figuran en la factura, o, en ausencia de ésta, en
el crédito (art. 23 «in fine»).

Los requisitos de los diferentes documentos seran analizados «in exten-
so» al estudiar la obligacion de su examen por el banco.

M) Expediciones parciales: (119) El ordenante debe indicar al banco si las
expediciones parciales de mercaderias por parte del beneficiario han de ser
admitidas o no. En caso de que el ordenante no dé instrucciones a este res-
pecto, se ha de entender que las expediciones parciales estan permitidas (art.
35 a) RUU (1974) y art. 44 a) RUU (1983)).

El art. 44 RUU (1983) da una serie de reglas especificas para delimitar
la existencia o inexistencia de expediciones parciales (120).

(118) ZAHN,p.4l; SCHINNERER/AVANCINI, p. 43.

(119) SCHINNERER/AVANCINI, p. 90; EISEMAN/EBERTH, p. 96; GUTTERIDGE/ ME-
GRAH, p. 115; ZAHN, p. 130.

(120) La regulacion del art. 44 b) quizé se pueda aplicar por analogfa al transporte aéreo;
cfr. SCHINNERER/AVANCINI, p. 90.
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N) Finalmente, conviene advertir que si el ordenante da instrucciones de
que el crédito debe ser utilizado mediante expediciones parciales a realizar
dentro de determinados plazos temporales (121), y si dentro de alguno de di-
chos plazos por cualquier razdn no se realiza el embarque parcial correspon-
diente, en tal caso el crédito atin no dispuesto dejari inmediatamente de ser
utilizable (salvo que el ordenante haya dado instrucciones en contrario) (art.
36 RUU (1974) y art. 45 RUU (1983)). Esta medida encuentra su funda-
mento en que la no realizacion de los embarques parciales por el beneficiario
ha supuesto un incumplimiento de uno de los requisitos a los que la obliga-
cién de pago del banco frente al beneficiario se hallaba condicionada; el in-
cumplimiento de esta condicién acarreara la extincion de la obligacién del
banco en su totalidad.

3. Proveer de fondos al banco

A) Con respecto a la obligacion del ordenante de proveer de fondos al ban-
co (que no se halla regulada en las Reglas y Usos Uniformes) (122), se pue-
den presentar tres situaciones; que las partes no hayan pactado nada al res-
pecto; que se haya convenido la obligacién de proveer una determinada can-
tidad o que se haya estipulado expresamente que el ordenante queda liberado
de tal obligacion.

B) Ausencia de pacto: En ausencia de pacto expreso, el banco no estaré
obligado a cumplir con el encargo, aunque haya aceptado el contrato de co-
misidn, si no recibe previamente la provisiéon de fondos (art. 250 C.Com.).
En este caso la provision de fondos actlia como una carga en sentido técnico
(123), es decir como la imposicién de un comportamiento a una persona co-
mo premisa para conseguir un determinado efecto (til, pero sin que exista
—como ocurre en la obligacion— un derecho de crédito correlativo, en base
al cual un acreedor pueda exigir el cumplimiento de tal comportamiento. En
efecto, del juego de los arts. 250 y 251 C. Com. se deduce que, a diferencia de
lo que ocurre en el mandato (cfr. art. 1728 C.c.), el comisionista en general

——

(121) P. e. 500 toneladas de maiz en cada mes natural.

(122) Cfr. VIDAL, p. 76; ZAHN, p. 173; SCHINNERER/AVANCINI, p. 34; GUTTERID-
GE/MEGRAH, p. 53; KOZOLCHYK, p. 262; FIORENTINO, p. 262; MOLLE: «! coniratti banca-
ris, p. 561.

(123) Sobre el concepto de la carga («Obliegenheits, sonere») en general cfr. DIEZ/ PI-
CAZO: «Fundamenfoss, I, p. 364; GARRIGUES: «Contrafos bancarios», p. 282.
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no tiene accién para exigir la provisién, pudiéndose lnicamente negar a
cumplir el encargo recibido en tanto no lo haya recibido (124).

La cuantia de la provision de fondos debera ser la suficiente para cubrir
el importe del crédito documentario, los gastos en que habra de incurrir el
banco y la comisién que en su favor se devengue. Al calcular tal cuantia se
puede plantear el de que el ordenante —por razones de control de cambios—
no pueda proveer al banco de fondos en la misma divisa en que esté cifrado el
crédito documentario (125). En este caso, la alteracion en el cambio entre las
dos divisas puede llevar a que la provision de fondos devenga insuficiente, lo
que acarreara la consecuencia descrita en el parrafo segundo del art. 250 C.-
Com.: el banco queda facultado para suspender las diligencias propias de su
encargo, pero no para exigir al ordenante que complete la provision. Y al re-
vés, también puede ocurrir que los fondos devengan excesivos, en cuyo caso
no parece que el banco esté obligado a devolver la diferencia hasta que deba
rendir cuentas al ordenante, al extinguirse la comision (cfr. art. 263 C.-
Com.).

C) Provision de fondos: Si en el contrato de comision se ha pactado una de-
terminada suma como provision de fondos (126), el ordenante est4 tnica-
mente obligado a entregar esa cantidad al banco. Si dicha suma es insufi-
ciente, el banco no puede exigir un incremento de la provision, puesto que
contractualmente se ha comprometido a realizar el mandato contra la entre-
ga Onicamente de esa suma, el pacto prevalece sobre la norma contenida en
el art. 250 C.Com. y el exceso tendrd que ser anticipado por el banco.

D) Anticipacion de fondos: Finalmente, si se ha pactado expresamente que
no se tiene que realizar provision de fondos (127), el banco estd obligado a
anticipar los fondos integramente, excepto —dice el art. 251 C. Com.— en
caso de quiebra o suspension de pagos del ordenante. Pactada la anticipa-
cion, el banco esta pues obligado a pagar al beneficiario con sus propios fon-
dos, quedando el ordenante obligado a reembolsarle las cantidades satisfe-

(124) GARRIGUES; «Tratados, 111, 1.°, p. 482; LANGLE III, p. 301, que entiende que la
provision de fondos constituye una econditio juriss.

(125) Este es el supuesto normal en Espafia, puesto que un ordenante espafiol —salvo au-
torizacién administrativa— no puede disponer anticipadamente de fondos en divisas.

(126) Los formularios de los bancos suelen tener un espacio en blanco, en el que el orde-
nante, de acuerdo con el banco, establece la cuantfa de la provisién de fondos.

(127) Lo que «de facto» se realiza poniendo la cifra «cero» en el espacio correspondiente
del formulario.
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chas, cuando el banco le presente los documentos. El banco asume por lo
tanto un riesgo crediticio por el perfodo de tiempo que va desde que paga al
beneficiario hasta que cobra del ordenante (128): si durante ese periodo la
solvencia del ordenante empeora, entrari en juego el principio general de
pérdida del beneficio del plazo previsto en el art. 1129 C.c., con la conse-
cuencia de que el ordenante deberé realizar una inmediata y completa provi-
sién de fondos en favor del banco.

E) Destino de la provisién de fondos: Las sumas entregadas por el ordenan-
te en concepto de provision de fondos no pueden ser utilizadas por el banco
para otras finalidades ajenas al crédito documentario, sin el expreso consen-
timiento del ordenante, afin en el caso de que por cualquier causa el mandato
no se llegue a cumplir. En este Gltimo caso el banco est4 obligado a devolver
de inmediato al ordenante los fondos recibidos, segfin se desprende implicita-
mente de la regla contenida en el art. 264 C.Com., que hace responsable al
comisionista que habiendo recibido fondos para evacuar un encargo, les die-
ra inversion o destino distinto de le la comision.

En especial, el banco no puede aplicar la provision de fondos para com-
pensar con su importe otras obligaciones que el ordenante ostente frente a la
institucion financiera, ya que toda provisién de fondos implica una renuncia
implicita al derecho de compensacion. La base legal de esta aseveracion,
aceptada con generalidad en el derecho comparado (129), se debe buscar en
nuestro ordenamiento en el ya citado art. 264 C.Com.

F) Un supuesto diferente, en el cual el banco también esta obligado a de-
volver al ordenante la provision de fondos que pudiera haber recibido, se da
en los casos en los que el banco incumple su obligacion de examinar diligen-
temente los documentos o por cualquier otra causa no ajusta su actuacion a
las instrucciones recibidas de su mandante. En estos supuestos el ordenante
puede optar por dejar los documentos de cuenta de la entidad crediticia, re-
chazando los efectos de su actuacién (sobre este deje de cuenta ver p. 144
«infra»). De producirse este deje de cuenta, es evidente que el mandate no se
llega a ejecutar, lo que impone que el banco debe restituir los fondos que hu-
biera recibido con ese fin.

(128) Nétese, sin embargo, que en este caso no hay realmente concesién de crédito por el
banco al ordenante; la concesion de crédito surgiria si el reembolso se pospusiera tras la entrega
de los documentos; cfr. MOLLE: «] contratti bancaris, p. 561,

(129) ZAHN, p. 186; GUTTERIDGE/MEGRAH, p. 53, ambos con jurisprudencia.
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4. Reembolsar al banco las cantidades satisfechas al beneficiario

A) Las Reglas y Usos Uniformes solo se refieren de forma muy general a
la obligacion del ordenante de reembolsar al banco que haya abierto el crédi-
to documentario (130). El art. 8 b) (que ha pasado a ser el 16 a) en la Gltima
revision) se limita a establecer que el pago contra documentos que presenten
la apariencia de ser conformes con los términos y condiciones del crédito,
por un banco que esté autorizado para hacerlo, obliga a la parte que haya da-
do dicha autorizacién para admitir los documentos y para reembolsar al
banco.

La obligacién de reembolso encuentra fundamento adicional en el art.
278 C.Com., en virtud del cual el comitente esta obligado a satisfacer al con-
tado al comisionista, mediante cuenta justificada, el importe de todos sus
gastos y desembolsos, con el interés legal desde el dia en que los hubiera he-
cho hasta su total reintegro.

De los dos articulos transcritos se deduce que la obligacion de reembol-
so se halla condicionada en un doble aspecto: por un lado al cumplimiento
por el banco de sus obligaciones en general y en especial de su obligacion de
comprobar que los documentos aparentemente son correctos, y por otro a la
rendicién de cuentas. Supuesto que estas dos condiciones se hayan cumplido,
el ordenante esta obligado a resarcir al banco en todo caso y sin excusa algu-
na, incluso si los documentos entregados por el beneficiario en realidad son
falsos (siempre que tal falsedad no afecte a su regularidad formal), si el bene-
ficiario ha incurrido en incumplimiento del contrato subyacente o si las mer-
cancias se han perdido durante el transporte.

B) Cuantia: La cuantia a reembolsar debe determinarse a través de la
cuenta justificada que el banco presente al ordenante. En ella el banco esta
facultado para incluir a) las cantidades pagadas al beneficiario; b) los gastos
incurridos, y c) los intereses devengados desde que pagé al beneficiario hasta
que reciba el reembolso del ordenante, y de la suma de estos tres conceptos el
banco debera deducir la provisién de fondos que haya recibido con anteriori-
dad.

a) Con respecto al reembolso del principal cabe destacar que si el pago

por ordenante se efectiia en una moneda diferente de aquella en la que el

(130) Sobre esta obligacién en general cfr. GARRIGUES: «Contrafos bancarioss, p. 626
y 630; SCHELEGELBERGER/HEFERMEHL, n. m. 188; ZAHN, p. 184; SCHINNERER/AVAN-
CINI, p. 36; KOZOLCHYK, p. 249; STOUFFLET, p. 187.
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banco ha satisfecho al beneficiario, la equivalencia se debe calcular al cam-
bio comprador que haya estado vigente en la fecha en que el banco pago al
beneficiario, y no en la fecha de reembolso. El riesgo de cambio entre ambas
fechas corre siempre de cargo del ordenante (131).

b) Los gastos repercutibles al ordenante incluirdn todos los dispendios
individualizables (132) causados al banco al haber emitido y pagado el crédi-
to documentario. También los gastos del banco-secundario, que éste a su vez
habra repercutido al banco-emisor, deben ser atendidos por el ordenante,
siempre por supuesto que la utilizacién de un banco-secundario sea con-
gruente con las instrucciones dadas por el ordenante al banco-emisor. A es-
tos efectos el art. 20 ¢) RUU (1983) (que corresponde al art. 12¢) de la revi-
sién anterior) impone al ordenante la obligacién de indemnizar al banco por
todos los gastos y responsabilidades impuestas por las normas y usos extran-
jeros.

Los gastos a satisfacer por el ordenante no incluiran, empero, los de
descuento de efectos o de transferencia del crédito documentario, ya que és-
tos deberan ser asumidos por el beneficiario. Los gastos que el banco haya
satisfecho en divisas y que el ordenante le deba reembolsar se convertirén,
igual que el principal, al cambio comprador que haya regido en la fecha de
pago por el banco.

c) Es de resaltar que en los créditos documentarios por lo general siem-
pre se devengan intereses, aunque el crédito documentario «per se» no impli-
que auténtica concesion de crédito; esto se debe a que siempre transcurrird
un cierto plazo entre que el banco pague al beneficiario y que obtenga el
reembolso del ordenante, y durante este plazo los capitales invertidos por el
banco deberdn producirle un rendimiento adecuado.

Aun en el caso de que no haya pacto especifico al respecto —lo que en la
practica es inconcebible— el principal més los gastos devengaran intereses
en favor del banco, por expreso mandato de la ley (art. 278 C.Com.), desde
el momento en que el banco pague hasta el momento en que se produzca el
reembolso total. El tipo de interés aplicable seri el legal del dinero, es decir,
el 4 por 100 anual (133).

(131) ROBLES en NEJ, p. 926; MOLLE: «I contratti bancari», p. 582 con jurisprudencia’
italiana.

(132) Como gastos de correo, télex, etc.

(133) Art. 1108 C.c. y Ley de 2.10.39,
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Normalmente el contrato entre banco y ordenante describe minuciosa-
mente el devengo de intereses. El tipo pude ser fijado por las partes libremen-
te, «sin tasa ni limitacién de ninguna especie» (art. 315 C.Com.) y sin que las
normas administrativas bancarias establezcan ningtin tope maximo al posi-
ble acuerdo entre las partes (134) (135).

No hay inconveniente en que el tipo de interés se fije en base a la cotiza-
cion en un mercado (136) o en base al tipo preferencial que el banco ofrezca
a sus mejores clientes (137). Estas dos soluciones son especialmente frecuen-
tes en el caso de que el crédito documentario esté cifrado en divisas y el ban-
co conceda al ordenante un aplazamiento de las sumas a reembolsar (138).

Si el principal del crédito esté cifrado en divisas, los intereses se deven-
garan en la misma moneda. En caso de que el ordenante, por razon de la nor-
mativa de control de cambios, tenga que satisfacerlos en una moneda dife-
rente, la conversion se realizari en la fecha en la que los intereses se deven-
guen de acuerdo con lo pactado, fecha que normalmente coincidira con la de
reembolso del principal.

(134) Ver O. M. 17.1.81, que ha liberalizado los tipos de intereses de las operaciones
bancarias activas.

(135) La dnica limitacién viene impuesta por la afin vigente Ley sobre represion de la
usura de 23 de julio de 1908, conocida como Ley Azcarate, que declara nulos los préstamos con
interés notablemente superior al normal del dinero o desproporcionado con las circunstancias
del caso. Como es sabido, en un primer momento la jurisprudencia del TS declaré que, cual-
quiera que fuera la cuantia de los intereses pactados, no podian estimarse usuarios los présta-
mos cuando se tratara de operaciones mercantiles. Sin embargo, posteriormente el TS rectificé
su posicién al declarar la aplicabilidad de la Ley de Usura a los préstamos mercantiles (S
13.2.41, (RA 1471), 9.5.44, (RA 665); 28.1.57, (RA 694) y 2.12.57, (RA 3636)). Segiin lo previs-
to en el art. 9. de la Ley, sus preceptos son aplicables a toda operacién sustancialmente equiva-
lente a un préstamo de dinero, cualquiera que sea la forma que revista el contrato, y por lo tanto
parecen también aplicables a un préstamo usuario que tome la forma de crédito documentario,
Sobre la usura en general puede confrontarse GARRIGUES: «Contrafos bancarioss, p. 231; ESTA-
SEN: «La Ley de préstamos usuarios» en RGLJ, 1901, p. 70 y p. 252; QUINTANO RIPOLLES:
«Usura civil y usura penal» en RDP, 1965, p. 273.

(136) P. e. en base al mercado interbancario de Londres.

(137) Téngase sin embargo en cuenta que de acuerdo con la Circular 12/1981 de 24 de fe-
brero del Banco de Espaiia, las operaciones a tipo de interés variable en pesetas deben de tener
un vencimiento superior a un afio.

(138) Sobre los mecanismos de determinacién del tipo de interés variable en la financia-
cién internacional puede confrontarse WOOD: «Law & Practice of Infernational Finance»
(1980).
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C) Plazo: Si banco y ordenante no han pactado nada en concreto, el reem-
bolso debe realizarse «al contado» (art. 278 C.Com.), es decir, en el mismo
momento en que el banco haga entrega de los documentos al ordenante. Te-
niendo en cuenta que el banco esta cobrando intereses al ordenante, debe en-
tenderse que pesa sobre la entidad financiera una obligacion de entregar los
documentos al ordenante tan pronto como los reciba, reduciendo de esta for-
ma el coste de la operacién para la contraparte. A falta de toda norma ex-
presa contenida en las Reglas y Usos Uniformes o en la normativa de la co-
mision, el fundamento de esta obligacion habra que buscarlo en el principio
de la buena fe contractual (art. 57 C.Com.), que se verfa conculcado si el
banco premeditamente retuviera los documentos para lucrarse con el conti-
nuado devengo de intereses.

D) Con frecuencia banco y ordenante pactan que el reembolso de las canti-
dades debidas por el ordenante (139), sea pospuesto por un determinado pla-
z0. En este caso el banco entrega al ordenante de los documentos, sin que la
contraparte le satisfaga los desembolsos realizados. Ya se ha sefialado (cfr.
p. 119 «supra») que es frecuente que el ordenante acepte una letra de cambio
por el importe y con el vencimiento adecuado y se la entregue al banco, en
formalizacion de la deuda.

Para el ordenante la posposicion tiene la gran ventaja de otorgarle el
tiempo suficiente para vender la mercancia y reembolsar al banco con el pre-
cio de la venta. Para el banco, sin embargo, la entrega de la posesién de los
documentos tiene la consecuencia negativa de que pierde todo derecho real
de garantia con respecto a las mercancias representadas por tales titulos, ya
que nuestro derecho desconoce cualquier institucion similar al uletter of
trust» anglosajon que, con un minimo de formalidades y sin inscripci6n re-
gistral, permite la pervivencia del derecho real de garantia mas alla de la pér-
dida de la posesion (ver «in extenso» p. 219 «infra»).

E) Cumplimiento reciproco por el banco: Como es bien sabido, en las obli-
gaciones reciprocas el cumplimiento de una obligacion esta condicionado al
cumplimiento de la reciproca (cfr. art. 1124 C.c.) (140). Si una parte no cum-

(139) Normalmente solo se pospone el reembolso del principal; los gastos s suelen pagar
al contado.

(140) Esta regla, aunque no se halla recogida de forma expresa en ningtn articulo del Co-
digo Civil, encuentra apoyo en el mencionado art. 1124, en el art. 1100, ltimo pérrafo (no in-
cursién en mora si la contraparte no cumple) y en el art. 1466 para el caso concreto de la com-
praventa. Sobre el tema puede cfr. ESPIN: «La excepcién de incumplimiento contractual» en
ADC, 1964, p. 543; también DIEZ-PICAZO: «Fundamentoss, L. p. 548.
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ple, la otra a su vez puede negarse al cumplimiento en base a la «exceptio
non adimpleti contractus». En consecuencia, el compromiso de reembolso
del ordenante est4 condicionado a que el banco a su vez haya cumplido las
reciprocas obligaciones asumidas frente a él, de acuerdo con las instruccio-
nes recibidas. Tales obligaciones deben entenderse incumplidas en los si-
guientes supuestos:

a) si el banco —transgrediendo las instrucciones del ordenante o los
principios generales contenidos en las Reglas y Usos Uniformes— ha paga-
do contra documentos que externa y formalmente no son correctos, y con
ello ha violado su obligacién de examinar diligentemente los documentos
(141);

b) si el banco ha pagado contra documentos correctos, pero fuera del
plazo de vigencia del crédito documentario (142);

¢) si el banco ha pagado al beneficiario, sin negarse a efectuar el pago
—como era su obligacibn— haciendo uso de alguna de las excepciones que
tenia derecho a utilizar (143) (144).

d) si el banco ha incumplido cualquier otra instruccion recibida del or-
denante.

Fuera de los supuestos mencionados, el ordenante estd en todo caso-
obligado a resarcir al banco, pues éste no habré incurrido en un incumpli-
miento contractual. La obligacién del ordenante no se vera afectada por el
hecho de que los documentos entregados sean falsos, siempre que la falsedad
no sea advertible a través del examen formal al que el banco esté obligado a
someterlos (145). Tampoco tendra a estos efectos repercusion alguna que el
beneficiario haya incumplido el contrato subyacente, o haya solicitado el pa-
go aun sin estar facultado para ello, o que las mercancias representadas por

(141) Cfr. GARRIGUES: «Contrafos bancarios», p. 630; ZAHN, p. 184; SCHINNERER/
AVANCINI, p. 36; SCHLEGELBERGER/HEFERMEHL, n. m. 188.

(142) LIESECKEen WM, 1966, p. 461,
(143) En cuanto a las excepciones de las que el banco dispone ver p. 277 «infra».
(144) FIORENTINO, p. 252.

(145) Si la falsedad es apreciable a través de un examen diligente de los documentos, esta-
remos ante un incumplimiento por parte del banco de su obligacién de examen.
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los documentos en el interin se hayan perdido (146). Todas estas conclusio-
nes estan basadas y son congruentes con el principio general de que el crédito
documentario y el contrato subyacente son negocios completamente inde-
pendientes, de forma que el incumplimiento de una de las relaciones no tiene
repercusion alguna con respecto a la otra.

F) En aquellos supuestos en los que el banco haya incumplido sus obliga-
ciones frente al ordenante, éste puede elegir entre aceptar los documentos o
dejarlos de cuenta del banco, pero en ambos casos con indemnizacién de los
dafios y perjuicios causados (147) (148).

Si el ordenante se decide por la aceptacién de los documentos, al reci-
birlos debe hacer mencién expresa del incumplimiento por parte del banco,
ya que de no realizarse tal reserva la recepcion de los documentos constituira
una ratificacion tacita de la gestion del mandatario, posibilidad prevista en el
art. 1727 C.c. (149). El ordenante I6gicamente debe disponer de un cierto
plazo para poder examinar los documentos que el banco le presenta, y hacer
las reservas oportunas. En la doctrina comparada se ha defendido que, a fal-
ta de estipulacion especifica en las Reglas y Usos Uniformes, se debe aplicar
analégicamente su art. 8 d) (art. 16 c) en la Gltima revisién), que otorga al
banco emisor un «plazo razonable» para el examen de los documentos que le
entregd el beneficiario (150). Esta solucion parece mas congruente con el

(146) Asf lo reconoce expresamente la S e 5.1.42 que declara: «el hecho de haber sido
remitido de la suctirsal de Londres a la sucursal de Vitoria del Banco el conocimiento de
embarque con el endoso en blanco, en modo alguno puede significar la adgquisicién de la
propiedad de la mercancia por el Banco y consiguiente asuncién de riesgos por caso fortuitos,

(147) Cfr. GARRIGUES; «Contratos bancarioss, p. 630; ejemplos de los dafios que puede
causar el incorrecto cumplimiento del banco pueden verse en la p. 632.

(148) Nétese sin embargo que en los créditos documentarios con intervencién de banco -
pagador o confirmante el ordenante «de facto» carece de este derecho (cfr. p. 341 «infra»).

(149) Elart. 1727 C.c. prevé que en lo que el mandatario se haya excedido, no queda obli-
gado al mandante sino cuando lo ratifica expresa o técitamente. De igual opinién a la aqui de-
fendida GARRIGUES: «Contrafos bancarioss, p. 631, pero apoyéndose en el art. 1892 C.c.; cfr.
también GUTTERIDGE / MEGRAH, p. 153 con jurisprudencia.

(150) ZAHN, p. 185; CANARIS, p. 503; SCHINNERER/AVANCINI, p. 38, El juez Mc-
Nair mantuvo la opinién en «Bank Melli Iran v. Barclays Bank (Dominion, Colonial and
Overseas)» (1951, 2 Lloyd's Rep. 367; 2 T.L.R. 1057) que —atendidas las circunstancias del
caso— un retraso de seis semanas en el rechazo de los documentos por el demante no implicaba
necesariamente una ratificacién; ver MEGRAH/RYDER, p. 644; también CHORLEY/SMART,
p. 214; GUTTERIDGE/MEGRAH, p. 154; con respecto a lo que ha de entenderse por plazo razo-
nable, véase también p. 264 winfra»,

143



principio de interpretacién integradora de las Reglas y Usos Uniformes (cfr.
p. 76 «supra»), y por ello parece preferible a la aplicacién analégica de los
brevisimos plazos que para la denuncia de los vicios aparentes establece el
art, 336 C.Com. (151) (152). En el caso de que el ordenante, dentro de un
plazo razonable, cuya duracién dependera de las circunstancias y que en ca-
so de controversia tendra que ser fijado judicialmente, se decida por aceptar
los documentos y beneficiarse de ellos, parece que la equidad exige que no
deba quedar eximido de la obligacién de reembolsar al banco los gastos y de-
sembolsos realizados por éste y los correspondientes intereses (cfr. art.
278C.Com.). (Con respecto a la obligacion de pagar la comision cfr. p. 145
«infra»),

Alternativamente, el ordenante —una vez examinados los documentos
durante un plazo razonable— puede proceder a devolverlos rechazando la
gestion efectuada por el banco; en estos casos se dice que el comitente deja
los documentos de cuenta del comisionista. Garrigues (153) ha sefialado
acertadamente que este deje de cuenta del ordenante en el crédito documen-
tario presenta una importante diferencia con respecto al deje de cuenta del
transportista (art. 371 C.Com.) (154), puesto que este dltimo sustituye inte-
gramente a la indemnizaci6n, mientras que en el crédito documentario el de-
recho a una indemnizacion adicional sobrevive (155). El importe de tal obli-
gacion cubrird la totalidad de los dafios y perjuicios sufridos por la no reali-
zacién del contrato subyacente, y el beneficio que el ordenante fuera a obte-

(151) Esta es sin embargo la solucién adoptada por la jurisprudencia argentina en el caso
«Lanza y Cia. conira el Banco de Avellanedas, en Jurisprudencia Argentina, vol. 2, p. 233,
citada en KOZOLCHYK, p. 395y 397.

(152) De acuerdo con dicho articulo, si el examen se hace en el momento de la en-
trega —lo que puede ser exigido por el vendedor —la denuncia deberfa hacerse en el acto. En el
caso de mercaderias recibidas o enfardadas o embaladas, la denuncia debe de efectuarse dentro
de los cuatro dias siguientes al de su recibo. Este mismo plazo se debe aplicar también para to-
das aquellas mercancias no enfardadas o embaladas con respecto a las cuales ni el vendedor ha-
ya exigido, ni el comprador haya verificado espontidneamente el examen en el acto de tradicién.
Ver SANCHEZ CALERO: «Denuncia de los vicios y examen de la cosa en la compraventa
mercantils en ADC, 1959, p. 1205; GARRIGUES: «Tratado» 111, 1.°, p. 280; ROJO: «La res-
ponsabilidad civil del fabricantes (1974), p. 267 con bibliografia adicional.

(153) «Contratos bancarios», p. 632; cfr., sin embargo, la critica a la opinion de GARRI-
GUESen KOZOLCHYK, p. 400.

(154) Sobre el cual se puede cfr. PUENTE: «En forno al supuesto deje de cuenta del art.
371 del Cédigo de Comercio vigenfes en RCDI, (1971), p. 1151.

(155) La postura contraria es defendida por KOZOLCHYK, p. 402. La postura de GARRI-
GUES encuentra en nuestro ordenamiento claro apoyo en el art. 256 C.Com.
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ner como consecuencia de tal operacion, siempre por supuesto que el dafio
emergente y el lucro cesante se prueben rigurosamente y sean consecuencia
directa del incumplimiento (156). Dejados los documentos de cuenta del ban-
co, éste pasa a ser propietario de las mercancias y como tal puede disponer
libremente de ellas.

G) Incumplimiento por el ordenante: Finalmente conviene dedicar unas
breves lineas al incumplimiento por parte del ordenante de su obligacién de
reembolso. Al encontrarnos ante obligaciones reciprocas, el banco no esta
obligado a entregar los documentos, si simultineamente el ordenante no le
hace efectivo el reembolso de las cantidades debidas (157). En caso de impa-
go, el banco podra optar entre exigir el cumplimiento de la obligacién del or-
denante, o resolver el contrato, haciendo suyos los documentos si no los ha
llegado a entregar, o exigiendo su devolucién si ya los hubiera entregado.
Tanto si el banco se decide por cumplimiento, como si opta por la resolu-
cién, tendré derecho a ser indemnizado de los dafios y perjuicios que haya
sufrido (cfr. art. 1124 C.c.) (158).

5. Pagar el premio de la comision

A) El ordenante esta obligado a satisfacer al banco el premio (frecuente-
mente denominado «comisién») pactado como remuneracion por los servi-
cios que el banco le presta (159); en el caso —inaudito— de que no se hubiera
pactado nada, el premio se fijara con arreglo al uso y practica mercantil de la

(156) Véase lo dicho en la nota 31 de esta misma parte.

(157) Excepto, por supuesto, si se pacté una posposicién en el cumplimiento de tal obliga-
cién,

(158) El ejercicio de la facultad resolutoria exige que se refinan los requisitos que la juris-
prudencia tiene establecidos, en interpretacién del art. 1124 C.c.: que exista suna voluntad de-
liberadamente rebelde al cumplimiento de lo convenido o un hecho obstativo que de modo
absoluto, definitivo o irreformable impida el cumplimientos. Este requisito fue enunciado por
primera vez en las STS de 5.7.41 (RA 899) y 12.4.45 (RA 458), y desde entonces se ha converti-
do en jurisprudencia constante.

(158 bis) En los créditos documentarios que amparan exportaciones espaifiolas el riesgo
de que el ordenante extranjero incurra en un incumplimiento frente al banco - emisor espafiol
puede ser objeto de un seguro especial. Este seguro es ofrecido por la Compaiiia Espafiola de
Seguros de Créditos a la Exportacién, y las condiciones generales fueron aprobadas por O. M.
2.6.78. Sobre el tema se puede cfr. BOIX, p. 87.

(159) GARRIGUES: «Contratos bancarioss, p. 626; KOZOLCHYK, p. 154; FIORENTI-
NO, p. 247; STOUFFLET, p. 168,
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plaza donde se cumpliere la comision (art. 277 C.Com.); por plaza donde se
cumpla la comisién habré de entenderse la plaza desde la que opere el banco.

La obligacién del ordenante incluye también el deber de satisfacer las
posibles comisiones que se devenguen por la intervencién de un segundo ban-
co y que el banco - emisor haya satisfecho a este @ltimo —salvo que el orde-
nante no hubiera autorizado la intervencion del segundo banco, en cuyo caso
tal remuneracién debera ser asumida por el banco - emisor.

B) En lo que se refiere a la cuantia de las comisiones que pueden ser cobra-
das por la banca espaiiola, cabe destacar que no se hallan sometidas a limita-
ciones administrativas (160). Normalmente la cuantia se expresa como un
porcentaje sobre el importe maximo del crédito.

C) En ausencia de una norma legal explicita, la doctrina en general entien-
de que para que el premio se devengue, no es suficiente que el comisionista
concluya un negocio con un tercero, sino que es preciso que tal negocio se
consume (161). Este principio, sin embargo, no parece aplicable al crédito
documentario, ya que implicaria que la comisién en favor del banco no se de-
vengaria por el mero hecho de emitir la carta de crédito, sino que haria ade-
més falta que el beneficiario efectivamente exigiera el pago. Téngase en
cuenta que en multitud de créditos documentarios tal pago no se llegara a
efectuar, bien porque han sido emitidos con funcién de garantia, bien porque
ordenante y beneficiario posteriormente convienen efectuar el pago en otra
forma. En consecuencia, hay que entender que para que el encargo recibido
por el banco se entienda cumplido y devengada la comisi6n en su favor, es
suficiente que el banco haya abierto el crédito documentario (162).

D) ;Se devengaré la comisién si el banco incumple sus obligaciones frente
al ordenante? Creo que en este supuesto hay que distinguir si el ordenante
acepta los documentos, o los deja de cuenta del banco. En el primer caso, en
el cual el ordenante se aprovecha de la actuacién de la institucién financiera,
la comision si se devengara. No asf sin embargo en el segundo, pues hay que

(160) Cfr, O. M. 17.1.81, que, sin embargo, exige que la banca dé publicidad suficiente a
su tarifa de comisiones.

(161) Cfr. GARRIGUES: «Tratados, 111, 1.%, p. 479; BROSETA, p. 424; de ROVIRA, voz
«Comisién mercantil» en NEJ, IV, p. 450.

(162) Cfr. KOZOLCHYK,p. 16.
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entender que el premio Ginicamente remunera la actuacién correcta, pero no
la actuacion incorrecta del comisionista (163).

E) Una vez devengada la comision, ésta normalmente debera ser satisfecha
por el ordenante en el momento convenido, que en los créditos documenta-
rios de garantia ser4 normalmente la propia fecha en que se haya convenido
la apertura del crédito, y en los de pago, el dfa en que el banco le entregue los
documentos al ordenante. i

F) Elincumplimiento por el ordenante de su obligacién de pagar el premio
al banco, acarrea las mismas consecuencias, ya descritas, que el incumpli-
miento de la obligacién de reembolsar al banco el principal, los intereses y
los gastos.

—_—

(163) Cfr. GUTTERIDGE/MEGRAH, p. 85, citando jurisprudencia.
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VII. Obligaciones del banco-emisor

1.  Introduccion

Como todo comisionista, el banco - emisor tiene inicialmente un deber
genérico, el de atenerse a las instrucciones de su ordenante, que posterior-
mente se concreta en las obligaciones de abrir el crédito documentario, de
examinar los documentos que le presente el beneficiario, y de hacer entrega
al ordenante de los documentos que ha recibido.

2. Atenerse a las instrucciones del ordenante

A) Aunque las Reglas y Usos Uniformes no se refieren a esta obligacién
del banco - emisor —igual que ocurre con tantos otros aspectos de la rela-
cion entre banco y ordenante— la doctrina internacional ha aceptado de for-
ma generalizada el principio de que el banco no solo debe atenerse a las ins-
trucciones recibidas, sino que incluso debe cumplirlas de forma estricta y li-
teral (164).

El fundamento de este principio se encuentra en el hecho de que el ban-
co desconoce totalmente las relaciones subyacentes entre ordenante y emisor
y por lo tanto no puede calibrar cuéles seran las consecuencias de una desa-
tencion, por minima que sea, de las instrucciones recibidas.

B) En principio de subordinacién del comisionista a las 6rdenes del comi-
tente se halla recogido de forma muy enfatica en nuestro Cédigo de Comer-
cio, tanto en su aspecto positivo como negativo (165). Asi, el art. 254 C.-

(164) En la doctrina alemana se habla del principio de la «Akkreditivstrenges; cfr. CA-
NARIS, p. 501; SCHLEGELBERGER/HEFERMEHL, n. m. 162 y 185; LUCKE, p. 83; STOUF-
FLET,p. 199; KOZOLCHYK, p. 510 habla del principio de la literalidad.

(165) Sobre el principio en general cfr. GARRIGUES: «Tratados, 111, 1.°, p. 465; BROSE-
TA, p. 422, LANGLE, I11, p. 291.
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Com. preceptiia que el comisionista que en el desempefio de su encargo se su-
jete a las instrucciones recibidas del comitente, queda exento de toda respon-
sabilidad; ademas, en este caso la actuacién del comisionista sera vinculante
para el comitente (art. 253 C.Com.). Por otro lado, el art. 256 C.Com —re-
cogiendo el aspecto negativo del principio—, remacha que en ninglin caso
podré el comisionista proceder contra disposicion expresa del comitente,
quedando responsable de todos los dafios y perjuicios que por hacerlo le oca-
sionare.

C) Sin embargo, el principio enunciado tampoco es absoluto, pues en casos
extremos el propio Cédigo de Comercio reconoce al comisionista el derecho
de apartarse de las instrucciones recibidas. Asi el art. 255 C.Com. prevé que
en caso de que un accidente no previsto (166) hiciera, a juicio del comisionis-
ta, arriesgada o perjudicial la ejecucion de las instrucciones recibidas, éste
podra (167) suspender el cumplimiento del encargo comunicédndoselo inme-
diatamente al comitente. El comisionista no podra, sin embargo, entender
modificadas las instrucciones del ordenante; su facultad es inicamente la de
suspender el cumplimiento del mandato.

También se quiebra la regla general en el caso de que las instrucciones
del ordenante sean o devengan contrarias a las Leyes o Reglamentos tanto
en el pais del ordenante, del propio banco o del beneficiario; en este caso el
banco no est4 obligado a cumplirlas (cfr. art. 259 C.Com.); con respecto a
los créditos documentarios tendran por supuesto especial relevancia el cum-
plimiento de las Leyes y Reglamentos en materia de control de cambios
(168).

(166) Como p. e. la suspensién de pagos del beneficirio.

(167) Nébtese que el Codigo de Comercio habla de podra4; si el banco no lo hace no parece
que le alcance responsabilidad.

(168) En el derecho comparado se ha discutido si el principio de la buena fe contractual
puede ser utilizado para mitigar el rigor del principio de estricta observancia. CANARIS, segui-
do por SCHLEGELBERGER/HEFERMEHL y LIESECKE en la doctrina alemana, MULLER en
la suiza, BELLOT y ESCARRA en la francesa, entienden que este principio exige que el banco se
pueda apartar de las instrucciones del ordenante, siempre que se trate de supuestos de poca rele-
vancia, de los que claramente no se pueden derivar consecuencias negativas para el banco. Esta
postura ha sido negada por ZAHN, p. 104; SCHINNERER/AVANCINI, p. 6; EISEMANN/
EBERTH, p. 65; LUCKE, p. 92; MOLLE: «I contratti bancari, p. 570; STOUFFLET, p. 192.

En nuestro ordenamiento, en el que el principio de la buena fe se halla escasamente desa-
rrollado, no parece que se pueda aplicar como un factor mitigante de la estricta prohibicion del
art. 256 C.Com.
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D) La norma del art. 1715 C.c., en virtud de la cual no se considera traspa-
sado el mandato si fuese cumplido de manera més ventajosa para el mandan-
te, no es aplicable a la comision mercantil, por ser excluida por la tajante
prohibicion del art. 256 C. Com. En el caso del crédito documentario un se-
gundo argumento se aflade al anterior: la seguridad juridica, a la que el cré-
dito documentario como institucién se debe, exige que el ordenante tenga
certeza absoluta de que sus instrucciones seran cumplidas. El ordenante ha
querido que el negocio se desarrolle precisamente en la forma en que ins-
truyd al banco, y no en una forma que, a primera vista, parezca ser mas ven-
tajosa (169) (170).

E) La obligacién del banco de atenerse a las instrucciones del ordenante es
una obligacidn principal; su incumplimiento —fuera de los excepcionales ca-
sos sefialados en el peniiltimo apartado— da derecho al ordenante a optar
entre:

a) rechazar la actuacién del comisionista, no aceptando los documentos
que éste le presenta, y dejandolos de cuenta del banco;

b) aceptar los documentos que el banco le ofrece, pero haciendo reserva
expresa de que se ha producido un incumplimiento por su parte.

En ambos casos, el banco estard obligado a indemnizar al ordenante los
dafios que su actuacién incorrecta ha originado (art. 256 C.Com.) (171).

3. Emitir el crédito documentario en favor del beneficiario

A) La obligacién principal del banco consiste en emitir el crédito documen-
tario en favor del beneficiario (172); se trata de una obligacién de hacer, cu-

(169) P.e.: el banco podria estar tentado a aceptar y pagar al beneficiario un precio infe-
rior al fijado por el ordenante, creyendo que le favorece; pero en realidad el ordenante puede ser
a su vez comisionista de compra de un tercero, en cuyo caso la disminucién del precio implicara
una disminucién del benficio del ordenante. Los ejemplos se pueden variar «ad infinitum»,

(170) De acuerdo: ZAHN, p. 104; SCHINNERER /AVANCINI, p. 6 y 109.

(171)  De igual opinion GARRIGUES; Contratos bancarioss, p. 630, en contra: VIDAL, p.
162, que distingue entre apartamiento de las instrucciones (en cuyo caso solo procede la indem-
nizacién de dafios y perjuicios) y el incumplimiento total de la comisién (en cuyo caso el negocio
quedard a cuenta del comisionista). Esta opini6n no es correcta, pues no tiene en cuenta el prin-
cipio de literalidad que necesariamente tiene que regir en el crédito documentario, y en virtud
del cual el banco se tiene que atener estricta y fielmente a las instrucciones recibidas; el més mi-
nimo apartamiento debe dar al ordenante la posibilidad de exigir el cumplimiento o la resolu-
cién del contrato, y la indemnizacién de dafios y perjuicios.

(172) Cfr.: ZAHN, p. 71; SCHINNERER/AVANCINIL, p. 46; SCHONLE, p. 121; KO-
ZOLCHYK, p. 269; GUTTERIDGE/MEGRAH, p. 50; STOUFFLET, p. 193,
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yo contenido consiste en enviar la carta de crédito al beneficiario en la forma
(postal o telegrafica) que el ordenante le haya indicado y en asumir frente a
éste una promesa abstracta y cumulativa de pago, condicionada a la entrega
por el beneficiario, dentro del plazo de vigencia del crédito documentario, de
los documentos sefialados en la propia carta.

En cuanto al plazo del que dispone el banco para emitir el crédito docu-
mentario, habra que estar a las instrucciones del ordenante. En el caso de
que las instrucciones no se refieran a este punto —como normalmente ocu-
rrir4 en la practica— y en ausencia de cualquier norma de las Reglas y Usos
Uniformes aplicable ni atin por analogia, regiré el plazo de diez dias que, de
forma general, establece el art. 62 C.Com. para las obligaciones mercantiles
que carezcan de plazo de cumplimiento sefialado por las partes.

B) La obligacién del banco de emitir el crédito documentario implica tam-
bién un compromiso subsidiario de mantener el crédito, sin modificarlo, has-
ta que venza su plazo de vigencia, salvo que medie el consentimiento del be-
neficiario y del ordenante (173).

C) Al proceder a la emision del crédito documentario, al banco deber4 ob-
servar lo establecido en las Leyes y Reglamentos aplicables (art. 259 C.-
Com.); este deber implica que en los créditos documentarios en los que el be-
neficiario sea un no residente en Espaiia, el banco deber4 atenerse a la nor-
mativa de control de cambios en vigor (174). En estos casos el banco estara
obligado a una atencién especialmente rigurosa, puesto que normalmente
tendra la consideraciéon de entidad con funciones delegadas (175). Como
consecuencia, pesa sobre el banco - emisor la obligacion de comprobar, no
solo que el ordenante haya obtenido la autorizacion administrativa necesaria
para la perfeccion del contrato subyacente, sino también la autorizaci6n ne-
cesaria para la realizacion del pago en divisas que a través del crédito docu-
mentario se efectiia (176). Los requisitos concretos de la autorizacion y la

(173) Cfr. STOUFFLET,p. 200.

(174) Cfr. nota 29 de esta segunda parte.

(175) El art. 5 de la Ley 40/1979 de 10 de diciembre sobre Régimen Juridico de Control
de Cambios prevé que la administracién podré autorizar a los Bancos operantes en Espaiia, a
las Cajas de Ahotro y otras Entidades de crédito para intervenir en las operaciones de control de
cambio, en cuyo caso tales instituciones quedan sujetas al deber de colaboraci6n con la adminis-
tracién y de vigilancia de los delitos monetarios. Sobre el tema en general cfr. ALVAREZ PAS-
TORy EGUIDAZU, I, p. 175.

(176) Cfr. el art. 5.3. del RD 2402/1980 de 10 dediciembre que desarrolla la Ley de Con-
trol de Cambios.
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determinacién del organismo que ha de otorgarla dependeran del contrato
subyacente de la que la obligacién de pago o la garantia se deriven.

El incumplimiento por el banco de su obligacién de comprobar el cum-
plimiento de la normativa de control de cambios, puede dar lugar a graves
responsabilidades administrativas, como son la suspension o revocacién de
su «status» como banca delegada, e incluso la imposicion de las sanciones
contenidas en los arts. 56 y 57 de la Ley de Ordenacién Bancaria.

Aparte de la posible responsabilidad frente a la administracion, el ban-
co también incurrird en responsabilidad frente al ordenante si negligente-
mente no le advirtié de la necesidad de cumplir con la normativa administra-
tiva de control de cambios (177).

D) La mora en el cumplimiento de la obligacién de emitir el crédito docu-
mentario comenzari a correr desde la fecha de emision pactada, o en ausen-
cia de tal pacto desde la interpelacién por el ordenante (art. 63 C.Com.), y
haréa surgir una obligacién a cargo del banco de indemnizar los dafios y per-
juicios causados (art. 1101 C.c.).

E) Elincumplimiento por el banco de su obligacion de emitir el crédito do-
cumentario dara lugar a la aplicacion del art. 1124 C.c. La indemnizacién
que se devengue en favor del ordenante incluira, en su caso, la indemnizacion
que éste deba al beneficiario, como consecuencia del incumplimiento del
contrato subyacente (178).

4. Examinar los documentos
4.1. Introduccion

El banco, por un lado, ha recibido instrucciones del ordenante de satis-
facer el importe del crédito documentario contra entrega por el beneficiario
de determinados documentos, y por otro esta obligado frente al ordenante a
rechazar los documentos que en su aspecto formal y externo sean incorrec-
tos, ya que, de lo contrario, corre riesgo de perder su derecho a ser reembol-

(177) Aunque en general el banco no est4 obligado a aconsejar al ordenante (cfr. lo dicho
en la p. 125 wsupra»), esta exencién de responsabilidad no puede alcanzar a la materia de con-
trol de cambios, en la cual la banca —aparte de disponer de unos conocimientos especificos—
ostenta funciones cuasi - ptiblicas; (cfr. también CANARIS, p. 510).

(178) Puesto que la ocurrencia de estos dafios y perjuicios es previsible para el banco (art.
1107 C.c)).
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sado. Del juego de ambas obligaciones surge la necesidad de que €l banco
examine diligentemente los documentos que le son sometidos (179). En la
préctica, de entre todas las obligaciones que configuran el contenido del cré-
dito documentario, ésta es la mas problemética y la que ha dado lugar a ma-
yor namero de litigios (108).

4.2. Principios generales

A) El examen de los documentos es realizado por el banco - emisor basén-
dose en dos principios generales: el de la independencia entre crédito docu-
mentario y contrato subyacente y el de la exactitud de los documentos.

B) De acuerdo con el primer principio, la obligacién de examen de los do-
cumentos se halla limitada por las Reglas y Usos Uniformes a una compro-
bacién de que «formalmente» (art. 7 RUU (1974) y art. 15 RUU (1983))
(181) los documentos cumplen con las instrucciones del ordenante, con las
disposiciones contenidas en las Reglas y Usos Uniformes y con las normas
legales del ordenamiento juridico que resulte aplicable.

La obligacién de examen del banco no implica en forma alguna un de-
ber de comprobar que el beneficiario (o el ordenante) hayan cumplido (o in-
cumplido) el contrato subyacente o que se cumplan los demdés requisitos que
en la relacién subyacente condicionen la exigibilidad del pago por el benefi-
ciario (cfr. art. 8 a) RUU (1974) y art. 4 RUU (1983)). Esta exclusidn es una
consecuencia directa y necesaria del principio de independencia entre contra-
to subyacente y crédito documentario y del carécter abstracto de la obliga-
cion de pago que el banco asume frente al beneficiario (ver disp. gral. c)
RUU (1974) y art. 3 RUU (1983)). Cabe resaltar ya en este momento, sin
embargo, que en algunas situaciones absolutamente excepcionales el banco
tiene la posibilidad —y frente al ordenante incluso la obligacién— de negar-

(179) Cfr.: GARRIGUES: «Coniratos bancarios», . 616; PUENTE en RGLJ, 1972, p.
609; LANGA., p. 80; MENENDEZ: «La Venta CIFs, p. 225; VIDAL, p. 114; CANARIS, p. 506;
ZAHN, p. 103; SCHINNERER/AVANCINI, p. 105; SCHLEGELBERGER/HEFERMEHL, 1. m.
181; EISEMANN/EBERTH, p. 147; LIESECKE en WM, 1966, p. 464; KOZOLCHYK, p. 390;
GUTTERIDGE/MEGRAH, p. 89; MOLLE: «I contrat bancari», p. 568; FIORENTINO, p. 247
STOUFFLET, p. 210.

(180) GARRIGUES; «Contrafos bancarios=, p. 617.

{81) El término «on their face» de la version original se ha traducido al castellano como
«aparentemente»; mis exacto es «formalmente», o quizé incluso, como propone MOLLE: «f
contratti bancaris, p. 560, «en su regularidad formal».
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sea realizar el pago, utilizando excepciones derivadas del contrato subyacen-
te (182).

El principio de la independencia entre documentos y contrato subyacen-
te no solo implica que en caso de cumplimiento de los requisitos documenta-
fes el banco ha de pagar, aunque el presupuesto de pago subyacente no se ha-
ya cumplido, sino también que, aunque al banco le conste que tal presupues-
to ha tenido lugar, debe rechazar el pago, si no se le son presentados los do-
cumentos correctos.

C) Ya se ha mencionado que el banco debe atenerse estrictamente a la lite-
ralidad de las instrucciones del ordenante (lo que en la doctrina alemana se
conoce como principio de la «Akkreditivstrenge»). Este principio general de
estricto y literal cumplimiendo debe ser aplicado también a la obligacién de
examen de los documentos. En este caso, en la terminologia germana se ha-
bla del principio de la «Dokumentenstrenge» (183) y en la anglosajona del de
«strict compliance» (184), es decir, de la regla que exige que el banco realice
el examen de forma literal y precisa, teniendo en cuenta los propios términos
de las instrucciones de su ordenante.

Este principio —que no se encuentra expresamente recogido en las Re-
glas y Usos Uniformes— ha sido reconocido por la jurisprudencia y la doc-
trina desde el mismo inicio de la utilizacién de los créditos documentarios en
el comercio (185) y ya fue expresado en 1927 por Lord Summer en la famosa
sentencia en el caso «Equitable Trust Company of New York v.Dawson
Partners Ltd.» (186): «Es a la vez de conocimiento comin y de sentido co-
miin que en una operacion de este tipo el banco aceptante solo puede exigir el
reembolso si las condiciones de acuerdo con las cuales ha sido autorizado a
aceptar son cumplidas estrictamente en relacion a los documentos que acom-

(182) Cfr. p. 204 «infran y CANARIS, p. 506.

(183) CANARIS, p. 501; SCHINNERER/AVANCINI, p. 107; EISEMANN/EBERTH, p.
150; ZAHN, p. 103; PETERSEN: «Die Verpflichtung der Akkreditivbank zur Aufnahme und
Honorierung bei Abweichungen in den vergelegten Dokumentens en WM, 1962, p. 622;
NIELSEN: «Dokumentenstrenge im Akkreditivgeschdft bei Abweichungen in den vorge-
legten Dokumentens en WM, 1962, p. 778.

(184) GUTTERIDGE/MEGRAH, p. 86; MEGRAH/RYDER, p. 648,
(185) Ver la amplia relacién doctrinal y jurisprudencial en EISEMANN/EBERTH, p. 150.

(186) (1926) 25 Le.L.Rep. 90; (1927), 27 Le.L. Rep. 49; ver CHORLEY/SMART, p. 211;
GUTTERIDGE/MEGRAH, p. 85; GARRIGUES; «Contratos bancarios», p. 617; el fallo se reite-
ra también en la sentencia del caso «Bank Melli Iran v. Barclays Bank (D.C. & O.)».
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pafan a la letra. No hay lugar para documentos que sean casi idénticos o que
tengan el mismo valor». El principio fue remachado por el Lord Justicia
Goddard en la sentencia del caso «J.H. Rayner&Co. Ltd. and others v.Ham-
bros Bank Ltd.» (187). En este caso el crédito documentario exigia que el co-
nocimiento de embarque dijera «Coromandel groundnuts»; la factura decia
«Coromandel groundnuts» pero el conocimiento hablaba de «machine-she-
lied ground nut kernels»; el banco se negé a aceptar los documentos, y el be-
neficiario le demandé; en juicio se demostré que «Coromandel groundnuts»
y «machine - shelled ground nut kernels» eran expresiones sindnimas en el
comercio. A pesar de ello, Lord Goddard decidié en favor del banco, argu-
mentando su decision (en el tipico estilo de las sentencias britanicas) con las
siguientes palabras: «El banco, si acepta el mandato de abrir el crédito, debe
hacer precisamente lo que su cliente le exige hacer, y si el cliente dice: «Nece-
sito un conocimiento de embarque para «Coromandel groundnuts», el banco
no esta autorizado, en mi opinién, para pagar contra ninglin conocimiento
de embarque excepto si se refiere a «Coromandel groundnuts». Ya que segiin
lo que el banco sabe, su cliente puede tener una razén particular para desear
la mencién «Coromandel groundnuts» en el conocimiento de embarque»
(188) (189).

D) Como en general todos los principios formalistas, el principio de la
«Dokumentenstrenge» ha sido objeto de embates en la doctrina (190) y en la
jurisprudencia. Especial relevancia ha tenido una sentencia del Bundesge-

(187) (1942) 59 T.L.R. 21; (1943) 1 K.B. 37; cfr. CHORLEY/SMATT, p. 208; GUTTERID-
GE/MEGRAH, p. 107. _

(188) Téngase sin embargo en cuenta, que de acuerdo al art. 32 ¢) RUU (1974) (al que
hoy corresponde el 41 ¢c) RUU (1983)), Ginicamente la descripcién de las mercancias en las fac-
turas comerciales debe corresponder con la que figure en el crédito; en todos los demés docu-
mentos las mercancfas pueden ser descritas en términos generales que no sean incompatibles
con la descripcién dada en el crédito. Si en el presente caso el crédito no hubiera exigido expre-
samente que el conocimiento de embarque se refiriera a «coromandel groundnuts», los docu-
mentos hubieran sido correctos.

(189) El principio ha vuelto a ser reafirmado en la reciente S en el caso «The Lenax (1
Lloyds Law Report 1981, p. 68).

Para el Derecho italiano véase la S de la Corte de Cassazione de 24.09.60 (Giurispr. Rep.
1960, 114) estableci6 que el banco no podfa sustituir los documentos por otros qungue sean
objetivamente equivalentes».

(190) PETERSEN en WM, 1962, p. 623; CANARIS, p. 502 y 506; LIESECKE en WM,
1966, p. 464.
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richthof de 19.11.59 (191). El crédito documentario exigia la entrega de dos
ejemplares de un «récépisse de expedition»; el beneficiario solo remitié un
ejemplar de «récéprisse & remettre 4 I‘Expéditeur». A pesar de ello, el Alto
Tribunal alemén entendié que se habian cumplido los requisitos documenta-
rios y argumenté: «Pequefias modificaciones deben ser permitidas al benefi-
ciario (y también al banco frente al ordenante), si un examen razonable de
los documentos presentados lleva con seguridad a la conclusién que la finali-
dad de las condiciones del crédito documentario se han cumplido, o si el ban-
co sin el consejo de expertos puede llegar sin ninguna duda a la conclusién
que la diferencia carece de importancia y es totalmente inocua para su orde-
nante». La sentencia ha sido recibida parcialmente con aprobacion (192), y
mayoritariamente con rechazo (193); esta Giltima postura se basa, con razén,
en que el crédito documentario, como instrumento de pago internacional, so-
lo puede funcionar en base a un principio de absoluto formalismo, aplicado
uniformemente en todos los ordenamientos.

E) En nuestro ordenamiento el problema —que aiin no ha llegado a la ju-
risprudencia del TS— se halla simplificado por el enfatico mandato del art.
256 C. Com. (194), que exige al comisionista un estricto cumplimiento de las
instrucciones del ordenante. Este principio solo se puede romper en las ex-
cepcionalisimas circunstancias a las que ya se ha hecho referencia en la p.
150 «supra». En todos los demés casos, nuestro ordenamiento protege y am-
para el principio de la «Dokumentenstrenge».

4.3. Extension de la obligacion de examen

A) El art. 7 RUU (1974), al que corresponde el art. 15 de la Gltima revi-
sién, ordena que los bancos deben examinar todos los documentos con razo-
nable cuidado —es decir, con la diligencia media de un ordenado comercian-
te— al objeto de cerciorarse de que, en su apariencia formal, los documentos
estén de acuerdo con los términos y condiciones del crédito. El citado articu-
lo prosigue diciendo que los documentos que, aparentemente, no concuerdan

(191) (VII Z. R. 209/58); reproducida en W. M. 1960, p. 38.
(192) PETERSENen WM, 1962, p. 622.

(193) NIELSEN en WM, 1962, p. 778; LUCKE, p. 85; muy enfaticamente ZAHN, p. 105
con amplia bibliografia.

(194) Art. 256 C. Com.: «En ningtin caso podrd el comisionista proceder contra dispo-
sicién expresa del comitente, quedando responsable de fodos los dafios y perjuicios que
por hacerlo le ocasionares.
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entre si serdn considerados como que no presentan la apariencia de ser con-
formes con los términos y condiciones del crédito (195).

De este articulo se deduce que los documentos a presentar por el benefi-
ciario deben ser a) completos, b) externamente correctos, ¢) formalmente
conformes con las instrucciones del ordendnte y d) congruentes entre si.

a) En primer lugar, el juego de documentos presentado por el beneficia-
rio debe ser completo y el banco debe cerciorarse de este extremo (196). Esto
no implica que el beneficiario deba presentar todos los documentos simult4-
neamente; nada impide que los presente en sucesivas entregas, antes de que
finalice el periodo de vigencia del crédito documentario. El examen cuantita-
tivo del juego de documentos implica tinicamente que el banco debe compro-
bar si antes del vencimiento del crédito documentario el beneficiario ha pre-
sentado todos y cada uno de los documentos sefialados por el ordenante. En
el caso de que el ordenante haya exigido un determinado niimero de ejempla-
res de un mismo documento, tal exigencia implicara la necesidad de que el
beneficiario entregue al menos ese niimero.

b) En segundo lugar, el examen del banco debe abarcar también una
comprobacion de que el aspecto externo de cada documento no presenta sig-
nos (raspaduras, tachaduras, falsificaciones visibles a simple vista...) que ha-
gan dudar de su autenticidad (197), pues los documentos que a simple vista
presenten signos que hagan dudar de su validez deben ser rechazados y de-
vueltos al beneficiario. También debe el banco comprobar que los documen-
tos presentados son originales y no copias (sobre la delimitacién de ambos
conceptos cfr. el art. 22 ¢) RUU (1983)). La obligacién del banco no alcanza
sin embargo la comprobacién de la autenticidad de las firmas de los emiso-
res de los documentos.

(195) La extraiia redacci6n de este artfculo se debe a la necesidad de llegar a un compro-
miso al discutirse en la Camara de Comercio Internacional la revision de 1974 de las Reglas y
Usos Uniformes. No hubo posibilidad de introducir claramente la doble obligacién del banco de
examinar por un lado la conformidad de los documentos con las instrucciones y por otro la con-
gruencia de los documentos entre sf. Solo se pudo llegar a un acuerdo, subsumiendo la incon-
gruencia de los documentos entre sf, en la disconformidad entre instrucciones y documentos
{SCHINNERER,‘AVANCINI,]J. 106).

(196) GARRIGUES; «Confratos bancarioss; p. 619; EISEMANN/EBERTH, p. 151; LUC-
KE, p. 84; MOLLE: «f contratti bancari», p. 573.

(197) EISEMANN/EBERTH, p. 154; GLEISBERG; «Die Priifung von Dokumenten des
kombinierten Transports beim Dokumenten-Akkreditivs, (1980); p. 42; LUCKE, p. 87.
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¢) En tercer lugar, el banco también debe comprobar la regularidad de
la apariencia externa de los documentos desde un doble aspecto: por un lado,
teniendo en cuenta las instrucciones del ordenante, que deben ser cumplidas
literalmente (198); por otro lado, y en lo no previsto por el ordenante, to-
mando en cuenta las normas que las Reglas y Usos Uniformes prevén con
respecto a los documentos de expedici6n, los documentos de seguro y la fac-
tura comercial (199). Para los restantes documentos, si no existen instruccio-
nes concretas del ordenante, rige el principio de que los bancos los aceptarén
tal y como les sean presentados, pero con una importante precision, introdu-
cida en la reciente revisién de las Reglas: los datos resefiados en los docu-
mentos deben ser congruentes con la descripcién de las mercancias en la fac-
tura, y en ausencia de ésta, en el propio crédito (art. 23 RUU (1983)).

El examen de la regularidad de los documentos est4 limitada a su apa-
riencia formal, tal como se presenta a un observador atento, sin que el banco
ni esté obligado frente al ordenante, ni facultado frente al beneficiario para
comprobar si el contenido de los documentos corresponde a la realidad.

En el examen el banco solo puede tener en cuenta los documentos pre-
sentados y exigidos por la carta de crédito; otros documentos no pueden ser
utilizados a la hora de la realizacién del examen, ya que los documentos de-
ben de ser por si solos conformes con las condiciones de la carta de crédito
(200). En especial no se pueden utilizar documentos relativos a la relacién
subyacente, ya que esto violaria el principio de abstraccién entre crédito do-
cumentario y contrato subyacente.

Dentro del examen de la apariencia externa de un documento que dis-
ponga de regulacién legal —como la letra de cambio o el conocimiento de
embarque— debe incluirse también la comprobacion de que el documento
reine todos los requisitos de forma exigidos por la ley (201).

No se puede exigir al banco, por el contrario, un anélisis de la validez
juridica de los documentos o de la capacidad de las personas que los han emi-
tido. El analisis del banco necesariamente se ha de de detener en los aspectos
meramente externos y formales. Si al documento le falta algin requisito (p.
e. la firma del emisor) que a simple vista lo invalida, el banco debe rechazar-

(198) STOUFFLET,p.212.

(199) LUCKE, p. 88.

(200) ZAHN, p. 104; LIESECKE en WM, 1966; p. 458 y 464; GLEISBERG, p. 42.
(201) SCHINNERER/AVANCINI, p. 121; GLEISBERG, p. 43.
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lo; pero si para el examen se requieren conocimientos juridicos especiales, no
se puede exigir al banco que los aplique, ni que obtenga en cada caso el ase-
soramiento juridico necesario. Dada la ingente cantidad de documentos que
a diario debe examinar un banco, la exigencia de un examen de estas caracte-
risticas serfa contraria al principio de celeridad y rapidez que preside la con-
trataciéon mercantil.

El examen del banco tampoco incluye el deber de estudiar todo el clau-
sulado de los documentos para determinar si, en su conjunto, son favorables
a los intereses del ordenante. Esto tiene especial importancia en el caso de
conocimientos de embarque, pélizas de seguros y otros documentos que con
frecuencia contienen complejas condiciones generales.

d) Finalmente, el banco debe comprobar la congruencia de los docu-
mentos entre si (202). Esta regla fue introducida en la revision de 1974 de las
Reglas y Usos Uniformes recogiendo la préctica internacional y completada
con el art. 23, introducido en la més reciente revisién. Su finalidad es eviden-
te: la incongruencia en los propios documentos es un indicio claro de que el
supuesto subyacente, que da derecho al beneficiario a exigir el pago del cré-
dito, en realidad no se ha producido. Nuevamente cabe destacar que la con-
gruencia de los documentos a la que las Reglas y Usos Uniformes hacen re-
ferencia es la congruencia meramente formal, que implica que los términos
de los documentos no pueden ser contradictorios entre si. El caso més fre-
cuente de incongruencia entre documentos se suele dar en la descripcién de
las mercancias en la factura y en el documento de transporte (203).

B) Losarts. 7 RUU (1974) y 15 RUU (1983) exigen que el banco actfie con
«razonable cuidado»; esta expresion coincide con la diligencia que corres-
ponde a un ordenado comerciante (204).

Desde un punto de vista subjetivo la diligencia de un ordenado comer-
ciante implica que el Banco debe examinar los documentos utilizando los
servicios de un técnico con experiencia suficiente; no se puede exigir, sin em-
bargo, que el examinador tenga preparacién especificamente juridica. El
examen por ello no puede abarcar problemas o vicios juridicos de los docu-

(202) EISEMANN/EBERTH, p. 157; MOLLE: «/ contratti bancari, p. 573.

(203) Téngase en cuenta, sin embargo, a este respecto, el art. 32 ¢) RUU (1974) (que
equivale al art. 41 ¢) RUU (1983)).

(204) GARRIGUES; «Confratos bancarioss p. 629; ZAHN, p. 106; GLEISBERG, p. 43;
LUCKE, p. 96; MOLLE: «! contratti bancaris, p. 568; SCHONLE, p. 121; WESSELY, p. 5.
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mentos que vayan mas alla de su apariencia formal; la normativa extranjera
—aplicable a los documentos si se han emitido en el extranjero (art. 10.3.
C.c.)— no tiene que ser tenida en cuenta (205).

Objetivamente, la diligencia de un ordenado comerciante exige que el
examen se realice teniendo en cuenta las limitaciones temporales a las que en
la préctica el examen esta sometido (206). La actuacién del banco debe reali-
zarse en un plazo de tiempo corto (ver p. 162 «infra»), que normalmente no
supera unos pocos dias, y esto es un factor importante a tener en cuenta a la
hora de calificar la diligencia o negligencia en el cumplimiento de la obliga-
cién,

Por ello, la diligencia exigida al banco no abarca la obligacién de leer
integramente las condiciones generales de los documentos que recibe, para
determinar si existe alguna clausula que pueda perjudicar al ordenante o im-
plicar un incumplimiento de las condiciones de la carta de crédito (207). Sin
embargo, el banco est4 obligado a analizar con especial diligencia las condi-
ciones especiales y las clausulas estampilladas o manuscritas en los docu-
mentos (208). Esta obligacion es congruente con el uso internacional de que
estipulaciones de caricter especial, que suponen excepciones a los principios
generales, se destacan siempre incluyéndolas en el anverso del documento
(209).

4.4. La discrecionalidad del banco

Antes de la revision de 1974, las Reglas y Usos Uniformes dejaban en
una serie de casos a la discrecion del banco la aceptacién o el rechazo de los
documentos; en la versién de 1974 han sido sin embargo suprimidos todos

(205) SCHINNERER/AVANCINI, p. 108; GLEISBERG p. 44.
(206) GLEISBERG, p. 44

(207) MEGRAH/RYDER, p. 649, que citan la conocida S. del Lord Justicia Scruton en
«National Bank of Egypt v. Hannerig's Bank» (1919), 1 Le.L, Rep. 69; ver también la S en
«British Imex Industries Ltd. v. Midland Bank Lid.» (1957) 2 Lloyd's Rep. 591; ver también
GUTTERIDGE/MEGRAH, p. 89; LIESECKE en WM, 1976, p. 262. ZAHN, p. 129; SCHINNE-
RER/AVANCINI, p. 106 y 115; EISEMANN/EBERTH; p. 155; GLEISBERG, p. 49.

(208) Véase la S. de la Cour de Cassation de 13.04.67 (Journal de Droit International
1967, p. 884), que resaltd la especial diligencia que incumbfa al banco en relacién a una cléusula
manuserita en un conocimiento de embarque, por no tratarse de una asimple cléusula de estilo
impresas; ver también LIESECKE en WM, 1976, p. 264,

(209) ZAHN, p. 129; GLEISBERG, p. 49.
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los supuestos en los que el banco, a su propio arbitrio, podia aceptar o recha-
zar los documentos, con una finica excepci6n: el art. 32 b) RUU (hoy art. 41
b) RUU (1983)) permite («pueden») pero no obliga a los bancos a rechazar
las facturas comerciales extendidas por un importe superior al expresado en
el crédito (210). Complementando este articulo, la disposicién general ¢) de
las Reglas y Usos Uniformes (ahora incluida dentro del propio art. 41 b)) es-
tablece dos reglas adicionales: (i) el banco autorizado para tomar la decision
serd aquél que esté autorizado para pagar al beneficiario (211) y (ii) su deci-
sién vinculard a todas las partes interesadas.

4.5. Plazo para efectuar el examen

A) Las Reglas y Usos Uniformes solo regulan el plazo del que dispone el
banco - emisor para examinar los documentos que el banco - pagador le pre-
sente, estableciendo el art. 8 d) (convertido en art. 16 c) en la Gltima revisi6n)
que este plazo debe ser «razonable». A falta de una norma expresa, este mis-
mo plazo habra que concedérselo al banco que reciba los documentos direc-
tamente del beneficiario (212). Las Reglas y Usos Uniformes no dan ningu-
na interpretacion del término «razonable». La determinacion exacta de su
extension deberé quedar pues a la discrecion de los tribunales. En supuestos
normales habra que entender que un perfodo de uno a cuatro dias es razona-
ble (213). En casos excepcionales, en los que se presenten documentos no ha-
bituales, no hay inconveniente en entender que el plazo razonable es mas ex-
tenso.

B) Los bancos no estdn autorizados a retener los documentos a medida que
los van recibiendo, y posponer su examen hasta que venza el plazo de vigen-
cia del crédito documentario, sino que por el contrario estén obligados a exa-
minar cada documento a medida que lo van recibiendo y a rechazar cada uno
por separado en caso de que no sea correcto. De esta forma el beneficiario
tiene la posibilidad de presentar nuevos documentos antes de que venza el
plazo de vigencia del crédito documentario. Si el banco recibe los documen-

(210) SCHINNERER/AVANCINI, p. 112; ZAHN, p. 108.

(211) Segfin los casos el banco autorizado para pagar puede ser bien el banco emisor, el
banco - confirmante o el banco - pagador en sentido estricto; ver p. 329 winfra».

(212) ZAHN,p. 142.

(213) Téngase en cuenta los plazos que el art. 336 C.Com. establece para la denuncia de
vicios en la compraventa mercantil, y lo dicho sobre este articulo en la nota 152 de esta segunda
parte. MOLLE: «I contratti bancaris, p. 600 entiende que de uno a tres dias es un plazo razona-
ble.
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tos, pero no procede a examinarlos y rechazarlos en un plazo prudencial, co-
mo es su obligacidn, el banco precluira su derecho a devolverlos en un mo-
mento posterior.

4.6. Rechazo de los documentos

A) El principio general en esta materia se puede enunciar diciendo que el
banco esta obligado frente al ordenante a rechazar aquellos documentos que
no se ajusten a las instrucciones recibidas, o que no retinan los requisitos fija-
dos por las Reglas y Usos Uniformes o por la ley que resulte aplicable (214).
Como ya se ha dicho, el rechazo de los documentos presentados inicialmente
no implica la extincion del crédito documentario, ni afecta al derecho del be-
neficiario a cobrar su importe, si logra corregir a tiempo los errores; mien-
tras no venza el plazo de vigencia fijado en la carta de crédito, el beneficiario
mantiene intacto su derecho a presentar nuevos documentos en substitucién
de los rechazados (215).

Una vez que el banco ha tomado la decision de rechazar un documento,
estd obligado a comunicar el rechazo al beneficiario, explicando la causa en
la que basa su decisién (216).

B) Ladoctrina y la jurisprudencia vienen entendiendo que el rechazo de un
documento por una determinada causa no precluye el derecho del banco a
rechazar el documento por otro motivo, si es presentado nuevamente tras co-
rregirse el primer defecto (217) (218). ;Cuél es el fundamento de esta aseve-
racién? Indudablemente esta ligada con la idea de que el banco solo est4 fa-
cultado por su comitente para recibir documentos que sean correctos; y el
beneficiario esta a su vez obligado frente al ordenante a entregar documen-
tos que retinan todas las condiciones exigidas. Por eso el banco nunca puede

(214) LUCKE,p. 93.
(215) LUCKE, p. 85.

(216) Asf VIDAL, p. 148; LUCKE, p. 93 y la S de 3.3.51 de la Cour d*Appel de Lovaina
(Pasicrisie belge, 1951, I11, p. 103). De otra opini6én, LIESECKE en WM, 1966, p. 467.

(217) ZAHN, p. 143; GUTTERIDGE/MEGRAH, p. 139, que cita la S del caso «Skandina-
viska Aktiebolaget v. Barclay» (1925), 22 Le.L. Rep. 523, en la que el juez Green dictaminé
que el banco no estaba obligado a comunicar inicialmente todos los defectos de los documentos,
Esta misma postura ha sido mantenida con mucho énfasis por el juez Parker en «Kydom Com-
paiia Naviera, S. A. v. National Westminster Bank Ltd. and others (1980) Com, LR 12,

(218) La situacién es diferente sin embargo en la relacién entre banco - emisor y banco -
secundario; ver p. 340 winfra»,
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estar obligado a aceptar documentos que objetivamente sean incorrectos.
Debe hacerse notar, sin embargo, que este principio nunca podra utilizarse
para amparar una actitud dolosa o antijuridica del banco.

C) Una vez realizado el examen de los documentos dentro de un plazo ra-
zonable, el banco esta obligado a devolver al beneficiario los que hayan re-
sultado rechazados. Al banco le estd vedado retener los documentos inco-
rrectos para garantizar posibles obligaciones del beneficiario surgidas de
otras relaciones juridicas (219).

D) Cuando los defectos que los documentos presentan son de naturaleza
accesoria, su rechazo suele perjudicar no solo al beneficiario, sino también al
ordenante, pues se est4 posponiendo o imposibilitando el cumplimiento del
contrato subyacente; por eso la préctica ha desarrollado numerosas solucio-
nes alternativas al rechazo de los documentos; asi, el banco puede solicitar al
ordenante que le autorice para aceptar los documentos en la forma en que
los ha presentado el beneficiario, produciéndose, en caso de obtenerse la au-
torizacién, una modificacion del crédito documentario; también es posible
que el banco pague al beneficiario bajo la reserva de que el ordenante ratifi-
que los documentos, o que el beneficiario otorgue al banco una garantia de
otro banco que cubra los dafios y perjuicios que se le puedan irrogar al emi-
sor como consecuencia de aceptar documentos incorrectos. Todas estas posi-
bilidades seran examinadas «in extenso» al estudiar la relacién juridica entre
banco y beneficiario.

4.7. Estudio de los principales documentos

A) Parece éste el lugar adecuado para estudiar con mayor profundidad los
requisitos que las Reglas y Usos Uniformes y nuestro ordenamiento estable-
cen para las diferentes clases de documentos, y que, por ser apreciables a
simple vista, deben ser tenidos en cuenta por el banco.

B) No es casualidad que las Reglas y Usos Uniformes estudien con detalle
precisamente los tres documentos que se exigen en la venta CIF: el documen-
to de expedicion, la péliza de seguro y la factura. Se muestra aqui que histé-
ricamente crédito documentario y venta CIF surgieron en paralelo (220). Sin
embargo, como ya se ha sefialado, no se debe olvidar que hoy el crédito do-
cumentario se utiliza para formalizar los pagos, no solo de contratos de com-

(219) ZAHN,p. 145, con jurisprudencia y bibliografia adicionales.
(220) MENENDEZ: «La venta CIF», p. 216.
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praventa (y en especial en las compraventas CIF), sino para la realizacién o
el aseguramiento de toda clase de pagos, constituyan éstos bien el cumpli-
miento de una obligacién entre ordenante y beneficiario, o bien la indemni-
zacion que el beneficiario deba al ordenante precisamente como consecuen-
cia de un incumplimiento de la relacién que les une.

4.8. La factura comercial

El banco normalmente examina en primer lugar la factura comercial
(221), ya que si la factura, es decir la declaracién del propio beneficiario, no
coincide con los requisitos del crédito documentario, es evidente que el banco
ha de rechazar de plano los documentos. La factura debe incluir A) el nom-
bre del emisor, B) el nombre del facturado, C) la descripcidon de las mercan-
cias y D) el importe.

A) En primer lugar hay que sefialar que toda factura debe ser emitida por
el beneficiario del crédito; esto exige que la factura debe ser redactada por el
beneficiario, y que figure su nombre en ella como expedidor; pero no parece
ser requisito indispensable que el documento esté firmado por el beneficia-
rio, puesto que ni en las Reglas y Usos Uniformes ni en nuestro ordenamien-
to existe obligacion legal en este sentido (222); por lo tanto —salvo instruc-
ciones del ordenante en contrario— la factura no tendra que estar firmada
por el emisor,

B) Las Reglas y Usos Uniformes prevén expresamente que «salvo que el
crédito contenga instrucciones en contrario, las facturas comerciales debe-
ran ser extendidas a nombre del ordenante», (art. 32 a) RUU (1974) y art. 41
a) RUU (1983)); cabe pues que el ordenante exija una factura a nombre de un
tercero; se dara este supuesto en los que el ordenante no acttie més que como
un mero intermediario (223).

C) Elart. 32 c)delas RUU (1974) (ahora art. 41 ¢) RUU (1983)) exige que
la descripcion de las mercaderias en la factura debe corresponder con la que

(221) VIDAL, p. 141; EISEMANN/EBERTH, p. 104; ZAHN, p. 110; CANARIS, p. 524;
SCHINNERER/AVANCINI, p. 86; GUTTERIDGE/MEGRAH, p. 127; KOZOLCHYK, p. 515;
MOLLE: «I contratti bancaris, p. 540; sobre la factura en general cfr. GARRIGUES; «Trafados,
111, L.», p. 80; MENENDEZ: «La venta CIF», p. 191 y sobre todo URIA; «Contribucién al estudio
de la factura en la compraventa mercantils en «Homenaje Polo» (1981),

(222) El Codigo de Comercio actual no presta ninguna atencién a la factura, hasta el
punto que ha suprimido las escasas menciones que el Cédigo de Comercio de 1829 le dedicaba.

(223) Para el caso de transferencia del crédito documentario ver p. 316 «infra».
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figure en la carta de crédito. La jurisprudencia ha interpretado esta regla en
el sentido de que la congruencia debe ser literal (224), no pudiéndose amino-
rar la rigidez de la literalidad ni aun en el caso de que en otros documentos
sometidos por el beneficiario la mercancia se halle descrita con total exacti-
tud. Es de destacar, finalmente, que de acuerdo con las Reglas y Usos Uni-
formes, en la factura es el inico documento en el que las mercancias deben
ser descritas con absoluta precision. En los demés las mercancias pueden ser
descritas en términos generales que no sean incompatibles con la descripcién
dada en la carta de crédito (art. 32 ¢) RUU (1974) y art. 41 c) RUU (1983)
«in fine»).

D) En principio, el importe de la factura debe coincidir, tanto en lo referen-
te a la cantidad como en lo referente a la divisa, con los requisitos expresados
en las instrucciones del ordenante y en la carta de crédito (225).

Se puede dar, sin embargo, el caso de que la cuantia total de la factura
presentada por el beneficiario sea superior al importe del crédito documenta-
rio; en este supuesto se deben distinguir las dos alternativas siguientes:

a) El incremento en la suma facturada se puede deber en primer lugar a
que se haya facturado una cantidad mayor a la prevista pero a un precio uni-
tario correcto (226); en este caso el art. 32 b) RUU (1974) (que corresponde
al art. 41 b) RUU (1983)) deja a la discrecion del banco aceptar o rechazar
los documentos (227). En el caso de que el banco se decida por aceptarlos,

(224) La exactitud con la que los bancos deben examinar los documentos se deduce del
caso (ya citado ver nota 150 wsupra») «Bank Melli Iran v. Barclays Bank (D.C. & O.)»; las
instrucciones del ordenante eran que la mercancfa debfa ser «100 new trucks»; la factura se re-
feria a «100 trucks in new condition»; el juez Mac Nair declard «sin vacilacién» que la factura
no se ajustaba al mandato recibido; ver CHORLEY /SMART, p. 215; ZAHN, p. 110, NIELSEN en
WM, 1962, p. 780, cita el caso de un ordenante que instruy a su banco para que abriera un cré-
dito para el pago de esalted codfillets with skin, without wings». La factura entregada por el
beneficiario decia: esalfed codfillets with skin, without wings, and fishbones». El banco se
negé a realizar el pago. El principio ha vuelto a ser remachado en la reciente S en el caso «The
Lenax (1 Lloyds Law Report, 1981, p. 681). Véanse otros ejemplos citados en MOLLE; «I con-
tratti bancaris, p. 576.

(225) En su caso serén aplicables las reglas de interpretacion del art. 34 RUU (1974), que
corresponde al art. 43 de la Gltima revisién.

(226) Supongamos un crédito documentario que seg(in la carta de crédito cubra «100 fo-
neladas a 10 Ptas.: fotal= 1,000 Piass; en el presente supuesto la factura podria ser «120 fone-
ladas a 10 Ptas.: total=1.200 Ptas».

(227) Excepto que nos encontremos en el supuesto del art. 34 b) RUU (1974), que equiva-
le al recogido en el art. 43 b) RUU (1983), en cuyo caso parece que el banco no puede rechazar
la factura; cfr. MOLLE: «f confratti bancaris, p. 541,
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anicamente debera pagar al beneficiario el importe maximo por el que el cré-
dito se hubiera emitido; por el exceso el banco podra efectuar —si asi lo con-
viene con el beneficiario— una remesa de cobro documentaria por cuenta de
este altimo (228) (229).

b) El exceso en el precio se puede deber en otros casos a que el precio
unitario sea excesivo, aunque la cantidad facturada sea correcta (230); en es-
tos supuestos el banco debe rechazar la factura en todo caso, por no ser con-
forme con la carta de crédito (231).

E) La cuantia de la factura no solo puede ser superior al importe del crédi-
to, sino que también se pueden dar supuestos en los que la suma facturada
sea inferior a ese importe; asumiendo que el ordenante no haya autorizado
expresamente al banco a aceptar facturas de esta clase (232), cabe distinguir
los siguientes supuestos:

a) La diferencia se puede deber a que la cantidad facturada sea inferior
al importe del crédito, pero el precio unitario sea correcto (233): en este caso
nos encontramos en realidad ante una expedicion parcial por el beneficiario
y por lo tanto, siempre que el ordenante no haya prohibido expresamente ex-
pediciones parciales, el banco debera aceptar la factura (art. 35 a) RUU
(1974) y art. 44 a) RUU (1983)), y, por supuesto, solo har4 entrega al benefi-
ciario de la cantidad facturada.

b) La diferencia también puede ser la consecuencia de aplicar un precio
unitario no correcto a una cantidad facturada que si es correcta (234); en es-
te caso nos encontramos ante una rebaja en el precio no prevista en el crédito
documentario; el banco debe rechazar la factura, ya que un precio inferior
no necesariamente tiene que favorecer al ordenante; asi, por ejemplo, si el
ordenante es un comisionista y su premio se calcula sobre el precio pagado.

(228) Sobre la remesa documentaria, ver p. 31 «supra»,

(229) Cir. ZAHN, p. 112, que describe el conflicto de intereses que para el banco puede
suponer ser simult4neamente comisionista del ordenante y del beneficiario.

(230) En el ejemplo anterior: «100 toneladas a 13 Pias.: total=1.300 Piass.
(231) ZAHN,p. 111,

(232) Sera suficiente que en sus instrucciones utilice las palabras «hasta», «sin sobrepa-
sars, etc.

(233) En el ejemplo anterior: «800 toneladas o 10 Ptas.: fotal=800 Ptass.
(234) Nuevamente en el ejemplo: «100 foneladas a 7 Ptas.: total=700 Pias.»
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En la practica, en estos casos los bancos se suelen dirigir al ordenante para
solicitarle una aclaracién de sus instrucciones.

F) Finalmente, conviene hacer una mencioén a los gastos accesorios (im-
puestos, embalaje, transporte, seguros...) que puedan figurar indivudualiza-
dos en la factura. La regla general consiste en que las facturas con tales gas-
tos individualizados sélo son correctas si el ordenante ha dado instrucciones
especificas aceptandolas, o si los cargos son congruentes con la clase de com-
praventa (CIF, FOB, ...) a realizar, y ésta se menciona expresamente en las
instrucciones dadas al banco (235). En todos los demas supuestos, las factu-
ras que detallen gastos accesorios deben ser rechazadas, aunque la suma fac-
turada no exceda del importe del crédito, ya que en estos casos el ordenante
puede salir perjudicado, si es un comisionista y su premio se devenga sobre el
valor neto facturado; también pueden presentarse problemas con respecto al
valor por el que las mercancias se deben asegurar (236).

4.9. Documentos de transporte

La denominada «revolucion del transporte» ha traido consigo impor-
tantisimas modificaciones en los documentos de transporte utilizados en el
comercio internacional. Hasta la revision de 1962, las Reglas y Usos Unifor-
mes (nicamente contemplaban el documento de transporte més tradicional:
el conocimiento de embarque. Al renovarse las Reglas en 1974, se anadi6 un
articulo referente al documento de transporte combinado, pero el concepto
basico seguia siendo el conocimiento de embarque «a bordo» emitido por el
naviero. Sin embargo, durante la década de 1974 a 1984, el conocimiento de
embarque se ha convertido en un instrumento progresivamente menos fre-
cuente, sustituido por otros titulos que cubren diferentes clases de transporte
y que no son expedidos por el naviero (236 bis). La tiltima revision de las Re-
glas y Usos Uniformes ha introducido profundisimas modificaciones en esta
materia, hasta el punto que se puede decir, sin temor a equivocarse, que la
regulacién de los documentos de transporte en la revision de 1983 es radical-
mente diferente a la contenida en la revision precedente. Por ello se hace im-
prescindible estudiar en primer lugar la normativa contenida en la revision
de 1974, para compararla a continuacién con la de la filtima revision.

(235) Si en el ejemplo anterior el precio era CIF, la siguiente factura debe ser aceptada:
«Por 100 toneladas a 9 Ptas.: 900 Ptas.; mds transporte a 0,8 Ptas. por tonelada: 80 Ptas.;
més prima de seguro a 0,2 Plas. por tonelada=20 Ptas.; Total=1.000 Ptass.

(236) ZAHN,p. 113,
(236 bis) ROWE,en IFLR, enero 1983, p. 17.
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4.9.1. Requisitos generales en las RUU (1974)

A) Los documentos de transporte pueden adoptar las mas variadas formas,
segiin las modalidades de expediciéon que documenten. Las Reglas y Usos
Uniformes en su version de 1974, sin embargo, tnicamente diferencian tres
categorias: los conocimientos de embarque maritimo (arts, 19-22), los docu-
mentos de transporte combinado (art. 23) y los restantes documentos de ex-
pedicion (art. 24) (237). Todos estos documentos tienen un elemento comfin;
se trata de titulos de tradicion, es decir, titulos que atribuyen a su poseedor
un triple derecho sobre unas determinadas mercancias: el derecho a exigir su
entrega, la posesion mediata sobre las mismas y el poder de disponer de ellas
mediante la transferencia del titulo (238).

El hecho de que uno de los documentos a entregar en un crédito docu-
mentario sea un titulo de tradicidn, tiene importantes repercusiones para el
banco y para el ordenante; para el banco, porque la tenencia de los titulos y
la posesion de las mercancias que representan actfian como garantia del
cumplimiento de las obligaciones de pago asumidas por el ordenante; y para
este Gltimo, porque sin el titulo valor, el consignatario no esta facultado para
exigir al porteador la entrega de las mercancias transportadas. Si al finalizar
el transporte, el tenedor del titulo de tradicidn no se presentara para exigir al
porteador su entrega, éste las debera depositar judicialmente (239).

B) Las Reglas y Usos Uniformes establecen una serie de requisitos y nor-
mas aplicables a toda clase de documentos de transporte, sean conocimien-

(237) Entre estos filtimos documentos se incluyen:

— transporte terrestre por carretera: carta de porte (art. 350 C.Com. y 6 del Convenio re-
lativo al Contrato de Transporte Internacional de Mercancias por Carretera (CMR), hecho en
Ginebra el 19 de mayo de 1957);

— transporte por ferrocarriles: talon de ferrocarril (art. 113 del Reglamento de 8 de sep-
tiembre de 1878) y carta de porte (art. 6 del Convenio Internacional sobre el Transporte de
Mercancias por Ferrocarril, hecho en Berna el 7 de febrero de 1970);

— transporte aéreo: talon aéreo (art. 102, Ley 48/1960 de 21 de julio de Navegacién Aé-
rea) y carta de porte aérea (art. 6 del Convenio para la Unificacién de ciertas Reglas relativas al
Transporte Aéreo Internacional, hecho en Varsovia el 12 de octubre de 1929 y modificado por
el Protocolo de La Haya de 28 de septiembre de 1955).

(238) La bibliografia espafiola sobre titulos de tradicién no es excesivamente amplia; cfr.
GARRIGUES: «Tratados, 11, p. 760; VICENTE Y GELLA: «Los titulos de crédifo» (1933), p.
162; ROBLES: «Los fitulos de tradicién en el Derecho espaiiols en RDM, 4 (1947), p. 191;
SANCHEZ CALERO:; «El contrato de transporte maritimo de mercancias» (1957), p. 108,

(239) Cfr. art. 625 C.Com. para el transporte mediante buques y art. 369 C.Com. para el
transporte terrestre.
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tos de embarque, cartas de porte o de cualquier otro tipo, recogidos princi-
palmente en los arts. 15-18 RUU (1974) y referidos ala descripeién y canti-
dad de las mercancias, a las reservas que pueda hacer el transportista, al pa-
go del transporte y al plazo de presentacion por el beneficiario.

C) Descripcién y cantidad de las mercancias: Aunque las Reglas y Usos
Uniformes no lo exijan expresamente, es indispensable que todo documento
de transporte describa la clase y la cantidad de las mercancias transportadas;
no se requiere, sin embargo, que tal descripcion se efectie en términos tan
precisos y detallados como en la factura (cfr. art. 32 c) RUU) (1974)) (240)
Ademés, es necesario que la descripcion de las mercancias que el transportis-
ta efectiie en el documento de transporte no sea incongruente con la descrip-
cién contenida en la factura o en la carta de crédito, seglin exige expresamen-
te el ya citado art. 32 ¢) RUU. El principio de la «Dokumentenstrenge» se
halla pues mitigado en este punto concreto: mientras que la descripcion en
factura de las mercancias debe coincidir literalmente con la contenida en la
carta de crédito, la descripcion en los documentos de transporte Gnicamente
tiene que ser congruente (pero no literalmente idéntica) con aquélla. La «ra-
tio» de esta regla hay que buscarla en el hecho de que la redaccion de la fac-
tura depende exclusivamente de la voluntad del beneficiario, mientras que la
redaccion de los documentos de transporte incumbe al transportista, y éste
puede utilizar una terminologia distinta a la del beneficiario. Ademas, existe
una costumbre entre los transportistas de describir las mercancias que reci-
ben para el transporte por categorfas tipificadas.

También es de destacar que las cliusulas de exoneraci6n del transportis-
ta con respecto a la naturaleza o a las caracteristicas de las mercancias como
«shipper*s load and count» («carga y cuenta por el cargador») o «said by

(240) Cfr. ZAHN, p. 126, que cita amplia jurisprudencia inglesa y norteamericana en
igual sentido. Es de destacar que el rigor original de la jurisprudencia inglesa y norteamericana
(citada en VIDAL, p. 138), que exigfa una correspondencia literal entre carta de crédito, factura
y documento de transporte, se ha suavizado con el paso de los afios, (ver sobre todo «Midland
Bank Ltd. v. Seymour», (1955) 2 Lloyd's Rep. 147; 7 L.A.B. 42; cfr. CHORLEY/SMART, p.
209: MEGRAH/RYDER, p. 653; GUTTERIDGE MEGRAH, p. 106) y este cambio se ha plas-
mado en la nueva redaccién del art. 32 ¢) RUU.
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shipper to contain» («segiin declaracion del cargador contiene») (241) no im-
plican el rechazo del documento de transporte, a no ser que en la carta de
crédito el banco —siguiendo las instrucciones del ordenante— haya expresa-
do lo contrario (art. 17 RUU (1974)).

D) Reservas: Los documentos de transporte son simultineamente docu-
mentos que formalizan el contrato de transporte y que acreditan el recibo de
las mercancias por el porteador. Al recibirlas, el transportista procede a su
examen externo, y de presentar las mercancias o su embalaje algin vicio o
defecto visible a simple vista, el transportista esta obligado a resefiarlo ha-
ciendo constar la oportuna reserva en el documento de transporte (242). En
el caso de que asi lo haga las Reglas y Usos Uniformes ordenan que el docu-
mento debe ser considerado como no limpio (art. 18 a)) (243) y que los ban-
cos —salvo que la carta de crédito expresamente diga que determinadas re-
servas son aceptables— deben rechazar todo documento de transporte que
no sea limpio (art. 18 b) RUU (1974)) (244).

Con la finalidad de facilitar la tarea examinadora de los bancos, el art.
18 a) RUU (1974) limita pues los documentos que los bancos deben conside-

(241) Sobre estas cldusulas en general cfr.; SANCHEZ CALERO: «Transporte maritimos
p. B1; de GAMECHOGOICOECHEA: « Tratado de Derecho Maritimo Espariols V (s.f.), p. 228;
FARINA: eDerecho Comercial Maritimo», 11, (1948), p. 457. La interesante STS de 10,12.49
(RA 1652) dice que la clausula «ignoro peso, confenido, calidad y estado de las mercancias»
es ssencillamente la consignacién de un hecho que no tiene oira virtualidad juridica en el
contrato respecto del cual se inserta, que invertir la carga de la prueba, foda vez que al no
aceptar el capitan la declaracién de peso, calidad y confenido de los objetos que han de
ser transportados, hecha unilateralmente en el conocimiento por el cargador, obliga a éste
cuando formule reclamacién sobre alguno de tales extremos, a probar de manera feha-
ciente, para tener eficacia en su accién, que era cierta la declaracién referente a los mis-
mos consignada en dicho conocimiento de embargue». En igual sentido se decidieron las SS
de 3.6.49 (RA 724), 11.11.49 (RA 1424), 14.12.49 (RA 1478), todas ellas dictadas en supuestos
de hecho que guardaban similitud.

(242) Con respecto a las reservas sobre el estado y condicién de las mercancias puede cfr.;
SANCHEZ CALERO: «Transporte maritimos, p. 87; de GAMECHOGOICOECHEA, p. 222; FA-
RINA, p. 449; VIDAL: «Pérdidas y dafios, reservas y prueba en el conirato de iransporte ma-
rifimo internacional de mercancias por mar» en RDM 61, (1956), p. 93.

(243) La version espafiola de las Reglas y Usos Uniformes utiliza el término «limpios
como traduccion literal de la expresion inglesa ecleans; en nuestra doctrina es més normal ha-
blar de un conocimiento neto.

(244) Cfr, CANARIS, p. 507; SCHLEGELBERGER/HEFERMEHL, n. m. 170; SCHINNE-
RER/AVANCINI, p. 78; ZAHN, p. 127; LIESECKE en WM 1964, p. 12B4; MEGRAH/RYDER, p.
651; GUTTERIDGE/MEGRAH, p. 98; MOLLE: ! coniratii bancari», p. 521.
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rar como no limpios, a aquellos en que conste expresamente la mencién de
algiin defecto en el estado de las mercancias y /o del embalaje. Por lo tanto
no hace falta que el documento de transporte exprese de forma positiva el
buen estado de las mercancias (p.e. «shipped in apparent good order»); el si-
lencio es suficiente para que sea considerado limpio. Las clusulas que no ex-
presen un defecto de las mercancias o de su embalaje, sino un desconoci-
miento por parte del transportista, tampoco implican que los documentos
hayan de considerarse como no limpios (p.e. «dice pesar»; «contenido y peso
desconocido») (245) (246). Las Reglas y Usos Uniformes se decantan pues
por lo que podria denominarse concepto estricto: es limpio todo documento
que no contenga reserva expresa sobre el estado y la condici6n aparente de la
mercancia, sin tenerse en cuenta si existen reservas sobre el peso, cantidad y
marcas de las mercancias (247) (248).

(245) Una norma expresa en este sentido fue suprimida en la Revision de 1962 de las Re-
glas y Usos Uniformes; la omisién se debe a que la norma era superflua, no a que debiera dejar
de aplicarse; LIESECKEen WM, 1964, p. 1284,

(246) Véase sin embargo la S de la Cour de Cassation de 13.4.67 (Journal de Droit Inter-
national 1967, p. 884; LIESECKEen WM 1976, p. 264); el banco habia aceptado un conocimien-
to de embarque con una mencién manuscrita del capitdn de «said fo weighs; el tribunal entendid
que el documento era «litigieux» y que el banco, al aceptarlo, no habia aplicado «foute la pru-
dence qui s'imposait ¢ elle». Esta sentencia, sin embargo, es claramente contraria a lo previsto
enel art. 18 a) RUU (1974), y en ella influyé indudablemente el hecho de que la mencion del ca-
pitan era manuscrita,

(247) Cfr. SANCHEZ CALERO; «Transporte maritimos, p. 88.

(248) GARRIGUES, en «Dictémenes de Derecho mercantils, ITI (1976), p. 1090 se
plantea el siguiente supuesto de hecho: un ordenante habia dado instrucciones a un banco para
que el pago en un crédito documentario se efectuara contra la entrega de un juego de conoci-
mientos de embarque originales «clean on board». Los conocimientos entregados, aunque ca-
recian de reservas, no contenian una mencion expresa «clean on boardr y a pesar de ello el ban-
co pagd. GARRIGUES entiende que el banco no incurri6 en responsabilidad, porque el hecho de
que el conocimiento lleve o no la frase «clean on board>» no tiene significacion juridica alguna,
puesto que todo conocimiento que no contenga reservas es, por este solo hecho, un conocimien-
to «clean on boards. En mi opinién, sin embargo, esta postura solo era correcta, en vigencia de
las RUU (1974), si en las instrucciones el ordenante no hubiera hecho referencia alguna a las ca-
racteristicas del conocimiento. Pero el ordenante «de facton ordend que los conocimientos con-
tuvieran la mencién «clean on boards y el banco debi6 atenerse con total rigor —recuérdese el
principio de la «Akkreditivstrenges— a las instrucciones recibidas. Entiendo por lo tanto que en
el supuesto planteado el banco debi6 haber rechazado los documentos que el beneficiario le pre-
sentd, y que, al no hacerlo, incurri6 en responsabilidad. Lo hasta aqui dicho es cierto, puesto
que, al acontecer el supuesto de hecho, la version de las RUU que estaba en vigor era la de 1974;
la filtima revision, sin embargo, ha introducido un nuevo pérrafo, el c) del art. 34, que da solu-
cién contraria a la situacién fictica planteada, al ordenar que el requisito explicito en el crédito
que exija una mencién «clean on boardw se deba entender cumplido, siempre que el documento
de transporte no contenga reserva expresa alguna. La nueva version de las RUU ha venido pues
a confirmar la opinion de GARRIGUES.
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Sin embargo, una falta de mencién total de la cantidad o del peso de las
mercancias (p.e. «no pesado, por no funcionar la bascula») obliga al banco a
rechazar los documentos; no porque el documento no sea limpio, sino por-
que faltara uno de los elementos esenciales de todo documento de transporte:
la fijacion de la cantidad o peso de las mercancias (249). Un documento de
transporte sin fijacion de la cantidad o peso de la mercancia es un documen-
to que a simple vista carece de uno de sus requisitos esenciales y que tiene
que ser rechazado (250).

Para que una reserva implique que un conocimiento no es limpio, debe
referirse a un vicio que afecte a la mercancia en el momento de su entrega al
trnasportista. Reservas que se refieran a vicios posteriores no hacen que el
conocimiento pierda su consideracion de limpio (251).

E) En la practica, la diferenciacion entre documentos limpios y no limpios
no siempre es facil. La Cdmara de Comercio Internacional ha publicado un
cuaderno (252), que recoge las menciones admisibles o no admisibles segtin
las diferentes clases de mercancias, y que estd pensado como ayuda para el
ordenante a la hora de dar instrucciones y para el banco a la hora de aceptar
o rechazar los documentos.

F) Pago del precio del transporte: Los documentos de transporte invaria-
blemente contienen menciones que determinan si el precio del transporte ha
sido pagado por el cargador, o debe ser pagado por el destinatario. De no
existir instrucciones concretas a este respecto, las Reglas y Usos Uniformes
obligan a los bancos a aceptar los documentos de transporte aunque indi-
quen que el flete ha de ser pagado por el destinatario (art. 16 ¢) RUU
(1974)).

En el supuesto de que el ordenante haya dado instrucciones concretas de
que el flete debe ser satisfecho por el cargador, los bancos aceptarin docu-
mentos de transporte que —aun reconociendo que el flete es a cargo del car-
gador— mencionen la existencia de costes adicionales a los gastos de trans-

(249)  Ver art. 706, 6. C.Com.; art. 18.8.2 Ley de 22 de diciembre de 1949 y art. 350, 4.
C.Com.
(250) Deigual opinién LIESECKEen WM 1964, p. 1284,

(251) «M. Golodetz & Co. Inc. v. Czarnikowe-Rionda Co. Incs. (1980) 1 ALL ER 501;
en este caso la mercancia habia sido embarcada en buen estado, pero, una vez en el buque, se
habfa incendiado. El conocimiento de embarque llevaba la cl4usula edischarged because of
damage». El Tribunal entendié que el conocimiento era limpio.

(252) «The Problem of Clean Bills of Lading»; publicacién ntim. 283.
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porte (como gastos de carga, descarga u operaciones similares) que deban
ser asumidos por el destinatario, a menos por supuesto que en la carta de
crédito se diga expresamente lo contrario (art. 16 d) RUU (1974)). De esta
forma se ha resuelto de forma positiva la antigua duda, de si documentos con
clausula FIO podian ser admitidos (253) (254).

En aquellos casos en que deba constar el prepago o pago del flete, las
Reglas y Usos Uniformes aceptan como prueba de tal pago, que el docu-
mento de transporte o de recepcién contenga una mencién que lo indique
claramente, aungue haya sido puesta mediante estampilla o por cualquier
otro procedimiento (art. 16 a) RUU (1974)). La simple mencién «flete paga-
dero por anticipado» o «flete a pagar por anticipado» (que no recoge clara-
mente la realizacién del pago por el cargador), en cambio, no se considerara
como prueba del pago (art. 16 b) RUU (1974)).

G) Otro problema que se puede plantear es el de si en una compraventa
CIF o C&F (en la que por lo tanto el vendedor asume el pago del transporte)
es posible que el el documento de transporte indique que el flete debe ser pa-
gado por el destinatario, siempre que tal coste se halle deducido con clari-
dad del precio de las mercancias en la factura. Este problema se planted
frontalmente en un famoso caso americano «Dixon, Irmaos&Cia. Ltda. v.-
Chase National Bank of the City of New York» (255), en el que el tribunal
entendid que existia una costumbre, segiin la cual en un contrato CIF el ven-
dedor dnicamente debe cargar con el coste del transporte, pero no tiene nece-
sariamente que pagarlo por anticipado, siendo suficiente con que deduzca su
coste de la factura. Esta postura es aceptada de forma generalizada (256).

H) Plazo de presentacion por el beneficiario: Los documentos de transporte
no pueden ser presentados por el beneficiario al banco después de transcurri-

(253) SCHINNERER/AVANCINI, p. 78; sobre la significacién de la clausula FIO cfr.
GONDRA: «Régimen juridico de las operaciones de carga y descarga en el irdfico mariti-
mo» (1970}, p. 57.

(254) El banco debe sin embargo rechazar documentos de transporte en los que se incluya
la obligacién del consignatario de retornar a su costa los contenedores hasta el lugar de expedi-
cién, Costes de esta clase no caen dentro de los ecostes adicionales a los gasfos de transportes
a que se refiere el art, 16 d) RUU (1974) (ver SCHINNERER / AVANCINI, p. 122; GLEISBERG,
p. 7).

(255) C.C.A 2d (1944), 144 F. (2d) 759, GUTTERIDGE / MEGRAH, p. 115; ZAHN, p.
133,

(256) ZAHN, p. 133; LIESECKE en WM 1976, p. 265; SCHMITTHOFF: «Export Trades,
p. 341; MENENDEZ: «La venta CIF», p. 200; véase también la S de LORD PORTER en «Comp-
toir d’Achat v Louis de Ridder» (1949) A.C. 293, 309.
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do el plazo estipulado en la carta de crédito para la presentacion, o, en au-
sencia de estipulacién, a los 21 dias de la fecha de emision del documento
(art. 41 RUU (1974)) (257) (258). Los documentos de transporte presenta-
dos después de dicho plazo se conocen como «stale». La razén para el recha-
zo de los documentos «stale» radica en que los documentos normalmente lle-
garan a manos del destinatario con posterioridad al arribo de las mercancias
al lugar de destino, dando lugar a una responsabilidad del destinatario frente
al transportista por el retraso en la recepcion de los bienes (259).

4.9.2. El conocimiento de embarque maritimo en las RUU (1974)

A) Como es bien sabido, el conocimiento de embarque —el més frecuente
(260) y mas caracteristico de los documentos de transporte— se puede hallar
sometido en nuestro ordenamiento bien a las normas del Codigo de Comer-
cio (arts. 706-718) o bien a las de la ley de 22 de diciembre de 1949 (arts. 18-
20), reguladora de los conocimientos de embarque en el transporte interna-
cional de mercancias y que incorpord a la legislacion espafiola las normas del
Convenio de La Haya de 25 de agosto de 1924 (261) (262).

(257) Téngase en cuenta que la prérroga que para el plazo de vigencia del crédito docu-
mentario prevé el art. 39 a) RUU (1974) no es aplicable al plazo de presentacion.

(258) ZAHN, p. 124; SCHINNERER/AVANCINI, p. 105; GUTTERIDGE/ MEGRAH, p.
112: MEGRAH / RYDER, p. 656.

(259) Conviene hacer referencia a una préctica viciosa que se ha generalizado en algunas
ramas del comercio internacional y en especia’ en la del petréleo crudo, de acuerdo con la cual
el ordenante autoriza al beneficiario para que entregue los documentos en un determinado plazo
desde su expedicién, aun a sabiendas de que ¢l transporte durar4 bastante menos que dicho pla-
zo. Esta autorizacién plantea el problema de que el buque llegaré a puerto sin que el ordenante
haya recibido los documentos y sin que por lo tanto «de jures pueda retirar la mercancia; pero
este problema se soluciona, si el naviero —como habitualmente ocurre— esté dispuesto a entre-

garle el petrdleo contra una carta de garantia.
La finalidad de esta préictica es evidentemente la de obtener un perfodo adicional de finan-

ciacion a costa del banco que ha abierto el crédito. Para éste presenta la gran desventaja que
pierde en buena parte la garantia que la tenencia de los conocimientos le otorga, puesto que la
mercancia «de facto» ya se encontrari en poder del ordenante, antes de que éste haya reembol-
sado a la entidad financiera,

(260) LIESECKE en WM 1978, SONDERBEILAGE Nr. 3, p. 23 calcula que el transporte
por mar supone el 85% del transporte internacional de mercancias.

(261) Véase también el D 2935/1966 de 17.11.66 y la O.M. 23.7.68, por el que se aprueba
un modelo de conocimiento de embarque de utilizacién preceptiva en la navegacién de cabotaje.

(262) Sobre el conocimiento de embarque en general puede cfr.: GARRIGUES: «Curso de
Derecho Mercantils, 11, p. 667; RUBIO: «E! fletamento en el Derecho espaiols (1953), p.
125; SANCHEZ CALERO: « Transporte Maritimos, p. 71; VIDAL: «E] conocimiento de embar-
que en el transporte internacionals (1955); ANASTASIO; «Alrededor del conocimiento de
embargues en RDM, I, (1946), p. 59; de GAMECHOGOICOECHEA, p. 155; FARIRNA, p. 291;
MENENDEZ: «La venta CIFs, p. 162.
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Desde el punto de vista de la obligacién del banco de examinar el cono-
cimiento de embarque presentado por el benefiniario, el hecho de que el do-
cumento esté sometido a la regulacién del C.Com. o a la Ley de 22 de di-
ciembre de 1949, es indiferente, puesto que el examen del banco se tiene que
limitar a una comprobacion de que los requisitos formales fundamentales del
titulo —que son iguales cualquiera que sea el régimen juridico aplicable— se
cumplen.

B) En el presente capitulo se van a estudiar en primer lugar los preceptos
que las Reglas y Usos Uniformes (1974) enuncian con respecto a los conoci-
mientos de embarque y que se pueden dividir en una norma general (el art.
19 RUU que fija las clases de conocimientos que se deben admitir y recha-
zar) y tres normas especificas (art. 20 sobre el embarque de las mercancias,
art. 21 sobre trasbordos y art. 22 sobre carga en cubierta); a continuacién se
analizarén los requisitos generales que todo conocimiento debe reunir para
poder ser aceptado por el banco (juego completo, firma, designacion del con-
signatario).

C) Clases de conocimientos de embarque: Las RUU (1974), en su art. 19,
sefialan diferentes clases de conocimientos que los bancos deben aceptar y
rechazar, salvo instrucciones expresas del ordenante.

El parrafo a) del mencionado articulo sefiala las clases de conocimien-
tos de embarque que deben ser rechazados:

a) Conocimientos de embarque emitidos por transitarios (art. 19 a) 1)
RUU (1974)); los transitarios («forwarding agents»; «freight forwarders»;
«spedizioneri»; «Spediteure») son comisionistas de transporte, que contratan
el transporte y en especial el transporte fluvial o terrestre accesorio de un
transporte por mar, agrupan las mercancias en unidades de carga y prestan
toda una gama de servicios accesorios para sus principales (263). En princi-
pio un transitorio no es el transportista y por lo tanto no puede emitir un co-
nocimiento de embarque. En ocasiones, sin embargo, ocurre que el transita-
rio actfia con caracter mixto, es decir, como transportista del trayecto terres-
tre y como comisionista del trayecto maritimo (264). En estos casos puede
suceder que el transitario proceda a emitir un conocimiento de embarque,
que debe ser considerado como un «conocimiento falso» (265) por no demos-

(263) Sobre los transitarios en general cfr. SCHMITTHOFF: «Export Trade», p, 178;
también URIA: «Derecho Mercantils, p. 916; BROSETA, p. 773.

(264) SCHMITTHOFF: «Export Trade», p. 180.
(265) BALOSSINI: «Norme ed usi» p. 290; STOUFFLET, p. 239.
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trar el embarque de las mercancias en un determinado bugque, sino simple-
mente su entrega al transitario. Salvo instrucciones expresas del ordenante,
los conocimientos falsos deben ser rechazados por el banco (266).

b) Conocimientos de embarque emitidos en virtud de un contrato de fle-
tamento y sujetos a los términos del mismo (art. 19 a) ii) RUU (1974)). Co-
mo es bien sabido, en el trafico maritimo actual se distingue entre el contrato
de fletamento y el contrato de transporte por mar, radicando la diferencia
entre ambos en que la obligacion esencial en el fletamento consiste en la
puesta a disposicion de un buque determinado, armado y equipado, durante
un determinado tiempo, o para la realizacién de un determinado viaje; en el
contrato de transporte por mar el contenido esencial del negocio, por el con-
trario, no es la puesta a disposicién de un buque, sino un resultado: la trasla-
cién por mar de unas mercancias de un puerto a otro puerto (267). El fleta-
mento se rige por el C.Com. (art. 652 y siguientes) y el transporte por la ley
de 22 de diciembre de 1949, siempre que se trate de un transporte internacio-
nal que redna los requisitos expresados en los arts. 1, 2 y 24 de la ley; en el
supuesto de que tales requisitos no se reinan, se tiene que aplicar la normati-
va del Cédigo de Comercio, debiendo buscarse su regulacién tanto dentro de
la disciplina del contrato de fletamento como en otras partes del Libro ITI
del C. Com. (p. e. art. 618 y siguientes) (268).

La diferente naturaleza del contrato de transporte por mar y del fleta-
mento también tiene reflejo en su documentacién: el contrato de transporte
por mar se formaliza en todo caso en un finico documento, el conocimiento
de embarque (cfr. para el transporte internacional el art. 2 de la Ley), puesto
que este titulo de tradicion, surgido originalmente como documento comple-
mentario mediante el cual el capitan tinicamente certificaba la recepcion de
las mercancias, ha ampliado el campo de su contenido y hecho innecesario

(266) Un supuesto diferente es aquel en el cual un transitario emite el conocimiento como
agente o representante del porteador; esta clase de conocimientos son aceptables (MOLLE: «
conirafti bancaris, p. 509 con bibliografia adicional),

(267) Cfr. en este sentido SANCHEZ CALERO; «Consideraciones sobre la clasificacién
de los contratos de explotacién del buques en «Homenaje Polos (1981), p. 1060 e «Institucio-
ness, p. 586; ndtese sin embargo que RUBIO: «El fletamento en el Derecho espariol» (1955) y
GARRIGUES: «Cursos, 11, p. 656 han defendido la equiparacién de fletamento y contrato de
transporte por mar, al considerar al fletamento como un verdadero contrato de transporte. Véa-
se en este sentido también el documentado trabajo de DUQUE: «Distincién del contrato de fle-
tamento y del contrato de transporte de mercancias en el Derecho espasiols en RDM, 117
(1970), p. 351 y p. 412.

(268) SANCHEZ CALERO: «lnstitucioness, p. 587.
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cualquier otro documento adicional. El fletamento, por el contrario, se plas-
ma en la correspondiente poliza de fletamento (cfr. art. 652 C.Com), aunque
puede ocurrir, que ademas de la péliza, en el momento del embarque de las
mercancias se otorgue un conocimiento, como titulo que prueba la entrega
de la carga, que acredita el derecho a exigir su devolucién en el puerto de
destino y que incorpora un derecho de disposicién sobre ella (cfr. art. 706 C.-
Com.) (269) (270).

Pues bien, en el caso de que en un contrato de fletamento se otorgue su-
cesivamente una péliza y un conocimiento de embarque, y supuesto que el
conocimiento indique expresamente que ha sido emitido con sujecién a los
términos y condiciones de la péliza, las Reglas y Usos Uniformes ordenan
que el banco debe rechazarlo (271). La razon de esta regla radica en que en
un contrato de fletamento normalmente recaen sobre el consignatario unos
costes mayores (estadfas, desestiba, etc.) que en un contrato de transporte
por mar (272).

¢) Conocimientos de embarque que amparen el transporte en velero
(art. 19 a) iii) RUU (1974)) (273): La ratio de esta norma se fundamenta en
el mayor riesgo que el transporte en velero supone para las mercancias.

D) Por lo que se refiere a las clases de conocimientos declaradas expresa-
mente admisibles por las Reglas y Usos Uniformes, salvo instrucciones en
contrario del ordenante o salvo que los documentos caigan en alguno de los
supuestos de rechazo enumerados en el art. 19 a), son las siguientes:

(269) Sobre este tema en general puede cfrse. la monografia de ARROYO: «Relacion en-
tre péliza de flelamento y conocimiento de embargue: la cléusula de incorporacién»
(1977), p. 13.

(270) Téngase en cuenta que la Ley de 22.11.49 se aplica también a los conocimientos
emitidos en virtud de una péliza de fletamento, a contar desde el momento en que el conoci-
miento regula las relaciones del porteador y del tenedor de las mercancias (art. 2 de la Ley); cfr.
sobre el tema SANCHEZ CALERO: «Los conocimienfos emitidos en virtud de una poliza de
fletamento en la Ley de 22 de noviembre de 1 949, en «Homenaje Garriguess, 1, p. 395.

(271) Nétese que el banco solo podré rechazar el conocimiento si éste expresamente de-
clara ser emitido en virtud de un contrato de fletamento; en caso de que no se exprese, el banco
carecer4 de cualquier indicio para poder determinar, en un examen meramente formal del cono-
cimiento de embarque, si ha sido emitido en virtud de un contrato de fletamento o no; ver LIE-
SECKEen WM, 1964, p. 1285; cfr. también STOUFFLET, p. 239.

(272) LIESECKEen WM, 1964, p. 1285; MOLLE: «I contratti bancari», p. 512.

(273) Esta norma al parecer no esté desfasada, y algunos comités nacionales de la Cama-
ra de Comercio Internacional han insistido en su mantenimiento en la Gltima revisién de las Re-
glas y Usos Uniformes; ver SCHINNERER/AVANCINI, p. 79.
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a) «Through bills of lading» (274) o «conocimientos de embarque direc-
tos», emitidos por las compaiiias navieras o sus agentes, incluso si amparan
varias formas de transporte (art. 19 b) i) RUU (1974)) (275): Como es bien
sabido, los conocimientos directos son aquellos que se emiten cuando parti-
cipan varios porteadores en la realizacion del transporte, bien porque el na-
viero que lo emite no est4 en condiciones de asumir el transporte en la totali-
dad del itinerario, bien porque sus buques solo recorren parte del mismo,
bien porque es necesario un transporte adicional en un medio distinto, terres-
tre, fluvial o aéreo. Es usual hablar de conocimiento directo en sentido pro-
pio en el primer caso, y de conocimiento directo mixto en el segundo (276).
Ambas clases de conocimientos de embarque deben ser admitidos por el ban-
co, segiin ordena el citado articulo de las Reglas y Usos Uniformes.

La caracteristica esencial de los conocimientos directos consiste en que
el contrato principal de transporte que formalizan es necesariamente un con-
trato de transporte por mar en un determinado buque —los conocimientos
directos son por lo tanto auténticos conocimientos y por eso las Reglas y
Usos Uniformes equiparan ambos documentos. Su especialidad radica en
que simultaneamente cubren uno o varios transportes subsidiarios, que pue-
den efectuarse bien por mar o bien por otros medios de transporte, y que
pueden ser anteriores o posteriores en el tiempo al transporte por mar (277).
Sin embargo, debe resaltarse que si el transporte subsidiario precede al
transporte oceénico, el conocimiento directo no ser4 emitido por un naviero
0 su agente —como-exige el art. 19 b) RUU (1974)— y por lo tanto el banco
no podré aceptar el documento.

El aspecto més conflictivo de los conocimientos directos es sin duda la
responsabilidad del transportista que lo émite frente al cargador, con respec-
to a los retrasos o dafios que se produzcan en las secciones del transporte que
el emisor no realiza por si mismo. Partiendo de la concepcién de que el con-
trato que sirve de base al conocimiento directo es de los llamados transportes
cumulativos, se ha mantenido que frente al cargador cada porteador deberia

(274) En su versi6n espafiola, las Reglas y Usos Uniformes no traducen este término, si-
no que recogen el original en inglés,

(275) Cfr. ZAHN, p. 116; LIESECKE en WM, 1964, p. 1286, MOLLE: «/ contratti banca-
ri», p. 507,

(276) Cfr. SANCHEZ CALERO: «Transporte maritimons, p. 124; de GAMECHOGOICOE-
CHEA, p. 184; MENENDEZ: «La venta CIF», p. 173; FARINA, p. 303.

(277) SCHMITTHOFF: «Export Trades, p. 355.
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responder solidariamente de la actuacion de los restantes porteadores, sin
perjuicio de su derecho de repeticion contra aquel que efectivamente fuera el
causante del perjuicio (278). '

En la practica, sin embargo, son mucho mas frecuentes los denomina-
dos «falsos conocimientos de embarque directos» (279), en los que a pesar de
utilizarse la denominacién «through bill of lading», el emisor Gnicamente
asume responsabilidad por el trayecto que se ha comprometido a realizar
personalmente y contractualmente se exonera de responsabilidad para los
restantes (280). En estos casos se suele ademés convenir expresamente en las
condiciones generales del propio titulo, que el emisor ser4 considerado como
comisionista de transporte con respecto a las secciones que no efectiie por si
mismo (281). En los «falsos conocimientos directos» la voluntad de las par-

“tes configura la operacién, no como un contrato de transporte cumulativo,
sino como un transporte por mar con reexpedicion. Un «falso conocimiento
directo» es por lo tanto una adicién de un conocimiento de embarque normal
més un conocimiento de embarque (u otro documento de transporte, si el co-
nocimiento es mixto), emitido por un comisionista de transporte. Por lo tan-
to el banco —segin el art. 19 a) i) RUU (1974)—, deberia, en principio, re-
chazarlo, salvo que la carta de crédito dijera lo contrario.

A pesar de ello, en la practica es normal que los bancos acepten los «fal-
sos conocimientos directos» afin sin instrucciones expresas con respecto a su
admisibilidad (282). Esto se debe a que tales documentos ostentan la deno-
minacién de «through bill of lading», y la irresponsabilidad del naviero con
respecto al transporte subsidiario solo puede detectarse en un examen atento
de las condiciones generales del conocimiento, y como ya se ha sefialado, un
examen de tales condiciones excede de la diligencia que el banco debe aplicar
al estudio de los documentos (ver p. 161 «supra»). No parece por lo tanto

(278) SANCHEZ CALERO: « Transporte maritimos, p. 125,
(279) ZAHN,p. 116.

(280) Es facilmente comprensible la falta de proclividad de los porteadores a aceptar res-
pansabilidad por un transporte que ellos mismos no realizan; por ello SCHMITTHOFF: «Export
Trades, p. 355 dice que los navieros «invariablementes incluyen una cléusula eximiéndoles de
responsabilidad por el transporte subsidiario.

(281) Para lo que se suelen usar las siguientes palabras: «the carrier making arrange-
ments for any transshipment vessel shall be considered solely the forwarding agent of the
shipper».

(282) ZAHN,p. 117, con referencia expresa en la préctica de los bancos ingleses.
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que en estos casos el banco incurra en responsabilidad frente al ordenante, si
acepta el documento.

b) También son aceptables los conocimientos de embarque abreviados
(«short form bills of lading»), es decir los emitidos por compafiias navieras o
sus agentes que recogen solo algunas de las condiciones del contrato de
tarnsporte por mar, y se remiten con respecto a las demés condiciones a otro
documento distinto, que el naviero entrega a peticién de los interesados o
que ha sido publicado en algiin periddico oficial (283) (art. 19 b) ii) RUU
(1974)). Ese otro documento, por supuesto, no puede ser un contrato de fle-
tamento, porque entonces se caeria en la prohibicion del art. 19 a) ii) RUU
(1974)) (284).

c) Finalmente, también se deben aceptar —salvo que la carta de crédito
diga lo contrario— conocimientos de embarque emitidos por las compafiias
navieras o sus agentes (pero no por comisionistas de transporte) que se refie-
ran a mercancias expedidas bajo unidades de carga (como son p.e. los conte-
nedores o pallets) (art. 19 a) iii) RUU (1974)) (285).

Con esta regulacién no se resuelve el espinoso problema de decidir
quién es la persona facultada para expedir los documentos de transporte de
contenedores (es decir, el comisionista o cargador que lo llena y precinta en
el punto de envio, o el naviero o transportista que realiza el transporte), pero
si se resuelve de forma practica el problema de cudles son los documentos
admisibles en un crédito documentario, salvo instrucciones en contrario del
ordenante.

Para el caso de que el transporte mediante unidades de carga sea un
transporte combinado —como es frecuente— ver p. 187 «infra».

E) Embarque de las mercancias: Salvo instrucciones en contrario, todo co-
nocimiento de embarque —incluyendo los directos— deben indicar que las
mercancias han sido embarcadas o puestas a bordo de un determinado buque

—_—

(283) Cfr. LIESECKEen WM 1976, p. 265.

(284) SCHINNERRER / AVANCINI, p. 80; ARROYO: «Relacién entre péliza de fleta-
menfo y conocimiento de embargues, p. 24.

(285) Sobre los conocimientos de embarque para contenedores en general puede verse
GROh{FORS: «Container Bills of Lading - a new Trend in Documentations en «Festschrift
Schmitthoff» (1973), p. 188 y también SCHMITTHOFF: «Export Trades, p. 377.
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(art. 20 a) RUU (1974) (286), cuyo nombre se debera por lo tanto resefiar en
¢l conocimiento de embarque. Los denominados conocimientos recibidos pa-
ra embarque (287), que sblo acreditan la recepcién por el naviero de las mer-
cancias, y su obligacién de transportarlas en un buque, normalmente ain por
designar, deben ser rechazados por el banco, excepto si en el conocimiento
recibido para embarque se estampa una sobreanotacién, firmada por el na-
viero (o por el capitn), en la que conste necesariamente la fecha de embar-
que (288) y el nombre del buque (art. 20 b) RUU (1974)).

La solucién que en este supuesto defienden las Reglas y Usos Unifor-
mes es congruente con la norma contenida en el art. 20 de la Ley de 22 de di-
ciembre de 1949 (289); esta norma prevé para la hipotesis de que se haya
emitido un conocimiento recibido para embarque, que el porteador tiene la
facultad de completar el conocimiento anotando en él la fecha de la carga y
el buque en que ésta se haya realizado. Si ademés de estas indicaciones se in-
cluyen las menciones precisas para la identificaci6n de la carga, este conoci-
miento tiene igual valor que un conocimiento ordinario con la estampilla
embarcado.

(286) La designacion «shipped on board the... (or substitute ship)» parece que implica
la obligacién de rechazar el conocimiento de embarque, ya que no hay certeza sobre el embarco
en ese buque en concreto; cfr. GUTTERIDGE / MEGRAH, p. 101; de otra opini6n, sin embargo:
MOLLE: «] contratti bancari», p. 519.

(287) El Cédigo de Comercio no los regula, ya que el art. 706 exige expresamente que se
expida el conocimiento de embarque «dentro de Jas 24 horas de recibida la carga a bordox.
Antes de la emision del conocimiento de embarque el Cédigo de Comercio solo se refiere a reci-
bos provisionales, dados por el Capitan en resguardo de las entregas parciales (arts. 717). Véase
también el art. 20 de la Ley 22.12.49. Sobre el tema en general cfr, SANCHEZ CALERO:
«Transporte maritimos, p. 113; FARINA, p. 309; de GAMECHOGOICOECHEA, p. 188; ME-
NENDEZ: «La venta CIF», p. 167.

(288) Ya que esta fecha es relevante a los efectos de determinar si ha cumplido el plazo de
embarque fijado por el ordenante.

(289) Art. 20 Ley de 22 de diciembre de 1949: «Cuando las mercancias hayan sido car-
gadas, se pondré en el conocimienio que entreguen al cargador, el porteador, el capitan o
el agente del porteador, si el cargador lo solicita, una estampilla que diga <embarcados,
con la condicién de que, si el cargador ha recibido antes algtin documento que dé derecho
a dichas mercancias, restifuya este documento contra la entrega del conocimiento, provisto
de la estampilla xembarcados. El porteador, el capitan o agente tendrén igualmente la fa-
cultad de anotar en el puerto de embarque, sobre el documento entregado en primer Iu-
gar, el nombre del bugue o de los buques en los que las mercancias han sido embarcadas y
la fecha o fechas del embarque, y cuando dicho documento haya sido anotadoen esta for-
ma seré considerado a los efectos de este articulo, si retine las menciones de los apartados
7.2 8.2y 9.° del articulo 18, como si fuese un conocimiento con la estampilla xembarcado».
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Finalmente, conviene sefialar que si las condiciones de entrega de las
mercancias son FAS (290), esto implica automaticamente que un conoci-
miento recibido para embarque es suficiente y debe ser aceptado por el ban-
co, ya que el beneficiario s6lo est4 obligado a entregar las mercancias al cos-
tado del buque, cesando su responsabilidad con anterioridad a la carga de las
mercancias (291).

F) Transbordo: Salvo instrucciones del ordenante que prohiban el trans-
bordo, el banco aceptari los conocimientos de embarque que indiquen que
las mercancias serdn transbordadas a otro buque en ruta, con tal de que el
viaje completo esté documentado en un fnico conocimiento de embarque
(art. 21 b) RUU (1974)) (292). El transbordo se refiere Ginicamente a la susti-
tucidon de un buque por otro explotado por el mismo naviero; si el transbordo
previsto es a un buque de otro naviero, estaremos ante un supuesto de cono-
cimiento directo (cfr. p. 179 «supra»).

Sin embargo, aiin en ¢l caso de que la carta de crédito prohiba expresa-
mente el transbordo, el banco est4 obligado a aceptar conocimientos de em-
barque que contengan clausulas impresas (293) en las que el naviero se reser-
ve el derecho a realizar el transbordo, pero sin que se exprese que el trans-
bordo realmente ha tenido lugar (art. 20 b) RUU (1974)). Estas clausulas
son de estilo en los conocimientos de embarque.

G) Carga sobre cubierta: Los bancos deben rechazar los conocimientos de
embarque que mencionen que las mercancias han sido cargadas sobre cu-
bierta (art. 22 a) RUU (1974)), ya que el riesgo de dafios de las mercancias
cargadas sobre cubierta es muy superior al de las mercancias estibadas en
bodega (294) (295). Esta regla por supuesto no tiene aplicacién siempre que

(290) «Free Alongside Ships; cfr. la definicién contenida en los Incoterms y en el Uni-
form Commercial Code, seccién 2-319 (2); ver también SCHMITTHOFF; «Export Trades, p. 13
y GONDRA: «Régimen juridico de las operaciones de carga y descarga en el trafico mariti-
mos, p. 53.

(291) LIESECKEen WM, 1964, p. 1286.

(292) Cfr. LIESECKE en WM, 1964, p. 1286; ZAHN, p. 130; GUTTERIDGE / MEGRAH,
p. 106,

(293) Pero no estampilladas, manuscritas o puestas a méquina.
(294) LIESECKEen WM, 1964, p. 1287; GUTTERIDGE / MEGRAH, p. 112,

(295) Por eso la Ley de 22 de diciembre de 1949 excluye de su 4mbito de aplicacion las
mercancias que, segiin el contrato de transporte, se declaran colocadas sobre cubierta y efecti-
vamente son transportadas asf (art. 2); cfr. SANCHEZ CALERO: «Transporfe maritimos, p.32;
ARROYO: «La distribucién del riesgo en el Derecho Maritimos, (1977), p. 40.
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el banco haya recibido instrucciones expresas del ordenante en sentido con-
trario.

Sin embargo, los bancos no deben rechazar los conocimientos de em-
barque que contengan una clausula (296) indicando que el transporte de las
mercancias puede ser efectuado sobre cubierta, siemprey cuando no se sefia-
le especificamente que dichas mercancias han sido cargadas sobre cubierta
(art. 22 b) RUU (1974)).

Si la carta de crédito exige expresamente que la carga sea transportada
bajo cubierta, un conocimiento de embarque que guarde silencio sobre el lu-
gar donde la carga se haya estibado debe ser rechazado (297).

H) Firma: Las Reglas y Usos Uniformes no se refieren a la necesidad de
que un conocimiento de embarque esté firmado. En Derecho espafiol los co-
nocimientos de embarque sujetos al Codigo de Comercio deben estar firma-
dos tanto por el cargador como por el capitén (art. 707 C.Com.) (298), mien-
tras que los documentos regulados por la Ley de 22 de diciembre de 1949 so-
lo tienen que estar firmados por el porteador, su agente o por el capitén, sin
que se exija la firma del cargador (cfr. art. 5.4 de la Ley) —soluci6n ésta fre-
cuente en el derecho comparado.

En consecuencia y dado que el examen del banco se tiene que limitar a
la apariencia externa de los conocimientos, y del documento mismo en gene-
ral no se derivara con claridad si est4 sujeto al Cddigo de Comercio o a la
Ley de 1949 (299), parece razonable entender que los bancos pueden y deben
aceptar conocimientos de embarque, con tal que se hallen firmados de pufio
y letra por el naviero, su agente o el capitdn. Deberén sin embargo rechazar-

(296) En contra de lo que ocurre en el art. 21 b) RUU (1974), aqui no se exige que la clau-
sula haya de ser impresa.

(297) GUTTERIDGE / MEGRAH, p. 113.

(298) Cfr. de GAMECHOGOICOECHEA, p. 150. No hay inconveniente en que en vez del
capitan firme su principal, es decir el naviero (normalmente a través de un apoderado), como
con frecuencia ocurre en la practica; cfr. MENENDEZ: «La venta CIF», p. 171; RUBIO: «El fle-
tamento en el Derecho espafiols, p. 167; ANASTASIO en RDM, 3, (1946), p. 447; DUQUE en
RDM, 117 (1970), p. 387.

(299) Cfr. los requisitos recogidos en el art. 24 de la Ley de 22 de diciembre de 1949: «Las
disposiciones de esta Ley no se aplicarén al transporte de mercancias en navegacién de
cabotaje nacional, y surtirén efecto tinica y exclusivamente cuando se trate de transporte
de mercancias entre naciones que ratificaron el Convenio de Bruselas de 1924 y lo incorpo-
raron a su legislacién nacionals.
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se conocimientos de embarque firmados por facsimile o por sello, ya que este
procedimiento no se halla aceptado en nuestro ordenamiento.

El banco debe ademas cerciorarse de que las menciones adicionales su-
perpuestas al texto original del conocimiento de embarque (p. . «a bordo»)
estén firmadas por separado, ya que tales menciones se pueden haber puesto
«a posteriori» y no estan por ello cubiertas por la firma original; ahora bien,
las firmas adicionales solo se deberdn exigir en el caso de que tales mencio-
nes sean imprescindibles para hacer el conocimiento de embarque admisible
(300) (cfr. también art. 20 b) RUU( (1974)).

I) Juego completo: Aunque en la revision de 1962 de las Reglas y Usos
Uniformes se suprimi6é una mencion explicita al respecto, se admite de for-
ma generalizada en la doctrina que el beneficiario debe presentar el juego
completo del conocimiento de embarque, salvo que la carta de crédito esta-
blezca lo contrario (301). Por juego completo hay que entender todos los du-
plicados que se hayan emitido del ejemplar del conocimiento de embarque
que otorgue derechos sobre la mercancia.

Es bien sabido que el nimero de ejemplares que del conocimiento de
embarque se han de emitir varia de ordenamiento en ordenamiento. La cifra
oscila desde cuatro ejemplares (art. 282 C.Com. francés), pasando por tres
ejemplares (derecho consuetudinario inglés) hasta llegar a dos ejemplares
(art. 463 Codigo de la Navegacion italiano), no faltando la solucién alema-
na, en virtud de la cual el capitén debe emitir tantos ejemplares como le pida
el cargador (paragrafo 642 HGB). En nuestro ordenamiento el art. 707 C.-
Com. (302) prevé la emisién de cuatro ejemplares, uno para el cargador, otro
para el consignatario, otro para et capitén y el dltimo para el naviero; en la
practica sin embargo es normal que solo se emitan dos ejemplares, uno para
el consignatario y otro para el naviero (303). Cualquiera que sea el nimero
de ejemplares que se emitan, inicamente aquél destinado al consignatario (y
en el que constaré expresamente este destino, tal como exige el art. 707, parr.

(300) ZAHN,p. 120.

(301) ZAHN, p. 121; SCHINNERER / AVANCINI, p. 79; MOLLE:«/ coniratti Bancmf», p.
515; LIESECKE en WM 1964, p. 1282; poco claro GUTTERIDGE/ MEGRAH, p. 92.

(302) La Ley de 22 de diciembre de 1949 no se refiere al nimero de ejemplares del conoci-
miento, por lo que serdn aplicables las reglas del Cédigo de Comercio (SANCHEZ CALERO:
«Transporte maritimos, p. 96).

(303) Cifr. RUBIO: «Ejemplares y duplicados del conocimientos en RDM, 1, (1946), p.
62; SANCHEZ CALERO: «Transporte maritimos, p. 97.
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2 C.Com.) constituye un auténtico titulo - valor que otorgara a aquél a quien
se transfiera todos los derechos y acciones del cedente o endosante (304). Por
eso el juego completo de los conocimientos estd compuesto por el ejemplar
destinado al consignatario y por todos los duplicados que de él se expidan
(305).

En lo que se refiere al nimero de duplicados en la préctica internacional
parece ser usual que se emitan dos, estando el juego completo compuesto
pues por tres titulos (306); sin embargo la regla general conoce frecuentes ex-
cepciones. En todo caso, para que un juego de conocimientos se pueda consi-
derar completo, es imprescindible que asi se deduzca de su propio texto, me-
diante una mencion expresa del nimero de duplicados emitidos. En caso de
que esto no ocurra, el banco debe rechazar el conocimiento de embarque que
se le presente (307).

A este respecto cabe sefialar que, de acuerdo con nuestro ordenamiento,
se permite que el cargador y el capitdn extiendan cuantos duplicados estimen
convenientes del ejemplar del conocimiento destinado al consignatario (art.
707, parr. 2 C.Com.); en caso de que asi ocurra, se debera hacer constar en el
propio conocimiento el nimero de duplicados que se han librado (ex art. 707,
parr. 2 «in fine») y ademas se deberan numerar los duplicados, ya que el art.
716 C.Com. resuelve el conflicto entre varios duplicados estableciendo que el
capitan preferird para la entrega la persona «que presente el ejemplar que
hubiera expedido primeramente», salvo en el caso de que el posterior lo hu-
biera sido para justificacion del extravio de aquél y aparecieran ambos en
manos diferentes (308).

J)  Designacion del consignatario: Si el ordenante no ha dado instrucciones
especificas, el banco esta obligado a aceptar los conocimientos de embarque
tanto si han sido expedidos al portador, a la orden o incluso nominativamen-

(304) GARRIGUES: «Tratados, 11, p. 786; RUBIO en RDM, 1, (1946), p. 67; SANCHEZ
CALERO: « Transporte maritimo», p. 96; MENENDEZ: «La venta CIF», p. 165.

(305) La postura de VIDAL, p. 118, de que un juego completo lo constituyen los dos ejem-
plares que quedan en poder del cargador es erronea, porque solo el ejemplar marcado «para el
consignatarios, pero no el ejemplar marcado «para el cargadors, atribuye derechos sobre las
mercaderias.

(306) SCHINNERER / AVANCINI, p. 79.
(307) ZAHN, p. 122.

(308) Cfr. GARRIGUES: «Trafados, 11, p. 787; SANCHEZ CALERO: «Transporte mariti-
moz, p. 99; MENENDEZ: «La venta CIF», p. 166 y RUBIO en RDM, 1, (1946), p. 73.
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te en favor del beneficiario (309) (310). Por lo tanto, es importante que en las
instrucciones del ordenante y en la carta de crédito se encuentre una referen-
cia expresa al nombre y a la forma en la que se ha de designar al consignata-
rio. En el comercio la forma «a la orden-endosado en blanco» es la més fre-
cuente (311). Pero también se ven con cierta frecuencia conocimientos de
embarque emitidos al portador (312). La forma de designacion del consigna-
tario también tiene importancia para el banco, en la medida en que pretenda
que las mercancias actiien como garantia de las obligaciones que frente a €l
ostenta el ordenante; en consecuencia, los bancos no suelen acceder a la
apertura de créditos documentarios si los conocimientos no atribuyen a su
tenedor la titularidad sobre las mercancias (por no haber sido emitidos bien
al portador o bien con la clausula a la orden en blanco).

4.9.3. Documento de transporte combinado en las RUU (1974)

A) Tradicionalmente, el transporte de mercancias se ha venido efectuando
con absoluta separacion entre los diferentes medios de transporte. Si para
llevar una mercancia de su lugar de expedicion al de destino era necesario
realizar sucesivos transportes por diversos medios, lo normal era que se per-
feccionaran sucesivos contratos de transporte, cada uno sujeto a un régimen
juridico diverso (313). Aunque esta situacioén siempre fue una fuente de con-
flictos, dada la diferente responsabilidad de los porteadores en cada uno de
los trayectos, los problemas se han multiplicado con la aparicién de las uni-
dades de carga (contenedores, pallets, gabarras, etc.) que permiten realizar
miltiples trayectos en los mas variados medios de transporte sin necesidad
de extraer las mercancias de las unidades de carga. Surgi6 asi el denominado
transporte combinado que, aunque idealmente es concebible con indepen-

(309) Las Reglas y Usos Uniformes no tienen ninguna norma a este respecto. Antes de la
revision de 1962 se exigia que el conocimiento de embarque fuera negociable; este requisito ha
desaparecido.

(310) De otra opinidn LIESECKE en WM, 1964, p. 1282; de acuerdo VIDAL, p. 119; Cfr.
art. 706 C.Com. y art, 19 Ley 22 de diciembre de 1949.

(311) ZAHN,p. 124,
(312) LIESECKE en WM, 1964, p. 1282.

(313) A no ser que se emitiera un conocimiento de embarque mixto, que amparara un
transporte principal por mar y un transporte subsidiario por otro medio; sobre esta clase de co-
nocimientos cfr. p. 179 «supran.

Los conocimientos directos se diferencian de los documentos de transporte combinado en
que los primeros son emitidos por navieros y cubren un transporte en un determinado buque,
mientras que los segundos no tienen que reunir ninguno de tales requisitos.
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dencia de las unidades de carga, «de facto» va inseparablemente unido a su
uso (314) (315).

B) Para que exista un contrato de transporte combinado es imprescindible
que el cargador y el «operador del transporte combinado» (316) otorguen un
tinico documento contractual, que cubra un transporte de mercancias por, al
menos, dos medios diferentes, sometidos a regimenes juridicos diferentes.

Asi planteado el tema, se deduce facilmente que el transporte combina-
do da lugar a dos 4reas conflictivas: ;cuél es la persona autorizada para emi-
tir el documento de transporte combinado, y cuél es la responsabilidad que
asume?

Con respecto a la primera pregunta, se ha impuesto en la préactica que
sea el CTO, organizador del transporte y normalmente propietario de las
unidades de carga, pero no de los medios de transporte, el que emita el docu-
mento (317). Con respecto a la segunda pregunta, caben dos soluciones: o
bien el emisor del documento asume la responsabilidad por todo el transpor-
te —solucion que parece teéricamente preferible, ya que al estar la mercan-
cia (normalmente) embalada en un contenedor, es extraordinariamente difi-
cil determinar cuél de los transportistas es responsable del dafio—, o la res-
ponsabilidad se diluye entre todos los transportistas, respondiendo cada uno
por los dafios ocurridos en su trayecto.

C) El transporte combinado ha sido recientemente objeto de un «Cenvenio
de las Naciones Unidas sobre el Transporte Multimodal Internacional de

(314) Sobre el transporte combinado véase HERNANDEZ YZAL: «El conocimiento de
embarque para el transporte combinados (1977); SANCHEZ ANDRES: «El transporfe com-
binado de mercanciass en RDM, 135-136 (1975), p. 49; GLEISBERG: «Dije Priifung von Do-
kumenten des kombinierten Transporis beim Dokumenten - Akkreditiv» (1980), ambos con
amplia bibliografia; también ZAHN, p. 136; SCHINNERER / AVANCINI, p. 83; LIESECKE, en
WM, 1976, p. 268; SCHMITTHOFF: «Export Trades, p. 378.

(315) Téngase sin embargo en cuenta que existen transportes por contenedor que no dan
lugar a un verdadero contrato de transporte combinado, como p.e. el contenedor mixto (cfr.
SCHMITTHOFF: «Export Trades, p. 379).

(316) Combined Transport Operator - CTO.

(317) SANCHEZ ANDRES ¢én RDM, 135-136 (1975), p. 77 ha demostrado convincente-
mente que el CTO —a pesar de no poseer los medios de transporte— debe ser considerado co-
mo porteador, siendo a estos efectos suficiente el que se compromete a efectuar el transporte,
aunque después no lo realice con sus propios medios.
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Mercancias» (318), aprobado después de numerosos intentos fallidos. Este
convenio define al CTO como toda persona que celebra un contrato de trans-
porte multimodal (319) y que actlia como principal, no como agente o por
cuenta del expedidor o de los porteadores que participan en las operaciones
de transporte multimodal, y que asume la responsabilidad del cumplimiento
del contrato (cfr. art. 1.2.). En cuanto a la responsabilidad del CTO, ésta
abarca el periodo comprendido desde el momento en que toma las mercan-
cias bajo su custodia hasta el momento que las entrega (cfr. art. 14.1.), pero
como contrapartida, se halla limitada a determinados topes cuantitativos, fi-
jados en el art. 18.

Es afin pronto para calibrar la aceptacién que el Convenio va a tener,
aceptacién que estd intimamente ligada a su ratificacién o rechazo por los
paises de mayor peso econémico, que monopolizan un porcentaje mayorita-
rio del comercio internacional.

Con anterioridad al reciente Convenio de las Naciones Unidas, la Ca-
mara de Comercio Internacional habia publicado unas «Reglas Uniformes
para un Documento de Transporte Combinado» (320), cuya naturaleza es la
de condiciones generales de la contratacion, que para tener eficacia precisan
ser aceptadas por un pacto expreso entre el cargador y el CTO (321). Los do-
cumentos emitidos en virtud de las Reglas Uniformes plantean el problema
de que segiin la opinién dominante no constituyen titulos de tradicién (322),
y no han tenido gran aceptacion.

En la practica del comercio internacional los documentos de transporte
combinado utilizados suelen ser los redactados por diferentes asociaciones
de transportistas (323). Estos documentos, segiin los casos, dan constestacio-

(318) Adoptado el 24 de mayo de 1980; el Convenio entrar4 en vigor doce meses después
de la fecha en que los Gobiernos de 30 Estados lo hayan incorporado a sus ordenamientos res-
pectivos (art. 36). El texto del Convenio puede verse en Anuario de Derecho Maritimo, I, p.
937.

(319) El término emultimodals utilizado por el Convenio es equivalente al término
«combinado».

(320) Revisadasen 1975; publicacion niim. 298,
(321) ZAHN, p. 136.
(322) ZAHN, p. 137; SCHINNERER / AVANCINI, p. 84.

(323) Han preparado documentos de transporte combinado: FIATA (Fédération Interna-
tionale des Associations des Transitaires et Assimilés); Baltic & International Marine Confe-
rence; International Shipowners’ Association; ver GLEISENBERG, p. 7; SCHMITTHOFF: «Ex-
port Trade», p. 378.
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nes diversas al problema de la persona facultada para emitir el documento de
transporte combinado, y a la responsabilidad que ésta asume (324), de forma
que por ahora, y en tanto no se imponga el Convenio adoptado por las Na-
ciones Unidas, no existe ninguna unanimidad internacional en la materia,

Finalmente, debe tenerse en cuenta que por el momento los pactos que
las partes puedan perfeccionar en un contrato de transporte combinado, que-
dan en todo caso limitados por la normativa nacional o internacional de ca-
racter vinculante aplicable a cada una de las secciones del trayecto, segfin el
medio de transporte empleado (325).

D) Como consecuencia de la falta de una regulacion juridica e incluso de
una préctica unitaria, las Reglas y Usos Uniformes se han limitado a intro-
ducir en la reforma de 1974 unas normas muy genéricas sobre los documen-
tos de transporte combinado que deben ser aceptados por los bancos, nor-
mas que se hallan contenidas en el art. 23 (326).

Las Reglas y Usos Uniformes exigen, para que un banco pueda aceptar
un documento de transporte combinado, que en la carta de crédito se sefiale
la necesidad de que el beneficiario entregue un documento de transporte
combinado o al menos que en ella se haga referencia a que el transporte debe
ser combinado, pero sin que se exprese la clase de documento que se ha de
entregar (art. 23 a) RUU (1974)). Esta norma, interpretada a «sensu contra-
rion, implica que en ambos casos el banco debera rechazar todo documento
de transporte que no sea un documento de transporte combinado.

En los casos en los que el banco ha de aceptar un documento de trans-
porte combinado, éste debera aceptar el documento en la forma en que le sea
presentado (art. 23 a) RUU (1974)), con tal que el documento retina los re-
quisitos genéricos que todos los documentos de transporte han de cumplir
(ver p. 169 «supra»; arts. 15-18 RUU (1974)) y que el banco, en su examen,
no advierta signos u omisiones que le hagan dudar de la validez del documen-
to. Igualmente, el banco admitir el documento, cualquiera que sea la perso-
na que lo haya emitido (art. 23 a) RUU (1974)); el emisor podra ser por lo
tanto, el transportista, un comisionista de transporte o el CTO.

E) En el transporte combinado, el requisito enunciado para los conoci-
mientos de embarque de que se debe indicar que la mercancia se halla a bor-

(324) Cfr. SANCHEZ ANDRES en RDM, 135-136 (1975), p. 82.
(325) GLEISENBERG, p. 8 y 50; SCHINNERER / AVANCINI, p. 84.
(326) GLEISENBERG, p. 17.
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do de un determinado buque (art. 20 a) RUU (1974)), carece de sentido, aun
cuando el transporte se deba raelizar por mar, ya que el documento de trans-
porte combinado puede ser emitido por personas distintas del naviero. Por
eso, el art. 23 b) RUU (1974) establece que si el transporte combinado inclu-
ye un trayecto por mar, el documento seré aceptado incluso si no indica que
las mercancias se encuentran a bordo de un determinado buque.

F) Finalmente, el art. 23 b) RUU (1974) incluye una norma paralela a la
del art. 22 b) RUU (1974) ya estudiado, en virtud de la cual el banco debe re-
chazar todo documento de transporte combinado de contenedores que indi-
que que la mercancia ha sido cargada sobre cubierta; sin embargo, el hecho
de que el documento de transporte combinado declare que los contenedores
pueden ser transportados sobre cubierta, sin que se exprese que realmente asi
ocurra, no permite el rechazo del documento de transporte combinado.

4.9.4. Otros documentos de transporte en las RUU (1974)

A) Los requisitos de los demé4s documentos de transporte —es decir, de to-
dos aquellos que no sean ni conocimientos de embarque ni documentos de
transporte combinado— se hallan regulados en el art. 24 RUU (1974). Este
articulo se limita a declarar que tales documentos de transporte deben estar
firmados o sellados por el transportista o por uno de sus agentes, no siendo
suficiente la firma o el sello de un comisionista de transporte o transitario.
Noétese que, a diferencia de lo que ocurre en los conocimientos de embarque,
con respecto a los cuales las Reglas y Usos Uniformes no requieren expresa-
mente que se hallen firmados, en los restantes documentos de transporte las
Reglas si exigen la firma o el sello de recepcién del transportista.

B) El art. 25 RUU (1974) afiade que cuando en los transportes que no se
realicen por mar se haya exigido un testimonio o certificacién de peso, los
bancos aceptaran el sello o la declaracién de pesaje del transportista puesta
en el propio documento de transporte, a menos que en la carta de crédito se
exija expresamente un certificado de peso separado o independiente.

4.9.5. Requisitos generales en las RUU (1983)

A) En la reciente revisién de las Reglas, los documentos de transporte com-
binado han dejado de constituir una categorfa separada, y han pasado a ser
regulados dentro de la categoria general de los documentos de transporte. La
generalizacién de este tipo de documentos ha puesto fin a su regulacion espe-
cifica. Por otro lado, las Reglas han dado entrada, en su art. 30, a un nuevo
documento: el recibo o certificado postal. Los documentos expresamente re-
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gulados son ahora pues el conocimiento de embarque y el recibo o certifica-
do postal.

Otra importante innovacion introducida en la revision de las Reglas de
1983 es que una serie de requisitos que la versién anterior predicaba tnica-
mente con respecto a los conocimientos de embarque (clases de documentos
aceptables y rechazables, embarque de las mercancias, transbordos, carga
sobre cubierta), se aplican hoy para toda clase de documentos de transporte
(cfr. arts. 19, 20, 21 y 22 RUU (1974) en relacion con los arts. 25, 27, 28 y 29
RUU (1983)). La razén de esta modificacion hay que buscarla en la genera-
lizacién de documentos de transporte no negociables (es decir, que no consti-
tuyen auténticos conocimientos de embarque) para formalizar contratos de
transporte por mar (326 bis).

B) Clases de documentos de transporte: La revisién de 1983 de las Reglas
enuncia una regla general, desconocida en anteriores versiones: si el crédito
no exige expresamente un conocimiento de embarque o un recibo o certifica-
do postal, los bancos deber&n aceptar cualquier tipo de documento de trans-
porte, con tal que retna los siguientes requisitos (exigidos por los arts. 25 a)
y 25 ¢) RUU (1983)):

a) El emisor debe ser un transportista o su agente; en principio se prohi-
be pues que el documento de transporte sea emitido por un transitario; sin
embargo esta regla general conoce una excepcidn, recogida en el apartado d)
del propio articulo, que declara aceptables los conocimientos de transporte
combinado ajustados al modelo aprobado por FIATA (cfr. nota 323 «su-
pra») y firmados por un transitario en su calidad de tal. Por otro lado, el pro-
pio apartado hace suya la opinién defendida en su dia por Molle (cfr. nota
266 «supra») y declara que cuando el transitario emite el documento de
transporte como agente o representante del porteador, y asi lo expresa en la
antefirma, se debe entender que ha sido emitido por éste y no por el transita-
rio.

b) El documento debe sefialar que las mercancias han sido recibidas, ex-
pedidas o cargadas por el transportista; en consecuencia, y siempre a salvo
de que el crédito contenga indicacion especifica que exija lo contrario, cual-
quier documento de-transporte que indique que el porteador ha recibido las
mercancias sera suficiente, aunque el documento no sefiale que las mercan-
cias efectivamente han sido expedidas (cfr. art. 27 RUU (1983)).

(326 bis) Asf, en el trifico de mercancias en el Atlantico Norte los documentos de trans-
porte no negociables (non - negotiable sea - way bills) son la regla (cfr. ROWE, en IFLR, enero

1983, p. 17).
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¢) El beneficiario debe entregar el juego completo de originales del do-
cumento de transporte; al no existir en este punto regulacién legal alguna, es
imprescindible que el niimero de ejemplares que constituyen el juego comple-
to conste en el propio documento; si éste guarda silencio, el banco podré asu-
mir que no se ha emitido més que un Gnico ejemplar.

d) Si el documento de transporte ampara un transporte por mar es nece-
sario que el documento no indique que se halla sujeto a un contrato de fleta-
mento; esta prohibicion es similar a la contenida en el art. 19 a) ii) RUU
(1974) para los conocimientos de embarque (cfr. lo dicho en la p. 177 «su-

pra»),

€) Finalmente, también es imprescindible que no se incluya una men-
cién especifica declarando que el buque es impulsado exclusivamente a vela;
la redaccion de este requisito ha sido modificada en la Gitima revision (cfr.
art. 19 a) iii) RUU (1974); y art. 25 b) ii) RUU (1983)) al haber aparecido
buques con propulsién auxiliar a vela; los documentos expedidos con respec-
to al transporte en estos buques son aceptables.

C) Siempre que los documentos cumplan los requisitos sefialados en el
apartado B) precedente, el banco esta obligado a aceptarlos aun cuando se
hallen en una cualquiera de estas categorias:

a) El documento se titula «Documento de transporte combinado» o
«Conocimiento de transporte combinado»; la Gltima revisién de las Reglas
ha suprimido el «status» excepcional de los documentos de transporte com-
binado, y los regula dentro de la categoria genérica de documentos de trans-
porte; en consecuencia, para que un documento de transporte combinado sea
aceptado por el banco, no es necesario que se prevea especificamente su emi-
sién, ni que el crédito mencione que el transporte ser4 combinado (requisitos
que si eran exigidos por el art. 23 a) RUU (1974)). Otra diferencia entre la
anterior y la actual revisién de las Reglas radica en la limitacién de las clases
de documentos de transporte combinado que podian emitir los transitarios o
comisionistas de transporte: antes no se imponfa restriccion alguna, mien-
tras ahora se exige que emitan el modelo de documento aprobado por FIA-
TA (cfr. art. 23 a) RUU (1974) y art. 25 d) RUU (1983)).

b) También son aceptables los documentos de transporte abreviados
(«short form transport documents»), es decir, aquellos que solo recogen las
condiciones particulares del contrato de transporte, remitiéndose para su
clausulado general a un documento distinto, que el porteador entrega a peti-
cién de los interesados, o al que por otro medio se le ha dado publicidad.
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¢) Los «documentos de transporte directos», es decir, los que amparan
un transporte por mar y un transporte complementario por otro medio, de-
ben igualmente ser aceptados; la revision de 1983, a diferencia de la prece-
dente, no utiliza el término «documento de transporte directo», sino que lo
describe a través de una paréfrasis (cfr. art. 25 b) iii).

d) No existe inconveniente en que el objeto del documento sean unida-
des de carga como lo son los contenedores, los pallets y similares.

¢) Por dltimo, cualquier duda expresada en el documento con respecto
al buque, al medio de transporte, o al puerto de carga o descarga, (como por
ejemplo las palabras «se intentard...» 0 «probablemente») tampoco implica
el rechazo del documento; la precisién con respecto al buque realmente es in-
necesaria, toda vez que el art. 25 a) no exige que el documento exprese que la
mercancia ha sido cargada en un determinado buque; sf tiene, en cambio,
importancia en lo que atafie a los puertos de carga o descarga.

D) Transbordo: La revision de 1983 ha introducido algunas precisiones por
lo que respecta al transbordo de las mercancias durante el viaje. Asiel art. 29
a) RUU (1983) ha ampliado el concepto tradicional de transbordo, al incluir
dentro del mismo no solo el traslado de las mercancias de un buque a otro,
sino también de un medio de transporte a otro. Sin embargo, el principio ge-
neral sigue siendo el mismo: salvo que el crédito diga lo contrario, el trans-
bordo esta permitido, con tal que el viaje completo esté documentado en un
tinico documento de transporte. Pero afin en el caso de que el crédito vete la
posibilidad de transbordos, el parrafo c) del art. 29 obliga al banco a aceptar
determinados conocimientos que declaran que se ha producido, o que existe
un riesgo de que se produzca, un transbordo (cfr. el texto de dicho articulo).

E) Carga sobre cubierta: En este punto el art. 28 RUU (1983) no hace mas
que generalizar, para toda clase de documentos de transporte, el principio fi-
jado por el art. 19 RUU (1974) para los conocimientos de embarque. Todo
lo dicho en la p. 183 «supra» sigue siendo pues valido.

F) Designacion del consignatario: En la revision de 1983 se ha afiadido un
articulo (el 33) que expresamente prevé que, a no ser que el crédito diga otra
cosa, el banco debera aceptar los documentos de transporte, aunque desig-
nen como consignatario a una persona diferente del beneficiario del crédito.

G) Descripcidn y cantidad de las mercancias: En este pun_ts. la revisién no
ha introducido modificacién alguna, siendo pues valido lo dicho en lap. 170
«supra», con la Gnica salvedad que las referencias a los arts. 32 ¢) y 17 RUU
(1974), deben ahora entenderse hechas a los art. 41 ¢) y 32 RUU (1983).
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H) Reservas: También en este punto se puede hacer una remision a lo ya di-
cho en la p. 171, puesto que los apartados a) y b) del art. 34 RUU (1983) re-
producen literalmente los mismos parrafos del art. 18 de la revision anterior.
Sin embargo, la revisién de 1983 ha afadido una nueva regla, contenida en el
Gltimo apartado del art. 34, en virtud de la cual, aunque el crédito exija ex-
presamente que el documento de transporte contenga la mencion «limpio a
bordo», tal requisito se entendera cumplido con tal que el documento no con-
tenga reserva alguna.

[) Pago del precio del transporte: Las RUU (1983) no han introducido
ninguna modificacion de importancia en este punto; lo més destacable es que
el apartado c) del art. 16 ha pasado a ser el apartado a) del nuevo articulo 31;
por lo demas, el texto de ambos articulos es pricticamente idéntico, y en
consecuencia lo dicho en la p. 173 «supra» es plenamente aplicable.

J) Plazo de presentacién por el beneficiario: Tampoco en este punto se ha
introducido modificaciéon alguna con respecto a lo dicho en la p. 174 «su-
pra»; el art. 41 RUU (1974) es ahora el art. 47 a).

4.9.6. El conocimiento de embarque maritimo en las RUU (1983)

A) La regulacién del conocimiento de embarque en la iltima revisién de las
Reglas y Usos Uniformes ha quedado reducida a un Ginico articulo —el 26—
que se limita a establecer los requisitos generales que los conocimientos de
embarque deben cumplir. La regla general en esta materia se puede expresar
diciendo que un banco solo puede exigir la entrega de un conocimiento de
embarque, si asi se ha establecido en la carta de crédito. Ademas, tal conoci-
miento debe reunir los siguientes requisitos:

a) Su emisor debe ser necesariamente el naviero, o su agente; los conoci-
mientos emitidos por transitarios deben ser rechazados, a no ser que el tran-
sitario actlie como agente del naviero. Si el transitario no expresa en el docu-
mento que actiia como representante del naviero, el conocimiento debe ser
rechazado en todo caso —incluso si se trata de un conocimiento de transpor-
te combinado ajustado al modelo aprobado por FIATA (cfr. art. 26 c) iv) en
relacién con art. 25 d) (326 ter).

b) El conocimiento debe indicar que las mercancias se han cargado a
bordo de un determinado buque; se reproduce pues, para el supuesto de que

(326 ter) Si el crédito no exigiere un conocimiento de embarque, este documento seria
aceptable.

195



sea obligatoria la entrega de un conocimiento de embarque, el requisito que
ya exigia el art. 20 a) RUU (1974), y que ha sido analizado «in extenso» en la
p. 181 «supra».

¢) El beneficiario debe hacer entrega al banco del juego completo del co-
nocimiento de embarque; en este punto las Reglas no hacen més que expre-
sar un requisito que venia siendo exigido por la doctrina, y al que ya se ha he-
cho referencia en la p. 185 «supra».

d) El conocimiento de embarque no debe expresar que ha sido emitido
en virtud de un contrato de fletamento; también este requisito venia siendo
exigido en la versién anterior de las RUU (art. 19 a) ii), y por lo tanto todo
lo dicho en la p. 177 «supra» sigue siendo valido.

e) El conocimiento de embarque no puede tampoco incluir una mencion
especifica declarando que el buque es impulsado exclusivamente a vela (esta
posibilidad también estaba vetada en el art. 19 a) iii) de la precedente revi-
sién de las Reglas).

f) Finalmente, el conocimiento no puede expresar dudas o reservas con
respecto al buque que ha de efectuar el transporte, o con respecto al puerto
de carga o de descarga (salvo en los supuestos excepcionales previstos en el
art. 26 c) iii).

B) Suponiendo que el conocimiento de embarque cumpla con los requisitos
expresados en el parrafo precedente, el banco no lo puede rechazar, aun
cuando se trate de un conocimiento o documento de transporte combinado,
de un «short form bill of lading» o de un conocimiento directo. La posibili-
dad de entregar «short form bill of lading» y conocimientos directos ya exis-
tia en la anterior revision de las Reglas, y por lo tanto ya ha sido estudiada
«in extenso» (cfr. 179 y p. 181 «supra»). La innovacién introducida por la
revisién de 1983 radica pues en la autorizacion para que el beneficiario entre-
gue un documento de transporte combinado, aun cuando el crédito exija la
presentacion de un conocimiento de embarque y no contenga referencia al-
guna a un transporte combinado. A primera vista esta innovacion de las Re-
glas puede parecer sorprendente, pero la sorpresa se disipa si se tiene en
cuenta que el documento de transporte que en este caso ha de entregar el be-
neficiario debe reunir los requisitos cuyo cumplimiento se exigen a todos los
conocimientos, y que incluyen la exigencia de que ¢l documento haya sido
emitido por un naviero o por su agente, y que indique que la mercancia se ha
cargado a bordo de un determinado buque.
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La nueva revisioén de las RUU indica expresamente, como ya lo hacia la
anterior, que no hay inconveniente en que el conocimiento entregado tenga
por objeto contenedores, pallets u otras unidades de carga.

C) Lo dicho en la p. 184 con respecto a la firma del conocimiento, sigue
siendo vélido tras la revision de las Reglas. Por lo que respecta a la designa-
cion del consignatario, el apartado 4.9.2. J) debe ser completado con el art.
33 RUU (1983), que autoriza que el consignatario de cualquier documento
de transporte, incluyendo, pues, los conocimientos, sea una persona diferen-
te del beneficiario.

4.9.7. El recibo o certificado postal en las RUU (1983)

En su Gltima revision, las Reglas han introducido por primera vez una
norma especifica con respecto a los recibos o certificados postales (art. 30
RUU (1983)). Esta norma autoriza a los bancos a aceptar un recibo o certifi-
cado postal, siempre que se cumplan los siguientes requisitos:

a) Que el crédito expresamente exija que el documento de transporte a
entregar debe ser un recibo o certificado postal (cfr. art. 25 RUU (1983)).

b) Que el documento postal se haya emitido en el lugar desde donde se
han de enviar las mercancias.

c) Que haya sido sellado o de otra forma autentificado; notese que las
RUU no exigen que el sello o la autentificacién se haya efectuado por el ser-
vicio de correos; esto se debe a que en Francia y en otros paises la autoriza-
cién de un paquete postal puede ser efectuada por otro que no sea la oficina
de correos (p.e. la compaiiia de ferrocarriles).

4.10. Documentos de seguro

A) Como en todos los deméas documentos, el banco debe realizar el examen
de los documentos de seguros con estricto acatamiento de las instrucciones
recibidas del ordenante; éste normalmente se cuidara de que tales instruccio-
nes garanticen una cobertura suficiente, sobre todo si, como es habitual, las
mercancias viajan por su cuenta y riesgo. Si el banco esta financiando la ope-
racion comercial y est4 cubriendo su riesgo crediticio en base a los derechos
reales de garantia de que dispone sobre las mercancias, el propio banco tam-
bién tendra un interés directo en que la cobertura sea suficiente y no aceptara
la emision del crédito documentario si las instrucciones del ordenante no son
las apropiadas. En lo no previsto en las instrucciones del ordenante, el banco
debera tener en cuenta los arts. 26-31 RUU (1974), que han pasado a ser,
con ligeras diferencias, los arts. 35-40 RUU (1983).
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B) Clase de seguro: La clase de seguro a contratar dependera del medio de
transporte que se utilice: en los que se realicen por mar, el seguro sera mariti-
mo, y estara regulado por los arts. 737 a 805 del C.Com. (327), en los terres-
tres se tratard de un seguro de transporte terrestre, previsto en los arts. 54 a
62 de la Ley de Contrato de Seguro (328) y en los transportes aéreos nos en-
contramos ante un seguro aéreo, mencionado en los arts. 126 a 129 dela Ley
de Navegacion Aérea de 4 de julio de 1960 (329). Si el transporte es combi-
nado, la LCS en su art. 55 contiene una regla para determinar la normativa
aplicable. Parte este articulo del principio general de que la regulacién co-
rrespondiente al medio de transporte principal se aplicara a la totalidad del
trayecto, incluyendo las partes realizadas por un medio diferente del princi-
pal (cfr. parr. 2.°) Unicamente si el transporte principal es terrestre, se apli-
caré a cada trayecto la normativa de seguro que le sea propia, salvo que fue-
ra imposible determinar el momento en que se produjo el siniestro, en cuyo
caso se aplicara en todo caso la normativa del seguro terrestre (330).

(327) Estos articulos no han sido derogados por la Ley de Contrato de Seguro, y, de
acuerdo con el art, 2.° de esta Ley, el seguro maritimo sigue rigiéndose por la normativa del Co-
digo de Comercio (cfr. en este sentido VERDERA: «La Ley del Contrato de Seguro: encua-
dramiento constitucional y directrices bésicas» en «Comentarios a la Ley del Conirato de
Seguros, p. 61 y p. 62). Téngase sin embargo en cuenta, que en esta materia existe una disocia-
cién absoluta entre derecho codificado y realidad juridica, pues los aseguradores espafioles en la
prictica se limitan a adoptar las clausulas del Instituto de Aseguradores de Londres (las deno-
minadas Institute Clauses) (cfr SANCHEZ CALERO: «Institucioness, p. 606; HERNANDEZ
MART!: «Contrato de seguro maritimo: La péliza de bugques» (1982), p. 19). La doctrina es-
pafiola en materia de seguro maritimo es muy escasa; puede cfrse. URIA: «El seguro maritimo»
(1940); desde un punto de vista practico de GAMECHAGOICOECHEA 1V, (sf), p. 7; FARIRA,
IV (1948), p. 7; GONZALEZ HEVIA: eManual de Seguro Maritimos (1980).

(328) Sobre ¢l contrato de seguro de transporte terrestre en la nueva ley cfr. DUQUE:
«Seguros de incendios, conira el robo, de iransportfes terresires ¥ lucro cesante (art, 45 o
67)» en «Comentarios a la Ley de Contrato de Segurow, p. 753; con anterioridad a la nueva le-
gislacién GARRIGUES: «Contrafo de seguro ferrestres, p. 371; del CANO: «Derecho espariol
de Seguros» (1974), p. 654.

(329) Dado que esta normativa resulta totalmente insuficiente, VERDERA entiende quela
Ley de Navegacién Aérea no puede ser considerada como «Ley que les sea aplicable» a los
efectos del art. 2 de la Ley de Contrato de Seguro, lo que impone la sumisién de los contratos de
seguro aéreo a la Ley de Contrato de Seguro, en cuanto ley general reguladora de la materia
(«Comentarios», 1, p. 63). Esta postura, sin embargo, no parece ser compartida por URIA
(«Derecho mercantils, p. 985), que en su estudio del seguro aéreo parte implicitamente de la no
aplicabilidad de la Ley de Contrato de Seguro.

(330) Cfr. en general SANCHEZ GAMBORINO: «El seguro del transporte multimodal
en la Ley de 8 de octubre de 1980 y en el convenio de Ginebra de 24 de mayo de 1980~ en
«Comentarios a la Ley de Contrato de Seguros, 1, p. 857.
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C) Forma:De acuerdo con el principio general enunciado de que el orde-
nante debe dar instrucciones precisas al banco, las Reglas y Usos Uniformes
exigen que el ordenante sefiale expresamente la clase de documento de segu-
ro que ha de ser sometido por el beneficiario: a) péliza, b) certificado o ¢) no-
ta de cobertura.

a) La poliza es el documento que formaliza el contrato de seguro (331).
Esta suscrita por los contratantes (tomador y asegurador), e incorpora las
condiciones generales y particulares del contrato en su totalidad. La péliza
se redacta normalmente en varios ejemplares, uno al menos para cada con-
tratante, si bien pueden emitirse ejemplares adicionales; pero el banco —sal-
vo instrucciones del ordenante— aceptaré la documentacion si se le hace en-
trega de uno cualquiera de los ejemplares emitidos.

b) El certificado de seguro es un documento que no formaliza el contra-
to, sino que incorpora una simple declaracion del asegurador, de su agente,
del corredor («broker») o agente libre de seguros o del propio tomador, so-
bre la existencia del contrato (332). Con frecuencia el certificado incluye la
totalidad de las condiciones particulares y la mayor parte o todas las condi-
ciones generales de la péliza de seguro. La funcién que cubren los certifica-
dos de seguros es doble: Por un lado ocurre con cierta frecuencia que, estan-
do tomador y asegurador conformes sobre todas las cuestiones fundamenta-
les del contrato, no se pueda preparar, por razones de urgencia, la poliza de
contrato; en este caso se puede expedir un certificado de seguro, que conten-
ga una declaracién unilateral del asegurador (o de un agente debidamente
autorizado) de que el contrato de seguro se ha celebrado validamente (333).
En otras ocasiones lo que ocurre es que el tomador ha suscrito con el asegu-
rador una pdliza flotante o de abono; en este caso es el tomador el que expide
el certificado de seguro, para individualizar la aplicacién concreta de la péli-

(331) Cfr. art. 8 Ley 50,1980 de 8 de octubre, de Contrato de Seguro, y art. 738 C.Com.
Cfr. SANCHEZ CALERO; «Conclusién, Documentacién, Contenido del Contrato (arts. 5 a
24)» en «Comentarios a la Ley de Conirafo de Seguros, 1, p. 290.

(332) Sobre la diferencia entre péliza y certificado en general cfr.: URIA: «El seguro ma-
ritimos, p. 68, MENENDEZ: «La venta CIF», p. 186; SCHMITTHOFF: «Export Trades, p. 300,

(333) A esta clase de certificados de seguro hace referencia nuestra Ley de Contrato de
Seguro en su art. 5 denominandolos «documento de cobertura provisionals; cfr. CABALLE-
RO: «El documento de cobertura provisional (art. 5.° de la Ley de Contrato de Seguro)» en
«Comentarios a la Ley de Contrato de Seguros 1, p. 405,
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za a un determinado riesgo, y el que lo presenta al asegurador, para su visa-
do (334).

Se ha discutido si los certificados de seguros pueden ser aceptados por
los bancos, si en las instrucciones no se exige expresamente la entrega de una
poliza. Las Reglas de Lisboa permitian esta posibilidad, pero a partir de la
Revision de 1962 se ha omitido la mencioén expresa en tal sentido. A pesar de
ello, en la doctrina predomina la postura de que los certificados de seguro
emitidos por aseguradores o sus agentes afectos y por «underwriters» (pero
no los emitidos por corredores o tomadores) y que adem4s recojan los pactos
y condiciones de la pdliza de seguros y las caracteristicas del seguro contra-
tado, pueden ser admitidos, aun sin autorizacién expresa del ordenante, si
éste no ha exigido expresamente la entrega de una pdliza (335).

¢) Por lo que respecta a las notas de cobertura, son documentos expedi-
dos por los aseguradores, que formalizan un auténtico contrato de seguro,
pero de caracter provisional, que puede dar paso al contrato de seguro defi-
nitivo, pero sin que esta consecuencia sea inexcusable. Las notas de cobertu-
ra no se hallan previstas en la vigente LCS (336) y las Reglas se limitan a or-
denar que, en ausencia de instrucciones concretas del ordenante, el Banco no
puede aceptar la entrega de una nota de cobertura como documento de segu-
ro (cfr. art. 26 b) RUU (1974) y art. 35 b) RUU (1983), que atin refiriéndose
expresamente a las notas de cobertura expedidas por agentes libres, creo que
deben ser aplicados a toda clase de notas de cobertura).

D) Emisor: Las Reglas y Usos Uniformes ordenan que el emisor de cual-
quier clase de documento de seguro (se trate de péliza, certificado o nota de

(334) Sobre las pélizas flotantes o de abono en general cfr.: URIA: «Derecho mercantils,
p. 575; GARRIGUES: «Conirafo de seguro ferresires, p. 183 y p. 375; MENENDEZ: «La venta
CIF», p. 189; SANCHEZ CALERO: «Péliza flotante y prueba del dafio», en REDM, 5 (1964),
p. 59.

(335) Este punto es sin embargo objeto de bastante discusién doctrinal; SCHINNERER /
AVANCINI, p. 85 y HARTMAN, p. 69 entienden que —salvo que el ordenante lo autorice— los
certificados de seguros deben ser en todo caso rechazados; la postura defendida aquif —més con-
forme con el principio general de que en ausencia de instrucciones el banco aceptaré los docu-
mentos en la forma en que se presenten— se encuentra en ZAHN, p. 138; EISEMANN /
EBERTH, p. 115 y GUTTERIDGE / MEGRAH, p. 120; MOLLE: «/ contratti bancaris, p. 537.

(336) Cfr. CABALLERO en «Comentarios a o Ley de Conirato de Seguros, I, p. 404;
sobre las notas de cobertura en general cfr. GARRIGUES: «Conirafo de seguro ferresires, p.
124, que las denomina ecartas de garantia»; MENENDEZ: «La venta CIF», p. 188; SCHMITT-
HOFF: «Export Trades, p. 301.
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cobertura) debe ser —salvo instrucciones expresas del ordenante en contra-
rio— un asegurador (337) o uno de sus agentes afectos; un documento emiti-
do por un corredor («broker») o agente libre (338), solo podr4 ser admitido
en el caso de que el asegurador lo haya contrafirmado (cfr. arts. 26 RUU
(1974) y 35 RUU (1974)) (339).

E) Limites de la cobertura: La regla general con respecto a los limites tem-
porales de la cobertura otorgada por el seguro, consiste en que aquella debe
abarcar el transporte desde su inicio hasta su final (340). Por ello se exige
que los documentos de seguro no presenten una fecha de otorgamiento pos-
terior a la fecha de embarque o expedicién de las mercancias por el transpor-
tista, o de su recibo por el operador del transporte combinado (art. 27 RUU
(1974) y art. 36 RUU (1983) «in fine») (341). Como excepcion a la anterior
regla, un documento otorgado en fecha posterior a la de embarque, expedi-
cién o recibo es aceptable, siempre que contenga una declaracién del asegu-
rador expresando que el seguro ya estaba en vigor en aquella fecha (art. 27
RUU (1974) y art. 36 RUU (1983)). De faltar tal declaracién (342) el banco
debe rechazar el documento de seguro, salvo, por supuesto, que la carta de
crédito contenga instrucciones en contrario (343).

(337) Los arts. 26 a) RUU (1974) y 35 a) RUU (1983), hablan con poca precisién de
«compaiiia aseguradoras; no hay inconveniente sin embargo en que el emisor sea un asegura-
dor que no asuma forma de compaiifa (p.e. una mutua de seguros).

(338) El original inglés de las Reglas y Usos Uniformes utiliza el término «brokers, es
decir corredor. En el Derecho espafiol la actividad de los «brokers» es ejercida por los agentes
libres de seguros (cfr. arts. 6 y 26 de la Ley 117/1969 de 30 de diciembre reguladora de la pro-
duccién de seguros privados); en este sentido también SANCHEZ CALERO: «Curso del Dere-
cho del seguro privados (1961), p. 265.

(339) SCHINNERER / AVANCINI, p. 85.

(340) El principio general enunciado por la Ley de Contrato de Seguro en esta materia, es
que, salvo pacto en contrario, el seguro comienza desde que se entregan las mercancias al por-
teador para su transporte en el punto de partida, y terminar cuando se entreguen al destinata-
rio en el punto de destino, siempre que la entrega se realice dentro del plazo previsto (art. 58
LCS).

(341) SCHINNERER / AVANCINI, p. 85; LIESECKE, en WM, 1976, p. 265.

(342) Y a pesar de lo previsto en el art. 58 LCS.

(343) Es dudoso si la inclusién en el documento de seguro de la Institute Cargo Clause
«All risks from warehouse to warehouses es suficiente a efectos de la declaracién descrita.
Mientras LIESECKE (en WM, 1976, p. 265) cree que sf, SCHINNERER / AVANCINI (p. 85) son
de la opinién contraria, por entender que la cldusula solo se refiere al lugar geografico, no al
momento en que se inicia la cobertura. Sobre la cldusula citada, aunque sin referencia a este
problema, puede verse: MENENDEZ: «La cléusula de «almacén a almacéns en el seguro ma-
ritimo espaziol» en RDM, 101 (1966), p. 23. El art. 58, 2.° LCS contiene una regulacidn expresa
de esta clausula (cfr. Duque en «Comentarios a la Ley de Contraio de Seguros, 1, p. 816).
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Las mercancias deben estar aseguradas a lo largo de la totalidad del tra-
yecto (344); por lo tanto el banco debe comprobar la congruencia en este as-
pecto entre el documento de transporte y la cobertura del seguro (345).

F) Riesgos cubiertos: Por lo que se refiere a los riesgos que el seguro ha de
cubrir, las Reglas y Usos Uniformes ponen mucho énfasis en que el ordenan-
te especifique en sus instrucciones el tipo de seguro que desea y los riesgos
adicionales que éste ha de cubrir; las Reglas expresamente desaconsejan que
se utilicen términos imprecisos como «riesgos habituales» o «riesgos corrien-
tes» (art. 29 RUU (1974) y art. 38 RUU (1983)).

Si a pesar de ello tales términos se utilizan, o si la carta de crédito no
contiene instrucciones especificas, los bancos aceptaran los documentos con
la cobertura de riesgos con la que sean presentados por el beneficiario (art.
29 b) RUU (1974)). El art. 38 a) RUU (1983) ha recogido esta misma regla,
pero afadiendo que el banco no asumir4 responsabilidad alguna por los ries-
gos no cubiertos.

En los seguros maritimos es normal determinar los riesgos cubiertos
mediante la inclusion (y en ocasiones mediante una mera referencia) (346) a
clausulas «standard» como las Institute of London Underwriters Cargo
Clauses «FPA», «WA» y «All riks» (347).

En el caso de que la carta de crédito indique que el seguro debe ser «con-
tra todos los riesgos», los bancos se deben limitar a comprobar que el docu-
mento de seguro incluya una cldusula que indique «todos los riesgos»; si tal
clausula esta incluida, los bancos no asumen responsabilidad alguna si por
cualquier causa (norma legal, condiciones generales o particulares, etc.) al-
giin riesgo en concreto no se haya cubierto (art. 30 RUU (1974) y art. 39
RUU (1983)) (348).

(344) GUTTERIDGE { MEGRAH, p. 122.
(345) ZAHN,p. 140.
(346) SCHINNERER / AVANCINI, p. B6.

(347) GUTTERIDGE / MEGRAH, p. 125; una buena descripcién de las tres cliusulas se
encuentra en v.d. THUSEN «Die Standard - Versicherungsklauseln bei der Finanzierung
von Exporten und Importens en «Der Betriebs, 1954, p. 1094; también SCHMITTHOFF: «Ex-
port Trades, p. 313.

(348) Puesto que ninguna péliza puede cubrir absolutamente todos los riesgos; ver v.d.
THUSEN en «Der Betriebs, 1954, p. 1096; también GUTTERIDGE / MEGRAH, p. 125,
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G) Interés: El interés asegurado debe ser siempre el derecho del tenedor de
los documentos de transporte con respecto a las mercancias transportadas.
Por lo tanto, ha de existir una congruencia entre la designacion del consigna-
tario en el documento de transporte y la del asegurado en el documento de
seguro (349). Como es sabido, esta Gltima puede hacerse en cuatro formas
_diferentes: designando a una persona, bien en forma nominativa o bien en
forma indeterminada («por cuenta de quien corresponda»), o emitiendo el
documento a la orden o al portador (350). El ordenante debe dar instruccio-
nes sobre como desea que se efectiie la designacion del asegurado (351); en
ausencia de tales instrucciones, el banco aceptara cualquier formula de de-
signaci6n, con tal que no sea incongruente con la utilizada en los documentos
de transporte.

H) Objeto: El objeto del seguro deben ser las mercancias descritas en la
factura; no hace falta, sin embargo, que el documento de seguro reproduzca
literalmente la descripcion contenida en la factura, sino que es suficiente si
las mercancias son descritas en términos generales no incompatibles con la
descripcién dada en la carta de crédito (art. 32 ¢) RUU (1974) y art. 41 ¢)
RUU (1983)).

I) Suma asegurada: La suma asegurada —salvo instrucciones en contra-
rio— debe estar expresada en la misma moneda que el crédito documentario
y debe cubrir al menos el valor CIF de las mercancias (art. 28 a) RUU
(1974)). En este punto la revisién de 1983 ha introducido una importante

(349) Cfr. art. 7 RUU (1974) y art. 15 RUU (1983), que exigen que los documentos sean
congruentes entre si.

(350) La Ley de Contrato de Seguro acepta expresamente la posibilidad de una designa-
cién indeterminada del asegurado (art. 7) y la emisién de pdlizas a la orden o al portador (art.
9). Sobre estos temas ver SANCHEZ CALERO en «Comentarios a la Ley de Contrato de Se-
guros, p. 270 v p. 292 y BLANCO CAMPARA: «Las pélizas a la orden y al portador» en la mis-
ma obra p. 409, Este Gltimo autor ha resaltado que aunque lleven a efectos préicticos idénticos,
los seguros por cuenta de quien corresponda y los documentos a la orden o al portador presen-
tan una notable diferencia: en el primer caso hay una adquisicién «ex jure propio» del derecho a
la indemnizacién, mientras que en el segundo la eficacia se alcanza a través de una adquisicién
derivativa (p. 416).

Para el seguro marftimo, sin embargo, solo se prevé la péliza a la orden, pero no al porta-
dor (art. 742 C.Com.), pero, dado el principio de libertad de pactos que rige en esta materia, no
existe inconveniente para aceptar la posibilidad de que se emitan pélizas al portador (cfr. URIA:
«Seguro maritimos, p. 61 y p. 62).

(351) Las formas més usuales son «por cuenta de quien corresponda» y «a la orden,
endosado en blanco» (cfr. SCHINNERER / AVANCINI, p. 85).
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modificacion: la suma asegurada debe ser el valor CIF (si el lugar de destino
es un puerto) o el valor CIP (si el lugar de destino no es un puerto), pero en
todo caso incrementado en un10%. De esta forma, las Reglas se han adapta-
do a lo previsto en los INCOTERMS, que expresamente exigen que en las
ventas CIF la suma asegurada deberé cubrir el precio CIF més un 10% (351
bis). El valor CIF o CIP es aquel valor que se obtiene sumando al precio neto
de las mercancias (deducido cualquier descuento, «rappel», etc.) el coste del
transporte y el del seguro. En el caso de que la compraventa se haya pactado
CIF o CIP, el banco podra deducir el valor CIF o CIP sin mayores proble-
mas de la factura. En los demés casos, el banco deber4 calcularlo en base a
los diferentes documentos. En el caso de que esto no sea posible, los bancos
aceptaran como suma asegurada minima el importe del crédito pagado al
beneficiario o el importe de la factura comercial, tomando el méas elevado
(art. 28 b) RUU (1974) y art. 37 b) RUU (1983)).

Salvo instrucciones en contrario, el banco aceptara documentos de se-
guro en los que se indique que la cobertura se halla sujeta a una franquicia
(art. 31 RUU (1974) y art. 40 RUU (1983)).

4.11. Otros documentos

A) Aparte de los documentos referidos, cuyos requisitos se hallan descritos
con precision en las Reglas y Usos Uniformes, el pago del banco en favor del
beneficiario puede estar condicionado a la entrega de cualquier otro docu-
mento.

En los créditos documentarios en los que subyazca un contrato de com-
praventa o de obra, tales documentos pueden ser por ejemplo facturas consu-
lares, resguardos de almacén, 6rdenes de entrega y en especial certificados de
calidad, peso, origen o conformidad emitidos por terceros, a través de los
cuales el ordenante tiene la posibilidad de asegurarse que la mercancfa expe-
dida realmente corresponde a la pactada (352).

En los créditos documentarios que cumplen una funcién de garantia, to-
dos los documentos que el beneficiario deba entregar caen dentro de la pre-

(351 bis) Cfr. nim. 5, definicién de CIF, Incoterms, 1980, Publicacién 350 de la CCI, p.
50.

(352) Cfr. BOIX, p. 133. En Espaiia existe un organismo oficial, el Servicio Oficial de Ins-
peccibn, Vigilancia y Regulacién de la Exportacion, cuya misién es velar por que los productos
espafioles que se exportan refinan las debidas condiciones de calidad comercial. Al emitir un
certificado, el SOIVRE atestigua que ha procedido a inspeccionar la mercancia y que estima
que ésta reline las condiciones exigidas por la normativa vigente.
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sente categoria. Tales documentos pueden ser bien una mera declaracion del
beneficiario, un certificado de un perito, un laudo arbitral, etc.

B) Con respecto a estos documentos la revision de 1974 de las Reglas orde-
na en su art. 33 que los bancos se ajustaran estrictamente a las instrucciones
contenidas en la carta de crédito y en lo no previsto aceptaran los documen-
. tos tal y como les sean presentados por el beneficiario. En caso de ausencia
de instrucciones concretas, los bancos estan por lo tanto obligados a aceptar
los documentos en la forma en la que el beneficiario los presente, careciendo
de cualquier facultad discrecional en esta materia. Los documentos pueden
en consecuencia carecer de algiin requisito que sea usual en el comercio in-
ternacional, y pueden incluso haber sido preparados por el propio beneficia-
rio, sin que ninguna de estas causas dé derecho al banco a rechazarlos. El
inico requisito que el banco debe comprobar es que en su aspecto formal los
documentos coincidan con las instrucciones dadas por el ordenante, y que no
existan incongruencias con los restantes documentos entregados (cfr. art. 7
RUU 1974)) (352 bis). En esta materia, las Reglas, en su version de 1983,
también han introducido importantes novedades, contenidas en el art. 23.
Este articulo exige que el crédito sefiale quién ha de ser el emisor, y cuil ha
de ser el contenido de los documentos accesorios a entregar por el beneficia-
rio. Si el crédito recoge estos requisitos, el banco esté obligado a comprobar
—aplicando como siempre el principio de la «Akkreditivstrenge»— que efecti-
vamente se cumplen. Las Reglas, sin embargo, también prevén el supuesto
de que el crédito, a pesar de todo, no sefiale los requisitos minimos que los
documentos accesorios han de cumplir. En este caso, el banco ya no puede
aceptar tales documentos en la forma en la que el beneficiario se los presen-
te, sino que debe someterlos a examen, para comprobar que su contenido es
congruente con la descripcion de las mercancias en la factura y en la carta de
crédito.

4.12. Documentos falsos

A) El principio general con respecto a los documentos falsos se puede
enunciar diciendo que el banco debe rechazar los documentos falsos —es de-
cir, aquellos que no representen fielmente la realidad— que le sean presenta-
dos, cualquiera que sea la causa de la falsedad y la buena o mala fe del bene-

(352 bis) SCHINNERER / AVANCINI, p. 88; EISEMANN / EBERTH, p. 117.
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ficiario (353), pues el banco solo ha recibido instrucciones para pagar contra
documentos correctos, no contra documentos falsos (354). Si al examinar los
documentos el banco advierte la falsedad, o si ésta le consta por cualquier
otro procedimiento —p. e. por habérselo comunicado el ordenante— el ban-
co esta obligado a rechazar los documentos (355) (356). Hay que resaltar, sin
embargo, que el banco sélo est4 facultado a rechazar los documentos si real-
mente son falsos; si se niega a aceptarlos en base a una simple aseveracién -
del ordenante, y después resulta que son correctos, incurrir en responsabili-
dad frente al beneficiario.

B) Si, por el contrario, un anélisis cuidadoso de los documentos por el ban-
co no muestra sefiales de falsedad, o si el banco no tiene conocimiento cierto
de la falsedad de los documentos, el banco que pague contra documentos fal-
sos al beneficiario, tiene derecho a ser reembolsado por el ordenante (357).
Esta aseveracin encuentra su fundamento en la clausula de exoneracién de

(353) SCHLEGELBERGER / HEFERMEHL, n.m. 184; CANARIS, p. 509; LIESECKE en
WM, 1976, p. 262; GUTTERIDGE / MEGRAH, p. 132 por el contrario parecen limitar la posibi-
lidad de rechazar los documentos al supuesto de que exista responsabilidad del beneficiario en la
falsedad. Este problema se plante6 recientemente en un famoso caso inglés, conocido normal-
mente como el caso eAmerican Accords («United City Merchants (Investments) Ltd. v. Ro-
yal Bank of Canadas», (1981) 3 ALL ENGLAND LAW RREPORT, p. 142); se trataba de un su-
puesto en el que el naviero habfa falsificado la fecha del conocimiento de embarque, sin conoci-
miento del beneficiario. Al entregar éste el conocimiento, el banco alegé que habfa sido falsifi-
cado y se negd a pagar. El Tribunal entendié que el banco actud correctamente.

Sobre la problemética de la falsedad de los documentos en los créditos documentarios en
general, puede verse la tesis de SCHLICK: «Der Haffungsausschluss der Banken in Bezug auf
die Echiheit der Dokumente im Akkreditvgeschifts (1968).

(354) CANARIS, p. 509; SCHLEGELBERGER/ HEFERMEHL, n.m. 184,

(355) Véase la S americana «Sztejn v. Henry Schroder Banking Corporation» (1941)
31 N.Y. SuPP. (2d) 631, 634, citada por GUTTERIDGE/MEGRAH, p. 136 en la que se declara:
«...si el fraude del vendedor ha sido comunicado al banco antes de que la letra y los docu-
menfos hayan sido presentfados al cobro, el principio de la independencia de la obligacién
del banco bajo la carta de crédito no se debe extender de forma que proteja al vendedor
dolosos.

(356) La postura de VIDAL, p. 165 de que para que el banco pueda rechazar el pago, pre-
viamente debe iniciar una accién penal contra el beneficiario, debe ser rechazada categérica-
mente, entre otras razones porque no toda falsedad, e incluso no toda falsedad dolosa del bene-
ficiario, resultan en responsabilidad penal.

(357) Al mismo resultado, pero con argumentacidn totalmente diferente llega GARRI-
GUES: «Confratos bancarioss, p. 629.
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responsabilidad contenida en los arts. 9 RUU (1974) y 17 RUU (1983), en
virtud de los cuales los bancos —«inter alia»— no asumen responsabilidad
en cuanto a la falsificacién de documento alguno. Pero esta exoneracion solo
puede alcanzar a las falsificaciones no advertibles mediante un diligente ané-
lisis formal y externo de los documentos, pero no a los casos en los que el
banco ha incumplido su obligacion de examinar diligentemente los docu-
mentos y por esta causa no ha advertido la falsificacion (358). La obligacion
recogida en los arts. 7 RUU (1974) y 15 RUU (1983) («examinar los docu-
mentos con diligencia razonable») se impone a la exoneracion de responsabi-
lidad contenida en el art. 9 RUU (1974) (ahora art. 17 RUU (1983)), de for-
ma que si el banco paga contra documentos que presentan signos externos de
falsificacién, incurre en incumplimiento frente al ordenante.

Se ha discutido en la doctrina si la estipulacién contenida en los arts. 9
RUU (1974) y 17 RUU (1983) no debe al menos interpretarse como una
exoneracion de la responsabilidad del banco por negligencia leve en el exa-
men de los documentos; esta cuestién serd estudiada en el siguiente aparta-
do, al hacer referencia al incumplimiento por el banco de su obligaciéon de
examen de los documentos.

4.13. Incumplimiento y pretendida exoneracion de responsabilidad de acuer-
do con los arts. 9 RUU (1974) y 17 RUU (1983)

A) En el crédito documentario, institucién presidida por el principio de la
«Dokumentenstrenge», es evidente que la obligacién del banco de examinar
los documentos constituye una obligacién principal (359). Como ya se ha di-
cho (ver p. 141 «supra»), el incumplimiento por el banco de esta obligacién
permite al ordenante el ejercicio de una doble opcidn: o bien acepta los docu-
mentos incorrectos, en cuyo caso debe reembolsar al banco el principal, los
intereses, la comisién y los gastos devengados, pero teniendo derecho a una
indemnizacién por los dafos y perjuicios irrogados, o alternativamente deja
los documentos de cuenta del banco, con derecho a exigir la devolucion de la
provisioén de fondos efectuada y una indemnizacion por los dafios y perjui-
cios sufridos. '

(358) SCHLEGELBERGER;’HEFERMEHL. n.m. 184; CANARIS, p. 509; SCHLICK, p. 41;
LIESECKE en WM, 1976, p. 262; véase también la S en «Gian Singh & Co. Lid. v. Banque de
«l'Indochines (1974) 2 LLOYD’S REP, | y el comentario a dicha S de SCHMITTHOFF en Jour-
nal of Business Law, 1974, p. 314,

(359) CANARISp. 510.
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En ambos casos la utilizacién de la opcién se halla condicionada a que
el ordenante examine los documentos y denuncie los vicios al banco en un
plazo razonable desde que los recibid (ver p. 143 «supra»), ya que, transcu-
rrido este plazo, se entenderé que el ordenante ratifica la actuacién del ban-

co.
L

B) (Cuiles son los efectos de los arts. 9 RUU (1974) y 17 RUU (1983)
—en virtud de los cuales los bancos no asumen ninguna obligaci6n ni respon-
sabilidad en cuanto a la forma, suficiencia, exactitud, autenticidad, falsifica-
cién o al alcance legal de ningtin documento, ni en cuanto a las condiciones
generales y particulares estipuladas en ellos— cuéles son los efectos de es-
tos articulos en el caso de un incumplimiento por el banco de su obligacién
de examinar los documentos? Dos son las contestaciones posibles a esta pre-
gunta:

a) Una parte de la doctrina, entre los que se incluyen Garrigues y Vidal
(360), aceptan los mencionados articulos como clausula de exoneracién de la
obligacién de examen de los documentos, pero mitigan su eficacia en base al
principio general —basado en nuestro ordenamiento en el art. 1.102 C.c.—
que prohibe la exoneracion por dolo y por culpa grave; de acuerdo con esta
postura el banco solo incurre en responsabilidad si incumple la obligacién de
examinar los documentos con grave negligencia o con dolo.

b) Otra parte de la doctrina (361) que hoy debe ser considerada amplia-
mente mayoritaria, entiende que los arts. 9 RUU (1974) y 17 RUU (1983)
no contienen una limitacién de la responsabilidad del banco, sino la aplica-
cién y concrecion del principio general —contenido en los arts. 7 RUU (1974)
y 15 RUU (1983)— de que el examen de los documentos por el banco se de-
be limitar a su apariencia formal; de acuerdo con esta postura, el banco res-
pondera siempre que en el examen de esa apariencia formal no aplique la di-
ligencia media con la que actta el ordenado comerciante.

C) En mi opinidn, esta segunda postura es por varias razones claramente
preferible. La primera de ellas —de carécter especifico— radica en que esta

(360) GARRIGUES «Contratos bancarios», p. 628, sin embargo GARRIGUES también
dice: «en todos estos supuesios cierfamente no se puede exigir al banco una diligencic ex-
{rema; pero si se le puede exigir la diligencia media propia de todo comerciante ordena-
dos; VIDAL, p. 79; cfr. también SCHLICK, p. 434 y LIESECKE en WM, 1976, p. 262.

(361) CANARIS, p. 509; SCHLEGELBERGER/HEFERMEHL, n.m. 184; ZAHN, p. 140;
von WESTPHALEN en WM, 1980, p. 180; LUCKE, p. 103; MOLLE: «I coniratti bancari», p.
580.
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postura refleja més fielmente el juego entre los arts. 7 y 9 RUU (1974) (es
decir, 15 y 17 RUU (1983)). Pero existe una segunda razén, de mayor peso y
ambito mucho méis amplio, basada en el principio general de que, a través de
unas condiciones generales, la parte que las impone no puede exonerarse del
diligente cumplimiento de las obligaciones que sean principales, de acuerdo
con la naturaleza del negocio convenido (362). Entender lo contrario contra-
viene al principio de buena fe, de especial relevancia en los contratos mer-
cantiles (art. 57 C.Com.), y al principio de la justicia conmutativa que debe
presidir las relaciones contractuales. Finalmente, aun cabe alegar el princi-
pio general de que, en caso de oscuridad en unas condiciones generales, el in-
térprete debe decidirse en favor de la interpretacion que perjudique a la parte
que hubiese ocasionado la oscuridad (véase este principio enunciado en la p.
75 «supra»); y no puede caber duda de que el banco es el causante de la oscu-
ridad, pues es el redactor de los formularios que el ordenante ha de rellenar
para solicitar el crédito, y en los que invariablemente se incluye una sumisién
a las Reglas y Usos Uniformes. Por lo tanto, debe prevalecer aquella inter-
pretacion de las Reglas que atribuya una mayor responsabilidad al banco.

5.  Entregar los documentos al ordenante

A) Una vez examinados y aceptados por el banco los documentos presenta-
dos por el beneficiario, queda aquél obligado a entregarlos al ordenante
(363). En el cumplimiento de esta obligacién —como en el cumplimiento de
todas sus obligaciones— el banco debe actuar con la diligencia de un ordena-
do comerciante, ajustandose a las posibles instrucciones que al respecto haya
recibido del ordenante. En ausencia de instrucciones concretas —supuesto
que seréd el mas normal en la practica—, hay que entender que el banco actfia
con la debida diligencia enviando los documentos por correo al domicilio in-
dicado por el ordenante en la solicitud de apertura del crédito documentario.

Las Reglas y Usos Uniformes no establecen un plazo concreto, a partir
del examen de los documentos, para la realizacién de la entrega. Al ser el
plazo para el examen relativamente flexible (cft. art. 8 d) RUU (1974) y art.

(362) Cfr. de CASTRO: «Las condiciones generales de los contratos y la eficacia de las
leyes» en ADC, 1961, p. 337, con amplia jurisprudencia del TS; DIEZ - PICAZO: «Fundamen-
tos, 1, p. 225; cfr. también CANARIS, p. 509 con referencia al parégrafo 9, I1, 2 de la Ley sobre
Condiciones Generales de Contratacién alemana; con respecto al Derecho inglés, la misma doc-
trina fue introducida por LORD DENNING en su famosa sentencia «Kar sales (Harrow) v. Wa-
llis» (1956) IWLR 936.

(363) GARRIGUES: «Contraios bancarioss, p. 627, SCHINNERER /AVANCINI, p. 62.
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16 ¢) RUU (1983)), parece correcto entender que una vez examinados los do-
cumentos el banco tiene la obligacién de entregarlos de inmediato al orde-
nante.

B) La entrega de los documentos por el banco estd condicionada al reem-
bolso por parte del ordenante de todas las cantidades (incluido el premio de
la comisién) que éste pueda deber al banco como consecuencia del crédito
documentario (364); si el banco no recibe el pago, puede hacer valer la «ex-
ceptio non adimpleti contractus». Sin embargo, el cumplimiento de ambas
obligaciones no puede ser simulté4neo, puesto que entre ambas se interpone
temporalmente el derecho del ordenante a examinar los documentos antes de
realizar el pago. El banco puede, empero, no estar dispuesto (sobre todo en
aquellos casos en los que la solvencia del ordenante se haya deteriorado rapi-
damente) a desprenderse de los documentos, y de los derechos reales de ga-
rantia sobre ellos, si no es contra el pago inmediato de las cantidades por el
ordenante; mientras que éste a su vez no se aviene a pagar sin antes haber te-
nido la posibilidad de examinar los documentos. En estos casos parece razo-
nable permitir al banco la entrega de copias de los documentos (365), para
que el ordenante realice el examen en base a ellas, y, una vez que exprese su
aprobacion, se realice la entrega de los originales y el pago en un mismo ac-
to.

C) El retraso imputable al banco en la entrega de los documentos implicard
la constitucién en mora, desde el momento de la interpelacién al deudor (art.
63, parr. 2.°, C.Com.), con las consecuencias previstas en el art. 1.101 C.c.

Debe resaltarse, sin embargo, que no estaremos ante un supuesto de
mora imputable al banco si el retraso se produce como consecuencia de la
actuacién del correo encargado por el banco para entregar los documentos,
ya que en este caso es de aplicacién la norma del art. 10 RUU (1974), que
corresponde al art. 18 RUU (1983). Esta norma no exonera al banco de su
obligacién de entregar diligentemente los documentos (366), pero si implica
que, una vez que el banco lo ha hecho poniéndolos en manos del correo, el

(364) El banco sin embargo no puede negarse a la entrega de los documentos, aduciendo
el incumplimiento por el ordenante de otras obligaciones ajenas al crédito documentario.

(365) Y si el ordenante lo exige, incluso compulsadas notarialmente.

(366) Incurrird por ejemplo en responsabilidad un banco que entregue documentos al co-
rreo con la direccién incompleta, o a sabiendas de que el correo va a sufrir retrasos excepciona-
les: cfr. lo dicho sobre el art. 9 RUU (1974) en la p. 145 wsupra».
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riesgo de que éste se retrase o incluso de que los documentos se pierdan, es
asumido por el ordenante (367).

D) El incumplimiento de la obligacion de entrega implicaré la aplicacion
del art. 1.124 C.c., con la doble posibilidad para el ordenante de exigir la en-
trega de los documentos (en cuyo caso estaré obligado a reembolsar al banco
todas las cantidades debidas, incluyendo el premio) o de resolver el contrato
(en cuyo caso el banco no tendra derecho a ser reembolsado por ningfin con-
cepto, y debera devolver al ordenante la provision de fondos y el premio si ya
lo hubiera percibido), dejando los documentos de cuenta del banco. En am-
bos casos procedera, por supuesto, la indemnizacion de dafios y perjuicios.

(367) ZAHN, p. 172; SCHINNERER/AVANCINI, p. 24; GUTTERIDGE / MEGRAH, p.
142.
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VIIL Derechos del banco con respecto a las mercancias

1.  Introduccion

Como ya se ha sefialado, el banco est4 obligado a pagar al beneficiario
contra la entrega por éste de los documentos sefialados en la carta de crédito:
como consecuencia de este pago el banco dispone de un derecho de crédito
frente al ordenante, en virtud del cual puede exigirle el resarcimiento de las
cantidades anticipadas, de los intereses y comisiones devengados y de los
gastos incurridos. El cumplimiento de las obligaciones de pago del ordenante
puede hallarse garantizado mediante la constitucién de derechos reales sobre
los documentos y las mercancias que éstos representan. Tales derechos —no
regulados en las Reglas y Usos Uniformes— pueden surgir bien directamen-
te de la ley (privilegio del comisionista) o bien de un pacto especifico entre
ordenante y banco (prenda). El privilegio y la prenda, sin embargo, solo pro-
porcionan cobertura al banco hasta el momento en que hace entrega de los
documentos al ordenante. En los casos en los que existe una concesién de
crédito y por lo tanto el reembolso por el ordenante no es simulténeo a la en-
trega de los documentos, el banco desear4 mantener su preferencia sobre las
mercancias, aun después de efectuar la entrega. La posibilidad de configurar
un derecho real de esas caracteristicas en nuestro ordenamiento juridico se
analizard en el Gltimo apartado de este capitulo.

2. El privilegio del comisionista

A) Al ser la naturaleza juridica del negocio que une a banco y ordenante la
de un contrato de comisién (cfr. p. 111 «supra»), el banco debe disfrutar del
derecho de garantia que el art. 276 C.Com. reconoce en favor de los comisio-
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nistas, y que es conocido como el «privilegio del comisionista» (368) (369);
esta institucién, como es bien sabido, da lugar en nuestro ordenamiento a un
ctimulo de dudas, tanto con respecto a las personas a las que beneficia, a las
deudas gue garantiza y a los efectos que produce.

B) Comisionistas privilegiados: Con respecto a cuiles son los comisionistas
que tienen derecho a disfrutar del privilegio, existen dos posturas opuestas.
Por un lado Garrigues entiende que el privilegio debe quedar limitado exclu-
sivamente al comisionista de venta, puesto que el art. 276 exige la remision
de efectos en consignacién, y tal remisién solo la puede efectuar el comiten-
te: los comisionistas de compras solo disponen de un derecho a no entregar
cuya naturaleza es similar a la «exceptio non adimpleto contractus»; tal de-
recho parece que es extensible a los comisionistas que no lo sean ni de com-
pra ni de venta,

Frente a la postura de Garrigues, Uria mantiene que no debe limitarse
el privilegio a los comisionistas de venta, puesto que no hay por qué interpre-
tar la ley (vefectos que se remitiesen en consignacion») en el sentido de que
sélo comprenda los efectos remitidos por el comitente. En consecuencia
cualquier comisionista que reciba efectos en consignacién, sea del comitente
o de un tercero, gozara del privilegio.

Esta interpretacién es —en mi opinion— preferible, porque es més con-
gruente con la interpretacion literal del precepto: el Caodigo utiliza la expre-
sién indefinida «remitieren», lo que indica que no exige que la remisién se
tenga que realizar precisamente por el comitente. Pero existe adem4s un ar-
gumento de aun mayor peso: de aceptarse la interpretacion opuesta, en vir-
tud de la cual Gnicamente los comisionistas de venta se hallan incluidos en el
ambito del art. 276 C. Com., esto implicarfa que serfan Ginicamente éstos los
comisionistas que dispondrian de derecho de abstencion en la suspension de
pagos y de prelacién en la quiebra del comitente (370), mientras que los res-

(368) De acuerdo: VIDAL, p. 177; URIA: «Derecho Mercantils, p. 659; sin embargo GA-
RRIGUES: «Contratos bancarioss, p. 626 otorga al banco un simple derecho de retencién, pero
sin encuadrar esta figura dentro del aprivilegio del comisionistas, probablemente porque en la
concepcién de este autor sblo goza del privilegio el comisionista de venta, y no los restantes co-
misionistas (cfr. «Tratados, 111, vol. 1.2, p. 490); siguen ticitamente a GARRIGUES, LATOUR
en RDP, 1969, p. 657 y ROBLESen NEJ, V., p 925.

(369) Sobre el privilegio del comisionista en general cfr.: GARRIGUES: «Tratados, p.
484: URIA: «Derecho Mercantils, p. 550; LANGLE 111, p. 295.

(370) Cfr. art. 15 Ley de Suspensién de Pagos y art. 913, 2 C.Com.
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tantes comisionistas carecerfan de tales derechos; en mi opinién no existe
ninguna causa que pueda justificar un trato tan desigual para situaciones tan
similares.

En consecuencia, entiendo que el privilegio del art. 276 C. Com., por al-
canzar a todos los comisionistas, garantiza también al banco que emita un
crédito documentario (370 bis).

C) Créditos privilegiados: En lo que respecta a los derechos que el privile-
gio del comisionista ampara, se deben entender garantizados todos los pagos
que el banco haya efectuado al beneficiario, los gastos incurridos, y los intere-
ses y el premio que se haya devengado en favor del banco (cfr. parrafo 1.° del
art. 276 C.Com.). No parece necesario que tales créditos provengan de la
operacién concreta en virtud de la cual las mercancias estén en poder del
banco; es decir, no parece que se requiera relacion directa entre crédito y
mercancia o documentos (371). Si es en cambio indispensable que los crédi-
tos se deriven precisamente de contratos de crédito documentario; no seria
legitimo que el banco retuviera las mercancias en garantia de créditos surgi-
dos de otra clase de contratos, y en especial de contratos de crédito o présta-
mo.

D) Objeto del privilegio: El objeto del privilegio tiene que recaer necesaria-
mente sobre mercancias o sobre los documentos que las representen (cfr, art.
276: «los efectos... se entenderén especialmente afectados»); no cabré por lo
tanto un privilegio —por falta de elemento objetivo— en aquellos créditos
documentarios en los cuales el beneficiario no entregue al banco titulos re-
presentativos de mercancias; en esta categoria se deben incluir tanto los cré-
ditos documentarios de pago en los cuales el contrato subyacente no exija la
entrega de bienes, como los créditos documentarios de garantia.

(Significa esto que el banco en estos casos carece de todo derecho sobre
los documentos? La contestacion debe ser negativa, puesto que en tales situa-
ciones el banco podra negarse a entregar al ordenante los documentos, en
tanto que éste no le reembolse todas las cantidades debidas; pero este dere-
cho a retener los documentos no surgiré ex art. 276 C.Com. sino «ex excep-
tione non adimpleti contractus» (ver también p. 210 «supra») y en conse-

(370 bis) La STS 14.4.80 (RA 1415) reconoce expresamente el privilegio del comisionista
a un banco que habia efectuado un descuento documentario.

(371) URIA: aDerecho Mercantil», p. 550; GARRIGUES: «Tratadow, p. 487; en contra
sin embargo BLANCO CONSTANS: «Estudios Elementales de Derecho Mercantils, 11, p. 375.
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cuencia, en esta clase de créditos documentarios el banco no disfrutara de los
importantisimos privilegios concursales que el art. 276 C.Com. otorga.

E) Cabe finalmente preguntarse por los efectos que el privilegio acarreara
para el banco. El art. 276 C.Com. enuncia en su parrafo inicial el principio
general a este respecto: los efectos se entienden especialmente obligados al
pago de los créditos garantizados. En los pérrafos siguientes la ley desdobla
en dos los efectos de esta afeccion, estableciendo por un lado un derecho de
retencién y por otro un derecho de preferencia.

F) Derecho de retencién: Por lo que se refiere al derecho de retencion, el
Cédigo de Comercio exige para que este derecho pueda ser ejercitado por el
comisionista, que los bienes estén en su posesion, o que el comisionista dis-
ponga de titulos de tradicion que acrediten tal posesion en su favor. El Cédi-
go menciona explicitamente el conocimiento, talon o carta de porte, e impli-
citamente los resguardos de depésito, pero no parece existir inconveniente en
ampliar la enumeracién legal para incluir cualquier otro titulo de tradicidn.
Por lo que respecta a la forma en la que los titulos de tradicion deben desig-
nar al comisionista, el Cédigo de Comercio parece exigir que la designacion
sea nominativa («consignandola a su nombre»), es decir, que el titulo se haya
expedido nominativamente en favor del comisionista, o que, siendo a la or-
den, haya sido endosado en su favor. Aunque en una interpretacion literal
del art. 276 C.Com. se podria entender que el comisionista que dispone de ti-
tulos de tradicién al portador no puede disfrutar del privilegio, entiendo que
esta interpretacion debe ser desechada. En primer lugar porque ni en el ar-
ticulo correspondiente del Cédigo de Comercio de 1829 (372) ni en el art. 95
del Cédigo de Comercio francés, del que tal precepto parece derivarse, se ha-
ce distincion alguna entre documentos al portador y documentos nominati-
vos o a la orden. En segundo lugar, porque no existe razén alguna para negar
el privilegio a un comisionista, por el mero hecho de que el titulo de tradicién
del que dispone se haya emitido al portador, ya que los derechos que tal titu-
lo otorga a su tenedor no se diferencian de los otorgados a la persona legiti-
mada en virtud de un titulo nominativo o a la orden. Entiendo por lo tanto
que las palabras del Cédigo «consignandolas a su nombre» deben ser inter-
pretadas en el sentido de «consignandolas a su favor» y que por lo tanto

(372) Se trata del art. 170, cuyo tenor es ¢l siguiente: «Para gozar de la preferencia que
previene el articulo anterior es menester que los efectos estén en poder del consignatario, o
que se hallen a su disposicién en un depésifo o almacén publico, o que al menos se haya
verificado la expedicién a la direccién del consignatario, y que éste haya recibido un du-
plicado auténtico del conocimiento o carta de porte, firmado por el conductor o comisiona-
do encargado del fransportes.
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siempre que un titulo nominativo o a la orden designe al banco, o éste dis-
ponga de un titulo al portador, tendra derecho al privilegio.

El derecho de retencién que el privilegio otorga faculta al banco a insis-
tir en la posesion de los efectos que tenga en su posesion, mientras que los
créditos garantizados no le sean satisfechos, pero no le autoriza a enajenar
las mercancias retenidas (373). El derecho de retencién solo mantiene su vi-
gencia en tanto en cuanto el banco disponga de la posesion de las mercan-
cias; si por cualquier causa el banco las entregara al ordenante, tal entrega
causaria la extincion inmediata del derecho de retencién, aunque con poste-
rioridad los bienes retornaran a la posesién del banco.

G) Derecho de preferencia: Aparte del derecho de retencion, el privilegio
también atribuye al comisionista un derecho de preferencia con respecto al
producto de los bienes que hubieran estado en posesion del comisionista (art.
276, parr. 2, niim. 2.°), preferencia que implica que con el producto de tales
bienes el comisionista debe ser pagado con antelacién sobre todos los demas
acreedores, con excepcibn del porteador terrestre. Al carecer el comisionista
de derecho de disposicion sobre las mercancias retenidas, en situaciones no
concursales el derecho de preferencia solo encuentra aplicacioén en las comi-
siones de venta, en las cuales el comisionista est4 autorizado para vender en
base a las instrucciones dadas por el comitente. En las demas comisiones, in-
cluyendo por lo tanto el crédito documentario, el derecho de preferencia solo
tiene eficacia en el caso de quiebra del comitente, en la cual el comisionista
queda incluido en la seccion segunda del art. 913 C.Com., que engloba a to-
dos los acreedores mercantiles con derecho preferente sobre determinados
bienes. :

H) Enresumen: en los créditos documentarios en los que el banco reciba ti-
tulos de tradicién que le atribuyan la posesion sobre las mercancias (374), és-
te gozara del privilegio del comisionista, pudiendo retener los documentos y
las mercancias hasta que el ordenante le haya satisfecho todas las cantidades
que le deba, y gozard ademas de un derecho de preferencia en la quiebra, y
de un derecho de abstencion en la suspension de pagos del ordenante.

(373) Véase sin embargo la opinion disidente de LANGLE,III, p. 296, que entiende que el
privilegio equivale a un derecho de prenda legal y que atribuye a su beneficiario un «ius distra-
hendis; cfr. también MOLLE: «] contratti bancaris, p. 583 con respecto al Derecho italiano.

(374) En la practica, los bancos siempre exigen que los conocimientos de embarque se
emitan al portador o a la orden y endosados en blanco, ya que de esta forma el tenedor del docu-
mento siempre dispone de la posesion de las mercancias.
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En los restantes créditos documentarios el banco solo dispondra de un
derecho a negarse a entregar los documentos hasta que el ordenante no haya
cumplido con sus obligaciones contractuales, derecho basado en la «exceptio
non adimpleti contractus», pero no disfrutara del privilegio del comisionista.

3. Prenda

A) En el contrato de comisién que une a ordenante y banco se puede conve-
nir un derecho de prenda en favor del banco y en garantia de las obligaciones
de pago asumidas por el ordenante (375). En este caso, para que la prenda
tenga eficacia frente a terceros, es imprescindible que la certeza de la fecha
conste por instrumento ptblico (art. 1865 C.c.); para que ademés otorgue
derecho de separacién en la quiebra del deudor, es necesario que se otorgue
en escritura piblica o en péliza intervenida (art. 918 C.Com). Es quizi como
consecuencia de estos requisitos formales por lo que en la prictica bancaria
espafiola no es usual que se convenga un derecho de prenda en favor del ban-
co que abre un crédito documentario.

B) Normalmente, el objeto de la prenda ser4n las mercancias cuyo precio
es pagado a través del crédito documentario. La constitucion del contrato de
prenda exige que tales mercancias se pongan en posesién del acreedor o de
un tercero (art. 1863 C.c.). La puesta en posesion se realizard mediante la en-
trega por el beneficiario de los titulos de tradicién que representan la pose-
sion de las mercancias y su transmisi6n en favor del banco o del tercero; para
ello es necesario que tales titulos sefialen al banco o al tercero como titular
de las mercancias (al estar emitidos al portador, a la orden del banco o del
tercero o nominativamente a su favor). Conviene destacar en este momento
que lo que el banco recibe en prenda no es el titulo valor, sino los bienes re-
presentados por el titulo (376).

Sin embargo, también es posible imaginar alglin caso —excepcional en
la practica— en el que la prenda pueda recaer, no sobre las mercancias re-

(375) Cfr.: VIDAL,p. 178; LUCKE,p. 104; STOUFFLET,p. 174; la doctrina general sobre
la prenda en nuestro ordenamiento es més bien escasa; puede cfr. GUILARTEen « Comentarios
al Cédigo Civil y Compilaciones Foraless, XXIII, (1980), p. 387 y ALBALADEJO: «Derecho
Civils, 111, 2, (1977), p. 238; sobre la prenda de mercancias como garantia especifica de contra-
tos bancarios véase GARRIGUES: «Coniratos bancarioss, p. 321; VICENTEy GELLA: «Los ti-
tulos de créditos (1933), p, 435 y JIMENEZ de P ARGA:«El préstamo con garantia de titulo
representativo de mercancias depositadas» en RDM, 116, (1970), p. 233.

(376) GARRIGUES: «Contratos bancarioss, p. 332.
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presentadas por los documentos, sino sobre los propios documentos. Se tra-
tarfa de supuestos en los que los documentos entregados son titulos - valores
de crédito, que representan un valor intrinseco. No existe en estos casos difi-
cultad para concebir una prenda sobre tales titulos, puesto que el art. 1864
C.c. inicamente exige que las cosas dadas en prenda sean muebles y estén en
el comercio.

C) En caso de incumplimiento por el ordenante de sus obligaciones de pa-
go, y siempre que en ese momento el banco o el tercero depositario siga en
posesion de los bienes pignorados, se podra proceder a su enajenacién en su-
basta piliblica notarial, que parece se debera ajustar en todo caso a los trami-
tes del art. 1872 C.c., norma que constituye derecho necesario, no alterable
por pacto entre las partes (377).

4. «Letter of trust» y prenda sin desplazamiento

A) El privilegio del comisionista y el derecho de prenda sobre las mercan-
cias presentan, desde el punto de vista del banco, una notable desventaja: el
hecho de que la pérdida de la posesion por el banco implique la desaparicién
de la garantia real (378). En ocasiones, sin embargo, el banco estara intere-
sado en entregar los documentos al ordenante, para que éste se encargue de
la venta de las mercancias, y con el precio que obtenga extinga sus obligacio-
nes derivadas del crédito documentario.

(377) Deigual opinién: GUILARTE en «Comentarios ! Cédigo Civil y Compilaciones
Forales», XXIII, p. 459; téngase sin embargo en cuenta la postura de ALBALADEJO, III, 2.,
p. 249, en cuya opinion el procedimiento de enajenacion del art. 1872 C.c. es facultativo, basan-
do su postura en razones de analogia con supuestos de hipoteca, en los que el TS acepté la pro-
cedencia del pacto de aplicacion del procedimiento del art. 1872 C.c. para la ejecucion hipoteca-
ria; cfr. también LUCKE, p. 106.

(378) Es de resaltar que astricfo jures la entrega de la cosa al deudor, después de haber
estado en manos del acreedor, no extingue la prenda: asi se deduce con claridad del art. 1191
C.c., que establece una presuncién «juris fanfums en virtud de la cual la prenda se entiende re-
mitida si la cosa se hallare en poder del deudor, y asi es reconocido por la doctrina mayoritaria
{ALBALADEJOQ, ITI, 2.°, p. 246; GUILARTEen «Comentarios al Cédigo Civil y Compilacio-
nes Foraless, XXIII, p. 400); de la opinién contraria, sinembargo VALLETde G OYTISOLO
«Estudios sobre garantias realess (1973), p. 536. Sin embargo, aunque la garantfa prendaria
no se extinga, su eficacia practica para el banco disminuird muy considerablemente, por una se-
rie de razones: por un lado porque en el concurso de acreedores del deudor sélo gozan de prefe-
rencia los créditos garantizados con prenda que se hallen en poder del acreedor o de un tercero
(art. 1922, 2.7y 3.°, C.c.); por otro lado, porque en la suspension de pagos del deudor el banco no
dispondra de derecho de abstencién (pues el art. 15 de la Ley de Suspensién de Pagos se remite
al art. 913, 3, C.Com. y éste a su vez al art. 1922, 2.° y 3.°, C.c.); y finalmente porgue la ejecu-
cion en subasta notarial de la prenda, en la forma prevista en el art. 1872 C.c. devendria imposi-
ble.
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B) Para satisfacer este interés, los ordenamientos anglosajones disponen de
una institucién juridica que permite la entrega de la cosa y la pervivencia del
derecho real de garantia: la «letter of trust» (379). Esta institucién se basa en
el principio del «common law» de que la devolucidn de los bienes pignorados
a su propietario no extingue la prenda, siempre que se efecttie con una finali-
dad determinada. En Inglaterra este principio fue proclamado en el «leading
case» de «Northwestern Bank v. Poynter» (380) y desde entonces es acepta-
do unénimemente por la jurisprudencia. En los Estados Unidos la institucién
de la «letter of trust» encuentra hoy su fundamento en una norma legal, el
«Uniform Trust Recepts Act», aceptado por la mayoria de los Estados de la
Unién (381).

La «letter of trust», tanto en el sistema inglés como en el americano,
consiste en una autorizacion en forma de carta que el banco, acreedor pigno-
raticio de las mercancias, envia al ordenante, facultdndole para que actiie co-
mo su comisionista («agent») a los efectos de vender la mercancia, con la
condicién de que el producto de la venta se deba destinar a pagar al banco.
El comprador a su vez contesta al banco haciéndole llegar el denominado
«trust receipt», documento en el que declara recibir las mercancias a titulo
de comisionista del banco y comprometiéndose a proceder en la forma indi-
cada en la «letter of trust». El contrato de «letter of trust» queda de esta for-
ma perfecto, sin necesidad de que para su validez o eficacia sea inscrito en
ningin registro (382), y su perfecciéon no afecta al derecho de prenda, que
perdura aunque el acreedor pignoraticio haya perdido la posesion de las mer-
cancias; sin embargo, este principio general conoce una importante limita-
cién: el banco carece de facultades para perseguir la cosa enajenada por el
deudor y adquirida de buena fe por un tercero, con desconocimiento de la
existencia del «trust»,

C) Ennuestro ordenamiento no es facil encontrar una institucién que cum-
pla con eficacia la funcién encomendada a la «letter of trust» en el derecho
anglosajon.

(379) GUTTERIDGE / MEGRAH, p. 173; MEGRAH / RYDER, p. 570; KOZOLCHYK,, p.
207; VIDAL, p. 180; ZAHN, p. 238.

(380) (1895) A.C. 56 El Lord Justicia Hershell dijo en esta sentencia: «No puede
haber ninguna duda que —tal como ocurrié en este caso— el acreedor Ppignoraticio puede
devolver al deudor, como su comisionista de venta, los bienes pignorados, sin disminuir en
lo més minimo los plenos efectos y eficacia de su derecho real de garantias.

(381) Cfr. KOZOLCHYK, p. 209.
(382) Enlos EE.UU., sin embargo, el «frust receipt» s6lo es vilido por 21 dias sin ins-
cripeion en el registro correspondiente (G UTTERIDGE/M EGRAH,p. 174),
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La primera solucion que se ofrece a este fin consiste en reproducir la
institucién anglosajona, acoplando una comisién de venta a una prenda con
desplazamiento. En este caso las dificultades no se plantean por el hecho de
.que se transmitan las mercancias del acreedor pignoraticio al deudor - di-
cha transmisién, como ya se ha sefialado (cfr. nota 378 «supra»), debilita pe-
ro no extingue la prenda, segtin se desprende con claridad del art. 1191 C.c.
Las dificultades surgen més bien ante la imposibilidad de caracterizar como
comision de venta la relacién entre banco y ordenante. En efecto, no se ve
como el acreedor pignoraticio, que carece de derecho de disposicion sobre
las cosas dadas en prenda (segiin se deduce inequivocamente de la prohibi-
cion contenida en el art. 1859 C.c.), puede encargar al deudor, legitimo pro-
pietario de tales mercancias, que las venda por cuenta suya. En nuestro dere-
cho es, pues, necesario desechar la comision de venta y buscar una alternati-
va a esa institucién. Tal alternativa quiza pudiera consistir en una simple au-
torizacién del acreedor pignoraticio facultando al deudor para vender los
bienes pignorados. Esta autorizacién tendria como contraprestacion la ce-
sién «pro solvendo» al banco por parte del deudor del crédito del que éste
dispondra frente al tercero adquiriente como consecuencia de la venta de los
bienes pignorados.

D) Otra solucién propuesta por la doctrina (383), aunque de forma muy es-
quemdtica, para cubrir en nuestro derecho la funcién de la «letter of trust»,
implica la utilizacion de la prenda sin desplazamiento, regulada por la Ley
de 16 de diciembre de 1954 (384).

Para ello seria necesario que en el momento en que el banco hiciera en-
trega al ordenante de los documentos representativos de las mercancias, éste
constituyera en favor de aquél una prenda sin desplazamiento sobre tales
bienes, en garantia de las obligaciones derivadas del crédito documentario

(383) GARRIGUES: «Contratos bancarioss, p. 627; V IDAL,p. 184,

(384) Sobre la prenda sin desplazamiento puede cfrse. VALLET de GOYTISOLO: «Plan
teamiento y cuestiones generales de la Ley de 16 de diciembre de 1954 sobre hipoteca mo-
biliaria y prenda sin desplazamiento de la posesién» en «Estudios sobre garantias realess
(1973); de COSSIO: «El sistema registral mobiliario» en «Centenario de la Ley del Notaria-
dow, seccion 3.2, 11, (1962); LACRUZ: «La forma constitutiva en la hipoteca mobiliaria y la
prenda sin desplazamientor» en AAMN, XI, (1961), p. 345; LA LAGUNA:«Perspectiva actual
de la hipoteca mobiliaria y prenda sin desplazamiento en relacién a la venta a plazos de
bienes muebles», en RCDI, 1967, p. 677.
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(385). Para ello serd imprescindible que la prenda se formalice en escritura
piblica o en péliza intervenida por Agente de Cambio y Bolsa o Corredor
Colegiado de Comercio y que se inscriba en el registro correspondiente (cfr.
art. 3 de la Ley). Consecuencia inmediata de la constitucién de la prenda es
la prohibicién que pesa sobre el deudor de enajenar los bienes pignorados,
salvo autorizacién del acreedor (art. 4 de la Ley). Para que el ordenante esté
facultado para vender las mercancias, ser4 pues indispensable que el banco
preste su consentimiento; como la venta implicara para el banco la extincién
de la garantia real, solo estar4 dispuesto a autorizarla contra cesién del cré-
dito del que el ordenante disponga frente al comprador a resultas de la venta,

La ventaja que la utilizacién de la prenda sin desplazamiento conlleva,
frente a la prenda con desplazamiento, consiste en la mayor solidez de la po-
sicién juridica del banco en el breve plazo que media entre entrega de las
mercancias al ordenante y venta por éste a un tercero. La mayor solidez se
basa por un lado en el art. 10 de la Ley, en virtud del cual el banco gozara pa-
ra el cobro de su crédito de la preferencia y prelacién establecidas en los arts.
1922, 2.° y 1926, 1.° C.c., y ademas en caso de quiebra no se incluirdn en la
masa los bienes pignorados mientras no sea satisfecho el crédito garantiza-
do. Por otro lado, la posicién del banco también se fortalecera por la posibi-
lidad de utilizar el procedimiento judicial sumario y el procedimiento extra-
judicial previstos en los arts. 92 y siguientes de la Ley. Nétese sin embargo,
que una vez efectuada la venta por el ordenante, la posicién del banco se uni-
fica, cualquiera que hubiera sido la clase de prenda otorgada, puesto que el
banco pasa a ser un simple cesionario de los créditos de los que el deudor dis-
ponga frente al vendedor.

(385) El art. 53 de la ley permite la constitucién de prenda sin desplazamiento sobre
«mercaderias y materias primas almacenadas»; de este articulo y del 57, 2.° se desprende que
el denominado estatus Joci» (la ubicacion y localizacién de los bienes pignorados en un determi-
nado espacio o recinto) constituye un requisito esencial en la prenda sin desplazamiento sobre
mercancias, ya que éste es el fnico elemento estable que ha de permitir en cada momento la
identificacion fisica de los bienes (de COSSIO en «Cenfenario de la Ley del Notariados, 32, 11,
p. 393). La determinacién del «status Joci» plantea un serio problema en el supuesto que nos vie-
ne preocupando, ya que aunque a lo largo de la vida de la prenda los bienes se hallaren deposita-
dos en los almacenes del deudor, en el momento de constitucién del derecho real necesariamente
aun se encontraran en poder del transportista; esta situacién acarrea para el banco el problema
de que si las mercancias por cualquier causa no llegan a ser depositadas en el lugar contractual-
mente fijado, la prenda no se llegard a constituir (en este sentido se pronuncian de COSSIO en
«Cenftenario de la Ley del Notariado, 3.%, 11, p. 395; Lacruz en AAMN, XI (1961), p. 380;
LALAGUNAen RCDI, 1967, p. 711).
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TERCERA SECCION:

LA RELACION JURIDICA ENTRE BENEFICIARIO
Y BANCO-EMISOR

L. Introduccién; el principio de literalidad de la carta de crédito

A) Una vez perfecto el contrato de comisién entre ordenante y banco, y en-
tregada la provision de fondos pactada (o a falta de pacto, la que el banco so-
licite; art, 250 C.Com), surge para la entidad financiera la obligacion de
cumplir el encargo recibido, asumiendo frente al beneficiario el compromiso
de satisfacerle (bien al contado, bien a plazos, o bien mediante la aceptacién
o el descuento de efectos) el importe del crédito, contra entrega de determi-
nados documentos (386) (387). La asuncién de tal compromiso se efectiia
mediante la formalizacion y emisién por el banco de un documento que se
conoce como carta de crédito.

B) Se ha sefialado ya repetidas veces que la esencia del crédito documenta-
rio radica en la total independencia entre el contrato de comisién, el contrato
subyacente y la promesa de pago que el banco asume frente al beneficiario.
Esta regla encuentra una nueva plasmacién en el denominado «principio de

(386) Sobre la relacion banco - beneficiario en general ver GARRIGUES: «Contratos
bancarios», p. 634; LANGA, p. 83; PUENTE en RGLJ, 1972, p. 618; MENENDEZ: «La venfa
CIF», p. 227; VIDAL, p. 87; CANARIS, p. 515; SCHLEGELBERGER / HEFERMEHL, n.m. 197;
ZAHN, p. 71; EISEMANN / / EBERTH, p. 120; BORGGREFE, p. 18; LUCKE, p. 117, MOLLE: «/
confratti bancaris, p. 584; STOUFFLET, p. 293; GUTTERIDGE / MEGRAH, p. 57; véase tam-
bién la monografia de SCHARRER: «Die Rechisstellung des Begunstigten im Dokumenten -
Akkreditive (1980).

(387) Con respecto al plazo del cual dispone el banco para cumplir el encargo cfr. p. 105
wsupran.

223



literalidad de la carta de crédito» (388), en virtud del cual el banco queda
vinculado frente al beneficiario en los mismos términos en los que la carta de
crédito se halle redactada, con independencia de que reproduzca correcta o
incorrectamente las instrucciones que el banco recibié del ordenante. La se-
guridad del tréfico juridico —finalidad a la que el crédito documentario se
debe— exige que el beneficiario de una carta de crédito tenga la seguridad
absoluta de que contra entrega en tiempo y forma de los documentos sefiala-
dos recibira el importe del crédito. El anterior principio general, debe, sin
embargo, ser objeto de una matizacién: si el consentimiento prestado por el
banco se ha prestado bajo error, y el error retine los requisitos necesarios pa-
ra viciarlo, el negocio entre banco y beneficiario no seré vélido, por aplica-
cién de las reglas ordinarias de la teoria general de los contratos (art. 1266
C.c.) (389).

C) Antes de que el banco emita la carta de crédito, el beneficiario carece de
cualquier derecho frente a la entidad financiera, ya que el contrato de comi-
sibn que une a banco y ordenante no puede en ningiin caso ser interpretado
como una estipulacién en favor de tercero; asi se deduce con claridad no solo
de la propia naturaleza del contrato, sino también de la disposicién general f)
de las Reglas y Usos Uniformes, revision de 1974, que se corresponde con el
art. 6 de la Giltima version. En consecuencia el beneficiario, antes de recibir la
carta de crédito, no solo no dispone de un derecho de crédito frente al banco,
sino que incluso no est4 facultado para reclamar a la institucién crediticia el
cumplimiento de la obligacion de hacer consistente en la emisién de la carta
de crédito; esta conclusion prevalece aun en el supuesto que el banco hubiera
recibido provisién de fondos suficiente del ordenante (390).

(388) SCHARRER, p. 51y 79, con jurisprudencia suiza; SCHINNERER / AVANCINI, p.
50, WESSELY, p. 11; FOLCO: «La Jetteralité dell’obligazione della banca nell'apertura di
credifo confermatos en BBTC (1949), I1, p. 259.

(389) El error del banco puede ser tanto propio como impropio u obstativo; sobre la dis-
tincién entre ambas figuras —ampliamente discutida en la doctrina civilista— y su regulacién,
véase ALBALADEJO: eDerecho civils, 1, 2.° (1977), p. 206; de CASTRO: «El negocio juridicos,
p. 101; DIEZ - PICAZO: «Fundamentoss, p. 122,

(390) CANARIS, p. 516; SCHLEGELBERGER / HEFERMEHL n.m. 197; ZAHN, p. 25;
SCHINNERER / AVANCINI, p. 56.
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[1. Naturaleza, perfeccion y regulacion

A) Naturaleza juridica: Las Reglas y Usos Uniformes se limitan a estable-
cer que la emision de la carta de crédito hace surgir un «compromiso en fir-
me por parte del banco - emisor» frente al beneficiario, pero sin precisar la
naturaleza del negocio juridico que origine tal compromiso (cfr, art. 3 a)
RUU (1974) y art. 10 a) RUU (1983). Ya he sefialado (cfr. p. 48 «supra»)
que en mi opinién nos encontramos ante un negocio atipico, innominado y
«sui generis», de naturaleza muy similar a las denominadas «garantias abs-
tractas». Sentada esta afirmacion, ain queda por determinar si nos encon-
tramos ante un negocio juridico unilateral o ante un auténtico contrato. So-
bre este punto surgen dudas, porque normalmente el beneficiario no llega a
aceptar expresamente el contenido de la carta de crédito que el banco le en-
via; al no producirse tal aceptacién, una parte de la doctrina ha querido ver
en la relacion entre banco y beneficiario un negocio juridico unilateral, me-
diante el cual el banco asume una promesa de pago, condicionada a la entre-
ga de los documentos por su contraparte. En contra de esta postura, aquellos
autores que defienden la tesis contractualista, solucionan el problema de la
falta de aceptacidén expresa asumiendo que el beneficiario, bien mediante su
silencio o bien mediante la entrega de los documentos, ha aceptado tacita-
mente la oferta que el banco le ha hecho llegar (391).

(391)  En el Derecho aleméan predomina la tesis contractual, por imperativo del pérrafo
305 BGB, que exige que toda relacion obligatoria se fundamente en un contrato o en la Ley (cfr.
CANARIS, p. 515; SCHLEGELBERGER / HEFERMEHL, n.m. 198; ZAHN, p. 73; BORGGREFE,
p. 24; SCHONLE, p. 123; SCHARRER, p. 80); de la opinién contraria, sin embargo, RUCKERT:
«Verpflichtungen der Banken aus unwiderruflichen Dokumenten - Akkreditiven» (1960), p.
39.

En el Derecho italiano ASQUINI: «Pagamenti mediante «rimborso di banca» en RIV
DIR COMM, 1922, I, p. 221 defendi6 la teorfa contractual, aunque hoy en dia prevalece la pos-
tura contraria (cfr. FIORENTINO, p. 250; MOLLE: «I contratti bancaris, p. 585 con jurispru-
dencia). :

En el Derecho francés, MARAIS: «Du crédit confirmé en matiére documentaire» (1945),
n.m. 36 se decide por la postura bilateral, mientras que STOUFFLET defiende la contraria (p.
300 y 382).

En el Derecho anglosajon tampoco existe unanimidad (cfr. las citas doctrinales en WES-
SELY, p. 8), mientras que en el Derecho austriaco y suizo SCHINNERER / AVANCINI (p. 141) y
SCHARRER (p. 40), se deciden por la solucién unilateral.

225



B) En el ordenamiento juridico espafiol ambas soluciones plantean proble-
mas.

La tesis contractual arroja la dificultad de la valoracién del silencio del
beneficiario como aceptacién de la oferta emanada del banco. Como ha
sefialado la STS de 24.11.43 (392) el tema del valor juridico de las abstencio-
nes ha de ser enjuiciado en nuestro ordenamiento con gran cautela (393); es-
to se debe a que nuestro derecho desconoce una norma pareja a la contenida
en el parrafo 151 BGB, que admite de forma generalizada el caracter vincu-
lante del silencio, en aquellos casos en los que una contestacion expresa no
sea usual segiin la costumbre que rija en el tréfico, o cuando el oferente haya
renunciado a ella.

Por lo que se refiere a la teoria del negocio juridico unilateral, ésta nos
sumerge en el problema, ampliamente discutido, del valor de la voluntad
unilateral como fuente de las obligaciones (394). Como es bien sabido, nues-
tra doctrina y jurisprudencia adoptan una postura cauta ante este problema.
Son muy significativas las conocidas palabras de Castan (395), en las que
sefiala que «en derecho patrio no hay base absolutamente clara en el Cédigo
para reconocer la fuerza obligatoria de la promesa unilateral no aceptada,
aunque tampoco se registran obstéculos insuperables para su construccion
técnica». La postura doctrinal dominante en la actualidad (396) entiende que
la mayoria de los casos que se citan como manifestaciones de la voluntad

(392) (RA 1292).

(393) En igual sentido GARRIGUES: «Trafados, 11, 1.°, p. 65; sobre el valor del silencio
en general véase la bibliografia citada en la nota 72 de la segunda secci6n,

(394) Sobre el tema, clésico en nuestra doctrina, puede cfr. como aportacién reciente LA-
LAGUNA: «La voluntad unilateral como fuente de obligaciones» en «Estudios de Derecho
Civil - Obligaciones y contratos» (1978), p. 53; véase también SOTO NIETO: «Voluntad unila-
teral generadora de obligacioness en «Derecho vivos, 11, (1971); entre las obras generales en
las que el tema es tratado con extension puede cfr. CASTAN; «Derecho Civil espaiiol, comun y
forals, 111, 1.° (1974), p. 81; ALBALADEJO: «Derecho Civils, 11, 1.°, (1977); PUIG BRUTAU:
«Fundamentos de Derecho Civils, 1, 2.2, (1959), p. 81; DIEZ - PICAZO: «Fundamentos», I, p.
389: HERNANDEZ GIL: «Derecho de obligacioness, 1, (1960), p. 246; GARRIGUES: «Trafa-
dow, 111, L2, p. 23.

(395) P. 83.

(396 CASTAN, p. 85; ALBALADEJO, p. 280: HERNANDEZ GIL, p. 246; véase también el
resumen que de la doctrina tradicional hace DIEZ - PICAZO: «Las declaraciones unilaterales
de voluntad como fuente de obligaciones y Ia jurisprudencia del TS (en forno ala S de 3de
febrero de 1973)» en ADC, 1974, p. 459,

226



unilateral se pueden construir, sin necesidad de recurrir a esa teoria, con re-
ferencia a otras figuras. Solo excepcionalmente pueden reconocerse algunas
manifestaciones de obligaciones unilateralmente creadas, entre las que des-
tacan la promesa piiblica de recompensa y la emision de titulos valores al
portador. Fuera de estas excepciones y de los supuestos especificamente pre-
vistos por la ley, la voluntad unilateral parece —de acuerdo con la doctrina
mayoritaria— idonea para dar nacimiento a una verdadera obligaci6n.

Por lo que se refiere a la postura de la jurisprudencia (397), ésta es cier-
tamente vacilante; asi, por citar dnicamente dos ejemplos recientes, la
STS de 3.2.73 (398) declar6 que «toda la doctrina jurisprudencial... viene
estableciendo y razonando en el sentido de que lo mismo en «la promesa uni-
lateral» como en la «declaracién de voluntad unilateral»... se engendra (ini-
camente una situacioén de vinculacion del promitente o declarante, que posee
un simple valor probatorio de la final constitucion de la misma que requiere
en todo caso, no solo una aceptacion del acreedor que refleje con claridad la
concordancia de voluntades exigidas por el art. 1261 del C.c. para la crea-
cion del nexo contractual, sino también...». Esta sentencia reduce pues la vo-
luntad unilateral a una simple oferta, que precisa de aceptacién para que sur-
Jja la obligacién del promitente. Por otro lado, la STS de 17.10.75 (399),
en un extenso «obiter dictum» dictado en un supuesto en el que se exigia el
cumplimiento de una obligacién surgida de un hecho ilicito y ratificada pos-
teriormente por las partes, se declara claramente favorable a la aceptacion
de la fuerza vinculante de la voluntad unilateral. Esta sentencia es sintomati-
ca de una larga lista de fallos similares (400) en los que la declaraci6n del
Tribunal Supremo aparentemente favorable no puede en rigor ser aducida en
favor de la aceptacion del valor de la voluntad unilateral como fuente de las
obligaciones, ya que tales sentencias no estan dictadas en supuestos de verda-

(397) Detenidos estudios de ella pueden encontrarse en DIEZ - PICAZO en ADC, 1974, p.
459; del mismo autor «Estudios sobre la jurisprudencia civils, 1, (1973), p. 408; SOTO NIETO,
p. 178; ALBALADEJO, p. 280.

(398) (RA 403).
(399) (RA 3675).

(400) Véanse por ejemplo las SS de 17.10.32 (CL 48, p. 231), 10.1.46 (RA 8); 21.3.57
(RA 1564); 5.5.58 (RA 1714); 13,1162 (RA 4288). Véase el acertado anélisis que de estas SS
efectia ALBALADEJO, llegando a la siguiente conclusién: «De fodo Jo cudal resulia que el TS
tnicamente dice que la voluntfad unilateral puede ser fuente de obligaciones, cuando se
trata de casos en los que la obligacién anfe la que se estéd no nace de la voluniad unilate-
rals, (p. 285).
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dera voluntad unilateral, sino en otros, en los que hay, bien una oferta acep-
tada, o bien una declaracién unilateral reconocedora de una obligacion pree-
xistente.

C) Planteada asi la cuestién, nos debemos enfrentar a la cuestion de si en
nuestro ordenamiento la relacién juridica entre banco y beneficiario debe
configurarse como un negocio juridico unilateral o como un auténtico con-
trato (401). Dadas las reticencias con las que nuestro ordenamiento acoge los
negocios juridicos unilaterales como fuente de las obligaciones, fuera de los
pocos ejemplos tipificados por la ley o por la conducta social, parece en mi
opinion preferible atenerse a la concepcién que ve en la relacion juridica en-
tre banco y beneficiario un auténtico contrato, que surge de una oferta irre-
vocable del banco contenida en la carta de crédito, y de una aceptacién por
silencio del beneficiario.

D) Oferta irrevocable: Al enviar al beneficiario la carta de crédito, el banco
esta asumiendo de forma irrevocable, y, durante el plazo que en el propio do-
cumento se indique, una obligacién condicional de efectuar un pago en favor
del beneficiario; en mi opinién esta conducta se explica juridicamente de for-
ma mas convincente viendo en ella una oferta irrevocable e inmodificable de
contrato.

Aungue en nuestro derecho la regla general es que toda oferta es por su
propia naturaleza revocable, en tanto que no es aceptada por la contraparte,
nada impide que el oferente pueda renunciar a tal derecho, siempre que no se
violen el interés o el orden pablico, ni se perjudique a terceros (cfr. art. 6.2.
C.c.); pero en tal caso es preciso, como se han cuidado de resaltar la doctrina
y la jurisprudencia (402), que la renuncia del oferente sea expresa y que la
oferta irrevocable tenga un determinado plazo de vigencia. Ambos requisitos
se cumplen en el supuesto que nos ocupa.

Una consecuencia necesaria del caracter irrevocable de la oferta del
banco es que se produce una verdadera privacion del derecho de revocar, por
lo que la retirada de la oferta hecha en contradiccién de la promesa de irre-

(401) El tema no ha sido tratado con profundidad en nuestra doctrina; GARRIGUES:
«Contratos bancarioss, p. 634 se limita a decir que la obligacién del banco nace en el momento
en que el banco expide la carta de crédito, sin necesidad de aceptacién; VIDAL, p. 95 por el con-
trario parece decantarse por la solucién contractual.

(402) ALBALADEJO: «Derecho Civils, 11, 1.°, p. 278, que cita las S8 de 22.12.56 (RA
4135) y 7.3.68 (RA 1512).
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vocabulidad debe considerarse como ineficaz, con la consecuencia de que, si
ha recaido «aceptacién por el beneficiario, existe un contraro, cuyo cumpli-
miento puede ser exigido» (403) (404).

E) Aceptacién: ;En qué momento y de qué forma se produce la aceptacién
por el beneficiario de la oferta emitida por el banco? Se ha defendido que tal
aceptacion ya ha sido otorgada anticipadamente por el benericiario al impo-
ner en el contrato subyacente el que el pago se realice mediante crédito docu-
mentario (405); y también, que tal aceptecidn no se produce hasta que el be-
neficiario entrega los documentos o efectfia otros actos o manifestaciones
que claremente expresen su voluntad (406).

En mi opinién, la primera postura (dejando a un lado el problema dog-
matico que supone la admisién de que la aceptacién pueda preceder a la
oferta) no puede ser aceptada por tres razones; en primer lugar porque con
frecuencia en el contrato subyacente no se habran convenido todos los térmi-
nos y condiciones del crédito, y por lo tanto el beneficiario dificilmente po-
dra haberlos aprobado por anticipado. En segundo lugar, porque pueden
existir diferencias entre los términos del contrato subyacente y las instruccio-
nes del ordenante, y a su vez entre éstas y la propia carta de crédito. Y en ter-
cer lugar, porque la postura me parece que no es congruente con el principio
de absoluta independencia entre crédito documentario y contrato subyacen-
te.

Con respecto a la segunda teoria creo que debe ser objeto de alguna ma-
tizacién, para atribuir valor al silencio del beneficiario y anticipar en esta

(403) DIEZ - PICAZO: «Fundamentoss, 1, p. 195; es inexacta la opini6n de V IDAL, p. 99,
segln la cual si el banco retira su oferta queda finicamente sujeto a la indemnizaci6n de dafios y
perjuicios; en realidad el banco no puede retirar su oferta, y aunque la retire, si se produce la
aceptacidn, el contrato se perfecciona; si a pesar de ello el banco se niega a efectuar el pago in-
currird en un incumplimiento contractual, y el beneficiario podré exigir judicialmente su cum-
plimiento y el pago de los dafios y perjuicios causados.

(404)  Un supuesto distinto del de la oferta irrevocable contenida en la carta de crédito es
aquél previsto en los arts, 6 RUU (1974) y 14 RUU (1983): si el banco recibe instrucciones im-
precisas de emitir un crédito documentario, las Reglas le permiten a su discreci6n hacer llegar al
beneficiario un aviso preliminar a titulo simplemente informativo; para ello es indispensable
que el carécter preliminar del aviso se haga constar expresamente en la comunicacién; en este
caso la emisién de la oferta irrevocable tendr4 lugar cuando el banco emita la carta de crédito
definitiva (cfr. SCHINNERER [/ AVANCINI, p. 112).

(405)  Asf lo hace GARRIGUES: «Coniratos bancarioss, p. 634 y LANGA, p. 45.
(406) Asf VIDAL, p. 98.
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forma el momento de la aceptacioén. En ausencia de toda norma legal, la ju-
risprudencia viene entendiendo que en determinadas circunstancias el silen-
cio constituye una declaracion de voluntad positiva. Para ello exige como re-
quisitos indispensables que una persona que puede y debe hablar —es decir,
que tiene la posibilidad de contradecir y el deber de contestar— no lo haga
(407). El deber de contestar puede surgir, segtin sefial6 la ya citada STS de
24.11.43 (408), tanto de una voluntad paccionada, como de una determina-
cién legal, o incluso de la circunstancia de que fuere natural y normal la exte-
riorizacién del disentimiento por parte del sujeto, habida cuenta d elos he-
chos positivos precedentes, de una anterior actividad de la parte silenciosa o
de particulares situaciones subjetivas u objetivas. Creo que nos encontramos
precisamente ante una de tales circunstancias: el beneficiario ha exigido que
el pago se efectiie a través del crédito documentario y ha fijado en el contrato
subyacente algunas de las caracteristicas més sobresalientes de éste; si la car-
ta de crédito no se ajusta a tales caracteristicas, o por alguna otra causa no le
satisface, parece razonable entender que pesa sobre el beneficiario una obli-
gaci6n de expresar su disentimiento, y que si no lo hace en un tiempo razona-
ble pueda asumirse que ha otorgado su placet (409).

F) El disentimiento del beneficiario puede adoptar dos formas: puede con-
sistir en un rechazo total del crédito documentario (por ejemplo porque no
acepta el banco que lo ha emitido), o, lo que es mucho més frecuente en la
préctica, en una solicitud de que se modifiquen determinados aspectos de la
carta de crédito, por entender que no se ajustan a lo convenido en el contrato
subyacente (410). Una solicitud de modificacion parcial de las caracteristi-
cas del crédito no debe ser y en la practica bancaria no es considerada como
un rechazo de la oferta del banco; en consecuencia, si el banco y el ordenante
no aceptan la contra - oferta del beneficiario, la oferta original contenida en

(407) Cfr. entre otras muchas las SS de 14.6.63 (RA 3057) y 25.11.66 (RA 4996).
(408) (RA 1292).

(409) Soluciones similares, aunque basadas en el pargrafo 151 BGB se alcanzan en la
doctrina alemana: cfr. por todos CANARIS, p. 516; SCHLEGELBERGER / HEFERMEHL, n.m.
199; ZAHN, p. 73.

(410) Sobre la modificacitn de la carta de crédito en general véase también lo que se dice
en el capitulo siguiente,
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la carta de crédito emitida por el banco seguir4 en pie y podra ser aceptada
en todo momento por el beneficiario (411).

G) Cardcter recepticio de la oferta: Llegados a este punto, conviene centrar
nuestra atencion en el momento en el cual el banco queda vinculado por la
oferta irrevocable contenida en la carta de crédito; se ofrecen tanto el mo-
mento en que el beneficario la reciba —en cuyo caso la declaracién de volun-
tad del banco seria recepticia (412)—, como el momento en que la institu-
cion financiera la haya emitido. El problema —de indudable relevancia préc-
tica, ya que la configuracion recepticia de la oferta permitirfa al banco revo-
carla hasta el mismo momento en que el beneficiario efectivamente la hubie-
ra recibido— ha sido objeto de amplia discusion.

Las Reglas y Usos Uniformes, en su versién de 1951 (Reglas de Lis-
boa), contenian en su art. 5.2. una norma que podia ser interpretada como
una decantacion en favor del caricter no recepticio de la declaracién del ban-
co (413); en efecto tal articulo, referente a la confirmacién del crédito, pero
aplicable por analogia a la apertura, declaraba que «... la confirmacién com-
porta una obligacion inderogable por el banco - confirmante desde la fecha
en que haya otorgado su confirmacién». Sin embargo, a partir de la revisién
de 1962 de las Reglas y Usos Uniformes, la citada disposicién ha sido exclui-
da, por lo que las Reglas y Usos Uniformes no aportan un criterio conclu-
yente en esta materia.

La doctrina comparada se halla muy dividida; los autores que defienden
el carécter no recepticio (414) en general basan sus argumentos en que la ex-
clusién del art. 5.2 de las Reglas de Lisboa se debid, no a una voluntad de

(411) SCHARRER, p. 80, que hace expresa menci6n de la existencia de un uso bancario en
este sentido; nétese que en general la doctrina entiende que la contra - oferta implica la caduci-
dad de la oferta (ALBALADEJO: «Derecho Civils, 1, 1.°, p. 274; DIEZ - PICAZO: «Fundamen-
foss, 1, p. 199; MORENO QUESADA: «La oferfa de contratos, en RDN, abril - junio 1956, p.
200); pero tal efecto se predica con respecto a las ofertas ordinarias, y no puede ser extrapolado
sin més a las ofertas irrevocables. En estas hay que entender que la obligacién del oferente per-
dura durante el término expresado en la propia oferta, incluso si la contraparte reacciona pro-
poniendo alguna modificacién a la oferta.

(412) Sobre las declaraciones de voluntad recepticias en general puede cfr. ALBALADE-
10: «El negocio juridico» (1958), p. 85 y «Derecho Civils, 1, 2.°, p. 170,

(413) WESSELY, p. 8; SCHINNERER / AVANCINI, p. 46,
(414) SCHINNERER / AVANCINI, p. 56; SCHARRER, p. 80; RUCKERT, p. 36 y 39; MO-
LLE: «[ contratti bancaris, p. 585.
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modificar el precepto, sino al hecho de que el articulo se venia cumpliendo en
la practica (415). Estos autores entienden que las Reglas y Usos Uniformes,
aun en su presente version, contienen suficientes indicios para entender que
se decantan por la solucion no recepticia. Asi se aduce que los arts. 4 RUU
(1974) y 12 RUU (1983) —que regulan un supuesto especifico en el cual las
Reglas expresamente ordenan que el compromiso del banco tinicamente co-
braré eficacia a la recepcion de la carta de crédito— deben ser interpretados
como una excepcion a la regla general. También se argumenta que los plazos
a los que hacen referencia los arts. 40 b) y 45 RUU (1974) (que corresponden
a los arts. 50 c) y 46 c) en la Gltima revision) se cuentan desde el momento de
la emision de la carta de crédito, lo que se entiende como indicio de que las
Reglas y Usos Uniformes parten de la idea de que la emisidn es el acto que
hace nacer la obligacién del banco (416).

La mayoria de la doctrina, sin embargo, entendiendo que los argumen-
tos extraidos de las Reglas y Usos Uniformes no son concluyentes, se decan-
ta —en mi opinién correctamente— por el cardcter recepticio de la declara-
cion de voluntad del banco (417) (418). En consecuencia hay que reconocer
al banco el derecho de revocar o modificar su oferta hasta el mismo momen-
to en que ésta haya sido recibida por el beneficiario; pero para que tal revo-
cacién o modificacién tenga eficacia es indispensable que la comunicacién
del banco en este sentido sea recibida por el beneficiario antes que la carta de
crédito original, o al menos simultineamente con ésta. De no exigirse este
requisito —que el pardgrafo 130, (1) BGB exige de forma generalizada para
todas las declaraciones de voluntad recepticia— la seguridad que el crédito

(415) SCHINNERER/AVANCINI, p. 47.

(416) SCHINNERER/AVANCINI, p. 56; MOLLE (p. 585) avanza también el argumento
de que el carécter no recepticio incrementa la seguridad del beneficiario.

(417) FIORENTINO, p. 250; GAVALDA/STOUFFLET, p. 726; STOUFFLET,p. 302; SCHLE-
GELBERGER /HEFERMEHL, n.m. 199; ZAHN, p. 73; EISEMANN/HBERTH, p. 126; CA
NARIS, p. 517; LUCKE, p.. 123; KOZOLCHYK, p. 492, basindose en el art. 5 (106) (1) (b) y (2),
UCC; véase también en este sentido la sentencia en el caso inglés «Dextus Lid. v. Schenker &
Co.» (1923) 14, Le. L. Rep. 586, 588.

(418) Es conveniente resaltar que el cardcter recepticio o no de la declaracién de voluntad
del banco es independiente de la configuracion de la relacion juridica entre banco y beneficiario
como negocio juridico unilateral o como contrato. Asf por ejemplo, FIORENTINO (p. 250) ha-
bla de negocio juridico unilateral recepticio; MOLLE (el contratti bancaris, p 585) de negocio
juridico unilateral no recepticio, CANARIS (p. 515) de contrato con oferta recepticia; no parece
por el contrario que ningfin autor se halle decantado por la solucién contractual pero con oferta
no recepticia. Esto se debe a que tradicionalmente toda oferta se viene considerando como de-
claracion de voluntad recepticia (cfr. por ejemplo ALBALADEJO: «El negocio juridicos, p. 85).
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documentario ofrece se veria puesta en entredicho, y los beneficiarios se ne-
garfan con razén a entregar los documentos, aun una vez recibida la carta de
crédito, ante el riesgo de que «medio tempore» el banco la hubiera revocado
o modificado.

H) Regulacién: La relacion juridica entre banco y beneficiario se articula
pues a través de un contrato unilateral (pues de él —salvo casos excepciona-
les a los que aun se ha de hacer referencia— no surgirén obligaciones a cargo
del beneficiario (419)), nacido de una oferta irrevocable y recepticia del ban-
co y de una aceptacion por silencio del beneficiario. Este contrato —que co-
mo ya quedd dicho guarda estrecha relacién con el de garantia abstracta—
es atipico, y no le son aplicables —ni aun por analogia— las normas relati-
vas a la fianza, dadas las fundamentales diferencias existentes entre ambas
instituciones. Al constituir en todo caso un acto de comercio (por las razones
que se expusieron en la p. 111 «supra»), el contrato se regird pues en primer
lugar por las normas que el Cédigo de Comercio dedica a las obligaciones y
contratos mercantiles; en su defecto, por los usos del comercio, y a falta de
ambas reglas, por el derecho comin (art. 2 C.Com.), salvo en las materias
mencionadas en el art. 50 C.Com., en las que el derecho comiin prevalecera
sobre los usos mercantiles.

En la préctica es casi universal que la carta de crédito contenga una
mencion especifica, en virtud de la cual la relacion entre banco y beneficiario
queda sujeta a las Reglas y Usos Uniformes. De ser asf, estas condiciones ge-
nerales de la contratacién pasaran a ser el elemento regulador preponderante
del contrato. Subsidiariamente, en lo no previsto en las Reglas o en la medi-
da en que tales Reglas sean ineficaces, se aplicar4n las normas legales ya
mencionadas.

(419) El beneficiario no tiene obligacion de entregar los documentos; la entrega constitu-
ye un eonuss, cuyo cumplimiento implica la ventaja de obtener el pago del banco. No parece co-
rrecta la postura de VIDAL, p. 99, que califica esta relacién como reciproca.
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III. Modificacion y extincion

A) Una mez emitida la carta de crédito por el banco, aceptade ésta por el
beneficiario y constituido por lo tanto el vinculo contractual, éste no puede
ser anulado, ni su contenido modificado, sin la anuencia de ambas partes. Pe-
ro las Reglas y Usos Uniformes van un paso mas alla, al establecer que el
crédito no puede ser modificado ni anulado sin la confromidad de todas las
partes interesadas, entre las que hay que incluir, sin lugar a dudas, al benefi-
ciario (420). El art. 3 ¢) RUU (1974) se contentaba con hacer una referencia
genérica a «todas las partes interesadas»; en la Gltima revisién, las Reglas
han querido aclarar este punto, al exigir el consentimiento del banco - emi-
sor, del banco - confirmante y del beneficiario (pero no del ordenante). La
altima revision de las Reglas también han dado solucién a otro problema,
que habia dado lugar a diversas posturas: la aceptacion parcial de los térmi-
nos de una modificacién por el beneficiario debe considerarse como una
contra-oferta de modificacion, sujeta a nueva aprobacion por todas las par-
tes interesadas (cfr. art. 10 d) RUU (1983)).

La regla contenida en los arts. 3 ¢) RUU (1974) y 10 d) RUU (1983)
—a la que ya se ha hecho referencia en cuanto afecta a la relacién entre ban-
co y ordenante (cfr. p. 82 «supra»)— implica que el banco no puede modifi-
car una carta de crédito ya emitida, aunque reciba instrucciones del ordenan-
te en tal sentido, a no ser que el beneficiario preste su consentimiento; ahora
bien, ;hace falta la anuencia del ordenante, para que el banco y el beneficia-
rio puedan vilidamente convenir una modificacién de la relacién que les
une? Bajo la vigencia de la revision de 1974 de las Reglas, Schinnerer /
Avancini (421) mantuvieron que el consentimiento del ordenante era un re-
quisito constitutivo para la validez de la modificacion. Ya entonces tal pos-
tura parecia erronea: si el banco acepta la solicitud de novacién del contrato
de carta de crédito que le hace llegar el beneficiario, sin obtener previamente

(420) BALOSSINI: «Norme ed usi», I, p. 18; STOUFFLET, p. 307.
@21) P.s3.
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la anuencia del ordenante, o sin condicionar su aceptacidn a tal anuencia, lo
que en realidad ocurre es que el banco queda vinculado frente al beneficiario
en los términos novados, pero incurre simultdneamente en responsabilidad
frente al ordenante, por actuar sin atenerse a sus instrucciones. Esta conclu-
sién encuentra —en mi opinién— fundamento en el principio de literalidad
de la carta de crédito, que, como ya se ha sefialado en el primer capitulo de
esta seccion, implica que el banco queda vinculado en los propios términos
del documento, aun cuando éstos no se ajusten a las instrucciones del orde-
nante. Si en base a ese principio se admite que la carta de crédito pueda ser
eficaz y vélidamente emitida sin que se ajuste a la voluntad del ordenante,
con mas razén habré que aceptar la posibilidad de que se pueda modificar
sin su consentimiento.

Mi postura ha ganado mas fuerza tras la revisién de 1974 de las Reglas,
pues el nuevo art. 10 d) expresamente excluye la necesidad de que medie con-
sentimiento del ordenante, para que el banco y el beneficiario puedan modi-
ficar de mutuo acuerdo el contenido de la carta de crédito.

B) Como ya se ha sefialado, el banco que sin consentimiento del beneficia-
rio acuerde con el beneficiario la novacién de la carta de crédito, quedara
vinculado, pero incurrira, por las razones indicadas, en responsabilidad fren-
te al beneficiario. Cabe sin embargo imaginar una situacién en la que tal res-
ponsabilidad no llegarfa a surgir; seria aquél caso en el que la carta de crédi-
to (quizd como consecuencia de un error del banco que no invalidara su con-
sentimiento) no se ajustase a las instrucciones otorgadas por el ordenante.
En este supuesto, habra que reconocer a la entidad emisora el derecho a mo-
dificar la carta de crédito, para ajustar sus términos a las instrucciones reci-
bidas, mediante un simple acuerdo con el beneficiario, sin incurrir por ello en
responsabilidad frente al ordenante (422).

C) La extincion del contrato de carta de crédito en general no plantea pro-
blemas; normalmente se produce bien por cumplimiento, en el caso de que el
beneficiario asuma la carga de la entrega de los documentos que le incumbe,
o bien por el transcurso del plazo fijado, sin que esto ocurra.

(422) Cfr. BALOSSINI: «Norme ed usis, II, p. 127, nota 161,
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IV. Forma

A) A falta de norma en las Reglas y Usos Uniformes, rige en esta materia
el principio de libertad de forma que proclama el art. 51 C.Com., con las
consecuencias procesales que para los contratos orales establece dicho pre-
cepto. En la practica sin embargo, el contrato de carta de crédito —como su
mismo nombre indica— se formaliza invariablemente por escrito. Para ello,
los bancos suelen utilizar los formularios normalizados publicados por la
Camara de Comercio Internacional (423). La tltima versioén de dichos for-
mularios es de 1978 (424), y tiene en cuenta las modificaciones introducidas
en las Reglas y Usos Uniformes en 1974 (425). La utilizacion de los formula-
rios es totalmente facultativa y no constituye requisito indispensable para la
sumision a las Reglas y Usos Uniformes.

B) No es normal —aunque tampoco imposible— que las cartas de crédito
se formalicen por telégrafo, télex o sistemas similares; esto se debe a que si
las partes tienen urgencia para la emision del crédito documentario, se sue-
len utilizar los servicios de un banco - avisador; en este caso el banco - emisor
da sus instrucciones al banco - avisador por télex u otro sistema de teletrans-
mision (tal como se prevé en los arts. 4 RUU (1974) y 12 RUU (1983)), y el
banco - avisador hace llegar una carta de crédito escrita al beneficiario, re-
dactada en base a las instrucciones telegraficas recibidas.

En el caso de que el banco - emisor quisiera hacer llegar directamente al
beneficiario su comunicacion telegréfica o por télex, téngase en cuenta lo di-
cho en la nota (81) de la segunda seccidon «supra».

(423) ZAHN,p.9; EISEMANN / EBERTH, p. 125.
(424) Publicacién nim. 323 dela C.C.I.

(425) En la préctica, sin embargo, es relativamente frecuente que los bancos siguen utili-
zando los formularios anteriores (Publicacién nim. 268 de la C.C.1.).
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V. Abstraccion y causa

A) Significados del concepto «abstraccion»: Se ha dicho al comienzo de es-
te trabajo (p. 103) que el caricter abstracto es la esencia del crédito documen-
tario (426). Antes de proseguir con un anélisis mas detenido de esta caracte-
ristica de la institucién que se viene analizando, creo, sin embargo, que es
imprescindible hacer alguna precisidn con respecto a los diferentes significa-
dos del término «abstracto» (427).

En una primera acepcion, se llama abstracto a aquél negocio en el cual
no se expresa su causa (428); es a esta clase de abstraccién, denominada
usualmente procesal o formal, a la que se refiere el art. 1277 C.c., procla-
mando la validez y eficacia de los contratos que no expresen causa y estable-
ciendo la presuncién «iuris tantum» de su existencia y licitud (429).

(426) En el mismo sentido ya Asquini: «Ancora sui pagamenti mediante apertura di
creditos en «Scrithi giuridicis, 1, (1936), p. 257.

(427) KUBLER, p. 211, llega a decir que el concepto de abstraccion constituye uno de los
miés equivocos del derecho privado; sobre los diversos tipos de abstraccion puede cfr. LOPEZ
VILAS: «Los lamados negocios juridicos abstractos» en RDP, 1965, p. 490.

(428) Se ha dicho que la causa sigue siendo una «oscura y huidizga nocién» (de la Cama-
ra: «Meditaciones sobre la causa» en RCDI, 1978, p. 649), a pesar del ingente esfuerzo doctri-
nal por aclarar su concepto; un estudio de esta institucién sobrepasarfa con mucho el &mbito de
este trabajo; para una aproximacién al tema, pueden cfr. en nuestra doctrina las obras siguien-
tes: de CASTRO: «El negocio juridicos, p. 257; DIEZ - PICAZO: «Fundamentos» 1, p. 145 y «El
concepto de la causa en el negocio juridicos, en ADC,1963, p.3; ALBALADEJO «El negocio
juridicos, p. 195 y «Derecho Civils, 1, 2.2, p. 259; D’ ORS: «Sobre la causa de los contratos»
en ADC, 1956, p. 579; de los MOZOS: «La causa del negocio juridico» en RDN, 1961, julio -
diciembre, p. 283; de ZUMALCARREGUIL: «Causa y abstraccién causal en Derecho Civil
espadiol» (1977); con respecto al problema especifico de la causa en la fianza cfr. LACRUZ: «La
causa en los coniratos de garantias» en RCDI, 1981, p. 709.

(429) Sobre la interpretacion del art. 1277 C.c. cfr. de CASTRO: «El negocio juridicos, p.
291,

239



En una segunda acepcion, que se suele calificar como «material», puede
decirse que un contrato es abstracto, cuando es valido y funciona indepen-
dientemente —abstraccién hecha— de su causa; sus efectos se producen a
pesar de las irregularidades, anomalias o vicisitudes de la causa (430).

Finalmente, existe una tercera acepcion para el concepto de la abstrac-
cién que sdlo encuentra aplicacién en los denominados «Erfiillungsgeschéf-
te» o negocios ejecutivos. Se entiende que constituyen negocios ejecutivos to-
dos aquellos que, por limitarse a garantizar, modificar o de cualquier otra
forma concretar una relacion juridica preexistente, precisan en todo caso de
lo que suele denominarse «negocio subyacente» o «Grundgeschiift»; entre
ellos se encuentran por ejemplo la fianza, la hipoteca, la letra de cambio, la
transaccién, el reconocimiento y la promesa de deuda y también el crédito
documentario. En un plano estrictamente econémico no puede caber duda
de que todo negocio ejecutivo se halla siempre y en toda circunstancia vincu-
lado a su negocio principal; sin embargo, con alguna frecuencia se plantea la
conveniencia de independizar juridicamente «Erfiillungsgeschaft» y «Grund-
geschaft», para lograr que las excepciones dimanantes del negocio principal
no puedan ser esgrimidas en el marco del negocio ejecutivo. La finalidad de
esta ruptura puede radicar bien en facilitar la cesion a terceros del crédito in-
corporado al negocio ejecutivo —supuesto'de los titulos valores— o bien en
aumentar la seguridad que tal negocio proporcione — supuesto del crédito
documentario y de la garantia abstracta. Cuando se produce esta indepen-
dencia entre negocio ejecutivo y negocio subyacente, es frecuente hablar del
caricter abstracto del negocio ejecutivo (431). Conviene resaltar desde ya
que de acuerdo con esta concepcidn el término «abstracto» no se halla —al
menos «prima facien— vinculado al concepto de causa, ya que para que un
negocio sea abstracto en este sentido, no es preciso que su eficacia sea inde-
pendiente de su causa, sino que exista una total independencia entre el propio
negocio y el «Grundgeschift» que le subyace. A esta concepcion de la abs-
traccion se la denominaré en lo sucesivo abstraccion funcional, para distin-
guirla de la procesal y de la material.

Conviene afiadir que en multitud de ocasiones la distincién entre la abs-
traccion material y la funcional se difumina y ambos conceptos se confun-

(430) Esta es la definicién tradicional del contrato abstracto; cfr. DIEZ - PICAZO: «Fun-
damentoss 1, p. 164; ALBALADEJO: «Derecho Civils, 1, 2.°, p. 284; LOPEZ VILAS, en RDP,
1965, p. 489.

(431) DE CASTRO («El negocio juridicos, p. 291) —probablemente con razén— ha
mantenido que es impropio hablar de abstraccién en base a esta Gltima acepcién, ya que real-
mente nos encontramos ante un supuesto de inoponibilidad de excepciones frente a terceros.

240



den. Ocurre esto en todos aquellos supuestos en los que se admite que el ne-
gocio ejecutivo es materialmente abstracto y por lo tanto funciona con inde-
pendencia de su causa; esto implica que cualquier vicio de ésta (es decir del
negocio subyacente) carece de relevancia para su cumplimiento; o —para de-
cir lo mismo con otras palabras— las excepciones del contrato subyacente
no pueden ser utilizadas en el 4&mbito del contrato ejecutivo.

Si por el contrario el contrato subyacente no es considerado como causa
del contrato ejecutivo, sino que esta causa se busca y encuentra dentro del
propio negocio ejecutivo, se produce una inmediata disociacién entre el con-
cepto de abstraccion funcional y el de abstraccién material. En este caso se
puede concebir un negocio ejecutivo que simultdneamente sea causal y fun-
cionalmente abstracto; causal no sélo porque tiene una causa, sino porque
cualquier vicio de esa causa interna repercute de inmediato en su validez; y
funcionalmente abstracto, porque el negocio ejecutivo carece de toda rela-
cion juridica con el contrato subyacente y consecuentemente las excepciones
subyacentes no pueden prosperar en el seno del contrato ejecutivo.

B) En mi opinién —y con ello anticipo, para una mayor claridad expositiva
las conclusiones de este capitulo— el contrato que une a banco y beneficiario
en el marco del crédito documentario es precisamente un negocio funcional-
mente abstracto —porque asi lo exigen su funcién, las Reglas y Usos Unifor-
mes y la practica constante del trafico mercantil— pero al misme tiempo
causal, pues asi lo requiere de forma imperativa el art. 1261 C.c., al estable-
cer la absoluta necesidad de que en todo contrato concurra una causa de la
obligacidon que se establezca.

Para fundamentar la conclusién ya anticipada, voy a resumir brevemen-
te los efectos de la abstraccién en el crédito documentario, para analizar a
continuacién la fundamentacién que el derecho comparado ofrece a este
fenémeno y finalmente el encuadramiento en nuestro ordenamiento juridico.

C) Efectos de la abstraccién en el crédito documentario: Cuando al hacer
referencia al crédito documentario se menciona su caricter abstracto, tal ca-
lificacidn significa que el contrato que une a banco y beneficiario es indepen-
diente tanto del contrato subyacente como del de comisién (432); el término

(432) Sobre este tema véase por todos WESSELY, p. 11; MOLLE: «[ confratti bancari»,
p. 386; véase también lo que se dice en las pag. 204 y siguientes al hablar de las excepciones que
-l banco puede oponer y la bibliografia allf citada.
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abstraccion se esta utilizando pues en su acepcion funcional, ya que con €l se
quiere resaltar la inoponibilidad frente al banco de las excepciones subyacen-
tes.

;Cules son los efectos de la abstraccion funcional del crédito documen-
tario? (433). En primer lugar la abstraccién implica que el contrato de carta
de crédito es totalmente independiente con respecto al contrato subyacente
entre ordenante y beneficiario. Ni la nulidad o inexistencia, ni la ineficacia,
el incumplimiento, la imposibilidad sobrevenida o la pérdida de la cosa obje-
to del contrato subyacente autorizan a la entidad financiera al incumpli-
miento de su promesa de pago frente al beneficiario.

En segundo lugar la abstraccién se plasma en la independencia entre
crédito documentario y contrato de comision, lo que comporta que el banco
queda vinculado frente al beneficiario, aun cuando, por la razén que fuera,
su relacién juridica con el ordenante adoleciera de cualquier clase de vicio.

En tercer lugar el principio de abstraccién también se plasma en la con-
secuencia, ya mencionada (cfr. p. 223 «supra»), de que en caso de divergen-
cias entre las instrucciones recibidas por el banco y el contenido de la carta
de crédito emitida, el banco responde frente al beneficiario en los propios
términos de esta altima.

Finalmente, otro efecto de la independencia radica en que el banco no
puede negar el pago al beneficiario, basdndose en el hecho de que el ordenan-
te no le haya hecho entrega de la provisién de fondos pactada o haya caido
en insolvencia o de cualquier otra forma se precluya el derecho del banco a
recuperar el importe adelantado.

La independencia del crédito documentario es tan fuerte, que prevalece
incluso en el caso de nulidad simultinea del contrato de comisién y del con-
trato subyacente. La doctrina mas tradicional venia entendiendo, por aplica-
cién de las reglas de la delegacidn, que en este supuesto excepcional el banco
queda relevado de su obligacién de pago; hoy sin embargo se ha impuesto,
con razon, la opinién contraria, al entenderse que la aplicacién analégica de

(433) Estos efectos fueron ya sefialados en los clasicos estudios de ULMER: «Akkreditiv
und Anweisung» en AcP 126, (1926), p. 295 y 303 y ASQUINI: «Pagamenti mediante «rim-

borso di banea» en Riv Dir Comm, 1922, 1, p. 233; véase también el art. 1271, 2 del Cédigo Ci-
vil italiano.
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las normas de la delegacion llevan a un resultado contrario a la funcién de
garantia que el crédito documentario debe cumplir (434) (435).

D) Fundamentacion de la abstraccion en el Derecho comparado: Se ha sefia-
lado con indudable acierto que la abstraccién del crédito documentario y la
inoponibilidad de excepciones causales no precisa en realidad de fundamen-
tacién contractual o positiva alguna, pues se deduce con nitidez de la propia
funcién de la institucién: de no reunir el crédito documentario esta caracte-
ristica, la posicién juridica del beneficiario seria extraordinariamente débil,
y la razén de ser del crédito documentario —la de dar un maximo de seguri-
dad a aquellas relaciones en las que el acreedor no profesa confianza en el
deudor— desapareceria.

A pesar de ello, las Reglas y Usos Uniformes recogen el caracter abs-
tracto del crédito documentario, al establecer que «los créditos son, por su
naturaleza, operaciones distintas de los contratos de venta o de cualquier
otra indole en que puedan estar basados» (cfr. disp. gral. ¢) RUU (1974) y
art. 3 RUU (1983)). Los arts. 8 a) RUU (1974) y 4 RUU (1983) recogen una
consecuencia de este principio: «En las operaciones de créditos documenta-
rios todas las partes interesadas deben considerar los documentos y no las
mercancias». Y la disp. gral. f), convertida en art. 6 tras la Gltima revision,
otra: «el beneficiario de un crédito no podra prevalecerse, en ningiin caso, de
las relaciones contractuales que existan entre los bancos o entre el ordenante
y el banco - emisor».

(434) Cfr. FOLCO: eLa leiteralitc dell’obligazione della banca nell‘apertura di credito
confermator en BBTC (1949), 11, p. 259; BALOSSINI: «ll credito documentario nelle teorie
prevalenti e nell'ultima revisione delle Norme ed Usi Uniformi» en «Le operazioni banca-
rier (1978), p. 988; CANARIS, p- 534; SCHLEGELBERGER,:" HEFERMEHL, n.m. 218; BORG-
GREFE, p. 46; WESSELY, p. 14; KUBLER, p. 191; LUCKE, p. 189.

Un interesante caso de doble nulidad fue resuelto por la Corte de Casacién de Roma me-
diante S de 30.4.42 (Riv Dir Comm 1943, II, p. 45; BBTC, 1942, II, p. 133). El supuesto de he-
cho era el siguiente: una empresa italiana habfa comprado cierto producto a otra francesa, Esta
habia constituido un crédito documentario irrevocable en un banco italiano en favor de la em-
presa italiana. A continuacién la vendedora embarcé el producto. Casi de inmediato se declard
la guerra entre Francia e Italia, y en ambos paises se promulgaron normas prohibiendo el co-
mercio con potencias enemigas y declarando ineficaces todos los contratos que cayeran bajo es-
ta prohibicion. El banco se negd a aceptar los documentos que el beneficiario le entregé en tiem-
po y forma. El Tribunal de casacién, desautorizando la S del Tribunal inferior (esta puede verse
en BBTC, 1941, 11, p. 153), condend al banco a pagar.

(435) Esta es una de las principales razones por las que la doctrina actual critica la con-
cepcidn de la naturaleza juridica del crédito documentario como una delegacién; ver lo dicho so-
bre el tema p. 48 «supra».

243



Basados en este principio de las Reglas y Usos Uniformes, plasmacion
—se dice— de un uso comercial internacional, una parte minoritaria de la
doctrina alemana (436) y sobre todo la doctrina francesa (437) fundamentan
el caracter abstracto del crédito documentario en la existencia de un uso del
comercio internacional. En general, sin embargo, la doctrina comparada
pretende encontrar una base legal més sélida en [a que fundamentar el caréc-
ter abstracto del crédito documentario. En el Derecho alemén o italiano esta
pretension no plantea problemas, al existir normas juridicas especificamente
aplicables al supuesto. Asi en el Derecho aleméan, creador de la categoria de
los negocios juridicos abstractos (438), la doctrina mayoritaria fundamenta
la abstraccién del crédito documentario apoyandose en la regulacién de la
delegacion (439). En el derecho italiano, el Gnico articulo del Codice Civile
dedicado al crédito documentario (el 1530) (440) se limita a resaltar la prin-
cipal consecuencia de su caréicter abstracto: el hecho de que el banco solo
puede oponer al beneficiario las excepciones que se derivan de la falta o irre-
gularidad de los documentos o de la relacién juridica entre banco y benefi-
ciario, y en este articulo se fundamenta mayoritariamente el cardcter abs-
tracto de la institucién (441).

(436) WESSELY, p. 56; implicitamente LIESECKE en WM, 1966, p. 467.

(437) STOUFFLET, p. 389, que sefiala la similitud en este aspecto entre crédito documen-
tario y letra de cambio; RIPERT / DURAND / ROBLOT: «Traité élémentaire de droit com-
mercials, 1, (1959), p. 892 (que habla de un «mecanisme bancaires al que no son de aplicacién
los principios generales de la contratacién privada); HOUIN: «Usages commerciaux et loi en
droit frangais» en RABELSZ, 1959, p. 257.

(438) Sobre los negocios juridicos abstractos en Derecho alemén puede verse con mucha
amplitud y talante muy critico la excelente monografia, repetidas veces citada, de KUBLER:
«Feststellung und Garanties (en especial capitulos 4 a 6); en nuestra doctrina el tema ha sido
objeto de bastante atencién; cfr. de los MOZOS: «Negocio abstracto y reconocimiento de deu-
da» en ADC, 1966, p. 372; de la CAMARA: «Meditaciones sobre la causa» en RCDI, 1978, p.
669; NUREZ LAGOS: «Hechos y derechos en el documento piiblicos (1950), p. 346; de ZU-
MALACARREGUI, p. 123,

(439) Cfr. el pardgrafo 784 (1), del BGB y también ULMER en AcP, 126, 1926, p. 300;
CANARIS, p. 525; KUBLER, p. 19{].; SCHLEGELBERGER/ HEFERMEHL, n.m. 215; véase sin
embargo la postura critica de ZAHN, p. 26.

(440) Para un anlisis de este articulo véase por todos BALOSSINI: «Norme ed usi», I, p.
225. '

(441) Véase por todos MOLLE: «/ contratti bancari», p. 586; FIORENTINO (p. 251), sin
embargo, fundamenta la autonomia del crédito documentario en el art. 1271 C.c. italiano, refe-
rente a la delegacion.
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Resumiendo, se puede decir que en el derecho comparado la abstraccion
funcional del crédito documentario encuentra su fundamento en la existencia
de negocios materialmente abstractos (Alemania), en la aplicacién de una
norma legal (Italia) o en los usos del comercio internacional (Francia).

E) Fundamentacién de la abstraccion en Derecho espaiiol: Al no existir en
nuestro ordenamiento una norma pareja al art. 1530 del Codice Civile, debe-
mos desechar de entrada la fundamentacién seguida por la doctrina italiana.
Por lo que respecta a la aceptacién en nuestro derecho de negocios material-
mente abstractos (a modo de lo que ocurre en el derecho germénico), este
problema ha sido objeto de amplio eco doctrinal.

F) Un sector de la doctrina, que hoy habra que considerar minoritario, ha
abogado por la recepcién en nuestro derecho del reconocimiento de la pro-
mesa abstracta de deuda, siguiendo el modelo preconizado por el paragrafo
780 BGB. Esta postura cont6 en Francia con el ilustre precedente de Capi-
tant, que en su famosa monografia «De la causa de las obligaciones» llegé a
la conclusién de que «entre el régimen alemén, por una parte, y el de nuestro
Cédigo Civil y el Derecho suizo, por otra, no hay més que una diferencia,
consistente en que el primero somete la validez de la promesa abstracta a la
redaccion de escritura» (442). En nuestra doctrina Pérez Gonzélez y Alguer
(443), Castén (444), Ossorio (445), Espin (446) y Naifiez Lagos (447), con di-
ferentes matices, han sostenido la viabilidad de construir una promesa o re-
conocimiento abstracto basado en dos pilares: la autonomia privada (art.
1255 C.c.) y una interpretacién extensiva del art. 1277 del Codigo. Asi,
Nifiez Lagos entiende que la presuncién «iuris tantum» que dicho articulo

(442) Traducci6n espafiola (1927), p. 383; una critica de la postura de CAPITANT puede
encontrarse en de los MOZOS: «Negocio abstracto y reconocimiento de deuda» en ADC,
1966, p. 395.

(443) Notas a ENNECERUS / WOLFF; «Tratado de Derecho Civils, 1, 2.°(1935), p. 88 y
I, 2.» (1935), p. 511.

(444) «Derecho Civil espafiol, comiin y forals, IV (1977), p. 835.
(445) «Lecciones de Derecho Civil. Obligaciones y contrafos» (1956), p. 266.
(446) «Manual de Derecho Civil espasiols, 1, (1979), p. 480.

(447) NUREZ LAGOS ya defendit su postura en «El enriquecimiento sin causa» (1934)
(segunda edicién en el Cédigo Civil de MUCIUS SCAEVOLA, XXX, 2.2 (1961)), aunque la pos-
tura vuelve a aparecer en multitud de obras posteriores («Hechos y Derechos en el documento
publicos (1950), p. 364; «Estudios sobre el valor juridico del documento notarial» (1945), p.
102). La postura de NUNEZ LAGOS es diferente a la de los demés autores precitados, en tanto
en cuanto parte siempre de un reconocimiento notarial de deuda.
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prevé tiene tal amplitud, que al deudor no le basta con la demostracion de la
inexistencia o’ ilicitud de una determinada causa, sino que ha de probar la
inexistencia o ilicitud de toda otra posible causa, y al no existir un «numerus
clausus» de causa, esta prueba deviene imposible, con lo que el negocio en si
no es impugnable (448).

En contra de esta postura, la mayoria de la doctrina entiende que en
nuestro derecho, profundamente causalista, no es posible la recepcién de la
promesa o del reconocimiento abstracto de deuda (449). Estos autores en-
tienden que el art. 1255 del Cédigo Civil, que se aduce en favor de la validez
del pacto abstracto, en realidad no lo autoriza, ya que el mismo precepto ex-
presamente limita la libertad de contratar, al exigir que todo pacto no sea
contrario a las leyes; y éstas dicen «que no hay contrato» si éste no tiene cau-
sa (art. 1261 C.c.). Por lo que respecta al art. 1277 del Cédigo, este articulo,
correctamente interpretado, solo libera a las partes de expresarla en el con-
trato y al acreedor de probar su existencia y licitud. Pero la presuncién de la
existencia y licitud de la causa es «iuris tantum», y puede ser destruida por el
deudor por cualquier medio de prueba, en cuyo caso el contrato seria nulo
por imperio del art. 1261 (450).

También la jurisprudencia es contraria a la aceptacion de contratos ma-
terialmente abstractos. Esta conclusién no se ve empafiada por el hecho de
que en diversas afirmaciones incidentales el TS se haya referido a la existen-
cia de reconocimientos abstractos de deuda. Asi, la conocida Sentencia de
8.3.56 (451), copiando literalmente a Ennecerus, entiende que un reconoci-
miento «funda una obligacién independiente con sustantividad propia, o sea,
independiente de la deuda reconocida, pues el que declara querer pasar por
la existencia de una deuda contra él, declara también, por ese solo hecho,

(448) «El enriguecimienfo sin causas, p. 37.

(449) DE CASTRO: «El negocio juridicos, p. 297; DIEZ - PICAZO: «Fundamentos», 1, p.
166; ALBALADEJO: «El negocio juridicos, p. 219 y «Derecho Civils, 1, 2., p. 286; de los MO-
ZOs en ADC, 1966, p. 422; LOPEZ VILAS en RDP, 1965, p. 499; de la CAmara en RCDI, 1978,
p. 677; ESCRIVA de ROMANTI: «El reconocimiento abstracio de deuda y la S de 8 de marzo
de 1956» en RCDI, 1965, p. 1055; de ZUMALACARREGUI, p. 265; SANTOS BRIZ: «Derecho
Civils, 1V, (1975), p. 567.

(450) Una parte de la doctrina (ESCRIVA de ROMANI en RCDI, 1965, p. 1058 y de ZU-
MALACARREGUI, p. 239) propugnan una interpretacién aun mdés restrictiva del art. 1277 C.c.
En su opinidn, el citado precepto solo libera al acreedor de la prueba, pero no de la alegacién en
juicio de la causa, Viéase sin embargo la acertada critica que a esta postura efecttia de la Camara
en RCDI, 1978, p. 677, nota (38).

(451) (RA 1148).
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querer conducirse de esa conformidad, o sea, querer hacer la prestacién que
se reconoce deber» (452). Finalmente, la STS de 23.11.62 (453) hace referen-
cia expresa a un «documento que encierra un reconocimiento abstracto de
deuda genérican.

Sin embargo, en todas estas sentencias, el TS, a pesar de las expresiones
utilizadas, estd siempre pensando en una mera abstraccioén procesal y no en
una auténtica abstraccién material, como se deduce sin lugar a dudas de un
analisis de las sentencias en su totalidad. Asi, por ejemplo, en la ya citada
Sentencia de 8.3.56, el TS, después de haber aceptado la definicién de Enne-
cerus del reconocimiento abstracto, prosigue diciendo que no es necesaria
una especial intencidn de las partes dirigida a separar y abstraer la causa, si-
no que, confrome al art. 1277 del C.c. «basta su inexpresion, presumiéndose
la existencia y licitud de la causa, surtiendo el contrato que no la empresa,
exactamente los mismos efectos que el causal, mientras no se apruebe que la
causa no es licita o no existe» (454). Y en la STS de 23.11.62 la referencia al
«reconocimiento abstracto de deuda genérica» es claramente un «obitur dic-
tumn», sin repercusién alguna para la solucién que el Tribunal Supremo da al
caso (455).

Mucho maés clara, y en este caso totalmente coincidente con la doctrina
mayoritaria, es la STS de 3.2.73 (456), en la que se encuentran estas
acertadas palabras del Alto Tribunal: «...no hay que olvidar al articulo cita-
do (el 1277 C.c.) que no sirve para fundamentar la pretendida existencia en
nuestro sistema del dispositivo del negocio juridico abstracto, porque preci-
samente este precepto presume que es vital e ineludible la existencia y validez
de la causa, por estar limitado su alcance al solo y exclusivo valor de una pre-
suncion, pues siendo un precepto de cardcter predominantemente probatorio
y procesal, ha de circunscribirse a la simple inversion de la carga de la prue-
ba de la causa».

G) En resumen, llegamos a la conclusion de que en nuestro ordenamiento
no se puede buscar el fundamento de la abstraccion funcional del crédito do-
cumentario en la configuracion del contrato de carta de crédito como un ne-

(452) Cfr. también la STS de 13.6.59 (RA 3031).
(453) (RA 4296).
(454) El subrayado es mio.

(455) Véase en este sentido el comentario de DIEZ - PICAZO: «Estudios sobre la juris-
prudencia civils, 1, (1973), p. 372,

(456) (RA 403).
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gocio materialmente abstracto, ya que en nuestro derecho la exigencia de
~ una causa precluye, segiin la doctrina y la jurisprudencia preponderantes, la
existencia de tales negocios. Desechadas pues las soluciones seguidas tanto
en el Derecho italiano y alemén, debemos analizar la posibilidad de adaptar
la postura, indudablemente pragmatica, del Derecho francés. En éste la doc-
trina ha solucionado el problema dogmatico ante el que nos encontramos
—y que se reproduce en otras varias instituciones del derecho mercantil ac-
tual— con una remisi6n a la realidad. Son paradigméticas estas palabras de
Duez, escritas en 1914: «Si nos encontramos, en la practica, ante institucio-
nes que funcionan con reglas ciertas que no podemos explicar con la ayuda
de las figuras juridicas del Cédigo, ;vamos a excluirlas como ilegales? Evi-
dentemente no: las necesidades practicas las han hecho surgir: hay que con-
servarlas» (457). En el derecho francés —como ya he sefialado— existe una
tendencia a aceptar la abstraccién funcional del crédito documentario en ba-
se al argumento de que en la practica el crédito documentario funciona asi, y
que por lo tanto existe un uso en ese sentido.

En nuestro ordenamiento se levantan muros infranqueables para una
recepcion de la postura francesa. No parece posible que el requisito tajante-
mente formulado por el art. 1261 del Cédigo Civil pueda se desvirtuado por
un uso mercantil, aunque sea tan fuerte y uninime como el existente en rela-
cién al caricter abstracto del crédito documentario. Si bien es cierto que en
los actos de comercio —y recuérdese que el crédito documentario es uno—
los usos se imponen al derecho comiin (art. 2 C.Com), el art. 50 del Cédigo
de Comercio excluye expresamente de tal regla todo lo relativo a los requisi-
tos contractuales, y entre éstos esta claramente incluida la necesidad de que
en todo contrato concurra la «causa de la obligacién que se establezca».

H) En el ordenamiento patrio no es pues facil encontrar una fundamenta-
cién juridica para la abstraccién funcional del crédito documentario; en mi
opinidn, la solucién preferible consiste en considerar la carta de crédito co-
mo un negocio funcionalmente abstracto pero con causa propia, causa que
no se deberia buscar ni en el contrato subyacente ni en el contrato de comi-
sion, sino en el propio seno de la relacién juridica entre banco y beneficiario.
Aceptando esta configuracion, el contrato por un lado reunirfa el requisito
causal que establece el art. 1261 del Cédigo Civil, y por otro seria funcional-
mente abstracto, puesto que, al no existir un puente causal que lo vinculara
con el contrato subyacente o con la comisién, ambos contratos se converti-
rian en «res inter alios acta» y, en consecuencia, sus excepciones no podrian

(457) «La renaissance de l'acte abstraite dans les obligationss, p. 68, citado por KiJ-
BLER, p. 21.
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ser aducidas por el banco frente al beneficiario. Dos dificultades se oponen,
sin embargo, a la aceptacion de la solucién propuesta: en primer lugar la
bisqueda de una fundamentacion para la abstraccion funcional y en segundo
lugar la determinacién de la causa interna del contrato de carta de crédito.

Por lo que se refiere al primer problema, conviene recordar que segiin la
«communis opinio» de nuestra doctrina, la abstraccion material no puede
encontrar su fundamento en el principio de la autonomia privada, ya que es-
te principio no puede permitir pactos contrarios a la ley, y ésta exige precep-
tivamente para la existencia del contrato que éste tenga una causa. Sin em-
bargo, esta argumentacion no es extrapolable a la abstraccion funcional,
puesto que ésta solo implica que una persona renuncia a utilizar en el marco
de un negocio ejecutivo toda excepcion que surja en el seno del correspon-
diente negocio subyacente. Al no existir ninguna norma legal que establezca
la irrenunciabilidad de este derecho, ni contrariar su renuncia el interés u or-
den piblico, ni perjudicar a terceros (art. 6.2. C.c.), no veo inconveniente en
que la incapacidad de una persona para utilizar las excepciones subyacentes
se fundamente bien en un uso del comercio —como sin lugar a dudas existe
en el crédito documentario— o bien en un pacto entre partes, como lo consti-
tuyen las RUU. La abstraccion funcional de la carta de crédito se halla pues
plenamente aceptada en nuestro Derecho, y asi lo testimonia la repetidas ve-
ces citada Sentencia de 5.1.42 (458), en la cual el TS literalmente reconoce
que «en tesis general el negocio de apertura de crédito constituye, por su pro-
pia naturaleza, una operacién independiente del contrato de compraventa
que le sirva de base y al cual los bancos son, en principio, completamente
ajenos». El mismo criterio es sustantado por la STS de 8.6.57 (459), al sefia-
lar que el crédito documentario es una operacion «gue se emplea como me-
dio de hacer pagos derivados de otros contratos con las adecuadas garantias,
lo mismo para el deudor que para el acreedor, sin participar en abosluto de
las condiciones de los contratos de origen de la deuda, como tampoco parti-
cipan de aquellas las letras giradas para hacer efectivo un pago».

Centréndonos ahora en la segunda cuestién, debemos plantearnos esta
pregunta: ;es posible encontrar la causa del contrato de carta de crédito sin
abandonar la relacion entre banco y beneficiario? Creo que la contestacién a
esta pregunta debe ser positiva, tanto si se adopta una concepcién objetiva o
una postura subjetiva frente a la causa (460). Si la causa se pretende encon-

(458) (RA 1),

(459) (C.L. 108).

(460) Sobre las concepciones objetivas y subjetivas de la causa véase por todos de CAS-
TRO: «El negocio juridicos, p. 179.
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trar en la funcion econdmico juridica digna de proteccion social que el nego-
cio debe cumplir para merecer su reconocimiento por el ordenamiento juridi-
co, no puede haber duda de que el crédito documentario cumple sobrada-
mente tal requisito. Y si por el contrario se busca una definicion de la causa
con un entronque mas directo en el concepto legal que el Cadigo Civil ofrece
en su art. 1274, conviene recordar con de Castro (461) que en las promesas
sujetas a condicién potestativa la causa de la obligacién puede buscarse en la
propia condicidn a la que se halla sometida (462). De Castro, partiendo de
opiniones generalizadas en el derecho hstérico, es de la opinién de que aun
hoy una condicién puede constituir, dependiendo de su valoracién social,
causa suficiente para una promesa, ya que, aunque la condicidn literalmente
no quepa dentro de la enumeracién del art. 1274 C.c. —pues la obligatorie-
dad de la promesa no resultard de una reciprocidad de prestaciones, sino de
que la promesa impulsa a un hacer— no puede caber duda de que al menos
en el momento de cumplirse la condicién existe algo que se remunera.

De acuerdo con la opinién de De Castro, entiendo que en el contrato de
carta de crédito entre banco y beneficiario la causa de la promesa del banco
también puede buscarse en la condicion potestativa a la que se halla sujeta:
la entrega de los documentos sefialados en la propia carta de crédito. La
existencia de una contraprestacion, si no en el momento de la constitucion de
la promesa si al menos al tiempo de su cumplimiento, constituye en si misma
una causa suficiente para la validez de la obligacidn del banco (463) (464).

(461) «Elnegocio juridicos, p. 211.

(462) Un ejemplo tipico es el de la promesa de recompensa (ofrezco 100 a quien encuen-
tre el perro extraviado); dejando a un lado su carécter de negocio unilateral o bilateral, lo que no
puede caber duda es de que la promesa debe tener una causa, pues en caso contrario no serfa
vinculante; segiin la postura de de CASTRO, la causa debe buscarse precisamente en la existen-
cia de un hecho, al que se condiciona la obligacién de pagar.

(463) Destacando este cardcter conmutativo, en la doctrina y jurisprudencia inglesas es
frecuente referirse a la promesa del banco como a una promesa de compra de documentos.

(464) Es interesante sefialar que en la anterior edicién de su obra, SCHINNERER /
AVANCINI en la p. 28 solucionaban el problema que en el Derecho austriaco plantea el caricter
abstracto del crédito documentario —téngase en cuenta que el «Allgemeine Biirgerliche Ge-
setzbuchs austriaco, anterior al alemén, desconoce los negocios abstractos —entendiendo que
la entrega de los documentos constituye la causa del contrato.

En la (iltima edicién, sin embargo, la postura se ha modificado, al aceptar las conclusiones
de un estudio de KOZIOL («Zur Giiltigkeit abstrakter Schuldvertrdge im &sterreichischen
Rechi» cn «Gedenkschrift Gschnitzers, (1969), p. 233), en ¢l que este autor entiende que en las
relaciones juridicas con tres partes el Derecho austriaco no se opone al caricter abstracto de las
obligaciones.
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VI. Obligacion del banco de realizar el pago
1. Introduccion

A) La tinica obligacién que el banco asume frente al beneficiario en el mar-
co del contrato de carta de crédito, consiste en pagarle el importe del crédito,
siempre que el beneficiario a su vez le haga llegar en tiempo y forma los do-
cumentos exigidos.

B) El banco - emisor y sus sucursales: El obligado a la realizaci6n de tal pa-
go es el banco - emisor, a no ser que en la carta de crédito se mencione que el
crédito es pagadero en las cajas de un segundo banco. La intervencion de este
banco —normalmente denominado banco - pagador y domiciliado en el pais
del beneficiario— sera analizada en la tercera parte de este trabajo.

Un supuesto diferente del descrito, pero que en la préctica con frecuen-
cia se confunde con él, es aquél en el cual el crédito documentario se emite
pagadero en las cajas de una sucursal extranjera del banco - emisor. Las dife-
rencias derivan del hecho de que la sucursal tiene la misma personalidad juri-
dica que su casa matriz, y en consecuencia nunca puede establecerse un ne-
gocio juridico entre ambas (465); la sucursal nunca puede actuar propiamen-
te como banco - pagador de su matriz, porque el hecho de ser banco - paga-
dor presupone actuar como representante del banco - emisor, y una sucursal
nunca puede representar a su casa matriz (porque nadie puede actuar como
representante de si mismo).

Si en la practica es relativamente frecuente que las cartas de crédito
contengan la mencién que el crédito es pagadero en una determinada sucur-
sal del banco - emisor, esto se hace para facilitar al beneficiario la entrega de
los documentos y el cobro del crédito. Juridicamente, sin embargo, la sucur-

(465) Sobre el concepto de sucursal cfr. FERNANDEZ PURON: «Sucursales Regisiro» en
AAMN, XXI (1978), p. 115.
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sal no constituye un banco - pagador, y por lo tanto el crédito documentario
no presenta, en cuanto a su cumplimiento y efectos, diferencia alguna con
respecto a los créditos pagaderos en las propias cajas del banco - emisor.

Un problema de cierto interés se presenta cuando la sucursal pagadora
es incapaz de realizar el pago por actos soberanos del Estado donde esta es-
tablecida. Surge en estos casos la duda si la matriz est4 obligada a realizar,
en el pais donde esté domiciliada, los pagos que han devenido legalmente im-
posibles para su sucursal.

La contestacion a esta duda no es sencilla, pues, como dice Zahn, no
existe ninguna norma ni principio general comi{inmente aceptado que lo solu-
cione, Habr4 por lo tanto que resolver caso a caso, teniendo en cuenta la na-
turaleza del acto soberano que imposibilita el pago de la sucursal (466).

C) El beneficiario: El receptor del pago debe ser la persona designada co-
mo beneficiario en la carta de crédito, persona que, por supuesto, puede efec-
tuar el cobro directamente o a través de un representante con poder suficien-
te. No hay tampoco inconveniente en que el derecho de crédito del beneficia-
rio sea cedido a un tercero (ver «in extenso» p. 302 «infra») o que el benefi-
ciario pueda transferir el crédito documentario a otra persona, siempre que
la carta de crédito asi lo autorice (ver «in extenso» p. 305 «infra»).

D) Divisa en la que debe realizarse el pago: El pago debe en principio reali-
zarse en la divisa en la que el crédito documentario esté cifrado, y no siendo
posible entregar esa divisa, en la moneda que tenga curso legal ‘en el lugar
donde se deba cumplir la obligacion, segiin se desprende de una recta inter-
pretacion del art. 1170 C.c. (467). Debe resaltarse que no toda imposibilidad
puede liberar al banco de su obligacion de efectuar el pago en la divisa fijada
en la carta de crédito; Ginicamente la imposibilidad objetiva (pero no la subje-
tiva) le permite solventar su deuda frente al beneficiario en la moneda de cur-

(466) P. 75, ZAHN cita los casos de la nacionalizacién de las sucursales extranjeras en
Tanzania y Egipto, en las que, al parecer, las matrices asumieron fntegramente las responsabili-
dades de sus sucursales.

(467) Esta es, en mi opinidn, la interpretacién correcta del término «especie» utilizado
por el citado precepto, opinién que coincide con la de BONET CORREA: «Las deudas de dine-
ro» (1981), p. 356 y sobretodo «E! dinero como bien juridico» en «Homenaje Castan To-
berias», IV, p. 114, En contra, sin embargo, DIEZ - PICAZO: «Fundamentoss, 1, p. 470, que en-
tiende que el art. 1170 C.c. utiliza el término wrespecie» finica y exclusivamente para referirse a
las diferentes monedas (por ejemplo, peluconas, monedas isabelinas, duros de Amadeo de Sabo-
ya) que circulaban en Espafia al promulgarse el Cédigo. La jurisprudencia, en todo caso, no ha
dudado en aplicar el art. 1170 C.c. a las deudas en divisas.
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so legal en el lugar del cumplimiento (468) (469). Por imposibilidad objetiva
hay que entender la desaparicion o imposibilidad de circulacién de la divisa o
la existencia de una norma administrativa de control de cambios que prohiba
la realizacion del pago. En el caso de que se dé uno de estos supuestos de im-
posibilidad objetiva, se plantea el problema de maxima relevancia en la prac-
tica, del tipo de cambio que se debe utilizar para la conversién, y de la fecha
en la que ésta se debe efectuar. Con respecto al primer problema, el banco
debe pagar aquella cantidad cifrada en moneda nacional que sea suficiente
para adquirir, en el mercado de divisas donde la obligacion se haya de cum-
plir, la cuantia expresada en la carta de crédito. Por lo que atarie al segundo
problema, se discute si el dia que ha de tenerse en cuenta a los efectos de la fi-
jacion del tipo de cambio es el del vencimiento o el del pago. En la hipétesis
del cumplimiento voluntario no hay problema, pues ambos momentos coin-
cidiran. La dificultad surge si el banco se retrasa o incumple la obligacién de
pago que sobre €l pesa. En este caso, la jurisprudencia viene entendiendo de
forma ampliamente mayoritaria que la fecha de conversion debe ser aquella
en la que el pago realmente se efectie (470).

(468) HERNANDEZ - GIL: «Derecho de obligacioness, p. 413; BONET CORREA: «Las
deudas de dineros, p. 355.

(469) DIEZ - PICAZO:; eFundamentos» I, p. 475 sin em barg'o entiende que el deudor tiene
una facultas solutioniss y puede libremente optar entre pagar en divisa o en moneda de curso
legal. Esta postura, aparte de ser contraria a lo preceptuado en el art. 1170 C.c., dejaria, sin jus-
tificacion alguna y en contravencién de lo convenido, al arbitrio del deudor el cumplimiento de
la obligacion en moneda nacional o en divisa.

(470) Cfr. STS 9.11.57 (RA 3040); 8.6.63 (RA 3323); 6.5.73 (RA 1571); 5.1.80 (RA 19);
véase también BONET CORREA; «Comenfarios al Cédigo Civil y Compilaciones Forales,
XVI, 1.», p. 140, (1980). La solucién jurisprudencial encuentra fundamento en la Orden de
23.3.1869, que en su art. 2, dispuso que cuando se hubiese estipulado alglin pago en moneda ex-
tranjera, se pagase valiéndose materialmente de la moneda del Estado a que se refiera el acuer-
do, o bien en moneda nacional al cambio corriente del dfa del pago. Debe sefialarse sin embargo
que HERNANDEZ GIL («Derecho de obligaciones», p. 414) y DIEZ - PICAZO («Fundamen-
foss, 1, p. 475) entienden que la deuda debe convertirse al dia del vencimiento y que las fluctua-
ciones en los tipos de cambio que se produzcan con posterioridad al vencimiento y antes del pa-
go darén derecho al acreedor para reclamar la diferencia en concepto de indemnizacién. Esta
postura no debe ser aceptada, no solo porque exige que las diferencias de cambio sean reclama-
das en un nuevo proceso —lo que supone una evidente deseconomfa procesal— sino, ademas,
porque las oscilaciones de cambio pueden jugar en favor del acreedor, que en este caso cobrara
una suma superior al valor real de la deuda en el momento de pago, y lograra de esta forma un
enriquecimiento no justificado.
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2. Formas de pago
2.1. Introduccion

A) La obligacién que el banco asume frente al beneficiario consiste en la
entrega de una suma de dinero; si el crédito documentario es de pago, tal en-
trega supone el cumplimiento de las obligaciones asumidas por el ordenante
en el marco del contrato subyacente; si, por el contrario, el crédito documen-
tario lo es de garantia, la entrega de los fondos constituira el pago de la in-
demnizaci6n debida por el ordenante al beneficiario, como consecuencia de
haber incumplido las obligaciones subyacentes.

B) Las cartas de crédito no suelen contener indicacién alguna con respecto
al lugar y al método mediante el que se ha de efectuar el pago. Si el benefi-
ciario —como con frecuencia ocurrira en la practica— es cliente del banco y
tiene cuenta abierta en €l, el pago se realizara —salvo instruccién expresa en
contrario— mediante abono en dicha cuenta, con independencia de que ésta
tenga saldo positivo o negativo (471). Esta conclusion encuentra su funda-
mento en el hecho de que el mantener abierta una cuenta en un banco supone
en todo caso una autorizacion revocable para que el banco realice toda clase
de ingresos a través de ella (472).

En caso de que el beneficiario no tenga abierta cuenta en el banco, el pa-
go se realizara en las oficinas del propio banco, segiin ordena el parrafo ter-
cero del art. 1171 C.c.

C) Losarts.3a) RUU (1974)y 10 a) RUU (1983) regulan —de forma bas-
tante obscura— las diferentes formas en las que el banco puede efectuar el
pago en favor del beneficiario, sin intervencién de un banco - secundario. A
efectos expositivos creo que es mejor seguir una clasificacion diferente a la
adoptada por las Reglas, distinguiendo inicialmente entre pago al contado
—es decir, aquél que se efectiia inmediatamente después del examen de los
documentos— y pago aplazado.

2.2. Pago al contado

A) Las Reglas y Usos Uniformes prevén dos supuestos diferentes en los
cuales el beneficiario cobra el crédito inmediatamente después de entregar al

(471) Sobre el problema de la compensacién, implicito en el abono en cuenta corriente,
ver también p. 281 «infran,

(472) De la misma opinién: SCHINNERER / AVANCINI, p. 98.
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banco en tiempo y forma los documentos exigidos: se trata del pago directo
(art. 3 a) (i) RUU (1974) y art. 10 a) (i) RUU (1983) y del pago mediante
descuento (art. 3 a) (iii) RUU (1974) y art. 10 a) iv) RUU (1983)).

B) El pago directo es sin lugar a dudas la forma mas sencilla y usual de sa-
tisfacer el importe de un crédito documentario: el beneficiario entrega los
documentos y el banco, una vez que los ha examinado, hace llegar al benefi-
ciario el principal del crédito. El pago directo se suele convenir en aquellos
supuestos en los que el beneficiario debe cobrar la obligacion subyacente al
contado —lo que ocurrira en buen niimero de créditos documentarios de pa-
go— y en la préactica totalidad de los de garantia.

Las Reglas y Usos Uniformes en su revision de 1974 prevén expresa-
mente la posibilidad de que el beneficiario tenga que librar una letra de cam-
bio a la vista a cargo del banco o del ordenante y entregarla junto con los do-
cumentos. Esta exigencia —que en todo caso debe mencionarse expresamen-
te en la carta de crédito— no es usual en la practica bancaria continental, pe-
ro si en la anglosajona. El libramiento de la letra no hace surgir ninguna
obligacién cambiaria a cargo del banco o del ordenante, pues éstos no llegan
a aceptar el titulo, limitandose la cambial a cumplir una funcién semejante a
la de la factura (473). Quizé por estas razones en la Gltima revision de las Re-
glas se ha omitido toda referencia a la posibilidad de emision de una letra de
cambio.

C) El pago mediante descuento (474) tiene lugar en aquellos supuestos en
los que en el contrato subyacente se ha pactado que la obligacion sera satis-
fecha por el ordenante a plazos, mientras que el beneficiario desea recibir los
fondos al contado, y para alcanzar este fin, esta dispuesto a soportar el coste
financiero que supone que el banco le anticipe las cantidades cuyo pago se ha
aplazado.

En los créditos documentarios con intervencién de un solo banco, el pa-
go mediante descuento es muy poco usual. S6lo es pensable si ¢l beneficiario,
a través del contrato subyacente, puede imponer como banco - emisor y des-

(473) ZAHN, p. 216; GUTTERIDGE / MEGRAH, p. 76.

(474) A pesar de su gran importancia préctica, la doctrina sobre el contrato de descuento
es escasa; cfr. GARRIGUES: «Contratos bancarioss, p. 245; también « Tratados, 11, p. 242; PE-
REZ ESCOLAR: «El contrato de descuentos, (1982); BALDO del CASTARO: «Naturaleza juri-
dica del contrato de descuento de la letra de cambio» en RIC, 1976, p. 81; DOMINGUEZ
MOLINA: «La cuenta corriente y la clausula asalvo buen fin»» en RIC, 1947, p. 55.
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contante un banco de su confianza, cuyas condiciones econdmicas (comisién
y tipo de interés del descuento) conozca y le sean aceptables. El pago me-
diante descuento’es més frecugnte en aquellos créditos con intervencién de
un segundo banco, en los que queda a la libre discrecién del beneficiario la
eleccion del banco - secundario que ha de efectuar el descuento. Esta clase de
créditos, conocidos como «freely negotiable letters of credit» en el mundo
anglosajon, serdn examinados en la p. 332 «infra».

D) En un crédito documentario pagadero mediante descuento, el beneficia-
rio esté obligado a librar una o varias letras de cambio a cargo del ordenante
y a la orden del banco, por el importe y en la divisa indicados en el crédito
documentario y con los vencimientos sefialados en la carta de crédito: cada
vencimiento coincidira con la fecha en la que se deberfa realizar un pago de
acuerdo con el contrato subyacente.

Entregadas las letra junto con los documentos, el banco pagara al bene-
ficiario su importe, deducidos la comisién y los intereses que ambas partes
hayan convenido. Una vez efectuado el descuento, el contrato de carta de
crédito entre banco y beneficiario se habré extinguido mediante su cumpli-
miento, pues el banco habré efectuado integramente aquella prestacién a la
que se habia comprometido en la carta de crédito. Banco y beneficiario con-
tinuarén vinculados por la relacién cambiaria surgida de la letra, que —a
falta de pacto expreso— se regira por la ley del lugar de emisién del titulo
(art. 10.3 C.c.).

Al vencimiento de cada cambial, el banco la presentara al pago a su li-
brado, es decir al ordenante. En el supuesto de que el ordenante no atienda la
orden de pago, la institucion financiera careceré de accién contractual para
exigir el pago al beneficiario, pues asi lo establecen expresamente los arts. 3
(a) (iii) RUU (1974) y 10 a) (iv) RUU (1983), al prohibir el recurso del banco
contra el librador (475) (476). Esta regla, por lo demas, es totalmente logica,
dado el carécter irrevocable de la obligacién asumida por el'banco en el cré-
dito documentario. Si el banco tuviera recurso contra el beneficiario en caso
de incumplimiento por el ordenante, la seguridad que el crédito documenta-
rio otorga al beneficiario se desmoronaria. Los mencionados articulos modi-
fican por lo tanto el principio general reconocido en nuestro ordenamiento

(475) Cfr.: MOLLE: «f contratti bancari», p. 593; SCHINNERER / AVANCINI, p. 99;
GUTTERIDGE / MEGRAH, p. 72; WESSELY, p. 75; ZAHN, p. 227."

(476) Téngase sin embargo en cuenta que esta conclusién no es aplicable para el caso de
que intervenga un banco - pagador.
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por doctrina y jurisprudencia, segtin el cual el cliente que ha descontado efec-
tos responde contractualmente de su pago, por ser la clausula «salvo buen
fin» consubstancial al contrato de descuento (477).

E) En la practica anglosajona es frecuente que las letras de cambio que va-
yan a ser descontadas en el seno de un contrato de carta de crédito, se libren
con la clausula «sin mi responsabilidad» («without recourse») (478). De esta
forma se obtiene una total congruencia entre las obligaciones que se derivan
del contrato de descuento y las obligaciones que surgen del titulo valor des-
contado.

En el Derecho espafiol, sin embargo (479) no es posible que el librador
se exonere de la responsabilidad de pago que le impone el art. 459 C.Com.
(480). Por ello, en el caso de letras sujetas a ley espafiola existir4 una incon-
gruencia entre la relacién cambiaria (en virtud de la cual el beneficiario - li-
brador responder4 si el ordenante - librado no atiende el giro) y la relacién
del contrato de descuento (en el que en virtud de los arts. 3 (a) (iii) RUU
(1974) y 10 a) (iv) RUU 1983) expresamente se excluye tal responsabilidad).
Esta incongruencia no tendria importancia practica si la letra no circulara,
puesto que frente al banco el beneficiario podra utilizar las excepciones que
se deriven del contrato de descuento (481); pero si la letra circula (p.e. por re-
descontarla el banco - emisor), la relacién entre el tenedor final de la letra y

(477) GARRIGUES: «Contrafos bancarioss, p. 285; URIA; «Derecho Mercantil», p.
663; SANCHEZ CALERO: «lnstifuciones», p. 455; BROSETA, p. 466; véanse la STS de 21.6.63
(RA 3465) y 14.4.80 (RA 1415) y el comentario a esta Gltima de GARCIA / PITA en RDBB, |,
1981, p. 171.

(478) GUTTERIDGE/MEGRAH, p. 73; ZAHN, p. 227.

(479) Lo mismo ocurre en Derecho aleméan (ver art. 15, parr. 2, Wechselgesetz) y en el
italiano (ver art. 13 de la Ley cambiaria) y en el derecho uniforme (ver art. 9 de la Ley Uniforme
de Ginebra).

(480) VICENTEy G_ELLA: «Los fitulos de créditos, p. 228; GARRIGUES: «Tratados, 11,
p- 307; URIA: «Derecho mercantils, p. 730.

(481) El tema de la oponibilidad de excepciones causales a la accién cambiaria, de suyo
dificil, se complica en nuestro derecho por la excesiva severidad con que estin concebidos los
distintos preceptos que sancionan la responsabilidad de los obligados cambiarios y en especial el
art. 480 C.Com. Sin embargo, el problema puede considerarse resuelto, gracias a una constante
jurisprudencia, que se inicia con la STS de 12.7.1899, en virtud de la cual, y pese al tenor literal
del art. 480 C.Com., el aceptante puede excusar el pago de la letra si falta la provisién de fon-
dos, cuando quien demanda es precisamente el librador. La doctrina, como es sabido, ha gene-
ralizado este criterio a todas las excepciones fundadas en la relacién causal, y lo aplica no solo
al aceptante, sino a los demés obligados cambiarios,
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el librador - beneficiario sera funcionalmente abstracta, en el sentido de que
el librador, al que se reclama en via de regreso, no podra hacer valer las ex-
cepciones que se deriven del contrato de crédito documentario. El librador
tendra por lo tanto que satisfacer inicialmente el importe de la letra, a pesar
de haberse pactado un descuento sin recurso contra el beneficiario - descon-
tante (482).

Para evitar este riesgo, no parece existir otra solucion salvo que sea el
ordenante el que libre los efectos a su propio cargo (483), y a la orden del be-
neficiario; éste, a su vez, podré endosar los efectos al banco con la clausula
«sin mi responsabilidad» (art. 467 parr. 2 C.com.) (484). Esta solucion, sin
embargo, en muchas ocasiones no seré factible, por la complicacién adicio-
nal que supone que el pago al beneficiario se haga depender de la presenta-
cién de letras de cambio libradas por el ordenante.

2.3. Pago aplazado

A) En los créditos documentarios con pago aplazado, el banco no entrega
los fondos al beneficiario en el momento de la presentacion de los documen-
tos, sino en uno o varios momentos posteriores, fijados en la carta de crédito
(485). Esta clase de créditos documentarios encuentra aplicacion en aquellos
supuestos en los que el beneficiario est4 dispuesto a aceptar una postposicién
en los plazos, dando facilidades de pago al ordenante, pero a cambio exige
que un banco garantice el cumplimiento de tales obligaciones.

(482) A continuacién el beneficiario podré por supuesto recuperar el importe satisfecho
del banco - emisor.

En la préctica, el riesgo de que el tenedor de las cambiales se dirija en via de regreso contra
el beneficiario, tiende a ser remoto, puesto que antes preferird dirigirse contra el banco - emisor
que ha redescontado los efectos (a no ser que éste los haya endosado sin ini responsabilidads).

(483) Pero en lugar distinto del domicilio del librador, tal como exige el art. 466, 3. C.-
Com.

(484) La solucién es propuesta por WESSELY, p. 85y ZAHN, p. 228.

(485) Los créditos documentarios con pago aplazados se conocen en el comercio interna-
cional como «deferred payment creditss; sobre el tema en general cfr. la monografia de
STAUDER: «Das Dokumentenakkreditiv mit hinausgeschobener Zahlung» en «Liber amico-
rum Schaitzer» (1979), p. 443; EISEMANN/EBERTH, p. 166; LIESECKE en WM, 1976, p. 260;
CANARIS, p. 505; muy critico SCHINNERER/AVANCINI, p. 99; KOZOLCHYK, p. 57; SAM-
BO: «ll credito documentario con pagamento dilasionato» en BBTC, 1970, Il, p. 258; MOLLE:
«Credifo documentario diferito e cessione del profitior en BBTC, 1976, 11, p. 454,
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B) Pago mediante aceptacion por el banco: La forma tradicional de docu-
mentar el compromiso de pago del banco en un crédito documentario de pa-
go aplazado es mediante la aceptacion de un efecto por la entidad financiera,
posibilidad expresamente prevista en los arts. 3 a) (ii) RUU (1974) y 10 a)
(iii) RUU (1983). En el caso de que esta forma de pago se hubiera convenido
en la carta de crédito, el beneficiario debera presentar al banco, junto con los
documentos, una letra de cambio —u otro titulo valor— para que, una vez
aceptada por el banco, le sea devuelta. El beneficiario puede guardar el titulo
y presentarlo al cobro en la fecha de vencimiento, en cuyo caso dispondra no
solo de una accidn contractual, sino también de una accidén cambiaria para
exigir el pago al banco (486); el beneficiario también puede, si lo prefiere,
descontar la letra en otro banco, lo que serd relativamente facil, al estar
aceptada por una entidad financiera, Es de resaltar que este posible descuen-
to queda totalmente fuera del ambito del crédito documentario, y que por lo
tanto el beneficiario respondera frente al banco - prestamista del buen fin de
la operacion (487) (488).

C) Pago mediante aceptacion por el ordenante o un tercero: La carta de cré-
dito también puede prever que el pago aplazado se formalice mediante el li-
bramiento de efectos por el beneficiario y su aceptacién, no por el banco, si-

(486) De la opinién contraria, sin embargo, SCHINNERER / AVANCINI, p. 98, que en-
tienden que el banco, una vez aceptado el titulo valor, ha cumplido todas sus obligaciones en el
marco del crédito documentario, y que, por lo tanto, sélo existe una relacién cambiaria entre
entidad financiera y beneficiario. Esta solucién, carente de apoyo expreso en las Reglas y Usos
Uniformes, no es congruente con el principio general de nuestro derecho de que la entrega de ti-
tulos valores sélo produce los efectos del pago cuando se pagan o se perjudican por culpa del
acreedor (art, 1170 C.c.).

(487) SCHINNERER / AVANCINI, p. 99.

(488) g«Quid>» si es el propio banco - emisor el que descuenta los efectos? En principio no
hay obstéculo a que esto ocurra. Esta actitud del banco puede sin embargo tener consecuencias
pereniciosas para el ordenante. Es paradigmatico el supuesto de hechos que dio lugar a la S del
«Bundesgericht» suizo de 11.6.74 (Praxis des Bundesgerichts, 1974 Nr. 278; cito segfin el ex-
tracto que reproduce LIESECKE en WM, 1976, p. 261): se trataba de un crédito documentario
pagadero a los 90 dias de la entrega de las mercancias; sin embargo, el banco pagd pricticamen-
te al contado al beneficiario, mediante el oportuno descuento. Si hubiera esperado a que el plazo
se cumpliese, hubiera dado tiempo para que el ordenante hubiera recibido la mercancia, hubiera
comprobado que se trataba de productos totalmente carentes de valor y hubiera podido evitar el
pago mediante la oportuna medida procesal preventiva (sobre este tema véase p. 290 «infran), A
pesar de ello el «Bundesgericht» entendio que el banco actu correctamente, y que la Ginica re-
percusidn del aplazamiento consistia en que el banco no podfa resarcirse del ordenante hasta
que no se hubjeran cumplido los 90 dias, pero no en una prohibicién para el banco de pagar anti-
cipadamente. La reaccidn doctrinal a la sentencia ha sido muy diversa: STAUDER, p. 146 esta
de acuerdo con la decisién; SCHINNERER / AVANCINI, p. 101 y sobre todo CANARIS, p. 505
defienden la solucién diametralmente opuesta.
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no por el ordenante o por un tercero (489). En este caso, los arts. 3 a) (ii)
RUU (1974) y 10 a) iii) RUU (1983), solucionando antiguas dudas sobre el
ambito de la responsabilidad del banco (490), establecen con claridad que el
banco asume una doble obligacién: En primer lugar una obligacion de hacer,
consistente en presentar los efectos a la aceptacion del ordenante o del terce-
ro, y en segundo lugar, una obligacién de pago extracambiaria, en virtud de
la cual el banco responde en todo caso —se haya o no producido el acepto
por el ordenante— del buen fin del efecto.

Conviene resaltar que el banco no incurre en responsabilidad si el orde-
nante o el tercero se niegan a aceptar el efecto (491), ya que el banco no se ha
comprometido a un resultado, sino a una simple actividad. La falta de acep-
tacién, en cambio, sf podra dar lugar a una responsabilidad del ordenante
frente al beneficiario, si en el contrato subyacente se habia convenido la
aceptacion de los efectos. En todo caso, la aceptacién o no de los titulos no
afectara a la garantia de la que disfruta el beneficiario, ya que segiin las Re-
glas y Usos Uniformes el banco en todo caso es responsable del pago de los
efectos en la fecha de su vencimiento; la naturaleza de la obligacion asumida
por el banco se asemeja a la del aval en documento separado (492).

(489) Como tercero se ofrece otro banco; la aceptacién por éste puede ser conveniente si
el beneficiario desea vender las letras de cambio en un determinado mercado (p. e.: un banco es-
pafiol abre un crédito documentario por cuenta de un importador espaiiol en favor de exporta-
dor argentino, que desea negociar las letras en el mercado de Londres; en este caso, para posibi-
litar 1a venta de las letras, serfa necesario que las acepte un banco con renombre en los mercados
londinenses).

(490) Véase ZAHN, p. 217 con amplia bibliografia sobre las dudas antes de la revisién de
1974 de las Reglas y Usos Uniformes; también GUTTERIDGE/MEGRAH, p. 58.

(491) A pesar de la confusa redaccién de las Reglas que hablan de una «responsabilidad
del banco para (sic) la aceptacién de los giross.

(492) Como es sabido, en nuestro derecho se ha discutido ampliamente si el aval en docu-
mento separado produce sus efectos propios o los de una simple fianza.

La aceptaci6n del aval en documento separadoha sido defendida —después de alguna vaci-
lacién— por GARRIGUES («Tratados, 11, p. 458) y por VALLET DE GOYTISOLO: «El aval en
documento separado en el Cédigo de Comercio espafiol, segiin la Sentencia de 9 de junio
de 1958, en RDM, 71 (1959), p. 20, comentando una STS que lo admitia.

Debe sin embargo considerarse hoy como postura dominante la de rechazo del aval en do-
cumento separado como auténtico aval; en este sentido se pronuncian MUROZ PLANAS: «En
torno al llamado aval en documento separado», en RDM, 97 (1965), p. 7; URIA: «Derecho
mercantils, p. 761; SANCHEZ ALERO: «lnstituciones», p. 355, BROSETA; p. 593; VICENT
CHULIA: «Compendios, p. 657 y también la STS de 3.5.66 (RA 2282).

Dos argumentos positivos avalan esta postura: la circunstancia de que el nuevo modelo ofi-
cial de letra (orden de 31 de julio de 1975) lleve impresa la férmula del aval, lo que indica que és-
te debe ser puesto en €l mismo titulo cambiario; y ademés la obligacién de notificar el protesto
al avalista (art. 521, 2. C.Com.), cuyo cumplimiento solo es posible si el aval esta redactado en
la propia letra.
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D) Pago directo: En los Gltimos afios se han generalizado los créditos docu-
mentarios en los que el banco asume, una vez recibidos los documentos, una
simple obligacién de pago a término frente al beneficiario, que no se formali-
za cambiariamente (493) y como consecuencia de esta generalizacion, en la
revision de 1983 por primera vez se ha introducido una referencia a esta mo-
dalidad de pago (en el art. 10 a) ii)). El crédito documentario de pago directo
aplazado supone un mayor riesgo para el beneficiario, que se desprende de
sus documentos contra una simple aseveracion del banco de que éste realiza-
rd el pago en una determinada fecha; ademas, al no recibir un titulo valor,
practicamente precluye la posibilidad de descontar el crédito del que dispone
(494); a cambio, sin embargo, se logran evitar los costes fiscales que la pues-
ta en circulacion de titulos a la orden trae consigo.

3. Entrega de los documentos

A) La entrega por el beneficiario de los documentos exigidos en la carta de
crédito constituye una condicién de caracter potestativo, de cuyo cumpli-
miento se hace depender la eficacia de la obligacion del banco de pagar,
aceptar o descontar (495). Frente al banco, el beneficiario carece de toda
obligacion de entregar los documentos (496), aunque en su relacién con el or-
denante si ha asumido un compromiso de realizar el cobro a través del crédi-
to (cfr. p. 101 «supra»), En consecuencia, el banco carece de todo derecho a
exigir la entrega de los documentos; el beneficiario es libre de entregarlos o
de retenerlos, pero si los presenta esta facultado a exigir al banco el cumpli-
miento del compromiso que éste ha asumido. De lo dicho resulta con clari-

(493) Esta posibilidad no se encuentra expresamente enunciada entre las diferentes for-
mas de pago que enumera el art. 3 (a) RUU (1974); sin embargo, hay que resaltar que dicha
enumeracidn es meramente expositiva, y que cualquier forma de pago por parte del banco es po-
sible dentro de un crédito documentario (SCHINNERER / AVANCINI, p. 55).

(494) Aunque URIA: «Derecho Mercantils, p. 661, acertadamente sefiala que nada se
opone a que se descuente un crédito no incorporado a un titulo valor, en la préctica este tipo de
operacién es poco frecuente.

(495) Asi ya ASQUINI en Riv. Dir. Comm., 1922, I, p. 252; cfr. también MOLLE; «J con-
tratti bancaris, p. 596.

(496) LANGA, p. 87 y VIDAL, p. 154 caracterizan erréneamente la entrega de los docu-
mentos como una obligacién; LANGA, p. 89 sin embargo niega al banco derecho a exigir su
cumplimiento, lo que parece dificilmente compatible con el concepto de obligacién —a no ser
que la obligacién del ordenante se considere como una obligacién natural.
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dad que el cumplimiento de la condicién constituye para el beneficiario un
«onus» en sentido técnico, que debe satisfacer si quiere entrar en el disfrute
del crédito (497) (498).

B) En principio, los documentos deben ser entregados personalmente por
el beneficiario o por un representante suyo, debidamente apoderado. Sin em-
bargo, no existe inconveniente, y, en la prictica ocurre con cierta frecuencia,
que los documentos sean presentados directamente por sus expedidores o le-
gitimos tenedores, actuando sin un poder expreso del beneficiario. El presen-
tador de los documentos carente de poder, sin embargo, no esta facultado
para cobrar el importe del crédito; para ello hace falta un apoderamiento ex-
preso del beneficiario (499).

En ocasiones al beneficiario le conviene utilizar los servicios de su pro-
pio banco para la presentacion de los documentos (500); la relacion entre be-
neficiario y banco - presentador constituye un nuevo contrato de comision,
que queda al margen del crédito documentario. En estos casos, entiende
Zahn (501) que existe un uso bancario en virtud del cual un banco - presenta-
dor no solo se halla autométicamente autorizado para cobrar el importe del
crédito documentario por cuenta del beneficiario, sino que el banco - emisor
esta incluso obligado a realizar el pago en todo caso a través del banco - pre-
sentador: la razon de este uso se basa en que es muy probable que el banco -
presentador haya otorgado un anticipo al beneficiario, anticipo que quedara
sin cobertura si el pago no se realiza a través del banco - presentador.

C) La entrega de los documentos debe realizarse precisamente en el plazo
de vigencia del crédito documentario; a estos efectos toda carta de crédito
necesariamente debe estipular una fecha de vencimiento para la entrega de
los documentos (arts. 37 RUU (1974) y 46 RUU (1983)). Sobre la interpreta-
cion de los términos utilizados en la carta de crédito, y sobre la posibilidad
de prorroga del plazo, véanse los arts. 38, 39, 43, 44 y 45 RUU (a los que co-
rresponden los arts. 51, 48, 52, 53 y 46 ¢) en la Gltima revision), y lo dicho en
la p. 131 «supra».

(497) MOLLE: «I contratti bancaris, p. 596.

(498) Sobre el concepto de wonus» o carga en sentido técnico, cfr. lo dicho en la nota 123
ssupra»,

(499) ZAHN,p.98.

(500) Esto ocurriré sobre todo en aquellos casos en los que el banco - emisor y el banco -
pagador radiquen en otro pais que el beneficiario.

(501)  P.98.
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Los documentos deben ser presentados dentro del perfodo de vigencia
convenido en las horas de oficina del banco; fuera de dichas horas el banco
no esta obligado a recibirlos (art. 42 RUU (1974) y art. 49 RUU (1983)). El
lugar de entrega de los documentos seré el domicilio del banco - emisor, a no
ser que en la carta de crédito se diga otra cosa (502). No existe obligacion de
que la entrega de los documentos se realice en blogue; esta admitida la posi-
bilidad de que el beneficiario los presente en remesas sucesivas (503) (sobre
la obligacidn del banco de examen de los documentos en este caso ver p. 162
«suprar).

D) ¢«Quid» si el banco omite la inclusién de una fecha de vencimiento en la
carta de crédito? No parece posible dar una finica respuesta a esta pregunta
(504), porque la omisién se puede deber a miltiples causas. Excluyendo aho-
ra el supuesto de que la omisioén sea debida a un error —en cuyo caso serd de
aplicacion la doctrina general sobre el error—, en mi opinién no puede caber
duda de que el contrato de carta de crédito quedaré validamente constituido.
No existe argumento alguno para entender —como hacen Canaris y Liese-
cke— que los arts. 37 RUU (1974) y 46 a) RUU (1983), elevan la exigen-
cia de un plazo de vigencia a requisito constitutivo para la validez del crédito
documentario (505). El problema se centra pues en determinar el periodo del
que dispondra el beneficiario para entregar los documentos. Creo que, como
en otros supuestos de indeterminacién de plazos en los créditos documenta-
rios, la solucién mas apropiada es entender la duracién del plazo como el que
resulte razonable seglin las circunstancias del caso.

E) El banco queda sujeto a la obligacién de rechazar los documentos pre-
sentados fuera del plazo de vigencia del crédito documentario; de contrave-

(502) SCH]NNERER;’AVANCINI.P. 102.
(503) ZAHN,p.99.

(504) Como pretende ZAHN, (p. 45) —que entiende que en este caso el banco se limita a
realizar un aviso preliminar del crédito documentario a titulo simplemente informativo— o
CANARIS, p. 519 y LIESECKE en WM, 1976, p. 262, que entienden que el crédito documentario
no se llega a constituir, y que, en todo caso, el banco podria responder frente al beneficiario por
weculpa in contrahendos.

(505) Cfr. op. et. loc. cit.: el error quizé proceda de que el art. 35 RUU (1962), exigia ne-
cesariamente la existencia de un plazo de vigencia para la validez de un crédito documentario
irrevocable; en ausencia de tal plazo, el crédito documentario se consideraba en todo caso revo-
cable. La interpretacién del art. 35 RUU (1962), sin embargo, no puede extrapolarse al art. 37
de la revision de 1974, o al art. 46 a) de la Gltima revision,
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nir este deber incurrird en responsabilidad frente al beneficiario (506). La
obligacion de rechazar los documentos prevalece incluso en el supuesto de
que la falta de entrega sea debida a caso fortuito o fuerza mayor, siendo indi-
ferente que el obstaculo haya surgido del lado del banco o del beneficiario
(507). En este sentido los arts. 11 RUU (1974) y 19 RUU (1983) establecen
expresamente que los bancos no efectuaran el pago de créditos documenta-
rios que hayan vencido durante periodos en los que su actividad haya estado
interrumpida, como consecuencia de guerras, motines, huelgas, «lock - outs»
y otros supuestos de fuerza mayor.

4. Examen y rechazo de los documentos

A) Una vez recibidos los documentos, el banco debe examinarlos dentro de
un plazo razonable, y rechazar los que no sean conformes con el contenido
de la carta de crédito, con las normas contenidas en las Reglas y Usos Uni-
formes, o los que presenten incongruencias entre si (la obligacién de examen
del banco frente al ordenante ha sido analizada «in extenso», p. 153 «su-
pra»). Una vez rechazados los documentos, éstos deben ser devueltos de in-
mediato al beneficiario, con una nota explicativa de las razones que motivan
su no aceptacion. El rechazo de un documento no extingue el derecho del be-
neficiario a cobrar el crédito; por lo tanto el banco podra en todo momento
—mientras que dure la vigencia del crédito— presentar un documento en el
que se hayan salvado los vicios, y en este caso el banco estar obligado a ha-
cer honor a su compromiso.

B) El banco dispone de un plazo razonable para examinar y rechazar los
documentos (cfr. p. 162 «supra»), plazo que, en circunstancias normales,
tendrd una duracion de entre uno y cuatro dias. Transcurrido tal plazo sin
que el banco haga constar su oposicion, debe entenderse que tacitamente ha

(506) De otra opinidn, erréneamente, CANARIS, p. 519, que habla de una «potestads, no
de una sobligacién» de rechazar los documentos. Esta postura es contraria al principio de la
«Akkreditivsirenges, que exige del banco un estricto cumplimiento de todas las instrucciones
del ordenante.

(507) De igual opinion SCHINNERER/AVANCINI, p. 105; cfr. sin embargo la postura de
CANARIS, p. 519 de que en determinadas ocasiones el principio de la buena fe contractual (re-
cogido en el Derecho alemén en el par4grafo 242 BGB) puede exigir que el banco tenga que pro-
rrogar el plazo de presentacién. Esta postura, en mi opinion, debe rechazarse, por las razones
expresadas en la nota anterior, y porque ademés se otorgarfa —en contra de la finalidad de la
diltima revisién de las Reglas y Usos Uniformes— un poder discrecional al banco al determinar
los casos de prorroga y su duracién.
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ratificado la actuacion del beneficiario, precluyendo su derecho a rechazar
los documentos en un momento posterior (508) (509).

C) En la Gltima revision de las Reglas, se han introducido dos apartados
—los apartados d) y €) del art. 16— que regulan detalladamente esta mate-
ria. El apartado d) impone una doble obligacién al banco: por un lado comu-
nicar por un medio expedito las irregularidades advertidas en los documen-
tos, y por otro devolver los documentos al beneficiario, o al menos ponerlos
a disposicién suya. El apartado e), por su parte, regula las consecuencias del
incumplimiento de las obligaciones del banco, ordenando que en tal caso el
banco precluira su derecho a alegar que los documentos no estin de acuerdo
con los términos y condiciones del crédito.

5. Pérdida de los documentos

A) El beneficiario asume el riesgo de la pérdida de los documentos hasta el
momento en que se los entrega al banco - emisor, incluso si la pérdida se de-
be a caso fortuito o fuerza mayor. Esta conclusion se deduce con claridad de
la propia naturaleza del crédito documentario: si los documentos se pierden,
el beneficiario no podra cumplir la carga a la que la obligacion del banco se
halla condicionada, y en consecuencia precluira su derecho a cobrar el crédi-
to. El banco se ha comprometido Ginicamente a pagar contra la entrega de
ciertos documentos; la razén por la cual el beneficiario sea incapaz de pre-
sentarlos, es irrelevante (510) (511).

B) Una vezentregados los documentos y recibidos éstos por el banco (512),
el riesgo de la pérdida se traslada a éste, cualquiera que sea la causa que la
origine. En consecuencia, si la pérdida se produce durante el plazo de exa-
men de los documentos, el banco estara obligado a pagar al beneficiario, y si

(508) CANARIS, p. 521; menos claro: SCHLEGELBERGER /HEFERMEHL, n. m. 214; en
este sentido véase la interesante S del Bundesgericht, suizo de 7.7.64 (en AWD, 1964, p. 395 con
comentario de EISEMANN).

(509) Nos encontramos nuevamente en un supuesto en el que el silencio constituye una
declaracién de voluntad; véase lo dicho sobre este tema enlap. 111y ss. «supra»,

(510) ZAHN,p. 168; SCHINNERER/AVANCINI, p. 24.

(511) El art. 1182 C.c. en virtud el cual se entiende extinguida la obligacién que consiste
en entregar una cosa determinada cuando ésta se perdiere sin culpa del deudor, no es aplicable,
puesto que no estamos ante una obligacién de entrega por parte del beneficiario.

(512) El riesgo de que los documentos se pierdan durante el envio postal recae sobre el be-
neficiario, ya que éste est4 obligado a entregar los documentos en el domicilio del banco.
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la pérdida se produce después del examen y pago, no afectara en forma algu-
na a los derechos del beneficiario (513).

6. Soluciones alternativas al rechazo de los documentos

A) En la préctica, los bancos son reacios a rechazar los documentos, sobre
todo en aquellos casos en los que los defectos son pequefios y sin trascenden-
cia comercial para el ordenante. En estos supuestos el rechazo perjudicara
no sélo a los intereses del beneficiario, sino incluso a los del ordenante. Por
ello, en la préactica se han desarrollado diversas soluciones alternativas al re-
chazo por el banco - emisor de documentos incorrectos (514).

B) Remesa documentaria: La solucién mas sencilla para solucionar la si-
tuacién surgida del rechazo de los documentos consiste en que el beneficiario
los deje en manos del banco y le encargue a éste el cobro del precio por via de
una remesa documentaria (515). El banco pasa pues de ser un comisionista
del ordenante a serlo del beneficiario. Sin embargo, no parece que por esta
causa se produzca un conflicto de intereses, ya que el banco solo s convierte
en mandatario del beneficiario, cuando ya se ha extinguido la comisién que
recibi6 del ordenante: la entrega por el beneficiario de los documentos en
concepto de remesa documentaria, supone una renuncia tactica por su parte
a la utilizacién del crédito que en su favor se habia emitido (516). En este ca-
so el crédito documentario original no llegar4 pues a ser utilizado, al ser
substituido por la comisién de cobro, en virtud de la cual el banco presentaré
los documentos al ordenante, pudiendo éste aceptarlos o rechazarlos.

Para el beneficiario, esta solucién presenta varias desventajas: en pri-
mer lugar pierde la promesa de pago del banco contenida en la carta de cré-
dito y la ve substituida por una simple garantia de que, si el ordenante no
acepta pagar contra entrega de los documentos, éstos le seran devueltos; y en
segundo lugar la remesa documentaria implica que serd el beneficiario —y
no el ordenante— el que tendré que satisfacer la comisién por los servicios
que el banco presta.

(513) ZAHN,p.171.

(514) Ver en general: ZAHN, p. 146; SCHARRER, p. 110; SCHINNERER/AVANCINI, p.
130; CANARIS, p. 521; GUTTERIDGE/MAGRAH, p. 143, MOLLE: «l coniratti bancari», p.
602.

(515) Sobre la remesa documentaria ver lo dicho en la p. 31 «supra».

(516) ZAHN,p. 150,
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C) Modificacién del crédito documentario: Otra soluci6n relativamente
simple y quiza la més frecuente en la préctica (517), consiste en que el banco
obtenga el consentimiento del ordenante para que se modifiquen las condi-
ciones del crédito documentario, de forma que los documentos entregados
pasen a ser aceptables.

La modificacién del crédito documentario exigira la novacién, tanto del
contrato de comisién, como del contrato de carta de crédito y por lo tanto
del consentimiento dei beneficiario, del banco y del ordenante. La declara-
ci6n de voluntad del beneficiario aceptando la modificacion del crédito docu-
mentario deber en todo caso ser expresa; pero la del banco se podré deducir
del mero hecho de haber solicitado al ordenante la novacidn, y la del benefi-
ciario de la entrega de los documentos incorrectos.

En la préctica ocurre sin embargo con cierta frecuencia que el ordenan-
te condiciona su consentimiento al otorgamiento de una rebaja en el precio
por parte del beneficiario (518). Por ello el beneficiario puede no tener inte-
rés en solicitar que se modifique el crédito documentario. Para estos casos se
ofrece como solucién el pago bajo reserva.

D) Pago bajo reserva: En este supuesto, el banco acepta del beneficiario los
documentos incorrectos, pero contra la obligacion del beneficiario de devol-
ver el importe del crédito en caso de que el ordenante rechace los documen-
tos y de resarcir los dafios y perjuicios que el banco —en su caso— tenga que
satisfacer al ordenante, por haber aceptado documentos que no se ajustaban
a las instrucciones recibidas (519). Con frecuencia, el banco - emisor exige
que la obligacién del beneficiario sea garantizada por un tercero, en general

—

(517) SCHARRER,p. 110.
(518) SCHINNERER/AVANINIL, p. 130; SCHARRER, p. 110.

(519) Un buen ejemplo de los dafios que pueden producirse lo da GUTTERIDGE/ME-
GRAH, p. 144: un banco surafricano abri6 un crédito documentario por cuenta de un comprador
canadiense; los bienes debfan ser embarcados desde Africa del Sur directamente a un puerto ca-
nadiense. El beneficiario presenté un conocimiento de embarque que indicaba «Puerfo de des-
carga (el puerfo canadiense exigido) via Nueva York». El banco lo acept6, al obligarse el be-
neficiario a indemnizar al banco - emisor ecualquier daiio que pudiera derivarse de no ser
pagada la letra de cambic librada por el beneficiario contra el ordenantes. Los bienes fue-
ron descargados en Nueva York y enviados por tren al Canada, por lo que tuvieron que pagar
unos derechos de aduana superiores a los que se hubieran devengado de haber entrado por via
maritima. El banco surafricano tuvo que indemnizar al ordenante por este dafio adicional cau-
sado, pero advirtié demasiado tarde que —dada la redaccion de la obligacion asumida por el be-
neficiario— carecia de accién contra él.
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otro banco, mediante el otorgamiento de una fianza o0 —lo que es més fre-
cuente— mediante el otorgamiento de una garantia abstracta (sobre su defi-
nicidn ver p. 34 «supra» (520) (521).

E) El pago bajo reserva en la mayoria de los casos tiene lugar en supuestos
en los que, debido a retrasos postales u otras causas fortuitas, los documen-
tos, aunque ya han sido emitidos, no pueden ser entregados por el beneficia-
rio dentro de plazo. En situaciones como las descritas, el riesgo que corre €l
banco al efectuar el pago bajo reserva no es significativo, y por ello se ha lle-
gado a discutir la existencia de una obligacién del banco de aceptar el pago
bajo reserva, si el compromiso del beneficiario es garantizado por otro ban-
co. Como regla general, se debe rechazar la existencia de la pretendida obli-
gacion, porque no se puede exigir a un mandatario que se aparte de las ins-
trucciones recibidas, aunque se le garanticen los riesgos en que incurra (522).
Sin embargo, en algin supuesto excepcional, quizé si se pueda hacer una ex-
cepcidn a la anterior regla; se trataria de aquellos casos en los que el benefi-
ciario es incapaz de entregar algtn duplicado del conocimiento de embarque,
por haber sido cada uno de éstos enviados —como es usual— por medios de
transporte diferente, y aun no haberse recibido todos ellos. En este caso se
- debe entender, en mi opinion, que el banco est4 obligado a aceptar una ga-
rantia bancaria en sustitucion del duplicado que falta (523) (524); el funda-
mento de tal obligacién habréa que buscarlo en el principio de la buena fe, cu-
ya vigencia resalta el art. 57 C.Com (525). Fuera de este caso quedara siem-

(520) SCHINNERER/AVANCINI, p. 131.

(521) El pago de documentos bajo reserva evidentemente solo es posible en los créditos
documentarios en los que el banco no tenga que aceptar efectos, ya que en estos casos si el banco
los llegara a aceptar, quedarfa vinculado cambiariamente, y la reserva careceria de efectividad
frente a terceros tenedores de las cambiales.

(522) MOLLE: «I contratti bancari», p. 602.

(523) En este sentido decidi6 la S del U. S. Circuit Court of Appeal en el famoso caso
«Dixon, Irmaos & Co. Lid. v. Chase National Bank of the City of New Yorks, 144 F, 2d 759
(1944), en el cual el tribunal llegé a la conclusién que existia un uso bancario en Nueva York,
que obligaba al banco a aceptar una garantia bancaria en ausencia del segundo juego de un co-
nocimiento de embarque. La S ha levantado una gran polémica; véase con amplitud, KO-
ZOLCHYK, p. 531; también DAVIS, p. 176. )

(524) La doctrina dista mucho de ser undnime en este punto; a favor de la postura que
mantengo se decantan ZAHN, p. 259; LIESECKE en WM, 1976; p. 264; CANARIS, p. 521;
GUTTERIDGE/MEGRAH, p. 145 (aunque no excesivamente claro); en contra: EISEMANN
/EBERTH, p. 153; STOUFFLET, p. 317; MOLLE: «ll contratti bancari», p. 602.

(525) Igual fundamentacién se encuentra en CANARIS, p. 521 y LIESECKE en WM,
1976, p. 264.
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pre a la discrecion del banco el aceptar bajo reserva o rechazar los documen-
tos que no sean correctos.

Conviene hacer finalmente una breve referencia al supuesto —poco
usual— de que el ordenante hubiera prohibido expresamente al banco efec-
tuar un pago al beneficiario bajo reserva. En este caso el banco necesaria-
mente deber4 abstenerse de pagar si no es contra documentos correctos, aun
cuando lo Gnico que falte sea un duplicado del conocimiento de embarque
(526).

F) En la doctrina no existe unanimidad en lo tocante a si ¢l banco que ha
pagado bajo reserva esta obligado a informar al ordenante de que los docu-
mentos presentan defectos. En ausencia de cualquier precepto contenido en
las Reglas y Usos Uniformes, las posturas de la doctrina van desde una ne-
gacion total de esta obligacion (527), pasando por una aceptacion en el caso
de que el defecto sea sustancial (528), hasta su aceptacién generalizada
(529). En nuestro ordenamiento el texto del art. 260 C.Com., que obliga al
comisionista a comunicar a su comitente todas las noticias que interesen al
buen éxito de la comisién, abona con claridad esta iltima solucion.

7. Anticipos: «clausula roja» y «clausula verde»

A) En algunos sectores del comercio internacional, y en especial en el co-
mercio con el Lejano Oriente, ha sido usual que el ordenante autorizara al
banco - emisor o al banco - secundario a entregar anticipos al beneficiario a
cuenta del importe del crédito documentario, aun antes de la entrega de los
documentos exigidos en la carta de crédito. La finalidad de estos anticipos
era la de facilitar al beneficiario el embalaje y envio de las mercancias. Esta
facultad del banco se vino recogiendo tradicionalmente en clausulas impre-
sas en la carta de crédito en color rojo o verde. Por ello, los créditos con anti-

(526) GUTTERIDGE/MEGRAH, p. 145,
(527) SCHARRER,p. I11.
(528) SCHINNERER/AVANCINI, p. 132.

(529) GUTTERIDGE/MEGRAH, p. 144, basindose en la S del caso « Westminster Bank
Ltd. v. Banca Nazionale de Crédifo & Others» (1928) 31, Le.L.Rep. 306; también MOLLE: «/
contrati bancari», p. 602, basandose en el art. 1700, 2.7 del Codice Civile.
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cipos se conocen también como créditos con «cldusula roja» o con «clausula
verde» (530).

La importancia préctica de los créditos documentarios con anticipos
nunca ha sido grande, al estar limitada su utilizacién principalmente al co-
mercio de determinados productos con Australia, Nueva Zelanda y Africa
del Sur (531). Hoy en dia la utilizacién de esta clase de créditos —no men-
cionados en las Reglas y Usos Uniformes— es muy limitada (532).

B) Todo crédito documentario con anticipos comporta en su esencia un
mandato de crédito (533) dado por el ordenante al banco, en virtud del cual
se faculta a la entidad financiera a anticipar fondos hasta un cierto limite al
beneficiario, aun antes de la entrega por éste de los documentos exigidos en
la carta de crédito, y a pagar los intereses que las sumas anticipadas deven-
guen. Conviene resaltar que el banco no queda obligado, sino simplemente
facultado, para otorgar el anticipo (534).

La anticipacidon de los fondos se debe efectuar siempre contra entrega
por el beneficiario de determinadas contraprestaciones. Asi en los créditos
documentarios con «clausula roja», el banco queda facultado para delantar
los fondos, pero siempre que el beneficiario asuma por escrito la obligacion
de entregar en tiempo y forma los documentos sefialados en la carta de crédi-
to, o en caso contrario, de devolver el anticipo. En los denominados créditos
documentarios con «clausula verde» (535), que se usan en aquellos casos en

(530) Ver en general: GARRIGUES: «Contrafos bancarioss, p. 601; VIDAL, p. 169;
ZAHN, p. 238; GUTTERIDGE/MEGRAH, p. 12; KOZOLCHYK, p. 60 y 448; WARD /HAR-
FIELD, p. 157; SCHMITTHOFF: «Export Trades, p.260; MOLLE: «La «red clause» en el credito
documentario» en BBTC, 1956, 1, p. 199 y «Coniratti bancaris, p. 498; BALOSSINI: «Norme
ed usi», 1, p. 67, STOUFFLET, p. 65.

(531) Aunque MOLLE en BBTC, 1956, I, p. 199 sefiala que su uso se extendié a otros pro-
ductos y mercados, incluyendo el italiano.

(532) GUTTERIDGE/MEGRAH,p. 12.

(533) Sobre el mandato de crédito en general cfr. ROBLES: «El mandatfo de crédifo» en
RCDI, 1948, p. 531.

(534) ZAHN,p. 238.

(535) Debe resaltarse que aunque la diferenciacion entre ecléusula rojar» y «cldusula
verdes que se adopta en el texto es la més usual, no es aceptada uninimemente, ya que en opi-
nién de ZAHN y SCHMITTHOFF créditos con ecldusula roja» son aquellos que est4n garantiza-
dos con alglin titulo que represente la posesién de las mercaderfas. La distincién seguida en el
texto es la aceptada por MOLLE, GARRIGUES y GUTTERIDGE/MEGRAH. Dadas las inseguri-
dades terminolégicas, ZAHN y WARD/HARFIELD no distinguen entre créditos documentarios
con «cléusula roja» o averdes, sino entre créditos documentarios con anticipso garantizados o
sin garantizar.
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los que el ordenante ya est4 en posesion de las mercancias, pero aun no las ha
expedido al ordenante, el anticipo se condiciona a la entrega al banco de al-
gin documento representativo de la posesion sobre las mercancias (resguar-
do de depdsito de un almacén general o en un transitario, etc.). Simultinea-
mente el beneficiario se tiene que comprometer por escrito a presentar en
tiempo y forma los documentos definitivos exigidos por la carta de crédito.
Notese que los créditos documentarios con anticipos son la tnica clase de
créditos documentarios en los que la entrega de los documentos no supone
una carga, sino una auténtica obligacion para el beneficiario, cuyo incumpli-
miento implicara el deber de devolver de inmediato el anticipo recibido.

C) Los fondos anticipados deben ser aplicados por el beneficiario al cum-
plimiento del contrato que subyace al crédito documentario; no puede caber
duda de que el beneficiario se halla implicitamente obligado en este sentido
frente al ordenante. {Qué consecuencias tiene esta obligacién para el banco?
En primer lugar se debe resaltar que no es ni puede ser mision del banco vigi-
lar el uso que el beneficiario dé a los fondos anticipados; esta conclusion se
fundamenta sin dificultad en el principio de independencia entre crédito do-
cumentario y contrato subyacente (disposicion general ¢) RUU (1974) y art.
3 RUU (1983)). Pero en segundo lugar, la anterior conclusién no quita que el
banco, sabedor de que los anticipos deben ser destinados a una cierta finali-
dad, no pueda a sabiendas utilizarlos para otro fin. En especial, €l banco no
puede aplicarlos al pago de cualesquiera otras deudas que frente a él ostente
el beneficiario (536).

D) Al otorgarse en todo caso el anticipo en base a las instrucciones del or-
denante, es éste el que en fltima instancia corre con el riesgo crediticio. Asu-
miendo que el banco se haya atenido a las instrucciones recibidas, si el bene-
ficiario no le hace entrega en tiempo y forma de los documentos definitivos
exigidos en la carta de crédito, y no devuelve el anticipo en la fecha en que fi-
nalice el periodo de vigencia del crédito, el banco podra dirigirse contra el or-
denante para exigirle el cumplimiento de esta obligacion. En contrapresta-
ci6, el banco estar4 obligado a hacer entrega al ordenante de los documentos
que el beneficiario le pudiera haber entregado como garantia del anticipo.
Dado el riesgo que el ordenante asume, en la practica los créditos documen-

(536) ZAHN, p. 241; WARD/HARFIELD, p. 159; GUTTERIDGE/MEGRAH, p. 13 en
igual sentido véase la S americana «Grace v. Corn Exchange Bank & Trust Co.» N. Y. 94, 38
NE (2d) 449 (1941), que modificé el criterio opuesto mantenido en la S «Oelbermann v. Natio-
nal City Bank of New Yorks 79 F. (2d) 534 (1936).
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tarios con anticipos, y especialmente aquellos no garantizados, solo se utili-
zan si el beneficiario es un agente o una filial del ordenante (537).

8. Regreso del banco contra el beneficiario

A) Una vez presentados los documentos exigidos en la carta de crédito, y
examinados y aceptados por el banco, éste procede a realizar el pago en fa-
vor del beneficiario, para a continuacién exigir la restitucién de la suma pa-
gada (deducida la posible provision de fondos) del ordenante. Sin embargo,
el empefio del banco se puede ver frustrado si el ordenante se niega a resar-
cirle, aduciendo que éste carece de derecho a exigir el reembolso. Ya se ha
sefialado en su lugar (p. 141 «supra») que el ordenante no est4 obligado a re-
sarcir al banco, si éste ha pagado contra documentos incorrectos, o si ha pa-
gado fuera de plazo o sin hacer uso de alguna de las excepciones que debia de
haber opuesto a la pretension del beneficiario; y que en estos supuestos el or-
denante o bien puede aceptar los documentos, o bien dejarlos de cuenta del
banco, pero en cualquier caso exigiendo la indemnizacién de los dafios y per-
juicios causados.

En los supuestos en que esto ocurra, se plantea la interrogante de si el
banco dispone de una accién de regreso contra el beneficiario, para exigirle
bien la restitucién del importe del crédito y de la indemnizacién debida al or-
denante —en las ocasiones en que éste hubiera dejado los documentos de
cuenta del banco— o bien inicamente la indemnizacién, en caso de que ¢l or-
denante hubiera aceptado los documentos.

Esta interrogante, de evidente interés practico, no se halla resuelta en
las Reglas y Usos Uniformes, y por lo tanto debe ser solucionada teniendo
en cuenta las correspondientes normas juridicas aplicables segiin el ordena-
miento al que la carta de crédito se encuentre sometida.

B) Derecho comparado: El problema enunciado es sin lugar a dudas uno de
los més acuciantes y discutidos del crédito documentario, y ha sido objeto de
las soluciones més dispares. La disparidad de criterios arranca no solo del
hecho de que en los distintos ordenamientos las normas juridicas llevan a re-
sultados contrapuestos, sino también de la falta de unanimidad sobre si la
funcién que el crédito documentario debe cumplir en el comercio internacio-
nal se ve esclarecida o enturbiada por la concesién al banco de un derecho de
regreso contra el beneficiario.

(537) ZAHN, p. 240.
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Stoufflet (538), al que en este punto siguen Molle (539) y Cordier (540),
entiende que el reconocimiento de un derecho de regreso en favor del banco
comprometeria muy gravemente la seguridad de la transaccién, El beneficia-
rio se encontraria constantemente bajo la amenaza de una accidn de reinte-
gracion ejercida por el banco, fundada en una irregularidad de los documen-
tos, que en general seria de poca relevancia, puesto que en caso contrario ha-
bria sido advertida por el banco en su examen. Ademas, estos autores entien-
den que el banco debe asumir el riesgo que se derive de un examen incorrecto
o de una aceptacion extemporéanea de los documentos, especialmente tenien-
do en cuenta que el examen se limita a su aparienca formal o externa.

Frente a esta postura, otros autores defienden la solucién contraria, pe-
ro basandose en razones muy diversas. Asi Epschtein (541) entiende que la
funcién del crédito documentario no puede consistir en otorgar al beneficia-
rio una situacién de privilegio, cuando ha incumplido sus deberes frente al
banco; la negacién del derecho de regreso no implica un incremento de la se-
guridad en las transacciones mediante créditos documentarios, sino Ginica y
exclusivamente el favorecimiento del incumplimiento por una de las partes.
Por su parte, Schinnerer/Avancini (542) entienden que en la entrega de los
documentos el beneficiario debe actuar con la diligencia de un ordenado co-
merciante, y que en caso de que falte a tal diligencia el banco dispone de ac-
cion contra é] —pero no en los demés supuestos, en los que regira el princi-
pio de que una vez aceptados los documentos, no pueden ser devueltos (543).
Finalmente, la argumentaci6n es totalmente diferente en la doctrina alema-
na (544) y suiza (545), en la cual la naturaleza juridica de la relacién entre

(538) P. 361.
(539) «I contratti bancari», p. 605.
(540)  «Traité documentaire ef crédit documentaires (1959) p. 194.

(541)  «Du recourse de la banque contre le beneficiaires en Banque, 1950, p. 606; véase
también EPSCHTEIN/BONTOUX: «Sécurités et precarités du crédit documentaires, (1964),
p. 194.

(542) P. 142.
(543) «Einmal aufgenommene Dokumente sind fiir immer aufgenommens.

(544) La postura fue ya defendida por ULMER en AcP, 1926, p. 290; con pequefias mati-
zaciones, le siguen CANARIS, p. 522; SCHLEGELBERGER /HEFERMEHL, n. m. 214; ZAHN, p.
146; LIESECKE en WM, 1966, p. 469; WESSELY, p. 95,

(545) Cfr. LUCKE, p. 219, con bibliografia y jurisprudencia.
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banco y beneficiario prejuzga la solucién al problema. En efecto, al enten-
derse que tal relacion constituye una promesa abstracta de deuda, si el bene-
ficiario entrega documentos erréneos, se estd enriqueciendo sin causa, y el
banco puede hacer valer una «condictio» para restablecer el equilibrio patri-
monial (546).

C) Derecho espaiiol: Para dar una solucién correcta al problema planteado
desde la perspectiva de nuestro derecho (547), creo que es imprescindible co-
menzar con una delimitacién del «Tatbestand» al que nos estamos enfren-
tando, pues dentro de él se engloban varios supuestos especiales, que mere-
cen un tratamiento diferenciado.

D) Supuestos especiales: En primer lugar se debe hacer referencia al caso
de que el banco haya aceptado los documentos bajo reserva; en el supuesto
que asi se hubiera convenido expresamente, no puede caber duda de que el
banco dispone de accidén contra el beneficiario, para exigirle la devolucién
del importe del crédito —siempre que el ordenante se haya negado a aceptar
los documentos— y la restitucion de los dafios y perjuicios que haya tenido
que satisfacer a éste (548).

E) En segundo lugar tampoco presenta dudas el supuesto en el que el bene-
ficiario entregue a sabiendas documentos falsos —es decir, documentos que
no representan correctamente la realidad. En este supuesto de actuacién do-
losa del beneficiario el banco debe en todo caso disponer de una accién para
eaxigirle la reparacién integra de los dafios que le haya causado y la restitu-
cion de las sumas entregadas (549) (550). La base habra que buscarla en el
principio general de derecho de que el que actia dolosamente nunca puede

(546) Cfr. parigrafo 812, (I) BGB; en el Derecho alemén, los desplazamientos patrimo-
niales injustificados, producidos como consecuencia de la existencia de un contrato abstracto, se
corrigen mediante la doctrina del enriquecimiento injusto; sobre el tema véase el penetrante
analisis que efectiia de la CAMARA en RCDI, 1978, p. 673.

(547) En nuestra doctrina el problema solo es tratado por LANGA, p. B9, que se limita a
enunciarlo, pero sin llegar a ninguna solucidn.

(548) STOUFFLET, p. 362.

(549) Nétese que como ya ha quedado dicho (cfr. p. 141 «supra»), si la falsificacion no es
visible mediante un analisis formal y aparente de los documentos, el banco no habré incumplido
su obligacién de examen de los mismos, y también tendra derecho a exigir al ordenante el reem-
bolso de las cantidades pagadas al beneficiario.

(550) Cfr. STOUFFLET, p. 365; MOLLE: «[ contratii bancari», p. 605.
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aprovecharse de su actuacion maliciosa, y que se suele expresar mediante el
brocardo «fraus omnia corrumpit» (551).

F) En tercer lugar creo que tampoco puede haber duda sobre el derecho del
banco a ejercitar una accidén de regreso contra el beneficiario, cuando el su-
puesto de hecho constituya un cuasi-contrato del cobro de lo indebido, por
reunir los requisitos establecidos en el art. 1895 C.c. (552); tales requisitos
son la existencia de una prestacion o atribucion patrimonial realizada «sol-
vendi causa», la inexistencia de obligacién y el error del «solvens» acerca de
la existencia de la obligacion.

El cumplimiento del primer requisito no parece que ofrezca dificultad;
por lo que respecta al segundo, parece indudable que el banco efectué un pa-
go no debido, pues el compromiso que habia asumido estaba condicionado
suspensivamente a la entrega de documentos correctos por el beneficiario, y
tal entrega no se ha llegado a efectuar. Al no haberse cumplido correctamen-
te la condicidn, la obligacién no era exigible.

Refiriéndonos finalmente al tercer requisito, no es suficiente con que
exista un error —que segiin la doctrina puede ser de hecho o de derecho
(553)—, sino que ademas tal error debe ser excusable (554). Y el error sélo
serd excusable cuando en un examen formal y externo de los documentos, y
aplicando la diligencia de un ordenado comerciante, sea imposible de apre-
ciar —situacion ésta que solo en contadisimas ocasiones se dara en la practi-
ca. En otras palabras: el banco solo se podré escudar en el cuasi - contrato de
cobro de lo indebido, en el supuesto de que los documentos presenten un vi-
cio aparente, que no pueda ser advertido mediante un examen diligente,
y €l banco los haya aceptado en el convencimiento erréneo de que cumplian
los requisitos de la carta de crédito (555).

(551) Quizé el art. 1101 C.c. pueda ser aplicado por analogia a este supuesto de dolo en el
cumplimiento de una carga.

(552) Sobre el cobro de lo indebido en general cfr. ROCA SASTRE/PUIG BRUTAU: «Pa-
go de lo indebidos, en «Estudios de Derecho privados, 1 (1948), p. 476; RODRIGUEZ DEL
BARCO: «El pago de o indebido por error» en RDP, 1961, p. 808; DIEZ-PICAZO: «Funda-
mentoss, I, p. 631; ALBALADEJO: «Derecho civils, 11, 2.2, p. 496.

(553) Esta es la postura hoy dominante; cfr. ALBADALEJO: «Derecho civils, 11, 2., p.
497; DIEZ-PICAZO; «Fundamentos», 1, p. 632.

(554) RODRIGUEZ DEL BARCO en RDP, 1961, p. 814,

(555) A una solucién similar llegan GUTTERIDGE/MEGRAH, p. 71 y MEGRAH, p. 659,
que reconocen el derecho de regreso del banco si ha habido un «mistake of facts.
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Conviene finalmente hacer dos precisiones adicionales con respecto al
derecho del banco a exigir la restitucién de las cantidades pagadas indebida-
mente al beneficiario: en primer lugar parece que el banco solo puede recla-
mar al beneficiario el importe del crédito documentario, pero no los dafios y
perjuicios que haya tenido que satisfacer al ordenante, a no ser que el benefi-
ciario haya actuado de mala fe en la entrega de los documentos (556). Y en
segundo lugar, hay que entender que el gjercicio por la entidad financiera de
su derecho de restitucién, implica a su vez la obligacién de devolver al bene-
ficiario los documentos viciados (557).

G) Regla general: Fuera de los supuestos especiales que he venido anali-
zando, entiendo que el banco, como regla general, no puede exigir al benefi-
ciario la restitucién del importe del crédito y el pago de la indemnizacién de
los dafios y perjuicios irrogados al beneficiario; los siguientes argumentos
—aparte de los ya enunciados por Stoufflet y expuestos sub B) «supra»—
pueden ser aducidos en favor de la opinién expuesta.

En primer lugar, debe mencionarse el principio de independencia entre
contrato de comision y contrato de carta de crédito (que se plasma en la disp.
gral. f) de las RUU (1974) y en el art. 3 RUU (1983)), en virtud de la cual el
beneficiario no puede prevalerse de las relaciones contractuales entre orde-
nante y banco - emisor. Este principio implica que las vicisitudes de un con-
trato no deben tener repercusion sobre el otro.

En segundo lugar, debe recordarse que sobre el banco pesa el deber de
examinar los documentos en un plazo razonable; si el banco deja transcurrir
ese plazo sin rechazar los documentos, se entiende que los ha aceptado, y
queda precluido su derecho a dirigirse contra el vendedor por razén de cual-
quier defecto que los documentos puedan tener. El banco vendria contra sus
propios actos si en un momento posterior pudiera imponer al beneficiario la
restitucion del pago y de los documentos. Téngase ademads en cuenta que esta
pretendida restitucion extemporénea seria mucho mas perjudicial para los
intereses del beneficiario, porque en el interin légicamente habré vencido el
plazo de vigencia del crédito, y por lo tanto le seré imposible sustituir a tiem-
po los documentos defectuosos por otros correctos.

(556) Segin los arts. 1896 y 1897 C.c., el accipiens sélo esté obligado a resarcir los dafios
y perjuicios causados al solvens si actu6 de mala fe; nbtese también que si hay mala fe por parte
del beneficiario nos encontrarfamos en el supuesto sub E).

(557) Enigual sentido ZAHN, p. 146, con referencia a jurisprudencia alemana.
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H) En resumen: En aquellos casos en los que el ordenante se niegue con
razon a resarcir al banco el importe del crédito que éste ha satisfecho al be-
neficiario, el banco sélo dispondréa de una accidn de regreso contra el benefi-
ciario en los siguientes supuestos:

—si el banco aceptd los documentos bajo reserva;
—si el beneficiario ha actuado dolosamente al entregar los documentos;

—si el banco cometid un error excusable al examinar los documentos,
solo siendo excusable el error si el banco, a pesar de cumplir diligentemente
su obligacién de examen, no pudo haber advertido los defectos de que adole-
cian.

En todos los demas casos hay que entender que la imposibilidad del
banco de obtener resarcimiento del ordenante no le autoriza a ejercitar ac-
cién de regreso alguna contra el beneficiario.

9. Excepciones utilizables por el banco

9.1. Introduccion

A) Una vez que el banco ha recibido documentos correctos dentro del pla-
zo de vigencia sehalado en la carta de crédito, surge la obligacion de realizar
el pago en favor del beneficiario, a no ser que el banco pueda enervar dicha
obligacién haciendo uso de alguna excepcion (558). La propia funcion del
crédito documentario —dar seguridad al trafico juridico— exige que en ma-
teria de excepciones utilizables por el banco la regla general consista en su
méaxima limitacion. En consecuencia la propia funcion del crédito documen-
tario requiere —con independencia de cualesquiera otros argumentos juridi-
cos— que el banco finicamente pueda prevalerse de las excepciones que sur-
jan de su propia relacién contractual con el beneficiario (559).

B) Esta caracteristica del crédito documentario —que he denominado abs-
traccion funcional (cfr. p. 239 «supra»)— tiene su fundamento en un extendi-

(558) Sobre el tema pueden verse en general las monografias de WESSELY (p. 58),
BORGGREFE (p. 34) y SCHARRER (p. 125) y los interesantes capitulos de CANARIS (p. 524) y
de LUCKE (p. 151); cfr. también ZAHN, p. 155; SCHONLE, p. 123; SCHLEGELBERGER /-
HEFERMEHL, n. m. 215; MOLLE: «I contratti bancari», p. 587; STOUFFLET, p. 319; en la doc-
trina espafiola muy brevemente GARRIGUES; «Contrafos bancarios» p. 636 y ROBLES en
NEJ, V, p. 928.

(559) Cfr. CANARIS, p. 525; ZAHN, p. 155; SCHLEGELBERGER/HEFERMEHL, n. m.
125; LIESECKE en WM, 1966, p. 467; LUCKE, p. 151.
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disimo uso del comercio (560), que a su vez encuentra reflejo en las disposi-
ciones generales ¢) y f) y en el art. 8 a) de las RUU (1974) que se correspon-
den con los arts. 3, 6 y 4 RUU (1983), y en el art. 1530 del Codice Civile, ar-
ticulo éste que expresamente dispone que el banco solo puede oponer al be-
neficiario las excepciones que surgen de la relacién juridica que les une.

Por lo que respecta a nuestro ordenamiento, quizé no sea ocioso resal-
tar que el art. 1853 C.c. que autoriza al fiador no solidario (561) a oponer las
excepciones que competen al deudor principal y sean inherentes a la deuda,
no es en forma alguna aplicable al crédito documentario, por las fundamen-
tales diferencias que, especialmente en esta cuestion, separan a ambas insti-
tuciones.

C) Para el estudio de las diferentes excepciones que el banco puede o no
oponer al beneficiario, es conveniente distinguir entre las que se derivan del
contrato de carta de crédito, de la relacién cambiaria, del contrato de comi-
sion y del contrato subyacente.

9.2. Excepciones derivadas del contrato de carta de crédito

A) No puede caber duda sobre la facultad que le asiste al banco para excep-
cionar en base a la relacién contractual que le une con el beneficiario (562),
pues —se ha dicho— asi resulta con claridad de los principios generales del
derecho (563). La oponibilidad de esta clase de excepciones no tiene limites;
todas las admitidas en derecho pueden ser utilizadas. Entre ellas merecen
destacarse «ad exemplum» las siguientes:

B) Vicio del consentimiento: El banco puede alegar que su consentimiento
al emitir la carta de crédito se hallaba viciado por error, violencia, intimida-
cién o dolo (art. 1265 C.c.), siempre que concurran los requisitos generales
exigidos por el Cédigo Civil (arts. 1266 - 1270) y la jurisprudencia para la
existencia de tales excepciones (564). También podré alegar el banco no ha-
ber sido representado por persona con poder suficiente en el otorgamiento de

(560) LUCKE, p. 151; LIESECKE en WM, 1966, p. 467; STOUFFLET, p. 312.
(561) Para el fiador solidario ver el art. 1148 C.c.

(562) CANARIS, p. 526; WESSELY, p. 58; GARRIGUES: «Contratos bancarioss, p. 638;
ROBLES, p. 928; LUCKE, p. 151; MOLLE: «] contratti bancaris, p. 587.

(563) CANARIS, p. 526.
(564) Sobre los cuales cfr. por todos DIEZ-PICAZO; «Fundamentoss, 1, p. 110; de CAS-
TRO: «El negocio juridicos, p. 93; ALBALADEIO; eDerecho Civils, 1, 2., p. 185.
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su declaracién de voluntad. La alegacion de esta excepcion se verd limitada,
sin embargo, por la regulacion del factor aparente que establece el art. 286
del C.Com., y en virtud del cual en los negocios comprendidos en el giroy
trafico normal de un comerciante —entre los que naturalmente en el caso de
un banco se incluyen los créditos documentarios—, todo factor notorio vin-
cula al comerciante, aunque actiie con transgresion de las facultades que le
hayan sido otorgadas (565).

C) Actuacion dolosa del beneficiario: La actuacion dolosa del beneficiario
dentro de su relacién contractual con el banco, da derecho a éste a rechazar
el pago, tanto si los documentos son correctos, como si son falsos por no
adecuarse a la realidad (566). En ambos casos no es necesario que el banco
inicie una accion penal contra el beneficiario para poder negarse a efectuar el
pago (567). También podra el banco en estos supuestos exigir una indemni-
zacién por los posibles dafios y perjuicios que haya sufrido como consecuen-
cia de la actuacion dolosa de la contraparte; esta consecuencia se fundamen-
ta en el art. 1101 C.c., que, aunque hace referencia al cumplimiento de las
obligaciones, es en mi opinién aplicable por analogia al cumplimiento de una
carga como es la entrega de documentos por el beneficiario.

Otra consecuencia de la actuacién dolosa del beneficiario es que tal
comportamiento extingue todo derecho a entregar documentos correctos en
un momento posterior: destruida la relacién de confianza entre ambas par-
tes, no se puede exigir al banco que acepte un nuevo juego de documentos
que le presenta la persona que ya una vez intentd defraudarle (568).

D) Transgresién de una norma imperativa o prohibitiva: El banco también
puede excepcionar la nulidad del contrato de carta de crédito, si su otorga-
miento ha violado alguna norma imperativa o prohibitiva; en nuestro dere-
cho tal posibilidad se deduce del mandato contenido en el art. 6.3. C.c. (569);

(565) Sobr el factor aparente cfr. MENENDEZ: «Auxiliares del empresarios en RDM,
72, (1959), p. 269.

(566) Si el banco, sin advertir la falsedad, llegara a pagar, podré posteriormente resarcir-
se del beneficiario; ver p, 275 «supra».

(567) Porque el dolo civil no implica necesariamente la existencia de responsabilidad pe-
nal; de otra opinién, al parecer, VIDAL, p. 165.

(568) ZAHN,p. 157.

(569) Sobre la interpretacién de este articulo cfr. BONET: «Los acfos contrarios a las
normas y sus sanciones» en ADC, 1976, p. 309,
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en especial se puede excepcionar la nulidad de la obligacién de pago del ban-
co si se ha violado la normativa de control de cambio de alguno de los paises
implicados, pero Gnicamente si tal normativa prevé como sancién la nulidad
del negocio en cuestion (570) (571).

(570) Cfr. CANARIS, p. 526; WESSELY, p. 58; ZAHN, p. 152,

(571) En nuestro ordenamiento, el problema de los efectos de la transgresion de la nor-
mativa de control de cambios ha sido objeto de un amplio debate doctrinal.

La Ley 40/1979 de 10 de diciembre y el RD 2402/1980 de 10 de octubre —que constituyen
la regulacién bésica en esta materia— carecen de cualgquier precepto que discipline las conse-
cuencias civiles de los actos y contratos realizados en violacion de los mismos. En consecuencia
se plantea la duda si resulta aplicable a tales actos y contratos el art. 6.3. C.c., que declara la nu-
lidad de pleno derecho de los actos contrarios a las normas imperativas y prohibitivas, salvo que
en ellas se establezca un efecto distinto para el caso de contravencién. El problema se concreta
pues en determinar si las normas de control de cambios son normas prohibitivas a los efectos del
citado articulo.

ALVAREZ PASTOR/EGUIDAZU, I, p. 69 no dudan en dar una contestacién positiva a esta
interrogante, abogando en consecuencia por la nulidad radical de los mencionados actos. La
postura contraria es defendida por BONET CORREA («Negocios juridicos en moneda extran-
Jjera y wuforizacién administrativas en ADC, 1971, p. 149; también en ADC, 1976, p. 331), que
se apoya en la autorizada interpretacién que de CASTRO daba al antiguo art. 4 C.c., precedente
del 6.3. actual (cfr. «Derecho Civil de Espaiia», p. 536 y «El negocio juridicos, p. 473). Para
BONET los actos contrarios a la normativa de control de cambios solo seran nulos si se prueba
que han sido realizados en fraude de ley, de acuerdo con el artiulo 6.4. C.c. Soluciones similares
son defendidas por RODRIGUEZ SASTRE; «Las obligaciones en moneda extranjeras (1968),
p- 93 y por LUCAS FERNANDEZ: «Régimen juridico del establecimiento de exiranjeross, en
RDN, 100 (1978), p. 274.

En mi opinion, la solucion més ajustada a derecho consiste en entender, que, dado su carfc-
ter adjetivo, las normas de control de cambio no pueden ser consideradas como «normas prohi-
bitivas» a los efectos del art. 6.3. C.c. En principio, por lo tanto, entiendo que la ausencia de au-
torizacion no afecta a la validez de los actos. Esta regla general, sin embargo, debe ser modera-
da a la luz del art. 1275 C.c., en virtud del cual lo contratos con causa ilicita no producen efecto
alguno. Y la causa del contrato serd ilicita cuando su fnica finalidad sea la evasion de capitales
en transgresion de la normativa de control de cambios. Sobre los contratos con causa ilfcita véa-
se también la nota 595 «infra»,

La jurisprudencia del TS no ha tenido ocasién de entrar a fondo en el tema, pero parece in-
clinarse por la solucién que defiendo.

La STS de 8.4.58 (sobre la éual puede verse el comentario de BONET CORREA en ADC,
1960, p. 262) (RA 1467) en un extenso «obiter dictum» ha sefialado que «para sancionar la nu-
lidad de la compraventa seria necesario precepio claro y terminante que no aparece den-
tro de la legislacién que regula esta materia, cuyo confenido revela que la auforizacién del
Instituto de Moneda Exiranjera se ha exigido como medio de vigilancia, pero sin que se de-
duzca claramente que el propésito del legislador haya sido sancionador con la nulidad de
pleno derecho de negocio civil, provocando la consiguiente inseguridad en el trafico juri-
dico». La STS de 8.6.63 (sobre la cual puede verse el comentario de DIEZ-PICAZO en «Estudios
sobre la jurisprudencia civils, 1, p. 508) (RA 3323) sefiala que ereconocida la deuda, ha de
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La nulidad del contrato de carta de crédito, como consecuencia de una
transgresion de la normativa de control de cambios, puede implicar ademas
una responsabilidad del banco frente al beneficiario por «culpa in contrahen-
don, (572) en aquellos supuestos en los que la norma imperativa o prohibiti-
va ya estaba en vigor en el momento del otorgamiento del contrato. El ban-
co, que se dedica habitualmente a la emisién de créditos documentarios, esta
obligado a conocer la normativa que es aplicable y a no abrir créditos docu-
mentarios en violacion de ella (573). En los casos en que esto ocurra, hay que
asumir que el banco actué negligentemente, con la obligacién consiguiente
de resarcir al beneficiario los dafios y perjuicios que se le pudieran haber
irrogado.

E) Compensacién: Por un lado, no puede caber duda de que el banco se ha-
lla facultado para compensar su obligacién de pago en favor del beneficiario
con derechos de crédito frente a éste, provenientes del propio contrato de
carta de crédito; esta situacion se dard en aquellas ocasiones en las que el
banco haya anticipado una parte o la totalidad del importe del crédito.

Por otro lado, tampoco puede existir duda de que al banco le est4 veda-
do compensar su obligacion con derechos de crédito que haya recibido por
cesion del ordenante —esto atentarfa contra el principio de independencia
entre crédito documentario y contrato subyacente (574).

mantenerse como subsistente y exigible mientras no se extinga por algunas de las formas
que prescribe el art. 1156..., sin que infrodusca ninguna modificacién en la anterior doctri-
na legal el hecho de que por existir leyes prohibitivas obligue a realizar el pago en peselas,
pues en este caso esta moneda actiia en sustitucién de la convenidas.

Las STS 3.11.67 (RA 4490) y 6.4.73 (RA 1571) (véase el comentario a esta Gltima de LU-
CAS FERNANDEZ en ADC, 1973, p. 1258) han mantenido la validez de una adquisicién inmo-
biliaria por extranjeros sin la preceptiva autorizacién militar; la STS 28.4.78 sin embargo en-
tiende que las autorizaciones militares suponen «exigencias que no son meras formalidades
administrativas, en cuanto que son condiciones «sine qua nons para la documentacion pi-
blica y la consiguiente inscripcién registrals. Esta S, dictada en una materia en la que rige
una normativa especial mucho mds estricta (cfr. art. 20 y 21 de la Ley 8/1975 de 12 de marzo),
no prejuzga —en mi opinién— la solucién que procederfa si la normativa transgredida fuera la
general de control de cambios.

(572) Sobre la «culpa in contrahendo» véase la bibliografia citada en la nota 74 «supran.

(573) Tal obligacidn es especialmente clara en el caso de créditos documentarios emitidos
por bancos espafioles que tengan la consideraci6n de banca delegada, al tener el caracter de enti-
dades colaboradoras de la administracién para el control de las transacciones en divisas.

(574) Asi ya lo resalté6 ULMER en su famoso estudio «Akkreditiv und Anweisung», en
AcP, 126 (1926), p. 307; en igual sentido WESSELY, p. 70; LUCKE, p. 191; SCHLBEGELBER-
GER/HERFERMEHL, n. m. 223 con jurisprudencia alemana; BORGGREFE, p. 61.
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Mas problemdtico es el caso en el que los derechos que el banco preten-
da compensar proceden de relaciones juridicas existentes entre banco y bene-
ficiario, pero ajenas al contrato de carta de crédito. La cuestion ha sido am-
pliamente discutida en la doctrina, sin que se haya llegado a una solucién
unanime (575). Los autores que niegan al banco el derecho a compensar
(576) se basan en que tacitamente todo contrato de carta de crédito contiene
un pacto, en virtud del cual el banco se compromete a realizar el pago en
efectivo, renunciando a un posible derecho de compensaci6n (577). La postu-
ra contraria (578) niega radicalmente la existencia del pretendido acuerdo
tacito, y aduce que en los contratos bancarios los bancos siempre se reservan
un derecho de compensacion frente a sus clientes, salvo que expresamente se
diga lo contrario.

En mi opinion esta Gltima postura parece preferible, sobre todo tenien-
do en cuenta que en nuestro Derecho es opinién comin que la compensacion
se produce «ipso iure» en el momento en que ambas deudas coexistan (579).
Conviene resaltar, sin embargo, que mediante un pacto expreso en la carta
de crédito el banco podria renunciar a su derecho de compensacion.

Para que, en todo caso, proceda el derecho de compensacion del banco,
es por supuesto necesario que se refinan los requisitos del art. 1196 C.c.

(575) Paradigma de esta indecision puede ser la postura de SCHLEGELBERGER HE-
FERMEHL, que en su 4.* ed. (n.m. 146) aceptan la posibilidad de compensar, mientras que
en la 5. ed. la rechazan (n. m. 223).

(576) SCHLEGELBERGER/HERFERMEHL, n. m. 223; ZAHN, p. 153; WESSELY, p. 70;
GESSLER: «Pfandungen in Akkreditives (1967) p. 10y 107.

(577) WESSELY, p. 70 aduce a favor de esta postura una S de 21.3.73 del Bundesgericht
hof (VII ZR 228/71) (comentada en «Bank-Betriebs 1973, p. 313). Sin embargo, la situacion
f4ctica de la S es diferente a la que aqui es objeto de discusién, ya que el banco pretendia negar-
se al pago aduciendo el derecho del ordenante a compensar su obligacién —nacida del contrato
subyacente— con otros créditos frente al beneficiario. Tal pretensién del banco fue naturalmen-
te rechazada.

(578) Iniciada ya por ULMER en AcP, 126 (1926) p. 161 y defendida por ROBLES en
NEIJ, V. p. 928; CANARIS, p. 527; LIESECKE en WM, 1960, p. 212; 1966, p. 469 y 1976, p. 276;

WESTPHALEN: «Rechisprobleme der Exportfinansierung» p. 139; MOLLE: « contratti
bancaris, p. 590; LUCKE, p. 162.

(579) Cfr. por todos ALBALADEJO; «Derecho Civils, 11, 1.2, p. 310 y ALVAREZ VIGA-
RAY: «El efecto qutomatico de la compensaciéns en «Homenaje Castan» IV (1969), p. 37.
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9.3. Excepciones derivadas de la relacion cambiaria

En el caso de que el banco realice el pago mediante la aceptacion de le-
tras de cambio libradas por el beneficiario, el banco asumira una obligacién
de pago cambiaria frente al que resulte tenedor del efecto. Las excepciones
de las que podra disponer el banco para negarse al cumplimiento de su obli-
gacion cambiaria, dependeran del ordenamiento juridico aplicable, que serd
aquél que rija en el lugar donde se haya emitido el titulo (art. 10.3. C.c.).

Para el caso de que sea aplicable Derecho espaiiol, las excepciones de
las que dispondra el banco-aceptante dependerdn —como es bien sabido—
de quién sea el que reclame el pago del banco; si se trata del propio beneficia-
rio - librador, el banco podra aducir todas las excepciones que se derivan de
la relacién contractual que subyace a la relacion cambiaria, es decir, del con-
trato de carta de crédito (580); si reclama el pago un tercero, el banco solo
podra excepcionar en base a las excepciones estrictamente cambiarias (581).

9.4. Excepciones derivadas del contrato de comisidon

A) De acuerdo con el principio general expuesto al principio de este capitu-
lo, el banco no puede oponer al beneficiario excepciones que se deriven del
contrato de comision que le une con el ordenante (582).

En especial, el banco no puede alegar discrepancias entre las instruccio-
nes recibidas del ordenante y los términos de la carta de crédito (ver p. 223
«supra»). Tampoco puede el banco excepcionar la nulidad del contrato de
comision, ni la insolvencia, ni el incumplimiento de sus obligaciones por par-
te del ordenante. Tampoco podra escudarse en el hecho de que se haya pro-
ducido una imposibilidad sobrevenida para que el ordenante le reembolse el
importe del crédito, imposibilidad que normalmente se debera a la promul-
gacién de normas de control de cambio que impidan al ordenante resarcir al
banco (583).

(580) ROBLESen NEJ, V,p. 928,

(581) Cfr. arts. 480 C.Com. y 1464 y 1465 LEC y lo dicho en la nota (481) «supra».

(582) La opinidn de la doctrina es unénime; GARRIGUES: «Contratos bancarioss, p.
636; ROBLES en NEJ, V, p. 928; CANARIS, p. 527, BORGGREFE, p. 43; SCHLEGELBER-
GER/HEFERMEHL, n. m. 216; ZAHN, p. 155; MOLLE: «I contratti bancari», p. 589; LUCKE,
P. 163; STOUFFLET, p. 307.

(583) En una antigua S el Reichsgericht del afio 1931, el Tribunal, ante un supuesto en el
que un ordenante no alemén como consecuencia de nuevas normas de control de cambios, no
podia resarcir a un banco aleman que habfa emitido un crédito documentario por cuenta suya,
entendié que el banco quedaba liberado de su obligacién de pago, al haber desaparecido la base
del negocio. La S es hoy rechazada undnimemente (cfr. BORGGREFE, p. 44; LUCKE, p. 165);
véase también KUBLER, p. 191 con jurisprudencia francesa e italiana en el sentido de la postura
aqui defendida.
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B) Una excepcion al principio general enunciado solo puede aceptarse en el
supuesto de que el consentimiento del banco al aceptar la comision hubiera
estado viciado por la actuacién dolosa del ordenante, y el beneficiario hubie-
ra participado o simplemente hubiera tenido conocimiento de las maquina-
ciones insidiosas. En estos casos, el principio de la buena fe contractual reco-
gido en el art. 57 C. Com., exige que el banco no esté obligado a realizar el
pago en favor del beneficiario que ha actuado de mala fe (584).

9.5. Excepciones derivadas del contrato subyacente

A) En todo el &mbito del comercio internacional se reconoce de forma una-
nime que el banco no puede utilizar las excepciones que surjan del contrato
subyacente (585), porque, como dice el principio general c) de las RUU
(1974), que se corresponde con el art. 3 de la Gltima revisién, los créditos son
por su naturaleza operaciones distintas de los contratos de venta o de cual-
quier otra indole en que puedan estar basados y en ningiin caso tales contra-
tos afectaran a los bancos.

A pesar de la estricta separacién entre contrato subyacente y crédito do-
cumentario es, sin embargo, unénime la postura de permitir al banco la utili-
zacién de excepciones causales en determinados supuestos extraordinarios
(586). Sin embargo debe resaltarse desde ya que tales excepciones solo son
admisibles en circunstancias auténticamente anémalas, y que «in dubio» de-
be siempre entenderse que el banco carece de derecho para excepcionar en
base al contrato subyacente (587).

En los apartados siguientes se analizarén los supuestos mas caracteristi-
co, de anomalias en la relacion subyacente, y su repercusion sobre la obliga-
cion de pago del banco.

' (584) Cfr. para el Derecho alemén: ZAHN, p. 157; BORGGREFE, p. 45; CANARIS, p.
528; LUCKE, p. 166.

(585) En este sentido ya ULMER en AcP (1926), p. 302; también GARRIGUES; «Contra-
tos bancarios», p. 637; ROBLES en NEJ, V, p. 928; CANARIS, p. 528; ZAHN, p 155; BORG-
GREFE, p. 33; SCHLEGERLBERGER/HEFERMEHL, n.m. 217; KUBLER, p.190; LUCKE, p.
167; WESSELY, p. 12: BONTOUX; «Le crédit documentaire, moyen de paiement et de finan-
cements (1970), p. 54; STOUFFLET, p. 312; FIORENTINO, p. 251; MOLLE: «I coniratti banca-
ris, p. 588.

(586) Unicamente HAHN: «Die Ubertragung des Dokumentenakkreditivss, (1968), p.
30, entiende que no se debe permitir ninguna excepcidn a la regla general.

(587) LUCKE, p. 168,
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B) Nulidad del contrato subyacente: El banco no puede excepcionar en base .
a la inexistencia, nulidad, anulabilidad, revocacién, resolucion o rescision del
contrato subyacente (588). Tampoco la imposibilidad sobrevenida en el cum-
plimiento del contrato subyacente —por ejemplo como consecuencia de la
promulgacién de una nueva norma de control de cambios— permite la no
realizacion del pago (589). Aunque en mi opini6n la aseveracion expuesta es
consecuencia ineludible del principio de independencia entre crédito docu-
mentario y contrato subyacente y requisito necesario para que el crédito do-
cumentario pueda cumplir su funcién, no puede silenciarse Ia existencia de
alguna voz en la doctrina alemana (590) y de una amplia corriente de opinion
en la doctrina italiana, que entiende que el banco puede excepcionar si el
contrato subyacente es nulo (pero no si es anulable) (591). Esta Gltima postu-
ra se fundamenta en la configuracién del crédito documentario como una de-
legacion y en la consiguiente aplicacién del art. 1271, 2.° del Codice Civile,
relativo a la delegacidn.

Por el camino de esta argumentacion se llega sin embargo a una solu-
cién que es radicalmente contraria a la funcion del crédito documentario, y
se llega, como el propio Molle reconoce (592), por el empefio en encuadrar el
crédito documentario en la delegacion cumulativa pasiva, cuando en reali-
dad es imposible reconducir el crédito documentario a los moldes de las ins-
tituciones civiles tradicionales.

C) Pero la regla general de que las diferentes formas de invalidez o inefica-
cia del contrato subyacente no afectan al crédito documentario también co-
noce una excepcion; se trataria de aquel supuesto —poquisimo frecuente en
la practica— de que hubiera recaido y devenido firme una sentencia judicial
o un laudo arbitral negando el derecho del beneficiario a cobrar en el marco
de la relacién subyacente (593), Hay que resaltar que la sentencia o el laudo

(588) GARRIGUES, p. 637 (aunque con alguna reserva); SOUFFLET, p. 326; CANARIS,
p. 528: WESSELY, p. 61.

(589) En este sentido, véase la famosa Sentencia en el caso «American Steel Co. v. Irving
National Banks (1920) 266 Fed. 41; GUTTERIDGE/MEGRAH, . 61; GARRIGUES: «Contra-
tos bancarios», p. 637; KOZOLCHYK, p. 573; CANARIS, p. 532.

(590) WIELE: «Das Dokumentfen-Akkreditiv und der angloamerikanische documen-
tary letter of credits, (1957), p. 58.

(591) FIORENTINO, p. 252; MOLLE: «I contratti bancaris, p. 588.
(592) «f contratti bancaris, p. 588.

(593) LIESECKE en WM 1966, p. 467; CANARIS, p. 530; BORGGREFE, p. 38; WES-
SELY, p. 66; LUCKE, p. 176.
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debe haber devenido firme antes de que el banco esté obligado a pagar al be-
neficiario; el banco en forma alguna puede negarse a realizar el pago, adu-
ciendo simplemente que el ordenante ha iniciado una accién contra el benefi-
ciario, ya que, de aceptarse esta posibilidad, el ordenante conseguiria pospo-
ner la realizacion del pago durante la tramitacion del proceso civil, y se vio-
larfa la funcién esencial del crédito documentario: la de dar la garantia al
vendedor de que contra entrega de los documentos recibira el precio.

D) Tlicitud del contrato subyacente: Un segundo supuesto, en el cual el ban-
co esta facultado a excepcionar en base a la nulidad del contrato subyacente,
es cuando tal nulidad se deba a la ilicitud de su causa por oponerse a las leyes
0 a la moral (cfr. art. 1275 C.c.) (594) (595). Asi, el banco no estari obligado
a pagar, si el contrato subyacente cubre un trafico de armas ilicito o sirve pa-
ra una transferencia ilegal de capitales, pues nadie puede ser obligado a cola-
- borar —aunque sea indirectamente a través de la realizacién del pago— en
un negocio ilicito. Nétese sin embrgo que el simple hecho de que el contrato
subyacente no se ajuste a la normativa de control de cambios en vigor no es
suficiente para que la causa del contrato pueda consderarse como ilicita
(596), puesto que la ilicitud de la causa exige en todo caso una conducta cul-
pable de una o ambas partes (597); mientras esta culpabilidad no se dé de
una forma clara y terminante, la transgresion de la norma de control de

(594) Asi ya ULMER en AcP, 126 (1926), p. 295, bas4ndose en una conocida S del
Reichsgericht, de 16.2.23 (RGZ, T 106, p. 301 y en especial p. 307); ZAHN, p. 156; KUBLER, p.
190; FIORENTINO, p. 252; MOLLE: «f contraiti bancari», p. 588; STOUFFLET, p. 323; LUCKE,
p. 185.

(595) Sobre la ilicitud de la causa puede verse en general de CASTRO: «El negocio juridi-
cos, p. 243; GARCIA MONGE; «Contrafos con causa ilicita», en RDP, 1964, p. 856; TORRAL-
BA: «Causa ilicita: Exposicién sistemética de la jurisprudencia del TS» en ADC, 1966, p.
661; ATARD: eLa causa ilicita» en RCDI, 1957, p. 352 y p. 641; PERNA: «Causa ilicita y fraude
de acreedores (comentario a la S de 26 de abril de 1962)» en ADC, 1962, p. 1086.

(596) Como parece entender MOLLE: «! contratti bancaris, p. 588,
(597) Aside CASTRO: «El negocio juridicos, p. 249,
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cambio no haré ilicita la causa del contrato (598), y no facultara al banco pa-
ra negarse a efectuar el pago (599).

E) Incumplimiento del contrato subyacente: La doctrina y la jurisprudencia
admiten sin vacilaciones que el banco no puede alegar frente al beneficiario
el incumplimiento por éste de las obligaciones asumidas en el contrato sub-
yacente. Asi, si el contrato subyacente es de compraventa, el que los bienes
entregados no sean los pactados o estén viciados, es totalmente irrelevante
para la relacién entre banco y beneficiario.

.«Quid», sin embargo, si las mercaderias entregadas son totalmente in-
servibles, es decir, si se ha producido un incumplimiento total del contrato
subyacente? En dos supuestos de este tipo, el Bundesgerichthof —siguiendo
una corriente doetrinal iniciada por Ulmer (600)— entendi6 en sendas sen-
tencias (601) que el banco puede excepcionar si las mercancias «evidente-
mente son totalmente inapropiadas», ya que no se puede exigir al banco que
colabore con un «parasito econdémico» («Wirtschaftsschidling»). La postura
de la jurisprudencia ha sido y con razdn severamente criticada por la doctri-
na (602), ya que exige que el banco en cada caso entre a discutir si ha habido
un simple vicio en las mercancias entregadas, o un incumplimiento total del
contrato, lo que es totalmente contrario al principio de que en las operacio-
nes de créditos documentarios todas las partes interesadas deben considerar
los documentos y no las mercancias (arts. 8 a) RUU (1974) y 4 RUU
(1983)). )

(598) Sobre la validez o ineficacia de los contratos en estos supuestos cfr. nota (571).

(599) Cfr. el casb inglés «United City Merchanis (Investments) Ltd. Royal Bank of Ca-
nada» (1979) 2 Lloyd‘s Report 499. En este caso un comprador peruano habfa pedido al vende-
dor inglés que duplicara el precio de unas mercancfas —pagaderas mediante crédito documen-
tario— y que el exceso lo transfiriera a una cuenta corriente en Miami; en este supuesto —en el
que ha habido una maquinacién entre ordenante y beneficiario para evadir el control de cam-
bios peruanos— el Juez Mocatta, sdespués de considerables vacilaciones, llegé a la conclu-
sién de que el banco no estaba obligado a pagar el crédito documentario, baséndose para ello en
el art. 8 (2) del Convenio de Bretton Woods, que declara la ineficacia de todo contrato que viole
la legislacion de control de cambios de cualquier pais que sea miembro del Convenio. En mi opi-
nién, la decisién es acertada, pues la causa del contrato subyacente era ilfcita, al existir una ma-
quinacién entre ambas partes para violar la normativa de control de cambios peruana y evadir
divisas de este pais.

(600) En AcP, 126, (1926), p. 292.

(601) De 23.3.55 y de 20.1.64, comentadas respectivamente en WM, 1955, p. 765 y 1964,
p. 223.

(602) CANARIS, p. 531; WIELE, p. 59; SCHLEGELBERGER;HEFERMEHL. n. m. 227;
KUBLER, p. 193; favorablemente, sin embargo, WESSELY, p. 67 y LUCKE, p. 183.
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F) Incumplimiento fraudulento del contrato subyacente: Totalmente dife-
rente es sin embargo la solucion si el incumplimiento por parte del beneficia-
rio encierra un 4nimo fraudulento. Aqui entra en nuego el principio del
«fraus omnia corrumpity», y en su virtud el banco se puede negar al pago (603).
El problema en este caso consiste en determinar la clase de prueba de la que
debe disponer el banco para poder negarse a efectuar el pago. ;Seria sufi-
ciente una simple declaracion del beneficiario? Indudablemente, no. ;Y un
auto de procesamiento dictado por un juez en una causa criminal seguida
contra el beneficiario como consecuencia de su conducta en el contrato sub-
yacente? En este caso, al existir indicios razonables de culpabilidad parece
claro que el banco se pueda negar al pago (604). ;«Quid» de los supuestos in-
termediarios? ;Seria suficiente si el ordenante se ha querellado? ;Qué tipo de
prueba adicional se deberia aportar? No creo que sea posible dar una contes-
tacion aprioristica a esta cuestion (605). El banco, a la vista de la situacion
concreta, tendra que decidir discrecionalmente en base a los medios de prue-
ba de que disponga, si en su convencimiento ha habido una actuacién fraudu-
lenta del beneficiario, teniendo siempre en cuenta que si se niega el pago, y
después resulta que no hubo &nimo fraudulento, el banco incurrira en res-
ponsabilidad (606).

G) Incumplimientos parciales del contrato subyacente: Un supuesto muy
especial en el cual el incumplimiento del contrato subyacente repercute en la
obligacién de pago del banco, es aquél en que el beneficiario se habia com-
prometido a efectuar cumplimientos parciales y sucesivos del contrato sub-
yacente y, consecuentemente, la carta de crédito preveia entregas sucesivas
de documentos dentro de determinados periodos (607). Si el beneficiario no

(603) ZAHN, p. 156; KUBLER, p. 192; STOUFFLET, p. 326; CANARIS, p. 529 limita el
supuesto a aquellos casos en los que exista responsabilidad penal.

(6ﬁ4) Cfr. CANARIS, p. 531; VIDAL, p. 165, aunque éste parece exigir que la accidn penal
sea iniciada por el banco, lo que en general no seré posible, por no ser el banco el defraudado.

(605) En la doctrina alemana, desde un fundamental trabajo de ERMANN: «Einwirkun-
gen des Kaufveriragsverhdlinisses auf die Akkreditivverpflichtung der Banks, en «Fesi-
schrift Riftershausens, (1968), p. 265, se exige que el banco, para que pueda utilizar la excepcion de
actuacion fraudulenta del beneficiario, disponga de «liguide Beweismittel», que demuestren de
forma suficiente la existencia del dolo. El requisito se fundamenta en una aplicacién analégica
de los requisitos jurisprudenciales exigidos en relacién con el art. 40, pérr. 3, Wechselgesetz,
Ver también BORGGREFE, p. 40; CANARIS, p. 530; LUCKE, p. 175.

(606) Para el caso de que el fraude no sea obra del beneficiario, sino de un tercero, véase
lo dicho en la p. 206 «supra».

(607) Un ejemplo tipico serfa un contrato de suministro de carbén, en el cual dentro de
cada mes natural se tuvieran que entregar X toneladas.
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realiza la respectiva entrega dentro de cada uno de los plazos, «el crédito de-
ja de ser utilizable para dicha fraccién y para cualquier otra fraccién poste-
rior, salvo que el crédito contenga instrucciones en contrario» (arts. 36 RUU
(1974) y 45 RUU (1983)).

H) Cesion de derechos del ordenante al banco: Las excepciones provenien-
tes del contrato subyacente tampoco pueden ser utilizadas por el banco, si las
ha adquirido por medio de una cesién del ordenante (608). En caso contra-
rio, el principio de no oponibilidad de tales excepciones podria ser burlado
con absouta facilidad. Por lo tanto, hay que entender que toda emisién de
carta de crédito incluye ticitamente un compromiso del banco de no excep-
cionar en base a derechos que haya recibido mediante cesién del ordenante
(609).

9.6. La obligacién del banco de utilizar las excepciones de que disponga

A) Se ha sefialado en el capitulo precedente que el banco esta facultado, en
determinadas circunstancias excepcionales, a negarse a efectuar el pago en
favor del beneficiario; no se ha hecho mencién a la posible existencia de una
obligacién del banco frente al ordenante de utilizar las excepciones de las que
disponga.

En la doctrina se defiende mayoritariamente la existencia de tal obliga-
cién (610), siempre que el banco tenga conocimiento de su derecho a utilizar
la excepcién, y siempre que razonablemente no existan dudas sobre la legiti-
midad de tal derecho. Si a pesar de cumplirse este doble requisito, el banco
paga al beneficiario, el ordenante quedara liberado de su obligacién de resar-
cir al banco (segiin ya se indico en la p. 142 «supra»). Si, por el contrario, no
hay certeza sobre la procedencia del pago, entra en juego el principio general
de que «in dubio», el banco debe satisfacer el importe del crédito, pudiendo
resarcirse a continuacién en el ordenante. Esto «de facto» implica que pesa
sobre el ordenante la carga de proporcionar al banco pruebas que demues-

(608)  Asf lo declaran explicitamente las S del Bundesgerichthof de 18.9.58 (en BGHZ, T,
28, p. 129) y de 21.3.73 (en BGHZ, T. 60, p. 262); ULMER en AcP, 126 (1926), p. 306; también
CANARIS, p. 529; KUBLER p. 192; LIESECKE en WM, 1976; SCHLEGELBERGER;’HEA
FERMEHL, n. m. 217; LUCKE, p. 193; BORGGREFE, p. 61.

(609) BORGGREFE, p. 63.

(610) CANARIS, p. 533; WESSELY, p. 65; BORGGREFE, p. 52 v p. 67; SCHLEGEL-
BERGER/HEFERMEHL, n. m., 229; LUCKE, p. 200; KIESECKE, en WM, 1966, p. 468; FioO.
RENTINO, p. 252; Ginicamente ZAHN, p. 163 niega la existencia de la obligacién, ya que el banco
siempre podria alegar que el contrato subyacente no le afecta en absoluto,
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tren sin asomo de duda la existencia y la legitimidad de las excepciones que
debe utilizar: si el ordenante no es capaz de aportar tal prueba, el banco ne-
cesariamente tiene que pagar.

B) El fundamento de la obligacién del banco de negarse a pagar en aque-
llos supuestos en los que claramente esté facultado para ello, hay que buscar-
lo —a falta de toda indicacién en las Reglas y Usos Uniformes— en el prin-
cipio general de que todo comisionista—y recuérdese que el banco lo es del
ordenante —debe defender los intereses de su comitente. Este deber —que
no se halla expresamente recogido en nuestro Codigo de Comercio (611)—
es unanimemente recogido por la doctrina (612), y su fundamento hay que
buscarlo en el principio de la buena fe (art. 57 C.Com.) y en una interpreta-
cién extensiva del art. 255, parr. 2.°, que obliga al comisionista en una comi-
sion facultativa a cuidar del negocio como propio, pero que puede aplicarse
por extension a toda clase de comisiones.

10. Medidas procesales preventivas del ordenante para evitar el pago

A) En los aitimos tiempos se ha discutido ampliamente la posibilidad de
que el ordenante pueda impedir el pago del banco en favor del beneficiario,
solicitando medidas procesales preventivas, en el caso de que tenga indicios o
sepa a ciencia cierta que el beneficiario ha incumplido el contrato subyacen-
te. Esto ocurrira por ejemplo en el caso de entregas sucesivas, si la primera
ya evidencia un incumplimiento, o si el ordenante, después de la apertura del
crédito documentario, obtiene informacién adicional sobre la conducta co-
mercial del beneficiario (613) (614).

(611) A diferencia de lo que ocurre en el HGB alemén, en el cual el parAgrafo 384 ordena
que «en el desemperio de la comisién, el comisionista fiene que defender los intereses del
comitenter,

(612) Véase por todos: GARRIGUES; «Tratados, 111, 1.2, p. 471; URIA: «Derecho Mer-
cantils, p. 547; BROSETA, p. 422.

(613) Ver, en general, el buen capftulo dedicado al tema en EISEMANN /EBERTH, p. 167,
también; CANARIS, p. 533; ZAHN, p. 167; SCHLEGELBERGER}'HEFERMEHL, n. m. 229;
BORGGREFE, p. 66; LIESECKE en WM, 1966, p. 468 y 1976, p. 267; KUBLER, p. 194; WES-
SELY, p. 77; SCHARRER, p. 135; SCHINNERER/AVANCINI, p. 21; STOUFFLET, p. 331; ES-
CARRA; «Cours de Droit Commercial» (1952) p. 994; MOLLE: «[ contratti bancaris, MICHE-
LI: «Misere cautelari ed esecutive aventi per oggetfo crediti documentari» en BBTC, 1960,
I, p. 167 y también en Homenaje Mossa (1961), I11, p. 608; LUCKE, p. 204; VIDAL, p. 100,

(614) Si el ordenante lograra obtener una sentencia o un laudo arbitral firme antes de que
el banco pague al beneficiario, el banco estaré obligado a negarse a efectuar el pago. En la préc-
tica, sin embargo, serén escasfsimos los supuestos en los que haya tiempo suficiente para alcan-
zar una sentencia o un laudo firme (cfr. p. 211 «supra»).
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B) El derecho comparado ofrece dos instituciones que se ofrecen para dar
forma juridica a las medidas procesales preventivas del ordenante contra el
beneficiario: el embargo preventivo (615), en virtud del cual el juez ordena la
afeccion del derecho de crédito del que el beneficiario dispone frente al ban-
co, en garantia de los dafios que el beneficiario pueda haber irrogado al orde-
nante, y las medidas cautelares (616), por las que el juez prohibe al beneficia-
rio cobrar el importe del crédito documentario.

Ambas medidas se dirigen normalmente contra el beneficiario, y no
contra el banco, que constituye un tercero en la relacion entre beneficiario y
ordenante (617).

C) En el Derecho alemén, austriaco, suizo, italiano, inglés y norteamerica-
no, la regla general es que el ordenante, aunque refina los requisitos que el
ordenamiento exige para obtener un embargo preventivo o una medida cau-
telar, en el caso concreto de un crédito documentario no puede hacer uso de
tales instrumentos. En los diferentes ordenamientos, esta imposibilidad se
fundamenta en diversas formas:

— bien entendiendo que la apertura de un crédito documentario por el
ordenante incluye un técito «pactum de non petendo» (618) («rectius»: un
apactum de non agendo»), en virtud del cual el ordenante se compromete
frente al beneficiario a no impedir el pago del crédito documentario por mo-
tivos relacionados con el contrato subyacente, y mediante medidas judiciales
preventivas;

— bien entendiendo que es una consecuencia necesaria del principio
de independencia entre crédito documentario y contrato subyacente, recogi-
do en las Reglas y Usos Uniformes (619);

(615) «Arresi», ssaisie-arréts, ssequestros, «attachments.
(616) «Einstweilige Verfiigung», «provvedimento d'urgensaw, sinjunction».

(617) ULMER, en AcP, 126, (1926), p. 291 y 307, aun entendfa que las medidas cautelares
debfan de ser dirigidas al banco; la doctrina contemporénea ha abandonado esta postura (LUC-
KE, p. 205).

(618) Postura iniciada por ERMANN: «Einwirkungen des Kaufvertragsverhilinisses
auf die Akkreditivverpflichtung der Bank» en «Festschrift Rittershausens, p. 268; también
BORGREFE, p. 83; EISEMANN/EBERTH, p. 172; LUCKE, p. 208.

(619) WESSELY, p. 78.
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— bien aduciendo la funcién de seguridad a la que debe servir todo
crédito documentario (620);

— bien argumentando que supone un «venire contra factum propium»
si el ordenante inicialmente abre el crédito documentario, aceptando que el
beneficiario tiene derecho a cobrar contra entrega de los documentos, para
después intentar bloquear el pago tomando como pretexto el pretendido in-
cumplimiento del contrato subyacente.

Cualquiera que sea la fundamentacién adoptada, todos los autores coin-
ciden en que el principio enunciado conoce una excepcion, a saber, cuando el
beneficiario acttia dolosa o fraudulentamente. La posibilidad de que en este
caso el ordenante puede utilizar las medidas judiciales preventivas que el res-
pectivo ordenamiento le otorgue, es admitida de forma universal (621).

D) Diferente es, sin embargo, la solucién tradicional seguida en el Derecho
francés. La Cour d’appel de Parfs, en su conocida sentencia de 16.6.50 (622)
autorizd un embargo del crédito del beneficiario, para garantizar la posicion
juridica del ordenante. Esta postura fue aceptada mayoritariamente por la
doctrina (623) y la jurisprudencia posterior (624) (625).

(620) Véanse las palabras del Juez Megarry en «Discount Records Lid. v. Barclays
Bank Ltd. & Another» (1975) 1 Lloyd's Rep. 444: «Soy reacio a interferir en los créditos do-
cumentarios bancarios, y de igual forma en la esfera del comercio internacional, excepto si
se demuestra una causa suficientemente grave; porque intervenciones por los Tribunales
demasiado répidas o demasiado frecuentes podrian afectar gravemente a la confianza
que, con toda razén, se pone en fales crédifos»; véase también la S del Lord Justicia Jenkins
en «Hamaeh Malas v. British, Imex Industries Lids. (1958) 2 Q.B. 127 en CHORLEY /SMART,
p. 218; ver también GUTTERIDGE/MEGRAH, p. 56; EISEMANN/EEBERTH, p. 178.

(621) Ver por todos EISEMANN/EBERTH, p. 170 (con amplia bibliografia); MOLLE: «/
contratti bancari», p. 173; GUTTERIDGE/MEGRAH, p. 56, citando la S de Lord Denning en
«Elian & Another v. Maisas & Others» (1966) 2 LLoyd's Rep. 495.

(622) RecogidaenJ.C.P.,1II,5910.

(623) STOUFFLET, p. 333; GAVALDA/STOUFFLET: «Droit de la Bangues, 1974, p.
735; en contra: ESCARRA, p. 994.

(624) Véasela S. del Tribunal de Commerce de Parfs de 5.2.71; Gazette du Paris (1971) I,
p. 378, que justificé su decisién diciendo: ...Ja solucién contraria abriria la puerta a todas las
deshonestidades y tendria por efecto dejar al comprador a la absoluta merced de su vende-
dor».

(625) LUCKE, p. 217 ha seiialado una razén que puede explicar la postura de la jurispru-
dencia francesa; el «saisie-arréf» exige, para que sea concedido por el Juez, que se pruebe la
existencia de un derecho en favor del solicitante, mientras que en los demés ordenamientos las
medidas cautelares, por regla general, se otorgan en base a una mera declaracién del solicitante
(asi por ejemplo la eeinstweilige Verfiingung»; cfr. parégrafo 920, 2 en relacion con pardgrafo
294 Zivilprozessordnung); el esaisie-arréf» por su propia naturaleza dificulta o precluye un
abuso por parte del ordenante.
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E) Sin embargo, la argumentacion en la que se basa la jurisprudencia fran-
cesa —Ila negacién de las medidas cautelares dejaria al ordenante a la ab-
soluta merced del beneficiario— no convence; y no convence porque en las
situaciones en las que se utiliza el crédito documentario el beneficiario sélo
esta dispuesto a vincularse en base al contrato subyacente, si el intercambio
de las prestaciones con el ordenante se ha de regir por el principio del «solve
et repete»: el ordenante debe en todo caso pagar primero para después recla-
mar contra el beneficiario si el pago no era realmente debido segiin lo conve-
nido. Esta distribucién del riesgo econémico ha sido querida y aceptada por
el ordenante y por ello ha abierto el crédito documentario, y no puede ser
deshecha a través del uso de un procedimiento oblicuo como son medidas ju-
diciales preventivas, que priven al beneficiario de la posicién juridica que
contractualmente le corresponde (salvo por supuesto que entre en juego el
principio del «fraus ommia corrumpit» (629).

F) En nuestro ordenamiento, la problemética de las medidas procesales
preventivas se halla muy limitada por el estrechisimo campo que la ley de
Enjuiciamiento Civil les otorga (627).

En primer lugar, podemos practicamente excluir las medidas cautela-
res, relegadas en nuestro derecho procesal al estrechisimo margen que les
otorga el art. 1428 LEC. Esta norma exige que se presente en juicio una es-
critura pablica o alglin documento privado reconocido bajo juramento, de
donde aparezca con claridad una obligacién de hacer o de no hacer o la de
entregar cosas especificas, para que el juez pueda adoptar las medidas que,
segiin las circunstancias, fueren necesarias para asegurar la efectividad de la
Sentencia. Los rigurosisimos requisitos exigidos por el precepto (628) impli-
can que en un crédito documentario el ordenante invariablemente sera inca-
paz de obtener una orden judicial, en virtud de la cual el juez imponga al be-
neficiario la obligacién de no cobrar el importe del crédito.

(626) Debe resaltarse, sin embargo, que en dos SS recientes, la Corte de Casacién france-
sa ha negado la posibilidad de evitar el pago de un crédito documentario mediante «saisie-
arréfs (SSde 14.10 y 27.10.81) cfr. BOUDINOT: «La jurisprudence ef le crédit documentfaire»
en Banque, 1982, p. 1061, lo que puede interpretarse como una modificacién de la linea juris-
prudencial anterior.

(627) Sobre esta mareria en general puede cfse. la monografia de SERRA/RAMOS:
«Las medidas cautelares en el proceso civils, (1974); véase también GUASP: «Derecho pro-
cesal civils, 113, (1968) p. 683; PRIETO-CASTRO; «Tratado de Derecho procesal civils, 11
(1982) p. 815. ¢ *

(628) Que ha sido calificado por la doctrina como eirisfe e insensible letra mueria»
(GUASP, p. 705).
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En segundo lugar queda el embargo preventivo, regulado en los arts.
1397 y sucesivos LEC; en teoria, no se puede excluir la posibilidad de que un
ordenante solicite y obtenga un embargo preventivo que recaiga sobre el de-
recho de cobro del beneficiario frente al banco, puesto que no hay inconve-
niente en que el embargo se limite a una cosa determinada (ex art. 1407
LEC) y que esta cosa sea un derecho de crédito (ex art. 1447, 10.°, LEC); el
embargo preventivo garantizaria los dafios y perjuitios irrogados al benefi-
ciario por el incumplimiento del ordenante en el seno del contrato subyacen-
te. En la préctica, sin embargo, seré casi imposible que el ordenante obtenga
el embargo preventivo descrito, puesto que nunca se llegaran a reunir los re-
quisitos exigidos por el art. 1400 LEC (629). En efecto: aunque se cumpla el
requisito del parrafo 2.° de dicho articulo (que el demandado - beneficiario
no tenga bienes raices o una empresa en el lugar donde corresponda deman-
darle), el del parrafo 1.° practicamente nunca se podra cumplir, al exigir éste
que la deuda del demandado resulte de un documento escrito, lo que —salvo
supuestos muy excepcionales— serd imposible, ya que el crédito asegurado
en general consistira en la indemnizacion de dafios y perjuicios debida por el
beneficiario al ordenante como consecuencia del incumplimiento del contra-
to subyacente.

En resumen: en nuestro ordenamiento, que coarta las medidas cautela-
res y que solo otorga un estrechisimo cauce al embargo preventivo, ¢l orde-
nante «de facto» carece de cualquier instrumento legal para evitar que el be-
neficiario pueda cobrar el importe del crédito documentario, cumpliéndose
asi —aunque sea por un cauce oblicuo— la regla general establecida por la
doctrina y la jurisprudencia comparadas; pero no s6lo se cumple, sino que se
cumple con exceso, porque en los casos de fraude del beneficiario, la ley in-
justificadamente tampoco pone en manos del ordenante un instrumento para
evitar el pago, dejando al ordenante en una posicién de clara indefension ju-
ridica (630).

(629) Nétese que el ordenante en general no dispondré de un titulo ejecutivo, del que s
deduzca el importe liquido que se le adeuda (arts. 1429 y 1435 LEC) y en consecuencia no podré
obtener el embargo preventivo previsto para el juicio ejecutivo (art. 1442 LEC). Si por cualquier
causa el ordenante dispusiera de un titulo de estas caracterfsticas (por ejemplo porque el benefi-
cirio hubiera aceptado su incumplimiento y su deuda en una escritura pablica de reconocimien-
to de deuda), si tendria, por supuesto, acceso al embargo preventivo en el seno del juicio ejecuti-
vo (art. 1442 LEC).

(630) Téngase en cuenta, sin embargo, que en estos casos el ordenante tiene la posibilidad
de iniciar una accién penal contra el beneficiario, y que si se dicta auto de procesamiento el ban-
co est obligado a no realizar el pago al beneficiario (ver p. 288 usupra»).
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11. Mora e incumplimiento por el banco de su obligacion de pago

A) Cuando el banco —a pesar de habérsele entregado documentos correc-
tos— injustificadamente se niega a efectuar el pago en favor del beneficiario,
incumpliendo la obligacién que ha asumido en el contrato de carta de crédi-
to, se plantea el problema de determinar las consecuencias juridicas que tal
comportamiento acarrea, problema que en el derecho comparado recibe so-
luciones bien diferentes.

Asi en Derecho francés, el incumplimiento de la obligacién del banco se
considera como la violacién de una obligacién de pagar una suma de dinero;
y en virtud del art. 1153 del Code Civile se entiende que la negativa a pagar
una cantidad dineraria no puede dar lugar al pago de una indemnizacion su-
perior al interés de mora, cuyo tipo seré el fijado en cada momento por De-
creto del Consejo de Estado. Sélo en caso de actuacion dolosa del banco po-
dra el beneficiario obtener una indemnizacién adicional (631) (632).

Esta solucién, aplicada al crédito documentario, conduce indudable-
mente a resultados injustos. El crédito documentario es normalmente un es-
labon de una cadena de contratos; el incumplimiento por el banco de su obli-
gacion de pago traspasard también al contrato subyacente e implicara nor-
malmente que este contrato no se llegue a consumar, con un claro lucro ce-
sante y posiblemente un importante dafio emergente para el beneficiario.

B) Por ello, en la jurisprudencia y doctrina anglosajona se viene negando
que la obligacion del banco frente al beneficiario constituya una simple obli-
gacion de pago. Asi Lord Denning ha mantenido la postura que «un crédito
documentario es algo diferente de un pago. Es una garantia «a priori» de que
el vendedor recibira el precio», y que por lo tanto el dafio causado por el in-
cumplimiento no puede consistir en un simple interés moratorio sobre las su-
mas no pagadas, sino en el resarcimiento del lucro cesante previsible y del
dafio efectivamente causado (633).

(631) STOUFFLET, p. 359; también KOZOLCHYK, p. 536.

(632) El art. 1153 del Cédigo napolednico fue modificado por Ley de 7 de abril de 1900,
corrigiendo su redaccidn original: los intereses moratorios pasaron a devengarse no «desde el
dia de la demanda» sino «desde el requerimiento de pagar» y se afladi6 un pérrafo adicio-
nal, que expresa: «El acreedor, al que su deudor en retraso por su mala fe ha causado un
perjuicio de ese refraso, puede obtener los dafios y perjuicios distintos de Jos intereses mo-
ratorios del crédifo, cfr., sobre este tema en nuestra doctrina BONET: «Las deudas de dinero»
(1981), p. 392 con bibliografia adicional.

(633) «Trans Trust S.P.R.L. v. Danubian Trading Co. Lid.» (1952) 2 Q.B. 297; (1952)
Lloyd's Rep. 348; GUTTERIDGE/MEGRAH, p. 184; para el Derecho americano ver KO-
ZOLCHYK, p. 545.
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C) En nuestro ordenamiento es preciso distinguir dos supuestos diferentes:
el de mora y el de incumplimiento por parte del banco.

Al no tener la obligacion de pago del banco dia sefialado para su cum-
plimiento, los efectos de la morosidad no comenzarén hasta que el beneficia-
rio interpele judicial o notarialmente al banco (art. 63 C.Com.). Tal interpe-
lacién se podra efectuar una vez transcurrido un plazo razonable desde la en-
trega de los documentos, sin que el banco los haya rechazado o haya efectua-
do el pago. Como consecuencia de su morosidad, el banco estara obligado a
resarcir los dafios y perjuicios causados (art. 1101 C.c.), pero la cuantia de
esta obligacién viene tasada por ley, ya que —salvo pacto en contrario (634)
—la indemnizacién por daifios y perjuicios causados por la morosidad en el
pago de una cantidad de dinero consiste, cualquiera que sea el dafio efectiva-
mente irrogado, en el pago del interés legal del dinero (art. 1108 C.c.) (635)
(636).

D) Diferente es, sin embargo, la situacién, si no nos encontramos ante una
simple mora, sino ante un auténtico incumplimiento de la obligacién asumi-
da por el banco en la carta de crédito. En este supuesto, creo que es posible la
aplicacién analégica del art. 1124 C.c. En efecto: aunque en el contrato de
carta de crédito la entrega de los documentos no constituye una obligacién,
sino una carga del beneficiario, y por lo tanto no nos encontramos en puri-
dad ante obligaciones reciprocas, como exige el art. 1124 C.c., creo que este

(634) Pacto que, aunque imaginable, es muy poco frecuente.
(635) Interés, que, segln la ley de 7.10.39, asciende al 4%.

(636) De acuerdo con la postura tradicional de nuestra doctrina y jurisprudencia, la mora
en el cumplimiento de las obligaciones pecuniarias solo hace responsable al deudor moroso del
pago de los intereses legales, abstraccién hecha de la cuantfa de los dafios y perjuicios realmente
sufridos por el acreedor (cfr. MANRESA: «Comentarios al Cédigo Civil Espasiols, V111, 1.6
(1967), p. 297; BONET; «Las deudas de dineros, p. 38 con amplia bibliografia y jurispruden-
cia). Sin embargo, existe un movimiento de revisién de esta postura tradicional, para evitar los
resultados no equitativos a los que lleva el art. 1198 C.c., al otorgar una fuente anémala y muy
barata de financiacién al acreedor voluntariamente moroso. Los exponentes més claros de esta
postura revisionista son DORAL/MARINA: «Nuevas orientaciones sobre la obligacién de pa-
go de infereses» en ADC, 1980, p. 523; también se pronuncian en sentido similar, aunque con
menos claridad, DIEZ-PICAZO; «Fundamentoss, 1, p. 702 y BONET: «Las deudas de dineros,
p. 390. En favor de esta postura se pueden aducir las SSTS (Sala 4.7) de 10.4,, 30.5. y 28.11.78,
segiin las cuales «Ja indemnizacién de los dafios y perjuicios derivados de la mora no puede
limitarse ol interés legal del dinero fijado en el art. 1108 del Cédigo Civil, sino que com-
prende, a tenor del art. 1107 del mismo cuerpo legal, los gastes bancarios que por estable-
cimienfo de crédifos se ocasionen durante el tiempo de duracién de la moras.
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precepto puede aplicarse analégicamente a nuestro supuesto, puesto que me-
diante dicha norma el Cédigo Civil pretende regular una situacién juridica
en la cual el cumplimiento de una parte se halla condicionado (637) por el
comportamiento de la contraparte; a estos efectos entiendo que debe ser in-
diferente que el comportamiento consista en el cumplimiento de una obliga-
cion o de una carga (638).

Asumiendo que se cumplen los estrictos requisitos que la jurisprudencia
exige para la aplicacion del art. 1124 (C.c. (639), el beneficiario podra elegir
entre el cumplimiento o la resolucion del contrato que le une con el banco.
Debe resaltarse, sin embargo, que en opinién del TS (640) la parte «in bonis»
s6lo puede exigir el cumplimiento mientras permanezca en vigor el contrato
del que dimana la obligacion reciproca; en el caso del crédito documentario
este principio implica que el beneficiario sélo puede exigir el cumplimiento
en tanto no haya finalizado el plazo de vigencia fijado en la carta de crédito.

Si durante el plazo indicado el beneficiario se decide por exigir el cum-
plimiento, debera dejar o poner los documentos a disposicion del banco. Es-
to puede ocurrir de dos formas: si ya ha presentado los documentos al banco
para que éste los examine, el beneficiario podré negarse a aceptar su devolu-
cion; y en el supuesto de que atin no los hubiera entregado y el banco se nie-
gue a recibirlos, deberé depositarlos judicialmente siguiendo el procedimien-
to de jurisdiccién voluntaria previsto en el art. 2119 LEC (641). En el caso de

(637) Notese que el art. 1124 C.c. estd encuadrado en la seccién «De las obligaciones
puras y de las condicionaless.

(638) VIDAL, p. 154 también aplica el art. 1124 C.c., pero partiendo de la base —erré-
nea— de que la entrega de los documentos constituye una obligacién.

(639) Estos requisitos jurisprudenciales pueden verse analizados en FERNANDEZ CAN-
TOS: «La resolucién de los contratos por causa de incumplimiento (Requisitos necesarios
para la aplicacién del art. 1124 C.c.)» en RGLIJ, 1960, p. 34; cfr. también ALBALADEJO:
«Derecho civily, 11, 1.7, p. 106; DIEZ-PICAZO: «Fundamentoss, 1, p. 845.

(640) STS de 10.12.47 (RA 1361) y 9.12.48 (RA 1434). La primera de dichas S declara
que «para que sea viable la accién de cumplimiento habré de ser ajercitada durante la vi-
gencia del conirato de que dimana la obligacién reciproca, porque una vez extinguida ésta
resultaria antijuridica la prefensién de hacerla sobrevivir, y sélo subsistirian, en su caso, los
efectos del incumplimiento traducidos en la correspondiente indemnizacién». Cfr. también
VIDAL, p. 156.

(641) VIDAL, p. 155 cree que el procedimiento del art. 2119 LEC es inadecuado, ya que
en su opinién, este articulo, aunque habla de efectos mecantiles, de su contenido se desprende
claramente que se refiere a mercancias; sin embargo, VIDAL no tiene en cuenta que el depésito
de los documentos en todos aquellos casos en los que sean titulos de tradicién, también implica-
rd el depésito ficticio de las mercancias; por otro lado, el art. 2119 LEC permite expresamente
su aplicacién a supuestos anlogos a los expresamente mencionados en él.
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que el beneficiario deje los documentos en poder del banco, éste esta obliga-
do a depositarlos judicialmente por idéntico procedimiento de jurisdiccién
voluntaria y a abstenerse de efectuar acto alguno de disposicion con respecto
a las mercancias, so pena de que su comportamiento se entienda como una
aceptacion tacita de los mismos (642).

Sea cual sea la decisién adoptada por el beneficiario, éste én todo caso
estard facultado para exigir —segan autoriza el tenor literal del art. 1124
C.c. —uel resarcimiento de dafios y abono de interesesn—. El precepto fa-
culta pues al beneficiario no sélo a exigir los intereses legales o contractuales
que se hayan devengado, sino también y adicionalmente a reclamar todos los
demas dafios y perjuicios que el incumplimiento del banco le haya causado
(634). En los supuestos en los que resulte de aplicacion el art. 1124 C.c,,
nuestro ordenamiento propugna pues una solucion similar a la alcanzada en
¢l derecho anglosajén: el incumplimiento del banco se sanciona con la obli-
gacion de pagar interés legal o convencional sobre la suma impagada, y ade-
mas con la de resarcir el dafio emergente y el lucro cesante que su actuacion
antijuridica ha causado a la contraparte (644).

(642) En este sentido véase la interesante S del Bundesgericht suizo de 7.7.64 (en AWD,
1964, p. 395) con comentario de EISEMANN.

(643) En igual sentido se pronuncia HERNANDEZ GIL: eDerecho de obligaciones», p.
178; cfr. también ESPINAR: «Resolucién e indemnizacién en las obligaciones reciprocas» en
«Homenaje Castans, 11, (1969), p. 154.

(644) Sobre la determinacién de la cuantfa de los dafios y perjuicios, cfr. nota 31 «su-
pran),
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VIL Obligaciones del beneficiario

A) En lainmensa mayoria de los casos, el contrato de carta de crédito es un
contrato unilateral, del que Gnicamente surgen obligaciones para el benefi-
ciario. La entrega de los documentos no constituye una obligacién, ya que el
banco carece del correspondiente derecho a exigir su cumplimiento; se trata
més bien de una carga que al beneficiario le interesa cumplir en su propio
provecho, y a cuyo cumplimiento el banco ha condicionado la realizacion del

pago.

B) Sélo en algunos supuestos especiales surge una auténtica obligacion del
beneficiario de entregar los documentos resefiados en la carta de crédito. Se
da esta situacion en los créditos documentarios en los que el beneficiario ha
recibido anticipos del banco; en estos supuestos se debe entender que el bene-
ficiario asume de forma implicita, y aun sin necesidad de pacto expreso, la
obligacion de cobrar el crédito documentario contra entrega de los documen-
tos exigidos (645).

Otra situacion en la que pesa sobre el beneficiario la obligacion de en-
tregar los documentos, se presenta en aquellos supuestos en los que el banco
le ha concedido un crédito subsidiario (sobre su concepto y regulacion ver p.
320 «infra»). En estos casos el beneficiario esta obligado a utilizar el crédito
principal y hacer posible de este modo la extincién por compensacién de su
deuda frente al banco como ordenante del crédito subsidiario (646). Este de-
ber se halla implicito en toda solicitud de crédito subsidiario, y, en ausencia
de pacto expreso, encuentra su fundamento en el principio de la buena fe
contractual (arts. 57 C.COm. y 1258 C.c.).

(645) Véase también lo dicho sobre los créditos documentarios con cl4usula roja y cldusu-
la verde en la p. 269 «supra»; en estos casos es habitual que el beneficiario expresamente y por
escrito asuma el compromiso de entregar los documentos.

(646) FERNANDEZ-NOVOA en RDM, 30, (1960), p. 52.

299



VIII. Derechos del beneficiario: la movilizacion del crédito
documentario

1. Introduccion.

A) Como consecuencia de la emision del crédito documentario, el benefi-
ciario dispone de un derecho de crédito frente al banco, condicionado a la en-
trega de los documentos, derecho que en multitud de ocasiones querrd movi-
lizar, bien para pagar a sus suministradores, o bien por precisar de fondos li-
quidos. El derecho ha previsto tres caminos para que el beneficiario pueda
utilizar anticipadamente su derecho de crédito frente al banco: cediendo di-
cho derecho de crédito a un tercero, transfiriendo el crédito documentario a
un segundo beneficiario u obteniendo un crédito documentario subsidiario
(647). Las tres posibilidades —totalmente diferentes en cuanto a su naturale-
za y sus efectos juridicos— vienen sin embargo a cumplir una misma finali-
dad econdmica.

B) Quizi sea conveniente resaltar que las tres posibilidades mencionadas
son ejercitadas antes de la entrega de los documentos, es decir, cuando la
obligacién del banco aun es condicional; una vez entregados los documentos,
el beneficiario recibird de inmediato el importe del crédito documentario
—si el pago es al contado— o —si el pago es diferido— se convertird en
acreedor de una obligacion pura, pero a término frente al banco. En este @lti-
mo supuesto, el beneficiario también puede estar interesado en movilizar el
crédito del que dispone, lo que normalmente se efectuard mediante su des-
cuento en una institucion financiera. Este descuento sera mas fAcil si el com-
promiso del banco - emisor se halla formalizado en un titulo - valor, aunque
ningiin impedimento juridico se opone a que un banco descuente créditos no

(647) El beneficiario en cambio, no puede transmitir la carta de crédito, ya que ésta ni es
un titulo valor, ni mucho menos un titulo a la orden (GUTTERIDGE/MEGRAH, p. 157;
FERNANDEZ-NOVOA, en RDM, 29 (1960), p. 84; GARRIGUES: «Contrafos bancarioss, p.
645; STOUFFLET, p. 335).
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incorporados a efectos del comercio (648). En todo caso, la relacion que se
establezca entre banco - descontante y beneficiario queda totalmente al mar-
gen del crédito documentario.

2. Cesion del derecho de crédito

A) El beneficiario que desea traspasar su propio crédito documentario a un
tercero, dispone de dos caminos para alcanzar este fin: bien cediendo el dere-
cho de crédito condicional del que dispone frente al banco (tal como prevén
expresamente los arts. 47 RUU (1974) y 55 RUU (1983) o bien transfirien-
do el crédito documentario a un segundo beneficiario en base a la regulacién
prevista en los arts. 46 RUU (1974) y 54 RUU (1983) (649).

El primer supuesto constituye una simple cesién de un crédito, mediante
la cual el cesionario se coloca en la misma posicién juridica de la que disfru-
taba el beneficiario, con la consecuencia de que el pago sigue condicionado a
la entrega de los documentos exigidos en la carta de crédito original. La
transferencia del crédito documentario, por el contrario, otorga al cesionario
una posicion juridica nueva, que no est4 expuesta a las excepciones de las que
el banco disponga frente al beneficiario y en la que el derecho de crédito se
halla condicionado a la entrega por el transferido de sus propios documentos
(650).

B) Las Reglas y Usos Uniformes no regulan la cesion del derecho de crédi-
to del beneficiario; se limitan a resaltar que aunque en la carta de crédito éste

(648) Asfi URIA; «Derecho Mercantils, p. 661; también STAUDER: «Das Dokumenten-
geschéft mit hinausgeschobener Zahlung» en «Liber Amicorum Schnitzers (1979), p. 443.

(649) La diferencia la recogen: CANARIS, p. 535; SCHLEGERLBERG-HEFERMEHL, n.
m. 233; ZAHN, p. 96; SCHARRER, p. 124; EISEMANN/EBERTH, p. 139; SCHINNERER /A
VANCINI, p. 91; LIESECKE, en WM, 1976, p. 261; GUTTERIDGE/MEGRAH, p. 165; F10-
RENTINO, p. 252; MOLLE: «/ contratti bancari, p. 613; STOUFFLET, p. 345; LUCKE, p. 149.

Antes de la reforma de las Reglas y Usos Uniformes, de 1974, existian dudas sobre la posi-
bilidad de que el beneficiario realizara una cesién de derecho de su crédito frente al banco. El
Bundesgerichthof alemén habfa entendido que esta posibilidad estaba exclufda por el art. 46
RUU (ver LIESECKE en WM, 1976, p. 261; EISEMANN en «Festschrift Birmanns, p. 277); pa-
ra clarificar la situacion, en la revision de 1974 se ha introducido el art. 47 RUU.

Véase también FERNANDEZ-NOVOA en RDM, 29 (1960), p. 73 que no menciona la ce-
sién del derecho de crédito y solo se refiere a la posibilidad de que el beneficiario otorgue a su
proveedor un mandato para que éste perciba el importe del crédito en nombre del primero, pero
por cuenta propia.

(650) CANARIS, p. 535.
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no se defina como transferible, el beneficiario puede ceder su derecho (651)
frente al banco, rigiéndose tal cesién por el ordenamiento juridico que resul-
te aplicable (652).

C) De resultar aplicable nuestro ordenamiento, éste establece que todos los
derechos (incluso los condicionales) son transmisibles, salvo pacto en contra-
rio (art. 1112 C.c.). Por lo tanto, nada se opone a que el beneficiario ceda su
derecho de crédito a un tercero, excepto si en la carta de crédito se hubiera
incluido una prohibicién expresa. A estos efectos debe entenderse que el he-
cho de que la carta de crédito caracterice el crédito documentario como no
transferible @inicamente tiene la virtualidad de prohibir la transferencia, pero
no la cesion del crédito documentario. En ausencia de una mencién que haga
referencia expresa a la prohibicién de ceder el derecho de crédito, el benefi-
ciario podra cederlo al tercero que libremente elija, sin necesidad del consen-
timiento del banco, bastando con que el cedente o el cesionario pongan en
conocimiento del banco la transmisién. El banco, desde ese momento, que-
dara obligado con el cesionario, y no se reputaré pago legitimo sino el que se
hiciera a éste (art. 347 C.Com. (653)).

D) Documentos: La carga consistente en la entrega de los documentos no
se ve afectada por la cesién del derecho de crédito; los documentos original-
mente exigidos tendrén que ser entregados para que surja la obligacién de
pago a cargo del banco. Ya se ha sefialado que no hay inconveniente en que
los documentos no sean entregados por el propio beneficiario, sino por un
tercero (ver p. 261 «supra»). En el caso de que el derecho de crédito haya si-
do objeto de cesidn, ocurrira con frecuencia que sea el propio cesionario el
que haga llegar los documentos al banco. Esta situacion se presentara cuan-
do el beneficiario haya recibido los documentos del ordenante al tiempo de la
cesion, o cuando por su propia naturaleza los pueda obtener sin el concurso
del ordenante. Fuera de estos supuestos, el principio de la buena fe exige que
se entienda implicita en toda cesién de un crédito documentario un compro-
miso del beneficiario - cedente de entregar al banco los documentos exigidos
por la carta de crédito, posibilitando de esta forma el cobro por el cesionario.

(651) El original inglés habla de aproceeds», que en la traduccién espafiola de las RUU
(1974) se ha traducido erréneamente como «exigibles».

(652) La aplicabilidad se determinard segtin la norma de conflicto contenida en el art.
10.5. C.c.

(653) El art, 347 C.Com. cs aplicable, ya que el crédito del beneficiario frente al banco,
surgido de un acto de comercio, debe ser considerado ecrédifo mercantils, tal como exige el
propio articulo «in initio».
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Quizé convenga resaltar que el derecho del cesionario se halla totalmente su-
bordinado al cumplimiento de este compromiso, puesto que si el beneficiario
no llega a entregar los documentos, nunca surgiré la obligacién del banco de
pagar el importe del crédito al cesionario.

Algiin problema se puede plantear, finalmente, en el caso de que el be-
neficiario, después de ceder el crédito a un tercero y comunicar la cesion al
banco, presente los documentos al banco - emisor a través de su propio ban-
co. Como ya se ha sefialado (p. 261 «supra») existe un uso bancario, en vir-
tud del cual todo banco que presenta documentos, se halla automaticamente
facultado para cobrar el crédito documentario. El banco - emisor se encon-
trara pues ante el dilema de si debe pagar al cesionario o al banco - presenta-
dor. En nuestro ordenamiento no puede caber duda que el banco - emisor de-
bera decidirse por pagar al cesionario y no al banco - presentador, ya que en
caso contrario el pago carecera de fuerza liberatoria (art. 347 C.Com.). La
norma del Cédigo de Comercio se impone al uso bancario (art. 2 C. Com.)
(654).

E) Como es sabido, en nuestro derecho el deudor puede oponer al cesiona-
rio las mismas excepciones de las que disponia frente al cedente. A falta de
una norma especifica que asf lo establezca, esta consecuencia se deduce del
principio general de que la cesion, realizada sin necesidad de consentimiento
del deudor, no puede gravar su posicion (655). Por ello, el banco podréa opo-
ner al cesionario las mismas excepciones que al beneficiario, y en especial la
de pago por compensacién (656).

F) En resumen, la cesién de su derecho de crédito frente al banco es una de
las posibilidades de las que el beneficiario dispone para movilizar el crédito
documentario. La cesion, sin embargo, no otorga al cesionario una situacion
de seguridad pareja a la que le otorga la transferencia del crédito documen-
tario (657), por estar el cumplimiento del derecho cedido condicionado a la

(654) GUTTERIDGE/MEGRAH, p. 166, sin embargo, llegan a la conclusién contraria,
baséndose en diferentes sentencias inglesas (cfr. nota 674 «infra»).

(655) Esta es la postura dominante en nuestra doctrina; CASTAN: «Derecho civil es-
paiiol, comtin y forals, 1111, (1974), p. 307; ALBALADEJO: «Derecho civils, 11, 1.4, (1977), p.
343: FERNANDEZ-NOVOA en RDM, 29 (1960), p. 87. Véase sin embargo la opini6n disidente
de DIEZ-PICAZO; «Fundamentoss, 1, p. 798, segfin la cual las excepciones derivadas de la rela-
cién personal del deudor cedido con el cedente quedan extinguidas en el momento en que el
acreedor consienta la cesidn.

(656) De igual opinién para el Derecho francés STOUFFLET p. 347,
(657) EISEMANN/EBERTH, p. 142.
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entrega de los documentos, y por quedar sujeto el cesionario a las mismas
excepciones que el beneficiario. En la préctica la cesion solo tiene sentido en
aquellos casos en los que el cesionario recibe los documentos en el mismo
momento de la cesion o los puede obtener sin intervencion del beneficiario
(658).

3. Transferencia del crédito documentario
3.1. Introduccion y naturaleza juridica

A) La transferencia (659) es una formula especifica y exclusiva del crédito
documentario, mediante la cual el beneficiario puede movilizar su crédito
frente al banco y transmitir a un tercero la seguridad de la que goza. Este ter-
cero con frecuencia seré su proveedor o suministrador, aunque la transferen-
cia también se puede utilizar como garantia de un crédito otorgado por una
entidad financiera distinta del banco - emisor.

B) Las Reglas y Usos Uniformes (1974) prevén en su art. 48, al que corres-
ponde el 54 en la Gltima revisi6n, una regulacion bastante minuciosa —aun-
que no exenta de lagunas y oscuridades— para la transferencia del crédito
documentario. Las imprecisiones de las Reglas y Usos Uniformes por un la-
do, y la introduccion de una cuarta persona (el transferido) en el ya de por si
denso entramado de relaciones entre ordenante, banco y beneficiario, hacen
que la transferencia incremente considerablemente la complejidad de la ope-
racion.

Siguiendo su postura eminentemente pragmatica, las Reglas y Usos
Uniformes han huido de dar una definicién de lo que ha de entenderse por
transferencia de un crédito documentario, limitdndose a decir que son crédi-
tos documentarios transferibles aquellos en los que el beneficiario tiene el de-

(658) Sin embargo, la aseveracién de STAUDER en AWD, 1969, p. 385 de que en la préc-
tica no se producen cesiones, parece que no se ajusta a la realidad.

(659) Sobre la transferencia en general puede verse GARRIGUES: «Contratos banca-
rios», p. 643; FERNANDEZ-NOVOA: «Crédifos documentarios fransferibles y subsidiarioss
en RDM, 29, (1960), p. 67 y 30, (1960), p. 7; VIDAL, p. 173; CANARIS, p. 538; SCHLEGEL-
BERGER/HEFERMEHL, n. m. 233; ZAHN, p.90; EISEMANN/EBERTH, p. 130; SCHINNE-
RER/AVANCINI, p.91; SCHARRER, p. 121; KOZOLCHYK, p.602; GUTTERIDGE/ MEGRAH
p. 156; FIORENTINO, p. 252; MOLLE: «f contratfi bancari», p. 614; LUCKE, p. 136; BON-
TOUX: «Considérations sur le crédif documentaire transférable» en Rev. de la Banque, 1961,
p. 665 y en Banque, 1969, p. 863; FOLCO: «Sulla transferibilitc dei crediti documentaris en
BBTC, 1954, I, p. 610; MICHELI: «Transferimento del credifo documentario» en BBTC,
1953, 11, p. 39; véase también la tesis doctoral de HAHN; «Die Ubertragung von Dokumenten-
akkreditiven» (1968).
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recho de dar instrucciones al banco - emisor (660), para que el crédito —pre-
via la aceptacion de la transferencia por el banco— pueda ser utilizado en su
totalidad o en parte por uno o més terceros (arts. 46a)y b) RUU (1974) y 54
a) y ¢) RUU (1983)).

C) ;Cual es la naturaleza juridica de la transferencia, en virtud de la cual el
beneficiario tiene derecho a instruir al banco para que el crédito sea utiliza-
ble por un tercero? La contestacion a esta pregunta no es sencilla, porque la
transferencia no encuadra en ninguna de las instituciones tradicionales del
Derecho Civil.

D) Igual que el crédito documentario en su conjunto se ha intentado enca-
jar en la institucion civil de la delegacion, se ha querido ver en la transferen-
cia una cesién de créditos (661). Esta postura, sin embargo, ha sido préactica-
mente abandonada, porque existen fundamentales diferencias entre la trans-
ferencia del crédito documentario y la cesién de créditos: en primer lugar de-
be resaltarse que la transferencia exige la aprobacion del banco, lo que —al
menos en nuestro ordenamiento— es incompatible con la naturaleza de la
cesién de crédito, que por naturaleza puede efectuarse sin consentimiento del
acreedor (cfr. art. 347 C.Com.); y en segundo lugar, hay que sefialar que la
cesion es inidénea para hacer surgir una relaci6n juridica de nuevo cufio en-
tre el banco y el segundo beneficiario. Como ya se ha senalado (cfr. p. 304
«supra») en una cesion el deudor puede hacer valer frente al cesionario las
mismas excepciones de las que disponia frente al cedente. Este principio apli-
cado a la transferencia del crédito documentario implicaria que el derecho
del segundo beneficiario frente al banco estaria condicionado por la relacién
juridica existente entre la institucion financiera y el primer beneficiario, y es-
ta conclusion es incompatible con la propia funcion de la transferencia: crear
en favor del segundo beneficiario una posicion juridica totalmente indepen-
diente de la del primer beneficiario (662).

(660) O al banco - pagador en caso de que éste intervenga.

(661) REICHARDT: «Das Akkreditivs, en ZHR, 88 (1926) p. |; FOLCO en BBTC, 1954,
I, p. 609; WIELE, p. 70. En igual sentido las SS de la Corte Suprema italiana de 22.7.53 (en
BBTC, 1954, IL, p. 11) y de 24.9.60 (en BBTC, 1962, I1, p. 161). Sobre esta postura en general
cfr. la exposicién de HAHN, p. 53 y p. 70.

(662) De igual opinién: CANARIS, p. 539; SCHLEGELBERGER /HEFERMEHL, n. m.
234: LIESECKE en WM, 1976, p. 261; STAUDER en AWD, 1958, p. 47; ZAHN, p. 93; EISE-
MANN/EBERTH, p. 138; SCHARRER, p. 122; SCHONLE, p. 126; FERNANDEZ-NOVOA en
RDM, 29 (1960), p. 85; GARRIGUES: «Contratos bancarios», p. 646, MOLLE; «Considera-
zioni sulla natura del transferimento del credifo documentarios en BBTC, 1962, 11, p. 167,
«Contratti bancaris, p. 616; LUCKE, p. 140; STOUFFLET, p. 343.
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E) La naturaleza de la transferencia del crédito documentario, en realidad,
se concreta en la perfeccion de un segundo contrato de carta de crédito, esta
vez entre banco - emisor y segundo beneficiario, en virtud del cual el banco
asume una nueva promesa de pago, abstracta e independiente con respecto a
la primera carta de crédito, con respecto al contrato subyacente, y con res-
pecto al contrato de comisién entre banco y ordenante (663).

Al emitir la segunda carta de crédito, el banco actfia por cuenta tanto
del ordenante como del primer beneficiario; del ordenante, porque éste le dio
instrucciones para que abriera un crédito documentario transferible, y le au-
toriz6 para emitir una nueva carta de crédito en favor del segundo beneficia-
rio; y del primer beneficiario, porque la designacién del segundo beneficia-
rio, y la determinacidn del importe, del precio unitario y del plazo de validez
del segundo crédito dependen de las instrucciones que el primer beneficiario
dé al banco (asi lo declaran expresamente los arts. 46 a) RUU (1974) y 54 a)
RUU (1983)). La esencia de la relacion entre el banco y el primer beneficia-
rio radica por lo tanto en un mandato, que por reunir los requisitos del art.
244 C.Com., constituira un contrato de comisién (664). Esta comisién —en
la que el primer beneficiario es el comitente y el banco el comisionista— se
sobrepone al contrato de carta de crédito existente entre ambos, y su objeto
consiste en que el banco, actuando en nombre propio y por cuenta del primer
beneficiario, emita una nueva carta de crédito en favor del segundo benefi-
clario.

3.2. Requisitos

A) Para que un crédito documentario pueda ser transferido por el banco -
emisor siguiendo las instrucciones del primer beneficiario, es preciso —se-
gan establecen las Reglas y Usos Uniformes— que se cumplan los dos si-
guientes requisitos (665): ’

(663) Esta es la postura dominante en la doctrina, defendida por la totalidad de los auto-
res citados en la nota precedente. Unicamente SCHARRER parece esbozar una solucion alterna-
tiva, al configurar la transferencia como una novacién extintiva, sometida a una condicién reso-
lutoria consistente en que el beneficiario no haga uso del crédito documentario, dentro del tér-
mino fijado en la segunda carta de crédito. La solucién, en mi opinién, no logra convencer por
su artificialidad, y porque no cubre el derecho del primer beneficiario a sustituir las facturas
(art. 46 f) RUU (1974) y art. 54 ) RUU (1983)). _

(664) La configuracién de esta relacién como un mandato es expresamente defendida por
MOLLE: «] contratti bancaris, p.617.

(665) Téngase en cuenta que, de acuerdo con la normativa de control de cambios espafio-
la, los créditos documentarios no se podr4n abrir como transferibles si la autorizacién adminis-
trativa no lo permite expresamente (cfr. art. 7 f) de la OM de 25.9.68 y art. 17 Res. de la Direc-
cién General de Comercio Exterior de 20.11.68).
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B) En primer lugar, es imprescindible que en la carta de crédito emitida
por el banco en favor del primer beneficiario se establezca expresamente el
carécter transferible del crédito documentario (art. 46 d) RUU (1974) y art.
54 b) RUU (1983)) (666). En ausencia de tal mencién, el crédito documenta-
rio debe considerarse como no transferible. La razén de esta regla es eviden-
te: en los créditos documentarios los documentos entregados por el benefi-
ciario act@ian de garantia de los derechos de crédito del banco frente al orde-
nante; y el valor de los documentos dependeré en forma decisiva de la serie-
dad y responsabilidad del beneficiario; por ello al banco no le es indiferente
que el beneficiario sea la persona con la que inicialmente contrato o un terce-
ro. En consecuencia, el hecho de que un crédito documentario se emita como
transferible tiene la consecuencia de que el valor de los documentos como ga-
rantia del crédito disminuye, pues el banco desconocera quién sera el que, a
fin de cuentas, los entregue. Esta es la razon por la que los bancos siempre
consideran los créditos documentarios transferibles con ciertas reservas
(667).

Las Reglas y Usos Uniformes aconsejan expresamente que inicamente
se utilice el término «transferible» para designar la transferibilidad de un
crédito documentario. Los términos «divisible», «fraccionablen, «cedible» o
«transmisible» no afiaden nada al significado del término transferible y no
deben utilizarse (art. 46 d) RUU (1974) y art. 54 b) RUU (1983)) (668).

C) En segundo lugar, las Reglas y Usos Uniformes, para evitar una cadena
de transferencias «ad libitum», establecen que los créditos documentarios
transferibles solo pueden ser transferidos una vez. Ulteriores transferencias
s6lo son posibles si en la carta de crédito expresamente se ha recogido esta
posibilidad (669). La «ratio» de esta regla debe buscarse en la proteccion del
ordenante, puesto que gracias a ella tiene la certeza que —salvo autorizacion

(666) No hay inconveniente para que la tarnseribilidad no se encuentre en la version ori-
ginal de la carta de crédito, sino que se introduzca como consecuencia de una novacion, siempre
que se cumplan los requisitos sefialados en el art. 3 ¢) RUU (1974) y art. 10 d) RUU (1983).

(667) STOUFFLET, p. 335.

(668) Véase sin embargo la critica de GUTTERIDGE/MEGRAH, p. 161, que abogan por
el mantenimiento del término «divisibles.

(669). Cfr., FERNANDEZ-NOVOA en RDM, 30, (1960), p. 16; SCHINNERER /AVANCINI,
p. 93 entienden que dado el tenor literal del art. 46 ¢) RUU (1974) —que hoy corresponde al art.
54 ¢) RUU (1983)— estas sucesivas transferencias no serdn en realidad auténticas transferen-
cias en sentido técnico, y que la normativa de las Reglas no seré de aplicacién; por ello, las par-
tes deberian prever expresamente —entre otros— el problema de la sustitucién de facturas.
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expresa— el crédito documentario sélo seré utilizado por un tercero que, al
menos, goza de la confianza del beneficiario y est4 unido a éste por un lazo
contractual. A la vista de esta «ratio» nada se opone a que, si el segundo be-
neficiario deja transcurrir el plazo de utilizacién del crédito documentario
sin hacer uso de él (670), el primer beneficiario lo pueda transferir nueva-
mente a otra persona (671).

El requisite de que el crédito documentario, salvo pacto en contrario, no
puede ser transferido mas que una Gnica vez tampoco, se viola si, estando
permitidas las expediciones parciales, se transfieren separadaménte fraccio-
nes del crédito a diferentes segundos beneficiarios, siempre por supuesto que
la suma de dichas fracciones no sobrepase el importe maximo (672) (673).
En estos casos se dice que el crédito transferible también es divisible. Convie-
ne resaltar que para que un crédito sea divisible, no es preciso que asi se indi-
que expresamente en la carta de crédito, siendo suficiente con que no se ha-
yan prohibido las expediciones parciales; asi se deduce de la regla contenida
en los arts. 35 a) RUU (1974) y 44 a) RUU (1983), segtin la cual las expedi-
ciones parciales estan permitidas, salvo que la carta de crédito expresamente
las prohiba (674). Debe tenerse en cuenta que las transferencias de diferentes
fracciones de un crédito documentario constituyen en su conjunto una tnica
transferencia y que los diferentes transferidos son todos ellos segundos bene-
ficiarios (675).

(670) O rechaza expresamente la oferta contenida en la carta de crédito que le ha enviado
el banco.

(671) ZAHN, p. 92; EISEMANN/EBERTH, p. 132.

(672) Ej.: el primer beneficiario dispone de un crédito transferible de 100, en el que no se
prohiben expresamente las expediciones parciales; no hay inconveniente de que tranfiera crédi-
tos de 20 a A, de 30 a B y de 25 a C; sin embargo A no puede transferir su crédito a D.

(673) En el caso de que las expediciones parciales no estén prohibidas, no hay inconve-
niente para que una parte del crédito quede para ser utilizado directamente por el primer benefi-
ciario (ver SCHINNERER/A 107VANCINI, p. 93).

(674) Es pensable una situacién en la que el ordenante desee permitir expediciones par-
ciales, pero prohibir al beneficiario que realice transferencias parciales; no hay inconveniente en
que en este caso el ordenante instruya al banco para que abra un crédito documentario transferi-
ble, con expediciones parciales permitidas, pero con fracciones no tranferibles por separado,
(«crédito documentario transferible no divisibles).

(675) EISEMANN/EBERTH, p. 132; PUENTE MUROZ en RGLJ, 1972, p. 603 habla sin
embargo de «ferceros, cuartos, beneficiarioss.
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3.3. Relacion juridica entre primer y segundo beneficiario

A) Entre primer y segundo beneficiario existe un contrato subyacente, en
virtud del cual el segundo beneficiario se compromete a realizar una presta-
cién, y el primer beneficiario a satisfacerle un precio. El pago se realiza a
través de la transferencia del crédito documentario, produciendo esta trans-
ferencia la misma virtualidad que la apertura del crédito documentario: el
efecto solutorio sélo tiene lugar en el momento en que el banco efectivamen-
te cumpla con su obligacién de pago frente al segundo beneficiario. La trans-
ferencia del crédito documentario se hace pues a efectos «pro solvendo» y no
«pro soluton, de acuerdo con la regla general contenida en el art. 1170 C.c.
(véase también p. 106 «supra»).

B) En cuanto a los restantes efectos de la relacion juridica, se pueden apli-
car las conclusiones alcanzadas con respecto a la relacién entre beneficiario
y ordenante en la primera seccién de esta segunda parte.

3.4. Relacién juridica entre banco y primer beneficiario
3.4.1. La solicitud de transferencia, su aceptacion y sus efectos

A) Ya se ha dicho que la relacién juridica entre banco y primer beneficiario
esta dominada por la idea de la comision: el primer beneficiario instruye al
banco para que éste emita un nuevo crédito documentario en favor del se-
gundo beneficiario, y la entidad financiera, aceptando la oferta de mandato,
cumple el encargo recibido. Debe destacarse la similitud existente entre las
posiciones juridicas del ordenante y del primer beneficiario, pues ambos ac-
tan como comitentes de la entidad financiera.

La oferta del primer beneficiario pidiendo la transferencia del crédito se
plasma en un documento que en la practica bancaria se denomina «solicitud
de transferencia», en el cual el primer beneficiario sefiala las principales ca-
racteristicas del nuevo crédito documentario que el banco ha de emitir en fa-
vor del segundo beneficiario. Debe resaltarse que el banco inicamente debe-
r4 aceptar la solicitud de transferencia si recibid instrucciones de su ordenan-
te de abrir un crédito documentario transferible; en caso contrario incurrira
en responsabilidad (676).

(676) No obstante, si a pesar de carecer de autorizaci6n del ordenante, el banco aceptara
la solicitud del primer benéficiario de que se realizara una transferencia, no puede caber duda de
que la transferencia serfa valida (ver p. 235 «supra»);. el banco sin embargo habria incumplido
su contrato con el ordenante e incurrirfa por ello en responsabilidad.
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B) Contenido de la solicitud de transferencia: Como regla general debe re-
saltarse que el contenido de la segunda carta de crédito debe ser idéntico al
de la primera. Asi lo establecen los arts. 46 e) RUU (1974) y 54 ¢) RUU
(1983), al ordenar que «el crédito puede transferirse dnicamente bajo los tér-
minos y condiciones especificados en el crédito original». Aqui trasluce la
idea de que el primer beneficiario est4 traspasando el crédito del que dispone
al segundo. Sin embargo, la regla general no es absoluta, y la propia funcién
econémica de la transferencia exige que el primer beneficiario pueda instruir
al banco para que se introduzcan en la segunda carta de crédito unas pocas
modificaciones, recogidas en los mencionados articulos:

a) El importe del segundo crédito puede ser inferior al del primero, es-
tando en este caso el banco obligado a pagar la difefencia resultante, que:
normalmente serd el beneficio, directamente al primer beneficiario.

La reduccién del crédito se puede realizar, segiin declaran expresamente
las Reglas, disminuyendo su importe méaximo o reduciendo el precio unitario
de las mercancias.

b) El plazo de validez del crédito documentario y el plazo de expedicién
de las mercancias pueden ser reducidos (677); esta reduccion tiene la finali-
dad de dejar tiempo al primer beneficiario para la sustitucion de facturas y
ademas la de ofrecerle, en caso de que el segundo beneficiario incumpla, un
espacio de tiempo para realizar por si mismo la entrega de los documentos
(678);

¢) La cantidad de las mercancias también puede ser reducida, salvo que
en la carta de crédito original se hubieran prohibido las expediciones parcia-
les, puesto que, en ausencia de tal prohibicién, nada se opone a que tanto el
primer como el segundo beneficiario utilicen solo parcialmente el crédito do-
cumentario (679);

(677) Pero siempre dentro de los limites fijados por la carta de crédito original: si el plazo
corre del 1 al 15 de diciembre, puede ser reducido para que corra del 3 al 12; el primer beneficia-
rio sin embargo no podré indicar un plazo que comience el 26 de noviembre para terminar el 3
de diciembre.

(678) FERNANDEZ-NOVOA en RDM, 30 (1960), p. 22.

(679) La descripcion de las mercancias en la segunda carta de crédito, sin embargo, debe
ser idéntica a la de la primera (de otra opinién FERNANDEZ-NOVOA en RDM, 30 (1960), p.
22); este requisito se debe a que las facturas deben reproducir con absoluta literalidad la descrip-
cion recogida en la carta de crédito (art, 32 ¢) RUU (1974) y art. 41 ¢) RUU (1983)). En conse-
cuencia la factura del segundo beneficiario deber4 reproducir exactamente la descripcién de la
segunda carta de crédito y con ello la de la primera carta de crédito. Este requisito tiene impor-
tancia para el banco, ya que si el primer beneficiario, por cualquier causa, no llega a sustituir la
factura del segundo beneficiario por la suya propia, el banco se encontrara con que ha aceptado
una factura que podria ser rechazada por el ordenante, por no ajustarse literalmente la descrip-
cripcion de las mercancias a las instrucciones que éste habia dado al banco.
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d) El lugar de pago del crédito documentario puede ser modificado, tan-
to dentro del propio pafs del primer beneficiario como al extranjero, a menos
que el crédito original establezca lo contrario (680) (arts. 46 g) RUU (1974)
y 54 g) RUU (1983)); esto en ocasiones implicard que el banco tendré que
utilizar los servicios de un banco - pagador, que, como representante suyo,
realice el pago en el lugar indicado por el primer beneficiario.

¢) En la dltima revisién de las Reglas, se han afiadido dos nuevos ele-
mentos cuya modificacién puede ser solicitada por el primer beneficiario: se
trata de la reduccién del plazo para presentar los documentos tras su emi-
sion, y del incremento de la suma asegurada fijada en el documento de segu-
ro.

C) Al ser el contenido de la segunda carta de crédito necesariamente igual
al de la primera —con las diferencias ya sefialadas— los documentos a entre-
gar por el segundo beneficiario también deben de ser los mismos exigidos al
primer beneficiario; sin embargo, las Reglas y Usos Uniformes permiten que
dichos documentos contengan el nombre del primer beneficiario, en vez del
ordenante (681), salvo que en la primera carta de crédito se exigiera especifi-
camente que en algiin documento (excepto en la factura) apareciera el nom-
bre del ordenante, en cuyo caso este requisito debe ser respetado, incorpo-
randolo a la segunda carta de crédito (arts. 46 €) RUU (1974) y 54 ¢) RUU
(1983)) (682).

La necesaria identidad del contenido de ambas cartas de crédito es tan
estricta, que el banco no debe condicionar su pago frente al segundo benefi-
ciario a la entrega de documentos adicionales, que excedan de los requeridos
por la carta de crédito original, ni aun en el caso de que la Gnica finalidad de
estos documentos sea la de asegurar la buena calidad de las mercancias
(683). Esta aseveracion se fundamenta en el hecho de que el banco —en caso
de exigir documentos adicionales— podria llegar a encontrarse en una situa-

(680) Téngase en-cuenta el art. 17 dela Resolucion de la Direccién General de Comercio
Exterior de 30.11.68, segfin la cual la transferibilidad del crédito serd siempre dentro del mismo
pafs donde resida el proveedor, salvo que de forma expresa se autorice lo contrario.

(681) Autorizacién de la que en la prictica se hace frecuente uso, ya que el primer benefi-
ciario no tendré interés en que el segundo conozea el nombre de su ordenante.

(682) Cfr. SCHINNERER/AVANCINIL, p. 94.

(683) De otra opinién: FERNANDEZ-NOVOA en RDM, 30 (1960), p. 23; también REI-
CHARDT en ZHR, 88 (1926), p. 70.
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cién en la que necesariamente incumplird o bien sus obligaciones frente al
ordenante o bien frente al segundo beneficiario=(684).

D) Aceptacion o rechazo por el banco: Recibida por el banco la solicitud de
transferencia del beneficiario —cuyo contenido acabo de esbozar— la insti-
tucion financiera tiene la facultad —con las limitaciones que luego se di-
rdn— de aceptar o rechazar libremente la propuesta de la contraparte (685).
Sin embargo, la postura que mantengo dista de ser uninime en la doctrina
internacional, puesto que existen varios autores que rechazan la necesidad de
una segunda declaracién de voluntad (686), al partir de la idea que el banco,
al emitir el crédito documentario en forma transferible, se ha comprometido
«a priori» a realizar la transferencia en las condiciones y en favor de la per-
sona que el primer beneficiario le indique.

Esta postura, sin embargo, no es compartida por la doctrina mayorita-
ria (687), que defiende la opinién de que el banco no esta obligado a realizar
la transferencia, a no ser que otorgue «a posteriori» su consentimiento a las
instrucciones del primer beneficiario y a la persona del segundo beneficiario.
Creo que son varios los argumentos que se pueden aducir en favor de esta (-
tima postura:

(684) Un ejemplo puede clarificar la idea: supdngase que el banco exige un certificado de
calidad al segundo beneficiario, que no venia requerido en la carta de crédito original. El segun- .
do beneficiario presenta los deméas documentos y ademds un certificado que sefiala un ligero de-
fecto de la mercancia. El banco se encontraria en una situacién insostenible: frente al segundo
beneficiario estard obligado a rechazar los documentos, pero frente al ordenante, deber4 acep-
tarlos. Piénsese que el ordenante le instruyé para que pagara, si el primer o el segundo benefi-
ciario presentaban determinados documentos. Estos han sido presentados y el banco a pesar de
elio no ha pagado, incumpliendo por lo tanto el mandato recibido; el que la mercancia sea lige-
ramente defectuosa es a estos efectos totalmente irrelevante, ya que el ordenante, por la razén
que sea, podia tener interés en recibir la mercancia, aunque fuera defectuosa.

(685) La declaracion de voluntad del banco normalmente no toma forma expresa, sino

que debe deducirse wex factis concludentibus» de la emisién de la carta de crédito. Cfr. sobre
esta materia lo dicho en la p. 115 wsupra» al estudiar la relacién entre banco y ordenante.

(686) CANARIS, p. 539; GUTTERIDGE/MEGRAH, p. 159; v. GODIN en RGR Komm z.
HGB p. 601; GARRIGUES: «Confratos bancarioss, p. 646 «in fines; sobre este problema en ge-
neral véase BAUMHOFENER: «Die doppelte Zustimmung der Akkreditivbank zur Ubertra-
gung von Dokumentenakkreditiven» en WM, 1969, p. 1462. .

(687) FERNANDEZ-NOVOA en RDM, 30 (1060), p. 23; ZAHN, p. 57; LIESECKE, en
WM, 1976, p. 261 SCHLEGELBERGER;’HEFERMEHL, n. n. 234; E]SEMANN;'EBE_RTH. p-
134; SCHARRER, p. 121; WIELE, p. 72; STAUDER en AWD, 1968, p. 49; BAUMHOFENER en
WM, 1969, p. 1465; PETERS en WM, 1978, p. 1036; SCHONLE, p. 126; SCHINNERER/
AVANCINI, p. 92 (aunque con ciertas limitaciones).
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En primer lugar, debe sefialarse que los arts. 46 b) RUU (1974) y 54 ¢)
RUU (1983) establecen con claridad que el banco que recibe instrucciones de
efectuar una transferencia, no tendra obligacion alguna de efectuarla si no es
dentro de los limites y en la forma a los que expresamente haya dado su con-
formidad. La clara literalidad del parrafo por si sola deberia ser suficiente
para zanjar la discusion (688).

En segundo lugar, debe recordarse que, dentro de ciertos limites, la rela-
ci6n entre banco y beneficiario es una relacién de confianza; al banco le afec-
ta la seriedad y solvencia de la contraparte, pues los documentos que de ésta
reciba le sirven como garantia de la operacion. Y atin en los supuestos en los
que los documentos no actiien de garantia (por no ser representativos de
mercancias o por haber recibido el banco una provision de fondos suficiente
del ordenante), el banco sigue teniendo un interés en la reputacion del benefi-
ciario, por las consecuencias negativas que una actuacion dolosa del benefi-
ciario puede tener para el banco. Las anteriores consideraciones abonan la
conclusién, plenamente equitativa, a la vista de los intereses en juego, de que
el banco se reserve el derecho a aceptar la persona del segundo beneficiario y
las condiciones de la transferencia.

En resumen, los argumentos expuestos implican que el banco debe estar
facultado para aceptar o rechazar la solicitud de transferencia que el primer
beneficiario le presente. Sin embargo, en mi opinién, esta conclusion debe
ser objeto de alguna matizacién. En primer lugar, la utilizacion de esta facul-
tad por el banco debe quedar sujeta a las limitaciones generales previstas en
nuestro ordenamiento para el ejercicio de los derechos subjetivos; en conse-
cuencia la actuacién de la entidad financiera nunca podra degenerar en un
abuso de derecho. Pero, en segundo lugar, creo que en este caso concreto el
ejercicio del derecho se halla sujeto a una limitacion més especifica y mas es-
tricta: el banco, al emitir un crédito documentario transferible, implicita-
mente esta haciendo surgir en el beneficiario la expectativa de que efectiva-
mente sera transferido; y el principio de la buena fe y la prohibicion del «ve-
nire contra factum propium» vedan que el banco, sin causa justificada, pue-
da destruir esa expectativa. En consecuencia, creo que se debe entender que
el banco, en ausencia de una causa fundada, no puede rechazar la solicitud
de transferencia, y si lo hace incurrird en responsabilidad frente al beneficia-
rio (689).

(688) Sin embargo, CANARIS, p. 539, se desembaraza del parrafo diciendo que tiene me-
ro «valor declaratorios.

(689) A un resultado simiiar lllega FERNANDEZ-NOVOA en RDM, 30 (1960), p. 24; ver
también EISEMANN/EBERTH, p. 135.
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E) Efectos: ;Qué efectos tiene la emision de la segunda carta de crédito so-
bre la relacion juridica formalizada en la carta de crédito original? Para con-
testar a esta pregunta es preciso diferenciar los efectos de la mera emisién de
la segunda carta de crédito, y los de su utilizacién por el segundo beneficia-
rio.

La simple emision de la segunda carta de crédito no extingue la relacion
juridica existente entre banco y primer beneficiario, plasmada en la carta de
crédito original. Consecuentemente, si el segundo beneficiario no utiliza el
crédito documentario dentro del plazo de vigencia sefialado en la segunda
carta de crédito, renace el derecho del primer beneficiario a cobrar, siempre
por supuesto que el plazo de vigencia sefialado en la primera carta de crédito
alin no haya vencido (690) (691). El efecto que produce la emisién de la se-
gunda carta de crédito consiste pues en que, mientras permanezca en vigor,
al primer beneficiario le estd vedado obtener el cobro en base al crédito do-
cumentario original. Para el primer beneficiario la transferencia se traduce
en un «pactum de non petendo», condicionado resolutoriamente a que el se-
gundo beneficiario no llegue a utilizar el crédito en el plazo fijado.

En el supuesto de que el segundo beneficiario si llegue a cobrar el crédi-
to documentario transferido, tal utilizacion trae consigo la extincion del cré-
dito documentario original, por un importe equivalente al utilizado; asi se
deduce inequivocamente de los arts. 46 a) RUU (1974) y 54 a) RUU (1983)
«in fine». Notese, sin embargo, que aiin en el caso de una utilizacion total del
crédito documentario por el segundo beneficiario, la relacidon juridica entre
banco y primer beneficiario no se extingue totalmente, pues este dltimo en
todo caso sigue teniendo el derecho frente al banco de exigir la sustitucién de
las facturas del segundo beneficiario por las suyas propias (arts. 46 f) RUU
(1974) y 54 f) RUU (1983)).

3.4.2. Obligaciones de las partes

A) Una vez aceptada la solicitud de transferencia, surge para el primer be-
neficiario la Gnica obligacion que asume frente al banco. Se trata de la obli-
gacion de satisfacer los gastos de transferencia. Las Reglas y Usos Unifor-

(690) Ejemplo: el banco X emite un crédito documentario transferible en favor del bene-
ficiario B!, utilizable hasta el 30.6. B! pide al banco que transfiera el crédito a B2, pero con un
plazo de vigencia hasta el 15.6. Si al llegar esta altima fecha B2 no ha utilizado el crédito, renace
la posibilidad de que B' lo utilice hasta el 30.6.

(691) SCHINNERER/AVANCINI, p. 95; SCHARRER, p. 123; de otra opinién: sin embar-
go, LUCKE, p. 141, aplicando erréneamente el parigrafo 364 BGB.
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mes prevén dos reglas al respecto, tendentes a garantizar al banco el cobro
de sus emolumentos; para ello han establecido que tales gastos deberan ser
asumidos por el primer beneficiario, salvo que en el contrato entre éste y el
banco se pacte otra cosa (arts. 46 ¢) RUU (1974) y 54 d) RUU (1983)). Ade-
mis, el pago de los gastos se configura como un deber de previa prestacion,
puesto que el banco s6lo esta obligado a efectuar la transferencia una vez que
sus gastos hayan sido pagados (arts. 46 b) RUU (1974) y 54 d) «in fine»).

B) Por lo que respecta a las obligaciones del banco, éste asume frente al
primer beneficiario una obligacion de hacer, consistente en la emision de una
carta de crédito en favor del segundo beneficiario, con estricto acatamiento
de las instrucciones dadas por el comitente (692).

Al cumplimiento, y al incumplimiento de esta obligacion, es de aplica-
cién todo lo dicho al estudiar la obligacién del banco de emitir el crédito do-
cumentario (ver p. 151 «supra»), con las especialidades que a continuacion se
sefalaran.

C) El banco continiia obligado frente al primer beneficiario a entregar a és-
te la diferencia entre el importe original del crédito documentario y el impor-
te transferido al segundo beneficiario (arts. 46 g) RUU (1974) y 54 g) RUU
(1983) «in fine»); como ya se ha dicho, esta diferencia constituye normal-
mente el beneficio que el primer beneficiario genera a través de la operacion.
El pago de la diferencia se deberd realizar en el momento de sustitucion de
facturas o, en ausencia de tal sustitucién, en el mismo momento en que el
banco pague al segundo beneficiario. En cuanto a la forma de pago (directo,
mediante aceptacion o mediante descuento; al contado 0 a plazo), seré la
sefialada en la carta de crédito original (que por supuesto coincidira con la
recogida en la nueva carta de crédito).

D) Siempre que entre los documentos a entregar por el segundo beneficia-
rio se encuentre una factura comercial, el banco est4 obligado a permitir al
primer beneficiario la sustitucién de la factura del segundo beneficiario por
la suya propia (arts. 46 f) RUU (1974)); en la Gltima revisién de las Reglas se
ha afiadido la posibilidad de que el primer beneficiario sustituya las letras gi-
radas por el segundo beneficiario por las suyas (art. 54 f) RUU (1983)); la fi-
nalidad de la sustitucion consiste en evitar que el ordenante pueda conocer el
nombre, las condiciones de entrega y el precio cobrado por el segundo bene-
ficiario.

(692) SCHLEGELBERGER/HEFERMEHL, n.m. 234,
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El primer beneficiario debe entregar las facturas y las letras de cambio
al banco «al primer requerimiento» de éste (art. 46 f) RUU (1974) y art. 54 1)
RUU (1983)). Esta expresion habra que interpretarla en el sentido de que el
beneficiario tendra un plazo breve, pero razonable atendiendo a las circuns-
tancias, para entregar la factura y las cambiales.

Si dentro de un plazo razonable desde el requerimiento, el primer bene-
ficiario no hace entrega al banco de sus propias facturas, el banco tiene dere-
cho a remitir al ordenante los documentos con las facturas del segundo bene-
ficiario, sin incurrir en responsabilidad frente al primero (arts. 46 f) RUU
(1974) y 54 f) RUU (1983)). En este caso y como excepcidn a la regla gene-
ral, el ordenante estara obligado a reembolsar al banco, aun en el caso de
que el importe de la factura o el precio unitario indicado sean inferiores a los
sefialados en la carta de crédito original. La cantidad a reembolsar por su-
puesto nicamente serd la que se deduzca de la factura, pues ésta seré la can-
tidad que el banco habra satisfecho al segundo beneficiario. Para el primer
beneficiario la no entrega de sus facturas tendré la consecuencia de que per-
dera su derecho a cobrar la diferencia entre el importe original y el transferi-
do del crédito documentario (693).

Un cierto problema puede surgir en el supuesto de que el segundo bene-
ficiario entregue los documentos en el Gltimo dia de vigencia del crédito do-
cumentario original —posibilidad expresamente recogida en los arts. 46 g)
RUU (1974) y 54 g) RUU (1983). En este caso las Reglas y Usos Uniformes
prevén que la entrega de la factura se ha de realizar «posteriormente», es de-
cir, vencido el plazo de vigencia de los documentos. Se trata de un supuesio
excepcionalisimo en el cual el banco debe aceptar los documentos aun des-
pués de vencido el plazo de vigencia del crédito documentario (694) (695).

E) Como acertadamente sefiala Fernindez - Novoa (696), el banco, al
transferir un crédito documentario, asume un doble deber de secreto (697),

(693) SCHINNERER/AVANCINI, p. 95,
(694) Cfr. GUTTERIDGE/MEGRAH, p. 161.

(695) Se ha planteado en este caso la duda sobre la fecha que debe llevar la factura:
SCHINNERER/AVANCINI, p. 94 mantienen que no hay razén para que la factura no lleve la fe-
cha en la que realmente ha sido entregada.,

(696) En RDM, 30 (1960), p. 25; en igual sentido MOLLE: «I confratti bancaris, p. 618.

(697) Sobre el secreto bancario en general puede cfr. GARRIGUES: «Contratos banca-
rioss, p. 47; JIMENEZ DE PARGA: «El secreio bancario en el Derecho espanol» en RDM,
113 (1969), p. 379.
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pues en primer lugar debe silenciar al segundo beneficiario el nombre del or-
denante, y al ordenante el nombre del segundo beneficiario. En segundo lu-
gar, el banco no puede informar al ordenante sobre el importe transferido ni
sobre el precio unitario fijado en la segunda carta de crédito, ya que de esta
forma el ordenante podria conocer el beneficio generado por el primer bene-
ficiario. (Cuil es el fundamento del doble deber de silencio? Tal fundamento
debe buscarse en la propia interrelacion de los intereses en juego: el primer
beneficiario solo estard dispuesto a transferir el crédito documentario a un
tercero, si tiene la certeza de que a través del banco no se difundirén los
clientes con los que comercia y los margenes con los que opera. Notese, sin
embargo, que el banco en tanto que comisionista del ordenante se halla so-
metido a un doble deber: por un lado el de mantener informado a este dltimo
(deber que encuentra su fundamento en el art. 260 C. com) y por otro el de
guardar secreto en favor del primer beneficiario; de entre los dos deberes se
impone el segundo, ya que el ordenante, al solicitar la apertura de un crédito
documentario transferible, ya autorizé al banco a transferirlo e, implicita-
mente, a mantener en secreto el nombre del transferido y los demas aspectos
de la transferencia.

El incumplimiento del deber de secreto que pesa sobre el banco le hara
responsable de los dafios y perjuicios (y en especial del lucro cesante) que, co-
mo consecuencia de su conducta, se hayan irrogado al beneficiario (art. 1101
Ca)l

3.5. Relacion juridica entre banco y segundo beneficiario

A) La relacién juridica entre banco y segundo beneficiario esta constituida
por un contrato de carta de crédito, en cuya virtud el banco se compromete a
realizar un pago en favor del segundo beneficiario, contra entrega por éste de
los documentos exigidos en la segunda carta de crédito (cfr. lo dicho en la p.
251 y ss. «supra»). Una vez perfeccionada esta relacion juridica, mediante su
aceptacion por el segundo beneficiario, no puede ser modificada sin el con-
sentimiento de todas las partes implicadas, es decir, del ordenante, del ban-
co, y de ambos beneficiarios (698) (arts. 3 ¢) RUU (1974) y 10 d) RUU
(1983)); en especial, una modificacion acordada sin el consentimiento del se-
gundo beneficiario nunca podré afectar a sus derechos frente al banco.

B) Conviene resaltar una vez méas —aun a riesgo de ser repetitivo— que la
caracteristica esencial de la obligacion de pago que el banco asume frente al

(698) ZAHN.p.94; LUCKE, p. 143,
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segundo beneficiario radica en su caracter abstracto y en su independencia
frente a las restantes relaciones contractuales existentes entre banco, orde-
nante y primer beneficiario. A su vez, la abstraccién e independencia del
compromiso del banco determinan las excepciones que éste puede esgrimir
frente al segundo beneficiario, y que —salvo en los supuestos de fraude— se
hayan limitadas a aquellas que surjan directamente del contrato que une a
ambas partes (699) (para una enumeracién y descripcion de las posibles ex-
cepciones véase lo dicho para la relacién banco - primer beneficiario en la p.
277 «supra»). En consecuencia, al banco le estad vedado utilizar frente al se-
gundo beneficiario las excepciones de las que disponga y que se deriven del
contrato de carta de crédito original o de los contratos de comisién que unen
a la institucion financiera con el ordenante y con el primer beneficiario (700).
La solucidon contraria llevaria a un debilitamiento de la seguridad que para el
segundo beneficiario supone la emision del crédito documentario y violaria
de esta forma la funcién primordial de la institucion.

En especial, el banco no podra alegar frente al segundo beneficiario la
nulidad del contrato de carta de crédito original, por estar el consentimiento
del banco viciado por error, violencia, intimidacion o dolo. La postura con-
traria (601) debe ser rechazada, por violar el principio, universalmente acep-
tado, y recogido en la disp. gral. f) de la revision de 1974 de las Reglas y
Usos Uniformes y en el art. 6 RUU (1983), que proclama la independencia
entre todo contrato de carta de crédito y la relacion de valor de la cual surge.
Sin embargo, este principio general debe ser limitado en aquellos supuestos
en los que interviene una actuacién dolosa del receptor final del crédito: si el
segundo beneficiario ha participado, o al menos ha tenido conocimiento de
la actuacién que ha producido el vicio, el banco indudablemente se puede ne-
gar a realizar el pago en su favor, evitando que coseche frutos de su actua-
cion de mala fe.

(699) FERNANDEZ - NOVOA en RDM, 30 (1960), p. 29.

(700) FERNANDEZ - NOVOA en RDM, 30 (1960), p. 29; CANARIS, p. 540; SCHLE-
GELBERGER/, n.m. 234; SCHONLE, p.126; LIESECKE en WM, 1976, p. 258, 261. MOLLE: «f
contratti bancarix, p. 143. Los autores que parten de la teorfa —hoy totalmente superada—, de
que la transferencia constituye una cesién de derechos, mantienen légicamente que el banco
puede oponer al cesionario - segundo beneficiario las mismas excepciones que al cedente - pri-
mer beneficiario (véase por todos REICHARDT, en ZHR, 88, (1926), p. 76).

(701) Defendida por FERNANDEZ - NOVOA en RDM, 30 (1960), p. 30, que solo hace re-
ferencia a error o dolo, por ser indudablemente los vicios méas frecuentes.
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Finalmente, el banco tampoco puede utilizar las excepciones que se de-
riven de los contratos subyacentes entre el ordenante y el primer beneficiario
y entre éste y el segundo beneficiario. Esta regla general conoce sin embargo
determinadas excepciones, que ya han sido tratadas en la p. 284 «supra» al
estudiar la posicion juridica del primer beneficiario, y que son plenamente
aplicables, «mutatis mutandis», al crédito documentario transferido.

En cuanto a las excepciones derivadas de la relacion cambiaria, véase lo
dicho en la p. 283 «supra».

4. Créditos documentarios subsidiarios

A) Concepto: La finalidad econémica que el primer beneficiario alcanza
transfiriendo el crédito documentario, se puede obtener también mediante la
apertura de un crédito documentario subsidiario (702) (703), ya que el su-
“puesto de hecho que subyace a ambas instituciones es idéntico: el primer be-
neficiario desea movilizar el crédito del que dispone, en general porque, ha-
biendo adquirido los bienes objeto del crédito documentario principal a un
proveedor, est4 obligado a pagarle el precio. El crédito subsidiario es la solu-
cion perfecta en aquellos casos en los que el crédito principal no es transferi-
ble, 0 en los que es imposible que el segundo beneficiario haga entrega de los
documentos exigidos en la carta de crédito principal (704).

Para que exista un crédito documentario subsidiario es preciso que el
beneficiario de un crédito documentario solicite al banco - emisor (o en su
caso al banco - pagador o confirmante) que se abra un nuevo crédito en favor

(702) Sobre los créditos documentarios subsidiarios véase; FERNANDEZ - NOVOA en
RDM, 30 (1960), p. 43; GARRIGUES: «Contratos bancarioss, p. 646; VIDAL, p. 19; CANARIS,
p. 541; SCHLEGELBERGER / HEFERMEHL, n.m. 236; ZAHN, p. 242; STAUDER en AWD,
1969, p. 385: SCHINNERER / AVANCINI, p. 96; GUTTERDIGE / MEGRAH, p. 164; STOUF-
FLET, p.77: LISON «Crédits documentaires subsidiares», en Rev. de la Banque, 1952, p.664;
MOLLEen BBTC, 1960, 1, p. 93, y «Contratti bancari», p. 619; LUCKE, p. 146.

(703) Dogmaticamente, la inclusion de los créditos documentarios subsidiarios en un ca-
pitulo dedicado a los derechos del beneficiario con respecto al crédito documentario, no es co-
rrecta, puesto que el beneficiario en realidad nunca tiene un derecho a exigir al banco la apertu-
ra de un crédito subsidiario. Sin embargo, dada la similitud —al menos econémica—, entre cré-
dito documentario transferible y crédito documentario subsidiario, es tradicional estudiar am-
bas instituciones una a continuacién de la otra.

(704) También ocurre que el segundo beneficiario de un crédito documentario transferido
(v que por lo tanto no puede ser nuevamente transferido) solicita un crédito documentario subsi-
diario, (MOLLE: «I confraiti bancaris, p. 619).
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del tercero que él designe. El beneficiario se convierte asi en ordenante de un
nuevo crédito; pero para que este crédito pueda en puridad considerarse co-
mo subsidiario del primero, es imprescindible que se cumplan dos requisitos
adicionales: en primer lugar que el objeto de ambos créditos sea idéntico, y
en segundo lugar que los derechos del primer beneficiario derivados del cré-
dito original se afecten en garantia de sus obligaciones frente al banco como
“ordenante del crédito subsidiario.

En cuanto a su naturaleza juridica, un crédito documentario subsidiario
no es otra cosa que un nuevo contrato de crédito documentario, diferente e
independiente del crédito principal. En consecuencia, la forma de pago, los
documentos a entregar, incluso la legislacion aplicable, pueden ser diferen-
tes. Un Gnico lazo vincula ambos contratos: el derecho de crédito que el pri-
mer beneficiario ostenta frente al banco actia como garantia (en la forma en
que aun se ha de explicar) de las obligaciones que surgen a cargo del primer
beneficiario, en tanto que ordenante del crédito subsidiario.

La principal diferencia entre la apertura de un crédito subsidiario y la
transferencia del crédito original radica en que en este Gltimo caso el derecho
de crédito del primer beneficiario se extingue en la cuantia en la que el crédi-
to es transferido, mientras que en el crédito subsidiario el derecho de crédito
sigue vivo, aunque afecto en garantia (705).

B) Clases: Los créditos documentarios subsidiarios a su vez pueden ser cla-
sificados en propios e impropios (706).

Los primeros son aquellos en los que el contenido de la carta de crédito
original y del crédito documentario subsidiario es practicamente igual, dife-
rencidndose ambos tinicamente en el importe, en el precio unitario y en la
duracién del plazo de validez o de expedicion. En estos créditos los documen-
tos a entregar por el segundo beneficiario son exactamente los que debia en-
tregar el primer beneficiario, con excepcion de la factura. En los créditos
subsidiarios propios existe pues un paralelismo absoluto con los créditos
transferibles. Si la carta de crédito original permitiera la transferencia, no
habria inconveniente en que, en vez de abrirse un crédito subsidiario, se hu-
biera transferido el crédito original en favor del segundo beneficiario (707).

(705) CANARIS, p. 542.
(706) SCHINERER/AVANCINI, p. 97.

(707) Lo que el banco hubiera sin lugar a dudas preferido, porque su posicién juridica es
més segura en la transferencia, como a continuacién se explicara.
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Los créditos documentarios subsidiarios impropios se utilizan en aque-
llos supuestos en los que, dada la situacion factica, es imposible que exista
una similitud tan marcada entre crédito documentario subsidiario y crédito
principal, al afectar las diferencias no solo al importe, al precio unitarioy a
los plazos de validez o de expedicion, sino también al restante contenido del
contrato: ademas en estos supuestos los documentos a entregar por el segun-
do beneficiario pueden diferir de los exigidos en la carta de crédito principal;
incluso es pensable que un crédito subsidiario impropio no sea abierto por el
banco - emisor (0 en su caso el pagador o el confirmante) sino por un banco
diferente (708). Es evidente que cuanto mayores sean las diferencias entre
crédito documentario principal y crédito secundario, menor sera la garantia
para el banco, en la medida en la que el cumplimiento del crédito subsidiario
por el segundo beneficiario no implicara automAaticamente el cumplimiento
del crédito principal.

C) La garantia: Se ha dicho que el crédito principal actiia como garantia
del subsidiario; nos queda por analizar la forma en la que se alcanza este
efecto. Dos son los requisitos que se han de cumplir para que la garantia se
produzca: en primer lugar es impresdincible que el primer beneficiario llegue
a utilizat correctamente el crédito documentario original, pues si no llega a
entregar los documentos en tiempo y forma, no se materializara su derecho
de crédito y la garantia del banco sobre este crédito quedaré en pura quime-
ra. Y en segundo lugar es necesario que el importe que el beneficiario efecti-
vamente reciba quede afecto al pago de las deudas que haya asumido frente
al banco como consecuencia de la apertura del crédito subsidiario.

Por lo que respecta al primer requisito, debe entenderse que el primer
beneficiario en todo caso ha asumido frente al banco una obligacién de resul-
tado, consistente en cumplir los requisitos a los que se haya condicionado el
derecho a cobrar el importe del crédito original; aun en el supuesto —indu-
dablemente poco frecuente— de que esta obligacion no se hubiera pactado
expresamente, hay que entender que al solicitar la apertura de un crédito do-
cumentario subsidiario, todo primer beneficiario tacitamente la esta asu-
miendo. El deber de utilizacion del crédito original se concreta a su vez en
una doble obligacion: por un lado la de evitar cualquier actuacion que tienda
a hacer imposible el cobro del crédito, y por otro la de hacer llegar al banco
en tiempo y forma los documentos exigidos por la carta de crédito original y

(708) GUTTERIDGE / MEGRAH, p. 164; este banco presentaré los documentos al banco -
emisor en nombre y por cuenta del primer beneficiario; véase para este supuesto lo dicho en la p.
191 wsupran.
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cuya entrega no le venga exigida al segundo beneficiario (709). Debe subra-
yarse que para el primer beneficiario que ha solicitado la apertura de un cré-
dito subsidiario, la entrega de los documentos deja de ser un «onus», para
convertirse en una auténtica obligacion frente al banco, cuyo cumplimiento
puede ser exigido por éste.

Una consecuencia de lo expuesto hasta ahora consiste en que el banco
que abre un crédito documentario subsidiario, est4 siempre expuesto al ries-
go de que el beneficiario, en violacién de la obligacién que ha asumido, no
llegue a cobrar el crédito documentario princial, frustrdndose de esta forma
el efecto de garantia. Este riesgo no existe, por el contrario, en la transferen-
cia de un crédito documentario, ya que en este caso, si el beneficiario no
cumple con la obligacién que le incumbe —la de entregar su propia factu-
ra— el banco esta autorizado a presentar al ordenante la factura del segundo
beneficiario (art. 46 f) RUU). Esta posibilidad le est4 vedada al banco en el
crédito documentario subsidiario, porque si entrega al ordenante una factura
que no sea la del primer beneficiario, aquél se podra negar con razén a reem-
bolsarle, aduciendo que no se ha atenido a las instrucciones otorgadas, pues
la factura no ha sido expedida por la persona que debia expedirla.

D) Pasando al andlisis del segundo requisito, la afeccién en garantia del
importe del crédito original, tal afeccién se puede realizar mediante tres ins-
tituciones: a) la compensacién, b) la cesion de créditos o ¢) la pignoracion.

a) El banco puede abstenerse de pagar al beneficiario la totalidad o una
parte del importe del crédito original, compensando dicho crédito con la
obligacion de reembolso que a cargo del propio beneficiario haya surgido co-
mo consecuencia de la apertura del crédito subsidiario. Para que tal compen-
sacion proceda, no se precisa en nuestro derecho —a diferencia de lo que
ocurre en los ordenamientos anglosajones— de un pacto expreso que asi lo
prevea: la compensacion despliega sus efectos sin necesidad de consentimien-
to por ambas partes, con tal que ambas deudas sean liquidas vencidas y exi-
gibles y se reiinan los restantes requisitos del art. 1196 C.c. (710). En conse-

(709) FERNANDEZ - NOVOA en RDM, 30 (1960), p. 52; en el caso de un crédito subsi-
diario propio, el primer beneficiario solo estara obligado a substituir su factura por la del segun-
do beneficario.

(710)  Cfr. art. 1202 C.c.; esta conclusién no es objeto de discusion doctrinal; las dudas so-
bre si los efectos de la compensacidn se producen «ipso jures, como mantiene la doctrina mayo-
ritaria (cfr. por todos ALVAREZ VIGARAY: «El efecto aufomético de la compensacién» en
«Homenaje Casténs, 1V, (1969), p. 37), o si hace falta la oposicién por el interesado (como en-
tiende GONZALEZ PALOMINO: «La compensacién y su efectos en «Estudios juridicos de ar-
te menor», 11(1964), p. 9) no afectan al problema que aqui se plantea.
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cuencia, al ser el banco simultdneamente deudor y acreedor del primer bene-
ficio por cantidades liquidas, vencidas y exigibles, el crédito y la obligacién
se extinguen en el importe concurrente y la diferencia debera ser entregada al
primer beneficiario (711).

Desde el punto de vista del banco, sin embargo, una garantia que se ba-
se exclusivamente en el derecho de compensacién presenta un notable incon-
veniente en el caso de quiebra o suspension de pagos del primer beneficiario,
ya que en este caso la procedencia de 1a compensacion es muy dudosa (712).

b) Para evitar este riesgo, es posible que el beneficiario original y el ban-
co pacten expresamente que, como contraprestacion por la apertura del cré-
dito subsidiario, el primero ceda al segundo una parte o la totalidad del dere-
cho de crédito del que es titular, en virtud del contrato de carta de crédito
original (713).

(711) Cfr. SCHINNERER / AVANCINI, p. 96.

(712) El problema no se halla resuelto por el derecho positivo; Gnicamente el art. 926 C.-
Com. permite a los socios que compensen sus deudas y créditos frente a la sociedad quebrada.

En primer lugar debe resaltarse que si los requisitos para que proceda la compensacion se
refinen antes de iniciarse el procedimiento concursal (erectius»: antes de la fecha a la que en su
caso se retrotraiga el comienzo del proceso), la compensacion ya se ha producido «ex lege» y
resulta procedente (en este sentido se pronuncia GARRIGUES: «Curso», 11, p. 421; RAMIREZ:
«La quiebras, 11, (1959), p. 283, y la STS 1.7.32). Diferente es la situacién si uno de los créditos
nacié ya en el periodo de retroaccion o si la compensabilidad se planea como consecuencia del
vencimiento anticipado de las deudas del quebrado. En estos supuestos la doctrina mayoritaria
niega la posibilidad de la compensacién, excepto si crédito y deuda surgen de una misma rela-
cion contractual (en este sentido GARRIGUES: «Cursos, I1, p. 421; RAMIREZ, I1, p. 285; OLI-
VENCIA: «La compensacion en la quiebra y el art. 926 del Cédigo de Comercio», en ADC,
1958, p. 805; RUBIO: «La declaracién de la quiebra y los créditos pendientess, en AAMN,
X (1959), p. 233; VICENT CHULIA: «El confenido de nuestras instituciones concursales y las
actuales perspectivas de reforma» en RIC, 1979, p. 682; en este sentido se decanta también la
STS 17.3.77 (RA 1241)).

A favor de la admisibilidad de la compensacion se pronuncia sin embargo URIA: «Dere-
cho mercantils, p. 831, en la que reitera la postura iniciada en «Reaseguro, quiebra y com-
pensacién» en RDM, 30 (1950), p. 402; en igual sentido GONZALEZ PALOMINO:; «La com-
pensacién y su efectos en «Estudios juridicos de arte menors, 11 (1964), p. 121.

(713) En nuestro ordenamiento, creo que sin pacto expreso no puede entenderse que se
produce la cesion de derechos; GUTTERIDGE / MEGRAH, p. 164 entienden, sin embargo, que
todo crédito subsidiario implica en todo caso una cesién implicita del derecho de crédito conte-
nido en la carta de crédito original.
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Ya se ha indicado mas arriba (ver p. 302) que no existen inconvenientes
para que el beneficiario ceda a la persona que libremente designe, el derecho
de crédito que frente al banco ostenta, incluso en los créditos documentarios
calificados como no transferibles. En los créditos subsidiarios la cesién se
realiza en favor del propio deudor del derecho de crédito cedido, es decir del
banco, reuniéndose pues en una persona los conceptos de acreedor y deudor.
Sin embargo, la confusién de ambos derechos no se puede producir en el
mismo momento de la cesién —ya que el derecho cedido por el beneficiario
se encuentra sometido a una condicion suspensiva (la entrega de los docu-
mentos) —sino que queda pospuesta hasta el cumplimiento de la condicidn,
lo que ocurrird cuando el primer beneficiario, de acuerdo con la obligacién
que frente al banco ha asumido, le haga llegar a este ltimo los documentos
exigidos en la carta de crédito original y no entregados en su momento por el
segundo beneficiario.

Por esta razon, la cesion por el primer beneficiario de sus derechos en
favor del banco, tampoco otorga a éste una seguridad total, pues si el primer
beneficiario, incumpliendo su obligacion, no llega a entregar los documentos
que le incumben, la cesion se quedara en una quimera, y el banco —al care-
cer de los documentos correctos— no podra exigir al ordenante el reembolso
del crédito.

¢) Como tercera posibilidad, cabe que, mediante un pacto expreso, el pri-
mer beneficiario pignore en favor del banco su derecho de crédito derivado
de la carta de crédito original, garantizando las obligaciones asumidas como
consecuencia de la apertura del crédito subsidiario.

La pignoracién del derecho de crédito constituiria una prenda sobre
deuda propia (714), con la especialidad adicional de que el derecho de crédito
pignorado estd sujeto a una condicién que debe ser cumplida por el propio
deudor pignoraticio, y habiendo asumido éste el compromiso de cumplirla.
La posibilidad de configurar una prenda de este tipo en nuestro derecho,
plantea alguna duda (715). Pero aun asumiendo que la construccién de una

(714) FERNANDEZ - NOVOA en RDM, 30 (1960), p. 50.

(715) El problema que se plantea es el de la admisibilidad de una prenda de créditos. DE
CASTRO («Derecho civil de Espasias® (1949), p. 598) entiende que nuestro Cédigo Civil no re-
conoce esta posibilidad, sino que inicamente admite el mecanismo de la cesién comunicada al
deudor. La doctrina mas moderna, sin embargo, admite la prenda sobre créditos, dando para
ello una interpretacion muy amplia al concepto ecosa mueble» utilizado en el art. 1864 (cfr.
CASTAN: «Derecho civil espafiol, comin y forals, 11, 2.2!! (1973), p. 476; ALBALADEJO:
«Derecho civils, 111, 2.0, (1975), p. 254; GUILARTE en «Comentarios al Cédigo Civil y Com-
pilaciones Forales», X X111, (1980), p. 413).
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prenda de las caracteristicas indicadas fuera legalmente posible, la protec-
cién adicional que ofreceria al banco también seria quimérica, ya que por el
simple procedimiento de incumplir su obligacién de entregar los documentos
requeridos por la carta de crédito original, pero no exigidos al segundo bene-
ficiario, el primer beneficiario podria evitar que el derecho de prenda del
banco llegara a tener eficacia.

F) En resumen: Excepto en los casos, excepcionales, en los que el segundo
beneficiario asuma el «onus» de entregar todos los documentos exigidos en
la carta de crédito original, o en los que el primer beneficiario pueda entre-
gar en la misma fecha de apertura del crédito documentario todos los docu-
mentos adicionales que él deba procurar, fuera de estos casos excepcionales,
la apertura de un crédito subsidiario supone para el banco la asuncion de un
riesgo adicional con respecto a la transferencia del mismo crédito (716). Este
riesgo se concreta en el posible incumplimiento por el beneficiario de su obli-
gacion de entregar al banco en tiempo y forma los documentos adicionales.

(716) Por eso, los bancos cobran una comision por la apertura del crédito subsidiario,
mientras que, en la transferencia, en general sélo exigen el reembolso de sus gastos.
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TERCERA PARTE:

Los créditos documentarios irrevocables con
intervencion de varios bancos



I. Introduccion

A) El ordenante y el beneficiario de un crédito documentario normalmente
residen en paises diferentes, porque es en las relaciones internacionales don-
de la funcion del crédito documentario —dar seguridad a las relaciones co-
merciales— se hace sentir con especial intensidad. El banco - emisor, por lo
general, también reside en el pais del ordenante, ya que —excepto si en el
contrato subyacente se ha pactado lo contrario— su designacién incumbe al
propio ordenante, y éste logicamente elegird a un banco con el que le unen
estrechas relaciones. Por estas razones, puede ocurrir que el compromiso del
banco - emisor no le ofrezca garantia suficiente al beneficiario; en tal caso
este (ltimo exigird que intervenga un segundo banco, domiciliado en una na-
cion diferente de la del ordenante, y sin vinculo de colaboracién con éste, pa-
ra que confirme el crédito documentario abierto por el banco - emisor. Pero
aun en aquellos supuestos en los que el beneficiario no desconfie del banco -
emisor y por lo tanto no exija la confirmacién de su crédito, se puede simpli-
ficar y acelerar el envio de la carta de crédito, el examen de los documentos y
el pago del crédito, si interviene un segundo banco con la misién de avisar o
de pagar el crédito.

Por las razones expuestas, en la practica es muy frecuente que, en aque-
llos casos en los que ordenante y beneficiario residan en paises diferentes, en
el crédito documentario intervenga no sélo el banco - emisor (normalmente
en el pais del ordenante), sino también una segunda institucién financiera
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(por regla general con residencia en el pais del beneficiario) (1), con la mision
de avisar, pagar o confirmar el crédito (2) (3).

R) Banco - avisador: Cuando el segundo banco se limita a comunicar al be-
neficiario la apertura del crédito documentario y —en ocasiones— a recibir
de éste los documentos, se dice que actia como banco - avisador.

El banco - avisador no asume ningiin compromiso frente al beneficiario,
tal como explicitamente declaran los arts. 3b) RUU (1974) y 8 RUU (1983).
Es un simple nuncio (4) del emisor, que no tiene participacion alguna en la
formacion de la declaracién de voluntad, ni influencia alguna sobre el conte-
nido del negocio. Es el banco - emisor el que determina todos y cada uno de
los elementos de la carta de crédito, y el que se sirve del banco - avisador co-
mo mero instrumento transmisor para que la declaracion llegue a su destina-
tario. Y cuando el banco - avisador recoge los documentos del beneficiario,
no procede a examinarlos, sino que se limita a hacerlos llegar a su principal.
En consecuencia, la intervencién del banco - avisador no altera la relacion
juridica existente entre banco - emisor y beneficiario, ni da lugar a relacion
juridica alguna entre el nuncio y el beneficiario (5).

(1) A laqueen la practica bancaria se suele denominar ecorresponsals.

(2) La doctrina sobre la intervencion de un segundo banco es en general menos amplia
que la existente sobre otros temas del crédito documentario, puede verse GARRIGUES: «Con-
tratos bancarioss, p. 638; ZAHN, p. 80; CANARIS, p. 511 EISEMANN/EBERTH. p. 77: SCHLE-
GELBERGER / HEFERMEHL, n.m. 191; EISEMANN: «Bestitigung und Zahlbarstellung
unwiderrruflicher Dokumentenakkreditives en AWD, 1961, p. 180; SCHINNERER / AVAN-
CINI, p. 56; SCHARRER, p. 114, MOLLE; «I contratti bancari», p. 554; LUCKE, p. 123.

(3) Aparte de los tres supuestos mencionados existe, aunque con relevancia prictica me-
nor. una cuarta posibilidad de intervencion de dos bancos en un crédito documentario: el primer
hunco no abre ¢l crédito documentario, sino solicita al segundo banco que sea éste el que lo emi-
La. en nombre propio, pero por cuenta de aquél. Este supuesto de hecho, que subyacia a la sen-
lencia del TS de 8.6.57 (CL 108; RA 2196), puede ser reconducido a un crédito documentario
normal. en el cual el primer banco asume —por cuenta de su cliente— la posicion jurfdica de or-
denante. Véase sobre este tema STOUFFLET, p. 206 y SCHINNERER / AVANCINI, p. 58, con
bibliografia adicional. La opinién de LUCKE, p. 124, de que esta forma de actuacién ha dejado
de existir, es inexacta, pues existen algunos beneficiarios, de gran poderio econdmico, que exi-
gen que los créditos documentarios que se abran en su favor, sean emitidos por determinados
bancos de su confianza, no siendo suficiente la confirmacion de los créditos por estos bancos. En
estos supuestos es frecuente que otras entidades financieras soliciten a dichos bancos la apertura
de los créditos documentarios.

(4) Sobre la figura del nuncio en general, cfr. DIEZ - PICAZO: «La representacién en el
Derecho privados, (1979), p. 53: ALBALADEJO: «Derecho civils, 1,23 (1977), p. 381.

(5) CANARIS, p. 514; EISEMANN/ EBERTH, p. 78; SCHINNERER / AVANCINI, p. 65.
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La figura del banco - avisador puede ser englobada en la amplia catego-
ria de los auxiliares independientes del comerciante (6) (7), pues el banco -
emisor se sirve de él para alcanzar el cumplimiento de la obligacién que ha
asumido frente al ordenante: la de abrir el crédito documentario (8).

C) Banco - pagador: Ya se ha sefialado que un crédito documentario, por
regla general, es pagadero en la caja del banco - emisor (9), a no ser que in-
tervenga un segundo banco, que asuma, en nombre y por cuenta del banco -
emisor, el examen de los documentos y la realizacion del pago en la forma fi-
jada en la carta de crédito. Esta forma de intervencion es muy frecuente en la
practica, por simplificar de forma importante la mecénica de la operacion;
las Reglas no contenian referencia alguna a esta modalidad, hasta que en la
revision de 1983 se ha aiadido el art. 11, que regula detalladamente la rela-
cién entre banco - emisor y banco - pagador.

Juridicamente la intervencién del banco - pagador constituye una susti-
tuciéon de mandato (10), porque el banco - emisor se desliga del cumplimien-

(6) Como es sabido, los auxiliares pueden ser divididos en auxiliares dependientes (o en
sentido propio: son el factor, el dependiente, el mancebo, el capitén...) y en auxiliares indepen-
dientes (agentes comerciales, agentes mediadores, corresponsales...). La distincion es recogida
por la mayoria de los autores; cfr.. GARRIGUES: «Tratado», 1, 3.°, p. 1406, (aungue abogando
por reservar el término auxiliar para los dependientes); SANCHEZ CALERO: «Instituciones», p.
122; BROSETA, p. 139; BORRAJO: «Los aquxiliares del comerciante en Derecho espasiols en
RDM 63, (1957), p. 11; cfr. también TORRALBA: «La responsabilidad por los quxiliares en
el cumplimiento de las obligaciones», en ADC, 1971, p. 1158,

(7) La configuracién de los «corresponsales» como auxiliares independientes del comer-
ciante es tradicional en nuestra doctrina (cfr. ESTASEN: «lnstituciones de Derecho Mercan-
tils, 11, (1890), p. 42). La inclusién del banco - avisador en la categoria de los auxiliares, por su
parte, es unidnime en la doctrina comparada: CANARIS, p. 513; SCHLEGELBERGER / HE-
FERMEHL, n.m. 185; ZAHN, p. B2; von WESTPHALEN en WM, 1980, p. 185.

(8) El parigrafo 278 BGB define al auxiliar como la persona de la que se sirve el deudor
para el cumplimiento de su obligacion.

(9) Cfr. p. 185/6 «supra»; también ZAHN, p. 52 y 55; EISEMANN / EBERTH, p. 79.

(10) En la doctrina se distinguen nitidamente la sustitucién del mandato o de la comisién
y el supuesto del submandato o subcomisién, En la sustitucidn el mandatario o comisionista ce-
de su puesto al sustituto desligdndose del contrato, mientras que en el submandato / subcomi-
sion lo que sucede es que al primitivo contrato se superpone otro, en el que el comisionista pasa
a ser comitente, sin quedar por ello desligado de sus obligaciones nacidas en el primer contrato
(cfr. PORPETA «Sustitucién de poder» en AAMN, I, (1945), p. 136; GARRIGUES: «Tratados,
I, 1=, p. 472). Debe sefialarse, sin embargo, que ni el Cédigo Civil ni el Cédigo de Comercio
distinguen entre sustitucién de mandato o comisién y submandato o subcomisién, regulando
ambas instituciones de forma conjunta en los arts. 1721 y 1722 C.c. y 261 y 262 C. Com. Nétese
que el C.Com. utiliza el término «delegacidn», aunque este término es‘equiva'km: al de sustitu-
cion, segln declara expresamente el art. 262 C.Com.
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to de sus obligaciones mas importantes: la de examinar los documentos y la
de pagar el importe del crédito al beneficiario (11). Estos deberes son traspa-
sados y deben ser cumplidos ahora por el banco - pagador, en nombre y co-
mo sustituto suyo. La designacién de banco - pagador implica por lo tanto
un apoderamiento, de forma que los actos que éste realice en cumplimiento
del mandato recibido, se entienden efectuados directamente por la entidad
emisora del crédito (12).

Debe resaltarse que al actuar el banco - pagador en nombre del emisor,
los vinculos juridicos se establecen directamente entre esta tltima entidad y
el beneficiario. El banco - pagador no asume ninguna obligacion propia fren-
te al beneficiario, pues actia en nombre y por cuenta ajena; en consecuencia,
la intervencién del banco - pagador no supone una garantia adicional para el
beneficiario.

En la practica anglosajona es frecuente que cuando el crédito sea utili-
zable mediante descuento, la designacién del banco - pagador no la realice el
emisor, sino que quede a eleccion del propio beneficiario (13). De esta forma
el beneficiario podra descontar los efectos, librados por €l, contra el banco -
emisor o contra el ordenante, en el banco que mas le convenga (14). La posi-
bilidad de emitir «freely negotiable letters of credit» se encuentra recogida,
aunque de forma algo oscura, en el art. 3 b) iii) RUU (1974) (15) y con clari-
dad en apartado e) de las disposiciones generales; tras la Gltima revision, tal
posibilidad se halla mencionada en los arts. 10 a) iv) y I1 b) «in fine» RUU
(1983). Sin embargo, fuera del mundo anglosajon, esta modalidad del crédi-
to documentario es practicamente desconocida (16).

—

(11} Deigual opinién: von WESTPHALEN en WM, 1980, p. 184.

(12) En la doctrina alemana se ha discutido ampliamente si el banco - pagador puede ser
configurado como auténtico auxiliar del banco - emisor, cuestién que en Derecho alemén tiene
gran importancia, por repercutir sobre el grado de responsabilidad del banco - emisor. A favor
del caracter de auxiliar del banco - emisor se pronuncian CANARIS, p. 513; ZAHN, p. 82;
SCHINNERER / AVANCINI, p. 62; EISEMANN / EBERTH, p. 79; de la opinién contraria von

"WESTPHALEN en WM, 1980, p. 185. En nuestro ordenamiento, la discusion carece de relevan-
cia, al no existir un régimen legal especifico de responsabilidad por la actividad de los auxiliares.

(13) En estos casos se suele hablar de efreely negotiable letters of credits.

(14) Sobre esta clase de créditos documentarios véase WIELE: «Das Dokumenten - Ak-
kreditiv und der Angloamerikanische Documentary Letter of Credit» (1957); ZAHN, p. 231,
GUTTERDIGE/MEGRAH. p. 65 y p. 81; SCHINNERER /AVANCINI, p. 57.

(15) «...asegurar la compra/negociacion por olro bancos.

(16) Por lo que sélo se ha de tratar de forma incidental en este trabajo.
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D) Banco - confirmante: La intervencion del banco - secundario finalmente
también puede consistir en una confirmacion del crédito documentario (17).
En este supuesto el banco - confirmante, actuando en nombre propio pero
por cuenta tanto del ordenante como del emisor, asume frente al beneficiario
una promesa independiente y abstracta de pago, de caracteristicas idénticas
a la asumida por el banco - emisor y condicionada a la entrega de los mismos
documentos (arts. 3 b) RUU (1974) y 10 b) RUU (1983)) (18).

La obligacion asumida por el banco - confirmante puede cumplirse bien
mediante pago directo o bien mediante la aceptacion o el descuento de efec-
tos (parr. i), ii) y iii) del art. 3 b) RUU (1974) y parr. i) y iv) del art. 10 b)
RUU (1983)). La forma de pago a la que se ha comprometido el banco -
emisor no tiene que coincidir con la asumida por el confirmante (19), ni tam-
poco el lugar de pago; pero en todos los demdas elementos las obligaciones
asumidas por ambas entidades tienen que ser idénticas.

Para el beneficiario, el crédito documentario irrevocable confirmado
supone la cota de maxima garantia, puesto que ostenta dos derechos de cré-
dito independientes y cumulativos frente al banco - emisor y frente al banco -
confirmante; su posicion es incluso mas favorable que la de un acreedor fren-
te a dos deudores solidarios (20).

E) Las tres formas de intervencién de un banco - secundario son combina-
bles entre si, pudiendo un mismo banco - secundario reunir simultdneamente

(17) Histéricamente, los términos «irrevocable» y «confirmado» se usaron como siné-
nimos (ver por todos GARRIGUES: «Confratos bancarios», p. 595). Las Reglas y Usos Unifor-
mes introdujeron la diferenciacién de ambos términos: la revocabilidad o irrevocabilidad hace
referencia a la obligacion del banco - emisor, la confirmacién a la del banco - secundario. La
distincién es aceptada de forma précticamente universal. Unicamente el Cédigo Civil italiano
—redactado antes de la diferenciacion de ambos términos— utiliza en el art. 1530, pérr. 2 la de-
nominacion de crédito documentario confirmado, en vez de crédito documentario irrevocable;
la mismo hace —sin duda por seguir la terminologfa legal— FIORENTINO, p. 240.

(18) Se ha discutido si para que quepa una confirmacion, es preciso que la obligacion del
banco - emisor sea irrevocable; los arts. 3 b) RUU (1974) y 10 b) RUU (1983) parecen indicar
que la confirmacion solo es posible si el crédito documentario es irrevocable; sin embargo nada
impide que la regla de los mencionados articulos sea modificada por un acuerdo entre las partes
(asi con razdn ZAHN, p. 83). De la opinion contraria, sin argumentacién convincente: PUENTE
en RGLJ, p. 600 EISEMANN/EBERTH, p. 84; SCHINNERER /AVANCINI, p. 68.

(19) GARRIGUES: «Contratos bancarioss, p. 641.

(20) Cir. lo que se dice en la p. 267 winfra».
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dos o tres funciones (21). Asi, es muy frecuente que el banco - pagador o el
banco - confirmante actiien simultaneamente como banco - avisador (cfr.
art. 11 ¢) RUU (1983), que prevé esta hipotesis). Tampoco hay inconvenien-
te en que en un crédito documentario intervengan varios bancos - secunda-
rios. En la practica se ve con cierta frecuencia una confirmacion por un ban-
co de renombre internacional, y el aviso por un banco local. La teorfa admite
incluso un crédito documentario en el que intervengan sucesivamente un
banco - emisor, otro confirmante, otro pagador y otro avisador. El coste pre-
cluye la posibilidad de que tales operaciones sean frecuentes en la practica.

(21) CANARIS, p. 512; SCHINNERER / AVANCINI, p. 61.
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I1. Relacion juridica entre banco - emisor y banco-
secundario
1. Introduccion

A) Se ha dicho que la relacién juridica entre banco - emisor y secundario
muestra un cierto paralelismo con la relacion entre ordenante y banco - emi-
sor (22), ya que en este supuesto el banco - emisor, cumpliendo las instruc-
ciones recibidas del ordenante, encarga a su vez al banco - intermediario pa-
ra que éste, por cuenta del emisor e indirectamente del ordenante, avise, pa-
gue o confirme. El paralelismo es especialmente claro en el caso de confir-
macion por el segundo banco.

La relacion entre banco - emisor y banco - secundario esta pues domina-
da por la idea del mandato; por reunirse ademaés los requisitos de mercantili-
dad del art. 244 C.Com., el mandatn constituye un contrato de comisién
(23).

Por lo que respecta a la clase de mandato, debe sefialarse que, en el caso
de que la segunda entidad financiera actiie como banco - pagador, estaremos
ante una comisién directa (ver art. 247 C.Com.), ya que el segundo banco ac-
tuard como representante del banco - emisor, sobreponiéndose a la relacion
contractual de mandato un negocio juridico unilateral de apoderamiento,
por el que el emisor autoriza al segundo banco a examinar los documentos, a
pagar el importe del crédito documentario en nombre suyo, y a transferir el
crédito, en el supuesto de que el crédito sea transferible.

(22) STOUFFLET, p. 289; GARRIGUES: «Coniratos bancarios», p. 641.

(23) GARRIGUES: «Conirafos bancarioss, p. 639, 641; VIDAL, p. 104; también MOLLE:
«I contratti bancaris, p. 554, califica la relacién con un mandato. En el Derecho alemén la doc-
trina entiende que se trata de un «Geschéfishesorgungsverirags previsto en el paragrafo
675 BGB (CANARIS, p. 512) y en el Derecho inglés de un sagency agreement» (GUTTERIDGE
/ MEGRAH, p. 66); en el Derecho francés la doctrina mayoritaria tiende a entender que se trata
de un contrato de mandato (EPSCHTEIN / BONTOUX, p. 213; LUCKE, p. 125); en contra, sin
embargo, STOUFFLET (p. 289) que lo configura como un arrendamiento de servicios.
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Diferente es la situacién en el caso de una confirmacion, puesto que, en
este supuesto, el segundo banco actiia en nombre propio, y la comision, en
consecuencia, sera indirecta (art. 246 C.Com.). La relacion juridica entre
banco - emisor y banco - confirmante comparte pues la misma naturaleza ju-
ridica que la relacién entre ordenante y banco - emisor.

Mas dificil es el encuadramiento del contrato de comision que une a
banco - emisor y banco avisador; aqui el servicio que se encomienda al comi-
sionista no es contratar con un tercero, sino realizar un acto juridico —el de
comunicar al beneficiario la apertura del crédito. En consecuencia, no se
puede plantear la distincion entre comision directa e indirecta, pues no es
que el comisionista contrate en nombre propio o ajeno, sino que no llega a'
contratar en forma alguna con el tercero (24).

B) Lo dicho mas arriba (ver p. 109) sobre la perfeccion, la modificacion y
extincion de la relacion entre ordenante y banco - emisor es perfectamente
aplicable a la relaci6n entre este Gltimo y el banco - secundario, con las dos
siguientes precisiones:

(24) Se podria plantear incluso la duda de si no seria més correcto encuadrar la relacion
entre banco - emisor y avisador en la figura del arrendamiento de servicios. Nos encontramos
aqui ante el conocido problema de la distincion entre ambos contratos. Arranca este problema
del hecho que el Cédigo Civil define de forma muy similar el contrato de arrendamiento de ser-
vicios (art. 1544 C.c.: «En el arrendamiento de servicios una de las partes se obliga a prestar
a la ofra un servicio por precio ciertor) y el de mandato (art. 1709 C.c.: «Por el contrato de
mandato se obliga una persona a prestar algiin servicio o hacer alguna cosa, por cuenta o
encargo de ofrar). La solucion de este problema es uno de los temas tradicionales del Derecho
Civil (para una amplia exposicién de las diferentes posturas puede cfr. CASTAN: «Derecho ci-
vil espafiol, comiin y forals, 1v10 (1977), p. 510 y de la CAMARA: «La revolucion del manda-
fo y del poders en AAMN, IV, p. 556), y las soluciones que se han dado por nuestra doctrina
son de lo mas dispares. Sin embargo, sea cual sea el criterio que se adopte, todos ellos llevan a la
conclusién que la relacién entre el emisor y el avisador constituye un mandato. En efecto: si se
acepta el criterio de la sustitucion (como propugna GARCIA VALDECASAS: «La esencia del
mandatos en RDP, 1944, p. 769) es evidente que no habria dificultad en que el banco - emisor
sustituyera al banco - avisador en su cometido; si se sigue la postura de que el objeto del manda-
to deben ser necesariamente un acto juridico (como exige el art. 1703 del Cadigo civil italiano
—y defienden entre otros autores DIEZ - PICAZO / GULLON: «Sistema de Derecho civils, 2
(1982), p. 466), no puede caber duda que la actuacién del banco - emisor lo constituye; y si final-
mente se acepta que el mandato es un contrato dirigido a la gestién o cuidado de negocios, en-
tendidos éstos en la acepcion amplia de asuntos y no en la restringida de negocios juridicos (co-
mo mantienen PEREZ GONZALEZ / ALGUER en sus Anotaciones a ENNECERUS, I, 22
(1935), p. 243; CASTAN: «Derecho civil espaiiol, comin y forals, IV, p. 513 y de la CAMARA
en AAMN, 1V, p. 574), tampoco pueden surgir dudas sobre la naturaleza de mandato de la rela-
cién que surge entre ambas instituciones financieras.
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a) Cuando la actuacién del banco - secundario se limite a avisar o pagar el
crédito documentario, su consentimiento no es necesario para modificar el
contenido de éste; al limitarse el banco - secundario a ser un simple represen-
tante del banco - emisor, no se le puede considerar como «parte interesada»,
es decir, con un interés propio, a los efectos del art. 3 ¢) RUU (1974); la solu-
cion contraria es, sin embargo, la procedente, si el segundo banco ha confir-
mado el crédito documentario, porque en este caso ha asumido una obliga-
cién propia e independiente frente al beneficiario (cfr. en ese sentido art. 10
d) RUU (1983)).

b) El banco - emisor, en tanto que comitente, puede en cualquier momento
revocar la comision de avisar, pagar o confirmar otorgada al banco - secun-
dario, pues éste es el principio general establecido por el art. 280 C.Com. pa-
ra toda clase de comisiones (25); pero tal revocacion, al constituir una modi-
ficacion del crédito documentario, debera ser consentida por el ordenante y
el beneficiario, ya que en caso contrario la decision, aunque vinculante en el
ambito de las relaciones entre ambas entidades financieras, haria al banco -
emisor responsable de un incumplimiento contractual tanto frente al benefi-
ciario como frente al ordenante. Téngase finalmente en cuenta que si la revo-
cacion llega a conocimiento del banco - secundario una vez cumplido el en-
cargo, el comitente debera aceptar todas las consecuencias de la actuacion
del comisionsta, segiin lo expresamente previsto en el art. 253 C.Com.

C) El contrato de comisién entre banco - emisor y banco - secundario se
puede formalizar bien oralmente, bien por escrito o bien por télex, telegrama
o cable.

Las Reglas y Usos Uniformes no se refieren a la posibilidad de que se
utilice 1a forma oral, pues esta posibilidad es desconocida en la préctica; en
base al art. 51 C.Com. habra que admitirla, aunque con la desventaja de que
la declaracién de testigos, por si sola, no sera bastante para probar la exis-
tencia del contrato (26).

La forma escrita es, quiza, la mas frecuente. El banco - emisor envia
una carta con sus instrucciones al banco - secundario, y le adjunta la carta de
crédito para que se la haga llegar al beneficiario.

Muy frecuente en la préctica es también la formalizacién por telégrafo,
télex u otra forma de teletransmision. Las Reglas y Usos Uniformes, que re-

(25) Con respecto a la posibilidad de modificar mediante pacto la libre revocacion de la
comisién, véase lo dicho en la p. 83 wsupra»,

(26) Excepto si su cuantia fuera inferior a 1.500 Ptas,
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gulan con detalle esta posibilidad, distinguen dos supuestos diferentes: que el
contrato se documente exclusivamente en forma teletransmitida, o que la co-
municacion teletransmitida constituya un simple preaviso, que debe ser rati-
ficado posteriormetne por escrito (27).

La regla general en esta materia est4 contenida en los arts. 4 ¢) RUU
(1974) y 12 b) RUU (1983) (28), en virtud de los cuales todo telegrama, télex
u otra forma de teletransmision serd considerada por el banco - secundario
como el instrumento que permite la emision del crédito, sin que sea precisa
una ratificacién por escrito, a no ser que en el propio mensaje se diga «siguen
detalles» u otra expresion similar. A los efectos del art. 51 parr. 2 C.Com,,
que exige, para que la correspondencia telegrafica produzca obligacion, que
los contratantes hayan admitido este medio previamente por contrato escri-
to, habra que entender que la regla de los arts. 4 ¢) RUU (1974) y 12 b)
RUU (1983) sustituye la necesidad de tal admisiéon (29).

D) Cualquiera que sea la forma en que el banco - emisor se dirija al banco -
secundario, no es usual que éste conteste expresamente; su aceptacion se de-
duciréa por regla general «ex factis concludentibus» (véase art. 249 C.Com.),
cumpliendo el encargo recibido.

2. Obligaciones del banco-emisor

A) En forma similar a la obligacién asumida por el ordenante frente al
banco - emisor (ver p. 125 «supra»), este altimo esta obligado frente al banco -
secundario a darle instrucciones precisas y completas (véase disp. gral. d)
RUU (1974) y art. S RUU (1983)). En especial, el emisor debera indicar con
claridad si el segundo banco debe actuar como banco - avisador, pagador o
confirmante. En los dos primeros casos €s usual, para una mayor claridad,
que las instrucciones contengan las palabras «sin que afadan su confirma-
cién» (30).

RS-

(27) Véase ZAHN, p. 80; SCHINNERER / AVANCINI, p. 57.
(28) Para un estudio detallado del art. 4 RUU cfr. SCHINNERER / AVANCINI, p. 59.

(29) En la préctica, sin embargo, €s frecuente que los bancos establezcan de mutuo acuer-
‘do signos convencionales para garantizar la autenticidad de los telegramas que intercambian.
En estos casos sera indispensable que los telegramas retinan las claves pactadas (ver art. 51,
parr. 2 C.Com. «in fine»).

(30) ZAHN,p. 85.
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Si las instrucciones son incompletas o imprecisas, el segundo banco esté
facultado para pasar al beneficiario un aviso preliminar a titulo simplemente
informativo, sin incurrir en responsabilidad alguna (art. 6 RUU (1974) y art.
14 RUU (1983)).

B) Provisién de fondos: Si ambos bancos no han previsto nada con relacion
a la provisién o anticipacion de fondos, el banco - pagador o confirmante
(31) no est4 obligado a cumplir con el encargo si no recibe previamente pro-
vision de fondos suficiente (art. 250 C.Com.; sobre la naturaleza y cuantia de
la provision de fondos, véase lo dicho en la p. 135 «supra»).

En la préctica, sin embargo, son frecuentes los pactos previos entre ban-
cos, en virtud de los cuales un banco se compromete a pagar o confirmar cré-
ditos por cuenta del otro hasta un determinado limite; en otros casos el com-
promiso es reciproco, anoténdose las operaciones realizadas por cada banco
por cuenta del otro en una cuenta corriente, cuyo saldo no podra sobrepasar
determinados topes. De existir tales compromisos, y si no se sobrepasan los
limites maximos acordados, el banco - pagador o confirmante no puede ne-
garse a cumplir el encargo, alegando la falta de provisién de fondos.

C) Reembolso y premio: El banco - emisor, como comitente del banco - se-
cundario, estd obligado a pagarle el correspondiente premio por su actividad
(art. 277 C.Com.; cfr. también lo dicho en la p. 145 «supra»)*y a resarcirle
por los gastos en que haya incurrido como consecuencia de la comision (art.
278 C.Com.; véase lo dicho en la p. 138 «supra»). Si el banco - secundario esta
facultado para pagar al beneficiario, el banco - emisor también estara obli-
gado a resarcirle las cantidades satisfechas a aquél, incluyendo los intereses
que se hayan devengado (art. 278 C.Com. «in fine»; cfr. p. 139 «supra») (31
bis). En la Gltima revisién de las Reglas, se ha afiadido un apartado recogien-
do esta obligacién del banco - emisor: el art. 11d) RUU (1983) establece que
todo banco - emisor esta obligado a reembolsar el importe del crédito al ban-
co - pagador designado, siempre que el banco - pagador haya pagado al be-
neficiario en la forma y contra entrega de los documentos previstos en el cré-
dito.

(31) Una provision de fondos en favor de un banco - avisador no es necesaria, ya que éste
no tendrd que realizar ningtin pago en favor del beneficiario.

(31 bis) El riesgo de que un banco - confirmante espafiol no sea reembolsado por el
banco-emisor extranjero, puede ser objeto de un seguro especial. Se trata del denominado Segu-
ro de Créditos Documentarios ofrecido por la Compaiiia Espafiola de Seguros de Crédito a la
Exportacion, cuyas condiciones generales fueron aprobadas por O.M. 2.6.78. Sobre el tema se
puede cfr. BOIX, p. 87.
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D) Cumplimiento reciproco: Como en toda obligacion reciproca, el cumpli--
miento por el banco - emisor de sus compromisos esta condicionado al cum-
plimiento por el banco - secundario de los deberes que le incumben, y en es-
pecial de las obligaciones de atenerse a las instrucciones recibidas, de exami-
nar los documentos y de utilizar las excepciones al pago de que disponga
frente al beneficiario. En el caso de que el banco - secundario haya incumpli-
do sus obligaciones, el banco - emisor podra negarse —y frente al ordenante
incluso estara obligado a negarse— a pagar el premio, a reembolsar el prin-
cipal del crédito, o a satisfacer los gastos e intereses que se hayan devengado.
Ademis, el banco - emisor podré reclamar a su corresponsal los dafios y per-
juicios que el incumplimiento le haya irrogado, incluyendo la indemnizacion
que el emisor haya tenido que satisfacer al ordenante en aquellos supuestos
—que aiin se han de estudiar— en los que es responsable frente a este ltimo
por la actuacién del banco - secundario.

Y viceversa: si el banco - secundario ha cumplido con sus obligaciones,
el banco - emisor esta en todo caso obligado a pagarle y resarcirle, sin que es-
ta obligacién se vea afectada por el hecho que el beneficiario haya entregado
documentos falsos —siempre que la falsedad no sea apreciable a simple vis-
ta— o que haya solicitado el pago sin estar facultado para ello en base a la
relacion subyacente que le une con el ordenante, o que las mercancias repre-
sentadas por los documentos «media tempore» se hayan perdido (cfr. tam-
bién lo dicho en la p. 141 «supra» al hacer referencia a la relacion entre orde-
nante y banco - emisor).

El procedimiento mediante el cual el banco - emisor se puede negar a
realizar el pago o el resarcimiento en favor del banco - secundario, en el caso
de que los documentos sean incorrectos o se haya producido algtn otro in-
cumplimiento por parte de éste Gltimo, se halla descrito con minuciosidad en
los arts. 8 RUU (1974) y 16 RUU (1983) (32). Una vez recibidos los docu-
mentos, el emisor tiene un plazo razonable para examinarlos (arts. 8 d)
RUU (1974) y 16 ¢) RUU (1983)). Como ya se ha sefialado (cfr. p. 162 «su-
pran) no cabe dar una regla fija sobre lo que ha de entenderse por plazo razo-
nable. En circunstancias normales entre 1 y 3 dias parece considerarse un
plazo razonable (33). Sin embargo se ha aceptado por la jurisprudencia in-

(32) La negativa del ordenante a resarcir al banco-emisor, en cambio, no se halla regula-
da en las Reglas y Usos Uniformes.

(33) ZAHN,p. 142,
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glesa que en circunstancias excepcionales un plazo de seis semanas podia ser
aceptable (34).

Realizado el examen en el plazo indicado, con el resultado de que los
documentos no son conformes, el banco - emisor debe informar de inmedia-
to por cable o por cualquier otro medio similar al banco - secundario, comu-
nicandole esta circunstancia. Es de destacar que el banco-emisor, segiin la
regla de los arts. 8 ¢) y f) RUU 1(974) y 16 d) y ) RUU (1983), no tiene otra -
opcién mas que rechazar los documentos, devolviéndoselos al banco - secun-
dario y exigiéndole los dafios y perjuicios causados; los arts. 8 ) y 16 e) inclu-
so senalan expresamente que si el banco - emisor no pone los documentos a
disposicion del banco - secundario o no se los devuelve, perdera el derecho a
reclamar por la incorreccion de los documentos. En consecuencia, el banco -
emisor carece frente al banco - secundario, de acuerdo con el expreso pacto
contenido en las Reglas y Usos Uniformes, de la doble opcion de la que dis-
pone el ordenante ante el incumplimiento del banco - emisor: dejar los docu-
mentos de cuenta del banco - emisor, o aceptarlos, y en ambos casos exigirle
la indemnizacion de dafios y perjuicios correspondientes (véase p. 142 «su-
pra») (35).

3. Obligaciones del banco-secundario
3.1. Como banco-avisador

A) La obligacién del banco - avisador se limita a comunicar al beneficiario
la emision del crédito documentario. Para ello el banco - avisador normal-
mente hara llegar al beneficiario la carta de crédito emitida por el ordenante,
haciendo constar en ella que se limita a avisar el crédito, sin asumir un com-
promiso propio. En otras ocasiones, en las que el banco - emisor le haya he-
cho llegar las instrucciones y el contenido de la carta de crédito por telegra-
ma, télex o cable, la misi6n del banco - avisador incluira también la de repro-
ducir por escrito tal contenido, y hacérselo llegar al beneficiario.

B) Es muy frecuente que el beneficiario se sirva del banco que le aviso el
crédito para enviar al banco - emisor los documentos. A pesar de esta practi-

(34) Véase «Bank Melli Irén v. Barclays Bank (Dominion Colonial and Overseas»,
(1951) 2 Lloyd’s Rep.: (1951) 2 TLR 1057; GUTTERIDGE / MEGRAH, p. 154; CHORLEY /
SMART, p. 214.

(35) Esto implica, por lo tanto, el que en los créditos documentarios con intervencion de
un banco - pagador con frecuencia el ordenante no llegar4 a gozar de la opcién, porque si el
banco - emisor advierte la no conformidad de los documentos, est4 obligado frente al banco - se-
cundario a devolverlos y nunca se los hara llegar al ordenante.
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ca, el banco - avisador no est4 obligado, ni frente al emisor ni frente al bene-
ficiario, a aceptar los documentos, y en el caso de que voluntariamente lo ha-
ga, actuara por cuenta y riesgo y como mandatario del beneficiario. En estos
supuestos la entrega de los documentos no se entiende realizada hasta que
sean efectivamente recibidos por el banco - emisor; por lo tanto los docu-
mentos deberan necesariamente hallarse en poder de éste antes de que venza
el plazo de vigencia del crédito documentario, no siendo suficiente el que se
hayan entregado al banco - avisador antes de la fecha de vencimiento. El
riesgo de pérdida de los documentos en el envio entre ambos bancos es so-
portado por el beneficiario, ya que si el banco - emisor no los recibe, la con-
dicién no se entendera cumplida, y el beneficiario no tendré derecho a cobrar
el importe del crédito (36).

3.2. Como banco-pagador

A) El banco-pagador tiene la facultad y la obligacion de realizar el examen
de los documentos presentados por el beneficiario (37). Aunque esta facultad
y obligacion no se pacte expresamente, hay que entender que se incluye im-
plicitamente en toda designacion de un banco como pagador.

En cuanto a la extension y al contenido de la obligacién de examen de
los documentos, es aplicable lo dicho sobre la obligacién de examen del ban-
co - emisor frente al ordenante (ver p. 153 «supra»).

Si el banco - pagador cumple diligentemente con la obligacion de exa-
men de los documentos, su actuacion vincula al banco - emisor. Esta conclu-
sion no es més que una plasmacién del principio general que todo comisio-
nista que actiia dentro de los limites de su encargo, vincula al comitente (38)
(39). La aplicacion de este principio general al presente caso es resaltado por
los arts. 8 b) RUU (1974) y 11 d) y 16 a) RUU (1983), al establecer que el
pago contra documentos que presentan la apariencia de ser conformes con el
contenido del crédito, por un banco que esté autorizado para hacerlo, obliga
a la parte que haya dado dicha autorizacién para admitir los documentos y
para reembolsar al banco - pagador.

(36) ZAHN, p. 169; SCHINNERER / AVANCINI, p. 24; véase también GUTTERIDGE /
MEGRAH, p. 142.

(37) CANARIS, p. 512.
* (38) El principio lo recoge, aunque sin excesiva precision, el art. 253 C.Com: «Celebrado
un confrato por el comisionista con las formalidades de derecho, el comitente deberé acep-
tar fodas las consecuencias de la comisién, salvo el derecho de repetir contra el comisionis-
ta por faltas u omisiones sometidas al cumplirlas; sobre este precepfo cfr. GARRIGUES:
«Tratados, 111, 1.2, p. 480.

(39) Cfr. también CANARIS, p. 514,
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El incumplimiento por el banco - pagador de su obligacién de examen
de los documentos y la aceptacion de documentos incorrectos, implicara el
derecho del banco - emisor a rechazarlos, a negarse a pagar el premio y a re-
sarcir al banco - pagador, y a exigirle la indemnizaci6n de los dafios y perjui-
cios causados (ver art. 8 ¢), d), e) y f) RUU (1974), y 16 b), ¢), d) ye) RUU
(1983): ver también lo dicho en la p. 340 «supra»),

B) Una vez examinados los documentos, y comprobado que se han cumpli-
do los términos y condiciones del crédito documentario, el banco - pagador
esta autorizado para realizar el pago en favor del beneficiario, sin que sea ne-
cesaria una autorizacion especifica del banco - emisor. El pago se debera
realizar bien mediante pago directo, o bien mediante aceptacion descuento
de efectos, segln lo sefialado en la carta de crédito (cfr. p. 251 «supra»).

C) Tras el examen de los documentos pesa sobre el banco - pagador la obli-
gacion de hacer llegar los documentos al banco - emisor. El envio se realiza-
rid normalmente por correo. Sobre el cumplimiento, el retraso y el incumpli-
miento de esta obligacion, puede verse lo dicho en la p. 209 «supra», con res-
pecto a la obligacién de entrega que pesa sobre el banco - emisor.

Una cuestién de gran importancia es la de las consecuencias de la pérdi-
da de los documentos, mientras son enviados al banco - emisor. Esta pérdida
no afecta al derecho del beneficiario a cobrar el crédito documentario, pues-
to que €l ha cumplido integramente con el «onus» al que estaba condicionada
la realizacion del pago. Las Reglas y Usos Uniformes prevén para este caso
que debe ser el ordenante el que, como «dominus negotii», asuma el riesgo de
pérdida de los documentos (arts, 10 RUU (1974) y 18 RUU (1983)). Sin em-
bargo, entiendo, en base a las razones que ya se han apuntado (cfr. p. 207
«supra»), que esta pretendida exoneracion de responsabilidad a través de
unas condiciones generales es inidonea para liberar al banco - pagador, si ha
incurrido en negligencia en el envio de los documentos; de ser esto asi, la res-
ponsabilidad recae inexorablemente sobre él, y en consecuencia el banco -
emisor no estara obligado a resarcirle, Fuera de este caso, y no obstante la
pérdida de los documentos, el banco - avisador siempre podra exigir al banco
- emisor el pago del premio y el resarcimiento de los gastos incurridos y del
principal pagado al beneficiario, estando obligado el banco - emisor a satis-
lacer tales obligaciones, ya que a su vez tendra la posibilidad de recuperar
del ordenante.

Finalmente, debe resaltarse que, en virtud del principio de la buena fe en
el cumplimiento de los contratos (art. 57 C.Com.), todas las partes implica-
das estan obligadas a realizar diligentemente las actuaciones que estén de su
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mano para obtener duplicados de los documentos perdidos, dentro del perio-
do de vigencia del crédito.

3.3. Como banco-confirmante

A) Como banco - confirmante el banco - secundario asume frente al banco
- emisor una obligacién de hacer: la de confirmar el crédito documentario.

La confirmacién implica que el banco - confirmante debe emitir, ac-
tuando en nombre propio, pero por cuenta inmediata del banco - emisor y
mediata del ordenante, un nuevo crédito documentario en favor del benefi-
ciario, crédito que debera ser independiente del ya abierto por el banco - emi-
sor. El banco - confirmante realizaré para ello una oferta irrevocable de con-
trato en favor del beneficiario, comprometiéndose a realizar un pago en su
favor, pero, condicionéndolo a la entrega de los mismos documentos exigi-
dos en la carta de crédito original emitida por el banco - emisor.

La obligacién del banco - secundario de confirmar implica también el
deber de comunicar su compromiso al beneficiario, en la forma (postal o te-
legrafica) que le haya indicado el banco - emisor; normalmente la confirma-
cidn se estampari en el espacio previsto al efecto, en la propia carta de crédi-
to preparada por el banco - emisor.

Por lo demas, a la obligacion de confirmar, es aplicable todo lo dicho en
relacion a la obligacion de emitir el crédito documentario (ver p. 151 «su-
pra»).

B) Si el beneficiario le hace entrega de los documentos, el banco - confir-
mante también esta obligado, en virtud de la confirmacién, a examinar los
documentos y a realizar el pago, en el caso de que se hayan cumplido los tér-
minos y condiciones del crédito documentario. Esta obligacion no difiere de
aquella del banco - pagador.

4. Derechos del banco-secundario con respecto a los documentos

A) En tanto que el banco - secundario actia como comisionista del banco -
emisor, dispone del_privilegio del comisionista con respecto a los documen-
tos, y a las mercancias representadas por tales documentos. Lo dicho en la p.
213 «supra» con respecto al privilegio del banco - emisor frente al ordenante
es aplicable.

B) No hay inconveniente en que, ademés, el banco - secundario garantice
su derecho de crédito frente al banco - emisor mediante la afeccion en prenda
de documentos.y mercancias. Tal garantia debe pactarse expresamente, y en
la practica, dada la solvencia generalizada de los bancos, es practicamente
desconocida. Véase también p. 218 «supra».
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IIL. Relacion juridica entre banco - emisor y ordenante

A) Designacién del banco-secundario: Es el ordenante el que, al dar instruc-
ciones al banco - emisor, debe designar el nombre y las funciones del banco -
secundario, o en su caso, de los varios bancos - secundarios. En la prictica es
frecuente que el ordenante fije la mision, pero no el nombre del segundo ban-
co; esta situacién —en la que la designacién del banco - secundario queda a
la discrecion del banco - emisor— es desde el punto de vista de éste la mas
conveniente, ya que puede elegir a la institucion financiera que le inspire ma-
yor confianza o con quien tenga relaciones tradicionales de corresponsalia.

En el caso de que el ordenante expresamente prohiba al banco la utiliza-
cion de un corresponsal, es evidente que al banco le esta vedado solicitar su
intervencidn, y que si a pesar de ello lo hiciera, incurriria en responsabilidad
(segin el expreso mandato contenido en el art. 256 C.Com.). ;«Quid» si el
ordenante ni prohibe ni autoriza expresamente la intervencién de un segundo
banco? ;Puede el banco «motu propio» utilizar sus servicios? Creo que para
dar una contestacion a esta pregunta —no prevista en las Reglas y Usos Uni-
formes—, se debe distinguir si la intervenci6n del segundo banco consiste en
confirmar, pagar o avisar el crédito.

En el primer caso, entiendo que la contestacion debe ser negativa. El or-
denante no ha dado instrucciones al banco de que obtenga una confirmacién
del crédito, y el banco, ateniéndose al principio de cumplimiento literal de
las instrucciones recibidas («strict compliance», «Akkreditivstrenge», cfr. p.
149 «supra»), no esta facultado para apartarse de las 6rdenes recibidas. Sia
pesar de ello el banco solicita la confirmacion del crédito, correrd con los
costes que de esto se deriven, y ademas incurrira en responsabilidad frente al
ordenante, en el caso —ciertamente poco probable— de que al ordenante se
le hubiera irrogado alglin perjuicio.

Por lo que respecta al segundo supuesto, debe tenerse en cuenta que la
utilizacion de un banco - pagador constituye —como ya se ha dicho— una
sustitucién de comisionista, regulada de forma muy estricta por el art. 261
C.Com. Este articulo requiere para que la sustitucion sea procedente, el es-
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pecifico consentimiento del comitente, o una previa autorizacion para dele-
gar, contenida en el contrato de comisién. Al no reunirse, en el supuesio que
venimos analizando estos requisitos, entiendo que la designacion de banco -
pagador no es posible en ausencia de instrucciones especificas del ordenante
en este sentido.

Mas compleja es la cuestidn en el tercer supuesto, pues existe, al pare-
cer, una costumbre generalizada en el comercio internacional, en virtud de la
cual los bancos estan en todo caso autorizados para utilizar a un banco - avi-
sador, aun en ausencia de instrucciones especificas en tal sentido de su clien-
te (40). A su vez, el art. 261 C.Com., como excepcion a la prohibicion gene-
ral de sustitucion, permite al comisionista que utilice a sus dependientes en
las operaciones subalternas que, segiin la costumbre general del comercio se
confian a ellos. A la vista de estos dos factores, se plantea la duda si la utili-
zacién de un banco - pagador encaja dentro de la citada excepcién. Para ello
seria preciso que el banco - pagador realizara una tarea subalterna —requisi-
to que se puede entender cumplido, pues es un mero nuncio— y ademas que
pudiera ser encuadrado dentro del concepto de dependiente de la entidad
emisora. No es facil dar una contestacion a la pregunta de si el banco - paga-
dor es o no un dependiente del banco - emisor a efectos del art. 261 C.Com.
En sentido técnico, dependiente es el apoderado singular del comerciante, fa-
cultado para el desempefio constante de las operaciones propias de un deter-
minado ramo del trafico de la empresa (cfr. art. 292 C.Com.) (41). Sin em-
bargo, no creo que el art. 261 C.Com. esté utilizando el concepto dependien-
te en un sentido técnico, porque en caso contrario se llegaria al contrasentido
de que el comisionista s6lo podria utilizar a dependientes, que por naturaleza
son apoderados, pero no a empleados carentes de poder para efectuar las ta-
reas subalternas, cuando estas tareas, por su propia definicion, son de carac-
ter mecanico y no precisan de un apoderamiento en favor de las personas que
las realizan. Aceptado pues que el art. 261 C.Com. utiliza el concepto depen-
diente en sentido no técnico, no veo inconveniente en interpretarlo en el sen-
tido que abarque todo colaborador con o sin vinculos de dependencia del co-
misionista. De aceptarse esta interpretacion, nada se opondria a que un ban-
co - emisor utilizara los servicios de un banco - avisador, sin autorizacion ex-

(40) En este sentido SCHINNERER / AVANCINI, p. 41.

(41) Sobre el concepto de dependiente cfr. GARRIGUES: « Tratado», 1, 3.2, p. 1425; BO-
RRAJO: «Los auxiliares del comerciante en Derecho espaiiols en RDM, 63, (1957), p. 7y p.
64, p. 254, en especial p, 63, p. 37, MENENDEZ: «Auxiliares del empresario» en RDM 72,
(1959), p. 269, en especial p. 274.
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presa del ordenante, pues se reunirian los tres requisitos del art. 261 C.Com.:
el banco - avisador, seria un auxiliar —sin vinculo de dependencia— del ban-
co - emisor, su tarea seria meramente subalterna, y ademés existe una cos-
tumbre del comercio que abona su utilizacién (42).

B) Alcance de Ia obligacion del banco-emisor: En los casos en los que el or-
denante haya dado instrucciones concretas al respecto, la obligacién del ban-
co - emisor de abrir el crédito documentario incluird también el deber de ob-
tener la participacion del banco - secundario; este deber tendra diferente al-
cance dependiendo de quien haya designado al banco - secundario.

Si la eleccién del banco - secundario ha quedado al arbitrio del banco -
emisor, éste ha asumido una obligacién de obtener la participacién de una
entidad bancaria cualquiera (43); si es incapaz de obtenerla (44), el banco ha-
bra incumplido su obligacion de emitir el crédito documentario asumida
frente al ordenante y serd responsable de los dafios y perjuicios que se irro-
guen.

Si por el contrario la eleccion del banco - secundario ha sido realizada
por el ordenante, sefialando al banco - emisor el nombre concreto de la enti-
dad a elegir, el deber de este ltimo se limita a una simple obligacién de acti-
vidad, consistente en hacer todo lo que de buena fe esté de su mano para ob-
tener la participacién del banco-secundario; esta obligacién incluir4, en el
caso de que el ordenante haya provisto de fondos al banco - emisor, que éste
a su vez provea de fondos a la otra entidad financiera; pero si él mismo no ha
recibido provision, tampoco estara obligado a proveer de fondos al banco -
secundario. En el caso de que a pesar de sus esfuerzos, el banco - emisor no
sea capaz —sin que intervenga culpa o dolo por su parte— de obtener la par-
ticipacion del banco - secundario, el banco quedara liberado de su compro-
miso, de acuerdo con el principio general de que en las obligaciones de hacer
el deudor queda liberado cuando la prestacion resultare imposible (art. 1184
Cia)

C) La obligacién de transmitir las instrucciones: El banco - emisor estd
obligado a transmitir al banco - secundario las instrucciones recibidas del or-

(42) A la opinidn contraria llega sin embargo, para el Derecho suizo, HARTMANN, p. 40,

(43) El banco ha asumido por lo tanto una promesa de un hecho ajeno a realizar por un
tercero indeterminado; sobre esta figura en general cfr. GULLON: «La promesa del hecho aje-
no» en ADC, 1964, p. 3.

(44) Excepto si la causa de la incapacidad es un supuesto de imposibilidad sobrevenida;
cfr, art. 1105 C.c. y 1184 C.c.; véase también GULLON en ADC, 1964, p. 15.
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denante. En el caso de que las instrucciones sean transmitidas incorrecta-
mente, el emisor responderé frente al ordenante por los dafios y perjuicios
causados. Las Reglas establecen, sin embargo, ciertos limites a la responsa-
bilidad del banco - emisor (cfr. arts. 10 RUU (1974) y 18 RUU (1983)): éste
no responde si los dafios se han causado por la pérdida de cartas, la mutila-
cién u otros errores en los cables, telegramas o télex, o por errores en la tra-
duccidn o interpretacion de términos técnicos. Esta clusula de exoneracion,
sin embargo, solo afecta a aquellos supuestos en los que el dafio no se ha de-
bido a culpa o dolo del banco - emisor; si el banco ha actuado dolosamente o
con negligencia no puede escudarse en la regla de los arts. 10 RUU (1974) y
18 RUU (1983). La anterior conclusion encuentra su fundamento en el prin-
cipio general de que a través de unas condiciones generales —y recuérdese
que éste es el caracter de las Reglas y Usos Uniformes— la parte que las im-
pone no puede exonerarse del diligente cumplimiento de las obligaciones que
sean principales, de acuerdo con la naturaleza del negocio convenido (45). Y
en mi opinién no puede caber duda que la transmision correcta de las ins-
trucciones recibidas del ordenante constituye una obligacion principal para
el banco emisor, porque sin su exacto cumplimiento es imposible que se al-
cance el objetivo deseado por el ordenante: la emision en favor del beneficia-
rio de un crédito documentario que redna unas determinadas caracteristicas.

D) Obligacién de no reembolsar al banco-secundario: En los créditos docu-
mentarios en los que el banco - secundario actiie como entidad pagadora o
confirmante, el banco - emisor esta obligado a reembolsar a éste las cantida-
des que haya satisfecho al beneficiario y el premio que se devengue por su in-
tervencion (cfr. lo que se dice en la p. 338 «supra»). El banco - emisor, sin
embargo, puede abstenerse de pagar dichas cantidades, si el banco - secunda-
rio ha incumplido sus obligaciones, es decir, si ha pagado fuera de plazo,
contra documentos no correctos, sin hacer uso de las excepciones de las que
disponia o de otra forma ha incumplido las instrucciones recibidas. Frente al
ordenante hay que entender que el banco - emisor no solo tiene un derecho,
sino que también asume una obligacién de negarse a efectuar el pago, pues al
ser un comisionista debe siempre defender los intereses de su comitente. Si,
con incumplimiento de esta obligacion, el banco - emisor hubiera pagado al
banco - secundario, el ordenante no estaré obligado a reembolsarle, pudien-
do aducir la «exceptio non adimpleti contractus» para fundamentar su nega-
tiva (véase también la p. 141 «supra»).

(45) CIr. los argumentos utilizados y la doctrina citada en la p. 145 «supra», al hacer refe-
rencia a los arts. 9 RUU (1974) y 17 RUU (1983).
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E) Responsabilidad del banco - emisor: Cuestién totalmente diferente a la
que se ha estudiado en el apartado precedente, es el problema de la responsa-
bilidad del banco - emisor por la actividad del banco - secundario (46). Se ha
sefialado que cuando el banco - pagador o confirmante ha incumplido sus
obligaciones y ha pagado indebidamente al beneficiario, el banco - emisor y
el ordenante no estin obligados a reembolsarle. Pero este incumplimiento,
ademas, habra producido una serie de dafios y perjuicios para el ordenante, y
con respecto a éstos se plantea la duda de si el banco - emisor y banco - se-
cundario responderan conjuntamente, o si la responsabilidad quedara res-
tringida a este dltimo.

La problematica descrita esta prevista en las Reglas y Usos Uniformes,
cuyo art. 12 de la revision de 1974, que corresponde al 20 en la Gltima revi-
sion, prevé que cuando un banco utiliza los servicios de otro banco para dar
cumplimiento a las instrucciones del ordenante, lo hace por cuenta y riesgo
de este Gltimo, sin asumir ninguna responsabilidad en el caso de que las ins-
trucciones que transmita no sean ejecutadas. La exoneracion de responsabi-
lidad alcanza incluso el supuesto en el que el banco - emisor haya tomado la
iniciativa en la eleccion del otro banco.

La condicién general transcrita slo es congruente con nuestro derecho
positivo en el caso de la solicitud de apertura de un crédito documentario
confirmado. En este supuesto, lo que ocurre es que el encargo que recibe el
primer comisionista consiste en que celebre un contrato de comisién con un
segundo comisionista. Y de acuerdo con las reglas generales de la comision,
el primer comisionista (el banco - emisor) no responde de la actuacion del se-
gundo comisionista (el banco - confirmante), porque, salvo pacto expreso en
contrario, ningiin comisionista garantiza el cumplimiento por el tercero del
negocio que constituye el objeto de la comisién (47). En consecuencia, no
existe inconveniente alguno en admitir que el banco - emisor se exonere de
toda responsabilidad por la actuacién del banco - confirmante.

Diferente es la situacién si interviene un banco - pagador, porque éste,
segiin ya se ha sefialado, actia como sustituto del banco - emisor. En los su-
puestos de sustitucidn, el art. 262 C.Com. establece una regla, en virtud de la
cual el comisionista que la haya hecho responderé de la gestion del sustituto,
excepto si la persona en la que delegd quedé a eleccion del comitente. La re-
gulacion legal difiere pues en puntos sustanciales de la contenida en las Re-

(46) Sobre este tema en general cfr. LUCKE, p. 132.

(47) Asi GARRIGUES: «Contratos bancarios», p. 642, que se basa en el art. 272 C.Com.
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glas y Usos Uniformes, planteandose nuevamente ¢l problema de la eficacia
de una exoneracién de responsabilidad contenida en unas condiciones gene-
rales. Creo que la solucion justa a este problema es la ya ensayada con res-
pecto a los arts. 9 y 10 RUU (1974) —es decir, 17 y 18 RUU (1983) (cfr. p.
207 «supra»)—, que lleva a la conclusién que el banco - emisor siempre res-
pondera si actué con negligencia. En consecuencia, estimo que si el banco -
emisor incurre en «culpa in eligendo» o «in vigilando» con respecto a la per-
sona o a la actuacién del banco - pagador, respondera de la actuacion de este
ltimo, careciendo de eficacia exoneratoria los arts. 12 RUU (1974) y 20
RUU (1983) (48) (49). En estos supuestos, el ordenante podri exigir el resar-
cimiento de sus dafios indistintamente al banco - emisor o al banco - paga-
dor. El banco - emisor, por supuesto, quedara exento de responsabilidad si la
eleccion del segundo banco quedé al arbitrio del ordenante, pues asi se dedu-
ce del propio art. 262 C.Com.

Conviene hacer, finalmente, una breve precision para el caso de que el
banco - secundario actiie como avisador. En este supuesto el «Tatbestand» es
mucho més reducido, pues la conducta del banco - avisador tinicamente pue-
de dar lugar a responsabilidad, si transmite erroneamente el contenido del
crédito. Pero en este supuesto, y por las mismas razones expuestas en el
apartado precedente, también podra incurrir en responsabilidad el banco -
emisor, si actué con «culpa in eligendo» o «in vigilando».

(48) Sobre la culpa «in eligendo vel vigilando» cfr. TORRALBA en ADC, 1971, p. 1 145;
también DIEZ - PICAZO: «Tratados, 1, p. 713.

(49) A igual conclusién llega ZAHN, p. 82, basandose en jurisprudencia alemana; cfr.
también SCHINNERER / AVANCINI, p. 41.
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IV. Relacion juridica entre beneficiario y banco-secundario
A) Con respecto a la relacion juridica entre banco - secundario y el benefi-

ciario, hay que distinguir los supuestos en los que el banco avise, pague o
confirme el crédito documentario.

B) Banco-avisador: Si el banco secundario se limita a avisar el crédito, ac-
tiia como simple nuncio del banco - emisor, y su funcion se concreta en la de
transmitir una declaracién de voluntad ajena a un tercero. En consecuencia
no se establece vinculo jiirido alguno entre banco-avisador y beneficiario (50).

Si el beneficiario se decide, porque asi le conviene, a enviar los docu-
mentos a través del banco - avisador, se establecera una relacién de mandato
entre ambos (51). Ndtese, sin embargo, que esta relacion quedara toalmente
al margen del crédito documentario. El «onus» cuyo cumplimiento pesa so-
bre el beneficiario consiste en entregar determinados documentos al banco -
emisor; para dar cumplimiento a esta carga, al beneficiario le puede convenir
utilizar los servicios del banco - avisador, para que éste, como auxiliar suyo,
se encargue del envio de los documentos. En este supuesto, el banco - avisa-
dor, de aceptar la solicitud del beneficiario, quedara obligado a cumplir dili-
gentemente el encargo que ha recibido, pero nétese que la obligacion no sur-
gird en base al crédito documentario, sino en virtud del contrato de comisién
que une al banco - avisador con el beneficiario.

C) Banco - pagador: Ya se ha sefialado que el banco - pagador acttia en
nombre del banco - emisor, al hallarse ambos bancos ligados por una comi-
sion directa. En consecuencia, entre el banco - pagador y el beneficiario tam-
poco se establece relacion juridica alguna, pues el vinculo surge directamente
entre beneficiario y banco - emisor (52). Estamos ante el efecto tipico de to-

(50) GARRIGUES: «Contrafos bancarios», p. 639; CANARIS, p. 514; EISEMANN /
EBERTH, p. 81.

(51) MOLLE: «] coniratli bancaris, p. 596.

(52) CANARIS, p. 514/515; SCHLEGELBERGER /HEFERMEHL, n.m. 196; SCHONLE, p.
124; WESSELY, p. 7; EISEMANN/EBERTH, p. 80; SCHARRER, p. 116; SCHINNERER /AVAN-
CINL, p. 63.
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da representacion directa, expresamente recogido en el art. 247, parr. 2 C.-
Com., al establecer que el contrato y las acciones derivadas del mismo pro-
duciran su efecto entre el comitente y la persona o personas que contrataren
con el comisionista.

Se ha discutido, sin embargo, si la entrega por el beneficiario y acepta-
cién por el banco - pagador de los documentos no haria surgir también una
relacién contractual entre ambos, especialmente en los créditos documenta-
rios con pago aplazado (53). Sin embargo, si se aceptara que el banco - paga-
dor asume una obligacién de pago propia frente al beneficiario, tal conclu-
sion supondria la desaparicion de las diferencias entre las figuras del banco -
pagador y del banco - confirmante, pues ambas solo pueden ser diferencia-
das en base a la inexistente de obligacion de pago propia en el caso del banco
- pagador (54).

D) El que entre banco - pagador y avisador y beneficiario no surja una rela-
cién juridica, no implica por supuesto, que estos bancos no respondan frente
al beneficiario si actian con culpa o negligencia (55); en estos casos la res-
ponsabilidad podria surgir de la regla general establecida en el art. 1902 C.c.
(56) (57). En la dltima revision de las Reglas se ha introducido una frase, en
virtud de la cual el banco - avisador debe tomar un cuidado razonable para
comprobar la autenticidad aparente del crédito que transmite (art. 8 RUU
(1983)). Al no existir relacién contractual entre banco - avisador y beneficia-
rio, la responsabilidad a la que se refieren las Reglas tiene que ser necesaria-
mente una responsabilidad extracontractual, que surge ex art. 1902 C.c., sir-
viendo el art. 8 RUU (1983) como mero recordatorio de su existencia.

(53) GRADER VAN DER MAAS en Rev. de la Banque, 1964, p. 286; ver también SCHIN-
NERER /AVANCINI, p. 64.

(54) Esta es la postura dominante; véase ZAHN, p. 53, con bibliografia.

(55) Por ejemplo comunicando erréneamente el crédito al beneficiario o realizando equi-
vocadamente el examen de los documentos.

(56) TORRALBA en ADC, 1971, p. 1162 reconoce expresamente que los auxiliares pue-
den responder directamente frente a los terceros en base al art. 1902 C.c.; cfr. también de CAS-
TRO: eTemas», p. 118,

(57) En la doctrina alemana se entiende que sobre el banco-pagador y avisador pesa una
obligacién extracontractual de diligencia, cuyo fundamento se debe encontrar en el principio ge-
neral de la buena fe (cfr. SCHLEGELBERGER/HEFERMEHL, n.m. 196; CANARIS, p. 514; H-
SEMANN/EBERTH, p. 81).
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E) Banco-confirmante: El banco - confirmante se compromete frente al be-
neficiario a efectuar el pago del importe del crédito (mediante pago directo,
aceptacion o descuento), contra entrega de los documentos sefialados en la
carta de crédito. La relacién juridica entre banco - confirmante y beneficia-
rio lo constituye un segundo contrato de carta de crédito, que es indepen-
diente y cumulativo con respecto al contrato de carta de crédito que se ha
perfeccionado entre banco - emisor y beneficiario (58). Todo lo dicho sobre
el contrato de carta de crédito entre banco - emisor y beneficiario es aplica-
ble por analogia.

Como consecuencia de la confirmacién, el beneficiario dispone de dos
derechos de crédito, de contenido idéntico, pero independientes entre si, uno
frente al banco - emisor y otro frente al banco - beneficiario; asi se deduce
claramente de los arts. 3 b) RUU (1974) y 10 b) RUU (1983), al definir la
confirmacién como un compromiso «adicional» al asumido por el banco -
emisor (59) (60). El beneficiario se puede dirigir a su libre eleccién bien con-
tra el banco - emisor o bien al confirmante, exigiendo el pago contra la entre-
ga de los documentos (61). Entregados los documentos correctos al banco de
su eleccidn, el beneficiario tendra derecho a la contraprestacion. Si el banco
se negara a realizarla, el beneficiario estara facultado a exigir bien el cumpli-
miento o bien la devolucién de los documentos, para presentarlos a conti-
nuacién al otro banco.

Debe resaltarse que la eficacia de la confirmacién se circunscribe a
constituir un compromiso del banco - confirmante a pagar contra entrega de

(58) El banco - confirmante, en consecuencia, salvo en el caso de fraude, solo puede opo-
ner al beneficiario las excepciones que se deriven del propio contrato de carta de crédito que les
une (cfr. SCHINNERER /AVANCINI, p. 67).

(59) GARRIGUES: «Contratos bancarioss, p. 640; ZAHN, p. 85; CANARIS, p. 515;
SCHINNERER/AVANCINI, p. 67; KUBLER, p. 181; LIESECKE en WM, 1966, p. 462; WES-
SELY, p. 7; LUCKE, p. 130; SCHLEGELBERGER / HEFERMEHL, n.m, 127.

(60) Posturas doctrinales contrarias, sobre todo de la doctrina suiza, carecen de todo fun-
damento; para una descripcién de estas posturas véase SCHARRER, p. 117; también LIESECKE
en WM, 1966, p. 462; la propia jurisprudencia suiza (Sentencia del Bundesgericht de 22.1.52;
AMTLICHE SAMLUNG, 78, 11, p. 42) se ha inclinado por la solucién mayoritaria.

(61) La postura de SCHARRER, p. |18, de que el derecho del banco a dirigirse contra el
banco - emisor esta condicionado a que previamente se haya dirigido infructuosamente contra el
banco - confirmante, carece de fundamento, contradice la regla de los arts. 3 b) RUU (1974) y
10 b) RUU (1983) y desconoce la finalidad de la confirmacién.
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los documentos dentro del plazo de vigencia del crédito. Esto tiene gran rele-
vancia en los créditos documentarios con pago aplazado, en los que el benefi-
ciario entrega los documentos contra un compromiso del banco de satisfa-
cerle el importe del crédito en el futuro. En estos supuestos, el beneficiario
puede exigir tanto al banco - emisor o al banco - confirmante que asuma el
compromiso de pagarle en el futuro, haciéndole entrega de los documentos.
Pero una vez asumido el compromiso por uno de los bancos, el beneficiario
no se podra dirigir contra el otro banco, aunque posteriormente la obligacién
de pago sea desatendida (62). La razén de esta conclusion hay que verla en
que el segundo banco sélo se comprometié a pagar contra entrega de ciertos
documentos; y al ser el beneficiario incapaz de entregarle los documentos, el
banco quedara liberado de su obligacion.

(62) GUTTERIDGE/MEGRAH, p. 69.
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V. Relacion juridica entre ordenante y banco-secundario

A) Entre ordenante y banco - secundario no se establece relacion juridica
alguna (63). Esta conclusién se deduce con claridad del hecho de que la rela-
cion entre ordenante y banco - emisor es una comisién indirecta, en la cual,
segin el expreso mandato del art. 246 C.Com., los terceros no tendran ac-
cion contra el comitente, ni éste contra aquéllos.

B) La anterior regla general conoce, sin embargo, una excepcién, en aque-
llos supuestos en los que el segundo banco haya incumplido las obligaciones
que habia asumido. En estos casos, es indispensable que el ordenante dispon-
ga de una accion directa contra el segundo banco, para exigirle la reparacién
de los dafios y perjuicios que, mediante su incumplimiento, le ha irrogado
(64). La existencia de esta accion se puede defender en base al denominado
principio de la «jurisprudencia de intereses», puesto que el verdadero intere-
sado en la operacion es el ordenante (65), y la solucién propuesta ademas en-
cuentra apoyo en el art. 1722 C.c. En virtud de este articulo, el mandante dis-
pone de accion directa contra el sustituto de su mandatario, en aquellos ca-
sos en que éste responde de la gestion de aquél. Si el mandante dispone de ac-
cion contra el sustituto cuando el mandatario responde de su actuacién, con
mayor razon habrd que concederle el derecho a la accién, en aquellos su-
puestos en los que el mandatario no responda (66).

(63) CANARIS, p. 514; ZAHN, p. 82; SCHLEGELBERGER,"HEFERMEHL. n.m. 194; E-
SEMANN/EBERTH, p. 78.

(64) En igual sentido GARRIGUES: «Contratos bancarioss, p. 641; también CANARIS,
p- 514; en contra, sin embargo, la doctrina alemana mayoritaria, que entiende que el ordenante
solo puede tener accion contra el banco - secundario si el banco - emisor le hace una cesién de
los derechos de los que pueda disponer frente al corresponsal, como consecuencia del incumpli-
miento (cfr. SCHLEGELBERGER /HEFERMEHL, n.m. 194; EISEMANN/EBERTH, p. 78).

(65) GARRIGUES: «Contrafos bancarioss, p. 642: cfr. también de CASTRO: «Temas»,
p. 130.

(66) En cambio, no parece que en nuestro ordenamiento se le pueda reconocer una accion
al banco - secundario contra el ordenante, para el caso de que el banco - emisor incumpla las
obligaciones frente a él asumidas. SCHINERER/AVANCINI, p. 42, sin embargo, pretenden fun-
damentar la procedencia de tal accién en el art, 12 ¢) RUU (1974), que corresponde al art. 20 ¢)
RUU (1983).
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USOS Y REGLAS UNIFORMES RELATIVOS A LOS
CREDITOS DOCUMENTARIOS

texto revisado en 1974,
aplicable a partir
del 1.° de octubre de 1975

(Se reproduce la traduccién realizada por la propia CCI)



DISPOSICIONES GENERALES Y DEFINICIONES

d.

£

Estas disposiciones generales, definiciones y los articulos que les si-
guen, se aplican a todos los créditos documentarios y obligan a todas
las partes interesadas, a menos que expresamente se pacte lo contrario.

En estas disposiciones, definiciones y articulos, las expresiones «crédi-
to (s) documentario (s)» y «crédito (s)» que se emplean, significan to-
do convenio, cualquiera que sea su denominacion o descripcion, en
virtud del cual un banco (banco - emisor), obrando a peticion y de
conformidad con las instrucciones de un cliente (ordenante), se obli-
gard a:

(1) efectuar un pago a un tercero (beneficiario), o a su orden, o pa-
gar, aceptar o negociar las letras de cambio (giros) que libre el
beneficiario, o

(ii) autorizar que tales pagos sean efectuados o que tales giros sean
pagados, aceptados o negociados por otro banco,

contra entrega de los documentos exigidos, siempre y cuando
los términos y condiciones del crédito se hayan cumplido.

Los créditos son, por su naturaleza, operaciones distintas de los con-
tratos de venta o de cualquier otra indole en que puedan estar basados
y en ninglin caso tales contratos afectaran ni obligarén a los bancos.

Todas las instrucciones relativas a los créditos documentarios y los
propios créditos deben ser completas y precisas. Para evitar cualquier
confusion y malentendido, los bancos emisores deberdn desalentar to-
do intento, por parte del ordenante del crédito, de incluir detalles ex-
Cesivos.

El banco autorizado a pagar, aceptar o negociar al amparo de un cré-
dito, serd el banco que tiene el derecho prioritario para ejercer la op-
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cion descrita en el articulo 32 (b). La decision de dicho banco obligara
a todas las partes interesadas.

Un banco est4 autorizado para pagar o aceptar al amparo de un crédi-
to cuando se le designe expresamente para ello en dicho crédito.

Un banco esté autorizado para negociar al amparo de un crédito:
(1) cuando asi esté expresamente designado en el crédito, o

(i)  cuando el crédito sea libremente negociable por cualquier ban-
co.

El beneficiario de un crédito no podré prevalerse, en ningin caso, de
las relaciones contractuales que existan entre los bancos o entre el or-
denante y el banco - emisor.



A. Forma y netificacion de los créditos

Articulo 1
a. Los créditos pueden ser:
(1) revocables, o

(ii) irrevocables.

b. Por consiguiente, todos los créditos deberan indicar claramente si son
revocables o irrevocables.

& A falta de tal indicacion, el crédito serd considerado revocable.
Articulo 2

Un crédito revocable puede ser modificado o anulado en cualquier momen-
to, sin notificacion previa al beneficiario. Sin embargo, el banco - emisor es-
ta obligado a reembolsar a cualquier sucursal u otro banco al cual tal crédito
haya sido transmitido y hecho - utilizable para pago, aceptacién o negocia-
cion, por cualquier pago, aceptacion o negociacién realizado por dicha su-
cursal u otro banco, de acuerdo con los términos y condiciones del crédito y
de cualquier modificacion recibida hasta el momento del pago, aceptacion o
negociacion, con anterioridad a la recepcidn por él del aviso de modificacién
o cancelacion.

Articulo 3

. Siempre y cuando los términos y condiciones del crédito se hayan
cumplido, un crédito irrevocable constituye un compromiso en firme
por parte del banco-emisor:

(i) de pagar o de que el pago sera efectuado, si el crédito es utiliza-
ble para pago, contra entrega o no de un giro;
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(1)

(iii)

de aceptar giros, si el crédito es utilizable mediante aceptacion
por parte del banco - emisor, o de asumir la responsabilidad
para la aceptacion de los giros y del pago a su vencimiento si el
crédito es utilizable mediante aceptacién de giros a cargo del
ordenante del crédito o de cualquier otro librado designado en
el crédito;

de comprar/negociar, sin recurso contra los libradores y/o los
tenedores de buena fe, los giros librados por el beneficiario, a
la vista o a plazo, a cargo del ordenante o de cualquier otro li-
brado designado en el crédito o de asegurar la compra/nego-
ciacién por otro banco, si el crédito es utilizable mediante
compra/negociacion.

Un crédito irrevocable puede ser avisado al beneficiario a través del
otro banco (banco - avisador), sin compromiso por parte de este otro
banco, pero cuando un banco-emisor autoriza o solicita a otro banco
la confirmacién de su crédito irrevocable y este altimo lo hace asi, tal
confirmacién constituye, por parte del banco - confirmador, un com-
promiso en firme, adicional al asumido por el banco - emisor, siempre
y cuando los términos y condiciones del crédito se hayan cumplido:

()

(i)

(iii)

de pagar, si el crédito es pagadero en sus propias cajas, contra
entrega o no de un giro, o de que el pago seré efectuado, si el
crédito es utilizable para pago en otro lugar;

de aceptar los giros, si el crédito es utilizable mediante acepta-
cién por el banco-confirmador, en sus cajas, o de asumir la res-
ponsabilidad de la aceptacion de los giros y del pago a su venci-
miento, si el crédito es utilizable mediante aceptacién de giros
a cargo del ordenante o de cualquier otro librado designado en
el crédito;

de comprar/negociar, sin recurso contra el librador y/o los
tenedores de buena fe, los giros librados por el beneficiario, a
la vista o a plazo, a cargo del banco-emisor o del ordenante o
de cualquier otro librado designado en el crédito, si el crédito
es utilizable mediante compra/negociacion.

Estos compromisos no pueden ser modificados ni anulados sin la con-
formidad de todas las partes interesadas. La aceptacion parcial de una



modificacién no tendra efecto sin el acuerdo de todas las partes intere-
sadas.

Articulo 4

a. Cuando un banco-emisor pasa instrucciones a otro banco por cable,
telegrama o télex para que avise un crédito y si la confirmacién postal
ha de ser el instrumento que permita la utilizacion del crédito, el ca-
ble, telegrama o télex debe indicar que el crédito tendra solamente
efectividad a la recepcion de la mencionada confirmacion postal. En
este caso, el banco - emisor debe enviar al beneficiario el instrumento
que permita la utilizacion del crédito (confirmacién postal) y cual-
quier modificacién posterior a través del banco - avisador.

b. El banco-emisor serd responsable de todas las consecuencias que pue-
dan derivarse, si deja de seguir el procedimiento indicado en el parra-
fo anterior.

& A menos que en el cable, telegrama o télex se indique «siguen deta-

Iles» (0 expresion similar) o que se determine que la confirmacion pos-
tal serd el instrumento que permita la utilizacion del crédito, el cable,
telegrama o télex sera considerado como el instrumento que permita
la utilizacion del crédito y el banco-emisor no queda obligado a enviar
la confirmacién postal al banco-avisador.

Articulo 5

Cuando un banco recibe instrucciones por cable, telegrama o télex, de emi-
tir, confirmar o avisar un crédito en términos similares a los de otro crédito
abierto anteriormente y que haya sido objeto de modificaciones, se entende-
ra que los términos y condiciones del crédito que se esta emitiendo, confir-
mando o avisando, seran comunicadas al beneficiario, sin incluir dichas mo-
dificaciones, a menos que en las instrucciones se especifique claramente cué-
les son las modificaciones aplicables.

Articulo 6

Cuando un banco recibe instrucciones incompletas o imprecisas de emitir,
confirmar o avisar un crédito, puede pasar al beneficiario un aviso prelimi-
nar a titulo simplemente informativo, sin incurrir en responsabilidad alguna;
en este caso, el crédito serd emitido, confirmado o avisado solamente cuando
el banco haya recibido la informacién necesaria.
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B. Obligaciones y responsabilidades

Articulo 7

Los bancos deben examinar todos los documentos con razonable cuidado pa-
ra cercionarse de que, aparentemente, estén de acuerdo con los términos y
condiciones del crédito. Los documentos que, aparentemente, no concuerden
entre si seran considerados como que no presentan la apariencia de ser con-
formes con los términos y condiciones del crédito.

Articulo 8

.

En las operaciones de créditos documentarios todas las partes intere-
sadas deben considerar los documentos y no las mercancias.

El pago, la aceptacién o la negociacién contra documentos que pre-
sentan la apariencia de ser conformes con los términos y condiciones
de un crédito, por un banco que esté autorizado para hacerlo, obliga a
la parte que haya dado dicha autorizacion para admitir los documen-
tos y para reembolsar al banco que haya efectuado el pago, la acepta-
cién o la negociacion.

Si al recibir los documentos el banco-emisor considerase que no pre-
sentan la apariencia de ser conformes con los términos y condiciones
del crédito, dicho banco debera decidir, basandose exclusivamente en
los documentos, si procede impugnar el pago, la aceptacién o la nego-
ciacion, por no haberse efectuado de acuerdo con los términos y con-
diciones del crédito.

El banco-emisor tendra un plazo razonable para examinar los docu-
mentos y para decidir, en las condiciones anteriormente establecidas,
si procede efectuar dicha impugnacion.

En caso afirmativo, un aviso a tal efecto, indicando las razones de la
impugnacién, debe ser enviado inmediatamente, por cable o por cual-
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quier otro medio rapido, al banco que ha remitido los documentos
(bancos remitente) y este aviso debe indicar que los documentos estan
a disposicion de dicho banco o que le son devueltos.

f. Si el banco-emisor no pone los documentos a disposicién del banco-
remitente o no se los devuelve, perdera el derecho de reclamar porque
el correspondiente pago, aceptacion o negociacion no fue efectuado de
conformidad con los términos y condiciones del crédito.

2. Si el banco-remitente pone en conocimiento del banco-emisor la exis-
tencia de cualquier irregularidad en los documentos o le comunica que
ha pagado, aceptado o negociado bajo reservas o contra una garantia
en relacion con dichas irregularidades, el banco-emisor no quedaré
por ello exonerado de ninguna de sus obligaciones derivadas del pre-
sente drticulo. Tales garantias o reservas afectan (nicamente a las re-
laciones entre el banco-remitente y el beneficiario.

Articulo 9

Los bancos no asumen ninguna obligacion ni responsabilidad en cuanto a la
forma. suficiencia, exactitud, autenticidad, falsificacién o valor legal de do-
cumento alguno, ni en cuanto a las condiciones generales y/o particulares,
estipuladas en los documentos o sobreafiadidas a los mismos; tampoco asu-
men ninguna obligacién ni responsabilidad en cuanto a la descripcion, canti-
dad, peso, calidad, estado, embalaje, entrega, valor o existencia de las mer-
cancias representadas por los documentos, ni tampoco en cuanto a la buena
fe o a los actos y /u omisiones, solvencia, cumplimiento de las obligaciones,
reputacion del expedidor, de los porteadores o de los aseguradores de las
mercancias o de cualquier otra persona quienquiera que sea.

Articulo 10

Los bancos no asumen ninguna obligacién ni responsailidad en cuanto a las
consecuencias derivadas de la demora y /o pérdidas que pudieran sufrir en su
transmision cualesquiera despachos, cartas o documentos, ni en cuanto al re-
traso, mutilacién u otros errores que se puedan producir en la transmision de
cables, telegramas o télex. Los bancos no asumen ninguna obligacion ni res-
ponsabilidad en cuanto a los errores de traduccion o de interpretacion de tér-
minos técnicos y se reservan el derecho de transmitir los términos de los cré-
ditos sin traducirlos.
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Articulo 11

Los bancos no asumen ninguna obligacién ni responsabilidad por las conse-
cuencias que puedan derivarse de la interrupcidn de su propia actividad, pro-
vocada por motines, conmociones civiles, insurrecciones, guerras, casos de
fuerza mayor o cualesquiera otras causas independientes de su voluntad, asi
como por huelgas o «lock - outs». A menos que hayan sido autorizados ex-
presamente, los bancos no efectuarén el pago, la aceptacion o la negociacion
después del vencimiento, en virtud de créditos que hayan vencido durante di-
cha interrupcién de su propia actividad.

Articulo 12

a. Los bancos que utilizan los servicios de otro banco para dar cumpli-
miento a las instrucciones del ordenante, lo hacen por cuenta y riesgo
de este tltimo.

b. Los bancos no asumen ninguna obligacién ni responsabilidad en el ca-
so de que las instrucciones que transmitan no sean ejecutadas, ni adn
en el caso en que ellos mismos hayan tomado la iniciativa en la elec-
cion del otro banco.

C. El ordenante debera asumir todas las obligaciones y responsabilidades
que se deriven de las leyes y costumbres en los paises extranjeros e in-
demnizar a los bancos de todas las consecuencias que ello pueda moti-
var.

Articulo 13

Un banco-pagador o negociador que ha sido autorizado a reembolsarse de
sus pagos o negociaciones sobre un tercer banco designado por el banco-emi-
sor, y que ha efectuado dicho pago o negociacién, no serd requerido para
confirmar al tercer banco que lo ha efectuado de conformidad con los térmi-
nos y condiciones del crédito.
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C. Documentos

Articulo 14

a. Todas las instrucciones de emitir, confirmar o avisar un crédito debe-
ran especificar con precision los documentos contra los cuales se efec-
tuard el pago, la aceptacién o la negociacion.

b. No deben emplearse términos tales como «primera clase», «bien co-
nocidon, «cualificado», ni otros anélogos para designar a los que han
de expedir cualesquiera de los documentos exigidos por un crédito y si
estos términos figuran en las condiciones de un crédito, los bancos
aceptardn los documentos tal como les sean presentados.

C.1.  Documentos que acreditan el embarque o la expedicion o el recibi-
do para expedicion (documentos de expedicion)

Articulo 15

Salvo lo dispuesto en el Articulo 20, la fecha del conocimiento de embarque
0 la fecha de cualquier otro documento que acredite el embarque o la expedi-
cion o el recibido para expedicién o incluso la fecha indicada en el sello de re-
cepcion o mediante anotacion en cualquiera de dichos documentos, ser4 con-
siderada, en cada caso, como la fecha de embarque o de expedicion o del re-
cibido para expedicion de las mercancias,

Articulo 16

a. Si alguna mencién que indique claramente el pago del flete o pago por
anticipado del flete, cualquiera que sea la denominacién o descrip-
cién, ha sido puesta mediante estampilla o figura en cualquier otra
forma en dos documentos que acreditan el embarque o la expedicién,
serd aceptada como prueba del pago de flete.
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Si la frase «flete pagadero por anticipado» o «flete a pagar por antici-
pado» u otras frases de significado similar han sido puestas mediante
estampilla o figuran en cualquier otra forma en dichos documentos,
no seran consideradas como prueba del pago del flete.

A menos que el crédito especifique otra cosa, 0 que ello sea incompati-
ble con cualquiera de los documentos presentados en virtud de dicho
crédito, los bancos aceptarén los documentos que indiquen que el flete
o los gastos de transporte son pagaderos a la entrega.

Los bancos aceptaran los documentos de expedicion en los que se ha-
ga mencion, mediante estampilla o en cualquier otra forma, a costes
adicionales a los gastos de transporte, tales como coste de, 0 desem-
bolsos incurridos en relacién con, carga, descarga u operaciones simi-
lares, a menos que las condiciones del crédito especificamente prohi-
ban tales menciones.

Articulo 17

Un documento de expedicion en el que figure en el anverso una clausula tal
como «cargo y cuenta del cargador» («shipper’s load and count») o «declara-
do contener segiin cargador» («said by shipper to contain») o una frase simi-
lar, serd aceptado salvo que las condiciones del crédito lo prohiban especifi-
camente.

Articulo 18

Un documento de expedicion limpio es un documento que no lleva
ninguna clausula ni anotacion sobreanadida haciendo constar expre-
samente algin defecto en el estado de las mercancias y /o del embala-
je.

b. Los bancos rechazaran los documentos de expedicion que lleven tales
clausulas o anotaciones, a menos que el crédito indique, expresamen-
te, las clausulas o anotaciones que pueden ser aceptadas.

C.1.1. Conocimiento de embarque maritimo

Articulo 19

a. Salvo que el crédito lo autorice expresamente, no se aceptarén los Co-
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nocimientos de Embarque del siguiente tipo:
(i) los Conocimientos de Embarque emitidos por transitarios;



(i)

(iii)

(1)

(i)

(iii)

los Conocimientos de Embarque emitidos en virtud de y sujetos a las
condiciones de un «Charter - Party».

los Conocimientos de Embarque amparando el transporte en veleros.

Sin embargo, sujeto a lo mencionado anteriormente y @ menos que es-
pecificamente se sefiale lo contrario en el crédito, se aceptaran los Co-
nocimientos de Embarque del siguiente tipo:

los Conocimientos de Embarque llamados «Through Bills of Lading»
emitidos por las compafiias navieras o sus agentes, incluso si amparan
varias formas de transporte:

los Conocimientos de Embarque llamados «Short Form Bills of La-
ding» (es decir, Conocimientos de Embarque emitidos por las com-
pafias navieras o sus agentes, que indican algunas o todas las condicio-
nes del transporte haciendo referencia a una fuente o documento dis-
tinto del Conocimiento de Embarque):

los Conocimientos de Embarque emitidos por las compafiias navieras
O sus agentes, que se refieran a mercancias expedidas bajo una forma
de unidad de carga, tales como las que se colocan sobre «pallets» o en
contendores.

Articulo 20

a.

Salvo instrucciones en contrario expresadas en el crédito, los Conoci-
mientos de Embarque deberan indicar que las mercancias han sido
embarcadas o puestas a bordo de una embarcacién determinada.

El embarque o la puesta a bordo de una embarcacién determinada
puede ser demostrado, bien sea por un Conocimiento de Embarque en
el que figuren frases indicando el embarque o la puesta a bordo de una
embarcacién determinada, o mediante una anotacién a este efecto en
el Conocimiento de Embarque, firmada o visada y fechada por el
transportista o su agente, y la fecha de esta anotacién ser4 considera-
da como la fecha del embarque o de la puesta a bordo de la embarca-
cién determinada.

Articulo 21

a.

A menos que las condiciones del crédito prohiban el transbordo, se
aceptaran los Conocimientos de Embarque que indiquen que las mer-
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cancias seran transbordadas en ruta, con tal de que el viaje completo
esté amparado por un solo y tnico Conocimiento de Embarque.

b. Los Conocimientos de Embarque que contengan clausulas impresas
indicando que los porteadores tienen derecho a efectuar transbordos,
seran aceptados, aunque el crédito prohiba el transbordo.

Articulo 22

a. Los bancos rechazaran un Conocimiento de Embarque que establezca
que las mercancias han sido cargadas sobre cubierta, a menos que el
crédito lo autorice expresamente.

b. Los bancos no rechazaran un Conocimiento de Embarque que conten-
ga una clausula indicando que el transporte de las mercancias puede
ser efectuado sobre cubierta, siempre y cuando no se sefiale especifica-
mente que dichas mercancias han sido cargadas sobre cubierta.

C.1.2. Documentos de transporte combinado
Articulo 23

a. Si el crédito exige un documento de transporte combinado, es decir un
documento que estipule un transporte combinado por al menos dos
medios de transporte diferentes, desde un lugar en donde se hacen car-
go de las mercancias hasta un lugar designado para la entrega, o si el
crédito exige un transporte combinado, pero en cualquier de los dos
casos no especifica la forma del documento exigido y /o el emisor de
este documento, los bancos aceptaran estos documentos tal como les
sean presentados.

b. Si el transporte combinado incluye transporte por mar, el documento
serd aceptado incluso si no indica que las mercancias estan a bordo de
una embarcacién determinada, y aunque contenga una clausula de
que las mercancias, si estdn embaladas en un contenedor, pueden ser
transportadas sobre cubierta, siempre y cuando no sefale especifica-
mente que dichas mercancias estan cargadas sobre cubierta.

C.1.3. Otros documentos de expedicion, etc.
Articulo 24

Los bancos consideraran las cartas de porte ferroviarias, los vales de ferroca-
rril, los duplicados de las cartas de porte ferroviario, los conocimientos y los
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resguardos fluviales, copias de la guia de carga, los resguardos y certificados
de expedicion postales, los resguardos de correo aéreo, los conocimientos de
embarque aéreos, las cartas de porte aéreo o los resguardos de transporte aé-
reo, las cartas de porte emitidas por los transportistas por carretera o cuales-
guiera otro documentos similares, como documentos en regla cuando en
ellos figure el sello de recepcion del transportista o de su agente, o cuando
lleven una firma que, en apariencia, sea la del transportista o de su agente.

Articulo 25

Cuando un crédito exija un testimonio o certificacion de peso en los casos en
que el transporte no sea por mar, los bancos aceptaran el sello de pesaje que
haya sido estampado o cualquier otra declaracion de peso puesta por el
transportista en el documento de expedicion, a menos que el crédito exija un
certificado de peso separado o independiente.

C.2. Documento de seguro
Articulo 26

a. Los documentos de seguro deben ser aquellos expresamente indicados
en el crédito y emitidos y /o firmados por las compaiias de seguros o
de sus agentes o por las aseguradoras («underwriters»).

b. Las notas de cobertura («cover notes») emitidas por corredores no se-
ran aceptadas, a menos que el crédito lo autorice expresamente.

Articulo 27

Salvo instrucciones en contrario en el crédito, o a menos que los documentos
de seguro presentados establezcan que la cobertura es efectiva lo mas tarde
en la fecha de embarque o de expedicion, o del recibido para expedicion de
las mercancias en caso de transporte combinado, los bancos rechazaran los
documentos de seguro presentados en los que figure una fecha posterior a la
fecha de embarque o de expedicién, o del recibido para expedicion de las
mercancias en caso de transporte combinado, indicada en los documentos de
expedicion.

Articulo 28

a, Salvo que el crédito contenga instrucciones en contrario, el documen-
to de seguro deberi estar expresado en la misma moneda que la del
crédito.
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El valor minimo asegurado debe ser el valor CIF de las mercancias.
Sin embargo, cuando el valor CIF de las mercancias no pueda ser de-
terminado por los documentos presentados, los bancos aceptaran co-
mo tal valor minimo, bien el importe de la utilizacion del crédito, bien
el importe de la factura comercial respectiva, tomando el méas eleva-
do.

Articulo 29

d.

Los créditos deberén indicar expresamente el tipo de seguro que se re-
quiera y, en su caso, los riesgos adicionales que tengan que ser cubier-
tos. No deberdan emplearse términos imprecisos, tales como «riesgos
habituales» o «riesgos corrientes»; sin embargo, si tales términos im-
precisos son utilizados, los bancos aceptaran los documentos de segu-
ro asi presentados.

A falta de instrucciones especificas, los bancos aceptaran la cobertura
del seguro tal como les sea presentada.

Articulo 30

Cuando un crédito estipule «seguro contra todos los riesgos», los bancos
aceptardn un documento de seguro que contenga cualquier clausula o anota-
cién que indique «todos los riesgos» y no asumirén ninguna responsabilidad
en el caso de que algln riesgo particular no estuviera cubierto.

Articulo 31

Los bancos aceptardn un documento de seguro en el que se indique que la co-
bertura esta sujeta a una franquicia o a un exceso (deducible), a menos que
esté expresamente indicado en el crédito que el seguro debe estar emitido in-
dependientemente del porcentaje.

C.3. Facturas comerciales
Articulo 32

da.
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Salvo que el crédito contenga instrucciones en contrario, las facturas
comerciales deben ser extendidas a nombre del ordenante,

Salvo que el crédito contenga instrucciones en contrario, los bancos
pueden rechazar las facturas comerciales extendidas por un importe
superior al permitido por el crédito.



c. La descripcién de las mercancias en las facturas comerciales debe co-
rresponder con la que figure en el crédito. En todos los demas docu-
mentos, las mercancias pueden ser descritas en términos generales que
no sean incompatibles con la descripcién dada en el crédito.

C4. Otros documentos
Articulo 33

Cuando se exijan otros documentos, tales como: resguardos de almacén, 6r-
denes de entrega («delivery orders»), facturas consulares, certificados de ori-
gen, certificados de peso, de calidad o de anilisis, etc., sin una definicion més
concreta, los bancos aceptarin dichos documentos tal y como les sean pre-
sentados.
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D. Disposiciones diversas
Cantidad e importe
Articulo 34

a. Las expresiones «alrededor de», «aproximadamente» o similares, em-
pleadas en relacion con el importe del crédito, la cantidad o el precio
unitario de las mercancias, serdn interpretadas en el sentido de que
permiten una diferencia que no exceda del 10% en mas o en menos.

b. A menos que el crédito estipule que la cantidad de las mercancias que
se especifica no debe excederse ni reducirse, se permitira una toleran-
cia del 3% en mas o en menos, siempre y cuando el importe total de
las utilizaciones no sobrepase el importe del crédito. Esta tolerancia
no se aplica cuando el crédito especifica la cantidad en unidades de
embalaje o de articulos individuales.

Expediciones parciales
Articulo 35

a. Las expediciones parciales estan autorizadas, salvo que el crédito con-
tenga instrucciones expresas en contrario.

b. Las expediciones efectuadas en el mismo buque y para el mismo viaje
no seran consideradas como expediciones parciales, ain cuando los
conocimientos de embarque que acrediten la entrega «a bordo» Ileven
fechas diferentes y/o indiquen puertos de embarque diferentes.

Articulo 36

Si se han estipulado expediciones fraccionadas dentro de plazos determina-
" dos y alguna fraccién no se expide en el plazo autorizado para la misma, el

crédito deja de ser utilizable para dicha fraccién y para cualquier fraccién

posterior, salvo que el crédito contenga instrucciones en contrario.
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Fecha de vencimiento
Articulo 37

Todo crédito, tanto revocable como irrevocable, debe estipular una fecha de
vencimiento para la presentacion de documentos para pago, aceptacion o ne-
gociacion, aunque contenga una fecha limite para la expedicion.

Articulo 38

Las expresiones «al», «hasta», o cualesquiera otras similares que se emplean
para definir la fecha de vencimiento para la presentacion de documentos pa-
ra pago, aceptacion o negociacion o la fecha limite fijada para la expedicion,
se interpretaran en el sentido de que incluyen la fecha indicada.

Articulo 39

a. Cuando la fecha de vencimiento estipulada coincida con un dia en que
los bancos estén cerrados por motivos que no sean los sefialados en el
Articulo 11, la fecha de vencimiento sera prorogada hasta el primer
dia habil siguiente.

b. La fecha Iimite de expedicion no seréd prorrogada porque se prorrogue
la fecha de vencimiento en virtud de lo previsto en este articulo. Cuan-
do el crédito estipule una fecha limite de expedicion que lleve una fe-
cha posterior a la estipulada, no seran aceptados. Si no se estipula en
el crédito una fecha limite de expedicion, no seran aceptados docu-
mentos de expedicion en los que figure una fecha posterior a la fecha
de vencimiento estipulada en el crédito o en las modificaciones de €s-
te. Sin embargo, otros documentos distintos de los de expedicion pue-
den estar fechados hasta e incluyendo la fecha de vencimiento prorro-
gada.

& Los bancos que efectden el pago, 1a aceptacion o la negociacion en la
fecha de vencimiento asi prorrogada, deben aiiadir a los documentos
su certificacion con el siguiente texto:

«Presentado para pago (o aceptacion o negociacion segfin el caso)
dentro del plazo del vencimiento prorrogado en virtud de las disposi-
ciones del Articulo 39 de las Reglas y Usos».
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Expedicion, embarque o carga
Articulo 40

a. Salvo que las condiciones del crédito indiquen lo contrario, las expre-
siones «salida», «carga», «embarque», «partida del buque», que se
emplean para fijar la fecha limite para la expedicién de las mercan-
cias, se considerard que son sin6nimas de «expedicion»,

b. Las expresiones tales como «pronto», «inmediatamente», «lo mas
pronto posible» y otras semejantes, no deberian emplearse. Si se em-
plean, los bancos las interpretaran como una peticion de que la expe-
dicion se haga dentro de los 30 dias, a contar desde la fecha de notifi-
cacion del crédito al beneficiario por el banco - emisor o por un banco
- avisador, segin el caso.

D La expresion «el... o alrededor del...» y otras similares, seran interpre-
tadas como una peticion de expedicién dentro de los cinco dias antes o
después de la fecha indicada, incluidos los dias limites.

Presentacion
Articulo 41

Ademds de lo exigido en el Articulo 37, segin el cual todo crédito deberé es-
tipular una fecha de vencimiento para la presentacién de documentos, los
créditos deben también estipular un periodo de tiempo expresamente defini-
do, después de la fecha de emisién del conocimiento de embarque u otros do-
cumentos de expedicion, durante el cual debe efectuarse la presentacion de
documentos para pago, aceptacién o negociacion. Si en el crédito no se esti-
pula tal periodo, los bancos rechazarén los documentos que les sean presen-
tados después de transcurridos 21 dias a contar de la fecha de emisién de los
conocimientos de embarque u otros documentos de expedicion.

Articulo 42

Los bancos no estan obligados a aceptar la presentacion de los documentos
fuera de sus horas de oficina.

Términos relativos a fechas
Articulo 43

Las expresiones “primera mitad», «segunda mitad» de un mes, se interpreta-
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ran que comprenden, respectivamente, del 1 al 15 inclusive, y del 16 al dlti-
mo dia del mes inclusive.

Articulo 44

Las expresiones «principio», «mediado», o «fin», de un mes, se interpretaran
que comprenden, respectivamente, del 1 al 10 inclusive, del 11 al 20 inclusi-
ve, y del 21 al dltimo dia de cada mes, inclusive,

Articulo 45

Cuando un banco que emite un crédito da instrucciones de que el mismo sea
confirmado o avisado con validez «por un mes», «por seis meses», etc., pero
sin especificar a partir de qué fecha ha de contarse el plazo, el banco - confir-
mador o avisador confirmaré o avisara el crédito como vélido hasta el final
del plazo sefialado a contar desde la fecha de su confirmacion o aviso.
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E. Transferencia

Articulo 46

a, Un crédito transferible es un crédito en virtud del cual el beneficiario
tiene el derecho de dar instrucciones al banco designado para efectuar
el pago o la aceptacién, o a cualquier banco facultado para efectuar la
negociacion, para que el crédito pueda ser utilizado en su totalidad o
en parte por uno o més terceros (segundos beneficiarios).

b. El banco que recibe instrucciones de efectuar la transferencia, haya o
no confirmado el crédito, no tendra obligacién alguna de efectuar tal
transferencia, si no es dentro de los limites y en la forma a las que ex-
presamente haya dado su conformidad y sélo después de que sus gas-
tos relativos a la transferencia le sean pagados.

c. Salvo disposicion expresa en contrario, los gastos bancarios relativos
a las transferencias son a cargo del primer beneficiario.

d. Un crédito puede transferirse {inicamente en el caso de que haya sido
designado expresamente como «transferible» por el banco-emisor.
Los términos tales como «divisible», «fraccionable», «cedible» y
«transmisible» no afaden nada al significado del término «transferi-
ble» y no deberan emplearse.

e. Un crédito transferible puede ser transferido solamente una vez. Pue-
den transferirse separadamente fracciones de un crédito transferible
(que no sobrepasen en conjunto el importe del crédito), con tal de que
no se hayan prohibido las expediciones parciales, y el conjunto de tales
transferencias se considerard que constituye una sola transferencia del
crédito. El crédito puede transferirse Ginicamente bajo los términos y
condiciones especificados en el crédito original a excepcién del impor-
te del crédito, de cualquier precio unitario indicado en el mismo, y del
plazo de validez o del plazo de expedicién, todos o cualesquiera de los
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cuales pueden ser reducidos o acortados. Ademaés, el nombre del pri-
mer beneficiario puede hacerse figurar en sustitucion del nombre del
ordenante del crédito, pero si el crédito exige especificamente que el
nombre del ordenante del crédito figure en cualquier otro documento
que no sea la factura, dicha exigencia debe ser respetada.

El primer beneficiario tiene el derecho de sustituir con sus propias fac-
turas las del segundo beneficiario, por importes que no excedan el del
crédito original y, en su caso, por los precios unitarios originales esti-
pulados en el crédito, y cuando se haga tal sustitucién de facturas, el
primer beneficiario puede disponer con cargo al crédito de la diferen-
cia, si la hubiere, entre sus facturas y las facturas del segundo benefi-
ciario. Cuando un crédito ha sido transferido y el primer beneficiario
ha de entregar sus propias facturas a cambio de las facturas del segun-
do beneficiario, pero deja de hacerlo al primer requerimiento, el ban-
co que ha de efectuar el pago, aceptacion, o negociacion, tiene el dere-
cho de remitir al banco - emisor los documentos recibidos en virtud
del crédito, incluyendo las facturas del segundo beneficiario, sin incu-
rrir en responsabilidad ante el primer beneficiario.

El primer beneficiario de un crédito transferible puede transferirlo a
un segundo beneficiario en el mismo pais o en otro pais, a menos que
el crédito establezca especificamente lo contrario. El primer benefi-
ciario tendra el derecho de pedir que el pago o negociacion se efectiie
al segundo beneficiario en el lugar al cual el crédito ha sido transferi-
do, hasta e incluyendo la fecha de vencimiento del crédito original, y
sin perjuicio del derecho del primer beneficiario a entregar, posterior-
mente, sus propias facturas en sustitucién de las del segundo benefi-
ciario y a reclamar cualquier diferencia que resulte a su favor.

Articulo 47

El hecho de que un crédito no se establezca como transferible, no afecta a los
derechos del beneficiario de ceder sus exigibles sobre tal crédito, de confor-
midad a las disposiciones de la legislacion aplicable.
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USOS Y REGLAS UNIFORMES RELATIVOS A LOS
CREDITOS DOCUMENTARIOS

texto revisado en 1983,
aplicable a partir
del 1. de octubre de 1984

(Se inserta el original en inglés, ya que la version espafiola aiin no ha sido
publicada por la CCI; una traduccién no oficial al espafiol, realizada
por Tapia Hermida, se ha publicado en la RDBB, 1983, p. 877).



A. General provisions and definitions

Article 1

These articles apply to all documentary credits, including, to the extent
to which they may be applicable, standby letters of credit, and are binding on
all parties thereto unless otherwise expressly agreed. They shall be incorpo-
rated into each documentary credit by wording in the credit indicating that
such credit is issued subject to Uniform Customs and Practice for Documen-
tary Credits, 1983 revision, ICC Publication n.c 400,

Article 2

For the purposes of these articles, the expressions «documentary cre-
dit(s)» and «standby letter(s) of credit» used herein (hereinafter referred to
as «credit(s)»), mean any arrangement, however named or described, whe-
reby a bank (the issuing bank), acting at the request and on the instructions
of a customer (the applicant for the credit),

(i) is to make a payment to or to the order of a third party (the benefi-
ciary), or is to pay or accept bills of exchange (drafts) drawn by the
beneficiary, or

(i) authorizes another bank to effect such payment, or to pay, accept or
negotiate such bills of exchange (drafts),

against stipulated documents, provided that the terms and conditions
of the credit are complied with.

Article 3

Credits, by their nature, are separate transactions from the sales or
other contract(s) on which they may be based and banks are in no way concer-
ned with or bound by such contract(s), even if any reference wahtsoever to
such contract(s) is included in the credit.
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Article 4

In credit operations all parties concerned deal in documents, and not in
goods, services and /or other performances to which the documents may re-
late.

Article 5

Instructions for the issuance of credits, the credits themselves, instruc-
tions for any amendments thereto and the amendments themselves must be
complete and precise.

In order to guard against confusion and misunderstanding, banks
should discourage any attempt to include excessive detail in the credit or in
any ameéndment thereto.

Article 6

A beneficiary can in no case avail himself of the contractual relations-
hips existing between the banks or between the apllicant for the credit and
the issuing bank.
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B. Form and notification of credits

Article 7

a. Credits may be either
(1) revocable, or
(ii)  irrevocable.

All credits, therefore, should clearly indicate whether they are revoca-
ble or irrevocable.

In the absence of such indication the credit shall be deemed to be revo-
cable.

Article 8

A credit may be advised to a beneficiary through another bank (the ad-
vising bank) without engagement on the part of the advising bank, but that
bank shall take reasonable care to check the apparent authenticity of the cre-
dit which it advises.

Article 9

a. A revocable credit may be amended or cancelled by the issuing bank
at any moment and without prior notice to the beneficiary.

b. However, the issuing bank is bound to:

(i)  reimburse a branch or bank with which a revocable credit has
been made available for sight payment, acceptance or negotia-
tion, for any payment, acceptance or negotiation made by such
branch or bank prior to receipt by it of notice of amendment or
cancellation, against documents which appear on their face to
be in accordance with the terms and conditions of the credit:
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(i1) reimburse a branch or bank with which a revocable credit has
been made available for deferred payment, if such branch or
bank has, prior to recepit by it of notice of amendment or can-
cellation, taken up documents which appear on their face to be
in accordance with the terms and conditions of the credit.

Article 10

a.
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An irrevocable credit constitutes a definite undertaking of the issuing
bank, provided that the stipulated documents are presented and that
the terms and conditions of the credit are complied with:

6] if the credit provides for sight payment —to pay, or that pay-
ment will be made;

(i)  if the credit provides for deferred payment —to pay, or that
payment will be made, on the date(s) determinable in accor-
dance with the stipulations of the credit;

(iii)  if the credit provides for acceptance —to accept drafts drawn
by the beneficiary if the credit stipulates that they are to be
drawn on the issuing bank, or to be responsible for their accep-
tance and payment at maturity if the credit stipulates that they
are to be drawn on the aplicant for the credit or any other dra-
wee stipulated in the credit;

(iv)  if the credit provides for negotiation —to pay without recourse
to drawers and /or bona fide holders, draft(s) drawn by the be-
neficiary, at sight or at a tenor, on the applicant for the credit
or on any other drawee stipulated in the credit other than the
issuing bank itself, or to provide for negotiation by another
bank and to pay, as above, if such negotiation is not effected.

When an issuing bank authotizes or requests another bank to confirm
its irrevocable credit and the latter has added its confirmation, such
confirmation constitutes a definite undertaking of such bank (the con-
firming bank), in addition to that of the issuing bank, provided that
the stipulated documents are presented and that the terms and condi-
tions of the credit are complied with:

(i) if the credit provides for sight payment —to pay, or that pay-
ment will be made;



(iiy  if the credit provides for deferred payment —to pay, or that
payment will be made, on the date(s) determinable in accor-
dance with the stipulations of the credit;

(iii)  if the credit provides for acceptance —to accept drafts drawn
by the beneficiary if the credit stipulates that they are to be
drawn on the confirming bank, or to be responsible for their
acceptance and payment at maturity if the credit stipulates
that they are to be drawn on the aplicant for the credit or any
other drawee stipulated in the credit;

(iv)  if the credit provides for negotiation —to negotiate without re-
course to drawers and/or bona fide holders, draft(s) drawn by
the beneficiary, at sight or at a tenor, on the issuing bank or on
the applicant for the credit or on any other drawee stipulated in
the credit other than the confirming bank itself.

[fa bank is authorized or requested by the issuing bank to add its con-
firmation to a credit but is not prepared to do so, it must so inform the
issuing bank without delay. Unless the issuing bank specifies otherwi-
se in its confirmation, authorization or request, the advising bank will
advise the credit to the beneficiary without adding its confirmation.

Such undertakings can neither be amended nor cancelled without the
agreement of the issuing bank, the confirming bank (if any), and the
beneficiary. Partial acceptance of amendments contained in one and
the same advice of amendment is not effective without the agreement
of all the above named parties.

Article 11

a.

All credits must clearly indicate whether they are available by sight
payment, by deferred payment, by acceptance or by negotiation.

All credits must nominate the bank (nominated bank) which is autho-
rized to pay (paying bank), or to accept drafts (accepting bank), or to
negotiate (negotiating bank), unless the credit allows negotiation by
any bank (negotiating bank).

Unless the nominated bank is the issuing bank or the confirming
bank, its nomination by the issuing bank does not constitute any un-
dertaking by the nominated bank to pay, to accept, or to negotiate.
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d. By nominating a bank other than itself, or by allowing for negotiation
by any bank, or by authorizing or requesting a bank to add its confir-
mation, the issuing bank authorizes such bank to pay, accept or nego-
tiate, as the case may be, against documents which appear on their fa-
ce to be in accordance with the terms and conditions of the credit, and
undertakes to reimburse such bank in accordance with the provisions
of these articles.

Article 12

a, When an issuing bank instructs a bank (advising bank) by any tele-
transmission to advise a credit or an amendment to a credit, and in-
tends the mail confirmation to be the operative credit instrument, or
the operative amendment, the teletransmission must state «full details
to follow» (or words of similar effect), or that the mail confirmation
will be the operative amendment. The issuing bank must forward the
operative credit instrument or the operative amendment to such advi-
sing bank without delay.

b. The teletransmission will be deemed to be the operative credit instru-
ment or the operative amendment, and no mail confirmation should
be sent, unless the teletransmission states «full details to follow» (or
words of similar effect), or states that the mail confirmation is to be
the operative credit instrument or the operative amendment.

c. A teletransmission intended by the issuing bank to be the operative
credit instrument should crearly indicate that the credit is issued sub-
ject to Uniform Customs and Practice for Documentary Credits, 1983
revision, ICC Publication n.® 400.

d. If a bank uses the services of another bank or banks (the advising
bank) to have the credit advised to the beneficiary, it must also use the
services of the same bank(s) for advising any amendments.

& Banks shall be responsible for any consequences arising from their fai-
lure to follow the procedures set out in the preceding paragraphs.

Article 13

When a bank is instructed to issue, confirm or advise a credit similar in
terms to one previously issued, confirmed or advised (similar credit) and the
previous credit has been the subject of amendment(s), it shall be understood
that the similar credit will not include any such amendment(s) unless the ins-
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tructions specify clearly the amendment(s) wchich is/are to apply to the si-
milar credit. Banks should discourage instructions to issue, confirm or advi-
se a credit in this manner.

Article 14

If incomplete or unclear instructions are received to issue, confirm, ad-
vise or amend a credit, the bank requested to act on such instructions may
give preliminary notification to the beneficiary for information only and with-
out responsitility. The credit will be issued, confrimed, advised or amended
only when the necessary information has been received and if the bank is
then prepared to act on the instructions. Banks should provide the necessary
information without delay.
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C. Liabilities and responsibilities

Article 15

Banks must examine all documents with reasonable care to ascertain

that they appear on their face to be in accordance with the terms and condi-
tions of the credit. Documents which appear on their face to be inconsistent
with one another will be considered as not appearing on their face to be in ac-
cordance with the terms and conditions of the credit.

Article 16

d.

If a bank so authorized effects payment, or incurs a deferred payment
undertaking, or accepts, or negotiates against documents which ap-
pear on their face to be in acordance with the terms and conditions of
a credit, the party giving such authority shall be bound to reimburse
the bank which has cffected payment, or incurred a deferred payment
undertaking, or has accepted, or negotiated, and to take up the docu-
ments.

If, upon receipt of the documents, the issuing bank considers that they
appear on their face not to be in accordance with the terms and condi-
tions of the credit, it must determine, on the basis of the documents
alone, whether to take up such documents, or to refuse them and
claim that they appear on their face not to be in accordance with the
terms and conditions of the credit.

The issuing bank shall have a reasonable time in which to examine the
documents and to determine as above whether to take up or to refuse
the documents.

If the issuing bank decides to refuse the documents, it must give notice
to that effect without delay by telecommunication or, if that is not
possible, by other expeditious means, to the bank from which it recei-
ved the documents (the remitting bank), or to the beneficiary, if it re-
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ceived the documents directly from him. Such notice must state the
discrepancies in respect of which the issuing bank refuses the docu-
ments and must also state whether it is holding the documents at the
disposal of, or is returning them to, the presentor (remitting bank or
the beneficiary, as the case may be). The issuing bank shall then be en-
titled to claim from the remitting bank refund of any reimbursement
which may have been made to that bank.

B If the issuing bank fails to act in accordance with the provisions of pa-
ragraphs (¢) and (d) of this article and /or fails to hold the documents
at the disposal of, or to return them to, the presentor, the issuing bank
shall be precluded from claiming that the documents are not in accor-
dance with the terms and conditions of the credit.

f. [f the remitting bank draws the attention of the issuing bank to any
discrepancies in the documents or advises the issuing bank that it has
paid, incurred a deferred payment undertaking, accepted or negotia-
ted under reserve or against an indemnity in respect of such discrepan-
cies, the issuing bank shall not be thereby relieved from any of its obli-
gations under any provision os this article. Such reserve or indemnity
concerns only the relations between the remitting bank and the party
towards whom the reserve was made, or from whom, or on whose be-
half, the indemnity was obtained.

Article 17

Banks assume no liability or responsability for the form, sufficiency, ac-
curacy, genuineness, falsification or legal effect of any documents, or for the
general and/or particular conditions stipulated in the documents or superim-
posed thereon: nor do they assume any liability or responsibility for the des-
cription, quantity, weight, quality, condition, packing, delivery, value or
existence of the goods represented by any documents, or for the good faith or
acts and /or omissions, solvency, performance or standing of the consignor,
the carriers, or the insurers of the goods, or any other person whomsoever.

Article 18

Banks assume no liability or responsability for the consequences arising
out of delay and /or loss in transit of any messages, letters or documents, or
for delay, mutilation or other errors arising in the transmission of any tele-
communication. Banks assume no liability or responsability for errors in
translation or interpretation of technical terms, and reserve the right to
transmit credit terms without translating them.
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Article 19

Banks assume no liability or responsibility for consequences arising out

of the interruption of their business by Acts of God, riots, civil commotions,
insurrections, wars or any other causes beyond their control, or by any stri-
kes or lockouts. Unless specifically authorized, banks will not, upon resump-
tion of their business, incur a deferred payment undertaking, or effect pay-
ment, acceptance or negotiation under credits which expired during such in-
terruption of their business.

Article 20

d.

Banks utilising the services of another bank or other banks for the
purpose of giving effect to the instructions of the applicant for the cre-
dit do so for the account and at the risk of such applicant.

Banks assume no liability or responsibility should the instructions
they transmit not be carried out, even if they have themselves taken
the initiative in the choice of such other bank(s).

The applicant for the credit shall be bound by and liable to indemnify
the banks against all obligations and responsibilities imposed by fo-
reign laws and usages.

Article 21

d.

If an issuing bank intends that the reimbursement to which a paying,
accepting or negotiating bank is entitled shall be obtained by such
bank claiming on another branch or office of the issuing bank or on a
third bank (all hereinafter referred to as the reimbursing bank) it shall
provide such reimbursing bank in good time with the proper instruc-
tions or authorization to honour such reimbursement claims and wit-
hout making it a condition that the bank entitled to claim reimburse-
ment must certify compliance with the terms and conditions of the
credit to the reimbursing bank.

An issuing bank will not be relieved from any of its obligations to pro-
vide reimbursement itself if and when reimbursement is not effected
by the reimbursing bank.

The issuing bank will be responsible to the paying, accepting or nego-
tiating bank for any loss of interest if reimbursement is not provided
on first demand made to the reimbursing bank, or as otherwise speci-
fied in the credit, or mutually agreed, as the case may be.
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D. Documents

Article 22

d.

b.

C.

All instructions for the issuance of credits and the credits themselves
and, where aplicable, all instructions for amendments thereto and the
amendments themselves, must state precisely the document(s) against
which payment, acceptance or negotiation is to be made.

Terms such as «first class», «well known», «qualified», «indepen-
dent», «official», and the like shall not be used to describe the issuers
of any documents to be presented under a credit. If such terms are in-
corporated in the credit terms, banks will accept the relative docu-
ments as presented, provided that they appear on their face to be in
accordance with the other terms and conditions of the credit.

Unless otherwise stipulated in the credit, banks will accept as originals
documents produced or appearing to have been produced:

(1) by reprographic systems;
(i) by, or as the result of, automated or computerized systems;
‘(iii) as carbon copies;

if marked as originals, always provided that, where necessary, such
documents appear to have been authenticated.

Article 23

When documents other than transport documents, insurance documents

and commercial invoices are called for, the credit should stipulate by whom
such documents are to be issued and their wording or data content. If the
credit does not so stipulate, banks will accept such documents as presented,
provided that their data content makes if possible to relate the goods and /or
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services referred to therein to those referred to, in the commercial invoice(s)
presented, or to those referred to in the credit if the credit does not stipulate
presentation of a commercial invoice.

Article 24

Unless otherwise stipulated in the credit, banks will accept a document
bearing a date of issuance prior to that of the credit, subject to such docu-
ment being presented within the time limits set out in the credit and in these
articles.

D.1. Transport documents (documents indicating loading on board or
dispatch of taking in charge)

Article 25

Unless a credit calling for a transport document stipulates as such docu-
ment a marine bill of lading (ocean bill of lading or a bill of lading covering
carriage by sea), or a post receipt or certificate of posting:

a. banks will, unless otherwise stipulated in the credit, accept a transport
document which:
(i) appears on its face to have been issued by a named carrier, or
his agent, and

(ii)  indicates dispatch or taking in charge of the goods, or loading
on board, as the case may be, and

(iii)  consists of the full set of originals issued to the consignor if is-
sued in more than one original, and

(iv)  meets all other stipulations of the credit.

b. Subject to the above, and unless otherwise stipulated in the credit,
banks will not reject a transport document which:

(i) bears a title such as «Combined transport bill of lading»,
«Combined transport document», «Combined transport bill of
lading or port-to-port bill of lading», or a title or a combina-
tion of titles of similar intent and effect, and/or

(i)  indicates some or all of the conditions of carriage by reference
to a source or document other than the transport document it-
self (short form/blank back transport document), and/or
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(iii)  indicates a place of taking in charge different from the port of
loading and/or a place of final destination different from the
port of discharge, and /or

(iv)  relates to cargoes such as those in Containers or on pallets, and
the like, and/or

(v)  contains the indication «intended», or similar qualification, in
relation to the vessel or other means of transport, and/or the
port of loading and/or the port of discharge.

Unless otherwise stipulated in the credit in the case of carriage by sea
or by more than one mode of transport by including carriage by sea,
banks will reject a transport document which:

(i) indicates that it is subject to a charter party, and/or
(i)  indicates that the carrying vessel is propelled by sail only.

Unless otherwise stipulated in the credit, banks will reject a transport
document issued by a freight forwarder unless it is the FIATA Com-
bines Transport Bill of Lading approved by the International Cham-
ber of Commerce or otherwise indicates that it is issued by a freight
forwarder acting as a carrier or agent of a named carrier,

Article 26

If a credit calling for a transport document stipulates as such document

a marine bill of lading:

a.

banks will, unless otherwise stipulated in the credit, accept a docu-
ment which:

() appears on its face to have been issued by a named carrier, on
his agent, and

(ii)  indicates that the goods have been loaded on board or shipped
on a named vessel, and

(iii)  consists of the full set of originals issued to the consignor if is-
sued in more than one original, and '

(iv)  meets all other stipulations of the credit.

Subject to the above, and unless otherwise stipulated in the credit,
banks will not reject a document which:
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(i) bears a title such as «Combined transport bill of lading»,
«Combined trnsport document», «Combined transport bill of
lading or port-to-port bill of lading», or a title or a combina-
tion of titles of similar intent and effect, and/or

(i) indicates some or all of the conditions of carriage by reference
to a source or document other than the transport document it-
self (short form/blank back transport document), and/or

(iiiy  indicates a place of taking in charge different from the port of
loading, and/or a place of final destination different from the
port of discharge, and/or

(iv) relates to cargoes such as those in containers or on pallets, and
the like.

Unless otherwise stipulated in the credit, banks will reject a document
which:

(i) indicates that it is subject to a charter party, and/or

(ii)  indicates that the carrying vessel is propelled by sail only
and/or

(iii)  contains the indication «intended», or similar qualification in
relation to

— the vessel and/or the port of loading — unless such docu-
ment bears an on board notation in accordance with article 27
(b) and also indicates the actual port of loading, and/or

— the port of discharge — unless the place of final destination
indicated on the document is other than the port of discharge,
and for

(iv) s issued by a freight forwarder, unless it indicates that it is is-
sued by such freight forwarder acting as a carrier, or as the
agent of a named carrier.

Article 27

a.
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Unless a credit specifically calls for an on board transport document,
or unless inconsistent with other stipulation (s) in the credit, or with
article 26, banks will accept a transport document which indicates
that the goods have been taken in charge or received for shipment.



Loading on board or shipment on a vessel may be evidenced either by
a transport document bearing wording indicating loading on board a
named vessel or shipment on a named vessel, or, in the case of a trans-
port document stating «received for shipment», by means of a nota-
tion of loading on board on the transport document signed or initiated
and dated by the carrier or his agent, and the date of this notation
shall be regarded as the date of loading on board the named vessel or
shipment on the named vessel.

Article 28

a.

In the case of carriage by sea or by more than one mode of transport
but including carriage by sea, banks will refuse a transport document
stating that the goods are or will be loaded on deck, unless specifically
authorized in the credit.

Banks will not refuse a transport document which contains a provi-
sion that the goods may be carried on deck, provided it does not speci-
fically state that they are or will be loaded on deck.

Article 29

a.

For the purpose of this article transhipment means a transfer and re-
loading during the course of carriage from the port of loading or place
of dispatch or taking in charge to the port of discharge or place of des-
tination either from one conveyance or vessel to another conveyance
or vessel within the same mode of transport or from one mode of
transport to another mode of transport.

Unless transhipment is prohibited by the terms of the credit, banks
will accept transport documents which indicate that the goods will be
transhipped, provided the entire carriage is covered by one and the
same transport document.

Even if transhipment is prohibited by the terms of the credit, banks
will accept transport documents which:

(i) incorporate printed clauses stating that the carrier has the rigth
to tranship, or

(i) state or indicate that transhipment will or may take place,
when the credit stipulates a combined transport document, or
indicates carriage from a place of taking in charge to a place of
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final destination by different modes of transport including a
carriage by sea, provided that entire carriage is covered by one
and the same transport document, or

(iii)  state or indicate that the goods are in a Container(s), trailer(s),
«ISH» barge(s), and the like and will be carried from the place
of taking in charge to the place of final destination in the same
Container(s), trailer(s), <LASH» barge(s), and the like under
one and the same transport document;

(iv)  state or indicate the place of recept and/or of final destination
as «C.F.S.» (container freight station) or «C.Y.» (container
yard) at. or asociated with, the port of loading and/or the port
of destination.

Article 30

If the credit stipulates dispatch of goods by post and calls for a post re-

ceipt or certificate of posting, banks will accept such post receipt or certifica-
te of posting if it appears to have been stamped or otherwise authenticated
and dated in the place from which the credit stipulates the goods are to be
dispatched.

Arficle 31

a.
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Unless otherwise stipulated in the credit, or inconsistent with any of
the documents presented under the credit, banks will accept transport
documents stating that freight or transportation charges (hereinafter
referred to as «freight») have still to be paid.

If a credit stipulates that transport document has to indicate that
freight has been paid or prepaid, banks will accept a transport docu-
ment on which words clearly indicating payment or prepayment of
freight appear by stamp or otherwise, or on which payment of freight
is indicated by other means.

The words «freight prepayable» or «freight to be prepaid» or words of
similar effect, if appearing on transport documents, will not be accep-
ted as constituting evidence of the payment of freight.

Banks will accept transport documents bearing reference by stamp or
otherwise to costs additional to the freight charges, such as costs of, or
disbursements incurred in connetion with, loading, unloading or simi-
lar operations, unless the conditions of the credit specifically prohibit
such reference.



Article 32

Unless otherwise stipulated in the credit, banks will accept transport do-
cuments which bear a clause on the face thereof such as «shippers load and
count» or «said by shipper to contain» or words of similar effect.

Article 33

Unless otherwise stipulated in the credit, banks will accept transport do-
cuments indicating as the consignor of the goods a party other than the bene-
ficiary of the credit.

Article 34

a. A clean transport document is one which bears no superimposed clau-
se or notation which expressly declares a defective condition of the
good and/or the packaging.

b. Banks will refuse transport documents bearing such clauses or nota-
tions unless the credit expressly stipulates the clauses or notations
which may be accepted.

c. Banks will regard a requirement in a credit for a transport document
to bear the clause «clean on board» as complied with if such transport
document meets the requirements of this article and of article 27 b).

D.2. Insurance documents

Article 35

a. Insurance documents must be as stipulated in the credit, and must be
issued and /or signed by insurance companies or underwriters, or their
agents.

b. Cover notes issued by brokers will not be accepted, unless specifically

authorised by the credit.
Article 36

Unless otherwise stipulated in the credit, or unless it appears from the
insurance document (s) that the cover is effective at the latest from the date
of loading on board or dispatch or taking in charge of the goods, banks will
refuse insurance documents presented which bear a date later than the date
of loading on board or dispatch or taking in charge of the goods as indicated
by the transport document (s).
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Article 37

a. Unless otherwise stipulated in the credit, the insurance document
must be expressed in the same currency as the credit.

b. Unless otherwise stipulated in the credit, the minimum amount for
which the insurance document must indicate the insurance cover to
have been effected is the CIF (cost, insurance and freight... «named
port of destination») or CIP (freight/carriage and insurance paid to
«named point of destination») value of the goods, as the case may be,
plus 10%. However, if banks cannot determine the CIF or CIP value,
as the case may be, from the documents on their face, they will accept
as such minimum amount the amount for which payment, acceptance
or negotiation is requested under the credit, or the amount of the com-
mercial invoice, whichever is the greater.

Article 38

a. Credits should stipulate the type of insurance required and, if any, the
additional risks which are to be covered. Imprecise terms such as
«usual risks» or «customary risks» should not be used: if they are used,
banks will accept insurance documents as presented, without responsi-
bility for any risks not being covered.

b. Failing specific stipulations in the credit, banks will accept insurance
documents as presented, without responsibility for any risks not being
covered.

Article 39

Where a credit stipulates «insurance against all risks», banks will accept
an insurance document which contains any «all risks» notation or clause,
whether or not bearing the heading «all risks», even if indicating that certain
risks are excluded, without responsibility for any risk (s) not being covered.

Article 40

Banks will accept an insurance document which indicates that the cover
is subject to a franchise or an excess (deductible), unless it is specifically sti-
pulated in the credit that the insurance must be issued irrespective of percen-
tage.
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D.3. Commercial invoice

Article 41

a.

Unless otherwise stipulated in the credit, commercial invoices must be
made out in the name of the aplicant for the credit.

Unless otherwise stipulated in the credit, banks may refuse commer-
cial invoices issued for amounts in excess of the amount permitted by
the credit. Nevertheless, if a bank authorised to pay, incur a deferred
payment undertaking, accept, or negotiate under a credit accepts such
invoices, its decision will be binding upon all parties, provided such
bank has not paid, incurred a deferred payment undertaking, accepted
or effected negotiation for an amount in excess of that permitted by
the credit.

The description of the goods in the commercial invoice must corres-
pond with the description in the credit. In all other documents, the
goods may be described in general terms not inconsistent with the des-
cription of the goods in the credit.

D.4, Other documents
Article 42

If a credit calls for an attestation or certification of weight in the case of

transport other than by sea, banks will accept a weight stamp or declaration
of weight which appears to have been superimposed on the transport docu-
ment by the carrier or his agent unless the credit specifically stipulates that
the attestation or certification of weight must be by means of a separate do-
cument.
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E. Miscellaneous provisions

Quantity and amount

Article 43

a.

The words «about», «circa» or similar expressions used in connection
with the amount of the credit or the quantity or the unit price stated in
the credit are to be construed as allowing a difference not to exceed
10% more or 10% les than the amount or the quantity or the unit price
to which they refer.

Unless a credit stipulates that the quantity of the goods specified must
not be exceeded or reduced, a tolerance of 5% more or 5% less will be
permissible, even if partial shipments are not permitted, always provi-
ded that the amount of the drawings does not exceed the amount of
the credit. This tolerance does not apply when the credit stipulates the
quantity in terms of a stated number of packing units or individuial
items.

Partial drawings and/or shipments

Article 44

a.

Partial drawing and /or shipments are allowed, unless the credit stipu-
lates otherwise.

Shipments by sea, or by more than one mode of transport but inclu-
ding carriage by sea, made on the same vessel and for the same voya-
ge, will not be regarded as partial shipments, even if the transport do-
cuments indicating loading on board bear different dates of issuance
and/or indicate different ports of loading on board.

Shipments made by post will not be regarded as partial shipments if
the post receipts or certificates of posting appear to have been stam-
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ped or otherwise authenticated in the place from which the credit sti-
pulates the goods are to be dispatched, and on the same date.

d. Shipments made by modes of transport other than those referred to in
paragraphs (b) and (c) of this article will not be regarded as partial
shipments, provided the transport documents are issued by one and
the same carrier or his agent and indicate the same date of issuance,
the same place of dispatch or taking in charge of the goods, and the
same destination.

Drawings and/or shipments by instalments
Article 45

If drawing and /or shipments by instalments within given periods are sti-
pulated in the credit and any instalment is not drawn and/or shipped within
the period allowed for than instalment, the credit ceases to be available for
that and any subsequent instalments, unless otherwise stipulated in the cre-
dit.

Expiry date and presentation
Article 46

a. All credits must stipulate an expiry date for presentation of docu-
ments for payment, acceptance or negotiation.

b. Except as provided in Article 48 a), documents must be presented on
or before such expiry date.

g If an issuing bank states that, the credit is to be available «for one
month», «for six months», or the like, but does not specify the date
from which the time is to run, the date os issuance of the credit by the
issuing bank will be deemed to be the first day from which such time is
to run. Banks should discourage indication of the expiry date of the
credit in this manner.

Article 47

a. In addition to stipulating an expiry date for presentation of docu-
ments, every credit which calls for a transport document(s) should al-
so stipulate a specified period of time after the date of issuance of the
transport document(s) during which presentation of documents for
payment, acceptance or negotiation must be made. If no such period
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of time is stipulated, banks will refuse documents presented to them
later than 21 days after the date of issuance of the transport docu-
ment(s). In every case, however, documents must be presented not la-
ter than the expiry date of the credit.

b. For the purpose of these articles, the date of issuance of a transport
document(s) will be deemed to be:

(1) in the case of a transport document evidencing dispatch, or ta-
king in charge, or receipt of goods for shipment by a mode of
transport other than by air —the date of issuance indicated on
the transport document or the date of the reception stamp
thereon whichever is the later;

(i) in the case of a transport document evidencing carriage by air
—the date of issuance indicated on the transport document or,
if the credit stipulates that the transport document shall indica-
te an actual flight date, the actual flight date as indicated on
the transport document;

(iii)  in the case of a transport document evidencing loading on
board a named vessel —the date of issuance of the transport
document or, in the case of an on board notation in accordance
with article 27 b), the date of such notation;

(iv)  in cases to which Article 44 b) applies, the date determined as
above of the latest transport document issued.

Article 48

a. If the expiry date of the credit and /or the last day of the period of ti-
me after the date of issuance of the transport document(s) for presen-
tation of documents stipulated by the credit or applicable by virtue of

Article 47 falls on a day on which the bank to which presentation has

to be made is closed for reasons other than those referred to in article

19, the stipulated expiry date and/or the last day of the period of time

after the date of issuance of the transport document(s) for presenta-

tion of documents, as the case may be, shall be extended to the first fo-
llowing business day on which such bank is open.
b. The latest date for loading on board, or dispatch, or taking in charge

shall not be extended by reason of the extension of the expiry date
and/or the period of time after the date of issuance of the transport
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document(s) for presentation of document(s) in accordance with this
article. If no such latest date for shipment is stipulated in the credit or
amendments thereto, banks will reject transport documents indicating
a date of issuance later than the expiry date stipulated in the credit or
amendments thereto.

& The bank to which presentation is made on such first following busi-
ness day must add to the documents its certificate that the documents
were presented within the time limits extended in accordance with Ar-
ticle 48 a) of the Uniform Customs and Practice for Documentary
Credits, 1983 revision, ICC Publitacion m.* 400.

Article 49

Banks are under no obligation to accept presentation of documents
outside their banking hours.

Loading on board, dispatch and taking in charge (shipment)
Article 50

a. Unless otherwise stipulated in the credit, the expression «shipment»
used in stipulating earliest and/or a latest shipment date will be
understood to include the expressions «loading on board», «dispatch»
and «taking in charge».

b. The date of issuance of the transport document determined in accor-
dance with article 47 b) will be taken to be the date of shipment.

c. Expressions such as «prompt», «immediately», «as soon as possible»,
and the like should not be used. If they are used, banks will interpret
them as a stipulation that shipment is to be made within thirty days
from the date of issuance of the credit by the issuing bank.

d. If the expression «on or about» and similar expressions are used,
banks will interpret them as a stipulation that shipment is to be made
during the period from five days before to five days after the specified
date, both end days included.

Date terms
Article 51

The words «to», wuntil», «till», «from», and words of similar import
applying to any date term in the credit will be understood to include the date
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mentioned. The word «after» will be understood to exclude the date mentio-
ned.

Article 52

The terms «first half», «second half» of a month shall be construed res-
pectively as from the Ist to the 15 th, and the 16 th to the last day of each
month, inclusive.

Article 53

The terms «beginning», «middle», «or «end» of a month shall be cons-
trued respectively as from the Ist to the 10th, the 11th to the 20 th, and the
21st to the last day of each month, inclusive.
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F. Transfer

Article 54

d.

A transferable credit is a credit under which the beneficiary has the
right to request the bank called upon to effect payment or acceptance
or any bank entitled to effect negotiation to make the credit available
in whole or in part to one or more other parties (second beneficiaries).

A credit can be transferred only if it is expressly designated as «trans-
ferable» by the issuing bank. Terms such as «divisible», «fraction-
nable», «assignable» and «transmissible» add nothing to the meaning of
the term «transferable» and shall not be used.

The bank requested to effect the transfer (transfering bank), whether
it has confirmed the credit or not, shall be under no obligation to ef-
fect such transfer except to the extent and in the manner expressly
consented to by such bank.

Bank charges in respect of transfers are payable by the first benefi-
ciary unless otherwise specified. The transfering bank shall be under
no obligation to effect the transfer until such charges are paid.

A transferable credit can be transferred once only. Fractions of a
transferable credit (not exceeding in the agregate the amount of the
credit) can be transferred separately, provided partial shipments are
not prohibited, and the agregate of such transfers will be considered as
constituting only one transfer of the credit. The credit can be trans-
ferred only on the terms and conditions specified in the original credit,
with the exception of the amount of the credit, of any unit prices sta-
ted therein, of the period of validity, of the last date for presentation
of documents in accordance with Article 47 and the period for ship-
ment, any or all of which may be reduced or curtailed, or the percenta-
ge for which insurance cover must be effected, which may be increased
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in such a way as to provide the amount of cover stipulated in the origi-
nal credit, or these articles. Additionally, the name of the first benefi-
ciary can be substituted for that of the applicant for the credit, but if
the name of the applicant for the credit is specifically required by the
original credit to appear in any document other than the invoice, such
requirement must be fulfilled.

f, The first beneficiary has the right to substitute his own invoices (and
drafts if the credit stipulates that drafts are to be drawn on the appli-
cant for the credit) in exchange for those of the second beneficiary, for
amounts not in excess of the original amount stipulated in the credit
and for the original unit prices if stipulated in the credit, and upon
such substitution of invoices (and drafts), the first beneficiary can
draw under the credit for the differerce, if any, between his invoices
and the second beneficiary‘s invoices. When a credit has been transfe-
rred and the first beneficiary is to supply his own invoices (and drafts)
in exchange for the second beneficiary's invoices (and drafts) but fails
to do so on first demand, the paying, accepting or negotiating bank
has the right to deliver to the issuing bank the documents received un-
der the credit, including the second beneficiary‘s invoices (and drafts)
without further responsibility to the first beneficiary.

g. Unless otherwise stipulated in the credit, the first beneficiary of a
transferable credit may request that the credit be transferred to a se-
cond beneficiary in the same country, or in another country. Further,
unless otherwise stipulated in the credit, the first beneficiary shall
have the right to request that payment or negotiation be effected to the
second beneficiary at the place to which the credit has been trans-
ferred, up to and including the expiry date of the original credit, and
without prejudice to the first beneficiary‘s right subsequently to subs-
titute his own invoices and drafts (if any) for those of the second bene-
ficiary and to claim any difference due to him.

Assignment of proceeds
Article 55

The fact that a credit is not stated to be transferable shall not affect the
beneficiary‘s right to assign any proceeds to which he may be, or may beco-
me, entitled under such credit, in accordance with the provisions of the appli-
cable law,
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Internacional
RE. Seg.
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RJC

Rev. de la Banque:
Riv. Dir. Comm. :

WM
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Anuario de Derecho Civil

Archiv fiir die Civilistische Praxis
Aussenwirtschaftsdienst des Betriebs - Beraters
Banca, Borsa e Titoli di Credito

International Finantial Law Revue

Neue Juristische Wochenschrift

Nueva Enciclopedia Juridica Seix

Rabels Zeitschrift fiir Auslandisches und Internationales
Privatrecht

Recht der Internationalen Wirtschaft/
Aussenwirtschaftsdienst des Betriebs-Beraters
Revista de Derecho Bancario y Bursétil
Revista de Derecho Mercantil

Revista de Derecho Notarial

Revista de Derecho Privado

Revista Espafiola de Derecho Internacional
Revista Espafiola de Seguros

Revista General de Legislacion y Jurisprudencia
Revista Juridica de Cataluiia

Revue de la Banque

Rivista di Diritto Commerciale

Wertpapier - Mitteilungen.
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